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Fidye yazihmlara karsi
hodri meydan!

Tim sirket ve kuruluslarin korkulu riiyasi haline gelen fidye yazilim saldirilari 6nlenemez yiikseligini

siirdliriirken, veri yonetiminde kullanilan Zero Trust (Sifir Gliven) mimarisinin lider sirketi Rubrik'ten
bu yiikselise “Dur” diyecek bir hamle geldi.

Bu hamlenin temelinde ise Rubrik'in koruma ve kurtarma temelli yedekleme ¢oziimleri yer aliyor.




Rubrik Tiirkiye ve
Bdlge Miidiirii
Mehmet Goniilli

Verinin  6nemi ve degeri her
gecen giin yikselen bir ivmeyle
artiyor. Para ile dlgtilemeyecek bir
boyuta ulasan bu dnem, kuskusuz
pek cok hackerin ve “hack”
temelli kurulusun ilgisini gekiyor.
Dolayisiyla  da  ozellikle fidye
saldinlari  konusunda her gecen
glin artan sayida haberlerle karsilasiyoruz. Tabii bu
arada, “itiban” zedelenmesin diye ugradigi saldirilar
duyurmayan birgok sirketin oldugunu da biliyoruz.
Aslinda saldir tedirginligini artik sadece BT birimleri
degil, en st yonetim kademesinden baslayarak tim
birimler yasiyorlar. Rubrik Tiirkiye ve Bolge Midiri
Mehmet Gonilli'niin paylasti§i bir arastirma sonucuna
gére ise hack'lenen sirketlerin yiizde 80i tekrar bu
kabusu yagiyorlar. “Peki en son savunma hatti olan
veritabani ve yedekleme tarafinda neler yapiliyor?”
yonlindeki soruyu ise Mehmet Goniilli sdyle agikliyor.

mware

“Saldin sonrasi veritabanina tekrar geri doniis, daha
once alinmis olan yedekler lizerinden olacak. Ama son
zamanlara baktigimizda karsimizdaki saldirni yapilan
da kendilerini sirekli gelistiriyorlar, stirekli yeni yeni
taktiklerle karsimiza cikiyorlar. Sirketlerin sistemlerine
girdikten sonra hemen harekete gegmiyorlar, verileri
inceliyorlar, oradan elde edecekleri kazanci azami
diizeye cikartacak bilgileri topluyorlar. "Hassas veri'leri
belirliyorlar. Bu hassas veriler Uzerinden sirketlere
santaj yapiyorlar. Onun igin de olaylara baktigimizda
siirekli yeni taktik ve zafiyetlerle karsilagiyoruz.”

Her yil yiizde 150 biiyliyen fidye yaziimi saldirilarina
karsi koruma saglamak igin, veri ydnetiminde
kullanilan Zero Trust (Sifir Gliven) mimarisinin onde
gelen sirketlerden Rubrik'in yedekleme konusundaki
yaklagimini sordugumuz Mehmet Goniilld, iki kavram
lizerinde duruyor. Koruma ve Kurtarma.

Rubrik olarak olaylara sadece yedekleme agisindan
bakmadiklarinin altini gizen Mehmet Gondillli, su bilgileri
verdi:

“Koruma ve kurtarma konusunda onemli galismalar
yapiyoruz ve bunlari ¢oziimlerimize entegre ediyoruz.
Hassas verileri tespit ediyoruz. Koruma ve kurtarma
temelli yaklagimimiz sayesinde sirketin dlgegi fark
etmeksizin tim sistemi cok kisa bir slirede ayaga
kaldirabiliyoruz.

Kurumsal verilerin dolagim siireci ve bu siireci
destekleyen altyapi ve teknolojilerin  tasarimini
yapiyoruz. Felaketlere karsi en az iki lokasyonda
kopyalanmasini 6nerdigimiz verilere kolayca ulasiimali
ve hizli bir sekilde geri dondiiriiliip yeniden kullanima
sunulabilmeli. Rubrik bu alanda Gartner Magic
Quadrant'ta listelenen liderlerin arasinda yer aliyor.
Rubrik olarak amacimiz biitiin sirketlere tim kurumlara
bu konuda yardimci olmak. Miisterimize diyoruz ki “Eger
siz Rubrik kullaniyorsaniz ve yedekten dénemezseniz
Rubrik size 5 milyon dolara kadar para Gdeyecek.”
Kendimize ve ¢oziimlerimize bu denli giiveniyoruz.
Sadece 2021de bizim miisterilerimizden 136 tanesi
fidye saldinsina ugradi ve hepsi, saldirganlara higbir
para ddemeden saatler iginde yedekten geri donis
yapabilme basarisini gdsterdi.”
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Mobilite alaninda 31 yeni
proje desteklenecek

Kritik teknolojileri yerli ve milliimkanlarla gelistirmeyi
hedefleyen ‘Teknoloji Odakli Sanayi Hamlesi Program!’ ile
mobilite alaninda 31 yeni proje desteklenecek. Cumhurbaskani
Recep Tayyip Erdogan, Sanayi ve Teknoloji Bakanligi tarafindan
yuritiilen ‘Hamle Programi’nin ‘Mobilite Cagris’'nin sonuglari
acikland. ileri siiriis destek sisteminden akilli kamera
sistemine, elektrikli araglarin batarya tasiyicilarindan yenilikgi
teknolojiye sahip hafifletilmis parcalara kadar pek ¢ok Uriiniin
yerli imkanlarla tretilmesi amaglaniyor.

Yerli e-pasaport tasarim ¢aligmalari ve
pilot iiretimi tamamlandi

www.hescs.com

Cx0

Finans diinyasini artik miisteri
sekillendiriyor

Elektrikli ve hibrit araclara ilgi
hizla artiyor

EY’In “Otomotiv Tiketicilerinin Satin Alma ve
Kullanim Tercihleri” arastirmasi, Tirkiye, Macaristan
ve Cekya’da tiiketicilerin arag satin alma siiregleri,
arag kullanim aliskanliklari ve otomotiv sektoriinii
donistiiren yeni teknolojilere yonelik trendleri ortaya
koyuyor.

icisleri Bakani Siileyman Soylu, 10 Mayis tarihinde,
yerli liretim e-Pasaport ile yeni e-Siirticli belgesi

ve e-Mavi kartin tanitimini yapti. Soylu, tasarim
calismalari ve pilot liretimi basariyla tamamlanan yerli
pasaportun seri liretimi icin son asamaya gelindigini
acikladi.
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Mobilite alaninda 31 yeni proje
desteklenecek

Kritik teknolojileri yerli ve milli
imkanlarla gelistirmeyi hedefleyen
‘Teknoloji Odakli Sanayi Hamlesi
Programr’ ile mobilite alaninda
31 yeni proje desteklenecek.
Cumhurbaskani Recep Tayyip
Erdogan, Sanayi ve Teknoloji
Bakanligi tarafindan yiritilen
‘Hamle Programi’nin ‘Mobilite
Cagris’’nin sonuglarini 9 Mayis
tarihinde aciklad. ileri stiriis
destek sisteminden akilli kamera
sistemine, elektrikli araglarin
batarya tasiyicilarindan yenilikgi
teknolojiye sahip hafifletilmis
parcalara kadar pek ¢ok Uruiniin
yerli imkanlarla tretilmesi
amacglaniyor.

Tirkiye’nin teknoloji diizeyi
yliksek alanlarda cari acik verdigi
trtinleri yerlilestirme hedefiyle
yola ¢ikan ‘Teknoloji Odakli
Sanayi Hamlesi Programi’nda
2021 yilinda agilan ilk ¢agri

olan ‘Mobilite Cagrisi’nda
degerlendirme siireci tamamland.
2023 Sanayi ve Teknoloji
Stratejisi’ ile ‘11’inci Kalkinma
Plani’ hedefleri dogrultusunda
hazirlanan ‘Mobilite Cagrisi’'nda

degerlendirme siirecinin

ardindan 102 proje icin karar
verildi. Bagimsiz degerlendirme
firmalarinin yerinde ziyareti,
komisyon ve komite incelemeleri
sonrasinda Ar-Ge ve lretime
yonelik yatirrm harcamalari iceren
31 projenin toplam biyukligi

3,6 milyar lira diizeyinde olustu.
Cumhurbagkani Erdogan, ‘MUSIAD
32. Kurulus Yil D&niimi Programi
ve Geleneksel MUSIAD Tiirkiye’nin
Giicii Odiilleri Téreni’nde
‘Mobilite Cagrisi’ kapsaminda
desteklenecek projelere iliskin
degerlendirmelerde bulundu.

31 projeye 3,5 milyar lira sabit
yatirimla 161 milyon lira Ar-Ge
harcamasi yapilacak

Ataturk Kiiltlir Merkezi’nde
Sanayi ve Teknoloji Bakani
Mustafa Varank’in da katilimiyla
diizenlenen térende konusan
Cumhurbagkani Erdogan,
“Tlrkiye’yi 2023 hedeflerine
tasiyacak, 2053 vizyonuna
kilitleyecek yolun katma degerli
ve yenilik odakli tiretimden
gectiginin cok iyi farkindayiz. Ar-

Ge’sini ve Uretimini tilkemizde
gerceklestirecegimiz, diger

bir deyisle yerlilestirecegimiz
919 yiiksek teknolojili tirlin
belirledik” agiklamasini yapti.
“Hamle Programi’nin ‘Mobilite
Gagris’’ kapsaminda yapilan
basvurularin degerlendirilmesi
sonucunda, Tiirkiye'ye biiyiik
kazanimlar saglayacak 31 projenin
desteklenmesine karar verildi”
bilgisini paylasan Erdogan, “Bu
projeler icin 3,5 milyar lira sabit
yatirimla 161 milyon lira Ar-Ge
harcamasi yapilacak. ileri siiriis
destek sisteminden akilli kamera
sistemine, elektrikli araglarin
batarya tasiyicilarindan yenilikgi
teknolojiye sahip hafifletilmis
parcalara kadar pek ¢ok Gruini
yerli imkanlarla tretmeyi
hedefliyoruz” dedi.

‘Teknoloji Odakli Sanayi Hamlesi
Program!’ ile destekler tek
pencereden yonetiliyor

Erdogan, “Oniimiizdeki dénemde
bu kapsama kimya, eczacilik,
elektronik gibi yliksek teknolojili
diger sektorleri de ekleyerek,

‘Hamle Programi’mizi genisletmeyi
surdlrecegiz” ifadesini kullanarak
“Boylece Turkiye’yi, kritik
teknolojilerin pazari yerine
Ureticisi haline getirme idealimizi
sizlerin de destegiyle adim

adim gercege donustiirecegiz”
degerlendirmesini yapti. Torende
9 kategoride verilen ‘Tiirkiye’nin
Glcu’ édulleri sahiplerini

buldu. ‘Tirkiye’'nin Glicli’ 6dulu
MUSIAD Baskani Mahmut Asmali
tarafindan Cumhurbaskani
Erdogan’a takdim edildi. Sanayi ve
Teknoloji Bakani Mustafa Varank
da ‘Uretimin Giicii’ 6duliing,
Tosyali Holding Yonetim Kurulu
Baskani Fuat Tosyali’ya verdi.
‘Teknoloji Odakli Sanayi Hamlesi
Programi’; teknoloji seviyesi
yiiksek veya yogun dis ticaret agig|
verilen Urlinlerin yerli imkan ve
kabiliyetlerle Uretilmesi amaciyla
hayata gecirildi. Katma degerli
Uretimin artirilmasini hedefleyen
program ile Sanayi ve Teknoloji
Bakanligi ile TUBITAK, KOSGEB
gibi bagli ve ilgili kuruluslar
tarafindan verilen destekler tek
pencereden yonetiliyor.
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Yatinnmlarin merkezinde isbirligi var

Nokia, Turkiye’de 4G ve 5G baz
istasyonlarini tretmek igin Karel

ile bir ortaklik anlagmasi imzaladi.
Sirketler, yerel piyasa i¢in 4G baz
istasyonlarinin liretimine 2022
ortasina dek baslamayi planliyor.
2023 yilinda Tiirkiye’de ticari olmasi
beklenen 5G ile birlikte de yerel
Uiretimin 5G baz istasyonlarini da

Tunaoglu ise “Ar-Ge’miz, nitelikli
tretim glicimiiz, bilgi birikimi ve
deneyimimizle teknoloji alaninda
kiiresel oyuncu olma vizyon ve
hedefiyle ilerliyoruz. Nokia ile
isbirliginin uzun soluklu, gelisen

ve deger katan bir gii¢ birligi
yaratacagina inaniyoruz” yorumunu
yapti.

icermesi bekleniyor.

Nokia Tirkiye Kidemli Ulke
Yoneticisi Ozgiir Erzincan, "Tirkiye,
Nokia i¢in 6nemli bir pazar. Karel
ile birlikte miisterilerimizden

hem bugiin hem de gelecekteki
tiim yerli Giriin taleplerini yerine
getirebilecegiz" dedi. Karel
Yonetim Kurulu Bagkani Sinan
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Yerli e-pasaport

tasarim

calismalari ve
pilot liretimi
tamamlandi

icisleri Bakani Stileyman Soylu,

10 Mayis tarihinde, yerli Gretim
e-Pasaport ile yeni e-Siiriicii belgesi
ve e-Mavi kartin tanitimini yapti.
Soylu, tasarim ¢alismalari ve pilot
Uretimi basariyla tamamlanan yerli
pasaportun seri tiretimi i¢in son
asamaya gelindigini acikladi. Soylu,
yeni yerli pasaportun, barindirdig
glivenlik 6zellikleri ve teknolojisiyle
cok sayida yenilik tagidigini kaydetti.
Siileyman Soylu, Niifus ve Vatandaslik
isleri Genel Miidiirligi'nde
diizenlenen toplantida yerli Giretim
e-Pasaport ile yeni e-Siirlicli

belgesi ile e-Mavi kartin tanitimini
gerceklestirdi. Halen yeni nesil ¢ipli
pasaportlarin 2018'den itibaren
kullanildigini hatirlatan Soylu,

bu pasaportlarin Avrupa'daki bir
firmadan temin edildigini belirtti.
Soylu, tasarim ¢alismalari ve pilot
Uretimi basariyla tamamlanan yerli
pasaportun seri Uretimi icin son
asamaya gelindigini agikladi. Diinyada
¢ip tedarik krizinin yasandigini ifade
eden Bakan Soylu, pasaportlarin
alindig firmanin da talepleri
karsilamada sikintilar yasadigini

aktardi ve daha 6nceki tedarik
edilen stoklarla bu konuda herhangi
bir sikinti yasanmamasi igin ¢aba
gosterildigini ifade etti.

“Agustos ayinda kendi
e-Pasaportumuzu kendimiz
liretecegiz”

Cip tedarigindeki sikintilar nedeniyle
Avrupa'daki birok tilkenin eski
pasaportlara geri dondigliniin altini
cizen Soylu, "Niifus ve Vatandaslik
isleri Genel Miidiirligii ile Hazine ve
Maliye Bakanligi Darphane ve Damga
Matbaasi Genel Miidiirliigiiniin
calismasiyla yeni yerli e-Pasaport
tasarim calismalarini ve pilot
tiretimini basariyla tamamladik. Seri
tiretim icin son asamadayiz. Agustos
ayinda kendi e-Pasaportumuzu
kendimiz iiretecegiz” agiklamasini
yapti. Bircok giivenlik kodunun
pasaportlara yerlestirildigini

ifade eden Bakan Soylu, yeni yerli
pasaportun, barindirdigi glivenlik
ozellikleri ve teknolojisiyle ¢ok sayida
yenilik tasidigini kaydetti. Soylu,
"Yeni yerli e-Pasaportumuz TUBITAK
AKIS isletim sistemli temassiz cipe ve

bircok yeni giivenlik 6gesine sahip.
Ayrica yeni yerli e-Pasaportta Sayin
Cumhurbagkanimizin talimatlariyla
ilk kez 'Turkey' ifadesi yerine 'Turkiye'
ifadesi yer alacak. Ozgiin bir tasarima
sahip. Pasaportun her sayfasinda
tilkemizin farkli sehirlerine ait tarihi,
kiiltiirel ve manevi degerlerine yonelik
gorseller yer alacak. Ayrica yeni
e-Pasaportlarda, daha 6nce 5 yil olan
yesil pasaport gecerlilik stiresi, yeni
nesil yerli e-Pasaportla 10 yila ¢ikiyor”
aciklamasini yapti.

“Macaristan ile yedekleme
konusunda goriisiiyoruz”

Siiriicti belgelerinin de yeniden
tasarlandigini aktaran Soylu, "Yeni
e-Siiricli belgesi de temassiz ¢ip
kullanilarak teknolojik yonden
gelistirildi, glivenlik seviyesi en Ust
diizeye ¢ikarild1” ifadesini kulland.
Ehliyette yer alan otomobil logosunun
‘TOGG’ olacagini kaydeden Soylu,
siirlicli belgelerinin giivenliginin
yiiksek seviyeye getirildigini
vurguladi. Bakan Soylu, "Herkes
ehliyetini hemen degistirmek zorunda
degil, diger ehliyet siireleri bittigi anda
degistirilebilir. B sinifi ehliyetlerde

10 yil, agir vasitada 5 yil bir siire¢

var. Bittigi zaman ve yeni alinan
ehliyetlerde bu ehliyet Tiirkiye'nin
yeni ehliyeti olarak kullanilmis olacak”
seklinde konustu. Soylu, dogumla
Tiirk vatandasi olup sonradan cesitli
nedenlerle vatandasliktan ¢ikanlara
ve bu kisilerin tictlincli dereceye kadar
olan yakinlarina ‘kagit malzeme’ ile
yapilan mavi kartin da biyometrik
verileri barindiran, temassiz gipe
sahip, yliksek giivenlikli e-Mavi karta
donustiiriilecegini dile getirdi. Soylu,
kimlik kartlarindaki ¢ip degisiminin
de darphane, TUBITAK ile Niifus ve
Vatandaslik isleri Genel Miidiirliigiince
saglanacagini aktardi. Macaristan

ile pasaport basimi konusunda

bir sozlesme imzalanacagini
kaydeden Bakan Soylu, "Macaristan
ile yedekleme konusunda
gorusliyoruz. Burada pasaport
basma merkezlerinde herhangi bir
sikinti oldugunda ya da onlarinkinde
oldugunda, biz onlarin pasaportunu
onlar da bizim pasaportumuzu
basabilme kabiliyetine sahip
olunacak. Macaristan ile uzun
zamandan beri ¢alisiyoruz”
aciklamasinda bulundu. Soylu, daha
sonra pasaportlarin, ehliyetlerin ve
kimliklerin basildig yerleri inceledi.

Girsel Baran, Baskent'te ozellikle son
yillarda yiiksek teknolojiye dayali sanayi
Uretimine yonelik yatirimlarin arttigina
dikkat ¢ekerek Kog Holding'in kurmayi
planladigi batarya uiretim tesisinin
Baskent ekonomisine ve istihdamina
onemli katkilar saglayacagini kaydetti.
Baran, "Otomotivde elektrikli araglara
donustimiin hiz kazandigi bu siirecte
Kog Holding'in batarya liretimine
yonelik yaptigi bu yatirrm hem Ulkemiz
hem de Baskentimiz igin ¢ok kiymetli.
Avrupa'da satilan lic otomobilden

biri elektrikli modellerden olusuyor.
Baskentimizin ihracatini da istihdamini
da ulkemizin kiresel rekabet giiciini
de artiracak bir yatirnm" agiklamasinda
bulundu.

Yiiksek teknolojiye dayali sanayi
yatirimlariyla diinyanin {issii haline
gelebiliriz

Pandemi ve ardindan yasanan Rusya ve
Ukrayna Savasi'nin llkelerin ekonomik
olarak kendi kendine yetebilmesinin
6nemini daha fazla ortaya ¢ikardigini
vurgulayan Baran, Tirkiye'nin yaptig
yatirimlarla, dinamik iiretim kabiliyetiyle
ve geng niifusuyla avantajli oldugunun
altini gizdi. Baran, "Son yillarda yasanan
gelismeler Tiirkiye'nin diinyanin tiretim,
tedarik ve lojistik merkezi olarak
konumlanabilecegini gosterdi. Bu siirecte
savunma ve medikal sanayi basta olmak
lizere yiiksek teknolojiye dayali sanayi
yatinmlariyla diinyanin {issi haline
gelebiliriz” degerlendirmesinde bulundu.

Ankara Ticaret Odasi (ATO) Yonetim
Kurulu Baskani Gursel Baran, Kog
Holding'in Ford Motor ve Giiney Koreli
batarya ureticisi SK On ile birlikte
Ankara'da kuracagi batarya uiretim
tesisi yatirrmi hakkinda degerlendirme

yapti.

Ankara Ticaret
Odasi (ATO) Yonetim
Kurulu Bagkani
Girsel Baran
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Finans diinyasini
artik miusteri
sekillendiriyor

Geleneksel bankacilik, teknolojik gelismelerle ortaya ¢ikan yeni

tehditleri avantaja ¢evirmeye calisirken, kullanici deneyimi bu
suirecte onemli bir unsur haline geldi.

Finans sektoru
her zaman bilisim
teknolojilerinin
en ileri seviyede
‘ kullanicilar
arasinda oldu.
Her donem
degisim ve gelisim siireci iginde
olan finans diinyasi, 6zellikle
de bankalar, yine teknolojinin
getirdigi avantajlari kullanarak
yeni bir silirece giriyor. Tabii bu
donemde teknoloji, geleneksel
bankaciligi da 6nemli dlguide
tehdit ediyor. Bu tehditlerin
avantaja donustirilmesi
konusunda Fibabanka Genel
Mudir Yardimcisi Serdar Yilmaz,
sorularimizi yanitladi.

Ayhan Sevgi

Teknoloji diinyasi ¢cok hizli
ilerliyor ve bu diinyanin en
ileri uygulayicilari olan finans
sektorii nasil bir degisim
sergiliyor?

Ozellikle Endustri 4.0 ile gelen,
onun altinda saydigimiz
dijitallesme, siber giivenlik,
yapay zeka, analitik loT gibi
konularin yer aldigi bir dalganin
icerisindeyiz. Yakin zamana
kadar yeni icatlar teknoloji

ya da finansal teknolojiyi
sekillendirirken, 10 - 15 yildir
kullanicr ihtiyaglari teknolojiyi
sekillendirir hale geldi. Bu
gelisim artarak devam ediyor.
Kullanici deneyimi konusu,
ozellikle de finansal alandaki
teknolojiyi sekillendiriyor. Bu
durum Tiirkiye’de de diinyada
da boyle. Hatta Tiirkiye Avrupa
ve Amerika’nin bazi yerlerinden
daha 6nde. Bu anlamda en
blyiik sekillendirici ‘kullanicr’
halini aldi. Kullanicilar artik bu
konuda finans sektériine meydan
okur hale geldi. Strtiinmesiz
finans, gorlinmez bankacilik ya
da gomiillii bankacilik kavrami
ortaya ciktl. Ben ‘goriinmez
bankacilik’ terimini kullaniyorum.

Kullanicilar, bir e-ticaret
aligverisinde ya da herhangi bir
finansmana ihtiya¢ duydugunda,
banka ¢ok 6n plana ¢ikmiyor.
Kullanicr “Bana finansman
lazim” dediginde hemen arkada
servis bankaciligl yontemleriyle,
gorinmez bankacilikla bu hizmeti
en slirtinmesiz, en hizli ve kolay
sekilde sunabilecek sekle dogru
gidiyor teknoloji.

Peki miisteriyi bu konuma banka
mi yoksa teknoloji mi getirdi?
Ozellikle akill telefonlarla birlikte
gelen diinya, insanlara yepyeni
bir kullanici deneyimi yasattig
icin bu noktaya dogru gelindi.
Biraz daha gelecege baktigimizda
da tehditler ve firsatlar var. Bir
bankayi iki tane anahtar kelime
ile tarif edersiniz. Birincisi para
yani finansman, ikincisi de giiven.
Bu iki konu tamamen tehdit
altinda. Para dedigimiz konu
tamamen kripto dilinyasi ve dijital
paralarla tehdit altinda. Gliven de
Blockchain teknolojileriyle tehdit
altinda. Eskiden kurumlarin
merkeziyetci kontroli ve gliven
yapilari vardi. Simdi Blockchain
bunu dyle bir dagitik yapi haline
getirdi ki tikir tikir isleyen, hile
hurda yapilamayan, tamamen
seffaf bir yapi geldi. Bu artik

o glivenin de yerini alabilecek
glicte. Bu iki faktor ile bankalar
avantajlarini kaybedecekleri

icin bir sekilde bu diinyalarin
icine girmek zorundalar. Zaten

bu dénisim de baslamis
durumda. Oniimiizdeki 5-10

yil icerisinde ben bu konunun
daha da agirlik kazanacagini
dusliniyorum. Metaverse’ler,

bu Blockchain diinyalarinin
Uzerlerine kurulmaya baslandi.
Boyle baktiginiz zaman da yine
kullanici deneyimi 6n plana
cikiyor. Bir para transferi diinya
Gzerinde SWIFT agini kullanir. Zor
ve maliyetli olan bu agin yerini,

Fibabanka Genel Miidiir Yardimcisi
Serdar Yilmaz

kullanici deneyiminin giliclendigi
Blockchain alabilecek
durumda.

Oniimiizdeki ddnemde

bunu daha da ¢ok gorecegiz.
Blockchain lzerinde kurulan
alanlardan birisi de alisveris.
Gergi su anda kredi karti diinyasi
cok olgunlastigi icin bu alanda
alisveris cok popdiler hale
gelmedi ama buradaki sorunlar
giderildikce, kullanici deneyimi
iyilestirildikge Blockchain’in
etkisi artacak. Zaten ondan
sonra da ‘merkeziyet¢i olmayan
finans’ olarak adlandirilan DeFi
kavrami hayatimiza girecek. DeFi
aglarinda su anda 230 milyar
dolarin lizerinde hacmin oldugu
belirtiliyor. Bu gercekten ¢ok
biiyiik bir rakam. Oniimiizdeki
dénem finansal olarak biyiik
bankalari tehdit edecek ama bir
sekilde de onlarin bu diinyaya
entegre olacaklari birdonem
bekliyor bizleri.

Bu tehditler yeni firsatlari da
doguracak diyorsunuz.
Bankalar bunlari gériiyor. Su
anda bu konular tizerinde
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calismayan banka yok. Bir
taraftan kendi tekelleri yikiliyor.
Artik geleneksel anlamdaki bir
bankaya ihtiya¢ minimuma
dusliyor ama regtilasyonlar

ile birlikte yeni bir diinyanin
kurulacagi goziikiiyor.

Fibabanka olarak bu gelismeleri
nasil degerlendiriyorsunuz?
Bizlerin de buradan c¢ikardigimiz
iki sonug var. Birincisi yeni
firsatlar doguyor. ikincisi de
artik yonlendirmeyi musteri
yaplyor. Fibabanka olarak bu
konulari ¢ok iyi takip ediyoruz.
Musteriyi dinliyoruz, onlarin
gereksinimlerini 6greniyoruz.
Musterilerden gelen geri donusler
bizim icin ¢ok kiymetli.

Teknoloji birimi olarak tabii

bir de sizin i¢ misterileriniz
var. Oradaki iliskiler de artik
degisiyor, degil mi?

Banka igine baktigimizda burasi
tamamen bir start-up havasina
biriiniyor. Ofis ortaminda
oturarak, gelen dokiimanlari
inceleyerek uriin gelistirme
donemi bitiyor. Musteriye odakli
calisan, onlarin ihtiyaclarini
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anlayabilen kullanici deneyimleri
ekipleri artik is basinda.

Fintek dedigimiz kuruluslar
artik sizlerin Ar-Ge merkezi gibi
calisiyorlar. Bu diinyanin
etkisini nasil
degerlendiriyorsunuz?

Ben fintekleri mahallenin
delikanlilar gibi diistintiyorum.
Bankalar da mahallenin agir
abileri. Bu benzetme hosuma
gidiyor gercekten. Cok uzun
stire bankalar bu fintekleri

rakip olarak gordiiler ve
desteklemediler. Kullanici
deneyimi, kullanici ihtiyaclarinin
belirlenmesi konusundaki
esneklige bankalarin ayak
uydurmasi mimkin degildi.
Fintekler bunu cok iyi yapiyorlar.
Cuinki kuctkler, cok esnek
olabiliyorlar. Gegmisten gelen
onyargilari yok. Musteriyi daha iyi
dinleyebiliyorlar. Fintekler en az
10 kat daha iyi bu anlamda. Ama
onlarin da gtigleri ¢cok az ve belli
limitlere kadar ilerleyebiliyorlar.
Artik finteksiz bir diinya
diislinemiyorum. Fibabanka
olarak biz de finteklesmeye
basladik.

Burada Fibabanka’nin
yaklasimini agabilir miyiz?

Bu bakis agisini iyi yakalamis
kurumlardan birisiyiz. Buradaki
en 6nemli glicimiz de tamamen
Fibabanka istiraki olan Finberg.
Finberg’i bir yatirimci, girisimci

sermayesi olarak diistinebilirsiniz.

Ozellikle finteklere yénelmis
durumdayiz. iki tiirlti calisiyoruz.
Birincisi, yatirnmci olarak faaliyet
gdsteriyoruz. ikinci yéntemimiz
ise onlarla ortak ¢6ziim gelistirme
yoniinde. Finberg bu konuda
oldukga basarili. Su ana kadar
20 civarinda girisime yatirim
yapmis durumda ve diinyada 34
milyon dolardan fazla bir yatirimi
yapti. Ama yatirimin da 6tesinde,
birlikte calismayi cok degerli
buluyorum.

Sizin yatirim yaptiginiz
fintekler rakiplerinize de hizmet

sunabiliyorlar hatta yurtdisina
da aciliyorlar.

Bir bankanin birlikteliginden
c¢ikan sinerji biranda o
ekosistemde yayilip toplumsal
anlamda da katki saglamis oluyor
gercekten. Finberg vasitasiyla
yaptigimiz bu yatirimlar,
sirketlerin 6zellikle Avrupa’dan
baslayip bircok yerde ofislerini
acip biuyumelerine de vesile
oluyor. 4-5 girisim su anda bitln
diinyaya yayilmis durumda.

Bu gelisme, teknoloji ihracat
anlaminda ¢ok 6nemli.

Fibabanka olarak gelecege
donuk teknoloji projeleri icinde
neler var? Neler planliyorsunuz?
Fibabanka olarak mottomuz,
musterilerimize ve ekosisteme
deger yaratmak. Burada bir
ekosistem bankaciligindan
bahsetmek lazim. Tamamen
dijital diinyadan bahsediyoruz.
Burada neobank kavramina

da biraz dokunmak istiyorum.
Neobank diye tarifledigimiz
bankalar, tamamen dijital
bankalar. Hig fiziksel varliklar
olmayan, tamamen dijital
diinyada yasayan, ‘startup

vari cok dinamik banka’
diyebilecegimiz bir kavram.
Neobanklarin avantaji,

fiziksel varliklari olmadigi icin
maliyetlerini ok minimumda
tutabiliyorlar. Maliyet kalemlerini
minimumda tuttuklarinda
misterilerine ¢cok agresif
fiyatlamalar yapabiliyorlar.
Komisyon, masraf gibi birtakim
seyleri sifira indirebiliyorlar.

Bu avantajlarini da ¢ok iyi
kullaniyorlar. Ama neobanklar
dijital diinyada olduklari ve
fiziksel varliklari olmadigindan
guiven kavrami ile birlikte ana
banka olamiyorlar genellikle. Bir
muisteri, bir ihtiyaci oldugunda
neobanka da avantajli fiyatlama
icin geliyor. ihtiyaci bittiginde
ana bankasina geri dontiyor.
Fibabanka olarak neobank

ile konvansiyonel bankacilik
arasindaki gri bolgede
durdugumuzu dislindiyorum.

Bizim sube sayimiz az, 45
subemiz var. Ayni zamanda
Fibabanka; kimligi, kuruculari
ve fiziksel varligiyla da
geleneksel bankalarin sundugu
gliveni sunabiliyor. Boyle
baktiginizda, bir neobank gibi
calisabilen ama konvansiyonel
bankalarin avantajlarini da
kullanabilen bir yapimiz var.
Bunlarin lizerine, ekosistem
bankaciligi ile de inanilmaz bir
avantaj yaratiyoruz. Gomulu
bankacilikta 6zellikle e-ticaret
sitelerindeki finansmanda cok
sik yer aliyoruz. Dedigim gibi
45 subemiz var, ama pek ¢ok
fiziksel magaza zincirlerinde
yer aldigimiz icin 8 binden
fazla noktadan musterilerimize
hizmet sunabiliyoruz. Bu rakam
yilsonuna kadar 12 bine kadar
¢tkacak. Bu ¢ok biiyuk bir
avantaj.

Buralarda regiilasyonlar sizi ne
kadar etkiliyor?

Regiilasyonlar 2020’ye kadar

bizi zorluyordu. Ekosistem
bankaciligi yapmak, arka
taraftaki sozlesmeler, fiziksel 1slak
imzali dokiimanlar, gercekten
bizi zorlayan alanlardi. Bunlar
kullanici deneyimini zorlayan
seylerdi. Ama 2020 ile beraber
BDDK tarafindaki bakis acisi da
bu dijitallesmeyi cok destekler
hale geldi. Bilgi sistemleri ve
elektronik bankacilik tarafindaki
yonetmelik yenilendi. Hemen
ardindan video bankacilik, fiziksel
olarak subeye gitmeden miusteri
olabilme gibi yontemler devreye
alind. Dijital bankacilik, agik
bankacilik, bulut bilisim, ayrica
bunlari tanimladi regiilasyonlar.
Servis bankaciligi ve dijital
bankacilik kavramlari tanimlandi.
En basindan beri konustugumuz
miisteri ihtiyacini, kullanici
deneyimini kolaylastirmaya
yonelik her turli destek gelmeye
basladi regiilasyon diinyasindan.
Ben bu agidan cok memnunum,
ozellikle son 2 yildir ¢ikan seyler
hem bizi motive ediyor hem
isimizi kolaylastinyor. Ozellikle

BDDK da isbirligine ¢ok acik.
Goruslerimizi iletiyoruz, onlar
da degerlendiriyor. Gerekiyorsa
regiilasyonlarda, yonetmeliklerde
degisiklikler yapiliyor ve bizim
de gercekten fikrimiz soruluyor.
Yonetmelikler clkmadan 6nce
calistaylar yapildi, bir suirii fikir
toplandi. Bu alan ¢ok iyi gidiyor.
Oniimiizdeki dsnemde de
benzer hizla devam edecegini
diistiniyorum.

2020’de bir taraftan pandemi
geldi. Bir taraftan da pek ¢ok
yeni teknolojiyi konusmaya
basladik. E-ticaret cok farkli
boyutlara gitti. is siiregleri
degisti. Kisacasi ¢ok hizli

bir donem gegirdik. Bu
durumlardan hem bir banka hem
de bir teknolojist ve bilisimci
olarak ne tiir dersler ¢ikardiniz?
Pandemiyi bir savas olarak gérdiim
hep. Gergekten bitiyor diye umut
ediyoruz. Artik pandemiden
cikiyoruz diye diisiiniiyoruz. iki
yillik bir savasti. Dinyanin basina
gelmis diger savaslar gibi her seyi
hizlandirdi. Aci yaninin 6tesinde
pozitif tarafi ise olabilecek seyi

de hizlandirma konusu oldu.

Hem teknolojik anlamda hem de
insanlarin bakis agisinin gelismesi
anlaminda da ¢ok etkisi oldu. O
kismi daha degerli bence. 5-10
yildan 6nce gelemeyecegimiz bakig
acilarina 1-2 yil igerisinde geldik.
Sizin ofiste olmamaniz, her yerden
bu calismalarin yapilabilmesi gibi
bakis acilari, biiylik kurumlarda
tartismaya bile acik degildi. Bu
teknolojiler hep vardi, ama bu
kadar hizli hayatimiza giremiyordu.
Bu degisimler istatistiklere de
yansimis durumda. Fibabanka
olarak 2021°de dijital musteri
sayimiz 3.5 kat artt1. 2022°de 2
katin tzerinde artis bekliyoruz.
Hem organizasyonel hem de
insan kaynaklari anlaminda bir
olgunlasma ve farkli bakis acilari
olustu. Kisacasi pandemi ile
birlikte sadece teknoloji egilimleri
degil, pek ¢ok sey evrim gecirdi.
Konunun bu kismi da cok 6nemli
bence.
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Bu devirde tercih ‘isi
uzmanina birakmak’

halini aliyor

Yonetilen hizmetler ekibini genisleten Telcoset, siber giivenlik odakli

yetkinligini de kadro ve is ortaklari agini genisleterek arttiriyor.

Pandemi

ve kurdaki
dalgalanmalar
paralelinde her
sektorden her
Olcekte firma

BT yatinmlarini
yeniden degerlendirme noktasina
geldi. Bu adimlar, ‘yonetilen
hizmetler’ tarafina yonelimi 6ne
¢ikarttl. Bu arada, etkisi biraz olsun
azalsa da varligini hissettirmeyi
surdiiren pandeminin sonucu
olarak yeni normal ile ne ¢ikan
hibrit is hayati, kurumsal bilgi
glivenligini ve is strekliligini de
yatirimlarin merkezine tasiyor.
Uzaktan ¢alisma ve son kullanici
giivenligi ile ilgili yatinmlarin, siber
glivenlik Uriinlerine ilgiyi artirdig
gercegine dikkat ¢eken Telcoset
CTO’su Serdar Balik’in belirttigi
gibi, operasyonlari sadelestirmek
ve kolaylastirmak icin firmalar veri
merkezlerini de 6zel buluta tasidi.
Gelinen noktada yatirimlarda
oncelik, sadece zorunlu alimlarn
yapma yoniinde bir egilimi
beraberinde getiriyor. Ancak, Serdar
Balik’in hatirlattig) lizere, ayni anda
global ¢ip krizi sebebi ile liriin
tedarik siireleri de uzamis durumda.
Bu nedenle olusacak ihtiyaglari
artik cok daha 6nce belirleme
ihtiyaci ortaya cikti. “Birgok

firma sene sonunda yapmayi
planladiklar yatirimlar icin su
anda siparislerini vermek zorunda
kaliyorlar” saptamasini yapan
Serdar Balik, nemli bir gercege
isaret etti. Buna gore, global cip
krizi maalesef tlim BT Ureticilerinin
tedarik zincirini ciddi sekilde
etkiliyor ve donanim tedarigi de
bircok projenin en kritik konusu
haline geldi. Bu sartlar karsisinda,
“Musterilerimizin ihtiyaglarini
belirlerken, tedarik siiresi goreceli
olarak daha kisa olan ¢6ziimlere
ya da bulut platformlarina
yonlendirmeye calisiyoruz”
yorumunu yapan Serdar Balik,
sorularimizi yanitladi:

Handan Aybars

Yonetilen hizmetlere yonelik ilgide
nasil bir gelisim var? Her sektorde
her 6l¢ekte sirket bu tarz bir
destegi almaya nasil bakiyor?
2020°den bu yana ozellikle
pandeminin de etkisiyle yonetilen
hizmetler tarafinda ciddi bir
musteri ilgisini gorliyoruz. Hem
rakip firmalarda hem bizde belli

bir yogunlasma olustu, hizmet
kalitesi ve yonetimi, teknik
operasyonlar anlaminda belirli

bir seviyede servis alma istegi
miusterilerden geliyor. Dolayisi ile
biz de kendimizde hem yonetilen
hizmetler organizasyonumuzda
hem slireglerimizde bir takim
glincellemeler yaptik. Talep
kesinlikle artti. 2010’larda baslayan
sureg, pandemi ve uzaktan ¢alisma
sisteminin oturmasi ve islerliginin
anlasilmasi ile firmalarda BT
tarafinda bu tarz yatirimlari arttirdi
ve hizlandirdi. Bir de Tirkiye’ye 6zel
olarak kaynak eksikligi durumu

s6z konusu oldu. Yani firmalardan
ayrilanlar, yurtdisina gidenler
sebebiyle yedeklilik saglamanin
hali hazirda zor oldugu ortamda
firmalarin da en azindan giinliik BT
operasyonlarini, yonetilen hizmetler
olarak entegratorlere devretmeleri
stirecini baslattl. Kendileri daha ok
kontak yonetimi, kapasite yonetimi
ve projeler noktasinda aktif olup,
glinliik operasyonlarini ise belirli
KPI’lar Uizerinden takip edilmek
lizere bizim ekiplerimize teslim
ettiler.

Lokal regiilasyonlara ragmen
bulut projelerine olan ilgiyi nasil
aciklayabilirsiniz?

Lokal regiilasyonlara ragmen
kurumsal pazarda musteriler
ozellikle e-posta, yedekleme
servisleri, yazilim gelistirme
servisleri gibi is ihtiyaclarini
buluttan karsilamaya basladilar.
Pandemi siireci, calisma
sartlarindan yasam standartlarina
her seyi degistirdi. Pandemi,
sanayinin yavaslamasina ve

talebin ani artisi ile birlikte
teknolojik tirlinlerde ¢ip talebinin
karsilanamamasina yol agtu.

is diinyasi ise careyi bulut
sistemlerinde buldu. Pandeminin
etkileri ile birlikte uzaktan calisma,
kalici bir trend haline geldi. Saglik
tedbirleri nedeniyle bir arada
calismanin getirdigi risk, kosullarin
yeniden diizenlenmesi ihtiyacini
dogurdu. Fiziki olarak yan yana
bulunmak giderek zorlasirken; is
diinyasi calismanin ve iiretimin
surdirilebilirligi icin ¢oziim
arayisina giristi. Dijital donlisimde
bulut bilisim teknolojileri sirketlerin
imdadina yetiserek, islerin devam
etmesinde 6nemli rol oynad.
Calisma diizenine esneklik getiren
ve verimliligi maksimize eden bulut
¢oziimleri, pandemi doneminde
sirketlerin goz bebegi olmayi
surdiriyor.

Uzaktan ¢alisma ile birlikte siber
giivenlik gereklilikleri de degiserek
artti, degil mi?

Piyasada, ozellikle network ve
sistem tarafinda belirli bir hacim
vard, glivenlik tarafinin daha fazla
arttigini goriiyoruz. Giivenlikte cok
farkli Greticiler ve farkli ¢éziimler
var. Turrkiye’de, bu ¢oziimleri tek
elden verebilen, biitiin bunlarin
arasindaki iliskileri entegrasyonlari
bilip, glinliik operasyonlari
yonetebilecek firma eksikligi var.
Biz ise bu tarafta konsantreyiz, bir
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Telcoset CTO’su

e Serdar Balik

giivenlik operasyon merkezi (SOC)
acmadik ama SOC’lar ile entegre
sekilde calisarak, onlardan gelen
kayitlart miisterinin sistemlerinde
ve ilgili entegre sistemlerde
glincelleyerek, uctan uca bir ¢6ziim
sunuyoruz. Miisterilerde bunun ilgi
cektigini de goriiyoruz. Bu sebeple
bu taraftaki konsantrasyonumuz
da devam edecek. Farkli bilesenler;
IPS, firewall, web uygulamasi
giivenlik duvar (WAF), DDoS, ag
erisim kontrolii (NAC), veri kaybi
onleme yazilimi (DLP), ayricalikli
erisim yonetimi (PAM), giivenli
giris katmani (SSL) gibi bircok

yapi tek bir yerden yonetiliyor.

Bu da gelistirdigimiz ve daha de
biiyutecegimiz stratejik bir alan
olarak duruyor.

Oncelikleriniz neler?

Telcoset olarak musterilerimize
sundugumuz hizmetlerimizi de
olusan yeni ihtiyaglara karsilik
verebilmesi icin gelistiriyoruz

ve yeni hizmet modelleri
olusturuyoruz. Servis, siber
guivenlik ve veri merkezi altyapi
tarafinda sundugumuz hizmetleri
glinimiz ihtiyacglarina gore
glincellemeye ve miisterilerimize
sunmaya devam ediyoruz. Bu
amagla yonetilen hizmetler
ekibimizi genislettik, siber guivenlik
alanindaki yetkinligimizi de uzman
kadromuzu ve is ortaklari agimizi
genisleterek arttiriyoruz.
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OBJEKTIFIME TAKILANLAR

KANDURALI AMCA ILE
SOHBET

Ramazan Bayrami'nin ardindan tekrar
merhabalar... . '

4
Sikca gittigim ve eski, dar sokaklarinin
arasinda kaybolmayi ¢ok sevdigim
Gaziantep'te, Pisirici Kasteli civarindas«
gezinirken rastladim bu amcaya.
Uzerinde beyaz “kandura“siyla
mescitten ¢ikiyordu. Sonra neseli bir
sohbete basladik. istanbullu oldugumu
ogrenince, yillar once bir sireligine
istanbul'da yasadigini anlatti. Bir
kebapcida ciraklik yapmis onceleri. -
Cok zorluk cekmis anlattigina gore.
Sonra memlekete, Gaziantep'e donerek
hayatina devam etmis. Giilerek
sordu bana: “Siz, istanbul'da nasil
yasiyorsunuz? O sehir insani ciiriitiir..." Acikcasi ne diyecegimi bilemedim. Nasil anlatsim ki, icimdeki istanbul sevgisini... Onca ihanetimize,
cirkinlestirmeye calismamiza ragmen hala glizelliginden ve sadakatinden bir sey kaybetmemis oldugunu...

“Peki” dedim, “Gaziantep'in nesi giizel?" dedim. Giildii. “Once havasi” dedi ve devam etti: “Havasi kurudur, istanbul gibi nemli degildir. Bu nedenle
burada baklava da, kebap da daha lezzetli olur. Mesela al buradaki ayni malzemeleri, baklavayi, kebabi istanbul'da pisir, ayni lezzeti alamazsin..."
Dedim, "0 zaman sendeki bu Gaziantep sevgisini 6liimsiizlestirelim agam."” iste bu ifade kandurali amcamizin Gaziantep sevgisinin fotografidir.

Sayaclar uzaktan okunacak

-

iBB, sayaclari uzaktan okuyacak
teknolojiyi hayata geciriyor. ISKi, pilot
bolgelerde baslayacak uygulamayla
Haziran ayindan itibaren sayag
verilerine kablosuz haberlesme
yontemiyle ulasacak. Fiziksel sayag
okumalarda yasanan sorunlar ortadan
kalkacak. Su aboneleri icin baslayacak
uygulamaya, testlerin ardindan
dogalgaz sayaclari da dahil edilecek.

Fiziksel saya¢ okumadaki sorunlarin
asilmasi icin akilli sayaglari glindemine
alan istanbul Biiyiiksehir Belediyesi
(iBB), pilot bdlgelerde ilk uygulamalara
basliyor. Pilot bolge olarak

belirlenen Esenlerilgesi 15 Temmuz
Mahallesi’ndeki TOKI Konutlari ile
Beykoz ilgesi Riva Mahallesi’nde

Dusler Vadisi Riva Konut Projesi’ndeki

faturalar artik uzaktan okunacak.
Esenler’de 2 bin 124, Beykoz’da bin
500 konutta Haziran ayindan itibaren
projeye baslanacak. Sistemin devreye
girmesiyle birlikte iBB personel ve
maliyet agisindan tasarruf ve verimlilik
saglayacak.

iSKi Genel Miidiirii Raif Mermutlu,
2022 yilinda toplam 20 bin adet

akilli sayaca gecis hedefine dikkat
cekerken, istanbul genelinde belirli
noktalarda test calismalari yaptiklarini
aktardi. Mermutlu, “Akilli sayag
projesiyle her ay abonenin konutuna
giderek gerceklestirdigimiz okuma
islemlerini uzaktan yapabilecegiz.
A¢ma-kapama gibi islemleri de
uzaktan gerceklestirebilecegiz. Ayrica
istanbullulara tiiketim degerleri ile

ilgili de anlik bilgi sunabilecegiz.
Biitlin bunlari gerceklestirirken

hem zamandan hem maliyetlerden
ciddi tasarruf saglayacagiz. Su an
test asamasindayiz. Verimli olmasi
halinde istanbul geneline yayilmasini
hedefliyoruz” dedi.

iBB istiraki ISTTELKOM’un
telekomiinikasyon altyapi kismini
Ustlendigi projede, LoRaWAN
teknolojisi kullaniliyor. ’LoRaWAN’
haberlesme sistemi ile saya¢ okuma,
acma, kapama gibi islemlerin uzaktan
kontrollu bir sekilde yapilacagini
aktaran ISTTELKOM AS Genel Muduri
Yiicel Karadeniz, proje sayesinde saha
is glici maliyetlerinde tasarruf elde
ederek ekonomik katkilar saglamayi
hedeflediklerini soyledi.
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Ihtiyag ve oncelikler bulut

c¢ozumlerini sekillendiriyor

Dijitallesme hizlanirken bulut bilisim
¢Oziimlerine ihtiyac artiyor. 2030
yilina kadar pazarin 3 kati biiytiyerek
1,5 trilyon dolara ulagmasi bekleniyor.
Bulut bilisimdeki hizli biiylimenin
arkasinda ise sagladigi esneklik

ve verimlilik var. Bulut altyapisina
gecen sirketler degisen is yiiklerini
desteklemek icin istek lizerine bulut
¢ozlimlerini 6lgeklendirebiliyor.
Glivenlik gereksinimlerine ve diger
unsurlara bagli olarak 6zel veya hibrit
depolama Uriinlerini segebiliyorlar.
Bulut tabanli uygulamalara ve
verilere, internete bagli herhangi bir
aygitla sanal olarak erisebiliyorlar.
Veri glivenligini en Ust seviyede
tutmayi saglayan bulut ¢oziimleri
sayesinde donanim arizalari, ag
icindeki yedeklemeler nedeniyle

veri kaybiyla sonuglanmiyor. Bulut
bilisim uzak kaynaklari kullandigi icin
kuruluslar, sunucu ve diger ekipman
maliyetlerinden kurtuluyor. Amaca
uygun édeme yapisi da kullanicilarin
yalnizca kullandiklari kaynaklar igin

o6deme yapmasini miimkin kiliyor.
Bulut hizmeti saglayicilari temeldeki
altyapiyr yoneterek kuruluslarin
uygulama gelistirmeye ve diger
onceliklere odaklanmasini sagliyor.
Buluttaki verilere dlinyanin her
yerinden erisim olanagj, sirketlere
operasyonel konfor sunarken, daha
cevik hareket etmelerine destek
oluyor.

Sirketlerin ihtiyaglarina 6zgilin bulut
teknolojilerinin distribiitorliigiinde
6ne ¢ikan Redington Tiirkiye’nin
Genel Midiirii Cem Borhan, 6zellikle
son yillarda artan dijitallesmeyle
birlikte bulut bilisime ilginin de
arttigini belirtti. Bulut bilisim
¢oziimlerinin sirketlerin operasyonel
glivenligine ve verimliligine 6nemli
katki sagladigini ifade eden Borhan,
sOyle devam etti:

CloudQuarks platformu fark
yaratacak

“Sirketler sunucu, depolama, veri
tabani, ag, yazilim, analiz ve makine

zekasi dahil birgok bilgi teknolojileri
hizmetini bulut teknolojilerine
tasiyarak maliyet, hiz, verimlilik,
giivenilirlik ve performans agisindan
sayisiz faydaya erisebiliyor. Bircok
kritik bilginin bulutta yedeklenmesi
sirketlerin, ugradiklar siber saldirilar
karsisinda hem maddi hem itibar
kaybi yasamalarini engelliyor.
Altyapr maliyeti olmadan, bakim
konusunda herhangi bir endise
yasamadan bu hizmetleri rahatlikla
kullanabiliyorlar. Tiim bunlar bulut
bilisim ¢éziimlerinin basta KOBI’ler
olmak iizere her 6lgekten sirketlerin
en son teknolojiyi en avantajli
kosullarda kullanmalarina firsat
taniyor. Redington Tiirkiye bulutta
birgok ¢6ziim sunuyor. Ornegin; agik
kaynak isletim sistemi olan Red Hat
Enterprise, isletmelerin buluttaki
uygulamalarini 6lgeklendirmeleri,
sanal, konteyner ve tiim bulut
ortamlarinda yeni gelisen teknolojileri
uygulamalari igin temel olusturuyor.
Acik Kaynak Sanallastirma

¢6ziimiimiizle de sirketlerin inovasyon
hizini ihtiyaglarina uygun olarak
ayarlamalarini sagliyoruz. Red Hat
OpenShift, hibrit bulut, coklu-bulut ve
ug uygulamalari yonetmek icin tam
katmanli otomatik operasyonlarla
hazir hale getirilen bir Kubernetes
konteyner platformu. Bu platform

da gelistirici verimliligini artirirken
inovasyonu destekliyor. Redington
Tiirkiye, tiim bulut ¢oziimlerini bulut
bilisim pazar yeri olan CloudQuarks’ta
topluyor. CloudQuarks tizerinden
bulut bazli ¢éziimleri Redington is
ortaklarina sunacagjz. Bu platform
ayni zamanda hem Tirkiye hem

cevre lilkelerde hizli biiyliyen yazilim
ve servis sirketlerinin hizmetlerinin
once Tlrkiye pazarina sonra bolge
lilkelere satilabilecegi cok yonlii

bir adres de olacak. CloudQuarks’l,
Redington Grup’un yeni hizmet tanimi
olan servis olarak distribiitorliik
yaklasimini hayata gegirmesinin
6nemli adimlarindan biri olarak
goriyoruz."

Nepal Havayollar’nda Hitit’le gelen dontisiim

sistemleri ve sinifinin en iyisi yerlesik
sadakat sistemi kapasitesine sahip web
tabanli bir yolcu hizmetleri sistemi olan
Crane PSS (Rezervasyon ve Biletleme)
¢ozuimleri ve havayolunun yolcu gelir
akislarini tam olarak gérmesini ve karini
maksimize etmesini saglayacak Crane RA
(Gelir Muhasebesi) ¢oziimi sayesinde,
Nepal Havayollari bu alanlarda
dijitallesme siirecini tamamlayarak
operasyona basladi.

Hitit Satis ve Pazarlamadan Sorumlu
Genel Mudiir Yardimcisi Nevra

Onursal Karaagag, “Hitit’in son iki

yildir yakaladigi bliyime ivmesi,
havacilik ¢cozuimlerinin altyapisi

ve kalitesi kadar partner olarak
gordliglimiiz misterilerimizle olan yakin
calismalarimizdan da ileri

geliyor. Yeni misteriler, teknolojimizin
yeni iilkelere girmesi ve ihracat rotamizi
cesitlendirmemiz anlamina geliyor.
Hitit'in bagimsiz teknoloji ¢oziimleri
satislarini giiclendirmenin yani sira,
seyahat acente ¢oziimlerini yeni bir
odak sahasi olarak konumlandirma
planlari igin de olumlu bir adim olacak”
degerlendirmesini yapti.

Hitit Satis ve Kilresel havayolu ve seyahat sektoriiniin

Pazarlamadan Sorumlu  teknoloji saglayicisi Hitit’in en yeni

Genel Miidiir Yardimaisi  partneri Nepal Havayollari oldu. Hitit’in

NevraOnursal Karaagac 5 jllii ve kiiresel capta bilinirligi
yiiksek yolcu hizmet sistem ¢oziimlerini
kullanacak olan Nepal Havayollari,
béylece pandeminin zorunluluk haline
getirdigi dijital donlisim{ Hitit ile hayata
gecirdi.
Sistem gecisinin hizli bir sekilde
tamamlanmasi sonrasinda 6 Mayis 2022
tarihi itibariyle Nepal Havayollari, Hitit’in
yolcu hizmet sistemi ve gelir muhasebesi
¢ozlimlerini kullanmaya basladi. Hitit’in
rezervasyon, envanter ve kalkis kontrol

= oDl Alrlirses i
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Veriyi

anlamlandirak

icgoru uiretin!

Trendbox, alisveris aliskanliklarinin degistigi
glinimiizde geleneksel perakende kanalinin
gelisimine yonelik raporlar olusturuyor.

Siirekli yogun
bir rekabetin
yasandigl
perakende
‘ sektoriinde
“Veri” en 6nemli
unsur olma
ozelligini artirarak koruyor.
Online alisveris miktarlari ne
kadar yukselse de geleneksel
perakendecilik de gliclinden
pek fazla bir sey kaybetmiyor.
Trendbox bu noktada perakende
kanalinin gelisimine yardimci
olurken, markalarin da satis
noktalarindaki trtinlerinin
performansini ger¢ek zamanli
olarak takip edebilmelerini
sagliyor. Geleneksel kanalin
konumunu ve gelisimine yonelik
Trendbox CEO’su Ozan Tezer,
sorularimizi yanitladi.

Ayhan Sevgi

Perakende sektoriiniin gelisimini
nasil degerlendiriyorsunuz?

Bu gelisimde teknolojinin ve
ozellikle de verinin 6nemi nasil
artiyor?

Pandemiyle birlikte degisen
yasam kosullarimiz alisveris
aliskanliklarimizi da beraberinde
degistirdi. E-ticaretin hacmi
artti. Ote yandan sokaga

¢itkma yasaklari ya da kisitlar
nedeniyle alisverisleri mahalle
bakkalindan marketinden daha
cok yapar olduk. Bu siirecgte
geleneksel kanala olan ilginin
artisi markalarin bu kanallardaki
varligini giiclendirmeye yonelik
yatirimlarini daha da hizlandirdi.
Trendbox olarak alisveris
trendlerinin hizla degistigi bu
doénemde biz de iliretimden
dagitima, pazarlamadan satisa
kadar her noktanin verimini
artiracak akilli raporlar Gretmeyi
hedefledik.

Data bugliniin diinyasinda

en degerli maden niteliginde.
Dolayisiyla bu verilerin glivenilir
bir sekilde tutulmasinin yani sira
detayli ve gercek zamanli bir

sekilde raporlaniyor ve analiz
ediliyor olmasi giiniimiizde
sirketler icin her zamankinden
daha 6nemli. Hizli, kolay ve
ihtiyaca yonelik detayli analizlerle
taktik planlarini gelistirmeye
imkan sunan ¢éziimler rekabetin
arttigi bu yeni siirecte ¢cok daha
degerli olacak.

TrendBox bu konuda perakende
sirketlerine nasil hizmetler
sunuyor?

Trendbox, 2014 yilinda Foriba
catisi altinda sirketlesme
projeksiyonu olan bir is modeli
olarak hizli tiiketimin gercek
zamanli veri analizini yapmak
amaciyla kuruldu. 2019 yilinda
kurumdan ayrilarak sirket olarak
hayatina devam etti. Perakende
sektorlinde hizli tiiketim alaninda
olclimlenemeyen bakkal, biife ve
kiiclik marketlerden olusan ismi
geleneksel olarak ifade edilen

bir pazar s6z konusu. Biz de bu
alani gercek zamanli 6l¢imlemek
ve analiz etmek lizere yola

ciktik. Hazirladigimiz bu is
modeli 2014 yilinda SAP Startup
Focus programina dahil oldu ve
Orlando’da (ABD) finale kaldi.
2015 yilinda ise loT igin Tirkiye
ve diinyada patent basvurularini
yaptik. 2017°de loT tasarim,
Uretim ve cloud yazilim altyapisini
kurduk.

Topladiginiz ve rapor haline
getirdiginiz verileri ne tiir araclar
kullanarak miisterilerinize rapor
olarak sunuyorsunuz?

Bizim en biylik aracimiz veri.
Veriyi anlamlandirarak i¢gori
Uretiyoruz. Bunun igin de
verilerimizi yol, hava durumu

gibi farkli verilerle destekleyip
veri havuzu olusturuyoruz.
Amacimiz “geleneksel kanall”
korumak ve bliylimesine yardimci
olmakla birlikte markalarin da
satis noktalarindaki trtinlerinin
performansini ger¢ek zamanli

olarak takip edebilmelerini
saglamak. Hazirladigimiz
raporlarla her iki tarafin da
planlamalarina fayda sunuyoruz.
Trendbox Market sayesinde
geleneksel kanal sahipleri
mevcut finansal durumlarini
dijital ortamda kolay ve hizli

bir sekilde yonetebiliyorlar.
Finansal yonetimin kolaylagmasi
ciro artmasina katki sagliyor.
Yazilimimiz sayesinde gercek
zamanli olarak detayli satig
raporlarina anlik ulasiyorlar.

Bu raporlara gore alim yaparak
dogru planlama ile satislarini
artiriyorlar.

Satis noktalari, Trendbox
sayesinde gercek zamanli olarak
aldiklari raporlarla stoklarini
glincel tutarken gerek Ureticiler
gerekse distribiitorlerden

dogru alim yapiyorlar. Trendbox
uygulamasiyla ireticilerin
yayilimini sagladigi noktalarda
kullanicinin belirledigi minimum
stok seviyesi uyarilari sayesinde,
hem yiiksek stok maliyetine
katlanmak zorunda kalmiyor,
hem de distribiitorlerin siparis
toplama operasyon maliyetleri
cok distiyor.

Kisaca; satis noktalari kendini
oOlcebildigi icin siparis, satin alma,
stoklama, satis dongusiini ¢cok
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Trendbox CEO’su
Ozan Tezer

net gorebiliyor. Daha az stokla ve
daha az finans ihtiyaciyla daha
yiiksek kar elde ediyor.

Diger taraftan markalar

ise hazirladigimiz raporlar
sayesinde satis noktalarindaki
satis performanslarini gercek
zamanli olarak takip edebiliyor.
Hangi noktanin hangi zaman
diliminde daha verimli oldugu
bilgisinden hareketle satis,
pazarlama ve kampanya
taktiklerini tasarlayabiliyorlar
ya da kampanya siirecinde
cesitli degisiklikler yapmak icin
sahadan hizli bir sekilde veri
toplayabiliyorlar.

Bu konuda teknoloji altyapiniz
hakkinda bilgi verebilir misiniz?
Ornegin yapay zeka bu konuda
nasil bir rol listleniyor?

Verileri takip ettigimiz

donanim ve yazilimimizi kendi
muhendislerimizle gelistirdik.
Patentli Grilinlerimizi, satis
kanallarinda bulunan barkod
tarayici ve yazar kasa arasina
entegre ediyoruz. Yapay zeka
sayesinde sisteme diisen yeni
barkodlarin kategorilerini
gorebiliyoruz. Bundan yola
¢ikarak satis tahminleri
yapabildigimiz gibi ayrica
bulundugumuz noktalarin bélge
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Yapay zeka
gelistirme ve
egitimi siirecinde
oncelik hiz!

Hewlett Packard Enterprise,

yeni HPE Makine Ogrenimi
Gelistirme Sistemi (HPE Machine
Learning Development System)
ile isletmelerin uygun olcekte
makine 6grenimi modellerini
kolayca olusturup degere daha
hizli ulasmalarini hedefliyor.
HPE’nin yeni sistemi, yapay zeka
modellerini daha hizli ve uygun
Olcekte gelistirmek ve egitmek
icin tasarlandi. Bu amagla makine
0grenimi yazilim platformu,
sunucular, hizlandiricilar ve ag
bilesenlerinin entegrasyonundan
olusan ugtan uca bir ¢6ziim
sunuyor.

HPE, makine 6grenimi (ML)
platformunu, kendi yapay zeka
ve bilgi islem (HPC) sunucular

ile bir araya getirmek lizere
HPE’nin Determined Al stratejik
yatirimini temel aliyor. Yeni HPE
Makine Ogrenimi Gelistirme
Sistemi ile kullanicilar, makine
6grenimi modellerini olusturmak
ve egitmek icin daha 6nce uzun
zaman gerektiren degere ulagsma
slirecini sadece giinler icinde
gerceklestirebiliyorlar.

HPE Makine Ogrenimi Gelistirme
Sistemi, yazilimlar, hizlandiricilar,
ag iletisimi ve hizmetleri bir
araya getiren bir ¢6ziim olarak,
isletmelerin yapay zeka altyapisini
benimserken karmasayi ortadan
kaldirmalarina yardimci oluyor.
Boylece isletmelerin optimize
edilmis makine 6grenimi
modellerini verimli bir sekilde

olusturmalarina ve hemen
egitmeye baslamalarina olanak
taniyor.

Yetkinlik, tek bir entegre sistemde
HPE Makine Ogrenimi Gelistirme
Sistemi, 32 GPU’luk kiiclik bir
yapilandirmadan 256 GPU’luk
daha biiylk bir yapilandirmaya
uzanan cesitli is yukleri icin
modelleri verimli bir sekilde
Olceklendirmek lizere optimize
edilmis bilgi islem, hizlandirlmig
bilgi islem ve ara baglanti sunuyor.
HPE Makine Ogrenimi Gelistirme
Sistemi, anahtar teslimi model
gelistirme ve genis Slcekte egitim
icin yapay zeka altyapisi saglayan
tek bir entegre ¢6ziim olarak
sunuluyor. Céziimiin bir pargasi
olan HPE Pointnext Hizmetleri,
yerinde kurulum ve yazilim
kurulumu hizmetleri saglayarak
kullanicilarin verilerinden daha
hizli ve daha dogru ongoriiler
elde etmek icin makine 6grenimi
modellerini hemen uygulamasina
ve egitmesine olanak taniyor.
HPE Makine Ogrenimi Gelistirme
Sistemi, Olceklendirme
secgenekleriyle birlikte kliguk bir
yapilandirmadan baslayarak
sunuluyor.

HPE, uclarda yer alan veya

farkli lokasyonlari bulunan BT
ortamlart icin gizliligi koruma
odakli, merkezi olmayan makine
6grenimi ¢oziimi HPE Swarm
Learning’in lansmani da dahil
olmak lizere ek yapay zeka
Urdinlerini duyurdu. HPE Swarm
Learning ile saglik, bankacilik,
finansal hizmetler ve liretim gibi
bir dizi sektorden sirketler gergek
verileri paylasmadan i¢goriileri
gelistirmek icin yapay zeka
modellerinden 6grendiklerini diger
kuruluslarla paylasabiliyor.

HPE, olceklenmis yapay zeka
sonuglari saglayan heterojen
sistem mimarilerini desteklemek
lizere gelismis ¢oziimler sunmak
icin Qualcomm Technologiesile
is birligini de gliglendirdi. HPE,
veri merkezleri ve ugta sonug
saglamak icin Qualcomm®
Cloud Al 100 hizlandirici ile

veri merkezi disindaki zorlu
ortamlar icin optimize edilmis
kompakt, saglamlastirilmis ug
bilgi islem ¢oziimleri olan HPE
Edgeline EL8000 Converged Edge
sistemlerini sunacak. Coziimler
Agustos 2022’de genel kullanima
sunulacak. Detaylar igin adres:
https://www.hpe.com/us/en/
solutions/artificial-intelligence.
html

' Hizl Thkwtimdn Cafgark

Enmanh Verl Amnalizl

bazli satis davranis sekillerini

de tahmin edebiliyoruz. loT
teknolojisi araciligiyla ulastigimiz
veriyi, markalarin satis ve
pazarlama faaliyetlerine destek
olabilecek sekilde ve ihtiyaclari
dogrultusunda analiz ediyoruz.
Boylelikle gelistirdigimiz bu
sistemle tiiketici tercihlerini
ortaya koyuyoruz. Markalarin yani
sira arastirma sirketleri ve reklam
ajanslarina da satis verisi toplama
ve analiz hizmeti sunuyoruz.

Veri toplama alanlariniz nereler,
sadece Tiirkiye icinde mi yoksa
daha genis bolgelerden de veri
toplayabiliyorsunuz?
Sundugumuz hizmetle geleneksel
kanalin bliylimesini ve gelismesini
de amacliyoruz. Satis noktasi,
sattigl Uriin ve markalarin satis
performansini takip edebiliyor.
En ¢ok ya da en az hangi Uriin
satiliyor, hangi saat ve giinde
satis ne oranda gergeklesiyor,
hangi markalar tercih ediliyor

gibi datalara ulasabiliyor. Giinlik,
haftalik, aylik olarak stok takibi
yapabiliyor ve boylelikle dogru
zamanda dogru Urini alma
avantajina sahip oluyor. Diger
yandan ozellikle sigara, alkol

ve gazli icecek kategorilerinde
hala ureticiler icin gri alanlar
mevcut. Bu Uriin kategorileri
onemli bir pazar. Trendbox
sayesinde elde edilen raporlarla
bu kategorilerdeki gri alanlari
netlestirmeye calisirken, 6nemli
bir boslugu dolduruyoruz.

Data 6l¢limi yaptigimiz
noktalarimizdan herhangi bir
lcret almiyor ya da bir Uicret
o6demiyoruz. Aksine finansal
sureclerini yonetebildikleri ve
stok planlamalarini yapabildikleri
yazilimimizla hayatlarini
kolaylastiriyoruz.

Bugiin Adana, Ankara, Bursa,
Denizli, Istanbul, izmir, Kocaeli,
Kayseri ve Kilitahya basta olmak
lizere Tirkiye’de 25-30 farkli ilde
2.500’e yakin geleneksel satis

noktasindan satis verilerini gergek
zamanli olarak aliyor ve verilerin
analizini yapiyoruz. Oncelikli
hedefimiz Tiirkiye’deki nokta
sayimizi artirmak. Bu kapsamda
2022 yilinda Turkiye’nin 50 ilinde
olmayi hedefliyoruz.

TrendBox’in farkli lilkelere de
acilma gibi hedefleri

var mi?

Global pazarlar her zaman
radarimizda. Gerekli pazar
arastirmalarini titizlikle yapiyoruz.
Trendbox olarak Tirkiye’deki ve
yurtdisindaki yeni girisimlerimiz
ve yatirimlarimizla yeni misteriler
edinerek basarili projelere

imza atacagimiza inaniyoruz.

Bu kapsamda ilk agilimimizi
Kibris’a gerceklestirmistik.

Simdi ise MENA bolgesi ve

Turki Cumhuriyetler icin
goriismelerimiz devam ediyor.
ilerleyen dénemde Dogu Avrupa
ve Orta Asya pazarina agilmak da
hedeflerimiz arasinda yer aliyor.
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Verinin esas
katma degeri
analitikte sakli

Bliyiime hizi katlanarak artan veriyi dogru depolamak, en anlamli

entegrasyonla birbirine baglamak ve kurumsal devamlilik odakli
kararlar almak icin analitikten yararlanmak elzem.

Karmasik is sureglerinin
yonetilmesi dogru analizleri
gerekli hale getirirken, rotanin
temelinde ise veri ve analitik
var. Sinirsiz biiyliyen veriyi
yonetmek, hizli karar alip hayata
gecirme noktasinda cevikligi
yakalamak kurumsal devamlilik
icin sart. Veriyi depolamak artik
bir standart. Asil 6nemli olan
ise analitik destegiyle analizleri
hizli yaparak, en dogru kararlari
en hizli bicimde alabilmek.
Teoride herkesin hemfikir
oldugu bu yol haritasini pratikte
kurgulamak dikkatli adimlari,
dogru yatirimlari, kurumsal
ihtiyac ve gereklilikleri iyi
anlayabilmeyi, sirket butiintiinde
bu felsefeyi konumlandirmayi
gerektiriyor. Kolay degil, ama
imkansiz da degil. BTvizyon
Dijital'in diizenledigi "Buyik
Veri ve Analitik Teknolojiler"
dijital etkinligi bu alanda

basari hikayelerine imza
atanlarin yorum ve onerilerini
katilimcilarla bulusturdu. Dell
Technologies ve Intel'in Tema
sponsoru, Consult Saga ve
portvMind'in sponsor olarak yer
aldig dijital etkinlikte acilisi Me
Consultancy Kurucusu Murat
Erdor, “Hayatimizin Gergegi
Buyiik Veri” baslikli sunumuyla
yapti. Pandemi donemi ile
herkesin hayatinda artan inis ve
cikislara isaret eden Murat Erdor,
onemli bir gercege dikkat cekti:
insanlar, pandemi déneminde
‘dijital’ denen bir diinya
oldugunu fark ettiler. Clinki
fiziki magazalar kapanip, sokaga
¢tkma yasaklari ve kisitlamalar
olunca, evlerine kapanan
insanlar hayatlarini nasil devam
ettireceklerinin derdine duisti.
Yillar boyu dijital dontisimu,
online ¢calismayi anlattiklarini
vurgulayan Murat Erd6r’e gore,
bu donilisiimde 6zellikle e-ticaret
tarafi buyiidi. Yeni ekonomi
doénemi ile birlikte tuketicinin
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de artik eski tiiketici olmadigl,
hele de pandemi sonrasinda
acikca goriildi. Bu vurguyu
yapan Murat Erdor’e gore, hem
psikolojiler degisti hem de
dijitale alisan bir tlketici kitlesi
olustu. Yeni kusagin asina oldugu
dijital diinyaya bu siirecgte

yasi buyik insanlar da alisti.
Bu kadar ¢ok insanin dijitale
adapte olmasi milyonlarca
veri, beraberinde verinin de
etkin kullanilmasinin gerekliligi
demek. Yeni ekonominin bu
noktada coklu kanallari, sosyal
medyadan fiziki ve online
kanallara uzanan yapida tam
entegrasyonu gerektirdigi
gercegine dikkat ¢ceken Murat
Erdor’iin belirttigi gibi, tim

bu kanallarin entegrasyonu ile
verilerin birlestirilmesi artik sart.
Erdor, siireci ve beklentilerini
sOyle anlattr:

“Musteri karsilastiriyor. Misteri
fiyat odakli ve eskisi gibi sadik
da degil. Veri ise ¢ok bliyiik.
KVKK gibi bu anlamda ¢ok buyiik
yasalar cikti. Veriyi kullanirsan,
dogru kisiye, dogru zamanda,
dogru mesaji gonderirsen
kralsin. Ama dogru kisiye,
dogru zamanda, dogru mesaiji
gonderemediginiz siirece yok
olmaya mahkumsunuz. Hepimiz
icin gecerli bu. Yeni miisteri
elde etme maliyetleri cok
yliksek. Cok rakip, ¢cok kanal

var. Alisveris verisine ve alisveris
sikligina gére VIP misteriye
daha farkli mesaj gondermek,
belki de aramak lazim. Veri
olmadan higbir sey olmaz. Fiziki
magazalarda e-ticaret magazasi
acmayan kalmadi. Artik

verinin tekillestirmesi baslad.
Magazadaki Leyla hanimla,
online’daki Leyla hanima farkli
farkli hizmetler vermemek
gerekiyor. Bunlarda ayni mesaiji
vermek artik cok 6nemli. Bu ¢ok
cok degerli. Bilisim sistemleri
gelisiyor ve bu anlamda da
veriyi cok cok iyi analiz etmek
yetmiyor. Buradan ¢ikan
sonuglara gore aksiyon almak
lazim. Aksiyon alinmazsa, o veri
¢Op dostlar, o ylizden veriyi iyi
kullanacagiz.”

Verinin degerini bilin!

Dell Technologies MERAT Bolgesi
Goziim Mimari Ebru Ozgen,
“Yapay Zeka Uygulamalarinda
Donanim Tercihlerinin Onemi

Ne Olabilir?” baslikli sunumuyla
yeni teknolojiler ve bunlarin
yeniledigi donanim odakl
yeniliklere degindi. Sahip olunan
bliylik veri ve bunun lizerinde
yapilan analitik calismalar,
donanim tercihlerinin de
yapilmasini gerektiriyor. En
bastan hakim olmasi gereken

bu bakis agisi zaman ve para
kazandirirken, riskleri de
minimize eder. “Veri esittir
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para” diyen Ebru Ozgen, dogru
secimlerin altyapi odaginda
onemine dikkat ¢ekti. “Genelde
veri ilk Uretildiginde cok
degerlidir ve ondan lreteceginiz
sey cok degerlidir” vurgusunu
yapan Ebru Ozgen, su bilgileri
paylasti:

“Bu deger zaman iginde
azalabilir. Ama daha fazla zaman
gectiginde bu egri yine yukari
dogru cikar. Cunki belki 6 ay
veya 1yilicinde dislinmediginiz
is fikriyle veya bir mecburiyetle
karsilasirsiniz ve geriye donuk
modelleme yapmak istersiniz.
Veriyine sizin icin cok 6nemlidir
ve verinin durdugu yer kritiktir.
Bu ‘zaman’ ekseniydi. Diger

iki ekseni de soyle diistinelim.
Verinin yapisal olmasi yani
veritabanina konulabilecek
veriniz olabilir. Bir adim Oteye
gectiginizde, artik sadece
veritabanlarinda degil gorsel,
isitsel de olabilir. Dosyalarin
icinde duracak yapisal olmayan
verilerinizi islemek igin ylizlerce
petabaytlardan, yiizlerce
CPU’dan bahsedecegiz. Bir
sonraki adimda da dogal dil
isleme yapacaksiniz, artik yapay
zekaya ve makine 6grenmesine
gittiniz. O zaman veriniz de,
ihtiyaciniz olan donanim
kapasitesi de uctu. Bu acilardan
baktiginiz zaman ilk 6nce bir

is problemimiz var. Sonra bu
problemimi ¢ézmek igin veriyi,
onu islemekle ilgili bir probleme
cevirebilirim ve bunun ¢éziimiini
¢ikaririm, analitigini yaparim.
Buraya kadar ¢ok glizel isliyor
hatta bulut tedarikgilerinde

de cok glizel servisler var is
zekasina ve analitige yonelik.

U¢ noktalardan baslayip, veri
merkezine ve buluta giden
diinyada ihtiyaclara yonelik
altyapi ¢ozlimleri olusturmaktan
mutluluk duyuyoruz. Bunlarla
ilgili analiz yapabilen bir ekibimiz



BThaber

www.bthaber.com.tr

16 - 22 MAYIS 2022

de var. Analize baktigimizda,
veriniz hangi kanallardan

size akiyor, bu veri nerede
toplaniyor, toplandiktan sonra
bir transformasyona ugruyor
mu, bu veriler lizerinden ne
gibi raporlamalar yapiliyor? Bu
gibi sorulari uctan uca sizlerle
konustugumuz, buradaki
zorluklari ya da firsatlari ortaya
¢itkardigimiz hizmetlerimiz de
var. Bir verinin durdugu, bizim
‘veri havuzu’ dedigimiz mod
mod biiyliyen donanimlarimiz,
bunlarin kendilerine 6zgii siber
glvenlik ¢6ziimu var. Burada
duran veriyi, kendine benzer
bir ortama, kendi kontroliinde
kopyaliyor. Bunu dyle yapiyor
ki, orijinal veriye bir sey olsa
bile bunun ayakta kalmasini
sagliyor. ikincisi verinin
yedeginin alinmasi. Cok kritik
verilerinizi belirleyip yedegini
aldiginiz cihaz da bir donanim ve
sizin iki kartla erisebileceginiz
kapali bir ortam yarattiniz. Bu
ortamdaki benzer bir cihaz buna
erisiyor. Buradaki bazi sunucular
da veriyi tekrar inceliyor ve
internete baglanmadan acaba
lizerinde kotucll bir yazilim var
mi diye bakiyor. En temelde
siber glivenlik ¢6ziimlerimiz bu
sekilde oluyor. Kotli adamlarin
iceri girememesi icin her seyi
yapalim. Ama girdiklerinde de
buna hazirlikli olmamiz lazim.”

Verimlilik icin dogru adimlar!
"Cagri Merkezi Stratejisinde
Veriye Dayali Kararlar ve Dijital
Coziimler" baslikli sohbet,
Consult Saga Kurucu Ortaklari
Can Demirag ve Fergiil Guyard’i
bir araya getirdi. Cagri merkezi
analitigi ve analitik araglarinin
ele alindigl sohbette, 6nemli
bir gercege dikkat cekildi:

Cagri merkezini basarili olarak
yonetmenin arkasinda yatan
seylerden bir tanesi veriyi
dogru kullanabilmek ve dogru
gozlemleyebilmek. Yaptiklar
¢alismalarda danismanlik
kapsaminda ¢agri merkezlerinin
6nemli bir yer aldigini belirten
Can Demirag, soyle devam etti:

“Verimlilik calismalarinin
icerisinde veri gercekten

¢ok onemli. Cagri merkezi
yoneticilerinin yapmasi gereken
sey, cagri merkezlerine stratejik
anlamda basarili olabilmesi ve
iyi bir sekilde yonetilebilmesi
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icin diger cagri merkezlerine
gore, diger 6rneklerimize

gore bir fark yaratabilmek.

Bu fark yaratabilmek de veri
ile, veri analitigi ve biiyiik

veri ile saglanabiliyor. Cagri
merkezi tarafinda da ¢ok
fazla, analiz edebildigimiz ve
edemedigimiz bir¢ok veri var.
Gagri merkezlerinde verinin
kullanilmasini dért adimda
anlatmaya galisiyoruz. Bir
tanesi toplayabildigimiz kadar
cok veriyi toplamak. Bu veriyi
topladik, ama topladigimiz veriyi
analiz etmezsek higbir isimize
yaramayacak. Bunlarin giizel
bir sekilde analiz edilmesi ve
yorumlanmasi gerekiyor. Bu
analizimizin sonucunda bazi
sonuglara vardik. Bu sonuglar
icin kullanim alanlarinin
belirlenmesi gerekiyor. Bundan

sonra bunu nerede kullanabiliriz,

bizim arama listelerimize bunu
indirebilir ya da farkli bir is
ortagindan faydalanabiliriz.
Nerede kullanabilecegimizi
detayli arastirmak gerekiyor.
Aksiyona gegmek son madde

olarak soylenebilir. Buradakilerin

birini yapmadigimizda hicbir sey
yapmamis oluyoruz. Bunlarin
doérdind birden yapmak 6nemli.
Dogru kisiyi aramak veriyle
yapabilecegimiz bir sey. Cagr
merkezi tarafindan veriler

cok fazla sayida ve bunlari
kullanmak bizler icin cok 6nemli.
Cagri merkezi tarafinda bu tir
danismanliklara baktigimizda,
bizler 6zellikle yaptigimiz
calismalarda bu verileri
kullanarak, veri odakli gidiyoruz.
Veriyi dogru kullanmak adina
once veriyi giizel bir sekilde
topluyor, verileri analiz etmeye
calistyoruz. Analiz ettigimiz
verilerden birtakim potansiyel
olanaklar yaratmaya, mesela
cagri siiresini kisaltacak,
performansi artiracak dneriler

¢tkarmaya calisiyoruz. Bunlarin
sonunda da ¢agri merkezinde
verimliligi artiriyoruz. Cagri
merkezinin ayni kisi sayisiyla
daha fazla ¢cagri bakabilir, daha
fazla dis arama yapabilir hale
gelmesini sagliyoruz. Cagri
merkezleri de bu tiir calismalar
yaptiginda kendi kendini finanse
eden danismanlik hizmetleri
haline gelebiliyor. Veriler ¢agri
merkezleri i¢in gercekten

¢ok dnemli. Bu verileri dogru
toplamak, dogru analiz etmek,
dogru yorumlamak ve bunlari
kullanim alanlarinda da dogru
bir sekilde kullanmak sart.
Ozellikle yeni teknolojileri
burada dikkate almak ve
yenilikleri takip etmek gerek.”

Miisterinizi iyi taniyin

GCagri merkezi kanaliyla
alinabilecek ¢ok fazla veri

var. Bir stirec olarak islenmesi
gereken siireg ise net: Bunlari
toparlayabilmek, ikincisi

bunu analiz edebilmek, analiz
ettikten sonra aksiyona
dokebilmek, kullanim alanlarini
ve potansiyelleri belirleyip,
hatta onlarin fizibilitesini
yapip aksiyona gecebilmek.
Fergiil Guyard, bu noktada
hangi verileri toparlayabilmek
gerektiginin esas soru
oldugunu belirterek, bunun
veri okunabilirligini ortaya
cikardigina isaret etti. Veri
okuma ve tasnif slirecinde

bazi teknolojilerden de
yararlaniliyor. insanlarin o anki
duygu durumlarini ortaya koyan
teknolojileri 6rnek gosteren
Fergiil Guyard, “Burada elde
edilen veriler somut aksiyona
donebiliyor. Mesela bir ¢cagri
basladi, ama sonlara dogru
sinir seviyesinde yilikselme var.
Tabii ki bu miisterinin sikayetle
dénme potansiyeli ¢cok yliksek”
ornegini de verdi.

Basarili cagri merkezleri

belirli bir standarttaki kaliteyi
saglamak durumunda. “Bizler
de yaptigimiz danismanliklarda
buna bes perspektiften
bakiyoruz” diyen Guyard,
detaylari soyle anlatti:

“Bunlar; teknoloji boyutu, isin
dijitallik boyutu, calisan boyutu,
ortam ve verimlilik. Verimlilik
¢ok onemli, ¢linkii verimlilige
girdi olan birtakim veriler var.
Bu verileri dogru kullanirsak,
verileri cok iyi bir sekilde
yonetip gercekten maliyet
tarafinda ciddi bir avantaj
saglayabiliriz. Maliyette avantaj
sagladigimiz zaman rekabet
avantaji da yaratabiliyoruz.

isi dogru yapmak cok énemli
ama bazen de dogru isi mi
yapiyoruz diye sormak gerek.
Burada gelen ¢agrilardaki alt
detaylar, cagrilarin tipleri,
talep detaylari gibi analizleri

de yaptigimizda, gercekten o
¢agri, cagri merkezine gelmeli
mi? Biz daha o gelmeden bunu
elemine edebilir miyiz? 1000
cagri geliyorsa, bunlari cok
verimli bir sekilde yonetebiliriz.
Bunu 5 dakikadan 3 dakikaya
¢ekebilirizama ayni zamanda o
bin cagriy1 800’e cekmek, dogru
¢agrilarin gelmesini saglamak
da bir basari. Rakiplerini verinin
glclyle belirliyorsun. Yeni
misteri ediniminden ¢ok, var
olan musteriyi ¢cok iyi tanimak
ve ona odakli bir seyler yapmak,
onun ihtiyacini anlayabilmek
sart.”

Dijital etkinlik, “Veride Ceviklik”
baslikli panelle tamamlandi.
BThaber Gazetesi yazari Jilide
Marangoz’un yonettigi panelin
katiimcilariise ITU Arastirma
Dekani Prof. Dr. Altan Cakir,
Eren Holding Kagit Grubu

Bilgi Teknolojileri Direktoru
Baran Korukluoglu, vMind
Danigsma Kurulu Uyesi ve

Satis Direktori Ergun Akin ve
intercity Filo Kiralama Bilgi
Teknolojileri Direktort Ethem
Topgiil oldu. Verinin dogru
toplanmasi, dogru tutulmasi ve
dogru kullanilmasi gerektigine
odaklanan katilimcilar, bunun
glcli ve yetkin bir altyapi ile
desteklenmesinin 6nemine
isaret etti. Panelistler, bu
mimaride glivenligin kritik bir
gorevi oldugunun da altini gizdi.



NBN Bilisim Tecrubesiile  \
IBM Cloud’u Kesfedin!

NBN Bilisim uzmanhgi ve IBM Cloud ile felaket kurtarma,
yedekleme ve obje tabanli depolama alaniyla verileriniz
koruma altindal!

Yedekleme ve felaket kurtarma arasinda énemli bir fark vardir. Yedekleme, verilerin fazladan
bir kopyasini (veya birden cok kopyasin) yapma islemidir. Yanliglkla siime, veri tabani
bozulmasi veya yazilim ytkseltmesiyle ilgili bir sorunla karsilasirsaniz, yedekleme verilerini geri
yUklemeniz gerekebilir. Felaket kurtarma ise bir kesintiden sonra uygulamalara, verilere ve
BT kaynaklarina hizli bir sekilde yeniden erisim saglamak igin plan ve sirecleri ifade eder. Bu
plan, birincil veri merkeziniz tekrar islevsel olana kadar yedekli bir dizi sunucu ve depolama
sistemine gegmeyi icerebilir.

Verileri, konteynerleri, yapay zekayi, nesnelerin internetini ve blockchain'i
kapsayan 170'i askin Urln ve hizmetle eksiksiz bir bulut platformu.
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Yapay Zeka Tum Uygulamalarla Guvenlik
Tam Uyum

&zel Konumlandirma is Yuklerini Tastyin ve Dagitin Belirli Bilegenleri Segin Maliyetlerden Tasarruf Edin
Standartlastinimig, 6zel VMware i yuklerini IBM Gerektiginde belirli vCPU, Maliyet verimliligi igin islem
VMware sanal veri merkezi tarafindan barindirilan VMware depolama, VRAM, ag ve IP kaynaklarini yukar veya
dag@itimlar elde edin. altyapisinda devreye alin. arasindan segim yapin. asagdi dlgeklendirin.

Kritik bilgi teknolojileri sistemleri icin, bulut yedekleme ve olaganustl durum kurtarmayi
iceren is surekliligi planinizi NBN Bilisim uzmanhgi ile beraber olugturalim!

NBN Bilisim ile IBM Cloud yolculuguna cikan
ve sonrasinda &zel fiyat imkan.

0 www.nbn.com.tr @ info@nbn.com.tr
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Elektrikli ve
hibrit araclara ilgi
hizla artiyor

Uluslararasi denetim ve
danigmanlik sirketi EY’In (Ernst &
Young) “Otomotiv Tiiketicilerinin
Satin Alma ve Kullanim
Tercihleri” baslikli arastirmasi,
Tiirkiye, Macaristan ve Cekya’da
tiiketicilerin sifir ve ikinci

el arag satin alma siiregleri,

arag kullanim aliskanliklari ve
otomotiv sektoriinii donistiiren
yeni teknolojilere yonelik fikir ve
tercihleriile ilgili trendleri ortaya
koyuyor. Alt1 yildir diizenlenen
arastirmaya 2020°den itibaren
Tirkiye de dahil edildi.
Sonuglarin degerlendirilmesinde
ise sadece daha Once arag satin
almis olan ya da gelecek bes

yil icerisinde arag satin almayi
planlayan katilimcilar dikkate
alindi. EY Tiirkiye Danismanlik
B&limi Sirket Ortagi ve ileri
Uretim Sektéri Lideri Arda
Karacelebi, su degerlendirmeyi

yapti:
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yansiyor. Ulkemizle birlikte
toplam u¢ llkede gerceklestirilen
arastirmamiz, tiiketicinin hem
yeni teknolojiler hem arag

satin alma segenekleriile ilgili
oncelikli tercih ve beklentilerine
1stk tutuyor. Arastirmanin bu yilki
en dikkat gekici bulgularindan
biri, elektrikli ve hibrit araclara
yonelik tliketici ilgisinin bircok
faktorin etkisiyle Gilkemizde
daha 6nce hi¢ olmadigi kadar
ylikselmis olmasi. Arag satin
almayi planlayan tiiketicilerin,
vergi indirimi ve tesviklerin
elektrikli arag satislarini
artirabilecegi yoniindeki
beklentileri de 6nemli.”

TEKNOLOJi EGILIMLER

EY Tiirkiye Danismanlik Béliimii Sirket Ortagi ve ileri Uretim Sektorii Lideri
Arda Karagelebi

Elektrikli arag satin almaya
yonelik ilgi ve talebin hangi
kosullarda artabilecegi
yoniindeki soruya verilen
yanitlarda katilimcilarin %56’si
‘vergi indirimleri’, %50’si satin
alma fiyati tizerinden verilecek
tesvikleri oncelik olarak
gosterdi. Sarj altyapisinin
yayginlastirilmasi segenegi ise
gecen yila kiyasla 19 puanlik
artisla %47 orani ile liglincii
sirada.

belirten Turk tiketicilerin

orani %29 iken, bu oran fiyat
teklifinin yeterince cazip olmasi
durumunda %90’a yuikseliyor.

Sarj altyapisi ve arag fiyatlar
soru isareti

Arastirma, Tirkiye'de
tiiketicilerin elektrikli ve hibrit
araglara ilgisinin arttigini
gosteriyor. Bir sonraki satin
alacaklari aracin hibrit ya da
elektrikli olacagini séyleyen Tirk
tiiketicilerin orani gecen yila
kiyasla 11 puan artisla %27 oldu.
Gelecekte kesinlikle elektrikli

ve hibrit arag alabileceklerini

Arastirmaya gore, Tlrk
tiiketicilerin elektrikli araclara
ilgisinin oncelikli sebebi bu
araglarin cevreye daha az zarar
vermesi. Tuketiciyi elektrikli
aracglardan uzaklastiran baslica
etkenler ise yetersiz sarj altyapisi
ve arag fiyatlarinin yiksek
olmasi.

“Otomotiv sektori diinyada
oldugu gibi Tiirkiye’de de biiyiik
bir donlisiim geciriyor ve bu
donlisimiin etkileri tuketici
tercihlerine de giiglii bir sekilde

Cip ve tedarik krizi tiiketicilerin de glindeminde

Arastirmada dizel arag secenegi
2020’ye kiyasla 17 puanlik diisiise
ragmen %31 ile hala ilk tercih
konumunda. Ozellikle mazot
fiyatlarinin eski rekabetgiligini
yitirmesi, bircok markanin gelecekte
dizel motor segenegini sunmama
yoniinde karar almasi veya
benzinli araglarla olan fiyat farkinin
yiiksekligi gibi nedenlerle dizel
araclara ilginin azaldig) goriluyor.

Otomotiv sektoriinde ¢ip krizi

ve tedarik zincirinde yasanan
aksakliklara bagli olarak teslimat
slireleri de uzuyor. Teslimat
siirelerindeki aksamalarin
tiiketicilerin arag marka tercihlerini
nasil etkileyebilecegine de
odaklanan arastirmaya gore,
Turkiye’deki anket katilimcilarinin
%326’s1 9-12 ay beklemeleri gerektigi

yoniinde bir yanit alirlarsa, tercih
ettikleri marka yerine baska bir
ara¢ markasina yoneleceklerini
belirtiyor. Katilimcilarin %24’G
daha fazla beklemektense donanim
seceneklerinden feragat ederek
ayni markanin baz modelini tercih
edebileceklerini, %23’ 9-12 ay
beklemeyi kabul edebileceklerini,
%322’si ise beklemeyi ancak
fiyatta indirim veya 6deme
kolayligi yapilmasi durumunda
kabullenebilecegini belirtiyor.

Arastirma kapsaminda, katilimcilara
bir sonraki araglarini internet
lzerinden alip almayacaklari

sorusu da yoneltildi. Bu konuda
Tuirk katiimcilar %35’lik oran ile
olumlu yaklasim sergiliyor. Higbir
kosulda internetten arag satin
almayacaklarini belirten Tiirk

katilimcilarin orani gegen seneye
kiyasla 8 puan azalarak %12 oldu.
Online kanallar lizerinden arag satin
almak istemeyen Tiirk katilimcilarin
cekinceleri, fiyatta pazarlik
yapilamayabilecegi (%44), online
kanaldan yuksek miktarda 6deme
yapmaktan cekinebilecegi (%39)

ve satis siirecinde temsilcilerden
yeterince destek alamayabilecegi
(%36) olarak siralandi.

Arag almayi planlayan Tirk
tlketicilerin %66’si sifir arag

almayi planliyor. Arag tercihlerinde
glivenlik, fiyat ve yakit ekonomisi ilk
lic sirada. Dordiincii siradaki ‘satis
sonrasl hizmet kalitesinin’ gecen yila
kiyasla 19 puan arttig goriliyor.
Turk tiiketiciler gecen yila kiyasla
arag satin alirken kendi kaynaklariyla
finansman saglamayi daha gok

tercih ediyor. Ek finansmana ihtiyag
duymadan kendi kaynaklariyla
finansman saglamayi tercih eden
Tiirk tuiketicilerin orani gegen

yila kiyasla 7 puan artarak %47
seviyesine ulasti.

Turk tiiketiciler ikinci el arag alirken
%61 oranla en ¢ok ‘aracin ¢ikis yeri’
ve kilometre garantisine dikkat
ediyor. Bunu %59 ile aracin siciline
(kaza bilgileri, gegmis arag sahipleri,
vb.) seffaf erisim olanagi ve %49 ile
ikinci el arag satan yerlerde sunulan
secenek gesitliligi izliyor.

Tiirk tiiketiciler ikinci el arag satin
alirken genellikle oto pazarlarini ve
yetkili saticilarin sertifikali ikinci el
arag satis hizmetlerini tercih ediyor.
Tiirk tliketicisi sifir arag almadan 6nce
de en az 5 kere bayi ziyareti yapiyor.
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Kiiresel
girigsimcilik ag)
guc kazaniyor

sirketleri, startup’lari ve
yatirimcilari bir araya getirdi.
Acik inovasyon Giini’niin
ekosistemin 6nemli aktérlerinin
katilimiyla ufuk agici tartismalarin
yapildigi bir platform oldugunu
belirten Arcelik Strateji ve
Dijitallesmeden Sorumlu Genel
Midur Yardimcisi Utku Baris
Pazar, sunlari soyledi:

“5 yil gibi kisa bir slirede
niversiteler, STK’lar, tim
diinyadan inovasyona destek
veren kurum ve kuruluslarla
birlikte Tiirkiye’nin en biiylik
acik inovasyon platformlarindan
biri olmayi basardik. Kiiresel
partnerlerle calismaya basladik.
inovasyon tek basina bir kuruma
ya da fonksiyona ait bir siireg
degil. Garage Innovation Hub
gibi acik inovasyon platformlari
fikirlerin hayata ge¢mesine olanak

Tirkiye’'de agik inovasyon
kiilturiiniin yayginlasmasina
odaklanan Arcelik, Garage
Innovation Hub ile bu baslikta
kiiresel liderligi hedefliyor.
Kuruldugu 2017 yilindan bu

yana 2 binden fazla partner

ile etkilesim kuran Argelik
Garage Innovation Hub, bugiine
kadar 274 girisimciye egitim

ve mentorluk destegi vererek,

40 girisimciye 8 milyon TL

hibe destegine erisim sagladi

ve kulucgka faaliyetleriyle de
80’den fazla startup’in is fikri
gelistirmesine destek oldu.

Acik inovasyon alaninda kiiresel
liderlik hedefi ile ekosistemin
gelisimine katki saglamayi
hedefleyen Garage Innovation
Hub, bu yil ilkini diizenledigi Agik
inovasyon Giinii’nde diinyanin her
yerinden inovasyon diistiniirlerini,

Utku Baris Pazar

saglayarak insanliga faydali
inovasyonlarin oniinii acabilir.

icin girisim dostu uygulamalar
gelistirmeye basladik. “Cesaret
et, Etkilesim Kur, Deger Yarat”
diyoruz. Hedefimiz; faaliyet
gosterdigimiz 146 lilkenin her
birinde startup’lara destek
olmak. Kiiresel 6lgekte lider,
acik inovasyon platformlarindan
biri olmak lizere, BIGG3 gibi
programlarla girisimcilerin hibe
desteklerine ulasmasina destek
vermeyi siirdlirliyoruz. Garage

Arcelik Strateji ve Dijitallesmeden Sorumlu Genel Miidiir Yardimcisi

Startup is birliklerimizi gelistirmek

BThaber

Innovation Hub, girisimcilere
sermaye destegi saglamak lizere
bir adim daha atarak, girisim
sermayesi fonlarina da partner
oldu. Bu dogrultuda diinyanin
onde gelen fonlarindan 500
Startups, Avrupa’nin ilk 10

fonu arasinda yer alan Hoxton
Ventures’in partnerleri arasina
katildik. Bu ortakliklar bizi diinya
capinda dogru startup’larla

bir araya getirirken, kiresel
inovasyon ekosisteminde daha
fazla s6z sahibi olmamizi da
saglayacak.”

Teknoloji liretmenin de zamani geldi

birlikte Kolektif House’un sadece ofis
¢6zlim ortagi olmaktan ¢ikip, teknoloji
tireten bir sirket olarak konumlanacagini
vurguladi. Alaninda uzman yazilim,

veri ve deneyim tasarimi uzmanlarini
da ekibe kattiklarini belirten Ahmet
Onur, kullanicilart merkeze alarak
dijital servis agini genisleteceklerini, bu
kapsamda is kuran ve isini biiylitmek
isteyenlerin oniinii acacak teknolojiler
gelistireceklerini sdyledi. Ahmet Onur,
soyle konustu:

“Web sitemizi glincelledik ve otonom,
bastan sona dijital bir deneyim sunan
e-ticaret altyapisi olusturduk. Esnek
calisma ¢oziimlerimiz artik herhangi bir

N

Kolektif House Gelistirdigi inovatif ¢dziimlerle calisma
Kurucu Ortagi ve hayatini sekillendiren ve yaygin lokasyon
CEO’su agi sunan Kolektif House, teknoloji
Ahmet Onur odakli yatirimlarini stirdiirtiyor. Bir siire

once yazilim ve dijital donusiim sirketi
Thinkerfox ve UX tasarim stiidyosu
Spectailor’u biinyesine katan Kolektif
House, yazilim {retip, veri odakli ¢dziimler
sunuyor. Kolektif House Kurucu Ortag

ve CEQ’su Ahmet Onur, bu yeni yatirnmla

e-ticaret platformunda oldugu gibi online
olarak satin alinabilecek. Online satin
alim yapan kullanicilar tyeliklerini de
online olarak yonetebilecek ve ek giinliik
girisler ya da toplanti odasi kullanimi
satin alabilecek. Kisa bir siire sonra
kullanicilarimiza teknoloji altyapisiyla
diinyada 6rnegi olmayan bir ofis deneyimi
de sunmaya baslayacagiz. “Kullandigin
kadar 6de” sistemi lizerine insa ettigimiz
yeni modelde kullanicilar ihtiyaci

olan her seyi mobil telefonlarindaki
uygulama sayesinde yonetebilecek.
Merkeze teknolojiyi aldigimiz inovatif
¢oziimlerimizle is hayatinin gelecegini
tasarlamaya devam edecegiz.”
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Hatanin
bedellerinden
biri, hata
yaptiginizda
goziinden
diistiigiiniiz bir
miisteriniz ya da
bayinizin sizi bir
daha ne zaman
deneyecegini
bilemezsiniz.

Eger inatgi bir miisgteriyse
ya da bayiyse onu
tiimiiyle kaybetmis bile
olabilirsiniz.
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“Biz her isi yapanz,

ne is olsa yapariz” devrinin

sonu...

Her sirketin bir formasyonu olmali. Sektor deyince

hep bir futbol sahasi gelir goziimiin 6niine. Sektdrin
oyunculari da sahaya dagilmis oyuncular. Kimi kalede,
kimi defansta, kimi orta sahada. Peki gercekten de
herkes sahada kendi bolgesinde mi? Gergekten takim
oyunu oynuyor muyuz?

insanin yasi ilerledikce artik sorulara daha az net cevap
vermeye yahut daha az soruya cok net cevap vermeye
basliyor. Ama bu yukarida sordugum sorunun cevabi
hala emin olduklarimdan. Sekt6riimiiz takim oyunu
oynamiyor. Bir bakiyorsunuz ithalatgi son kullaniciya
satis yapiyor. Bir bakiyorsunuz iirlinlin internetteki tim
fiyatlari bayinin alis fiyatinin altinda.

Bunun elbette sosyoekonomik bir gerekgesi var.
Sirketlerimizin 6zsermaye problemi var. isinden ayrilip
“ben bu isi kendi basima da yaparim, vadeli alir,

pesin satar, bir sekilde idare ederim” diyerek acilmis
teknoloji sirketleri var her yerde. Sadece Perpa’ya girin
bakin aynti isi yapan kag sirket var. Tek bir Perpa’daki
glivenlik kamera ya da personel devam kontrol
sistemleri (PDKS) firmalari sayisi bircok lilkedeki
toplam o isi yapan sirket sayisina esittir muhtemelen.
Belki de fazlasidir. Bu kadar tedarikgi arzi, tedarik arzini
doguruyor. Doguruyor ama arkasi ve alti bos, ¢linki bu
tedarikgcilerin cogunun finansal altyapisi zayif. Uriine
yatirim yapan, satis dncesine, satis sonrasi destegine
yatirim yapan sayisi belki de ylizde 5’in altinda.
Buradan su olumlu sonucu da ¢ikarmaliyiz, isini iyi
yapan sirketler icin teknoloji sektori halen ¢ok bakir.
Bir 6rnekle agmak istiyorum konuyu. Bizim Desnet
operasyonunda kimi zaman gelen miisteri ¢cagrilarina
denk geliyorum. Musteri x bir el terminali markasini

ya day barkod okuyucu trtinlinii soruyor. Ben de
cevap veriyorum “Ne icin kullanacaksiniz?”. Musteri
cevap veriyor: “Depo otomasyonu kurmak istiyoruz,
orada lazim”. Ben merakla soruyorum. “Ne oldu da bu
arayisa girdiniz, ne krizi yasadiniz, nasil bir problem
patlak verdi?” Miisteri sasiryor ve cogunlukla tepkisi su
oluyor: “Omer bey belki 10 firmayla gériistim, kiminle
goriissem bana Urin fiyati verdi, siz ise o irlini nerede
kullanacagimizi sordunuz.”

Gergekten de boyle basit bir barkod okuyucu icin
arayan misterilere depo otomasyonu sattigimiz cok
olmustur. Clinkli misteri her seyi bilmez, hatta cogu
zaman sadece kendi problemini, sorununu bilir.

Ona dogru sorulari sormaniz gereken tedarikgi ya

da ¢oziimcii olarak sizsiniz. Eger sizin de altyapiniz,
sektorel tecriibeniz ¢ok yiiksek degilse, ya da

sizin firma sahibi olarak yiiksek olsa da miisteriyle
goristlrdiigiiniiz ekip arkadasinizin bu konuda
deneyimi diisiikse misteriye sadece barkod okuyucu
teklifi verip gegersiniz.

Evet, bu olumlu parantezi kapattiktan sonra gelelim
tekrar sorunlu alana. Sahada bireysel calimlarla kendi
kalesinden topu alip karsi kaleye kadar calimlaya
calimlaya ilerleyip golii atmaya calisan sirketlerimiz.
Ya da karsi kale 6nuinde iken topu kendi kalecisine
atanlar. Distribiitor distributorliiglini iyi yapmali. Adi
Ustlinde, en iyi sekilde dagitmali trlini, stogunu giicli
tutmali, finansal glicuinii yiiksek tutmali, bayilerini en
iyi sekilde besleyip gelistirmeli. Maalesef ekonomik
zorluklar, rekabet, satislarin dislisti, maliyetlerin
artisi distribltorleri normalde yapmak istemedikleri
bir yere siirlikliyor. “MUsteriye satis yapmak, fatura
kesmek”. iste bu da sektér ici muazzam bir giivensizlik
bombardimanina sebebiyet veriyor. Birbirine
glivenmeyen bir takim olabilir mi? “Pas versem o

da bana pas verir mi, ya da pas versem doniip kendi
kaleme gol atar m1” endiseleri yasarken gol atabilir
misiniz?

Ben kendi adima soyle bir ¢6ziim buldum, gecen yilin
basindan beri distributorlik kiltlriine sahip olmayan,
isin inceliklerine dikkat etmeyen distribiitorlerle artik
calismiyorum. Uriinlerini de satmiyorum.

Bir sekilde ayirabilmeliyiz degerli sektérdaslar. Dogru
yapanla yanlis yapani ayirmaliyiz. Durusumuzu
gostermezsek, sadece satis yapabilmek ugruna isini
yanlis yapana prim vermeye devam edersek bu isin
sonu gelir mi? Durusumuzu géstermeliyiz. Calistigimiz
firmalardan tutup okudugumuz yazara, dinledigimiz
sanatcidan takip ettigimiz youtube kanalina, iyiyle
kotlyl ayirt etmeliyiz. Tabii gercekten iyinin hakim
olmasini, kotiiniin hatasinin farkina varmasini
istiyorsak. Bu ¢6zlim ise yaradi mi derseniz, ¢calismayi
biraktigim distribiitérlerden biri bir sirket ici calistay
diizenleyip hatasini fark edip bu yolda diizelme
kaydetmeye basladigini beyan etti. Ancak heniiz
yeniden denemedim. Bu da hatanin bedellerinden biri,
hata yaptiginizda goziinden distiigiiniiz bir miisteriniz
ya da bayinizin sizi bir daha ne zaman deneyecegini
bilemezsiniz. Eger inatci bir misteriyse ya da bayiyse
onu tiimiyle kaybetmis bile olabilirsiniz.

icinde bulundugum el terminali sektériinde bu yazida
sikayetci oldugum konu cok fazla yasaniyor. Ama
elbette bilgisayar, sunucu, diziistii bilgisayar hatta
akilli telefon gibi daha son kullanici iiriinlerinde bu
yazdiklarimin kat be kat fazlasinin oldugundan da
siphem yok.

Bu yazilarda hep bahsettigim bir konu var. Tekrar altini
¢izmek istiyorum. Sadece bu yazilari yazan bizler degil,
sektorlin her bir oyuncusunun sektori daha iyiye
gotilirme gorevi var. “Bana ne, neme lazim” demeden
sektorde gordiigu yanlislar diizeltmeye gitmeli. Yoksa
daha iyiye gidemeyiz.
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NGX Storage ile ustun
All-Flash Array (AFA)
performansina ulasin.

Yeni nesil veri merkezleri icin butunlesik cozUmler
sunan NGX Storage ile isletmenizi gelecege tasiyin.

OTONOM, ESNEK, MALIYET ETKIN,
OLAGANUSTU PERFORMANS.
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tarayarak basvuru sayfasina erisebilirsiniz.

e-data.com.tr



Enterpro

=21 haber

www.bthaber.com.lr

Haftalhk Bilisim Teknolojileri Gazetesi

Say: 268 @ 15-21 Mayis 2000

Yatinmeinin yeni gozdesi

n'il.ll'l:;'ﬂ. teknoloji sirketler-
filny yer aldifn Nasdayg borsas
ile galkalumrken Tirkiye'de
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im sirketlerinin Bor-
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yar., Bu arada bitigim girketieri,
vubanci yatmmmolsrm da dik-
katini gekivor,
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Giectifmmiz hafta Superonk
e’ yikede 49 9 unun, Mobi-
com'un da yiede 9.9 hissesi-
min 2 milyon dolar Lehman
Brothers International ‘s sanl-
mas ve Logo Business Soluti-

Bilginin bakanhg

sekilleniyor
TBMM Biigi ve Bilgi

Teknolojileri Kurulu, son
toplantisinda Bilgi ve Bilgi
Teknaolojileri Bakanlig: Yasa

ons'un (LBS) halks dgilmas-
nin ardindan en gok. wslem. gi-
ren ilk 5 hlsse amsmda yer al-
mast, yatrumnanin yeni glede-
sinin biligim sirketlon oldugu-
nu posterivor Kmsacns: LBS.
yorl Masilag hgreketini ateyle
yen bir rol bstiends,

Istanbul Menkul Kioymetler
Borsisi'min ik “yend teknoloji”
sirketi LBS, vahimmeosimm yii-
aind gildirdii. 35 milyarhik
sermayesini 805 milyarn gikar-
mays kamr verdikten sonra. -2
Mays 2000 wirthleri srasimdy

artinlan  sermayenin yikede
15%m emsil eden 121 milyar
TL nominal degerli hizse senet-
lerinn sibiit fivae toglama ydne-
muyle halka wrz eden LBS, &
Mayis wtiberivle Istunbul Men
kul Kaymetler Borsax'nda i
lem gimmeye - bagladi. Halka
arzdaki vitksek talebin, arz son-
razi da devam etmesi hissenin
ks siredhe viiede 100 lere ya-
kin prim yapanasin saglads

At Yauinm i konsorsiyum
fiderfigmde 29 bin lradan hal
kan are edilen LBS hisselen,

TTGV'den risk
sermayesi fonu icin

7 milyon dolar

Yeni bir risk sermavesi
girigimi baglaran TTGV,
Tiirkive'de en az iki adet risk

Tasarisi Taslagt' m tartigmaya
act. Bakanligm kurulmasmna
genelde olumlu bakiltyor.

Yusa tasans tasdagh gesili clestiriler alsa da
genel anlamda by alanda bir bakanhigin ku-

ruldmaising obomiu vk sl
= Sayfa t

Ericsson artik
sadece IP tabanh

coziimler tretecek

sermavesit fonunun olugumuna
destek saglamayt amachyor.

ABD nin bilisim teknolojilerinde nasi) li-
der oldugu aruk sir degil. Cogu KOBI ler va
du Srencilerden olugan ginamcilen strekl
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Telekomiinikasyonun
gelecegi Tirkiye'de
tartisiliyor

135 vil sonra ilk defa
Cenevre' nin digina cikarak
Istanbul’da gergeklestip
Diinya Radyokomig
Konferansi (

pisterilen asin talep dogrul-
sunda Kisa sirede 57 binli se-
viyelere kadar yiikselerck, ya-
terrmcrsin vilzind glldind
Diinya borsaluninds, weknoloji
hisselenndeki Gilgin  yilkselis
furyns IMER"de
eercek teknolog hissest bulun-

sirasindn

miadifine ifade eden wemandar,
LBS hisselénnin prim yapma
s, gec de olsa ba furyanin
ctkilerinin lssedilmeye bagla-
masia baghyoriar

IMEB 'nin ilk teknologi his-
sest olan LBS nin borsada bir

ahfemarifinin bulurmamasinin
da hissemn prim yapmasinda
biiviik rol oynadign vorgolam-
Yt
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gikmasiyla daha Gnce Bor-
sa'va acilan Nemy ve Alca:
tel'in de bu hereketlilikten na-
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Teknologi sirketlerinin dnil-
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rumn bliyiivece, sanglanmm,
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Bu sayinin tiim sayfalarina www.bthaber.com.tr'den ulasabilirsiniz.
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Bu Projeyi

Niye

Yapiyoruz?

Kurumsal hayatta calisan profesyoneller i¢in kurumlarda
yapilan isler temelde iki kategoriden birine girer: operasyon
veya proje. Operasyonel isler hemen her giin ayni sekilde
yapilan, rutin ve pek az degisiklikle ilerleyen islerdir: cagri
merkezinde musterileri arayarak bir tirlin pazarlamak,
kullanici yardim masasinda iletilen sorunlara ¢oziim
bulmak, her giin sonunda sunucularin yedeklerinin almak,
isletim sistemlerinin yamalarini yiiklemek gibi. Proje isleri
ise yeni bir Uiriin, hizmet, servis liretmek icin yapilan basi
ve sonu belli olan islerdir. Projenin ne kadar siireceginin
bir tarifi yoktur; bir proje 3 ay da siirebilir 3 sene de.
Siiresi degiskendir, ortaya ¢ikardig Uiriin farklidir, ama her
projenin bir baslangici ve bir bitisi vardir, elbette bir de
amacl.

Bu yazimda projeler i¢in 6nemli oldugunu distindigiim
bir konuyu glindeme getirecegim; projelerin yapilma
amacinl... Her proje bir ekip calismasina ihtiyag duyar ve
proje ekipleri projenin amacina ulagmak icin bir araya
gelir. Peki yapilan projelerde ¢alisan ekipler bu projenin
neyi amagladigini ve proje tamamlandiginda ortaya nasil
bir fayda ¢ikacagini yeterince bilmekte midir? Yaklasik 20
yildir proje yonetimi konusu iizerinde calisan ve ¢ok sayida
irili ufakli proje tecriibesi yasamis biri olarak bence bunun
cevabi cogu zaman “hayir, bilmemekte” veya “kismen
bilmekte” seklinde. Oysaki bir projede yer alan proje
ekibinin tamaminin o projeyi ne amagla yaptigini ve o
proje bittiginde ne fayda saglayacagini kesin ve net olarak
bilmesi gerekiyor.

Bazi projelerin sonucunda ortaya ¢ikacak olan iiriin ¢ok
net sekilde tarifli ve bellidir ve bu projeyi yapan ekip
calistigl proje tamamlandiginda ortaya cikacak olan
sonucu projeyi yaparken somut olarak da gériir. Ornek
vermek gerekirse bir kdprii veya tiinel insaati, bir web sitesi
gelistirme projesi, veya bir veri merkezi insaati projesinde
calisan proje ekip tiyeleri projenin tamamlandiginda
ortaya gikacak olan Urlini bilirler ve yaptiklari ¢calismalar
sonucunda da adim adim goriirler. Bir kdprii insaati
yaptiginizi diistiniin, kopriiniin temelinin kazildigini
gorlir ve yasarsiniz, ayaklarinin yiikseldigini goriirsiiniiz,
sonrasinda iki koprii ayagi arasinda tabliyelerin
yerlestirildigini, asfaltin dokiildiigiini, cizgilerin ¢ekildigini
zaman ilerledikge goriirsiiniiz. Tabii ki bu tip projelerde
da zordur. 2 senede tamamlanacagini sdylediginiz proje,
basladiktan 18 ay sonra hentiz yarisina gelmedi ise sizin
“her sey yolunda” deme imkaniniz da olmayacaktir:)
Yazilim projelerinde ise ¢iktilari grmek ve proje ekibini
projeyi ne amagla yaptig hakkinda bilgilendirmek
yukarida anlattigim kadar kolay olmayabiliyor. Sonucta
bir web sitesi veya uygulama uretecekseniz projeyi niye
yaptiginizi anlamak ve anlatmak kolay; ama bazi projeler
var ki varolan sistem tizerinde birtakim degisiklikler veya
dlizenlemeler yapiyorsunuz ve ortaya yeni bir tirlin de
cikmiyor. Oyleyse bu projeyi niye yapiyoruz? Sebepleri
sunlardan biri olabilir:

+ Yasal bir zorunluluk (yonetmelik, teblig, diizenleme,
kanun vb)

+ Mimari sadelestirme, yalinlastirma

+ Siregiyilestirme

« Tasarruf (insan giicli, malzeme veya techizat tasarrufu)

« Otomasyon (insan giici ile yapilan bazi isleri
otomatize etmek ve sistemsel hale getirmek)

Peki projede goérev yapan ekip tiyesinin performansini
artirmanin yolu nereden geciyor? Bu konuda farkli
motivasyon teorileri var. Basli basina ayri bir yazi
konusu olan ekip motivasyonu ile ilgili merak edenler
linkedin’de bu konuda yazdigim makaleye goz atabilir.
En bilinen motivasyon teorisi Maslow’un ihtiyaclar
hiyerarsisidir, hani temelde “glivenlik” en lst basamakta
ise “kendini gergeklestirme” olan piramit modeli.

Benim en ¢ok begendigim ve inandigim motivasyon
teorisi ise Victor Vroom’un oldukga basit ancak net olan
teorisi. Motivasyon teorisyeni Vroom’un teorisine gore is
hayatinda insanlar temelde iki seyden motive olur:

1. Yaptiklari isin veya projenin basarili olacagina ve
sonunda ortaya gurur duyulacak bir iiriin ortaya
¢ikacagina inaniyorlarsa

2. Yaptiklariisin kendisine bir katkisi olacagina, 6diil
getirecegine inaniyorlarsa

Profesyonel is hayatimda calismayi en sevdigim
projeler, sirkette gozbebegi olan, Uist yonetimin ilgisini
ceken, bittiginde haber degeri olacak olan projeler
olmustur. Gelistirmesinde yer aldiginiz bir projenin
tamamlanmasinin ardindan televizyonda reklaminin,
gazetede tam sayfa ilaninin, gezindiginiz internet

video sitesinde miiziginin ¢iktigini diisiinsenize...
Heyecanlanmaz misiniz? Veya ailenize ve arkadaslariniza
“bu projeyi biz yaptik, benim calistigim proje” demenin
gururunu yasamaz misiniz? iste proje basariyla
tamamlandiginda yasayacaginiz bu heyecani ve gururu
proje devam ederken de ekibe dogru anlatirsaniz ekibin
motivasyonu ve verimliligi de mutlaka artacaktir. Deneyin,
sonucu goreceksiniz :)

Biraz daha zor olan ise, yukaridaki paragrafta anlatildig
tarzda “gozde” ve “gdriinlir” olmayan projeler icin

ekibi bilgilendirmek ve motive etmek. Bu “yildiz proje”
kategorisine girmeyen projelerde herhangi bir ekip
liyesine “bu projeyi neden yapiyoruz bilgin var mi?”
sorusunu sordugunuzda net bir cevap alamiyorsaniz bir
problem var demektir. Sebepsiz yere proje yapilmaz, her
projenin bir amaci ve saglayacag bir fayda vardir. Ama
proje ekibi bunu biliyor ve ortak amaca dogru hareket
ediyor mu? Projenin ona bir faydasi olacak mi? Onemli
olan bunlari dogru anlamak ve anlatmak...

Hepinize sorunsuz, zamaninda biten, ciktilari ile tim
paydaslarini mutlu eden keyifli projeler diliyorum.

Sevgi ve saygilarimla...

BThaber

Mustafa D6nmez

Bilgi Teknolojileri Dernegi (BiTekDer)
Yénetim Kurulu Oyesi
mustafa.donmez@bitekder.org.tr
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TurkNet list yonetiminde yeni isimler

TurkNet, Gist yonetim kadrosuna Eseroglu Giinay insan ve Kiiltiirden
5 yeni atama gerceklestirdi. Buna Sorumlu Genel Miiddr Yardimcisi
gore; Burcak Pak Yilmaz Musteri gorevine getirilirken, irfan Giirvardar
Operasyonundan Sorumlu Genel Biiylimeden Sorumlu Genel Muddir
Midir Yardimcisi olurken, Ersin Yardimcisi, Muhittin Sayin ise Agdan
Ozdemir Uriinden Sorumlu Genel Sorumlu Genel Miidiir Yardimcisi
Midir Yardimcisi oldu. Esra olarak gorevlendirildi.

Netas Ar-Ge’si Ersin Oztiirk’te

Mudurligi gorevini vekaleten
stirdiiriiyordu. Ersin Oztiirk,
1995’de Yildiz Teknik Universitesi
Elektronik ve Haberlesme
Miihendisligi Bolumii’nde lisans
egitimini tamamladi. 1998’de
istanbul Teknik Universitesi
Elektronik ve Haberlesme
Miihendisligi Bolimii’nden Yiiksek
Lisans derecesini alan Oztiirk,
2019'da ise istanbul Teknik
Universitesi Telekomiinikasyon

Netas’ta Ar-Ge’nin yeni Genel Miihendisligi bolimiinden doktora
Mudiird Ersin Oztiirk oldu. 23 derecesini ald1. is hayatina 1995’de
yildan bu yana Netas ArGe’sinde Donanim Tasarim Miihendisi

farkli pozisyonlarda gorev olan olarak baglayan Ersin Oztiirk,

Ersin Oztiirk, 12 Kasim 2021 1999'da Netas Ar-Ge ekibine
tarihinden bu yana ArGe Genel katild.

Paycell’in Genel Mudiiru
Serhat Dolaz oldu

telekomiinikasyon, teknoloji ve
fintech alanlarinda cesitli idari
sorumluluklar tstlenen Dolaz,
2010’da Yildiz Teknik Universitesi
Elektronik ve Haberlesme
Mihendisligi Bolimi’nde

lisans egitimini, 2015 yilinda
Bahcesehir Universitesi’nde

MBA programini tamamladi. is
hayatina 2009°da Turkcell’de is
Zekasi Cozlimleri Veri Raporlama
Uzmani olarak baslayan Dolaz,
2010°da Kampanya Operasyon
Uzmani, 2011°’de Servis, Tarife
ve Kampanya is Analisti, 2016°da
Akilli Cihaz Teklifleri Mudurd,
2018’de Paycell Kartli Odeme,
POS ve Fintech CRM Coziuimleri
Miidiirii, 2020°de ise Paycell Uye
isyeri Odeme Teknoloji Céziimleri
Kidemli Midduri gorevlerini
Ustlendi. 1 Subat itibariyla
Paycell Teknoloji Direktorligu

Yeni nesil dijital 6deme gorevini listlenen Serhat Dolaz,
platformu Paycell’in Genel 4 Mart’tan beri de Paycell Genel
Mudirliigiine Serhat Dolaz Mudurligi gorevini vekaleten
atandi. 2009’dan itibaren ytrdtdyordu.

Mehmet Yilmaz’a yeni global
sorumluluk

Ritwsast 2017 yili Aralik ayindan beri Zyxel

. Networks Tiirkiye Perakende Satis Miidiirii
olarak gorev alan Mehmet Yilmaz'in
bélgesel sorumlulugu artti. Bu kapsamda
Yilmaz, Tiirkiye’ye ek olarak Yunanistan
ve Orta Dogu bdlgesinin de Perakende ve
E-Ticaret satis operasyonlarini ydnetecek.
Yaklasik 15 yillik profesyonel is yasamina
2006'da Xerox Tiirkiye biinyesinde Bayi
Kanali Satis Yoneticisi olarak baslayan
Mehmet Yilmaz, 2011’de Airties’da
Distribiitor ve Perakende Kanallarindan Sorumlu Satis MiidUri olarak
gorev yapti. Yilmaz, 2017 yilinda Zyxel Networks Tiirkiye’de Perakende
Kanali Satis Mudiirii olarak calismaya basladi.

PayTR'in yeni COO'su
Erciiment Demir oldu

PayTR'da COO gorevine Erciment Demir
atandi. PayTR biinyesinde yiiriitllen tiim
destek operasyonlarinin ydnetiminde
yer alacak olan Demir, operasyon
ekiplerinin biyitiilmesi, operasyonel
planlama ve siireglerin gelistirilmesi
konusunda aktif rol oynayacak. Demir
ayrica, 15 yili askin siiredir kartli

6deme sistemleri sektoriinde edindigi
tecriibesini sahtecilik (fraud) inceleme
stireglerinin gelistirilmesinde de
kullanacak. Demir, 15 yili agkin siiredir
kartli 6deme sistemleri sektoriinde

calisiyor.

SoftwareONE’Iin CTO’su Saracgoglu
oldu

SoftwareONE Turkey’de CTO gdrevine Murat Saragoglu getirildi. Sektorde
30 yili geride birakan Saracoglu, Bilkent Universitesi’nden Bilgisayar
Teknolojileri ve Programlama lisansina, Yeditepe Universitesi’/nden MBA
yiiksek lisansina sahip. Yonetilen hizmetler, dijital doniisim projeleri,
bulut ve veri merkezi ¢oziimleri gibi pek ¢ok alanda tecriibesi bulunan
Saragoglu, son olarak Avrupa Otoyolu’nda 2,5 yil boyunca CIO’luk
gorevini Ustlendi.

DNSSense & Roksit’te yeni
gorevlendirme

DNSSense & Roksit’te siber giivenlik ve bilgi glivenligi sektoriinde 12 yili
askin tecriibeye sahip Osman Karan, yeni Global Satis ve Kanal Presales
yoéneticisi oldu. ITU Haberlesme Miihendisligi alaninda yiiksek lisans
calismalari yapan, bircok dijital dergi ve sosyal kanallarda siber giivenlik
lizerine makalelere sahip olan Kavi, Nebula Bilisim ve Innovera’da Satig
Oncesi Céziimler Danismanligl ve Cyberwise’da Satis Oncesi Céziimler
Mudiirii olarak gorev almisti.
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Veeam’de CRO John Jester oldu Vertiv’de yeni gorevlendirme

Veeam?® Software, John

Jester’i Chief Revenue Officer
(CRO) olarak atad1. Jester,
Veeam’in pazar bilyiime
stratejisine liderlik edecek ve
Veeam’in bulut, sanal, fiziksel,
hibrit, SaaS ve Kubernetes’i
kapsayan modern veri koruma
¢oziimleri saglayicisi konumunu
gliclendirmeye yardimci olacak.
Jester, Musteri Deneyimi
organizasyondaki liderligi ile
pazara agilma organizasyonunun
olusturulmasina yardimci
oldugu Google Cloud’daki gérev

Vertiv'de Vicente
Chiralt, EMEA
Bolgesi Pazarlama
Baskan Yardimcisi
olarak atandi.
Chiralt, sirkette
dort yil calistiktan
sonra bu pozisyona
terfi etti. Daha 6nce
bolge icin saha ve
kanal pazarlama
ekiplerinin kidemli
direktorliguni
yapan Chiralt, kanal
gelistirme ve marka

sliresinin ardindan Veeam’e bilinirligi programlarinin yiiriitiilmesine liderlik yapti. Chiralt

katildi. Jester, Google’dan 6nce yeni gorevinde, bolgedeki tim pazarlama ekiplerine liderlik

Microsoft’'un 6nde gelen satis edecek. Vicente Chiralt, Vertiv’den once ilk olarak APC’de,
organizasyonlarinda 20 yil gecirdi ve miisteri yasam donglisl boyunca ardindan Schneider Electric’te yerel, bolgesel ve kiiresel yonetim
GTM’yi yeniden tasarladi. Jester, kariyeri boyunca is ortaklariyla yakin pozisyonlarinda ust diizey satis, pazarlama ve iletisim yonetimi
bir sekilde calisti. pozisyonlarinda gorev ald.

Etkinlikleriniz ile ilgili bilgileri bthabersirketleri.com/EtkinIikDuyuru adresine girebilirsiniz.

Tirkiye'nin Operatdor Bagimsiz Veri Merkezi
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Plastik, Akdeniz’den uzak olsun!

Merhaba,

Giyilebilir teknoloji Urtinleri artik
herkesin glindemi. Bluetooth ile
calisan takip cihazlarindan akilli
saat ve aksesuarlarina, sanal
gerceklik gozliiklerinden giyilebilir
saglik ve spor cihazlarina kadar
genis bir yelpazede sunulan
Uriinlere yonelik ilgi hiz kesmiyor.
Oyle ki GittiGidiyor’un 2022’nin
ilk dort ayindaki verilerine gore,
giyilebilir teknoloji triinlerinin
satis hacmi onceki yilin ayni
dénemine oranla ylizde 27,
ortalama sepet tutari ise ylizde
55 artmius. Uriin bazli satis
hacimlerinde akilli saatlerde
ylizde 34, bebek ve ¢ocuk takip
cihazlarinda yiizde 31, giyilebilir
saglik ve spor cihazlarinda
ylizde 16’lik artis var. Ve hepimiz
biliyoruz ki, bu daha baslangic.
Roche, MS hastalarinin
yasamlarini kolaylastiracak

MS+ dijital saglik uygulamasini
kullanima sunmus. Uctan uca
dijital hastalik yonetimi ve
telesaglik uygulamasi MS+,
Roche Tirkiye, Albert Health

ve Turkiye MS Dernegi is birligi
ile gelistirilmis. Uygulama ile

MS hastalarinin yasamlarina
dair bircok verinin takibinin
kolaylastirilmasi, verilerin

hasta onayi ile hekimlerle
paylasilarak hastaligin daha iyi
yonetilmesi hedefleniyormus.
MS hastaligi odakli bir teletip
uygulamasi olan MS+ ile ayrica
hastalarin fizyoterapi, psikoloji
ve beslenme konularinda
bilgilerden faydalanmasi, ihtiyag
duyduklarinda psikolog ve
beslenme uzmanlari ile uzaktan
Ucretsiz goriisme yapabilmesi de
cabasi.

Cevresel glindem ve teknoloji
bulusmasinda sira. Atina merkezli
bagimsiz ve uluslararasi bir
kurulus olan Keep Sea Blue,
Akdeniz'i plastikten uzak tutma
misyonunu desteklemek igin
Oracle Bulut Altyapisi'ni ve Oracle
Blok Zinciri'ni se¢mis. Keep

Sea Blue, kiyidaki plastikler igin
dongusel bir ekonomiyi tesvik
ediyor ve Oracle Bulut ile plastik
deger zincirinde tam seffaflik ve
izlenebilirlik saglayabiliyormus.
Glnki acr gercek; her yil diinyanin
dort bir yaninda sekiz milyon

ton plastik okyanusa gidiyor.
Akdeniz'e her yil birakilan tahmini
229.000 ton plastik de kara ve
deniz ekosistemlerine, biyoge
sitlilige zarar veriyor. Keep Sea
Blue ise ayda yaklasik 150 ton
plastik topluyor. Bu da yaklasik

5 milyon plastik siseye es deger.
Bu yil kisitlamalarin kalkmasi

ve turizmin artmasi ile Keep

Sea Blue, kaginilmaz olarak
Akdeniz sahillerinde plastik
atiklarin %50 artmasini bekliyor.
Toplanan atiklar ise siniflandirilip
yeni Uirlinler veya ambalajlar
yapmak igin Ureticiler ve
markalar tarafindan kullanilacak
sertifikali geri donustiiriilmus

bir hammadde olan “Kurtarilmig
Deniz Plastigine” (Recovered
Seaside Plastic) donlstiriliyor.
Ornek olmasini diledigim bu
haberi 6diillerle, basarilarla
devam ettirmek isterim. NGN,
yerli bulut ¢6ziimi NGN Cloud ile
Advancity Public Cloud Migration
& Consolidation Projesiyle
basvurdugu DCS Awards 2022’de
finale kalmis. DCS Awards, veri
merkezi alaninda faaliyet gosteren
Urlin tasarimcilari, Ureticiler,

tedarikgiler ve saglayicilarini
odiillendirmek icin tasarlanmis
bir 6diil organizasyonu. Odiiller
hem saticilarin hem is ortaklarinin
basarilarini takdir ediyor ve bu yil,
Avrupa'daki veri merkezi pazarinin
tlim ana alanlarini ele almak
lzere tasarlanmis daha genis

bir tesis ve bilgi teknolojisinde
odiil kategorilerini kapsiyor.

DCS Awards 2022, bu yil 4 ana
grupta toplam 30 farkli kategoride
sahiplerini bulacak. NGN Cloud da
Advancity Public Cloud Migration
& Consolidation Projesi ile DCS
Awards 2022’°de Cloud Project

of the Year kategorisinde finale
kalan 7 sirketten birisi. Yerel

bir bulut bilisim ¢éziimii olarak
“Kullandigin Kadar Ode” modeli
ile Turkiye’de ilk kez kullanicilara
saatlik faturalandirma hizmeti
sunan NGN Cloud; musterilerine
kesintisiz erisilebilirlik,

uygun maliyet ve tam yedekli
altyapida yiiksek performansli
bulut bilisim hizmeti sagliyor.
Kazananlar 26 Mayis’ta Londra’da
Leonardo Royal Hotel London St
Pauls’da gerceklesecek torende
aciklanacak ve dilerim bana da
yine bu sayfada yeni bir basari
haberine yer vermek diisecek.
Uriin kalitesine yiiksek 6nem
veren Kuzey Amerika pazarinin
ihtiyaclari dogrultusunda 6zel
olarak gelistirilen yeni Tourrider,
busplaner dergisi okuyucular
tarafindan "busplaner Innovation
Award 2022” odiilline layik
gorulmis. Mercedes-Benz Tuirk
Hosdere Otobiis Fabrikas’’nda
uretilip ihrag edilen ve karoseri
paslanmaz celik malzemeden
Uretilen Tourrider icin Hosdere
Otobiis Fabrikasi’nda yeni bir

Uretim binasi insa edilmisti.
Sadece Kuzey Amerika pazarinda
satilacak olan yeni Tourrider’in
Ar-Ge ¢alismalarinin 6nemli

bir bélimi de Hosdere Otobiis
Fabrikasi Ar-Ge Merkezi tarafindan
gerceklestirilmisti. Bir kez daha
anliyoruz ki yaraticilik 6diilsiiz
kalmiyor.

Sabanci Vakfi’nin 2009 yilindan
bu yana Tirkiye’de toplumsal
gelismeye katkida bulunan
bireylerin yaptiklari ¢calismalar
ile yarattiklari etkileri goriinir
kilmak amaciyla yuriuttigu “Fark
Yaratanlar” programinin 13. sezon
Fark Yaratanlari belli olmus.
Diyarbakir Baglar ilgesi Muradiye
Mahallesi Muhtari Dilek Demir kiz
cocuklarinin hayatinda yarattig
fark ile, Fen Bilimleri Ogretmeni
Erding Erdem Bakkal “Sirnak’ta
Bilim Yeniden Doguyor” projesi
ile, Tarih Ogretmeni Ferda Salik
“Diyarbakir Kiiltur Elgileri” projesi
ile, Seda Firin kurucusu oldugu
“Kekele TV” ile bu sezonun Fark
Yaratan isimleri.

Bu hafta bir de kitabim var.
1887°de Hindistan’in glineyinde
dogan ve Brahman bir ailede
blylyen, spiritlializmle
rasyonellik arasinda konumlanan
Srinivasa Aiyangar Ramanujan’in
hayati, Amerikali biyografi ve
bilim yazari Robert Kanigel’in
yetkin anlatisiyla karsimizda:
“Sonsuzlugu Taniyan Adam -
Dahi Matematik¢i Ramanujan’in
Oykiisii”. Epsilon’dan Yesim
Okstiizoglu’nun cevirisiyle bizi
bekleyen bu kitap, bir matematik
dehasini tanimak icin 6nemli bir
firsat olacak.

Haftaya goriismek dilegiyle,
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31 new projects in the field of
mobility will be supported with
the “Technology Focused Industry
Move Program”, which aims to
develop critical technologies

with domestic and national
opportunities. President Recep
Tayyip Erdogan announced the
results of the ‘Mobility Call’ of

the ‘Move Program’ carried out
by the Ministry of Industry and
Technology on May 9. It is aimed
to produce many products with
domestic means, from advanced
driving support system to smart
camera system, battery carriers of
electric vehicles and lightweight
parts with innovative

technology.

The evaluation process was
completed in the first call opened
in 2021, in the ““Technology
Focused Industry Move Program”,
which set out with the aim of
localizing the products that Turkey
has a current account deficit in
areas with high technology level.
After the evaluation process

in the ‘Mobility Call’, which

was prepared in line with the

targets of the 2023 Industry and
Technology Strategy’ and the ‘11th
Development Plan’, decisions
were made for 102 projects. After
on-site visits by independent
evaluation firms, commission
and committee examinations, the
total size of 31 projects, including
investment expenditures for R&D
and production, was 3.6 billion
TL. President Erdogan made
evaluations about the projects to
be supported within the scope of
the ‘Mobility Call’ at the MUSIAD
32nd Anniversary Program and
the Traditional MUSIAD Power of
Turkey Awards Ceremony.

161 million TL R&D expenditure
will be made with a fixed
investment of 3.5 billion TL in 31
projects

Speaking at the ceremony held
at the Atatiirk Cultural Center
with the participation of Industry
and Technology Minister Mustafa
Varank, President Erdogan said
that: “We are well aware that

the way that will carry Turkey

to its 2023 goals and lock it to

its 2053 vision is through value-

BThab%

31 new projects to be supported in the
mobility field

added and innovation-oriented
production. We have identified
919 high-technology products
that we will carry out R&D and
production in our country, in other
words, we will localize.” Sharing
the information: “As a result of
the evaluation of the applications
made within the scope of the
‘Mobility Call’ of the Move
Program, it has been decided to
support 31 projects that will bring
great gains to Turkey.”, Erdogan
added that: “For these projects,
161 million TL will be spent on
R&D with a fixed investment of
3.5 billion TL. We aim to produce
many products, from advanced
driving support system to smart
camera system, battery carriers of
electric vehicles, lightweight parts
with innovative technology, with
domestic means.”

Supports are managed from a
single point with the ‘Technology
Focused Industry Move Program’
Erdogan said that: “We will
continue to expand our ‘Move
Program’ by adding other
high-technology sectors such

as chemistry, pharmacy and
electronics to this scope in the
coming period. Therefore, our
ideal of making Turkey a producer
of critical technologies instead of a
market, has been coming true step
by step with your support.” The
‘Power of Turkey’ awards given

in 9 categories at the ceremony
found their owners. The ‘Power
of Turkey’ award was presented
to President Erdogan by MUSIAD
President Mahmut Asmalli. Industry
and Technology Minister Mustafa
Varank also presented the ‘Power
of Production’ award to Fuat
Tosyali, Chairperson of the Board
of Directors of Tosyali Holding.
‘Technology Focused Industry
Move Program’ was implemented
in order to produce products with
high technology level or with
intense foreign trade deficit with
domestic means and capabilities.
With the program aiming to
increase value-added production,
the supports given by the Ministry
of Industry and Technology and
affiliated and related institutions
such as TUBITAK and KOSGEB are
managed from a single point.

Cooperation is at the heart of investments

Nokia signed a partnership
agreement with Karel to produce
4G and 5G base stations in Turkey.
The companies plan to start
production of 4G base stations for
the local market by June 2022.
Along with 5G, which is expected to

be commercial in Turkey in 2023,
local production is expected to
include 5G base stations.

“Turkey is an important market
for Nokia. Together with Karel,

we will be able to fulfill all
domestic product demands of our

customers, both today and in the
future.” said Ozgir Erzincan, Nokia
Turkey Senior Country Manager.
Karel Chairperson of the Board of
Directors Sinan Tunaoglu stated
that: “We are moving forward with
the vision and goal of becoming

a global player in the field of
technology with our R&D, qualified
production power, knowledge

and experience. We believe that
cooperation with Nokia will create
a long-term, developing and value-
adding power alliance.”
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Domestic e-passport design studies and pilot
production have been completed

Minister of Internal Affairs Stileyman
Soylu introduced the locally
produced e-Passport, the new
e-Driver’s license and the e-Mavi
card on May 10. Soylu announced
that the serial production of the
domestic passport, whose design
studies and pilot production have
been successfully completed, has
reached the final stage. Soylu noted
that the new domestic passport
carries many innovations with its
security features and technology.
Siileyman Soylu introduced the
locally produced e-Passport,

the new e-Driver’s license and

the e-Mavi card at the meeting
held at the General Directorate

of Population and Citizenship
Affairs. Reminding that new
generation chip passports are

still in use since 2018, Soylu
stated that these passports were
obtained from a company in
Europe. Soylu announced that the
serial production of the domestic
passports, whose design studies
and pilot production have been
successfully completed, has
reached the final stage. Stating that
there is a chip supply crisis in the
world, Minister Soylu expressed

that the company from which the
passports were obtained also had
difficulties in meeting the demands,
and that efforts were made to

avoid any problems with the stocks
supplied earlier.

“We will produce our own
e-Passport in August”

Underlining that many countries

in Europe are returning to old
passports due to problems in the
supply of chips, Soylu said: “With
the work of the General Directorate
of Population and Citizenship Affairs
and the Ministry of Treasury and
Finance, the General Directorate

of Stamp Printing, we have
successfully completed the new
domestic e-Passport design studies
and pilot production. We are at

the last stage for production. We
will produce our own e-Passport

in August.” Expressing that many
security codes are placed on
passports, Minister Soylu noted that
the new domestic passport carries
many innovations with its security
features and technology. Soylu said:
“Our new domestic e-Passport has
a contactless chip with TUBITAK
AKIS operating system and many

new security elements. In addition,
the new domestic e-Passport will
include the expression ‘Tiirkiye’
instead of ‘Turkey’ for the first

time upon the instructions of our
President. It has a unique design.
On each page of the passport, there
will be visuals about the historical,
cultural and spiritual values of
different cities of our country. In
addition, the validity period of

the green passport, which was 5
years before, in new e-Passports,
increases to 10 years with the new
generation domestic e-Passport.

“We are negotiating with Hungary
about backup”

Stating that the driver’s licenses
were also redesigned, Soylu said
that: “The new e-Driving license
has also been technologically
developed using a contactless
chip, and the security level has
been maximized.” Noting that

the car logo on the license will be
‘TOGG’, Soylu said that the security
of the driver’s licenses has been
brought to a high level. Minister
Soylu said: “Everyone does not
have to change their driver’s license
immediately; it can be changed as

soon as the other driver’s licenses
expire. There is a period of 10
years for class B licenses and 5
years for heavy vehicles. When it
expires, this license will be used
as Turkey’s new driver’s license.
Soylu stated that the Mavi card
made with ‘paper material’ will

be converted into a high-security
e-Mavi card with a contactless chip,
which contains biometric data, for
those who are Turkish citizens by
birth and subsequently renounced
their citizenship for various reasons
and for their relatives up to the
third degree. Soylu stated that the
chip change in the identity cards
will be provided by the bank note
printing house, TUBITAK and the
General Directorate of Population
and Citizenship Affairs. Noting
that a contract will be signed with
Hungary on the issue of passport
printing, Minister Soylu said: “We
are in talks with Hungary about
backup. Here, when there is a
problem at the passport printing
centers or theirs, we will have the
ability to print their passports and
they will have ours. We have been
working with Hungary for a long
time.”

Global entrepreneurship network gains strength

Focusing on spreading the open
innovation culture in Turkey,
Arcelik aims for global leadership
in this topic with the Garage
Innovation Hub. Having interacted
with more than 2.000 partners
since its establishment in 2017,
Arcelik Garage Innovation Hub has
provided training and mentoring
support to 274 entrepreneurs,
providing 40 entrepreneurs with
access to 8 million TL grant support,
and helping more than 80 startups
develop business ideas through
incubation activities.

Garage Innovation Hub, which aims
to contribute to the development
of the ecosystem with its goal of

global leadership in the field of
open innovation, brought together
innovation thinkers, companies,
startups and investors from all over
the world at the Open Innovation
Day, which it organized for the first
time this year.

Stating that Open Innovation Day
is a platform where stimulating
discussions are held with the
participation of important actors
of the ecosystem, Arcelik Deputy
General Manager for Strategy and
Digitalization Utku Baris Pazar said
that:

“In a short period of 5 years, we
have managed to become one of the
largest open innovation platforms

in Turkey, together with universities,
NGOs, institutions and organizations
from all over the world that support
innovation. We started working

with global partners. Innovation

is not a process that belongs to

an institution or a function alone.
Open innovation platforms such

as the Garage Innovation Hub

can enable ideas to come to life,
paving the way for innovations that
benefit humanity. We started to
develop entrepreneurial friendly
applications to improve our startup
collaborations. We say “Dare,
Engage, Create Value”. Our goal

is to support startups in each of

the 146 countries in which we
operate. Being one of the leading

open innovation platforms on

a global scale, we continue to
support entrepreneurs in reaching
grants through programs such as
BIGG3. Garage Innovation Hub
took another step to provide
capital support to entrepreneurs
and became a partner to venture
capital funds. In this direction, we
joined 500 Startups, one of the
world’s leading funds, and among
the partners of Hoxton Ventures,
which is among the top 10 funds
in Europe. These partnerships

will bring us together with the
right startups around the world,
while also enabling us to have a
greater say in the global innovation
ecosystem.”
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Aradiginiz Yedekleme Coziimii Rubrik'te!
Rubrik Complete Edition ile, her dlcekteki firma igin,

UST SEVIYE YEDEKLEME VE KURTARMA

ISLETMENIZDE AKSAKLIK YASADIGINIZ NOKTALARI
RUBRIK COMPLETE EDITION NASIL GOZEBILIR?

AKSAKLIK YASANAN KONULAR COMPLETE EDITION'IN FAYDALARI
== Geleneksel dreticilerin, \‘O{’ Yazilim tabanl battnlesik
f:'ﬂ karmasik kurulumlari < mimariile yiksek verimlilik

Ransomware ataklarinin Degistirilemez yedekler ile

artisl ve yedekleme |i§ | verilerinizi Ransomware

@

——

sistemlerini hedeflemesi etkilerinden aninda kurtarma

Rubrik Complete ile
lisanslari her zaman buluta

Lisanslarin buluta
AV

aktarilamamasi

tastyabilme
RUBRIK COMPLETE EDITION’I TANIYALIM!
RUBRIK COMPLETE* - RUBRIK COMPLETE* -
r6404 (30TB Kullanilabilir) r6408 (60TB Kullanilabilir)
100 cloud native instances 200 cloud native instances
GPS GPS
CloudOut CloudOut
RCDM RCDM
3 Yilllk Temel Destek (P-C 8:00-20:00) 3 Yillik Temel Destek (P-C 8:00-20:00)
* Sadece 1iriin satin alinabilir. * Sadece 1(iriin satin alinabilir.
* Sadece yeni Rubrik miisterilerine * Sadece yeni Rubrik miisterilerine

RUBRIK COMPLETE EDITION'IN GELENEKSEL COZUMLERDEN FARKI

KOLAY KULLANIM
« Hiper bitiinlesik yedekleme mimarisi ile, tek araylizden kolay yonetim
« SLA temelli yedekleme politikasi ile, otomatik yedekleme ve kurtarma operasyonu

HIZLI YEDEKLEME, ANINDA KURTARMA

« Yedekleme operasyonunu hizlandirmak igin, Flash depolama ve Incremental Forever kullanimi

« Uygulama ve sanal makinaleri saniyeler i¢inde kurtarmak igin, Flash temelli ‘Live Mouth’ 6zelligi
« Aninda arama igin, Metadata kiitiiphanesini kullanin.

BULUT ENTEGRASYONU

« Bulut erigimi, 4 tiklama uzaginizda! - Tape ihtiyacini ortadan kaldirir.

« Tek bir bulut ¢dziimiine bagl kalmazsiniz! - Kullanicinin altyapisi hazir oldugunda, ¢oklu bulut secenegine gecis yapabilir.
« Buluttaki verileri ajansiz koruma imkani sunar.

« Gelecege yonelik bulut deneyimi - yalnizca bir kez lisans satin almaniz yeterli!

TOPLAM SAHIP OLMA AVANTAJI

« Hepsi bir arada ¢oziimii ile, maliyetleri disirir. - CAPEX tasarrufu

« Dosya seviyesinde arama ve kurtarma ile, buluttan veri indirme maliyetlerinizi disirir.
« Otomasyon ve kolay kullanim ile zaman kazanirsiniz- OPEX tasarrufu

GUVENLI TASARIM

« Rubrik'in kendine ait patentli dosya sistemi sayesinde, degistirilemez verilere sahip oluyorsunuz.
« Olas bir saldinda aninda kesintisiz kurtarma

« Rubrik Radar ile ataklari tespit etme, gérme ve uyari alma

« Uctan uca sifreleme



Giinlimiizde fidye yaziimlari (ransomware) artiyor ve siber saldirganlar
firmanizin altyapisini gokertmek icin yedekleme sistemlerinizi hedefliyor.
Rubrik Zero Trust Veri Guvenligi Platformu ile
en ust duzeyde koruma sunuyoruz.

USD 5 Milyona” kadar
Fidye Yazimi Kurtarma Garantisi

rubrik.com/warranty
$.8 rubrik | Zeramust

* Ransomware Kurtarma Baranti Paketi, Rubrik Enterprise Edition kullanan ve
Rubrik Miigteri Temsilcisi (CEM) ile ¢alisan kullanicilar icin gecerlidir.
Detayl bilgi: rubrik.com/warranty



