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Yatırımcının yeni gözdesi
Dünya, teknoloji şirketlerinin

yer aldığı Nasdaq borsası

ile çalkalanırken Türkiye'de

de durum pek farklı değil.

içim şirketlerinin borsa'daki

başarısı göz dolduruyor.

Bu aradabilişim şirketleri,

yabancı yatırımcıların da dikkatini

çekiyor.

Geçtiğimiz hafta Superonli-

ne'ın yüzde 49.9'unun, Mobi-

com’un da yiizde 9.99 hissesinin

2 milyon dolara Lehman

Brothers İnternational’a satıl-

maşı ve Logo Business Solute-

İlin

Bilginin bakanlığı

şekilleniyor
TBMM Bilgive Bilgi

Teknolojileri Kurulu, son

toplantısında Bilgi ve Bilgi

Teknolojileri Bakanlığı Yasa

Tasarısı Taslağı'nı tartışmaya

ons'un (LBS) halka açılmasının

ardından en çok işlem gören

ilk 5 hisse arasındayer alması,

yatırımcının yeni gözdesinin

bilişim şirketleri olduğunu

gösteriyor. Kısacası LBS,

yerli Nasdaq hareketini ateşle

yen bir rol üstlendi.

İstanbul Menkul Kıymetler

Borsası'nın ilk "yeni teknoloji”

şirketi LBS, yatırımcısının yüzünü

güldürdü. 35 milyarlık

sermayesini 805 milyaraçıkarmaya

karar verdikten sonra, 1-2

Mayıs 2000 tarihleri arasında

®

artırılan sermayenin yüzde

15'ini temsil eden 121 milyar

TL nominaldeğerli hisse senetlerini

sabit fiyat toplama yöntemiyle

halka arz eden LBS, 8

Mayıs itibariyle İstanbul menkul

Kıymetler Borsası'nda işlem

görmeye başladı. Halka

arzdaki yüksek talebin, arz sonrası

da devam etmesi hissenin

kısa sürede yüzde 100'lere yakın

prim yapmasını sağladı.

Ata Yatırım'ın konsorsiyum

liderliğinde 29 bin liradan halka

arz edilen LBS hisseleri,

TTGV'denrisk

sermayesi fonu için

7 milyon dolar

Yeni bir risk sermayesi

girişimi başlatan TTGV,

Türkiye'de en az iki adetrisk

gösterilen aşırı talep doğrultusunda

kısa sürede 57 binli seviyelere

kadar yükselerek, yatırımcısının

yüzünü güldürdü.

Dünya borsalarında, teknoloji

hisselerindeki çılgın yükseliş

furyası İMKB'de

gerçek teknoloji hissesi bulunmadığını

ifade eden uzmanlar,

LBS hisselerinin prim yapmasını,

geç de olsa bu furyanın

etkilerinin hissedilmeye başlamasına

bağlıyorlar.

İMKB'nin ilk teknoloji hissesi
olan LBS'nin borsada bir

sırasında

alternatifinin bulunmamasının

da hissenin prim yapmasında

büyük rol oynadığı vurgulanıyor.

Bu arada gerek dünyadaki

trend, gerekse Türkiye'deki

iletişim ve GSM'in ön plana

çıkmasıyla daha önce borsa'ya

açılan Neta ve Alca-

tel'in de bu hareketlilikten nasibini

aldığını söyleyebiliriz.

Teknoloji şirketlerinin önümüzdeki

yıllarda pazar paylarının

büyüyeceği, satışlarının,

> Sayfa 3

 

Eğitim Dosyası
Bihaber Özel Dosyası

20 Sahte ürünlerle savaşa

hız verildi

34 Armada, Lucent EN

açtı. Bakanlığın kurulmasına

genelde olumlu bakılıyor.

Yasatasarısı taslağı çeşitli eleştiriler alsa da

genel anlamda bu alanda bir bakanlığın kurulmasına

olumlu yaklaşıldı.

> Sayfa 6

Ericsson artık

sadece IP tab anh

çözümler üretecek

 
Ericsson'un, Roma'dagerçekleştirdiği get insp(w)ired

adlı roadshow'da, yeni tel ekomdünyasının trendlerinin

özgürlük, mobil iteve basitlik olduğuna dikkatçekildi.

> Sayfa 46

sermayesi fonunun oluşumuna

destek sağlamayı amaçlıyor.

ABD”'ninbilişim teknolojilerinde nasıl lider
olduğuartık sır değil. Çoğu KOBİ'ler ya

da öğrencilerden oluşan girişimcileri sürekli

destekleyenülke, yeni fikirlere

> Sayfa 10

Telekomünikasyonun

geleceği Türkiye'de

tartışılıyor
135 yıl sonra ilk defa

Cenevre'nin dışına çıkarak

İstanbul'da gerçekleştirilen

Dünya Radyokomünikasyon

Konferansı (WRC2000), 140

ülkeden 2 bin 400 delegenin

katılımıyla başladı.
Mevcut radyo komünikasyonsistemlerinin

planlaması, yaygınlaşması ve uygulamaya

konulmasını desteklemekle ilgili konuların

> Sayfa 4 

dağıtıcısı oldu

Ofset baskı teknolojisi,

ofislerde

Cep telefonu
başka nereden

alınabilir ki...
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İnternet'i
İhtiyacınız olan bilgiye zamanında erişim, başarıya açılan kapının

anahtarıdır. İnternet'te başarıyı, BAŞARI TEL EKOM'a

endekslediğinizde, siz bilginin peşinden koşmak zorunda

kalmayacaksınız. Bilgi, siz neredeyseniz oraya ulaşacak. Sizin için

seçilmiş, devşirilmiş bilgileri, e-mail'lerinizi, İnternet dünyasının

tüm olanakve yeniliklerini ayağınıza getiren; ister bilgisayarınıza,

ls RRA e
ana TUR Cain

AiWKay
bs

Basari'ya endeksleyin!
ister cep telefonunuza indiren bir hizmetler bütününden söz

ediyoruz.Kişisel olsun, kurumsal olsun, çözüm bekleyen İnternet

sorunlarınızı bize getirin. Mobil İnternet'in öncü kuruluşu

BAŞARI TEL EKOM'unayrıcalıklı hizmetlerindensiz de ayrıcalıklı

bir müşteri olduğunuzu hissederek yararlanın ve İnternet'i —

babanızın çiftliği gibi kullanabilmenin avantajlarını yaşayın.

BEBASARITEL EKOM|
İnternet'te Başarılı Günler

http://www.basari.net.tr

Size en yakın BaşarıYetkili Satıcısı'nı öğrenmekiçin lütfen bu numaralarıarayınız.
Ankara (0312) 289 91 00 e İstanbul (0216) 458 30 00 e İzmir (0232) 483 40 40 e Adana (0322) 457 59 00 e Bursa (0224) 271 82 66 
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HABER MERKEZİ

Sayfa ip

ciro ve karlılıklarının artacağı

beklentisini bugünden almak

isteyen yatırımcıların hisseye

aşırı talep getirdiğini belirten

uzmanlar, hissenin kısa sürede

yüksek oranda prim yapmasını

pek sağlıklı bulmazken, yatırımcıları

yaşanabilecek kar

lokalizasyonlarına karşı uyarı

yor lar.

Net'te satışlar netleşiyor
ww yondan Superonline'ın

49.99'luk hissesi 70. milyon

dolar, Mobicom'un da yüzde

9.99 hissesi 2 milyon dolara

Brothers

onal şirketine satılıyor.

TurkNoktaNet'in Sabancı

Holding'e satışıyla başlayan

ve daha sonra Koç Bilgi grubu'nun

Türkiye'de kurumsal

pazarda bir numara olma he-

Lehman Internati-

 

defiyle Forvet't satin alma siy

la devameden Internet şirket-

lerinin satışlarındaki hareket

sürüyor. Son olarak da Supe-

ron line'in49.99'luk hissesi 70

milyon dolar bedelle Lehman

Brothers İnternational şirketine

satılıyor.

Yapı ve Kredi Bankası Yo-

netim Kurulu'nın geçtiğimiz

hafta başında yaptığı toplantısında,

iştiraklerinden Supe-

ron line Uluslararası elektronik

Bilgilendirme ve haberleşme

Hizmetleri A.Ş'deki

yüzde 49.99'luk hissesinin

(2.499 trilyon T:L nominal)

tamamının 70 milyon dolar

bedelle, Hazine'den gerekli iz-

takiben Leh-

İnternational

alınmasını

Brothers

nin

man

(Europe) şirketine satılması

kararı aldığı öğrenildi.

İMKB bültenindeki açıklamaya
göre, ayrıca Banka'nın

iştiraklerinden MobicomBilgi

| Logo Yazılım Fiyat Seyri *

60.ooo

55.ooo

150.ooo

| 45.ooo
| 43.500

| 40.ooo

| 35.500

32.ooo
130.ooo ——
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S352.500 50.ooo |

yal 48.ooo
|
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39.500

 

En yüksek 

En düşük  

Kapanış |
|

11.5.2000 |

 

 

10.5.2000

* Logo hisseleri 8.5.2000 tarihinde 29 bin TL ile işlem görmeyebaşladı

  
lcatel Teketaş yönetim

Kurulu başkanı

Lütfi Yenel

Alcatel Internati-

onal'da Başkan Yardımcılığı

Maberici

çının yeni gözdesi
İletişim Hizmetleri A.Ş de sa

habit bulunduğu hisselerden

289.99 milyar TL nominal de

Serli kısmının (şirket serma

yes inin yüzde 9.99'u) 2 milyon

dolar bedelle yine lehman

Brothers'a satılmasına

karar verildi.Açıklamada, Su-

per online hisselerinin satışından

elde edilecek yaklaşık

40.8 trilyonlira tutarındaki iştirak

hissesi satış kazancının

banka sermayesine ilave edilmesinin

kararlaştırıldığı ifade

edildi.

Daha önce debelirttiğimiz

gibi Sabancı Holding'in Turk-

Nokta net'inyüzde 70'ini satın

alması bu pazardaki ilk

önemli hareketti. Sabancı holding,

yüzde 70'lik hissenin

değerini hissedarlara ödemenin

yanı sıra şirkete 25 milyon

dolarlık sermaye kattı.

Arthur Andersen Türkiye

Yönetim Danışmanlığı elektronik

İş Modeli Hizmetleri

Müdürü Ahmet Hasanbeşeoğ-

lu, 2000 yılı içerisinde ISS pazarında

birkaç tane çok başarılı

halka arz gerçekleşeceğini

öngörüyor. 2003 yılına kadar

Türkiye'nin Avrupa için bir

başarı hikayesi olabileceğini

ve 2003'te bir patlama yaşanacağını

söyleyen Hasanbeşeoğ-

lu, 2001 ve 2002 yıllarında

yurt dışındangelecek ISS lerin

ya da tel ekomşirketlerinin burada

yatırım yapmasını bekliyor.

Koç Holding'e bağlı bilişim

şirketlerini çatısı altında toplayan

Koç Bilgi Grubu da anımsanacağı

gibi geçtiğimiz günlerde

Internet alanında daha

çok kurumsal müşterilere hizmet

sunan Forvet'i satın aldı.

Lütfi Yenel, Alcatel

İnternational

Başkan Yardımcısı
görevine atandı.Güney avrupa,

Afrika, Ortadoğu, hindistan/ı

içine alan bölgenin başkan

Yardımcılığı görevini yürütecek

olan Yenel, kazakistan,

Azerbaycan, Gürcistan,

KKTC, Özbekistan ve Kırzı-

tıstan dan sorumlu olacak.

İlk kez bir Türk yönetici olarak

bu göreve getirilen yenel'in

yeni görevini istanbul'dan

yürüteceği öğrenildi.

Lütfü Yenel, Alcatel Internal-

tonal'ın bu yeni yapılanmada

bir Türk Yöneticiyi bu göreve

getirmesinin Türkiye'nin bölgedeki

telekomünikasyon teknolojisi

konusundaen gelişmiş

ülke olduğunun kabul edilmesi

anlamınageldiğini söyledi. m

3 

Lehman Brothers: Müşteri

odaklı bir şirketiz

üresel bir yatırım bankası olan Lehman

Brothers, hükumetlere ve büyük yatırımcı

kurumlara hizmet veriyor. New York, Londrave

Tokyo'da merkez ofisleri bulunan şirketin

bütünleşik bir ağ üzerinde çalışmalarını sürdüren, dünya

çapında 39 ofisi bulunuyor. 1850 yılında kurulmuş olan

Lehman Brother'ın iş alanları; yatırım bankacılığı,

operasyonlar ve kurumsalservisler, bilgi teknolojileri, özel

müşteri servisleri ve sabit gelir.

Lehman Brothers, müşteri odaklı çalışan bir şirket

olduğunu ve dünyadaki her pazardaki müşterilerinin

gereksinimlerine yanıt verebileceği küresel bir ağa sahip

olduğunu söylüyor.

29 Şubat 2000'de biten mali yılın ilk çeyreği itibariyle

şirketin net geliri 541 milyon dolar olarak açıklandı. Bu

rakamda, geçtiğimiz yılın ilk çeyreğindeki net gelire göre

yüzde 156 oranındabir artış olduğu duyuruldu. m

Forvet'in dışında kurumsal pazara

yönelik çalışmalar yürüten

farklı İnternet şirketlerini

de bünyesine katmayı düşünen

ve bu konuda çalışmalar

yürüten grubun hedefi türkiye'de

kurumsal pazarda bir

numara olmak.

Özellikle sanal dünyada,işten
işe elektronik ticaret alanlarda

siteler kurmak ve anlaşmalar

yapmak isteyen Koç

Bilgi Grubu bünyesindeki

Koç net'ide aynı oluşumadahil

etmeyi planlıyor. m

bihaber@inter pro.com.tr

Köşe Yazıları
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pek sağlıklı bulmazken, yatırımcıları

yaşanabilecek kar

lokalizasyonlarına karşı uyarı

yor lar.

Net'te satışlar netleşiyor
ww yondan Superonline'ın

49.99'luk hissesi 70. milyon

dolar, Mobicom'un da yüzde

9.99 hissesi 2 milyon dolara

Brothers

onal şirketine satılıyor.

TurkNoktaNet'in Sabancı

Holding'e satışıyla başlayan

ve daha sonra Koç Bilgi grubu'nun

Türkiye'de kurumsal

pazarda bir numara olma he-

Lehman Internati-

 

defiyle Forvet't satin alma siy

la devameden Internet şirket-

lerinin satışlarındaki hareket

sürüyor. Son olarak da Supe-

ron line'in49.99'luk hissesi 70

milyon dolar bedelle Lehman

Brothers İnternational şirketine

satılıyor.

Yapı ve Kredi Bankası Yo-

netim Kurulu'nın geçtiğimiz

hafta başında yaptığı toplantısında,

iştiraklerinden Supe-

ron line Uluslararası elektronik

Bilgilendirme ve haberleşme

Hizmetleri A.Ş'deki

yüzde 49.99'luk hissesinin

(2.499 trilyon T:L nominal)

tamamının 70 milyon dolar

bedelle, Hazine'den gerekli iz-

takiben Leh-

İnternational

alınmasını

Brothers

nin

man

(Europe) şirketine satılması

kararı aldığı öğrenildi.

İMKB bültenindeki açıklamaya
göre, ayrıca Banka'nın

iştiraklerinden MobicomBilgi
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* Logo hisseleri 8.5.2000 tarihinde 29 bin TL ile işlem görmeyebaşladı

  
lcatel Teketaş yönetim

Kurulu başkanı

Lütfi Yenel

Alcatel Internati-

onal'da Başkan Yardımcılığı

Maberici

çının yeni gözdesi
İletişim Hizmetleri A.Ş de sa

habit bulunduğu hisselerden

289.99 milyar TL nominal de

Serli kısmının (şirket serma

yes inin yüzde 9.99'u) 2 milyon

dolar bedelle yine lehman

Brothers'a satılmasına

karar verildi.Açıklamada, Su-

per online hisselerinin satışından

elde edilecek yaklaşık

40.8 trilyonlira tutarındaki iştirak

hissesi satış kazancının

banka sermayesine ilave edilmesinin

kararlaştırıldığı ifade

edildi.

Daha önce debelirttiğimiz

gibi Sabancı Holding'in Turk-

Nokta net'inyüzde 70'ini satın

alması bu pazardaki ilk

önemli hareketti. Sabancı holding,

yüzde 70'lik hissenin

değerini hissedarlara ödemenin

yanı sıra şirkete 25 milyon

dolarlık sermaye kattı.

Arthur Andersen Türkiye

Yönetim Danışmanlığı elektronik

İş Modeli Hizmetleri

Müdürü Ahmet Hasanbeşeoğ-

lu, 2000 yılı içerisinde ISS pazarında

birkaç tane çok başarılı

halka arz gerçekleşeceğini

öngörüyor. 2003 yılına kadar

Türkiye'nin Avrupa için bir

başarı hikayesi olabileceğini

ve 2003'te bir patlama yaşanacağını

söyleyen Hasanbeşeoğ-

lu, 2001 ve 2002 yıllarında

yurt dışındangelecek ISS lerin

ya da tel ekomşirketlerinin burada

yatırım yapmasını bekliyor.

Koç Holding'e bağlı bilişim

şirketlerini çatısı altında toplayan

Koç Bilgi Grubu da anımsanacağı

gibi geçtiğimiz günlerde

Internet alanında daha

çok kurumsal müşterilere hizmet

sunan Forvet'i satın aldı.

Lütfi Yenel, Alcatel

İnternational

Başkan Yardımcısı
görevine atandı.Güney avrupa,

Afrika, Ortadoğu, hindistan/ı

içine alan bölgenin başkan

Yardımcılığı görevini yürütecek

olan Yenel, kazakistan,

Azerbaycan, Gürcistan,

KKTC, Özbekistan ve Kırzı-

tıstan dan sorumlu olacak.

İlk kez bir Türk yönetici olarak

bu göreve getirilen yenel'in

yeni görevini istanbul'dan

yürüteceği öğrenildi.

Lütfü Yenel, Alcatel Internal-

tonal'ın bu yeni yapılanmada

bir Türk Yöneticiyi bu göreve

getirmesinin Türkiye'nin bölgedeki

telekomünikasyon teknolojisi

konusundaen gelişmiş

ülke olduğunun kabul edilmesi

anlamınageldiğini söyledi. m

3 

Lehman Brothers: Müşteri

odaklı bir şirketiz

üresel bir yatırım bankası olan Lehman

Brothers, hükumetlere ve büyük yatırımcı

kurumlara hizmet veriyor. New York, Londrave

Tokyo'da merkez ofisleri bulunan şirketin

bütünleşik bir ağ üzerinde çalışmalarını sürdüren, dünya

çapında 39 ofisi bulunuyor. 1850 yılında kurulmuş olan

Lehman Brother'ın iş alanları; yatırım bankacılığı,

operasyonlar ve kurumsalservisler, bilgi teknolojileri, özel

müşteri servisleri ve sabit gelir.

Lehman Brothers, müşteri odaklı çalışan bir şirket

olduğunu ve dünyadaki her pazardaki müşterilerinin

gereksinimlerine yanıt verebileceği küresel bir ağa sahip

olduğunu söylüyor.

29 Şubat 2000'de biten mali yılın ilk çeyreği itibariyle

şirketin net geliri 541 milyon dolar olarak açıklandı. Bu

rakamda, geçtiğimiz yılın ilk çeyreğindeki net gelire göre

yüzde 156 oranındabir artış olduğu duyuruldu. m

Forvet'in dışında kurumsal pazara

yönelik çalışmalar yürüten

farklı İnternet şirketlerini

de bünyesine katmayı düşünen

ve bu konuda çalışmalar

yürüten grubun hedefi türkiye'de

kurumsal pazarda bir

numara olmak.

Özellikle sanal dünyada,işten
işe elektronik ticaret alanlarda

siteler kurmak ve anlaşmalar

yapmak isteyen Koç

Bilgi Grubu bünyesindeki

Koç net'ide aynı oluşumadahil

etmeyi planlıyor. m

bihaber@inter pro.com.tr

Köşe Yazıları
 

4 Bilgi Bakanlığı gerekli mi?/

Şeref Oğuz

C
o
a Kahvanet/KemalBalcı

Avrupa'nın yeni kodu: 388/

Edip Emil Öymen

10

Akin Evren

18

Bunca hukukumuz var.../

I LOVE YOU Microsoft!

Öykü Gençay

32 Bilişim Bakanlığı!

Zafer Kurdakul

38 Anlambirliğinin önemi/

Hakkı Sevad

44

48

IPv6/Murat Bayraktar

Havadaki frekans özkaynağıWRC2000/Ali

Akurgal
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On | ar Aynı anda da yeni ofislerinin planlarını gözden geçiriyorlar.

,

Şİ rketl co ri İÇİ n Microsoft Open Lisansı'nın yeni avantajları sayesinde onlar, yaptıkları işe

en iyi şekilde yoğunlaş abiliyorlar.

para tasarrufu
Şimdi yazılımlarınızı güncelleştirirken tasarruf yapmak, her zamankinden

yapIYO rl a I. daha kolay. Microsoft Open Lisansı, küçük ve orta ölçekli şirketler için

tasarlanmış bir lisanslama programı. Ve şimdi Open Lisansı'nın yeni

önerisi Open Businessile 5 lisansa ihtiyaç duyan şirketler, yalnızca

tasarruf yapmakla kalmıyorlar; çok daha büyük fiyat avantajlarından

yararlanabiliyorlar. Tabii, tam 2 yıl boyunca verecekleri siparişlerde de

kazanmaya devam ediyorlar.

Esneklik mi istiyorsunuz? Open Business sayesinde herhangibir

Microsoft ürünüyle birlikte 5 ya dadahafazla lisans sipariş ettiğinizde

Y 22'ye varan indirimler alacaksınız. Böylece Microsoft Windows 2000 ve

Office 2000'in üst sürümlerini alırken bile tasarruf yapabileceksiniz.

Unutmayın; işinizi büyütmekve rakiplerinizin önüne geçmekiçin Windows 2000

ve Office 2000'den daha güçlü bir teknoloji yok. Çünkü onlar; size üretkenlik,

güvenilirlik ve İnternet'e kolay ulaşım olanağı sunuyor!

Şimdi, eğer işinizi büyütmeye hazırsanız...

Open Lisansı, size orijinal Microsoft yazılımlarınızı güncelleştirirken

sayısız kolaylık sunmaya hazır. Open Lisansı hakkında dahafazla bilgi için

www.microsoft.com/türkiye/open/ adresini ziyaret edebilirsiniz.

Ayrıntılı bilgi için Microsoft İletişim Hattı: (0212) 33 66 999

Microsoft

pen Oe
Lisansı hid Microsoft

Microsoft Satış Kanalları
MCSPPartnerAdana * Servis (0322) 454 20 53 Ankara * Bordaya (0312) 439 62 00 * Datasistem (0312) 441 64 41 e Koç sistem(0312) 419 49 70 « Profil (0312) 440 88 55 * Protea (0312) 479 19 00 * Servis (0312) 441 48 00 * Topum (0312) 468 89 60 İstanbul * Bordaya (0212) 281 35 95 * Bürolink (0212) 216 06 00 * Datasistem (0212) 211 02 49 * Datamarket
(0212) 232 22 49 » Enter (0212) 284 40 53 * Koç Sistem (0216) 454 13 00 * Netsoft (0212) 259 68 20 * Peritus (0216) 445 59 69 * Profil (0212) 325 42 02 * Protea (0212) 210 17 30 * Servis (0212) 280 94 10 * SFS (0212) 216 27 80 * Topum (0212) 272 83 00 * YaGe (0212) 274 62 44 İzmir * Datasistem (0232) 463 16 63 * Servis (0232) 441 34 12
* Teknobim (0232) 482 33 33 MCSP Member Ankara * Asu Yazılım (0312) 468 51 85 * Dataset (0312) 417 63 04 + Domi (0312) 466 36 36 + Ekspa (0312) 439 66 11 inn ova(0312) 447 86 86 * İşlem (0312) 235 64 90 * İnfopark (0312) 478 15 40 * Meteksan Sistem (0312) 297 90 00 * Optima (0312) 467 87 29 * Opus (0312) 446 91 00 * Primin (0312)
446 45 12 * Turman (0312) 468 16 92 Bursa * Monitor (0224) 242 43 10 İstanbul * Asis (0212) 270 73 90 « Aktif Danışmanlık (0212) 274 18 88 + Arges (0216) 349 72 79 » Argesoft (0216) 416 95 98 + Artsoft (0212) 210 22 00 + Amada (0212) 284 16 43 » ATP Ticaret (0212) 287 46 65 * Bağlan (0212) 280 33 33 * Banksoft (0216) 461 91 75 * Nebim
Bilgisayar (0212) 570 59 59 * Beytaş (0212) 231 35 00 * Bilginç (0216) 349 45 95 e Bilin (0212) 270 45 72 » Biltaş (0212) 274 68 94 * Bisud Bilgisayar (0216) 414 87 05 * BYM Episteme(0212) 275 03 21 * BYTE ve Mersinoğlu (0216) 411 12 13 + Coretta Computer (0212) 213 51 90 + Compaq (0216) 391 84 30 * Compro (0216) 455 94 45 * Coretech (0216)
445 00 37 * Datapro (0216) 455 47 70 * Deka (0212) 213 20 50 * EGS Sistem (0212) 219 43 48 » Erdem Bilgisayar (0212) 257 55 55 « Elektronik Bilgi İletişim (0212) 288 70 93 * Fast Dilmen (0212) 234 25 25 * Fujitsu Siemens (0212) 285 26 46 * Garanti Teknoloji (0212) 657 04 04 * Gordian (0212) 240 22 00 * Intertech (0216) 492 09 20 * İhlas Net (0212)
454 22 00 * Kets (0212) 232 56 66 * Komdatasoft (0212) 270 55 00 * Kamtaş (0212) 288 47 30 * Lamer BPO Ltd. (0216) 445 69 69 » Link (0216) 522 00 00 * LBS-Logo Business Solutions (0216) 418 55 60 * Meb IT (0216) 451 71 93 * Mikroyazılımevi (0212) 282 57 00 * Multima (0212) 211 27 91 * NOR (0216) 474 00 00 * Nebim (0212) 275 07 75 * Metron

(0216) 327 98 88 * Nettin (0216) 349 28 78 + Obası (0216) 422 38 62 » Praksis (0212) 234 13 40 » Promos (0216) 492 08 48 « Protea (0212) 281 90 60 * Sanur (0212) 222 44 03 * Sinnet (0216) 363 70 80 * Sistemi (0212) 284 75 92 * Site (0212) 288 42 28 + Slat Consulting (0212) 266 37 38 * Soft (0212) 212 79 20 * Step (0216) 464 04 60 + Surat Big.

(0216) 474 01 50 = Synergy (0212) 251 24 84 « Time (0212) 222 15 20 * Trio Gozimevi (0212) 283 59 84 + Veritek (0212) 287 83 60 » Vira Nova (0212) 231 26 25 İzmir * Akser (0232) 489 34 10 * Netsiz (0232) 463 90 00 Kıbrıs * Netlinks (0392) 227 46 01 Kocaeli * Bilda (0262) 647 10 00 Konya * Paket (0332) 238 46 51 * Sena Bilg. (0332) 238 57 57 |

Microsoft İş Ortakları Adana * DCL (0322) 458 70 21 * Keynes (0322) 457 12 47 * Maya (0322) 458 80 37 * Olympus (0322) 459 07 90 Afyon * Hisar (0272) 213 69 79 Amasya * Çekin (0358) 212 05 63 Ankara * 4S Bilgisayar (0312) 419 00 37 * Anı Müşavirlik (03J2) 441 44 41 * AYSYS (0312) 466 23 29 * Destek (0312) 442 19 21 « Intra (0312) 441 3399
* İT&T (0312) 441 52 67 * L&N (0312) 447 09 93 * Meridyen (0312) 232 10 35 * Omni (0312) 446 46 51 * Önel (0312) 419 11 49 e Park Bilgi İşlem (0312) 417 13 30 * Yanıt Bilişim (0312) 446 46 87 * Yatay Bilişim (0312) 441 46 07 Antalya * Ak-Bim (0242) 248 57 80 * Biler (0242) 244 19 80 * İntercom (0242) 242 92 76 * İnterdiscount (0242) 312 09 56  
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Bilginin bakanlığı şekilleniyor
ASLI EVREN

Sayfa | >

Kurulun taslak hakkındaki

en önemli kaygısı, geçen

hafta Bihaber'de "bilginin

Bakanı olacak” başlığı

altında yer alan haberde

belirttiğimiz gibi DİE,
Türk Telecom, TÜBİTAK,
Milli Kütüphane, Internet

Üst Kurulu ve Kamu-Net

Üst Kurulu olarak belirtilen

bağlı kuruluşlarla ilgili

problem yaşanacak olması

oldu. Toplantı sonundataslağın

üye milletvekillerinin

önerileri doğrultusunda yeniden

şekillendirilmesi kararı

alındı.

Kurul Başkanı Prof. Dr.

Ziya Aktaş, toplantının açılışında

kurulması planlanan

bakanlığın Hüsamettin

Özkan, Devlet Bahçeli ve

Mesut Yılmaz tarafından

çok olumlu karşılandığını,

süreç içinde diğer bakan-

pıya gerek olup olmadığı

iyice tartışılarak sonra karar

verilmeli. Türkiye'de

tasarrufa yönelik olarak var

olan bakanlıklar daazaltılma

yoluna gidilmeli. Bu

alandaelbette bir şeyleryapılmalı

diyorum, koordine

çalışmalar yapılabilir, ancak

bakanlığın lüks olduğunu

düşünüyorum.

İlyas Yılmaz Yıldız (balıkesir

Milletvekili): Yeni bir

bakanlık kurulması bakanlık

sayısının artırılmasını

gerektirmez. Bazı devlet

bakanlıkları lağvedilebilir.

Bu bakanlığın kurulması

toplumdabilinç yaratacaktır.

10. maddedeki ulaştırma

Bakanlığı ile koordinasyon

çokiyitarif edilmeli.

Zaten Türk Telecom un

alınması konusunda yeterince

kavga çıkacak.

Gönül Saray (Amasya

Milletvekili): Bakanlık sayısını

artırmadan mevcut

devlet bakanlıklarından bi-

Rahmi Sezgin (İzmir

Milletvekili): Böyle bir bakanlığın

kurulmasında yarar

görüyorum, ancak taslağın

daha fazla incelenmesinde

fayda var.

Hayati Korkmaz (Bursa

Milletvekili): Bugüne kadar

kurulan hiçbir bakanlık

amacına ulaşamadı, bekleneni

veremedi. Yapılanma

bir devlet bakanlığının altında

olursa baştan parçalanır.

Bunu bir modelle sunmalıyız.

Bu taslağa doğru

dürüst bir tanım yapmazsak

ya kuşa dönerek çıkar

ya da hiç çıkmaz.

Sevgi Esen (Kayseri milletvekili):

Biz bir grubuz,

henüz komisyon dahi olamadık.

Bu bile işimizin ne

kadar zor olduğunu gösteriyor.

Türkiye Sanayi toplumu

olmada geç kaldı

ama Bilgi Toplumu olabilme

yolunda geç kalmış sayılmayız.

Toplum bu konuyu

zorlama aşamasınagel-

lık larla da görüşüleceğini

anlattı.

Toplantıda Kurul üyeleri

bakanlık konusundaki görüşlerini

şöyle dile getirdiler:

Fırat Dayanıklı (Tekirdağ

Milletvekili): Böyle bir ya 

EĞE

tinin altında bir yapılanma medi ama biz bu ihtiyacı

olmalı. saptadık. Çok iyi bir sunuş

Numan Gültekin (Balı- yapmamız gerekiyor.

kesir. Milletvekili): TU- Saffet Başaran (İzmir

Milletvekili)» Bu bakanlık

gerekli ancak isim çok iddialı.

İsmin altında kalabiliriz.

ENA projesi bu bakanlık

yapısının temelini oluşturuyor.

Bakanlık mutlaka

kurulmalı.

Bilgisayar alt yapı sisteminiz
uzman ellerle çözümlenmeli.

Yapısal Kablolama Sistemleri
Cat 5, UTP, STP
Fiber Optic Uygulamaları
Komple Sistem Kuruluşlar

   

 

  

Lokal area ve wide area

Network Sistemlerinizi,
mini-main frame, Dec,

IBM 3X, AS/400Sistemlerinizi,

UPS, Şebeke, Telefonaltyapıları, Yükseltilmiş Döşeme,
plastik kablo kanalları, yer kanalları,

uygunpriz sistemleri için;

UYGULAMA, PROJELENDİRMEve TEST SERTİFİKASI

Merkez: Ortaklar Cad. Cahit Yalçın Sok. Balcı Apt.
No:2 D:4-2 Mecidiyeköy İSTANBUL
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Ziya Aktaş (İstanbul):

Burada alınması gereken

karar bu bakanlığın kurulması

ya da kurulmaması

değil. Bir yıldır burada kurumsal

bir yapılanmayı konuşuyoruz.

Her bakanlık

kendi bilgisinin üzerine

oturup kimseyle bilgi paylaşmadığı

gibi kendi bilgisine

bile tam olarak erişemiyor,

bir. standart yok.

Öyle bir bakanlık olmalı ki

kamudabilgi paylaşımı konusunda

standartlar sağlamalı.

Türkiye çeşitli üst kurul,

dernek, vakıf gibi oluşumları

denedi, bir yerde

tıkandı. Ortak bir çıkarla

bir çözüm bulunması gerekiyor.

H. Basri Üstünbay (kayseri

Milletvekili): tübiTAK
ın bir takım yetkileri

artırılıp bu görevler verilemez

mi? Bakanlık olursa

birtakım siyasi çekişmelerle

hiçbir faaliyette bulunamaz.

Öncelikle bir konsey

olabilir. Bakanlık olarak

Merris'in kartları 2001'de geliyor

BMM Bilgi ve Bilgi Teknolojileri
Kurulu'nun son toplantısında Nüfus ve

Vatandaşlık İşleri Müdürlüğü yetkilileri

Merris'in 2000-2001 yılı eylem planını

anlattılar. Bu eylemplanına göre 8 ile uygulanacak

sistem mühendisliğiyazılımı çalışmaları geçen hafta

içinde bitirilmiş durumda. Bu yazılıma onay

verilmesi halinde yazılımın 923 noktada yaygınlaştırma

ihalesine çıkılacak. İhalenin çalışmaları

sürüyor. Nüfus ve Vatandaşlık İlleri Genel müdürlüğü
Bilgi İşlem Daire Başkanı Orhan Akkaya,

toplantıda vatandaşlara toplu olarak bir defaya

mahsus olmak üzere kimlik numarası verileceğini

belirterek şunları söyledi: "Nüfus Bilgi Bankasıile
kimlik kartı konusunda mevzuat ve teknik çalışmalar

yapılıyor. 2001 Ocak'ta yeni kartları vermeyi

hedefliyoruz. Merris iletişim ağı çalışmaları

sürüyor. Özel sektörle toplantılar yapıyoruz. 20002001

yılı eylem planını uygulamayaçalışacağız.” m

çalışmaz.

Abdülkadir. Akcan (afyon

Milletvekili): Tasarıda

bağlı kuruluşlar olarak belirtilen

bölümün psikolojik

karara varılması uygundur.

Yoksasorunçıkar.

Rahmi Aktepe (TBD)

Bakanlık sayısı fazla yak-

las ımı yanlış. Bilgi toplu-

engel yaratmaması için bu

maddenin tamamen çıkarılması,

alt komisyon ve

şura çalışmalarında hangi

kurumların bağlı olması

yunun arkasında araçları

farklılaştıracak bir yapıdan

bahsediyoruz. Yapıyı sağlayacak

bakanlığa ihtiyacımız

var. Var olan bilgiler

gerektiğin ini tartışılarak sağlıklı kullanılamıyor. m

 

Kahv(anet
rtık her köşe başındarastlanıyor.

Eskiden tek tük

görülürdü. Şimdilerde en

gözde buluşmayerleri haline

geldi. Sigara dumanına boğulmuş

izbe köşelerdeki benzerlerinden

oldukçafarklı. Adı da biraz değişik:

Internet Cafe.

Sessizce çoğaldılar.

Usulca sokuldular toplumsal

yaşamın koynuna. üstelik

yerel de değil. dünyanın

her köşesinde boy gösteriyorlar.

Tahran'dan Tas-

manya'ya, Tonga'dan londra'ya

kadar yaygın bir dağılımları

var. The Christian

Science Monitor'da geçenlerde yayınlanan

bir araştırmaya göre beş yıl önce

sayıları 80 kadardı. Bugün sadece

Seul'de 15 bini aştı sayıları.

Ankara'da saati yaklaşık 1.5 dolar.

Güney Kore'nin başkenti Seul'de ise

2 dolar. Tahran'da bile saati 3 dolar.

Mollaların 15 reformist gazeteyi birden

kapattığı düşünülürse, dünyaile

haberleşmek için çok yüksek bir bedel

sayılmaz. Gerçi, Tahran'da internet

kahveler rejimin husumetini çekmemek

için hayli dikkatli. İran'daki

işletmeciler, porno sayfalar ile bazı

ülkelerin web sayfalarına (İsrail gibi)
ulaşmayı engelliyor. Yine de Internet

kahvelerde siyah çarşafa bürünmüş

bölgelerde de Internet kahveler büyük

önem taşıyor. Örneğin Kosova

bunlardanbiri. Pristina'daki birleşmiş

Milletler askerleri, yakınlarıyla

en ucuz ve en çabuk haberleşmeyi

Internet kahvelerde bir saat için 3 dolara

sağlıyorlar.

Internet kahvelerin saat

ücreti Çin'de 40 cent dolayında.

Bu dünyanın en kalabalık

ülkesi için inanılmaz

bir fırsat. Chengdu'da

bilgisayar başına geçip romantik

yazışmalar yapıyor

Çinliler. Tonga adası gibi

dünyanın en uzak köşesinde

ise İngiliz işadamları, hollandalı

ortaklarıyla Internet üzerinden

ticari bağlantı kuruyorlar.

Londra'daise Internet kahvelerde

bir saat için 8 dolar gibi çok yüksek

bir bedel ödemek gerekiyor. Yine de

Internet kahvelerin dolup taştığı hatta

e-cafe'lerden sonra şimdi de e-bar'ların

açılmaya başlandığı gözleniyor.

Tahran'dan Seul'e kadar her yerde ekranların

aydınlattığı yüzler arasına

karışabilmek için insanlar uzun kuyruklar

oluşturuyorlar yeni toplanma

merkezlerinde.

Eskiden birer okuma eviolan

kıraathanelerin yerini malumat edinme

evleri alıyor. Kahvehaneler yerlerini

kahv©hanelere bırakıyor. 
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Bilginin bakanlığı şekilleniyor
ASLI EVREN

Sayfa | >

Kurulun taslak hakkındaki

en önemli kaygısı, geçen

hafta Bihaber'de "bilginin

Bakanı olacak” başlığı

altında yer alan haberde

belirttiğimiz gibi DİE,
Türk Telecom, TÜBİTAK,
Milli Kütüphane, Internet

Üst Kurulu ve Kamu-Net

Üst Kurulu olarak belirtilen

bağlı kuruluşlarla ilgili

problem yaşanacak olması

oldu. Toplantı sonundataslağın

üye milletvekillerinin

önerileri doğrultusunda yeniden

şekillendirilmesi kararı

alındı.

Kurul Başkanı Prof. Dr.

Ziya Aktaş, toplantının açılışında

kurulması planlanan

bakanlığın Hüsamettin

Özkan, Devlet Bahçeli ve

Mesut Yılmaz tarafından

çok olumlu karşılandığını,

süreç içinde diğer bakan-

pıya gerek olup olmadığı

iyice tartışılarak sonra karar

verilmeli. Türkiye'de

tasarrufa yönelik olarak var

olan bakanlıklar daazaltılma

yoluna gidilmeli. Bu

alandaelbette bir şeyleryapılmalı

diyorum, koordine

çalışmalar yapılabilir, ancak

bakanlığın lüks olduğunu

düşünüyorum.

İlyas Yılmaz Yıldız (balıkesir

Milletvekili): Yeni bir

bakanlık kurulması bakanlık

sayısının artırılmasını

gerektirmez. Bazı devlet

bakanlıkları lağvedilebilir.

Bu bakanlığın kurulması

toplumdabilinç yaratacaktır.

10. maddedeki ulaştırma

Bakanlığı ile koordinasyon

çokiyitarif edilmeli.

Zaten Türk Telecom un

alınması konusunda yeterince

kavga çıkacak.

Gönül Saray (Amasya

Milletvekili): Bakanlık sayısını

artırmadan mevcut

devlet bakanlıklarından bi-

Rahmi Sezgin (İzmir

Milletvekili): Böyle bir bakanlığın

kurulmasında yarar

görüyorum, ancak taslağın

daha fazla incelenmesinde

fayda var.

Hayati Korkmaz (Bursa

Milletvekili): Bugüne kadar

kurulan hiçbir bakanlık

amacına ulaşamadı, bekleneni

veremedi. Yapılanma

bir devlet bakanlığının altında

olursa baştan parçalanır.

Bunu bir modelle sunmalıyız.

Bu taslağa doğru

dürüst bir tanım yapmazsak

ya kuşa dönerek çıkar

ya da hiç çıkmaz.

Sevgi Esen (Kayseri milletvekili):

Biz bir grubuz,

henüz komisyon dahi olamadık.

Bu bile işimizin ne

kadar zor olduğunu gösteriyor.

Türkiye Sanayi toplumu

olmada geç kaldı

ama Bilgi Toplumu olabilme

yolunda geç kalmış sayılmayız.

Toplum bu konuyu

zorlama aşamasınagel-

lık larla da görüşüleceğini

anlattı.

Toplantıda Kurul üyeleri

bakanlık konusundaki görüşlerini

şöyle dile getirdiler:

Fırat Dayanıklı (Tekirdağ

Milletvekili): Böyle bir ya 

EĞE

tinin altında bir yapılanma medi ama biz bu ihtiyacı

olmalı. saptadık. Çok iyi bir sunuş

Numan Gültekin (Balı- yapmamız gerekiyor.

kesir. Milletvekili): TU- Saffet Başaran (İzmir

Milletvekili)» Bu bakanlık

gerekli ancak isim çok iddialı.

İsmin altında kalabiliriz.

ENA projesi bu bakanlık

yapısının temelini oluşturuyor.

Bakanlık mutlaka

kurulmalı.

Bilgisayar alt yapı sisteminiz
uzman ellerle çözümlenmeli.

Yapısal Kablolama Sistemleri
Cat 5, UTP, STP
Fiber Optic Uygulamaları
Komple Sistem Kuruluşlar

   

 

  

Lokal area ve wide area

Network Sistemlerinizi,
mini-main frame, Dec,

IBM 3X, AS/400Sistemlerinizi,

UPS, Şebeke, Telefonaltyapıları, Yükseltilmiş Döşeme,
plastik kablo kanalları, yer kanalları,

uygunpriz sistemleri için;

UYGULAMA, PROJELENDİRMEve TEST SERTİFİKASI

Merkez: Ortaklar Cad. Cahit Yalçın Sok. Balcı Apt.
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Ziya Aktaş (İstanbul):

Burada alınması gereken

karar bu bakanlığın kurulması

ya da kurulmaması

değil. Bir yıldır burada kurumsal

bir yapılanmayı konuşuyoruz.

Her bakanlık

kendi bilgisinin üzerine

oturup kimseyle bilgi paylaşmadığı

gibi kendi bilgisine

bile tam olarak erişemiyor,

bir. standart yok.

Öyle bir bakanlık olmalı ki

kamudabilgi paylaşımı konusunda

standartlar sağlamalı.

Türkiye çeşitli üst kurul,

dernek, vakıf gibi oluşumları

denedi, bir yerde

tıkandı. Ortak bir çıkarla

bir çözüm bulunması gerekiyor.

H. Basri Üstünbay (kayseri

Milletvekili): tübiTAK
ın bir takım yetkileri

artırılıp bu görevler verilemez

mi? Bakanlık olursa

birtakım siyasi çekişmelerle

hiçbir faaliyette bulunamaz.

Öncelikle bir konsey

olabilir. Bakanlık olarak

Merris'in kartları 2001'de geliyor

BMM Bilgi ve Bilgi Teknolojileri
Kurulu'nun son toplantısında Nüfus ve

Vatandaşlık İşleri Müdürlüğü yetkilileri

Merris'in 2000-2001 yılı eylem planını

anlattılar. Bu eylemplanına göre 8 ile uygulanacak

sistem mühendisliğiyazılımı çalışmaları geçen hafta

içinde bitirilmiş durumda. Bu yazılıma onay

verilmesi halinde yazılımın 923 noktada yaygınlaştırma

ihalesine çıkılacak. İhalenin çalışmaları

sürüyor. Nüfus ve Vatandaşlık İlleri Genel müdürlüğü
Bilgi İşlem Daire Başkanı Orhan Akkaya,

toplantıda vatandaşlara toplu olarak bir defaya

mahsus olmak üzere kimlik numarası verileceğini

belirterek şunları söyledi: "Nüfus Bilgi Bankasıile
kimlik kartı konusunda mevzuat ve teknik çalışmalar

yapılıyor. 2001 Ocak'ta yeni kartları vermeyi

hedefliyoruz. Merris iletişim ağı çalışmaları

sürüyor. Özel sektörle toplantılar yapıyoruz. 20002001

yılı eylem planını uygulamayaçalışacağız.” m

çalışmaz.

Abdülkadir. Akcan (afyon

Milletvekili): Tasarıda

bağlı kuruluşlar olarak belirtilen

bölümün psikolojik

karara varılması uygundur.

Yoksasorunçıkar.

Rahmi Aktepe (TBD)

Bakanlık sayısı fazla yak-

las ımı yanlış. Bilgi toplu-

engel yaratmaması için bu

maddenin tamamen çıkarılması,

alt komisyon ve

şura çalışmalarında hangi

kurumların bağlı olması

yunun arkasında araçları

farklılaştıracak bir yapıdan

bahsediyoruz. Yapıyı sağlayacak

bakanlığa ihtiyacımız

var. Var olan bilgiler

gerektiğin ini tartışılarak sağlıklı kullanılamıyor. m

 

Kahv(anet
rtık her köşe başındarastlanıyor.

Eskiden tek tük

görülürdü. Şimdilerde en

gözde buluşmayerleri haline

geldi. Sigara dumanına boğulmuş

izbe köşelerdeki benzerlerinden

oldukçafarklı. Adı da biraz değişik:

Internet Cafe.

Sessizce çoğaldılar.

Usulca sokuldular toplumsal

yaşamın koynuna. üstelik

yerel de değil. dünyanın

her köşesinde boy gösteriyorlar.

Tahran'dan Tas-

manya'ya, Tonga'dan londra'ya

kadar yaygın bir dağılımları

var. The Christian

Science Monitor'da geçenlerde yayınlanan

bir araştırmaya göre beş yıl önce

sayıları 80 kadardı. Bugün sadece

Seul'de 15 bini aştı sayıları.

Ankara'da saati yaklaşık 1.5 dolar.

Güney Kore'nin başkenti Seul'de ise

2 dolar. Tahran'da bile saati 3 dolar.

Mollaların 15 reformist gazeteyi birden

kapattığı düşünülürse, dünyaile

haberleşmek için çok yüksek bir bedel

sayılmaz. Gerçi, Tahran'da internet

kahveler rejimin husumetini çekmemek

için hayli dikkatli. İran'daki

işletmeciler, porno sayfalar ile bazı

ülkelerin web sayfalarına (İsrail gibi)
ulaşmayı engelliyor. Yine de Internet

kahvelerde siyah çarşafa bürünmüş

bölgelerde de Internet kahveler büyük

önem taşıyor. Örneğin Kosova

bunlardanbiri. Pristina'daki birleşmiş

Milletler askerleri, yakınlarıyla

en ucuz ve en çabuk haberleşmeyi

Internet kahvelerde bir saat için 3 dolara

sağlıyorlar.

Internet kahvelerin saat

ücreti Çin'de 40 cent dolayında.

Bu dünyanın en kalabalık

ülkesi için inanılmaz

bir fırsat. Chengdu'da

bilgisayar başına geçip romantik

yazışmalar yapıyor

Çinliler. Tonga adası gibi

dünyanın en uzak köşesinde

ise İngiliz işadamları, hollandalı

ortaklarıyla Internet üzerinden

ticari bağlantı kuruyorlar.

Londra'daise Internet kahvelerde

bir saat için 8 dolar gibi çok yüksek

bir bedel ödemek gerekiyor. Yine de

Internet kahvelerin dolup taştığı hatta

e-cafe'lerden sonra şimdi de e-bar'ların

açılmaya başlandığı gözleniyor.

Tahran'dan Seul'e kadar her yerde ekranların

aydınlattığı yüzler arasına

karışabilmek için insanlar uzun kuyruklar

oluşturuyorlar yeni toplanma

merkezlerinde.

Eskiden birer okuma eviolan

kıraathanelerin yerini malumat edinme

evleri alıyor. Kahvehaneler yerlerini

kahv©hanelere bırakıyor. 



Iıniz zamanı azaltın.Onlarla geçirdin

Intel? Single Driver” Teknolojisi ile sunucularınızı, masaüstü ve taşınabilir

bilgisayarlarınızı bir yerden yönetin, böylece işinizin bütününe konsantre olun!

Belki adaptörlerin ize işinizin kritik bir parçası olarak bakmıyorsunuz. Ama adaptörlerin izleuğraşmaya

harcadığınız zaman, daha önemli işlerinize ayırmanız gereken zamandan çalıyorsa, onları işlerinizin kritik

bir parçası olarak görmeye başlamalısınız. Intel? Single Driver'M Teknolojisi, Intel Fast Ethernet

bağlantılarınızı tek bir bağlantı gibi kontrol etmenizi sağlar. Böylece kurulum ve bakım kolaylaşır. Önde

gelen üreticilerin masaüstübilgisayarlarına, notebook'larına, sunucularına network profesyonellerinin var olan

ve yeni sistemlerine Intel adaptörleri takmak istemelerinin nedeni de budur. Intel Single Driver™ Teknolojisi’nin

network'ününe nasıl daha çok kalite kazandıracağını görmek için web sayfamızı ziyaret edebilirsiniz. Veya

ürünlerimizi test etmekve Yetkili Intel Network Satıcılarına (lANR) ulaşmakiçin bizimle temaskurabilirsiniz.
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network'ününe nasıl daha çok kalite kazandıracağını görmek için web sayfamızı ziyaret edebilirsiniz. Veya

ürünlerimizi test etmekve Yetkili Intel Network Satıcılarına (lANR) ulaşmakiçin bizimle temaskurabilirsiniz.

2 ıntel.com/europe/ad/tctu E-mail: ali.r.küçük@ıntel.com EKEa
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NCR'dan ATM'de liderliğe devam
DiDEM TÜNEL

CR Türkiye

ATM pazarındaki

yaklaşık

yüzde 80'lik

pazar payıyla self servis

pazarında liderliğini sürdürüyor.

Türkiye pazarının

NCR ındikkatle izlediği

ilk üç ülkedenbiri

olduğubelirten NCR avrupa,

Ortadoğuve Afrika

Finansal Çözümler başkan

Yardımcısı Antony

Grandidge Türkiye'deki

bankalar yaratıcı uygulamalar

için talepler aldık-

larını belirtti.

NCR'ın finans dünyasına

yönelik düzenlediği

Raodshow 2000'de

NCR ın SelfServis bankacılık

vizyonunu aktaran

Grandidge, ATMlerin

sürekliliğinin bankalar

için önem kazandığını

vurguladı. Bankaların

ATMlerden en iyi performansı

almak için

ATMağı yönetimini diş

kaynaklardan bırakmak

eğiliminde olduğunu belirten

Grandidge,

NCR'da da bu alanının

gün geçtikçe ağırlık kazandığını

söyledi.

ATM gereksinimlerinin

artmaya devametti-

gini belirten Grandidge.

ATM lerin alisveirs merkezleri

ve benzin istasyon

nu gibi isletmelerin giderek

daha fazla ATM bu

sundurmayı talepettiğini,

hatta bunların işletimini

üstlendiğini belirtti.

NCR ın

ATM lerin fonksiyonları

sunduğu

da hizmet noktasının

özelliklerine göre farklı

fonksiyonlar taşıyor. örneğin

yoğun nüfusun olduğu

şehir merkezlerinde

ayrı fonksiyonlariçin ay-

ri ATMler sağlanıyor.

Buşekilde hızlı para çekmek

isteyen banka müşterisinin

borsa yatırımları

yapacak birini beklemesi

Intel kanal ortakları bir ağda
C endüstrisinin

ana üreticisi

olan Intel, yeni

vizyonu ile In-

ekonomisinin en

büyük tedarikçisi olmaya

yöneliyor. Ürün odaklı

yaklaşımındanayrılıp, e-

çözümlere (e-solutions)

odaklanıyor. Intel e-business

Network’u duyu-

Intel, kanal

programlarını tek bir ag-

da buluşturuyor.

Sistem

ter net

ran tüm

kurucular,

web entegretörleri, katma

değerli ağ hizmeti sü-

nan satıcılar İSV'ler ve

servis sağlayıcılar için

yürüttüğü kanal programlarına

Şubat ayında

Intel e-Business Çözüm

Sağlayıcı Programını

(ESP) eklemişti. Tüm bu

kanal programları e-çözümler

sunmakiçinIntel

 

Tom Gilroy Intel'in

farklı uzmanlık alanları

için kanal programları

geliştirmeye devam

edeceğini söyledi

E-Business Network'de

bir araya geliyor.

Intel Bayi Kanalı operasyonu

Genel Müdürü

Tom Gilroy, bu girişim

sayesinde iş danışmanlı-

gin dane-iş veri merkezi

oluşturmaya kadar tüm

uzmanlıkların komple

çözümler için birleşeceğini

belirtti.

dünya çapında 50 bin,

EMEAbölgesinde ise 15

bin iş ortağını kapsıyor.

Intel E-Business network

üç yeni oluşumu

getiriyor. Bunlardan bi-

Intel Channel

Conference adını alan

eğitim programları. Intel

İkinci olarak Intel, e-bu-

konusunda

matlaşmak isteyen, bu

konudadanışmanlık yapmak

isteyen kanal ortakları

için e-business Certs-

fiction'ı duyurdu. Intel

E-Business Network'un

ayağını oluşturan

Business market place

ise şirketlerin web tabanlı

bir ortamdabir birlerinin

uzmanlık seviyeleri

hakkında bilgi edinme,

ve işbirliği arayışına girme

olanağı sunuyor. ®

Girişim,

kincisi

sinews uz-

son

engellenebiliyor Nüfu

sun seyrek olduğu bölgelerde

ise müşterilere tüm

bankacılık uygulamaları

tek bir ATM denverilebiliyor.

Bu tip üniteler

Internet ve telefon olanaklarıyla

bir banka su-

besinin yerini tutabiliyor.

NCR, 4-6 Mayıs 2000

tarihlerinde İstanbul

Conrad Otelinde düzen

led iğiRoadshow 2000 sırasında

Doğu ve Orta Av

rupa dan banka

yetkililerini ağırladı.

Etkinlikte bankacılıkta

selfservis

gelen

trende lerinin

anlatıldığı seminerlerin

yanı sıra yeni ATM modelleri

ve yazılım ürünle-

NCR ın

sunduğu çözümler ara-

branch effectiveness

modeli bulunuyor,

şube simülasyonu saye-

ri sergilendi.

sında

sinde şube bazında yada

bankabazındaverimliliği

ölçüyor.

Örneğin bankaya konacak

bir ATM in bankanın

işlem trafiği üzerin 

NCR Türkiye Finans DirektörüYal çın Orhan ve

NCRAvrupa, Ortadoğu ve Afrika Finansal Çözümler

Başkan Yardımcısı Antony Grandidge, selfservis bankacılıktaki

Türkiye ve dünya paz ındakiliderliklerini

koruyacaklarını belirttiler

deki etkisin saptayabiliyor.

NCR yeni ATMlerin

kullanılabilirlik durumlarını

gösteren ağ yazılımlarını

ve müşteri

eğilimlerini saptamaya

yönelik çözümleri de

bankacılara

ATM 'ler kısmında

sunuyor.

ise

hem para hem de yatırı-

lan personel cash deposit

türü paraları

doğrudan deste olarak

alıyor ve farklı kurdan

banknotlar bir arada ve-

cihazlar,

ilse de tanımlarını yapıp,

hesaba geçirebiliyor. W

did emt@inter pro.com.tr

 

Avrupa'nın yeni kodu: 388
avrupaBirliği üyesi olan-

olmayan 24 ülkede telefon

hattı kapasitesi | trilyon

hatta çıkartılıyor!

Avrupa'da 24 ülke,tek bir telefon

kodu almayahazırlanıyor. önümüzdeki

Eylül'denitibaren Avrupa'daki

bazı ülkeleri Türkiye'den

00 388 diye çevirerek aramaya

başlayacağız. zamanla

24 ülke, kendi ulusal

telefon kodlarını bırakıp

388 'i kabul edecek.

demek.

kederi toplamhat sayısı | trilyonu

bulacak. Budahertürlü elektronik

haberleşme için büyük bir ferahlama

Avrupa'da aboneler, "iletişim ça-

gı"nda bizim “kader” olarak kabullendiğimiz

utanılası "Hatlarımız doludur,

lütfen tekrar deneyin"

uyarısından zaten habersiz.

Yer hatlarına bir de

gök hatlarını ekleyince avrupalı

24 ülkede haberleşme

çok daha kolaylaşacak.

Ülkelerarasında telefon konuşmalarında

kod çevrilmeyeceği

için aramalar daha

hızlanacak.

Yeni kod numarası, özellikle uluslararası

iş yapan şirketlere yarayacak.

Reklamlarında tek bir numarakullanacaklar.

Ayrıca, tek bir çağrı merkeziyle,

24 ülkeden birden gelecek telefonları

karşılayabilecekler.

Birkaç yıl içinde Avrupalı her son

kullanıcı için tek bir numara

verilecek. Hemtelefon, hem faks,

hem sesli mesaj, hem e-posta için aynı

numara... Hatta numara yerine, e-

posta adreslerindeki gibi harfler de

kullanılacak. Ve tabii, ülke ve bölge

kodu tarihe karışacak.

Nasıl Kuzey Amerika ve

yöresindeki 18 ülke için

001 diye bir kod varsa avrupa'nın

da böylece kendi

kodu oluyor. Ancak, Kuzey amerika'nın

"prestijli" kodunakarşılık avrupa'nınki

epey mütevazı. Telefon

kodu sıralamasında Avrupa'nın 388'i,

Bosna Hersek'in 387'siyle makedonya'nın

389'u arasına düşüyor. avrupa'ya

bu yeni kod numarasını birleşmiş

Milletler'in bir kuruluşu olan

Uluslararası Telekomünikasyonbirliği

uygun gördü.

Yeni telefon koduyla birlikte avrupa

telefon numaraları 12 haneye kadar

uzayacak. Bu şekilde, avrupa'daki

telefon hatlarının kapasitesi çok 
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estel net Gene!

Müdürü

Soysal, Vested-

Net'i  Türki-

yenin en büyük servis

Cem

sağlayıcılarından biri. konumuna

getiren altyapı

projesinin sürecini şöyle

anlattı:

İnternet erişimi vermek

üzere 1997 yılında kurulan

Ves telnet'teen önemli

olgu, müşteri ile mükrem-

bir ilişki kurmak.

Memnuniyeti birinci sıraya

koyduğunuzda ise iyi

hizmeti vermek için öncelikle

altyapınızı çok güçlü

oluşturmanız gerekir. Ves-

telNet'in misyonu İnternet

üzerinde bir topluluk oluşturmak,

amacı ise bu topluluğu

büyütmek. hizmetlerimizde

ev kullanıcısını

hedefliyoruz. Ve ınternet'in

asıl büyümesinin ev

pazarında mümkün olaya-

gına inanıyoruz. Bu dog-

rultuda da Türkiye için ilk

sayılabilecek İnternet projelerine

imzaattık.

mel

Hedefe

adım adım:
urkiye 'de

tekleştirmeyi

düşündüğümüz

Internet hizmetleri

için hiç bir yatırımdan

kaçınmadık. Ülkenin en
büyük dijital altyapısına

sahibiz. A8 yapılarının alt

katmanındaki gelişmiş bu

altyapıyı da dijital komplo-

neneler ve fiber optik hatlarla

sağlıyoruz. Ancak

asıl önemli bileşen, uygulama

katmanında. uygulama

katmanı, tüketici ile

iletişim kurduğumuz katman.

Biz burada tamamen

Microsoft altyapısını tercih

ettik ve MCIS (microsoft

Commercial İnternet

Services) çözümünde yer

alan tüm bileşenleri kullanma

kararı aldık. Burada

Microsoft ile sadece ürün

alışverişi ilişkisi kurmadık,

ondan da öte microsoft

ile “know-how” trans-

ger 

m
e
r

CEM SOYSALVes telnet Genel Müdürü.

 

“Veezy Internet

topluluğunun

oluşturulmasında

Microsoft'un

teknolojisi bize çok

yardımcı oldu. Biz

Microsofta ne

istediğimizi,

tüketici

davranışlarını,

bizim onlara ne

sunacağımızı

anlattık. Onlar da

bize çözümü

sundular, bizi

eğittiler.”

“Yepyeni

bir İnternet

topluluğu

oluşturduk”
feri bazında, Microsoft'un

Amerika'da Internet üzerinde

oluşmuş deneyiminin

Türkiye'ye transferi

bazındaçok ciddi birişbirliğine

gittik. Türkiye'deki

danışmanlar bize sürekli

eğitim microsoft'un

ürettiği her türlü

yazılım ve “know-how”,

MCIS paketi çerçevesinde

veriyor.

Ves telnet'in altyapısında

yer almayabaşladı.

Hedefin kazanca

dönüşmesi:
Microsoft

platformu

sayesinde

Türkiye'de

yeni bir kullanıcı grubu

oluşturuldu. Bugün microsoft

konusunda son derece

uzman ekiplerimiz

var. Microsoft, birçok bi-

ros oftile ulaştılar
leş eni aynı çatı altında

toplayarak bütün gereksinimlerimizi

karşıladı.

Microsoft'un ürettiği her

tür yazılım her türlü

“know-how”, bizim bu

MCIS çözümü çerçevesinde

Ves telnet'in altyapısında

kullanılmaya başlandı.

Her türlü yükseltme

burada anında yapılıyor.

Altyapımız için birlikte

çalıştığımız şirketlerin

hepsi kendi alanındalider

şirketler. Microsoft da

Türkiye'de son derece

güçlü bir konumda. uzman

ekipleri her zaman

yanımızdaydı, bize yalnız-

lik duygusu yaşatmadılar.

Zaten tüketici odaklı bir

Internet işinde de microsoft'tan

başka alternatif

düşünmedik. Çünkü microsoft

tamamen müşteri

odaklı, tüketiciyi dinleyen

ve ona göre üretim yapan

bir şirket.

Yeni hedef:
estel netolarak

2000 yılı sonunda

200 bin

Internet abonesine

ulaşmayı hedefliyor-

Mevcut ve bundan

sonraki aboneleri kapsayacak

şekilde kullanıcıların

zincir mağazalardan ya

da elektronik ortamdan

yapacakları alışverişlerden

kendilerine geri dönüş

sağlayacakları bir sistem

kurduk.

İçerik de bizim için çok

önemli. Bize göre içerik,

kredi kartı ödemekten tutun

da oyun oynamaya,

hatta haberleri izlemeye

kadar uzanıyor. Bu içeriği

insanların tüketebilmesi

için çok önemli bir aracı

da paketimizin içine koyduk:

Veezy Kredi Kartı.

Sonuçta bugün Veezyağ

topluluğunu oluşturduk. m

TUZ.

www.microsoft.com/türkiye/ Bihaber'in katkılarıyla hazırlanmıştır.
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TTGV'den risk sermayesi

fonu için 7 milyon dolar
HABER MERKEZİ

Savsa / >

risk

yatırımlarıyla teknoloji

yaptığı sermayesi

alanındaki üstünlüğünü

koruyor. Dünya çapında

ABD'nin

yapmış olduğu risk ser-

öncülüğünü

may esiuygulamaları gelişmekte

olan ülkeler tarafından

datakip ediliyor

ve uygulanabilmesi için

gerekli düzenlemeler hayata

geçiriliyor. Risk ser-

artık,

AB'ye adaylık sürecine

may esi kavramı

girdikten sonra yeni bir

ekonomik paketi uygula-

Türkiye

gündeminin de önemli

bir bölümünü oluşturuyor.

maya sokan

Kısıtlı da olsa çeşitli

 

TTGV nin diizenledio

seminerde bir konuşma va

pan SPK Başkanı Prof

Dr. Muhsin Mengütürk,

Türkiye'de risk sermayesi

için gerekli ekonomik, kül

türel ve asal altyapının

hazırlanması gerektiğinin

altını çizdi

özel kuruluşlar risk sermayesi

yatırımları yapmak

üzere organize olurken,

Türkiye Teknoloji

Geliştirme Vakfı TTGV,

yeni bir risk sermayesi

türkiye'de

en az iki adet risk

girişimi başlattı.

sermayesi fonunun olu-

sum unadestek sağlama-

yı amaçlayan TTGV, bu

doğrultudaiki adet fona,

fonların her birinin yüzde

20'sine kadar olmak

üzere, 7 milyon dolar tutarında

destek sağlayama-

Sını açıkladı. Konuylailgili

olarak çoğunluklabilişim,

bankacılık ve finans

sektörü yetkililerinin

katılımıyla gerçekleşen

bir seminer düzenleyen

TTGV,risk sermaye-

sı konusunda dünya çapında

uygulamalara imza

atmış önemli isimleri bi-

yaraya getirdi. toplantıda,

Türkiye'de risk sermayesi

uygulamalarının

yaygınlaşması için izlenilmesi

gereken yollar

TBD'den 30'uncu yıla merhaba
urkiye Bilişim

Derneği 30'uncu

yılını geçti-

timiz hafta An-

Hotel 2000'de

düzenlediği '30'uncu Yı-

kara'da

Balosu' ile

kutladı. Kamusektörü ve

özel sektörden TBD yönetim

kurulu ve dernek

üyesi 185 davetlinin katıldığı

baloda TBD üyeleri

30'uncu yılın coşku-

la Merhaba

sunu geç saatlere kadar

dans ederekyaşadılar.

TBD'nin kurucusu ve

ilk Başkanı Aydın köksal'dan

son aşk anı İnci

Pekgüleç Apaydın'a kadar

geçmiş dönemdeki

bir çok TBD başkanının

 

da katıldığı baloda, Aydın

Köksal keman, Oğuzhan

Akova ağız armonikası

ve klarnet çaldı. Saliha

Ermiş de söylediği türkülerle

geceye renk kattı.

1971'de kurulan ve 7

Mart 1997'den bu

Kamu Yararına Çalışan

Dernekler kapsamında

yer alan TBD'nin 5 bine

yana

yakın üyesi bulunuyor.

Türkiye'de bilişimleilgili

her türlü çalışma ve

düzenlemenin toplumsal

gelişmeye katkı verici

biçimde ve çağdaş boyutlarda

uygulanmasını

sağlamak amacıyla kurulan

derneğinkapıları bilgi

ve bilgisayarlailişkisi

olan herkese açık. m
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Yeni bir risk sermayesi girişimi

başlatan TTGV, Türkiye'de en aziki

ayrı risk sermayesi fonunun

oluşturulması için harekete geçti.

Bu fonlar için 7 milyon dolar

tutarında destek sağlayacağını

açıklayan TTGV, konunun

tartışılması ve Türkiye'de biran

önce uygulamaya sokulması

amacıyla "Risk Sermayesine Bakış

ve Türkiye'de Risk Sermayesi"

başlıklı bir de seminer düzenledi.

tartışıldı.

Türkiye'de kamunun

risk sermayesi kuruluşlarının

kurulmasında öncülük

yapması gerekliliğini

vurgulayan uzmanlar,

"Devlet risk sermayesi

şirketlerinin oluşmasına

olanak tanımalı ve yatırım

yapmalı. Ancak bu

kuruluşların yönetimine

karışmamalı" görüşünde

birleştiler. Seminerde bir

konuşma yapan SPK

Başkanı Prof.Dr. Muhsin

Mengütürk, "Ne yazık kı

Türkiye'de girişimcilerin

ümitleri kırılıyor. Yaptığı

girişimlerde başarısız

olan kişi ve kuruluşlariş

Sayı 2608 ® 15-21 Mayıs 2000

hayatından neredeyse

aforoz ediliyorlar. Biz

SPK olarak teknoloji şir

ketlerinin risk sermayesi

yatırımlarıyla desteklenmesini

bekliyoruz.

İMKBilebirlikte borsada
yeni düzenlemelere

giderek girişimcilerin

önünü açmaya çalışıyoruz.

Bu noktada devletin

ve özel sektörün de yurt

dışındaki örnekleri inceleyerek

bu konuda bir-

şeyler yapması gerekiyor"

dedi.

Girişimciliğin bir. ülkede

gelişebilmesi için

yasal, kültürel ve ekonomik

altyapının buna uygun

olarak hazırlanması

gerektiğini kaydeden

Mengütürk, Türkiye'de

uygun zemin hazırlandı-

minda bu konudaki gerçek

potansiyelin de ortaya

çıkacağını savundu. m

bihaber@inter pro.com.tr

 

Bunca hukukumuz var...
ınternetüzerinde iş yapmaolanaklarının

gelişmesine paralel

olarak bilişimci lerdebir hukuk

ilgisi başladı. Son günlerde ağdaki

tartışmalistelerinde bu ilginin

yoğunizlerini görmekolası.

Mevcut yasaların gelişen teknolojilerle

ortaya çıkan yeni sorunları

çözmekte yetersiz

kalacağını düşünen bilişimcilerle

bununzıt tınıdüşünen

hukukçular arasında ilginç

sohbetler gerçekleşmekte.   

Temel karışıklık, "adaletintecellisinin

geç ve güç olması nedeniyle

sarsılmış hak ve adalet duyguları ile

sistemin kendisini ayırt edememekten

doğmaktadır. Ben bugüne dek bir

yargı merci ininkendisine gelen bir

dava konusunu "bu yüksek teknolojidir,

aklım ermiyor” diye hükümsüz

bıraktığını hiç duy|

madem.

En büyük tehlike kendi

| içinde tutarlı bir sistemin iş|

deyişini çağın teknik olanak-

Bilişimcilerin bu yoğun- Akın ları ile hızlandırmak yerine,

yaşan hukuk ilgisi özellikle EVREN kötü hazırlanmış, art düşün-
son dönemdebilişim endüstrisini

ilgilendirenbirkaç

yasa taslağının meclise iletilmesinden

de kaynaklanıyor. Bilgi güvenliği

ve telif hakları tüm sektörü

yakındanilgilendiriyor. Her iki yasa

tasarısında da kaygı verici yönler bulunduğunu

uzunsüredir yazmaktayız.

Bu yazınınsınırlı alanı içinde sadece

hukuku aceleye getirme çabalarından

duyduğumkaygıyı vurgulamak

istiyorum. Bir ülkenin hukuksistemi

uzunbir süreç içinde gelişir. Bu gelişme

yalnızca ulusal olanladasınırlı

değildir. Uluslararası kurallar sisteminin

de bir parçasıdır. Sistem içinde

hiç öngörülmemiş bir durum yoktur.

Varsa bile sistemin bunu nasıl çözeceği

yine öncedenbelirlenmiştir.

Evrensel

 

celi yasataslakları (bkz. bilgi

Güvenliği Yasa Taslağı)

ile yargı denetiminin yerine bürokratik

diktaları koymayaçalışmaktır.

Hukuk sistemimiz içinde Osmanlı

İmparatorluğu dönemindengelen kanun,

karar, tüzük, yönetmeliklere hala

rastlamaktayız. Hukuk sisteminin

güncelleşmesini yargı ve yürütmenin

canlı işbirliği ve kamuoyudesteği

sağlayacaktır. Girmeye can attığımız

AvrupaBirliği kodeksi, dönüşümün

temel yönbelirleyicisi olacaktır.

Her alanda olduğu gibi bu alanda

da lütfen uzmanlığa biraz saygı gösterelim.

Programlardaki "bug'"ları

programcılar, yasalardaki hataları hukukçular

temizlesinler.

akine@inter pro.com.tr
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bihaber@inter pro.com.tr
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BiLişiM SEKTÖRÜ'NE VE TÜRKİYE EKONOMİSİ'NE KATMA DEĞER SAĞLAYAN
EN BAŞARILI PROJELERE 11 KATEGORİDE VERİLEN İNTER PROBİLİŞİM ÖDÜLLERİ'NDE,
KATILDIĞIMIZ 4 KATEGORİDE DE ÖDÜLE LAYIK GÖRÜLMENİN ONURUNUYAŞIYORUZ.
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İdili Ödülü

BU SONUÇ, 55 YILLIK BİRİKİM VE DENEYİMİN, SÜREKLİ GÜNCELLESE BİLME
YETİSİNİN, BİLGİ TOPLUMUNA ULAŞMA İNANCININ ÜRÜNÜDÜR.

YARATTIĞIMIZ KATMA DEĞERLERİ TÜRKİYEMİZE ARMAĞAN EDİYOR;
MUTLULUĞUMUZU ÇÖZÜM ORTAKLARIMIZ, KULLANICILARIMIZ, SEKTÖRDEKİ

TÜM KURULUŞLAR VE ÇALIŞANLARLA PAYLAŞIYORUZ.
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Tekofaks, otomobil ses ve görüntü sistemleri pazarına giriyor
BELİZ KUDAT

ana sonicin Türkiye

yetkili satıcısı teko2000

ayından

faks-Panasonic,

yılı Haziran

itibaren yeni bir pazara girmeye

hazırlanıyor.

Daha önce aktif bir şekilde

Panasonic cep telefonlarını pazarlayan

Tekofaks, mobil iletide

TY *

va i 4
FR »

t - 4 PP Rh

 

sim alanında kapsamlı çözüm- tü”

ler sunma vizyonuçerçevesin"Otomobil,

Ses ve Görün-

Panasonic cep telefonlarının Türkiye yetkili

satıcısı Tekofaks, kısa süre sonra otomobil

ses ve görüntü sistemleri pazarına girmeye

hazırlanıyor. Şirket bu alandaki hedefini,

pazarliderliği olarak belirledi.

sistemleri alanında da faaliyet

göstereceğini bildirdi.

Türkiye pazarına sunulacak

yeni sistemlerin özel teknelerde

ve uçaklarda kullanılan sistemler

olacağı da kaydedildi.

Konuyla ilgili olarak görüş-

Tekofaks-Pa

masonic Genel Müdürü Burçin

Orhon,

lerini aldığımız

otomobil, tekne veya

uçaklarında kaliteli ses ve gö

örüntü arayışına giren, araçlarına

DVD ve monitör taktırmak

isteyen tüketicilere hitap ede-

iN NOTediniz20
yıllık birikime sahip olarak tanıdığınız LARA GÖRÜNTÜİŞLEMfirmasıolarak,

“BİLGİSAYAR ORTAMINDA DOKUMAN ARŞİVLEME YÖNETİMİ HİZMETLERİ”

ile beraber, bundan böyle, aşağıda belirlediğimiz ürünleri de pazarlamaya

başladığımızı ilan ederiz.

1- Check & Document Scanner

Seac ban che,Reinet ürünleri. MICR, OCR, Bar-code okuma,
“Endorser” işlemi, manyetik band okuma...

2Document Tarayıcılar (Scanner)

Bell+Howell, Photometric, Agfa ürünleri. Her turlu talebi
karşılayacak özelliklere sahip farklı kapasitelerde...

3CD'den CD'ye Kopya Üniteleri
O'DİX İON,MEDİA FORM,Microwords ürünleri. Data ve Audio
master danCD-R kopya almaya uygun, profesyonelcihazlar...

4CD-R Publisher

Dataware, İmage, Cedar ürünleri, Network üzerinden CD-R'lara
kayıt işlemi, güçlü software ile full otomatik sistemler...

5CD-R Printer

TLL

İmage, Signature lll ürünleri Siyah-Beyaz veyarenkli baskı
ink-jet veya termal tekniğine dayalı, tek veya full otomatik...

6ADRESS PRİNTER
Primera Technology İnc. ürünü, zarf üzerine, programa uygun ve
otomatik şekilde, adres baskıişlemi...

7SONY STORAGE/ CD-R, MO DİSK JUKEBOX SİSTEN

SONY / HP, Plasman, NSM,DISC ürünleri, çeşitli kapasitelerde...

8CD-R, CD-RW, MO-DİSK, DVD-RAM

Prime Disc, Rites veya OEM süperkaliteli çeşitli kapasiteleri

9SERVİS BÜRO HİZMETİ

CD'den CD'ye kopya, CD-R kayıt veya emsal konularda hizmet veren
servis büro teşkilatımız hizmete girmiştir...

Yıldız Posta Cad. Akın Sitesi No:10 D:43 Gayrette
Tel & Fax: (0212) 273 23 44 - 273 23 28 e-mail: lara

pe. 80280 - Istanbul
is@super online.com
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Tekofaks-Panasonic genel
Müdürü Burçin Orhon, ınternet

ve iletişim teknolojilerinin

birleşmesiyle yeni ürünlerle

farklı pazarlara girme kararı

aldıklarını kaydetti.

çek ürünleri pazara sunacaklarını

belirtti. Fabrika çıkışlı

teyplerin çoğalması nedeniyle

bu pazarda bir daralmanın yaşandığını

ifade eden Orhon,

"Tekofaks'ın hedefi bu alanda

da pazar lideri olmak" seklinde

konuştu.

Kısa süre sonra GPRS sistemlerindeki

gelişimin bu pazara

da yansıyacağını kaydeden

Orhon, mobil iletişim pazarına

yönelik her türlü çözümü

sağlamayı hedeflediklerini

sözlerine ekledi. Orhon,

sistemlerin pazarlanması

amacıyla çeşitli otomobil üreticileri

ve yedek parça kuruluşları

ile işbirliği içinde çalışacaklarını,

bu sistemlerin pazarlama

ve satış işlemlerini
yürütmek üzere ayrı Tekofaks

içinde ayrı bir birim oluşturulduğunu

da vurguladı.

Internet ve iletişim teknolojilerinin

birleşmesiyle birlikte

her türlü bilgi cihazı, elektronik

cihazlar ve cep telefonlarından

İnternet'e erişimin

yaygınlaştığını kaydeden orhon,

bu gelişmelerin Teko-

faks'ın yeni ve farklı teknolojileri

sağlamak amacıyla harekete

geçirdiğini kaydetti. orhon,

"Bu teknolojilerin birleşmesiyle

birlikte Tekofaks

farklı pazarlara açılarak ürün

yelpazesini genişletiyor. Kısa

süre sonra televizyon, elektronik

cihazlar gibi ürünleri de

Türkiye pazarına sokacağız.

Niyetimiz bu alandaki devlerle

yarışmak değil. Ancak

müşterilerimize bizden isteyecekleri

farklı çözümleri

ulaştırmak,farklı teknolojileri

onlara bir arada sunabilmek

istiyoruz" şeklinde konuştu.

Tekofaks'ın ilk aşamada

piyasaya süreceği otomobil

ses ve görüntü sistemleri

arasında Panasonic coFRX920,

CY-VM 1500, coVA7OP

PAL, CX DV 1500

gibi ürünler bulunuyor. m

belik@inter pro.com.tr
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İnternet dünyasının lideri Cisco Systems, bir tam gün boyunca İnternet dünyasının tüm boyutlarıyla tartışılacağı ve

çözümlerinin sergileneceğibir platforma ev sahipliği yapıyor. Cisco Expo 2000'de İnternet teknolojileri, servis ve uçtan

uca çözümleri, Cisco Systems ve çözüm ortaklarınca iş dünyasına anlatılacak. Siz de Cisco Expo 2000'e katılarak

25 ayrı çalışma grubunda ve çözüm alanlarında İnternet teknolojileri ve iş süreçleri konularında bilgilerinizi güncelleştirin.

Tarih: 23-Mayıs-2000 İş Dünyasına Yönelik Çalışma Grupları

Yer: Ceylan İnter-Continental Istanbul * Internet Business Solutions - E-lea ring
: | * İnternet Business Solutions - Workforce optimization

e-kayıt: www.cisco.com/seminars/
* İnternet Business Solutions - E-commerce

Bilgi için: www.cisco.com/tr/expo2000/ * Internet Business Solutions - Supply chain management

» Customer advocacy and Customer Care

+ Vertical Solutions - Healthcare

+ Vertical Solutions - Manufacturing

« Vertical Solutions - Finance

( | S CO E X P 0 Teknoloji çalışma Grupları

* Telco Voice Solutions

— * Cisco Architecture for integrated Data, Voice and Video

m * Network Video Solutions
va : .
a + Security Solutions

TÜRKİYE 2000 » Wireless Technologies

* DSL and Cable technologies

+ Cisco Content Networking

* VPN Solutions

» Switching technologies and Wireless LAN’s Cisco SYSTEMS

« |P Services

 + Optical Solutions
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3Com'dastratejik değişim Beyaz İletişim semineri

kısa süre sonra Kayseri'deHABER MERKEZİ

8g bilgi işlem

ürünleri sağlayıcısı

Com, e-

network ve e-

iş konularına odaklanarak

yeni bir vizyonla çalışmalarına

devamediyor. küresel

anlamda önemli bir

strateji değişikliğine giden

şirket, bundan sonra

hızla büyüyen pazarlara,

teknoloji ve ürünlere yatırım

yapacağını kaydetti.

Önemli bir dizi karar alarak

stratejik olmayan operasyonlarına

son veren

3Com, ağırlıklı olarak IP

telefonu, geniş bant erişim,

telsiz erişim ve web

tabanlı çözümler konularında

çalışma kararı aldı.

Bu doğrultudaşirket, analog

modemve yüksek seviyeli

kurumsal sistemler

gibi alanlardaki faaliyetlerine

son vermeyi ya da

sınırlandırmayı hedefliyor.

Yeni değişikliklerle

birlikte kurumsal logosunu

da yenileyen 3Com,

stratejik şirket satın alımlarını

da hızlandıracağını

açıkladı. Avuçiçi bilgisayarlar

üreten Palm Inc.

şirketini halka arz eden

3Com, Unified messaging

çözümleri üreticisi

Call Technologies'i satın

aldı. Kuruluş bu satın almayla

Comm worksmimarisinin

telekomünikas-

Stratejik olmayan operasyonlarına

son vermekararı alan 3Com, IP

telefonu, geniş banterişim, telsiz

erişim ve web tabanlı çözümler

alanlarına dahafazla

odaklanacağını açıkladı.

oN.
3COM

yon hizmetleri sağlayıcıları

arasında hızla yaygınlaşmasını

sağlamayı hedefliyor.

Konuyla ilgili olarak

bilgi aldığımız. 3Com

Türkiye Ülke Müdürü Ali
Yalaz, 3Com'daki stratejik

değişimlerin Türkiye

pazarına da yansıyacağını

belirtti. KOBİ'ler gibi büyüyen
pazarlara yönelik

çalışmalarının hız kazanacağını

kaydeden Yalaz,

yeni stratejilerini aktarmak

üzere pazarlama faaliyetlerine

hız vereceklerini

de sözlerine ekledi.

Geçtiğimiz hafta Hyatt

Regency Otel'de gerçek-

lest irilen 3Com Partners

toplantısında da bir konuşma

yapan Yalaz, bundan

sonra 3Com’daki ge-

listeleri ve dünyada yaşanan

yeni teknolojik eğilimleri

aktarmak amacıyla

3ComPartners toplan-

til arim 3 ayda bir dizen-

eleyeceklerinibildirdi. yalaz,

"Bu şekilde 3Comiş

ortakları, ürünlerimizi satan

kuruluşlar: son teknolojik

gelişmeleri yakından

takip edebilecekler” şeklinde

konuştu.

Toplantıda şirketin e-

network ve e-iş stratejisini

aktaran 3Com Çözüm

Pazarlama Müdürü Bob

Honour, yeni stratejiyle

birlikte 3Comürünlerinde

basitleştirmeye gideceklerini

ve kolay kullanıma

yönelik ürünler geliştireceklerini

belirtti.

ABD'deki KOBİpazarının

her yıl yüzde 20 oranında

büyüdüğününaltını

çizen Honour, "Tiirki-
ye'de de KOBİpazarı büyük

bir potansiyel oluşturuyor.

Büyüme oranları

ABDile aynı olmayabilir

ancak küresel alanda her

ülkede KOBİ'ler pazarı

giderek daha fazla önem

taşıyor. Biz de 3Comolarak

bu alandaki etkinliklerimizi

daha da artı raca-

giz” dedi. Ml

bihaber(Ginterpro.com.tr

HABER MERKEZİ

8 sistemleri

alanında çalışan

bilgisayar

şirketlerinin

ve çalışanlarının ağ bil-

giişlem konusundaki bilgilerini

artırmak amacıyla

"Network Eğitim günleri

2000" adıyla birdizi

seminer düzenleyen Be

yaz İletişim, önümüzdeki

günlerde de bu seminerleri

sürdüreceğini

açıkladı. 4 Mart-15 nisan

2000tarihleri arasında

düzenlenen seminer-

Trabzon, Konya,

Bursa, Gaziantep, antalya,

Ankara, İzmir, Adana
ve Diyarbakır'da gerçekleştirildi.

Konuyla ilgili olarak

bir açıklama yapan beyaz

İletişim Satış müdürü

Pınar Küçük, anadolu'daki

bilişim şirketlerinin

bu seminerlere bü-

ler,

Finans Uzmanı Kadınlar Derneği

inanı Uzmanı

Kadınlar Derse-

gi'nin (Financial

Women's Asso-

citation-FWA), geleneksel

16. uluslararası konferansı

Türkiye'de gerçekleşti.

Sponsorları ara 

Beyaz İletişim'in 9 ilde gerçekleştirdiği seminerlere,

48ilden bin 93kişi katıldı

yük talebinin olduğunu

dile getirerek, "seminerlerimizi

Türkiye çapında

yaygınlaştırarak devam

ettireceğiz" dedi. düzenlenen

seminerlere 48 ilden

bin 93 kişininkatıldığını

kaydeden Küçük,

bundan sonraki duraklarının

Kayseri olacağını

ifade etti. Seminerler, ağ

bilgiislem  topolojileri,

yapısal kablolama projelerinde

kullanılması gereken

başlıca ürünler, aktif

ve pasif ürünlerin kullanım

ve seçim yöntemleri,

Beyaz İletişim'in

sında IBM Türk'ün de

bulunduğu konferansta,

FWA Başkanı Pamela

Packard, "Türkiye avrupa

ve Asya'nın buluşma

noktasında çok önemli

bir konumasahip.” dedi.

Konferansta gerçekle-

yetkili satıcılığını üstlendiği

Edimax, Acer Net-

xus, Wonderful Wire

Cable, Fiberline gibi

ürünlerin tanıtımı konularını

içeriyor.

Bundansonra da bütçelerinden

eğitim seminerlerine

yönelik olarak önemli

bir pay ayıracaklarını

dile getiren Küçük, "sektör

sadece büyükşehirlerdeki

şirketlerden oluşmuyor.

Anadolu ne yazık ki

unutulmuş. Buraya olan

ilgimiz ve yatırımlarımız

sürecek” dedi. Ml

bihaber@inter pro.com.tr

İstanbul'daydı

S "Türkiye Internet'e

açılıyor" paneline IBM

e-iş Stratejisi Danışmanı

Patricia J. Gottfried,

mevcut e-iş uygulamalarını

ve Türkiye'de e-iş'in

geleceğini anlattığı bir

konuşmaile katıldı. m

SİZ EN İYİSİNE LAYIKSINIZ

 

RDS 3000

Lokal uygulamalariçin
çek işleme ünitesi

*MICR,OCR, Barcode okuma

Endorsement işlemi(ink-jet+stamp)

İmage capture 200x200 dpi - 254x254 dpi

*Tarama hızı: 40 dokiiman/dk. :

 

   Ofmm=1800000000006
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Merkezi uygulamalar için
çek işlemeüniteleri

*MİCR,OCR, Barcode okuma

*Endorsementişlemi(ink-jet * stamp)

İmage capture 100 veya 200 dpi

*Taramahızı: 200 doküman/dk.
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On.net'in amacı daha iyi içerik
ÖZGÜR KARAGÖZ

999 yılının Ekim ayından

itibaren faaliyette

olan On.net, bir arama

motoruetrafında oluşturduğu

5 tane portalini internet

kullanıcılarına açıyor. Bu

beş portalin içerikleri; sinema,

seyahat, gurme, otomobil ve

İstanbul. Sitede chat, yerli ve

yabancı basına linkler ve son

dakika olacak.

Ayrıca, On.net www.bigglo-

haberleri de

ok.com anaportalin içinde yer

alan bir elektronik ticaret sitesine

de sahip: www.san alma-

gaza.com

On.net Yönetim Kurulu

Başkanı Enis Karslıoğlu'yla

On.net'in türkiye'deki

port alları ve İnter-

hedeflerini,

net'in geleceğini konuştuk.

Dijital televizyondaki temel

sıkıntıyı örnek alarak yola çıktıklarını

belirten Karslıoğlu,

"Televizyonlarda 100-200 televizyon

kanalı devreye girdiği

zamaninsanların kendine özgü

kanalları, içerikleri ve programları

bulmaları güç olmaya

başlıyor. O zaman, temaları bölüp,

onları ayrı bük etlere paylaştırıp

temalarla tarif etmeye

ve tüketicinin aradığını kolay

bulmasını sağlamaya yönelik

çabalar oluşuyor. Biz de bunun

benzerini yapıyoruz" dedi.

5 por taldada tüketicinin bakar

bakmaz kendi temasını hemen

bulabildiğini vurgulayan

Karslıoğlu, port alları bir arama

motoru etrafında şekillendirmelerinin

nedenlerini şöyle
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On.net Yönetim Kurulu

Başkanı Enis Karslıoğlu, ınternet

sektörüne ‘tematik portal’

kavramını sokmakistediklerini

SOYLU tem ala

rın buluştuğu dikey içerik havuzları”

olarak tanımlıyor

anlattı: "İçerikte oldukçaiyi

şeyler yaptığımızı düşünme

mize rağmen, bizim dişimiz-

daki bütün dünyayıdatüketicilerin

ellerinin altına koy

mak istedik. Bu noktada, türkiye

deki motorları

içinde en iyisi ve birikimi hazır

olanını aradık ve İnter-

obis'in Türkçe arama motoru

Eureka'yı seçtik."

Eylül ayında bu içeriklere

birkaç tematik portal daha ekleyeceklerini

söyleyen Kars-

loğlu ayrıca, Internet sekte-

rine ‘tematik portal’ kavramını

sokmak istediklerinden

bahsetti ve bu kavramı şöyle

tanımladı: Kendi konusundaki

bütün içeriğin buluştuğu

sitenin ismi. Karslıoğlu, por-

tal ların, “temaların buluştuğu

dikey içerik havuzları” olarak

tanımlanabileceğini söyledi.

arama

Internet'in önünde

büyük bir gelecek var
Var olan Internet pazarına

dahaiyi içerik sağlamak amacında

olduklarını anlatan

Karslıoğlu, "Biz ISS değiliz.

İnsanlar Internet'e nereden girerlerse
girsinler aradıklarını

bulabil eceleri, herhangi bir

anda referans olarak geldiklerinde,

ellerinin altında çok dolu

bir içerik bulabilecekleri bir
site olmayaçalışıyoruz" dedi.

Karslıoğlu, Internet pazarının

bu sene sonunda, şu anda

olduğundan çok daha büyük
bir çapa ulaşacağını vurgulayarak

bazı tahminlerde bulundu:

Karslıoğlu, 2000 yılı

sonunda Türkiye'deki abone

sayısının | milyon civarında,

kullanıcı sayısının da 2.5 milyon

civarında olacağını tahmin

ediyor.

Türkiye'de şu anda ınternet

erişiminin çok yavaş olduğunu

söyleyen Karslıoğlu,

bu yavaşlık içerisinde insanlara

maksimum kolaylık sağlamak

amacında olduklarına

dikkat çekti. ml
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 Haberler —  

On.net'in amacı daha iyi içerik
ÖZGÜR KARAGÖZ

999 yılının Ekim ayından

itibaren faaliyette

olan On.net, bir arama
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Başkanı Enis Karslıoğlu'yla

On.net'in türkiye'deki

port alları ve İnter-
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bütün içeriğin buluştuğu

sitenin ismi. Karslıoğlu, por-

tal ların, “temaların buluştuğu

dikey içerik havuzları” olarak

tanımlanabileceğini söyledi.

arama

Internet'in önünde
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kullanıcı sayısının da 2.5 milyon
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Artık inter nette alışveriş yapmak için kredi

kartınızı kullanmanıza gerek yok. Aslında var ama
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para aktarıyorsunuz. Alışverişiniz bitince kalan

paranızı geri alıyorsunuz. Hesabınızda para

kalmayınca Sanal Kartınız çalışmıyor. Yani sizden

başka kimse işlem yapamıyor. Para olmayınca

nasıl yapsınlar? www.garanti.com.tr adresine

girin Sanal Kartınızı yaratın. Kullanmayabaşlayın.
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Diği turk’unInternet hizmeti 2000'de geliyor
HABER MERKEZİ

iği Turk 74

kanalla

yayına başla

di. Diği turk

Müdürü

Özerdem, ciddi anlamda

pilot

Genel Ertan

bir duyuru ve pazarlama

çalışmaları yürütmedikleri

halde talebin çok faz

la olduğunu söyledi.

Turkcell'in bir kuruluşu

olarak çalışmalarını yü

tüten Diği turk'ün mev-

Diği turk'leTurbo Internet olarak

adlandırılan ve mevcut İnternet

bağlantılarına göreçokhızlı

olacağı belirtilen Internet

hizmetinin bu yılın son çeyreğinde

verilmeye başlanacağı açıklandı.

cut İnternet bağlantıları -

na göre çok hızlı olarak

nitelendirilen Turbo ınternet

hizmetini de bu yi-

in son c¢ereğinde vermeye

başlayacağı ogre-

ildi.

Diği turk'ün yayında

olan kanalları konusunda

bilgi vermek amacıyla

Kültür Bakanlığı'ndan WAP hizmeti
eniş içerikli

İnternet sitesine

sahip

olan Kültür

Bakanlığı, İnternet ortamında

başlattığı elektronik

bilgileri cep telefonu

ortamınataşıdı.

WAP ortamında atatürk

tanıtımını hayata

geçiren Kültür Bakanlı-

g1, altyapı desteğini

Bordaya, Borat ve Yet

şirketlerinden aldı.

Kültür Bakanı

temi han Talay,

M. Is-

Kültür

Bakanlığı olarak teknolojiyi

en başından yakaladıklarını

ve dört dilde,

 

Kültür Bakanı Talay,
WAPprojesinin ek bir maliyeti

olmadığını söyledi

yüz binlerce sayfadan

oluşan ve tüm dünyadan

günde binlerce kullanıcının

girdiği bir internet

sitesi geliştirdikleri-

nı söyledi. Bununla yetinmediklerini

dile getiren

Talay, dünyada sadece

bir kaç aydır kullanılan

WAP teknolojisinin

öneminin Bakanlık tarafından

hemenanlaşıldı-

gını ve bu nedenle uygulamaya

konulduğunu

sözlerine ekledi. Öte

yandan Talay,TÜRSAB

ve THROBile yürütülen
ortak çalışmalar kapsamında

seyahat cuntaları

ve otellerle ilgili bilgi

alınabilecek ve Trever-

rasyon yapılabilecek bir

uygulamanın çok yakında

hayata geçeceğini

vurguladı. WE

bir. basın toplantısı dü

zenle yen Genel Müdür

Özerdem, bugüne kadar

izlenen standart TV ka

nallarının yanı sıra aile,

haber, spor, belgesel ka

nalların yer aldığını söyledi.

Ayrıca TVS, ZDF,

Raiuno, Fashion TV gibi

kanalların da izleyiciye

ulaştığını ve standart paketin

yanında ekstra paket

seçeneğinindeyeraldığını

belirten Özerdem;

“Ekstra pakete sahip ol-

duyunuzda standart paket

avantajlarına ek ola

rak fazladan birçok ayrı-

calida da sahip olacaksa

niz. Ekstra paket içeriği

kısa

yepyeni kanallarla daha

sürede eklenecek

da zenginleşecek” dedi.

Özerdembasın toplantısında
etkileşimli hizmetlerden

de söz ederek alışveriş

ve banka hizmetle

tinin sundukları platformda

mümkünolduğunu

ve bu hizmetleri de

vereceklerini "lerine

ekledi

Diği Turk paketinin

içinde "izle ve öde” siste

mi de yer alıyor. Vizyon

adı verilen ve 6 ayrı salonda

farklı saatlerde yer

alan filmler 2 milyon TL

karşılığında izleyicilere

ulaşıyor. İzlenen filmin

ticareti daha sonra Diği-

Turk faturasına ekleniyor

ve fatura müşteriye gön

derili yor.Diği turkiin ya

yin larını izlemek isterse

niz açıklanan fiyat listesi

bunun asgari bedeli toplam

43 milyon lira. Bu be

delin içerisindeaylık dişi

kutu kira bedeli ve standart

paket de yeralıyor.

500 milyon dolarlık

yatırım

Diği turk'ün 5 yılı

kapsayanbir süreçte yak-

lasif 500 milyon dolar

yatırım yapacağı belirtildi.

Bugüne kadaryapılan

yatırımın 100 milyon do-

Diği turk

Fiyat Listesi

e Standart Paket

(Extra paket de tanıtım

amacıyla üye olanlara

birkaç aysüreyle ücretsiz)

aylık 5 milyon TI

e Vizyon (İzle ve

Öde kanalları için geçerli)

program-film bedeli

adet 2 milyon TL

© Digikutu kira bedeli

aylık 3 milyon TL

e Hizmet başlatış

ücreti (merkezi dağıtım

ünitesi, üyelik başlangıcında

bir kezalı-

diyor) 35 milyon TL m

ları bulduğunu kaydeden

yetkililer bundan sonraki

yatırım planının da yılda

100 milyon dolar olarak

gerçekleşeceğini söylediler.

Bilindiği gibi Diği-

Turk altyapı konusunda

Philips ile bir işbirliğine

gitmişti. Ml

bihaber@inter pro.com.tr

 

I LOVE YOU Microsoft
skiden virüs yazmakiçin

DOS'uçok iyi bilmek gerekiyordu.

Sadece DOS'udeğil,

BIOS interrupt larını,EXE ve

COMdosyalarının yüklenme modellerini

ve elbette de Assemblybilmek gerekiyordu.

Fakat son zamanlarda Bill Ga-

gina, yani worm’un koduna bakalım.

Sektörümüzün ağ güvenlik yazılımları

da satan bir şirketinin genel müdüründen

gelen e-postayı (bu da başkabir komedi)

açalım. VBS uzantılı (Visual basic

Script) dosyayı çift tıklayarak çalıştırmadan

bir yere kaydedip notepadile

tes in ağzından, Microsoft'a görüntüleyelim. Göreceğiniz

LCT[VTIVTTY
geleceğine

katkıda
bulunmak

için:

karşı anti tröstdavasındasa- birkaç on satırlık kod, herse-

vurmanın şekillendirildiği, "... yı kabak gibi ortayaseriyor.

Son kullanıcının yararına ge- Kodiçerisinde yazanlardan

pişmeye engel olmamak gerek- aşağıdaki sonuçları çık arabi-

lil iği..." söylemininbir parçası lirsiniz.

olan Microsoft Internet arazla- 1. Microsoft, gelişmeyi

kendi tekelinde görerek roma

İmparatorluğu'nunyaptı-

rı ve Office paketindeki "..son

kullanıcının yararına geliş 

me...” nin bir doğal ürünü gı yanlışı binlerce yıl sonra

olan, toplam olarak adına virüs denilen yeniden yapıyor.

kötü niyetli yazılımları geliştirmek oldukça

kolayhale geldi. Artık 15 yaşındaki

"veletler" (butarif banaait değil,

sektörünileri gelenlerine aittir) bile ra-

TBV'nin,maddi durumu
yeterli olmayan, basarili
Bilgisayar Mühendisliği

Öğrencilerine verdiği
bursa destekverin.

2. Söz konusu wormsadece ve sadece

Microsoft araçları sayesinde bulaşıyor.

Eudora veya Pegasus gibi yıllardır

kullanılan e-posta yazılımları ile değil.

3. Tamamenstandart bir Windows 98

niyetli yazılımlar geliştirebiliyorlar. As- kurulumuile gelen özellikler sayesinde

linda geliştirmek sözcüğübiraz fazla bi-

matlıkla virüs, daha doğru deyimle kötü

Unutmayın! Bilgi
çağında en büyük

darboğazlardanbiri
yetişmiş insan gücüdür.

buişi başarıyor.

le anlam ifade ediyor. "where do you 4. Bu son derece basitçe ve amatörce

yazılmış worm, Microsoft son kullanıcı

yazılım ürünlerinin teknik olarak zayıf

ve tehlikeli olabileceğini gösteriyor.

kötü niyetli yazılımlargeliştirebilir. Sa- Sonuç olarak, Microsoft ürünleri kul-

hip olmaları gereken tek şey Windows

98 Resource Kit. Hatta ona bile gerek

yok, MSDN websitesinden dokümanlara

online erişerek de bunuyapabilirler.

I LOVE YOUe-posta worm'unun

(kurtçuk) üzerinde felaket haberleri ve

hurafeler yazmak yerine haberin kayna-

want to go today” sloganıyla Microsoft,

işi öyle kolaylaştırdı ki, 15 yaşındabilgisayarla

biraz ilgilenmiş insanlarbile

yanmayacak mıyız? İsteyen kullanmaya

elbette ki devam edecek. Amaartık lütfen

biraz akıllanın ve sınırlı sayıda ınsa-rv]
TÜRKİYE

BiLişim

waxes

Bilgi için:
http:/tbv.org.tr e-posta: info@tbv.org.tr
Tel: 90 212 296 81 46-47 Faks: 90 212 296 81 48

nın yazdığı kodile sınırsız sayıda insanın

yazdığı açık kodile karşılaştırma

yaparkenbiraz dahaakıllı olun.

ovkug@interprobis.com.tr 
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Kültür Bakanı Talay,
WAPprojesinin ek bir maliyeti

olmadığını söyledi

yüz binlerce sayfadan

oluşan ve tüm dünyadan

günde binlerce kullanıcının

girdiği bir internet
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gina, yani worm’un koduna bakalım.

Sektörümüzün ağ güvenlik yazılımları

da satan bir şirketinin genel müdüründen

gelen e-postayı (bu da başkabir komedi)

açalım. VBS uzantılı (Visual basic

Script) dosyayı çift tıklayarak çalıştırmadan

bir yere kaydedip notepadile

tes in ağzından, Microsoft'a görüntüleyelim. Göreceğiniz

LCT[VTIVTTY
geleceğine

katkıda
bulunmak

için:

karşı anti tröstdavasındasa- birkaç on satırlık kod, herse-

vurmanın şekillendirildiği, "... yı kabak gibi ortayaseriyor.

Son kullanıcının yararına ge- Kodiçerisinde yazanlardan

pişmeye engel olmamak gerek- aşağıdaki sonuçları çık arabi-

lil iği..." söylemininbir parçası lirsiniz.

olan Microsoft Internet arazla- 1. Microsoft, gelişmeyi

kendi tekelinde görerek roma

İmparatorluğu'nunyaptı-

rı ve Office paketindeki "..son

kullanıcının yararına geliş 

me...” nin bir doğal ürünü gı yanlışı binlerce yıl sonra

olan, toplam olarak adına virüs denilen yeniden yapıyor.

kötü niyetli yazılımları geliştirmek oldukça

kolayhale geldi. Artık 15 yaşındaki

"veletler" (butarif banaait değil,

sektörünileri gelenlerine aittir) bile ra-

TBV'nin,maddi durumu
yeterli olmayan, basarili
Bilgisayar Mühendisliği

Öğrencilerine verdiği
bursa destekverin.

2. Söz konusu wormsadece ve sadece

Microsoft araçları sayesinde bulaşıyor.

Eudora veya Pegasus gibi yıllardır

kullanılan e-posta yazılımları ile değil.

3. Tamamenstandart bir Windows 98

niyetli yazılımlar geliştirebiliyorlar. As- kurulumuile gelen özellikler sayesinde

linda geliştirmek sözcüğübiraz fazla bi-

matlıkla virüs, daha doğru deyimle kötü

Unutmayın! Bilgi
çağında en büyük

darboğazlardanbiri
yetişmiş insan gücüdür.

buişi başarıyor.

le anlam ifade ediyor. "where do you 4. Bu son derece basitçe ve amatörce

yazılmış worm, Microsoft son kullanıcı

yazılım ürünlerinin teknik olarak zayıf

ve tehlikeli olabileceğini gösteriyor.

kötü niyetli yazılımlargeliştirebilir. Sa- Sonuç olarak, Microsoft ürünleri kul-

hip olmaları gereken tek şey Windows

98 Resource Kit. Hatta ona bile gerek

yok, MSDN websitesinden dokümanlara

online erişerek de bunuyapabilirler.

I LOVE YOUe-posta worm'unun

(kurtçuk) üzerinde felaket haberleri ve

hurafeler yazmak yerine haberin kayna-

want to go today” sloganıyla Microsoft,

işi öyle kolaylaştırdı ki, 15 yaşındabilgisayarla

biraz ilgilenmiş insanlarbile

yanmayacak mıyız? İsteyen kullanmaya

elbette ki devam edecek. Amaartık lütfen

biraz akıllanın ve sınırlı sayıda ınsa-rv]
TÜRKİYE

BiLişim

waxes

Bilgi için:
http:/tbv.org.tr e-posta: info@tbv.org.tr
Tel: 90 212 296 81 46-47 Faks: 90 212 296 81 48

nın yazdığı kodile sınırsız sayıda insanın

yazdığı açık kodile karşılaştırma

yaparkenbiraz dahaakıllı olun.

ovkug@interprobis.com.tr 
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 —Haberler—

Sahte ürünlerle savaşa hız verildi
HABER MERKEZİ

artus, toner.

inkjet, şerit

gibi. tüketim

malzemelerinde

sahte üretim ve satış,

Türkiye pazarında da

ciddi boyutlaraulaştı. Bu

yasa dışı hareketin önünü

kesmek için de 1998 yılında

bu alandaki üretici

ve satıcı şirketlerin bi-

yaraya gelmesiyle sahtecilikle

Mücadele oluşumu

na imzaatıldı.

Bu oluşuma imzaatan

şirketler arasında pazarda

birbirine rakip olan

üreticiler HP, Canon, Pa-

Xerox, Lex-

mark, Esson, Oki ile da-

masonic,

git ici-satıcı şirketler bulunuyor.

Dağıtıcı şirketler

arasında ise Altınok,

Arena, Barem, Bilgitaş

(Oki), BTM, Bankom,

Dispeç, Ekip, Edata,

Hesmak (Canon), kadıoğlu,

Ofmat, Panom

(Panasonic), Pera (Lex-

mark), Pirin, Omar,

SBS, Ersa, Ufotek (citizen,

Olivetti) bulunuyor.

Bu oluşumdaüçgeniniki

ucu yanı üreticiler ve satıcılar

bir araya gelmiş

durumda. Oluşumun

amacı, bu üçgenin üçüncü

ucu olankullanıcıları

da bu oluşumadahil etmek.

Sahtecilik olayında üç

kesimin de istismaredildiğini

ve zarar gördüğünü

dile getiren Pirin genel

Müdürü Halit bayraktar,

çevre birimlerinin

Pazardabirbirine rakip HP,

Canon, Panasonic, Xerox,

Lexmark, Esson, Okişirketleri

bir arayagelerek Sahtecilikle

Mücadele Oluşumu'nu (SMO)

kurdu ve sahteciliğe karşı

mücadelelerini hızlandırdı.

tüketim malzemelerinde

uyumluürünlerin piyasada

satılabildiğini, bunun

da bir sorun yaratmadığını

ancak birebir markanın

taklit edilerek sahtecilik

yapıldığını söyledi.

Orijinalinin sahtesini

üretme eylemi son yıllarda

çok arttı. Sahte ürünü

anlamanın zor olduğunu

belirten Xerox Kanal

Grup Müdürü Bekir Öz,

Sahtecilikle Mücadele

Oluşumu'nun4 yıllık bir

geçmişi olduğunu ve artan

sahtecilikle mücadele

Sahte Urun

Kullanmanın

Zararları

e Baskı kalitesinde

ve görsellikte
kalitesizlik

«e Kartuşun ömründe

azalma

e Sayfa basım

adedinde azalma

e Sonraki kullanım

maliyetinde artış

e Cihazlarda

bozukluk

e Garanti kapsamı

dışında kalma m

için kullanıcıları bilinçlendirmenin

birinci derecede

önemli olduğunun

altını çizdi.

Halit Bayraktar, sahte

ürünlere özellikle devlet

ihalelerinde rastlandığı-

na dikkat çekerek çok

yakında kamu kuruluşları

ve özel sektördeki satın

alma bölümlerine bilinçlendirme

yazısı göndereceklerini

açıkladı.

Bu yazıda da kurumlara,

satın aldıkları şirketten

orijinal ürün kullandığına

ilişkin bir belge istemeleri

gerektiği hatırlatılacak.

Esson Türkiye'nin yöneticisi

Sevil Kanat ise

sahtecilik operasyonunun

iç piyasadanolabileceği

gibi yurt dışı kaynaklı

olabileceğini de dile

getirdi. Bazı markalarda

sahtecilik operasyonunun

yüzde 10, çok satan

markalarda da sahtecilik

oranının yüzde 7080'e

ulaştığını hatırlattı.

Sahteciliğin yuvası,

kırtasiyeler
Sahte ürünler en fazla

kırtasiye mağazalarından
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Benet'in “ŞİRKET HABERLERİ” bölümünde

. hem bülteniniz yayınlansın,

hem de 468x60 pixel boyutlarında banner'iniz

Yılda sadece 4.ooo $
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Sahtecilikle Mücadele Oluşumukatılımcı şirketlerinin
yetkilileri Sevil Kanat Esson), Bekir Öz (Xerox),

Lusi Adut (Bilgitaş), Halit BayraktarPirin), satıcı ve

kullanıcıları sahte ürünlere karşı uyarıyor: Satmayalım,

sattırmayalım!

ve Anadolu şirketlerinden

yayılıyor. Bu yayılmaya

karşı en etkili yöntemin

bilinçlendirmekten

geçtiğini hatırlatan Bilgi-

taş Genel Müdürü Lusi

Adut, SMO'nun gönüllü

bir birlik olduğunu, henüz

yasal bir statüsünün

olmadığını söyledi. oluşuma

katılan şirketler yasal

takipleri şirketi adına

Bihaber ¢ Sayr 208 o 15-21 Mayıs 2000

gerçekleştiriyor. Bugüne

kadar 2 şirket, sahtecilik

operasyonuna karşı bas

kın yapmış.

3 şirket ise bugünlerde

baskın için hazırlık yapıyor.

Sahte ürünile orijinal

ürün arasında yüzde

10-20 oranındafiyat farkı

olduğunadikkat çekildi.

SMO'nun bugünlerde

başlattığı diğerbir aktivitesi

de, satıcı ve tüketicilerin

şikayetlerini bildirebilecekleri

e-posta servisinin

devreye girmesi.

Sahte ürünlerle mücadele

için başvurulacak e-

posta adresi:

smo@kay net.netm

bihaber@inter pro.com.tr

18 ay taksitle AS/400
PINAR UYLUK

DİKİCİ

BM,  AS/400°de

uygun fiyatlar ve

uzun vade ödeme

olanağı ile özellikle

KOBİ'lere yönelik bir

kampanya başlattı. IBM

Türk, dağıtıcısı İndex ile

beraber yaptığı bu kampanyada

AS/400 sistem-

çözüm ortakları

kanalları ile satıyor.

Asıl hedeflenen kitlenin

KOBİ'ler olduğunu
söyleyen IBM Türk kurumsal

Sistemler Satış

Müdürü İhsan Tunçer,
İndex'in bu kampanya

için profesyonel şirketlere

bir pazar araştırması

yaptırdığını ve kampanya

şartlarını ona göre belirlediklerini

belirtti.

Araştırma sonucunda 18

aylık bir plan ortaya çıktığını

ifade eden Tunçer,

AS/400 kullanmak isteyen

müşterilerin, AS/

400'ün yüzde 25'ini pe-

sın, yüzde 25'ini altı ay

sonra, yüzde 25'ini oniks

lerini

ay sonra ve son yüzde

25'lik kısmını ise onse-

kız ay sonra ödeyeceklerini

söyledi. Ayrıca tunçer,

peşin fiyatına 18 aya

kadar vade yaptıklarını

ve bunun neticesinde vade

farkı almamayı taahhüt

ettiklerini sözlerine

ekledi.

Tunçer bu kampanyayı

IBM Türk, dağıtıcısı İndexile

birlikte özellikle KOBİ pazarının

dikkatini çekebilecek, onlara

yönelik ödeme koşulları esnek

olan bir kampanyabaşlattı.

başlatma nedenlerini

şöyle açıkladı: "KOBİ

pazarında bir büyüme ve

hareketlenme olacağını

sezdik ve bunu AS/400

kampanyası ile birleştirelim

istedik.”

Haziran'ın ortasına kadar

devam

AS/400 kampanyasından

aşağı yukarı 2.53 milyon

dolar ciro beklediklerini

söyleyen Tunçer,

IBM çözüm ortağına verilen

sistem veya sistem

büyütme siparişlerinde

minimum 20 bin dolar

liste fiyatı koyduklarını

söyledi. Bu sınırı yaklaşık

olarak beş kullanıcılı

bir tane sistem, İnternet

bağlantısı üzerinde uygulamaları

olan bir koBİ'nin,

BT altyapısının

ortalama kaça kuruldu-

günü hesaplayarak bu ra-

edecek

kamı belirlediklerini

söyleyen Tunçer, "20 bin
dolar minimum sınır

koyduk amabubir kriter

değil" dedi.

AS/400'ün türkiye'deki

en büyük müşterisinin

emniyet olduğunu

vurgulayan Tunçer, yapılan

araştırmalar sonucunda

2004 yılında işten

işe elektronik ticaret hacminin

7 trilyon dolarolacağını

söyledi.

Türkiye'deki KO-

Bl'ler için Internet'e

açılmanın son derece

önemli olduğunu vurgulayan

İhsan Tunçer, küresel

pazara açılırken

şirketlerin kullandıkları

sistemin şirketle beraber
büyüyebilmesi, güvenilir

olması ve sürekli

ayakta olmasının son derece

önemli olduğunu

sözlerine ekledi. Hükü-

metin aldığı ekonomik

kararlar ile bankaların

KOBİ'lerin peşinde koştuğuna

değinen Tunçer,

KOBİ'lerde ciddi bir rahatlama
olduğunu ifade

etti.

Tunçer, IBM'in bir

banka olmadığını ama

gerektiği zaman banka

gibi çalışabildiğine değinerek,
"Kampanyada finansal

kolaylığa odaklandık.

İnsanlar az para

ödesinler ve uzun vadede

ödesinler” dedi. m

pin aru@inter pro.com.tr
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Mücadele Oluşumu'nu (SMO)

kurdu ve sahteciliğe karşı

mücadelelerini hızlandırdı.

tüketim malzemelerinde

uyumluürünlerin piyasada

satılabildiğini, bunun
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ancak birebir markanın
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Orijinalinin sahtesini

üretme eylemi son yıllarda
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anlamanın zor olduğunu

belirten Xerox Kanal

Grup Müdürü Bekir Öz,
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belirtti.

Araştırma sonucunda 18

aylık bir plan ortaya çıktığını

ifade eden Tunçer,

AS/400 kullanmak isteyen

müşterilerin, AS/

400'ün yüzde 25'ini pe-

sın, yüzde 25'ini altı ay

sonra, yüzde 25'ini oniks

lerini

ay sonra ve son yüzde

25'lik kısmını ise onse-

kız ay sonra ödeyeceklerini

söyledi. Ayrıca tunçer,

peşin fiyatına 18 aya

kadar vade yaptıklarını

ve bunun neticesinde vade

farkı almamayı taahhüt

ettiklerini sözlerine

ekledi.

Tunçer bu kampanyayı

IBM Türk, dağıtıcısı İndexile

birlikte özellikle KOBİ pazarının

dikkatini çekebilecek, onlara

yönelik ödeme koşulları esnek

olan bir kampanyabaşlattı.

başlatma nedenlerini

şöyle açıkladı: "KOBİ

pazarında bir büyüme ve

hareketlenme olacağını

sezdik ve bunu AS/400

kampanyası ile birleştirelim

istedik.”

Haziran'ın ortasına kadar

devam

AS/400 kampanyasından

aşağı yukarı 2.53 milyon

dolar ciro beklediklerini

söyleyen Tunçer,

IBM çözüm ortağına verilen

sistem veya sistem

büyütme siparişlerinde

minimum 20 bin dolar

liste fiyatı koyduklarını

söyledi. Bu sınırı yaklaşık

olarak beş kullanıcılı

bir tane sistem, İnternet

bağlantısı üzerinde uygulamaları

olan bir koBİ'nin,

BT altyapısının

ortalama kaça kuruldu-

günü hesaplayarak bu ra-

edecek

kamı belirlediklerini

söyleyen Tunçer, "20 bin
dolar minimum sınır

koyduk amabubir kriter

değil" dedi.

AS/400'ün türkiye'deki

en büyük müşterisinin

emniyet olduğunu

vurgulayan Tunçer, yapılan

araştırmalar sonucunda

2004 yılında işten

işe elektronik ticaret hacminin

7 trilyon dolarolacağını

söyledi.

Türkiye'deki KO-

Bl'ler için Internet'e

açılmanın son derece

önemli olduğunu vurgulayan

İhsan Tunçer, küresel

pazara açılırken

şirketlerin kullandıkları

sistemin şirketle beraber
büyüyebilmesi, güvenilir

olması ve sürekli

ayakta olmasının son derece

önemli olduğunu

sözlerine ekledi. Hükü-

metin aldığı ekonomik

kararlar ile bankaların

KOBİ'lerin peşinde koştuğuna

değinen Tunçer,

KOBİ'lerde ciddi bir rahatlama
olduğunu ifade

etti.

Tunçer, IBM'in bir

banka olmadığını ama

gerektiği zaman banka

gibi çalışabildiğine değinerek,
"Kampanyada finansal

kolaylığa odaklandık.

İnsanlar az para

ödesinler ve uzun vadede

ödesinler” dedi. m

pin aru@inter pro.com.tr
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özüm ünübilemediğimiz...

 

Ün Elbet birgün çözülecek diye
A : > py ; 2 ertelediği iz...

SrYıllıETA   
Bırakın artık sorunları bir kenara,

PTS TTTL

oi

JF | is Bırakın tüm sorunları  
Onun mutlaka bir çözümü vardır...

Hizmet, yaşamın en güzel uğraşıdır. Birde arkasından problemleri

ÜRSO ; : getirmese... Ve nedendir bilinmez problemleri erteleme eğiliminde oluruz

Tekel : | : hh hep! Ertelendikçe büyürler... Büyüdükçe görmekistemeyiz... Görmemiz

4 gerektiğinde ise, artık iş işten geçmiştir. Arkaya dönüp baktığımızda

EM. bilgilere ulaşma engeli çıkar birde karşımıza... Şimdiye kadar geçen

zamanın geri dönüşü yoktur ama, bilgilerin tekrar toparlanabilmesiiçin

 

gerekli zaman, çözüm sürecine kadar yine kayıp bir zamandır ve başka

bir problemdir... İş akışı artık felç olmuştur.

PTS, tüm bunlar göz önünealınarak hazırlanmış bir uygulamadır. Yoğun

iş akışında ki sorunların önlenmesinde, anında çözüm üretici tüm

potansiyele sahiptir. PTS, problemleri ertelemediği için, problemler hiçbir

zaman büyümez.

Neden PTS ?

Bilginin tek yerden kontrolü ve paylaşımı...

Bilgiye anında ve kolay erişim...

Anında analiz...

Düşük izletme maliyetleri...

Gerçek maliyetlerin görülmesi...

Yüksekverimlililik...

Rekabet...

Ve...

....Gerçek müşteri memnuniyetiiçin...
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Xerox Docu printN Serisi
Network Lazer Yazıcılar

Yoğun işlerlerinin en önemli gereksinimi;
dahafazlaişi, daha hızlı yapabilen, çok güvenilir
yazıcılar. Bunun için Xerox, network lazer
yazıcılardan oluşan, Docu printN Serisi'ni yarattı.
5 üyesi bulunan bu aile, performansı, kalitesi ve
fiyatının yanı sıra, Workset teknolojisinin sıra dışı

hs Go SORELShrSa
iy A wyAŞI

 

“Tamam Banu Hanım,
hiç merak etmeyin...
Bu yazılanlar kesinlikle
aramızda kalacak!”

LT0LSET Tod

“Faks için özel çıkış ayarları: Tamam!”

“Selçuk Bey'in sunumuiçin ayırıcı kağıtlar hazır!”

1250 $'dan başlayan uygun fiyatlarla!

ş —

Cr= d

SHEE -
— a }

“Sinan Bey yine evden, e-mail ile göndermişdokümanlarını.” 

    

    
“Yine kazandım!
Ik çıkış benimki...”
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“Bir dakika! 10 takım gerekiyor ama
dokümanınbir kopyasıyeterli! Gerisini bana bırakın.”

 

aaiSEBA Haaa

 

“Sayfa numaralarını
karıştırmadan
bu kitapçığı da
hallettim!”

   
“Gulgiinn...
Onun yeri hep
birinci sırada!”  ECnranSi

“Hey! Tonerazalıyor,
gecikmeden bir e-mail atmalıyım!”

o

THEDOCUMENT COMPANY
XEROX

N Serisi network lazer yazıcılarla tanışmak için hemen

serov Yel özüm Ortakları aşağıdaki kuponu doldurup gönderin, tanıtım yapmak
İstanbul: Protea (0212) 210 17 30 « Servodata (0212) 212 10 45 « Atacom (0212)

281 49 60 - Bordaya (0212) 281 35 95 « Burolink (0212) 216 06 00 « Çömel (0212)

227 34 35 « Gis Net (0212) 504 44 35 « Ipsum (0216) 345 12 12 * Koç Sistem (0216)

556 11 00 « Maestro (0212) 324 04 77 « Makro (0216) 327 65 55 Ankara: Asat (0312)

447 85 36 + Bordaya (0312) 439 62 00 « Ekspa (0312) 439 66 11 « Elektriklini (0312)

439 19 12 « Kog Sistem (0312) 419 49 70 * Park Bilgi İşlem (0312) 417 1253*Protea  ceeee 
için işlerinize gelelim.

......................... ....... .......EE

(0312) 279 19 00 - Sentim (0312) 446 89 20 İzmir: Teknobim (0232) 445 33 83 Telefon'UIICALÜK e SE OF MSCIRRSbre dAR
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Oracle'dan e-çözümler
oracle ve

Ernst& Young

tarafından

düzenlenen

seminerde, Oracle'ın

elektronik

elektronik iş çözümleri

tanıtıldı.

Oracle, Türkiye'nin ön-

şirketlerinin

temsilcilerine, "elektronik

Ticari İş Yönetim
Modelleri ve Kurumlara-

rasi Elektronik Ticaret"

ile "Yeni Ekonomi 'de

Elektronik Satınalma”

alanındaki deneyimlerini

aktardı. Toplantıda,

Oracle'ın Internet te

oluşturduğu sanal pazaryeri

Oracle Exchange ve

e-satınalma çözümü tanıtımları

gerçekleştirildi.

Toplantıda bir konuşma

yapan Oracle Satış

Danışmanı Müdürü cihangir

Aba, Oracle'ın e-

satınalma ve Oracle exchange

çözümleriyleilgili

ayrıntılı bilgiler vererek,

dünyadan başarılı örnekler

de sundu.

Oracle'ın

ticaret ve

Seminerde

de gelen

e-satınalma

  
% BTIE 2000

KONU: Bilişim Teknolojileri Işığında

Eğitim Konferansı ve Sergisi
15-17

Mayıs

çözümü, şirketlerin maliyet

tasarrufu yapmalarını

ve verimliliği artırmalarını

sağlayan elektronik

iş uygulamalarının bir

parçasını

Çözümükullananşirket-

oluşturuyor.

ler, tüm satınalma süreçlerini

İnternet ortamına

taşıyarak tedarikçi şirketler

ile yaşanan bürokrasiyi

en alt dizeye indirebiliyorlar.

Kurumlararası çeşitli

mal ve hizmetalışverişinin

yapıldığı bir platform

olan Oracle Exchange

ise, spot alım ve alıcı mezatları

gibi İnternet'in

yeni satınalma modellerini

destekliyor. Ayrıca,

260 satınalma danışmanı

kurum, Oracle exchange'e

katılan kuruluşlara

teknik ve yasal konularda

çevrim içidestek veriyor.

Şirketler, talep toplama

ve satın alma işlemlerini

merkezi olmaktançıkarırken,

kaynak yaratma,

onaylama ve ödeme

işlemlerini de merkezi-

eleştiriyorlar.m

YER: ODTÜ Kültür ve Kongre Merke-
ZI

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Semer/0312-418 04 41

16 Mayıs 5s

s1/19.00

2 Compaq’in NonStop

Alphaserver GS serisinin

tanıtım toplantısı
YER: Kabataş İskelesi, Taşkent Tekne-

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Prokop/0212-270 27 77

Comrat Türkiye yeniliklerle atakta
omsan Türkiye

tarafından dü"Sı-

pırsız. İletişim

Çözümleri" konulu konferans,

katılımcılara ınternet

alanındaki en son

zenlenen

gelişmeler ve bunların

hizmetlerine

yansımaları anlatıldı.

Comrat Türkiye Genel

Müdürü Ahmet

“Şirketler artık

sağlayıcısının birçok uygulamayı

anında kendisi-

Comrat

Pınar,

servis

Üniversite ve sanayi CAD/CAM
DTÜ-BİL TİR
Merkezi ve

ODF fuarcılık

tarafından

4-7 Mayıs tarihleri arasında

Ostim Sergi sarayı'nda

düzenlenen " üretimde
CAD/CAM ve

Otomasyon 2000 fuarı'nda

üniversite ve sanayi

buluşması gerçekleşti.

ODTÜ-KOSGEB

Grubu, ODTÜ-BİL TİR
Merkezi'nin stand larının

da bulunduğu fuara anne

vermesini istemekte

ve tümiletişim ihtiyaçlarını

bir servis sağlayıcıdan

beklemektedir. Biz,

buradan hareketle, müşterilerimizin

sonuç üreten

çözümlere olan ihtiyaçlarına

cevap verebilmek

için, IP tabanlı çözümlerin

yaygın olarak

kullanılan bir setini sunuyoruz"

dedi.

İnternational

Ürün Geliştirme, pazarlama

ve Satış Destek

Comrat

 

kara ve çevresinden çok

sayıda sanayici katıldı.

Kar amacı gütmeyen,

üniversite sanayi işbirliğini

sağlamak amacıyla

düzenlenen fuara katılım

YER: Ölçsün Cad Teknolojileri binası/1 1.00

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: ölçsan/0212280 97 61

» CA'nin yeniofisinin açılış

itisi
16 Mayıs par tis

YER: Büyükdere Cad. Nurol Plaza N.

69 K.8 Maslak-İstanbul/18.30

KATILIM KOŞULLARI: İlgili herkes

katılabilir.

AYRINTILI BİLGİ: ca/0212285 06 00

* Compaq'ın teknoloji

çözümleri

 

sempozyumu
KONU: Compaq NonStop business

Başkan Yardımcısı charlie

Williams ise Com-

sat'ın genişleyen ürün

yelpazesini, yeni hizmet

ve çözümleri anlatarak,

"Stratejimiz ve IP (ınternet

Protocol) tabanlı hizmetler

paketi, Türkiye ve

diğer komşu ülkelerdeki

müşterilerimizin iletişim

ihtiyaçlarına en hızlı şekilde

cevap bulabilecek

şekilde dizayn edilmiştir”

Williams, türkiye'nin

en sonteknolojile-

dedi.

oldukça

CAD/CAM

imalat ve analiz yazılımlarını

sunan ve bu yazılımları

kullanarak çözüm

üreten; CAD/CAM yazı-

Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler EtkinliklerXA Etkinlikler Etkinlikler

yüksekti.

tasarım,

ri vakit kaybetmeden en

etkin şekilde uygulaması

konusunda büyük avan

tajı olduğunu belirterek,

Comrat olarak "anahtar

teslimi komple ağ çözümleri"ni

hayata geçireceklerini

vurguladı.

Comrat İletişim hizmetleri

Satış ve pazarlama

Direktörü Sezer kutay,

Çok yakında Com-

sat Türkiye'ye ait bir ınternet

omurgasını hizmete

sokacağız” dedi. Ml

ulustu
lim larının kullanılabileceği

bilgisayar donanımlarını

sunan; endüstriyel

robot üreten veya pazarlayan;

otomasyonda kullanılan

hidrolik, elektriksel

ve elektronik elemanları

ve otomasyon sistemlerini

pazarlayan şirketlerin

katıldığı fuar

teknolojideki en son gelişmeleri

sanayicinin

ayağına getirdi.

Bu yıl ikincisi düzenlenen

CAD/CAM 2000'e

35 şirket katıldı. m

kayıt yaptırmak gerekiyor.

* |NCR'ın CRM semineri
2 YER: Conrad İnternational Oteli/14.00

Mayıs KATILIM KOŞULLARI:Katılımiçin

AYRINTILIBİLGİ:
NCR/0216-474 00 00

4. Lotus zirvesi
.

YER: Swissotel

23Mayss 1ATILIM KOŞULLARI:Katılım için
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Melda@ber-

say.com.tr

» Türkiye'de e-business

24-25

Mayıs

konferansı
YER:Ceylan İntercontinental Oteli

HP'den yöneticilere seminer
YER: Hammam-Sepetçiler Kasrı/9.00

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: HP/0212-233 32 31

16 Mayıs

Ölçsün'ın ürün tanıtım

toplantısı
KONU:Pinnacle Systems'ın yeni ürünleri

tanıtılacak.

16 Mayıs

YER: ICM, Miinih-Almanya

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: www.compaq.com/emea/cts2000

* Cisco Expo 2000 semineri
YER: Ceylan İntercontinental/9.00

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: e-kayıt:www.cisco.com/seminars
kod:S821,

Bilgi için: www.cisco.com/tr/expo2000

23 Mayıs

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: MANER/0212-282 49 96

Policy Based Networking

semineri ve kokteyli
YER:İstanbul Dedeman Oteli/14.30

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Planet/0212-274 91 85,
seminer©planet.net.tr

24 Mayıs

11
,
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elektronik

elektronik iş çözümleri

tanıtıldı.

Oracle, Türkiye'nin ön-

şirketlerinin

temsilcilerine, "elektronik

Ticari İş Yönetim
Modelleri ve Kurumlara-

rasi Elektronik Ticaret"

ile "Yeni Ekonomi 'de

Elektronik Satınalma”

alanındaki deneyimlerini

aktardı. Toplantıda,

Oracle'ın Internet te

oluşturduğu sanal pazaryeri

Oracle Exchange ve

e-satınalma çözümü tanıtımları

gerçekleştirildi.

Toplantıda bir konuşma

yapan Oracle Satış

Danışmanı Müdürü cihangir

Aba, Oracle'ın e-

satınalma ve Oracle exchange

çözümleriyleilgili

ayrıntılı bilgiler vererek,

dünyadan başarılı örnekler

de sundu.

Oracle'ın

ticaret ve

Seminerde

de gelen

e-satınalma

  
% BTIE 2000

KONU: Bilişim Teknolojileri Işığında

Eğitim Konferansı ve Sergisi
15-17

Mayıs

çözümü, şirketlerin maliyet

tasarrufu yapmalarını

ve verimliliği artırmalarını

sağlayan elektronik

iş uygulamalarının bir

parçasını

Çözümükullananşirket-

oluşturuyor.

ler, tüm satınalma süreçlerini

İnternet ortamına

taşıyarak tedarikçi şirketler

ile yaşanan bürokrasiyi

en alt dizeye indirebiliyorlar.

Kurumlararası çeşitli

mal ve hizmetalışverişinin

yapıldığı bir platform

olan Oracle Exchange

ise, spot alım ve alıcı mezatları

gibi İnternet'in

yeni satınalma modellerini

destekliyor. Ayrıca,

260 satınalma danışmanı

kurum, Oracle exchange'e

katılan kuruluşlara

teknik ve yasal konularda

çevrim içidestek veriyor.

Şirketler, talep toplama

ve satın alma işlemlerini

merkezi olmaktançıkarırken,

kaynak yaratma,

onaylama ve ödeme

işlemlerini de merkezi-

eleştiriyorlar.m

YER: ODTÜ Kültür ve Kongre Merke-
ZI

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Semer/0312-418 04 41

16 Mayıs 5s

s1/19.00

2 Compaq’in NonStop

Alphaserver GS serisinin

tanıtım toplantısı
YER: Kabataş İskelesi, Taşkent Tekne-

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Prokop/0212-270 27 77

Comrat Türkiye yeniliklerle atakta
omsan Türkiye

tarafından dü"Sı-

pırsız. İletişim

Çözümleri" konulu konferans,

katılımcılara ınternet

alanındaki en son

zenlenen

gelişmeler ve bunların

hizmetlerine

yansımaları anlatıldı.

Comrat Türkiye Genel

Müdürü Ahmet

“Şirketler artık

sağlayıcısının birçok uygulamayı

anında kendisi-

Comrat

Pınar,

servis

Üniversite ve sanayi CAD/CAM
DTÜ-BİL TİR
Merkezi ve

ODF fuarcılık

tarafından

4-7 Mayıs tarihleri arasında

Ostim Sergi sarayı'nda

düzenlenen " üretimde
CAD/CAM ve

Otomasyon 2000 fuarı'nda

üniversite ve sanayi

buluşması gerçekleşti.

ODTÜ-KOSGEB

Grubu, ODTÜ-BİL TİR
Merkezi'nin stand larının

da bulunduğu fuara anne

vermesini istemekte

ve tümiletişim ihtiyaçlarını

bir servis sağlayıcıdan

beklemektedir. Biz,

buradan hareketle, müşterilerimizin

sonuç üreten

çözümlere olan ihtiyaçlarına

cevap verebilmek

için, IP tabanlı çözümlerin

yaygın olarak

kullanılan bir setini sunuyoruz"

dedi.

İnternational

Ürün Geliştirme, pazarlama

ve Satış Destek

Comrat

 

kara ve çevresinden çok

sayıda sanayici katıldı.

Kar amacı gütmeyen,

üniversite sanayi işbirliğini

sağlamak amacıyla

düzenlenen fuara katılım

YER: Ölçsün Cad Teknolojileri binası/1 1.00

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: ölçsan/0212280 97 61

» CA'nin yeniofisinin açılış

itisi
16 Mayıs par tis

YER: Büyükdere Cad. Nurol Plaza N.

69 K.8 Maslak-İstanbul/18.30

KATILIM KOŞULLARI: İlgili herkes

katılabilir.

AYRINTILI BİLGİ: ca/0212285 06 00

* Compaq'ın teknoloji

çözümleri

 

sempozyumu
KONU: Compaq NonStop business

Başkan Yardımcısı charlie

Williams ise Com-

sat'ın genişleyen ürün

yelpazesini, yeni hizmet

ve çözümleri anlatarak,

"Stratejimiz ve IP (ınternet

Protocol) tabanlı hizmetler

paketi, Türkiye ve

diğer komşu ülkelerdeki

müşterilerimizin iletişim

ihtiyaçlarına en hızlı şekilde

cevap bulabilecek

şekilde dizayn edilmiştir”

Williams, türkiye'nin

en sonteknolojile-

dedi.

oldukça

CAD/CAM

imalat ve analiz yazılımlarını

sunan ve bu yazılımları

kullanarak çözüm

üreten; CAD/CAM yazı-

Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler EtkinliklerXA Etkinlikler Etkinlikler

yüksekti.

tasarım,

ri vakit kaybetmeden en

etkin şekilde uygulaması

konusunda büyük avan

tajı olduğunu belirterek,

Comrat olarak "anahtar

teslimi komple ağ çözümleri"ni

hayata geçireceklerini

vurguladı.

Comrat İletişim hizmetleri

Satış ve pazarlama

Direktörü Sezer kutay,

Çok yakında Com-

sat Türkiye'ye ait bir ınternet

omurgasını hizmete

sokacağız” dedi. Ml

ulustu
lim larının kullanılabileceği

bilgisayar donanımlarını

sunan; endüstriyel

robot üreten veya pazarlayan;

otomasyonda kullanılan

hidrolik, elektriksel

ve elektronik elemanları

ve otomasyon sistemlerini

pazarlayan şirketlerin

katıldığı fuar

teknolojideki en son gelişmeleri

sanayicinin

ayağına getirdi.

Bu yıl ikincisi düzenlenen

CAD/CAM 2000'e

35 şirket katıldı. m

kayıt yaptırmak gerekiyor.

* |NCR'ın CRM semineri
2 YER: Conrad İnternational Oteli/14.00

Mayıs KATILIM KOŞULLARI:Katılımiçin

AYRINTILIBİLGİ:
NCR/0216-474 00 00

4. Lotus zirvesi
.

YER: Swissotel

23Mayss 1ATILIM KOŞULLARI:Katılım için
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Melda@ber-

say.com.tr

» Türkiye'de e-business

24-25

Mayıs

konferansı
YER:Ceylan İntercontinental Oteli

HP'den yöneticilere seminer
YER: Hammam-Sepetçiler Kasrı/9.00

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: HP/0212-233 32 31

16 Mayıs

Ölçsün'ın ürün tanıtım

toplantısı
KONU:Pinnacle Systems'ın yeni ürünleri

tanıtılacak.

16 Mayıs

YER: ICM, Miinih-Almanya

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: www.compaq.com/emea/cts2000

* Cisco Expo 2000 semineri
YER: Ceylan İntercontinental/9.00

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: e-kayıt:www.cisco.com/seminars
kod:S821,

Bilgi için: www.cisco.com/tr/expo2000

23 Mayıs

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: MANER/0212-282 49 96

Policy Based Networking

semineri ve kokteyli
YER:İstanbul Dedeman Oteli/14.30

KATILIM KOŞULLARI:Katılım için
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Planet/0212-274 91 85,
seminer©planet.net.tr

24 Mayıs

11
,
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| ıntel>

pentium

Asayiş berkemal!

 Bir aksaklık saptandı.

Netserver'ımız sessizce harekete geçip

durumanalizi yapar ve sorunlu bölgesarılır.

Bilgi işlem cumhuriyetiniz sarsılamaz.

  
Başarısızlık saldırıyor.

 

  

  

  

Asayiş berkemal.

 

   

HP Net serverLC2000 (D8519A) BS
Intel® Pentium® III işlemci-600 MHz /133 MHz FSB hızı li

2 işlemci desteği/128MB 133MHz ECC SDRAMbellek (4GB maksimum)

Entegre iki kanal Ultra2 SCSI kontrol kartı

Hot-Swap/Redundant güç kaynağı (opsiyonel)

6 adet dahili Hot-Swap Ultra2 SCSI disk yuvası

32xCD-ROM/1.44 MB floppy disk sürücü/Entegre 10/100TX PCI Networkkartı

HP Top tools,HP Open viewManages/SE yönetim yazılımları

 

  HP Net serverNavigator CD ile kolay kurulum

Entegre HP Remote Assistant ile uzaktan yönetim imkanı

Windows 2000 desteği/ HP mühendisleri tarafından 3 yıl müşteri yerinde garanti

DA
HP Destek Plaza: (212) 221 69 69 invent

www.hp.com.tr
Tavsiye edilen, KDV hariç satış fiyatıdır.

PENTİUM VE INTEL İNSİDE LOGOSU, INTEL CORPORATİON'IN ABD'DE TESCİLLİ MARKALARI, MMX TİCARİ MARKASIDIR. MİCROSOFT VE WİNDOWS, MİCROSOFT CORPORATİON'IN ABD'DE TESCİLLİ MARKALARI VE WİNDOWS NT ABD'DE TİCARİ MARKASIDIR

AYRINTILI BİLGİ İÇİN HEMEN ARAYIN:

 

Viz HEWLETT'
S/A PACKARD

Connect
Reseller Program

ADANA SERVİS(322) 454 20 53 AFYON BİLGİ SARAY(272) 215 75 36 ANKARA 4S (312) 419.00 37 ADA(312) 467 58 59 ANI (312) 441 44 41 ART COM(312) 417 82 45 DATA SİSTEM(312) 446 93 91 DAT ASEL(312) 425 67 21 INTRA (312)
4413399 LN (312) 44709 93 METU SOFT(312) 418 21 77 OMNİ TEKNOLOJİ (312) 44646 51 PROMİL (312) 440 88 55 PRO KOM(312) 447 69 30 SERVİS(312) 441 48 00 TOPUM(312) 468 89 60 YATAY (312) 441 46 07 BURSA BAR KOM
(224) 27110 90 MİNERVA (224) 256 72 00 MONİTOR (224) 242 4310 VETA (224) 251 48 44 DENİZLİ BİL SAN(258) 265 74 77 DAT ANET(258) 261 78 16 TUR KOM(258) 241 26 94 DİYARBAKIR HASIL (412) 228 56 56 METRO(412)
22394 36 ISTANBUL ASK(212) 57051 63 AST RON(212) 274 47 75 ATA COM(212)281 49 60 AVİVA(212) 28734 00 BASE COM(212) 272 51 30 BİL SER(212) 275 00 00 BİL TEKTAŞ(212) 222 38 72 BÜRO LİNK(212) 21606 00 D&D (216)
4147117 DATA MARKET (212) 232 22 49 DATA SİSTEM (212) 211 02 49 DAT ASEL(212) 274 71 78 DATASTORE (216) 455 74 66 DELTA (212) 232 85 71 DESTEK(212) 213 68 40 EKİM (212) 210 06 06 EPSİLON (212) 27524 54 ERE NET(216)
380 6272 GEM-DATA (212) 269 10 84 KAKTÜS(212) 232 86 18 KİLİM (216) 336 02 60 KOM PUSAN(212) 279 89 21LABIRENT (212) 212 16 36 LOGİC(212) 212 36 64 MAESTRO (216) 324 04 77 MAKRO(216) 32765 55 MARMARABİLGİSAYAR
(216) 418 67 34 MCR (212) 267 49 17 MEB (216) 451 71 93 NURGİL (212) 280 30 68 PERİ TUS(216) 445 59 69 PLEKOM (212) 216 17 60 PROMİL (212) 325 42 02 PRO TEK(212) 210 17 30 PRO TEL(212) 281 90 60 REDOKS (212) 543 1110
SAN IVA(216) 327 83 59 SERVİS (212) 280 94 10 SISKA (212) 222 84 70 SMART (212) 249 61 51 SOFT BİLGİ İŞLEM (212)212 79 20 SORABİL (212) 274 24 94 TEKNOGRAF (216) 418 27 02 TOLGABİLGİ İŞLEM (212) 236 79 38
TOPUM (212) 272 78 40 YA-GE (212) 275 86 04 YATAY (212) 288 59 79 YILDIZ (212) 275 33 50 İZMİR CENTER(232) 489 82 00 DATA SİSTEM (232) 463 16 63 EGEBİMTES (232) 489 00 60 PERİ TUS(232) 446 73 60 SERVİS(232) 484 73 25
TEKNORİM (920) 429 22 22 MAVZERİ MERA (959) 921 77 N1 MANYA AL AMAÇ (220) 900 RE ON RARKDMA (999) 997 AN AN RFVA (220) OR1 77 ON KAMSININVİP (202) 230 AR 52 TRARZNN FPRNM (462) 323 21 24
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“BİR TEK SAYFASINI
YIRTIPATTIĞIMIZDA
BÜTÜN BİR KİTABI

ATEŞE ATMIŞ OLURUZ!”
George Sand

Bir arkeoloji cenneti olan Hasankeyf'teki tarihi zenginlikleryalnızca Türkiye'nin değil,
dünya kültür mirasının da parçasıdır... Ve mutlaka geleceğe kazandırılmalıdır.

Bu yapılmadığı takdirde Türkiye ve dünya tarihi eksik yazılmış olacaktır.
Çünkü, yırtılan bir sayfa, eksik yazılmış bir kitap demektir!..
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Bir zamanlar adi, kaya

kale anlamına gelen “Hisn

Keyfe”idi... 1517 yılında

Osmanlı topraklarına

katıldıktan sonra, uzun bir

dönem

Diyarbakır

eyaletine

bağlı bir

sancak

merkezi

olarak

tanındı... Ve adı zaman

içinde Hasankeyf olarak

değişime uğradı...

Çevresinde çok sayıda

mağara konut bulunan

Hasankeyf'teki kalıntıların

çoğu Artuklular dönemine

aittir... Bu döneme

ait eserlerinen önemlisi

Hasankeyf Kalesi'nin en

üst noktasında yer alan

Ulucami'dir... Caminin

yedi kapısından

günümüzeyalnızca üç

tanesi kalmıştır...

Hasankeyf Kalesi içinde

yer alan bir diğer önemli

yapıt, Hasankeyf

Sarayı'dır... Artuklular

tarafından yapıldığı

sanılan sarayın çoğu

toprakaltındadır... Kesme

taştan yapılan yapının

kuzey köşesinde kule

kalıntıları bulunmaktadır...

12. yüzyılda Artuklular'ca

taştan inşa edilen

Hasankeyf Köprüsü, yok

olmaküzeredir...

Uzunluğu 100 metreyi

aşan köprünün orta

ayağındaki kabartmaların

astrolojiyle ilgili olduğu

sanılmaktadır...

Hasankeyf'teki bir başka

önemli kalıntı, Eyyubi

Sultanı Süleyman

tarafından yapılan Cami

ul-Rizk'tir. Caminin

duvarları yıkılmış,

yalnızca minaresinin bir

bölümü sağlam

kalmıştır... Mağara

evlerin içindeki yaşam

bugün,ilçeyi oluşturan

bölümdeki evlere

taşınmış durumdadır...

Yolgeçen Hanı olarak

tanımlanan cafe ve birkaç

ailenin halen yaşamakta

olduğu az sayıda konut

dışında mağara evlerin

büyük bir bölümü

boştur... Dicle'nin karşı

kıyısında yer alan İmam
Abdullah Zaviyesi, 15.

yüzyıl ahşapişçiliğinin

eşsiz bir örneği olup,

kapısı ve oniks imamı

betimleyen maviçini

levhası ile bölgenin en

önemlikalıtları

arasındadır... Otlukbeli

savaşında ölen Zeynel

Bey için yapılan kümbet,

kesmetaş üstüne tuğla

kaplamaolarak inşa

edilmiştir. Dışı silindirik,

 
içi sekizgen tabanlı bir

mimariye sahiptir...

Zengin tarihsel değerleri

nedeniyle korumaaltına

alınan Hasankeyf,

GAP bünyesindeyer alan

Ilısu Hidroelektrik

Santralı'nın faaliyete

geçmesinden sonra sular

altına kalacak...

Ve tümüyletarihe

gömülecek...

Hasankeyf'in sular altına
gömülmesi, yedi uygarlığa ait
kalıntıların topyekun
yok edilmesianlamını
taşımaktadır... Bugüne değin
yeterli sayılacak biryeraltı
arkeolojik çalışması
yapılmadığı için, kaybedilen
değerlerin kapsamı hiç
bilinmeyecektir...
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Öğrenci ve öğretmenlere Office kampanyası Turkcell

microsoft Türkiye rine ayda 9.9 dolara 12 ay  yatının beştebiri fiyatına ve- kampanyasında

ve Ves telnetor- taksitle veriliyor. Micro- diliyor. Panasonic

taklaya öğrenci soft'un bu kampanyayla asıl Öğrenci ve öğretmenler bu

ve öğretmenle- amacı, öğrencilerin genç yaş- paketle proje ve derslerini ha- GD 50

rin yararlanabilecekleri bir lardan baslayarak lisansı ya zırlamaktan günlük işlerin yö- ana sonic. Turkcell

kampanya başlattı. Bu kam- zilim kullanmalarını teşvik net imine kadar kullanımalanı : on kredi kartı Kam.

pan yayagore Microsoft Offi- etmek. bulabiliyor. VeezyGo abonene- taksitle sahipolabiliyor. SU .

ce 2000 öğrenci ve öğretmen Kampanya dahilindeki Of- Tri akademik Office 2000'e ay- Bilgi için: www.hipernex. pan yasınadahil ettiği
GD 50 ceptelefonu

sayesinde tüketiciye

ayda —200

milyon lira-

uyarlaması VeezyGo abonene- fice paketi iiriiniin standart fi- da 9.9 USD+KDV ve 12 ay com/kampanya ofis.asp MW

lık alışveriş

yaparak cep

telefonu sahibi

olma

fırsatı sunuyor.

panasonic

GD

50 sahibi

olmak isteyen

tüketiciler,

12 ay

boyunca ayda 200 milyon

liralık harcamayı taahhüt

 

ederek gereksinimlerini

karşılamanın yanında cep

telefonu sahibi olacaklar.

Turkcell kredi kartı sahibi

olmak ve kampanyaya katılmak

için Turkcell Abone

Merkezleri'ne başvurmak

yeterli. Üç ay sürmesi planlanan

kampanya, en az 100

milyon lira düzenli gelir

belgeleyen herkese açık.

Ayrıntılı Bilgi için:

0212-47376 76 m

Tellioğlu,
EE ii Ğ : 4

TATTI | os
dağıtıcısı

4 i allıoğlu Bilgisi-

A 4 yar, Mayıs 2000

: e. itibarıyla —Acer

grubunabağlı Ao-

pen şirketinin ürünlerinin

Türkiye dağıtıcısı oldu. ao—

pen markası ilk etapta CD-

kr - , ROM, DVD-ROM ve
İş DünyasınınBirinciTercihi: Lotus Notes ve Lotus Domino « - sin CDWriter gibi optik iirtinle-

 

1999 yılında teknolojimizi seçen 22 milyonu yeni, toplamda 55 milyonun üzerinde kullanıcısıyla Lotus Notes ve Lotus Domino, i rini pazara sunmayı hedefli-

e-posta, bilgi paylaşımı,iş akışı ve Internet/İntranet uygulamaları alanlarında iş dünyasında en çok tercih edilen yazılımdır. $ yor. CD-ROM olarak 48X,

ni Vünatimi İni “iü özal ; 52X ve 56X hız kate gorile-
Bilgi Yönetimi İçin Hazır Altyapı lüle rinde üretim yapan Aspen,
Bilgi Yönetimi konusundabaşarılı olmuş hemen tüm kurumlarda Lotus yazılımları kullanıldığını fark edersiniz. DVD-ROM konusunda da

Çünkü o kurumlar kaynaklarını pek çok değişik yazılımı entegre etmeye harcamak yerine, gerekli parçaları hazır sunan — DVD1040 modeli ile 10X

Domino'yu kullanmış ve iş gereksinimlerine odaklana bilmişlerdir. DVD ve 40X CD okumahızına

sahip slot ve tray olarak

2 model üretiyor.
Türkiye'de...

Türkiye'de yüzlerce şirket, binlerce çalışanıyla Domino'ya geçti. Türkçe yazılımlarımız, çözüm . .
i. Lo Ni O, Rewriter olarak ise

ortaklarımız ve geliştirdikleri yüzlerce çözüm, eğitim, destek ve danışmanlık hizmetlerimiz ile OR? oo

sizin de “e-business”dünyasınahızlı bir giriş yapmanızartık çok kolay. F CRW96G24 modeli ile 6X

a iy ov ge i yazma, 24X okuma ve 4X

| a nm 0) | R tekrar yazma hızlarına saLo
hip olan performansı yüksek

CD yazıcısını da üreten
An IBM Company Aspen, bu ürün ile MP3

Bize kolayca ulaşabilirsiniz: İstanbul (0212) 317 17 17, Ankara (0312) 455 48 48, www.lotus.com/Turkey için sıkıştırılmış çözümler

 
ve yazılımlar da sunuyor. m
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eÜretkenliği Baskı İşlerini. — Düşük Maliyet — Esneklik ve
artırmak — Hızlandırmak Ayrılabilecek ufak bir TOT[TTT]4

Yazıcılarınortakkullanımını Araştırmalarda PC yerine Maliyetle hem yazıcınızın. Çevre birimlerini ağa HP
~ sağlamak hem maliyetleri HP Jet directçizerinden hem deağınızın daha VAADARZ

verimli ve kızlı bağlayarak yeni=J istir erekhem de ortak yapılmasının baskıların 8 ş ER
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Sektör Haberleri 

Prizmanet’e e-ticaret ödülü

ınternetşirketi Priz-

manet, e-ticaret

dalında Microsoft

Türkiye tarafından

1999 yılının en iyi sektörel

çözümcüsüseçildi.

Prizmanet'in ödüle layık

görülen e-ticaret hizmetini

verdiği şirketler arasında

Tanyaş, Remzi kitabevi,

Gift Selective,

Telemark, Zihni müzik

Market, Kurtuluş

Yayınları, Teba Market,

Varlık Yayınları ve büyükkaya

Sigorta bulunuyor.

Prizmanet, "Kent pusulası"

sayfası ile The

Global İnventory Project

(GIP) tarafından verilen

 

"En İyi Proje" ödülü ile

de uluslararası ödülün de

sahibi bulunuyor.

Prizmanet, ınternet'ten

alışveriş imkanı

sunan Www.avantaj mar-

ket.com hizmete girerek,

alıcılara, aradığı ürün ya

da hizmeti kendi istediği

bir zaman diliminde bir-

Coos
Kurtulur Vaginlan

ASAR
£7 VARLIK

YAYINLAR

-~y
m

ity diy di

çok alternatif arasından

kısa sürede seçip satın

alma olanağı sağlıyor.

Böylece Prizmanet, gerçek

zamanlı görüntü yayını,

emlak veritabanı

uygulaması gibi gerçekleştirdiği

yeniliklere bir

yenisini daha eklemiş

oluyor. m

Başarı Telecom'dan yenilikler
ınternetsektörüne

giriş yapan Başarı

Telecom, hemkurumsal

hem de kişisel

pazarlara yönelik olarak

farklı abonelik servisleri

ve İnternet erişim

hizmetleri sunuyor. çevirmeli

erişim paketini

aylık abonelik yenileme

bazında 9.90 dolardan satışa

sunan Başarı Tele-

kom,yıllık abonelik yenilemelerinde

bu fiyat ayda

7.90 dolara düşüyor.

Başarı Telecom, mobil

ortamlarda sağlanamayan

iki yeni hizmeti,

WAP uyumlu cep telefonları

üzerinden verilmesini

sağlıyor. kablo 

suz Ağ Yönetimi (WNA)

ve Kablosuz  SAP-

WSAP (Wireless SAP)

olarak adlandırılan iki

yeni uygulama sayesinde

iletişim ağ yapılarındaki

arızalar, cep telefonlarına

otomatik olarak anında

bildiriliyor ve WAP

 

WSAP

uyumlu cep telefonları

aracılığı ile giderilebiliyor.

Böylece Kurumsal

Kaynak Planlama yazılımlarından

biri olan

SAP yazılımına, WAP

uyumlu cep telefonlarından

erişim mümkün olabilecek.

m

Scotland Sanal Market açıldı

cort grubu'nun

dağıtıcı

şirketi Deniz

Mağazacılık,

Scotland Sanal market'i

Bilgisayar

ürünlerinden elektronik

ürünlerine,

açtı.

aksesuarlar-

yazılımlara kadar

geniş bir ürün yelpazesine

sahip olan Scotland

Sanal Market te bin çeşit

ürün bulunuyor. Ürünler

dan

istenirse Scotland ma-

gazalarından alınabildiği

gibi, istenirse kargo ile

adrese teslimediliyor.

Kredi kartı veya havale

ile alışveriş olanağı

sunulan sitede, yakında

Scotland'ler de kendilerine

ait şifreleri ile sipariş

verebilecekler. Es-

cortland Sanal Market'e

www.escort land.com.tr

adresinden ulaşılıyor. m

200 bin kişi HP İdea Kit

kazanacak

hewlett packard

daha ön-

Kit

olarak sunduğu

özel paketleri şimdi

de tüm Avrupada sadece

200 bin kişinin yararlanabileceği

bir promosyonla

tekrar kullanıcıların

hizmetine sunuyor.

HP yazıcı kullanıcılarının

bu kitler sayesinde,

4 değişik dalda amatör

olarak kendilerini geliştirmeleri

ve yaratıcılığını

ön plana çıkartmaları hece

İdea

demleniyor.

Bilgilendirme Türkçe

olarak C6614DE,

C6615DE, 51625AE,
CS1645AE, 51629AE ve
S1649AE kartuşların

içinden çıkacak bilgi formunda

yer alıyor. kartuşlar

üzerinde yer alan

"Order your idea kit”

İdea kiti nizi sipariş

edin) sloganı bulunuyor

ve bu bilgi formu üzerinde

yer alan kupondaistenilen

HP İdea Kit işaret-

yenip, adres kısmını doldurmak

ve paket üzerindeki

13 rakamlı kartuş

barkodunu kesip barkod

ile kupon üzerindeki adrese

göndermek yeterli

oluyor. Siparişin kabulü

8 haftaya kadar sürebiliyor

ve en geç postalanma

tarihi ise 31 Ocak 2000.

Her barkod için en fazla

Creative, Web, Photo,

Travel İdea Kit'lerden

bir tanesi istenilebiliyor.

Hewlett Packard tüketim

malzemeleri dağıtıcılarından

olan Ekip

Elektronik, bu promosyonu

duyurarak HP yazıcı

kullanıcılarının sınırlı

sayıda kartuşu kapsayan

kitlere tükenmeden ulaşmalarını

amaçlıyor. m

Macromedia

web sitesi

BroadVision

ile hazır

urkiye temsilciliğini

Da-

taşel'in

len diği, Bro-

adVision, Macromedia

ve Shockwave'in yeni

nesil websitelerini, ki-

entegrasyonla

web memnuniyetli çözümler

kurmak üzere

Retail Commerce'le

oluşturdu.

Macromedia, Broad-

Vision'ın gelişmiş kişiselleştirme

kapasitesiyle

müşterilerine, onların

ihtiyaç ve ilgi alanlarına

göre dahaiyi servis

vermeyi hedefliyor.

Bu yılın başlarında

Macromedia ve Broad-

Vision'ın ilişkileri daha

da gelişti. İki şirket arasında

Dreamweaverİi-

sansı için bir OEM söz-

üst-

sisel

leş mesi imzalandı.

Böylece, dreamweaver'li

Broad vision

Birebir Dizayn merkezi,

web sitesi hazırla-

yanların ve uygulama

geliştiricilerin kolayca

kurup geniş platformda

kullanmasına,e-ticareti

kişiselleştirerek, finansal

hizmet vermeye ve

bilgi yönetimi sitelerine

izin veren geniş

kapsamlı gelişme platformu

oldu. m

İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler
Kurum

SSK Ankara Satin

Alma Sigorta Miid.

PTT Genel Müdürlüğü

TÜBİTAK Marmara
Araştırma Merkezi

Milli Savunma Bakanlığı

İç Tedarik Dairesi Bşk.

PTT Genel Müdürlüğü

Kapsam

55 adet kişisel bilgisayar satın

alınacak.

300adet kesintisiz güç kaynağı

satın alınacak.

3115 m. backbonefiber optik kablo,

19 adet patch panel, | adet central

Şartname Temini

HI. Satın Alma Şube Müdürlüğü'nden,

İstanbul'da Avrupa Yakası PTT Başmüdürlüğü Malzeme

Müdürlüğü'nden 20 milyon TLkarşılığındaalınabilir.

alınabilir.

switch, 23 adet Departmental switches,

| router, | firewall satın alınacak.

26 kalem bilgisayar sistemi donanım

ve yazılım ürünleri satın alınacak.

200 adet bilgisayar ve 200 adet lazer

yazıcı satın alınacak.

Resmi Gazete Son Başvuru
A

Şartnameler, müdürlüğün 5 Nolu Satın Alma Komisyonu

Başkanlığı'ndan 5 milyon TL karşılığında alınabilir.

Şartnameler, PTT Genel Müdürlüğü MalzemeDairesi Başkanlığı

Şartnameler, TÜBİTAK Marmara Araştırma Merkezi'nden

5 Mayıs 2000 16 Mayıs 2000

4 Mayıs 2000 23 Mayıs 2000

18 Nisan 2000 23Mayıs 2000

Şartnameler, MSB'lığı İç Tedarik Bölge Başkanlığı Etlik-Ankara

adresindenalınabilir. 13 Nisan 2000 24 Mayıs 2000

Şartnameler, Ankara'da PTT Genel Müdürlüğü Malzeme Dairesi

Başkanlığı II. Satın Alma Şube Müdürlüğü'nden, İstanbul'da

Avrupa Yakası PTT Başmüdürlüğü Malzeme Müdürlüğü'nden

 

30
 Haberler Bihaber e Sayı 268 e 15-21 Mayıs 2000
 

Sektör Haberleri 

Prizmanet’e e-ticaret ödülü

ınternetşirketi Priz-

manet, e-ticaret

dalında Microsoft

Türkiye tarafından

1999 yılının en iyi sektörel

çözümcüsüseçildi.

Prizmanet'in ödüle layık

görülen e-ticaret hizmetini

verdiği şirketler arasında

Tanyaş, Remzi kitabevi,

Gift Selective,

Telemark, Zihni müzik

Market, Kurtuluş

Yayınları, Teba Market,

Varlık Yayınları ve büyükkaya

Sigorta bulunuyor.

Prizmanet, "Kent pusulası"

sayfası ile The

Global İnventory Project

(GIP) tarafından verilen

 

"En İyi Proje" ödülü ile

de uluslararası ödülün de

sahibi bulunuyor.

Prizmanet, ınternet'ten

alışveriş imkanı

sunan Www.avantaj mar-

ket.com hizmete girerek,

alıcılara, aradığı ürün ya

da hizmeti kendi istediği

bir zaman diliminde bir-

Coos
Kurtulur Vaginlan

ASAR
£7 VARLIK

YAYINLAR

-~y
m

ity diy di

çok alternatif arasından

kısa sürede seçip satın

alma olanağı sağlıyor.

Böylece Prizmanet, gerçek

zamanlı görüntü yayını,

emlak veritabanı

uygulaması gibi gerçekleştirdiği

yeniliklere bir

yenisini daha eklemiş

oluyor. m

Başarı Telecom'dan yenilikler
ınternetsektörüne

giriş yapan Başarı

Telecom, hemkurumsal

hem de kişisel

pazarlara yönelik olarak

farklı abonelik servisleri

ve İnternet erişim

hizmetleri sunuyor. çevirmeli

erişim paketini

aylık abonelik yenileme

bazında 9.90 dolardan satışa

sunan Başarı Tele-

kom,yıllık abonelik yenilemelerinde

bu fiyat ayda

7.90 dolara düşüyor.

Başarı Telecom, mobil

ortamlarda sağlanamayan

iki yeni hizmeti,

WAP uyumlu cep telefonları

üzerinden verilmesini

sağlıyor. kablo 

suz Ağ Yönetimi (WNA)

ve Kablosuz  SAP-

WSAP (Wireless SAP)

olarak adlandırılan iki

yeni uygulama sayesinde

iletişim ağ yapılarındaki

arızalar, cep telefonlarına

otomatik olarak anında

bildiriliyor ve WAP

 

WSAP

uyumlu cep telefonları

aracılığı ile giderilebiliyor.

Böylece Kurumsal

Kaynak Planlama yazılımlarından

biri olan

SAP yazılımına, WAP

uyumlu cep telefonlarından

erişim mümkün olabilecek.

m

Scotland Sanal Market açıldı

cort grubu'nun

dağıtıcı

şirketi Deniz

Mağazacılık,

Scotland Sanal market'i

Bilgisayar

ürünlerinden elektronik

ürünlerine,

açtı.

aksesuarlar-

yazılımlara kadar

geniş bir ürün yelpazesine

sahip olan Scotland

Sanal Market te bin çeşit

ürün bulunuyor. Ürünler

dan

istenirse Scotland ma-

gazalarından alınabildiği

gibi, istenirse kargo ile

adrese teslimediliyor.

Kredi kartı veya havale

ile alışveriş olanağı

sunulan sitede, yakında

Scotland'ler de kendilerine

ait şifreleri ile sipariş

verebilecekler. Es-

cortland Sanal Market'e

www.escort land.com.tr

adresinden ulaşılıyor. m

200 bin kişi HP İdea Kit

kazanacak

hewlett packard

daha ön-

Kit

olarak sunduğu

özel paketleri şimdi

de tüm Avrupada sadece

200 bin kişinin yararlanabileceği

bir promosyonla

tekrar kullanıcıların

hizmetine sunuyor.

HP yazıcı kullanıcılarının

bu kitler sayesinde,

4 değişik dalda amatör

olarak kendilerini geliştirmeleri

ve yaratıcılığını

ön plana çıkartmaları hece

İdea

demleniyor.

Bilgilendirme Türkçe

olarak C6614DE,

C6615DE, 51625AE,
CS1645AE, 51629AE ve
S1649AE kartuşların

içinden çıkacak bilgi formunda

yer alıyor. kartuşlar

üzerinde yer alan

"Order your idea kit”

İdea kiti nizi sipariş

edin) sloganı bulunuyor

ve bu bilgi formu üzerinde

yer alan kupondaistenilen

HP İdea Kit işaret-

yenip, adres kısmını doldurmak

ve paket üzerindeki

13 rakamlı kartuş

barkodunu kesip barkod

ile kupon üzerindeki adrese

göndermek yeterli

oluyor. Siparişin kabulü

8 haftaya kadar sürebiliyor

ve en geç postalanma

tarihi ise 31 Ocak 2000.

Her barkod için en fazla

Creative, Web, Photo,

Travel İdea Kit'lerden

bir tanesi istenilebiliyor.

Hewlett Packard tüketim

malzemeleri dağıtıcılarından

olan Ekip

Elektronik, bu promosyonu

duyurarak HP yazıcı

kullanıcılarının sınırlı

sayıda kartuşu kapsayan

kitlere tükenmeden ulaşmalarını

amaçlıyor. m

Macromedia

web sitesi

BroadVision

ile hazır

urkiye temsilciliğini

Da-

taşel'in

len diği, Bro-

adVision, Macromedia

ve Shockwave'in yeni

nesil websitelerini, ki-

entegrasyonla

web memnuniyetli çözümler

kurmak üzere

Retail Commerce'le

oluşturdu.

Macromedia, Broad-

Vision'ın gelişmiş kişiselleştirme

kapasitesiyle

müşterilerine, onların

ihtiyaç ve ilgi alanlarına

göre dahaiyi servis

vermeyi hedefliyor.

Bu yılın başlarında

Macromedia ve Broad-

Vision'ın ilişkileri daha

da gelişti. İki şirket arasında

Dreamweaverİi-

sansı için bir OEM söz-

üst-

sisel

leş mesi imzalandı.

Böylece, dreamweaver'li

Broad vision

Birebir Dizayn merkezi,

web sitesi hazırla-

yanların ve uygulama

geliştiricilerin kolayca

kurup geniş platformda

kullanmasına,e-ticareti

kişiselleştirerek, finansal

hizmet vermeye ve

bilgi yönetimi sitelerine

izin veren geniş

kapsamlı gelişme platformu

oldu. m

İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler
Kurum

SSK Ankara Satin

Alma Sigorta Miid.

PTT Genel Müdürlüğü

TÜBİTAK Marmara
Araştırma Merkezi

Milli Savunma Bakanlığı

İç Tedarik Dairesi Bşk.

PTT Genel Müdürlüğü

Kapsam

55 adet kişisel bilgisayar satın

alınacak.

300adet kesintisiz güç kaynağı

satın alınacak.

3115 m. backbonefiber optik kablo,

19 adet patch panel, | adet central

Şartname Temini

HI. Satın Alma Şube Müdürlüğü'nden,

İstanbul'da Avrupa Yakası PTT Başmüdürlüğü Malzeme

Müdürlüğü'nden 20 milyon TLkarşılığındaalınabilir.

alınabilir.

switch, 23 adet Departmental switches,

| router, | firewall satın alınacak.

26 kalem bilgisayar sistemi donanım

ve yazılım ürünleri satın alınacak.

200 adet bilgisayar ve 200 adet lazer

yazıcı satın alınacak.

Resmi Gazete Son Başvuru
A

Şartnameler, müdürlüğün 5 Nolu Satın Alma Komisyonu

Başkanlığı'ndan 5 milyon TL karşılığında alınabilir.

Şartnameler, PTT Genel Müdürlüğü MalzemeDairesi Başkanlığı

Şartnameler, TÜBİTAK Marmara Araştırma Merkezi'nden

5 Mayıs 2000 16 Mayıs 2000

4 Mayıs 2000 23 Mayıs 2000

18 Nisan 2000 23Mayıs 2000

Şartnameler, MSB'lığı İç Tedarik Bölge Başkanlığı Etlik-Ankara

adresindenalınabilir. 13 Nisan 2000 24 Mayıs 2000

Şartnameler, Ankara'da PTT Genel Müdürlüğü Malzeme Dairesi

Başkanlığı II. Satın Alma Şube Müdürlüğü'nden, İstanbul'da

Avrupa Yakası PTT Başmüdürlüğü Malzeme Müdürlüğü'nden



Onu nasıl

durdurabilirsiniz ki?

 

Alpha serversistemleriiçin

Tru64™ UNIX®

Alpha . BAL sah > | 1) satin

alabileceğiniz en hızlı RI: JD ısusu olmasını sağlıyor

Böylece dünya üze rind gün, 24 saat yapılan e-ticaret,

iletişim, finansal hizmetler ve iş uygulamaları hiç aksamıyor.

Sınırsız büyüme kapasitesi sayesinde şu andakibilgi işlem

yatırım kapasitesini arttıra bilmenizeolanak sağlıyor,

yatırımlarınızı destekliyor. Tek kelimeyle durdurulamıyor.

Tıpkı günümüzşirketlerinin bilgisayar ihtiyacının

durdurulamaması gibi.

Daha genişbilgi için

www.compaq.com.tr ya da (0216) 391 84 30
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Alpha serversistemleriiçin

Tru64™ UNIX®

Alpha . BAL sah > | 1) satin

alabileceğiniz en hızlı RI: JD ısusu olmasını sağlıyor

Böylece dünya üze rind gün, 24 saat yapılan e-ticaret,

iletişim, finansal hizmetler ve iş uygulamaları hiç aksamıyor.

Sınırsız büyüme kapasitesi sayesinde şu andakibilgi işlem

yatırım kapasitesini arttıra bilmenizeolanak sağlıyor,

yatırımlarınızı destekliyor. Tek kelimeyle durdurulamıyor.

Tıpkı günümüzşirketlerinin bilgisayar ihtiyacının

durdurulamaması gibi.

Daha genişbilgi için

www.compaq.com.tr ya da (0216) 391 84 30
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J.D. Edwards pazarlama

konusunda iddialı geliyor
HABER MERKEZİ

lobalSoft

zenle diği basın

toplantı-

sında J.D. edwards'ın

yetersiz. oldu-

guna inandıkları -pazarlama

hareketlerine ağırlık

vereceğini açıkladı.

J.D. Edwards Güney avrupa

Bölgesi Pazarlama

Direktörü Gisella Ros-

signori, J.D. Edwards'ın

bugüne kadar tüm dünyada

yapmış olduğu pa-

hareketlerinin

yetersiz olduğunu ve seslerini

gerektiği ölçüde

duyuramadıklarını söyledi.

SAP ve Oracle'dan

sonra dünyada üçüncü

sırayı almalarına rağmen

isim olarak gerektiği kadar

tanınmadıklarını be-

dü-

zar lama

 

 

J.D. Edwards Güney Avrupa Bölgesi Pazarlama

Direktörü Gisella Rossignoli, Türkiyeile İtalya'nın aynı

yapıda şirketlere sahip olduğunubelirtirken KOBİlerin

yatırım yapmakiçin yeteri kadar kaynaklarının olmadığını

da vurguladı.

lir ten Rossignoli, J.D.

Edwards'ın pazarlama

bütçeler isini artırdığını

ve C. Edward Mcva-

ney'in yeniden J.D. edwards

Başkanlığı ve yönetim

Kurulu Başkanlı-

ğgı'na atanmasıyla J.D.

Edwards'ın genç ve di-

Bilişim Bakanlığı
akan lık, devleti

ilgilendiren en önemli konuların,

en üst düzeyde ele

alındığı devlet makamı. bilişimin,

devletin en üst düzeyinde ele

alınması gerekli mi? Evet, ama konuşmamız

gerekenler var.

En kısa ve en doğru yoldan

bilgi toplumu olmamız

gerekir. Devlet ve milletçe

çok akıllı ve planlı davranmamız,

zaman başta olmak

üzere tüm kaynaklarımızı

çok verimli kullanmamız

lazım. Bunu gerçekleştirdi-

timiz oran ve sürede gelişir

ve önümüzdeki toplumlar

ile arayı kapatırız.

Bu yolda ilerleyen ülkelerin devlet

ve hükümetorganları, yarışın bizzat

içinde yer alıyorlar. Strateji belirliyorlar,

plan yapıyorlar ve uyguluyorlar.

Bizimkiler de bir an önce bilişimi

benimsemeli, inanmalı ve aynı şekilde

davranmalı.

İşte şimdi "bu işi nasıl yapmalı?"

kısmı geliyor. Bilişim stratejilerinin

oluşturulması, kritik başarı

nin belirlenmesi, uygulamacılara aktarılması,

izleme ve değerlendirme

sonuçlarını alarak stratejilerin güncellenmesi

bu işin ruhudur,

Öncelikle yaşayan bir mekanizma geliştirilmeli

ve bu mekanizmaya dev-

ve milleti

namik bir yapıya kavuşacağını

belirtti.

1999 yılında yaklaşık

945 milyondolarciroelde

ettiklerini söyleyen

Rossignoli, J.D. Edwards

olarak müşterilere kendi

uzmanlık alanlarında en

iyiyi vermeyi amaçladık-

makurulu değil, bir karar organı olmalı.

Buradaki devlet bacağının bir

bakanlık olması gerekiyorsa olsun.

Ancak devletin herkesten dahaakıllı

olduğu varsayımını değiştirmek gerekiyor.

Üstün olan, ortak akıl.

Bu yaklaşımın bilişimde başarılı

 

KURDAKUL

 

olmasını ve devletin tüm

yapısına dağılmasını dilerim.

Asgari ücret saptama

yetkisinin bir komisyonaait

olması güzel bir örnek.

Bilişim sözcüğü, bilgi

teknolojileri ve iletişimin

birlikteliğini yansıtır. sözcüğün

bu yaygın kullanımı,

teknolojik birleşmeyi de

çok güzel ve doğru şekilde aktarır.

Dikkatimi çeken konu, güncel bakanlık

yasa taslağının bilişimi değil, sadece

bilgi ve bilgi teknolojilerini esas

alması. Ama bunakarşın bağlısı kuruluşlar

listesine Türk Telecom'u dahil

etmesi. Bilişim disiplinler arası

bir kavram, birleştirici, bağlayıcı bir

faktörleri-

beynidir.

öğe ve tüm sektörler için bir kaldıraç.

Bu unsurları önde olmalı, her şeyiyönetmeye

kalkmamalı.

Bizde bakanlık denince; müsteşar,

daire başkanları, bağlısı devlet kuruluşları,

makamotoları, binlerce memur,

tayinler ve siyasi hesaplar akla

geliyor. Bilişimin bunaihtiyacı yok.

Türkiye'nin bunaihtiyacı yok. Ana

larını vurguladı. Dikey

sektörlere çözümler vermekte

odaklandıklarını

da belirten Rossignoli,

hizmet verdikleri sektörlerin

tekstilden inşaat

sektörüne kadar çok geniş

bir yelpaze olduğunu

sözlerine ekledi.

Bugüne kadarhepaltyapı

yatırımına yöneldiklerini

ve altyapılarını

güçlendirdiklerini söyleyen

Rossignoli, şimdi de

pazarlamayatırımları ile

güçleneceklerini vurguladı.

Ayrıca Rossignoli,

geleceği İnternet'te gördüklerini

bu nedenle Tra-

dex Teknolojileri ile dikey

pazarlar için çeviri-

mici ticaret yapan topluluklar

oluşturmayı planladıklarını

da söyledi. m

bihaber@inter pro.com.tr

Sun’in gelirlerinde artış
un Microsystems'in 3. çeyrek mali

döneminingelirlerinin bir önceki yıla göre

yüzde 35 oranında artarak, 4 milyar dolara

ulaştığı bildirildi. Bu dönemde elde edilen

net kazanç ise, bir önceki yıla göre, yüzde 49

oranındaartarak, 436.2 milyon dolar oldu.

Üçüncü 3 aylık mali dönemde hisse başına elde

edilen kazanç ise, önceki yıl ile karşılaştırıldığında,

yüzde 44 oranındaarttı; hisse başına 26 dolar kazanç

getirdi. 2000 mali yılının ilk dokuz aylık döneminde

şirketin gelirleri, 10.704 milyar dolar olarak

gerçekleşti. Gelirlerde bir önceki periyoda göre,

yüzde 29 oranındaartış sağlandı. Net gelir ise, yüzde

40 oranındaartarak, 1.065 milyar dolar oldu. m

Apple'ın mali sonuçları
pple'ın, | Nisan'da biten 2000 mali

yılının ikinci üç aylık dönemindenetkarı,

233 milyondolar oldu. Uç aylık gelir ise

geçen yıla göre yüzde 27 artarak 1.94

milyarı buldu. Ayrıca, uluslararası satışların üç aylık

gelirin yüzde 51'ini oluşturduğu daaçıklandı.

Mali sonuçlar, ARM Holding'in 1.5 milyon

hissenin satışından elde edilen kazançtan vergi

sonrasında elde kalan 73 milyon doları da içeriyor.

Bir kerelik işlemler hariç tutulduğundaşirketin karı

160 milyon dolar oluyor; bu da geçen yılın aynı

dönemindeki kara göre yüzde 72'lik bir artış

olduğunu gösteriyor. | milyon 43 bin adet bilgisayar

ve yan ürünü satılması da yıllık bazda yüzde 26'lık

bir büyümeyi sağlıyor. m

Pervan, mağazalarında

satış otomasyonuna geçiyor
Home

Studio, mağazalarındaki

otomasyonu sis-

ersan

satış

temine geçmek amacıyla

bir proje hazırlıyor. Bu

proje kapsamında, Per-

san'ın İstanbul dudullu'daki

merkezi ile 11

mağazası birbirine frame

Relay hatları ile bağlanarak,

mağazalardaki

satış otomasyonu uygulamasının

çalışması: sağlanıyor.

Proje ile, veri

iletişiminin yanı sıra te-

Amerikan Ordusuna SGI
GI, Amerikan

Ordusunun yeni

Havacılık

Taktik Eğitim

Simulator AVCATT-A

için, ileri düzeyde yüksek

performanslı görsel

bilgi işlem ekipmanı ve

sunucuları sağlıyor.

Her AVCATT-A helikopter

simula törünün

görüntü üreticisi, çift raf—~

defon santralleri de frame

Relay üzerinden birbirine

bağlanarak telefon

ve faks giderlerine de tasarruf

sağlanması amaçlanıyor.

Vargem Proje Müdürü

Mazlum Kutlar, Pervan

projesinin en ilgi çekici

yönününİkinci Nesil Ses

ve Veri Bütünleşmesi uygulamalarının
gerçekleştirilmesi

olduğunu söylüyor.

Pervan projesinde,

merkezde Cisco 3640 ve

mağazalarda Cisco 2610

  
2000 sunucusundan oluşuyor.

SGI görüntü üreticisi

ile, AVCATT-A si-

küratörleri, tamamen

korelasyonla, pencere

ve 1750 yönlendiricilerden

yararlanılması planlanıyor.

Sınırlı band genişliği

içinde ses ve satış

otomasyonu verilerinin

rahatça iletilmesi için,

Dynamic Bandwidth

Allocation uygulaması
gerçekleştirilecek. Ma-

gazaların birbirleriyle

merkezdeki telefon santrali

bağlantılarını kullanmadan

görüşebilmesi

için ise, Voice Tandem

Switching uygulaması

kurulacak. m

teknolojisi
kum, ısı, rüzgar, bulut

gibi etkenlerin simula
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HABER MERKEZİ
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Bölgesi Pazarlama
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gerektiği ölçüde

duyuramadıklarını söyledi.

SAP ve Oracle'dan

sonra dünyada üçüncü
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dü-

zar lama

 

 

J.D. Edwards Güney Avrupa Bölgesi Pazarlama
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Başkanlığı ve yönetim
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alınması gerekli mi? Evet, ama konuşmamız

gerekenler var.

En kısa ve en doğru yoldan

bilgi toplumu olmamız

gerekir. Devlet ve milletçe

çok akıllı ve planlı davranmamız,

zaman başta olmak

üzere tüm kaynaklarımızı

çok verimli kullanmamız

lazım. Bunu gerçekleştirdi-

timiz oran ve sürede gelişir

ve önümüzdeki toplumlar

ile arayı kapatırız.

Bu yolda ilerleyen ülkelerin devlet

ve hükümetorganları, yarışın bizzat

içinde yer alıyorlar. Strateji belirliyorlar,

plan yapıyorlar ve uyguluyorlar.

Bizimkiler de bir an önce bilişimi

benimsemeli, inanmalı ve aynı şekilde

davranmalı.

İşte şimdi "bu işi nasıl yapmalı?"

kısmı geliyor. Bilişim stratejilerinin

oluşturulması, kritik başarı

nin belirlenmesi, uygulamacılara aktarılması,

izleme ve değerlendirme

sonuçlarını alarak stratejilerin güncellenmesi

bu işin ruhudur,

Öncelikle yaşayan bir mekanizma geliştirilmeli

ve bu mekanizmaya dev-

ve milleti

namik bir yapıya kavuşacağını

belirtti.

1999 yılında yaklaşık

945 milyondolarciroelde

ettiklerini söyleyen

Rossignoli, J.D. Edwards
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bihaber@inter pro.com.tr
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Alcatel Contact Center.cal center'lâ yapabileceğiniz
tüm işlemleri gerçekleştirebiliyor. Peki fazlası ne? İnternet!

Alcatel Contact Center, telefonla ya da İnternet ortamında müşterilerinizin

size rahatça ulaşmalarını ve verdiğiniz hizmetlerden süratle

yararlanmalarını sağlıyor. :

Bununyanısıra siz de, Alcatel Contact Center sayesinde,işlerinizi daha

hızlı ve ekonomik olarak yapabiliyorsunuz. İş dünyasının, baş döndürücü

bir yarışa dönüştüğü rekabet ortamında, Alcatel Contact Center'ın

sunduğu olanaklarla tanışın.
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ARCHİTECTS OF AN INTERNET WORLD

     

 
Bilgi için: www.alca tel.com.tr Tel: (0212) 284 43 43-339 49 0 0
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| ne devam edeceğini soy- olarak faaliyetlerine de- las mayiyaptık”. Kurum- diyor.

scent EN'nin leven Lucent Technolo- vam ediyor. Her ülkede sal pazarı hedefleyen Lu Armada ile yapılan

Türkine'deki gies EN Çözüm Destek yerel dağıtıcı atay abili-. cent EN, Armada bayi katma değerli dağıtıcı

ilk dağıtıcısı Uzmanı İlhan Aşık şu yorup. Burada da Arma- kanalıyla başta kamu, anlaşması şu ürünleri
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  ODTÜ Öğrenci Kolu
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2. Küreselleşmenin Kurumsal

Nitelikteki Eğitime Etkisi

3. Bilgi Okur Yazarlığı

4, Eğitimde Biliyim Teknolojilerinin

Gelişmesini Etkileyen Faktörler

WEB SİTESİ
TASARIM YARIŞMASI

10-14 YAŞ GRUBUNDAKİ
ÇOCUKLAR!

Hayalinizdeki okulun

web sitesini tasarlayarak

harika armağanlar

kazanabilirsiniz
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Armada,

Lucent

Technologies in

dört ana

bölümünden

biri olan EN

(Enterprise

Network)'nin

yetkili

dağıtıcısı oldu.

Nisan sonunda

imzalanan

anlaşmaya

göre Armada,

Lucent EN

bölümü

kapsamındaki 5

ürün ailesini

Türkiye

pazarına

sunacak.

Family (LAN ürünleri),

ClearTrac (Voice

over Frame Relay ürün

ailesi), Pipeline (VPN

yönlendiriciler), access

Point (VPN yönlendiriciler),

Lucent

Managed Firewall

(LMF giivenlik duvarı

ailesi).

Armada'da kurulan

Lucent İş Birimi'nin

başına geçen Serdar

Oralı, büyük yatırım

yapmayakarar vererek

işbirliğine girdiklerini

belirtti.

"Özellikle şu anda
Türkiye'de Campus

ailesinin çok iyi bir pazarı

olduğuna inanıyoruz”

diyen Oralı şöyle

devametti: "Birinci-

sı ürünler teknolojik

olarak çok iyi bir yerde.

Rakiplerinde olmayan

özelliklere sahip.

Ayrıca çok pahalı de-

gil. Diğer ürünler de

kendi pazarlarında söz

sahibi.”

LMF ürün ailesiyle

de ciddi bir pazar payı

almayı öngören armada'nın

hedefi, LAN

alanında Lucent ürünleriyle

söz sahibi olmak.

m

did emt@inter pro.com.tr
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IBM İnfo print40

* 40 sayfa/dk., 200.ooo sayfa/ay

* A4 - A3 stan dari

  

FOKUS
“WEFOCUS ON PRİNTERS”

Sir “PROFESYONELden

profesyonelce armağanlar...

1 Mayıs - 31 Temmuztarihlerinde

IBM “Workgroup” ra

laser yazıcıları

alan ilk 50 kişiye

iki süper program

hediye: |
*Lotus Smart suite

*IBM World book
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IBM İnfo print21
« 21 sayfa/dk., 100.ooo sayfa/ay

* 100 MHz IBM PowerPC 603 işlemci

« Adobe" PostScript®3, PCL 6

* 1200x1200 dpis/b çıkış

* *64 MB memory

* Web-ready, İnternet Printing Protokol (IPP)

 

Pp *1 Mayıs - 30 Eylültarihleri arasında IBM İnfo print21 alan herkese

32 MB yerine 64 MB memory promosyonolarakveriliyor.
ZEY 
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IBM Tirk kabl olamada

liderlik hedefliyor
ürünlerini İndex in dağıtacağını IBM Türk İletişim Hizmet-

açıkladı. Bugüne kadar IBM leri Satış Uzmanı Mehmet Er-

kablolama konusun- Türk” ün satışını doğrudan ken- bil, ACS kablolama ürünleri-

da liderliği hedefle- dişinin yaptığı ACS ürünlerinin nin, protokol bağımsız, kuruPINAR

UYLUK DİikİIiCİ

yen IBM Türk,ACS pazarlama, satış ve satış sonrası lumu ve yönetilmesi kolay,

(Advanced Conner- için yeni organizasyon yapısına komple bir kablolama çözümü IBMTürk, çözümortaklarıyla ACS ürünlerini yaygınlaştırmayı

tivity Systems) kablolama gittiği belirtildi. olduğuiçin maliyetten tasarruf amaçlıyor

sağlayan iletişim altyapı çözümleri

sunduğunu söyledi.

Erbil, yeni organizasyona göre

IBM ACS ürünlerinin daye

Pol id 4 FERDE ağ git imini İndex Bilgisayar'ın

; alol den bahar kampı 8 Ro AR yapacağını, ayrıca Doğuş bil:

an gisayar, BSD, Verify, Argos,
Fotech, Eta Mühendislik,

Destek Bilgisayar ve Biltaş

şirketlerinin de ACS ürünleri

® 2000 saat lamba ömrü.

POBNA0A'' © Opsiyonel PCMCIAkart ile bilgisayarsız

PV335 LCD Set | 3 PİP Kt konusunda IBMTürk'ün çö-

Ouse ve lazerişaretleyici özellikli uzaktan zum ortakları olarak çalışa-

DATA VİDEO sas çak larınıbelirtti.

Kü iş ® Dijital zoom. ii Erbil, IBM ACS kablolama
; PROJEKTÖR Lg Tam video sinyalleri ile uyumlu. ürünlerinin Bronz, Gümüş, al:

Hain © S-Video uyumlu. tın ve Kristal adlarını taşıyan

© DVD ve HDTV uyumlu. çözümleri olduğunu söyledi.
© Tektuş ile otomatik ayar. IBMACSkablolamaürünleri©

Küçük hacim (235mm x 115mm x 340mm) nin ilki olan Bronz'un "kate©

Sadece 4.6kg ağırlık. gori 5 ve Kategori SE" ulusla©

| yıl garanti. yarası standardına uygun olarak

üretilen kablolamasistemi

olduğunu kaydeden Erbil, bu

AĞIR ürünün 100 Mhz’ e kadar olan

işlemler için tasarlandığını ve

LAN uygulamalarını desteklediğini

belirtti. "Kategori 6"

standardına göre üretilen "gümüş

ün ise 200 MHz'e kadar

olan işlemleri destekleyerek

kablolama kanalları sunduğunu

ifade eden Erbil, | GHz'e

kadar olan işlemleri desteklemek

üzere tasarlanmış olan

kablolama altyapısı sağlayan

"Altın" çözümününise "kategori

7” standardı içinde yeril-

diğini belirtti.

Erbil, son ürün olan "Kristal"

adlı ve bakır içermeyen fiber

optik kablolama çözümünü ise

bakır kablolamaya göre daha

i | az yer kaplaması ve yüksek

e” 490$ Alüminyum iT = =) ları destekleme özelliği ile
® \b | ana omurgalarda bakırın yol

eHReeTE) \ TN FF açabileceği kirliliği de ortadan

e K b v hediye. | — & kaldıracağını ileri sürdü.

4 (= : Mehmet Erbil, yakında

Kampanyamız ACS çözümleri ile akıllı
stoklarla sınırlıdır. a} ev/bina projelerinin de ger:

çekişeceğini de belirterek

şunları söyledi; "gerçekleştirdiğimiz
yeni organizasyon-

D ai | la Türkiye'de 2002 yılı sonu|

| 11 na kadar kabl olamada lider

TİCARET VE SANAYİA.Ş. Bir Polaroid kuruluşudur. olmayı hedefliyoruz. türkiye'nin

her yerinde ismimizi

duyurmak ve hizmetlerimizi

sunmak istiyoruz.” m

pin aru@inter pro.com.tr

Yeniçarşı Cad. No: 40 Galatasaray 80050 İSTANBULTel: (0212) 293 75 00 Faks: (0212) 293 78 94

Tunus Cad. No: 9/6 Bakanlıklar 06680 ANKARATel: (0312) 418 42 42 Faks: (0312) 417 15 55 
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  DAHA İYİSİNİ
DAHA İYİ FİYATA BULURSANIZ
LÜTFEN BU İLANI YAKIN!
ABD'nin en çok satan
Masa üstü bilgisayarı
DELL” OptiPlex GX 110
MULTİMEDYA ayda

EE ry

sadecesadece"728| (HEMEN ; /

 
Dünya bilgisayar devi

DELL*den, ödediğinin

karşılığını
TEE|

almak

isteyenlere açık teklif:

 

 

  

ABD'nin en çok satan 3)

masa üstü bilgisayarı 17MONİTOR J,

Dell® OptiPlex | | A

Intel® Pentium® Ill işlemci 12XDVD | 7 Le Yy 5

733/133 MHz ile 128MB SDRAM A A
güçlendirilen yüksek 4 AP o

performansı,geliştirilmiş 15GB HDD 7 AŞ Ayı Pa Ye”

multimedya özellikleri FAXAXMODEM TAŞIŞa”

ve 1799$'ın içine _ 1 LI

sığdıramayacağınız 16

6

MB TNT | SAAT

daha bir çok üstün ekrankartı % 5.
özellikler şimdi SUPERONLINE’DAN 4 e /
Türkiye'de. SINIRSIZ İNTERNET 44 vo7 ye

ERİŞİM PAKETİ |, AYŞE
*IDC'nin raporuna göre BA of “Z
1999'un son çeyreğinde

orta ve büyükboy işletmelere
yapılan satışlarda notebook
ve masaüstü sistemlerde
dünyabirincisi. < « 733/133 MHz

 

YAPI KREDİ Ni
FERDİ KREDİ DESTEĞİİLE.
Gerekli belgeler : Nüfus cüzdanıfotokopisi ve gelirinizi gösteren
belgenin aslı.

LÜTFEN, KAMPANYA HAKKINDA DAHA DETAYLI

OptiPlex GX 110

BİLGİ İÇİN SUPERONLINE, GEN-PA VE SENTİM
SATIŞ NOKTALARINA BAŞVURUNUZ.

SENTİM
SENTİM BİLGİSAYAR TEKNOLOJİ İLETİŞİM SAN.ve TİC. LTD. STİ.
Samandıra Yolu 2. Bölge 7. Esenşehir Kürkçüler Cad.Yukarı Dudullu
81260 İstanbul Tel: 0216 415 79 79 (Pbx) / 0212 288 14 26 Foks 0216 420 56 32

133 MHzveri yolu kullanım hızıile ; ;

100 MHz'e göre 633 dahafazla oe Le

performans. .
HARD DİSK 15 GB HDD

EKRAN KARTI 16 MB TNT 64 Nvidia

e SUP FE R0NL İ N E MONİTÖR 17” DELL” Monitör
. Tl KASA Mini Tower DELL® kasa

sınırsız internet erişimi Foy 3s iam
Türkiye'nin en büyükinternet servis İŞLETİM SİSTEMİ Microsoft” WİNDOWS” 98

sağlayıcısından 6 ay sınırsız, sorunsuz MOUSE Microsoft” Mouse

internet erişimi. KLAVYE Slimline Türkçe Klavye

FAX MODEM 56K fax modem

SES KARTI Creative” Labs 64 sound blaster |

DVD ROM 12X DVD |

SPEAKER Harman/Ardon LC speakers

İNTERNET 6 Aysınırsız |

GARANTİ 3 Yıl sistem, 1 yıl klavye ve monitör
 

(peşin 1799 $) )
100$ peşinat, 36x72$ (KDV dahil) sabit taksitlerle.

  KAMPANYA İLETİŞİM HATTI

0212 296 49 40
www.sentim.com.tr |

 

   
Kampanyastoklarla sınırlıdır. Vadeli fiyatta KDV dahil, peşin fiyatta hariçtir.

registered trademarks of Intel Corporation. Dell is a
nor teres trademarks of Dell Computer Corporation
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ADIC: Teyp kütüphanesi bizim işimiz
DİDEM TÜNEL

ata tek'in 10

M a y 1 s

2000'de düzenlediği

toplantıda

konuşan ADIC

Avrupa Pazarlama Mü-

dirt Manuel Levi,

odaklandıkları alanda

dünya lideri olduklarını

vurguladı. 1999'da

223.4 milyon dolar ciroyla

bir yıl öncesine

oranla yüzde 95 büyüme

kaydeden ADIC, 2000

yılında 270-280 milyon

dolarlık bir ciro hedefliyor.

ADIC otomatik teyp

kütüphanesi pazarında,

sürücü bağımsız ve yazı-

lim bağımsız çözümler

sunuyor. Çözümlerinde

tüm teyp markalarının

ürünlerini kullanabilen

 

 

Datatek Genel Müdürü

Serdar Özçelik, veri dep-

lom anınartık sunucuların

kölesi olmaktançıktığını

ve bilgi işleminmerkezine

oturmaya başladığını belirtti.

ADIC, yazılımlarını legato,

Veritas ve CA'dan

sağlıyor. ADIC'in sunduğu

kütüphanebirimleri

ise 7'den 70 bin kasete

kadar farklı ölçeklerde

değişiyor.

Levi, İnternet, e-posta

ve iletişim dünyasındaki

Anlam birliğinin önemi
elli ki Türkiye bir uzlaşma

dönemine giriyor. Uzlaşma

demekortak bir dii oluştur-

mak, sözcüklerden, kavramlardan

aynı anlamı çıkarmak demek.

Bilgisayar sektörü olarak biz de

müşterilerimizle uzlaşabilsek diyorum.

Ortak bir dil kullanabilsek.

Kavramları benzer

şekilde anlamlandırabil sek.

Bazen umutlanır gibi oluyorum.

Özellikle genç kuşak

yöneticilerin dijital organizasyon

konularına

önem vermeyebaşladıkları

görülüyor.

Çoğu kez de umutlarım

boşa çıkıyor. Yöneticilerin eski bir

dünyada yaşamak istediklerini hissediyorum.

İşte, bende hayalkırıklığına

yol açan bazı yorumlar:

Bilgi yönetimi: "Benim herşeyibilmem

önemli. Ama, benim bildiğim
şeyi başkalarının da bilmesi niye gereksin?

Bu tehlikelibile olabilir. Bilgi

yönetiminden önce, müşteri dosyalarını

kaybetmemeyiöğrensinler."

Grupsal çalışma: "Herkesişini iyi

yapsa grupsal çalışmaya gerek kalmaz.

Proje dokümanlarımızın her bölümünü

farklı kişiler hazırlaya bilseydi

proje sayımızıiki katına çıkarırdık."

Entegre paket program kullanımı:

"Kişilerin bilgisayarlarındaki bilgileri

birleştirip bir rapor alabilmek için her

hafta bir kişi, tam gününü harcıyor.

Ya bir de programlar entegre olsaydı?"

Veri analizi: "Hangi analiz benim

sinler.”

    
Digital Teknolojiler

gelişmelerle dünyadaki

veri hacminin patladığı

belirtti. 1993 yılında 20

bin TB olan dünyadaki

toplam veri hacminin,

2000 yılı sonunda 3 milyon

TB olması bekleniyor.

Veri depolamaalanındaki

faaliyetlerini sadece

otomatik teyp kütüphanesi

alanında yürüttüklerini

hatırlatan Levi,

Datatek ile çalışma sebeplerini

Datatek'in de

entegre veri depolama

çözümlerine odaklı çalışan

bir. şirket olması

şeklinde açıkladı. Kanal

Tüm satışlarını üzerinden

gerçekleştiren

ADIC'in 20 Avrupa ülkesinde

100iş ortağı bulunuyor.

Yılbaşındanberifaaliyette

bulunan Datatek,

ortaya çıkarabilir ki? Masa başında

analiz yapacaklarına, bayilerimizi dolaşıp

satışların niye düştüğünü öğren-

Kurumsal eğitim: "Şimdiye kadar

eğitime para ayırmadık da ne oldu?

Paramız cebimizde kaldı. Eğitime gideceklerine

imla hatası yapmadan

yazmayı öğrensinler.

Yabancılara rezil oluyoruz."

Dijital organizasyon: "bizim

işini iyi yapan yöneticilere

ihtiyacımız var. robotlara

değil. Her yönetici, bölümündeki

herkesle, gerekirse

her gün konuşarak,herişi

yakından takip etmeli.”

e — posta: "e-posta dedikleri şeyi

kurduk da ne oldu? Eskiden memo ları

masamda konularına göre biriktirirdim.

Şimdi yüzlerce posta içinde ara-

nz?!"

lar? "

diğimi bulamıyorum."

Elektronik form akışı: "Bilgisayar

öncesinde evrak kaydıiçin bir kişi yeterdi.

Şimdi bilgisayara girilecek evrakların

onayı için bir yığın insan çalıştırıyoruz."

Müşteri ilişkileri yönetimi: "Müşteri

dediğin elini verirsen kolunu kapar.

Gelen telefonlara şimdi bile zor yetişiyoruz.

Bir de kapı açarsak ne yapa-

Tedarik yönetimi: "Satın almayı

elektronik ortamda yaparsak komisyonlar

ne olacak? Ya faturasız alım-

İş yönetimi: "En gıcık olanı da bu.

Sanki ben işimi yönetmesini bilmiyorum.

İşimde gözünüz mü var? "

Datatek, Türkiye pazarına sunduğu

ADIC (AdvancedDigital

İnformation Corporation)

çözümlerini tanıttı. ADIC

faaliyetlerini, otomatik teyp

kütüphanesi alanında yürütüyor.

veri yedekleme ve kurtarma,

arşiv, felaket yedeklemesi

ve HSM(Hi-

erarchial Storage management)

konularındafaaliyet

gösteriyor.

ADIC'in yanı sıra legato'nun

da Türkiye Tem-

sıkıcılığını yapan şirket,

çözümlerini SAS (server

Attached Storage),

SAN (Storage Area network)

ve NAS (Network

Attached Storage) alt

yapılarında sunuyor.

Veri depolama konusunun

gün geçtikçe daha

derin çözümlergerektirdiğini

belirten Datetek

Genel Müdürü Serdar

Özçelik, bu konuya

odaklanmaya devam

edeceklerini söyledi. Te-

lekem, finans ve ISS leri

hedeflediklerini belirten

Özçelik, 4 ay gibi kısa

sürede müşteri port-

foyiine Turkcell, İTÜ,

Koç Üniversitesi, Ba-

yındırbank ve Siemens

gibi kuruluşların katıldığını

vurguladı. ME

did emt@inter pro.com.tr

EMC: Once depolama altyapısı
DiDEM TÜNEL

MC, geleceğin

Internet ekonomisinde

yer almak

isteyen

şirketlere e-infostructu-
re'ı tanıttı. E-infostructu-

re, bilginin çığ gibi büyüdüğü

Internet ortamında

şirketlere entegre bir
bilgi alt yapısı sunuyor.

"Şimdiye kadar sunucu

bazlı bir dünyada yaşıyorduk,

amaartık bilgi

merkezli bir yapıya geçiyoruz"

diyen EMC türkiye

Yetkilileri eskiden

yatırımların yüzde sekseninin

sunucu tarafına,

yüzde 20'nin storage

(depolama) tarafında yapıldığını

ama bu oranın

şimdilerde eşitlendiğini

belirtiyorlar. EMC inin

beklentisi iki yıl sonra

yatırımların yüzde 80 gibi

bir bölümünü depolamanın

oluşturacağı yönünde.

EMC yetkilileri,

bu öngörüyle şirketlerin

bilgi merkezli bir yapıya

geçerken yatırımlarını

geleceğe yönelik yapması

gerektiğini belirtiyor.

EMC'nin e-infrostruc-

MC
ter priseStorage Company

we store

all ost half

3theworld's

 

EMCTürkiyeSatış

Müdürü CemFındıkoğlu,

iki kişi başlayan Türkiye

operasyonunun 11 kişiye

çıktığını belirtti.EMC

Türkiye, kanala iş ortakları

Koçsistem ve Metek-

sanile ulaşıyor.

türe'1 EMC'nin donanım

ürünleri Symmetric,

Clarion), file sunucu ve

anahtarlarıdırlar(Celerra,

Connectrix), EMC yazı-

lim ürünleri ve danışmanlık

gibi profesyonel

hizmetlerinin hepsinin

bütünleşik olarak sunulmasını

kapsıyor.

Bir yılı aşkın bir süredir

faaliyet gösteren EMC

Türkiye Ofisi, ilk seminerini

9 Mayıs 2000 tarihinde

Hyatt Regency'de gerçekleştirdi.

Seminere meta

Group'tan konuşmacı

olarak katılan Rakish

Kumar, CRM gibi yeni

stratejik yatırımlara gitmeye

hazırlanan şirketlerin

BT yöneticilerine önce

BTalt yapısını optimize

etmelerini tavsiye etti.

Genel sunucu konsolidasyonunun

uzun vadede

stratejik bir hedef olarak

kalması gerektiğini, ama

depolama konsolidasyonunun

daha acil bir hedef

olması gerektiğini savundu.

Güçlerini

birleştirdiler
EMC'nin düzenlediği

toplantıda Oracle ve cisco'da

bilgi alt yapısına

dair çözümlerini tanıttılar.

EMC, Oracle ve cisco

şirketleri, ECOstruc-

türe adi verilen bir olu-

şumla güçlerini birleştiriyorlar.
Depolama alanında

EMC, veritabanı

alanında Oracle ve iletişim

ağları alanında cisco,

elektronik işe soyunan
şirketlere birlikte giderek,

Internet bazlı bütünleşik

bir. bilgi alt

yapısı sunuyor. ME

did emt@inter pro.com.tr

Güvenlik çözümüiçin yenibirişbirliği
ompag ve RSA

Security şirketleri,

kablosuz
sistem geliştiricilere

yönelik yeni bir güvenlik

çözümüiçin işbirliği
yapıyorlar. Multi prime

adı verilen ve el bilgisayarlarında

kullanılan bu

çözüm, kablosuz ve gö-

ketlerin, mobil telefonlar,

cep PC'leri ve kişiseldijital

asistanlar gibi küçük

hacimli aygıtlar için gereksinim

duyduğu hız ve

güvenlik özelliklerini sağ-

diyor.

Compaq tarafından geliştirilen

ve patenti alınan

Multi prime teknolojisi,
~

sayıdan yararlanan RSA

Security algoritmasından

daha küçükişlemleraracılığıyla,

3 ya da daha fazla

asal sayı ve paralellik kullanıyor.

RSA Security,
Multi prime teknolojisinin,

şifreleme yazılımı geliştirme

kitleriyle birlikte

verilmesi amacıyla kap-
11 SL tr 1d am
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ADIC: Teyp kütüphanesi bizim işimiz
DİDEM TÜNEL

ata tek'in 10

M a y 1 s

2000'de düzenlediği

toplantıda

konuşan ADIC

Avrupa Pazarlama Mü-

dirt Manuel Levi,

odaklandıkları alanda

dünya lideri olduklarını

vurguladı. 1999'da

223.4 milyon dolar ciroyla

bir yıl öncesine

oranla yüzde 95 büyüme

kaydeden ADIC, 2000

yılında 270-280 milyon

dolarlık bir ciro hedefliyor.

ADIC otomatik teyp

kütüphanesi pazarında,

sürücü bağımsız ve yazı-

lim bağımsız çözümler

sunuyor. Çözümlerinde

tüm teyp markalarının

ürünlerini kullanabilen

 

 

Datatek Genel Müdürü

Serdar Özçelik, veri dep-

lom anınartık sunucuların

kölesi olmaktançıktığını

ve bilgi işleminmerkezine

oturmaya başladığını belirtti.

ADIC, yazılımlarını legato,

Veritas ve CA'dan

sağlıyor. ADIC'in sunduğu

kütüphanebirimleri

ise 7'den 70 bin kasete

kadar farklı ölçeklerde

değişiyor.

Levi, İnternet, e-posta

ve iletişim dünyasındaki

Anlam birliğinin önemi
elli ki Türkiye bir uzlaşma

dönemine giriyor. Uzlaşma

demekortak bir dii oluştur-

mak, sözcüklerden, kavramlardan

aynı anlamı çıkarmak demek.

Bilgisayar sektörü olarak biz de

müşterilerimizle uzlaşabilsek diyorum.

Ortak bir dil kullanabilsek.

Kavramları benzer

şekilde anlamlandırabil sek.

Bazen umutlanır gibi oluyorum.

Özellikle genç kuşak

yöneticilerin dijital organizasyon

konularına

önem vermeyebaşladıkları

görülüyor.

Çoğu kez de umutlarım

boşa çıkıyor. Yöneticilerin eski bir

dünyada yaşamak istediklerini hissediyorum.

İşte, bende hayalkırıklığına

yol açan bazı yorumlar:

Bilgi yönetimi: "Benim herşeyibilmem

önemli. Ama, benim bildiğim
şeyi başkalarının da bilmesi niye gereksin?

Bu tehlikelibile olabilir. Bilgi

yönetiminden önce, müşteri dosyalarını

kaybetmemeyiöğrensinler."

Grupsal çalışma: "Herkesişini iyi

yapsa grupsal çalışmaya gerek kalmaz.

Proje dokümanlarımızın her bölümünü

farklı kişiler hazırlaya bilseydi

proje sayımızıiki katına çıkarırdık."

Entegre paket program kullanımı:

"Kişilerin bilgisayarlarındaki bilgileri

birleştirip bir rapor alabilmek için her

hafta bir kişi, tam gününü harcıyor.

Ya bir de programlar entegre olsaydı?"

Veri analizi: "Hangi analiz benim

sinler.”

    
Digital Teknolojiler

gelişmelerle dünyadaki

veri hacminin patladığı

belirtti. 1993 yılında 20

bin TB olan dünyadaki

toplam veri hacminin,

2000 yılı sonunda 3 milyon

TB olması bekleniyor.

Veri depolamaalanındaki

faaliyetlerini sadece

otomatik teyp kütüphanesi

alanında yürüttüklerini

hatırlatan Levi,

Datatek ile çalışma sebeplerini

Datatek'in de

entegre veri depolama

çözümlerine odaklı çalışan

bir. şirket olması

şeklinde açıkladı. Kanal

Tüm satışlarını üzerinden

gerçekleştiren

ADIC'in 20 Avrupa ülkesinde

100iş ortağı bulunuyor.

Yılbaşındanberifaaliyette

bulunan Datatek,

ortaya çıkarabilir ki? Masa başında

analiz yapacaklarına, bayilerimizi dolaşıp

satışların niye düştüğünü öğren-

Kurumsal eğitim: "Şimdiye kadar

eğitime para ayırmadık da ne oldu?

Paramız cebimizde kaldı. Eğitime gideceklerine

imla hatası yapmadan

yazmayı öğrensinler.

Yabancılara rezil oluyoruz."

Dijital organizasyon: "bizim

işini iyi yapan yöneticilere

ihtiyacımız var. robotlara

değil. Her yönetici, bölümündeki

herkesle, gerekirse

her gün konuşarak,herişi

yakından takip etmeli.”

e — posta: "e-posta dedikleri şeyi

kurduk da ne oldu? Eskiden memo ları

masamda konularına göre biriktirirdim.

Şimdi yüzlerce posta içinde ara-

nz?!"

lar? "

diğimi bulamıyorum."

Elektronik form akışı: "Bilgisayar

öncesinde evrak kaydıiçin bir kişi yeterdi.

Şimdi bilgisayara girilecek evrakların

onayı için bir yığın insan çalıştırıyoruz."

Müşteri ilişkileri yönetimi: "Müşteri

dediğin elini verirsen kolunu kapar.

Gelen telefonlara şimdi bile zor yetişiyoruz.

Bir de kapı açarsak ne yapa-

Tedarik yönetimi: "Satın almayı

elektronik ortamda yaparsak komisyonlar

ne olacak? Ya faturasız alım-

İş yönetimi: "En gıcık olanı da bu.

Sanki ben işimi yönetmesini bilmiyorum.

İşimde gözünüz mü var? "

Datatek, Türkiye pazarına sunduğu

ADIC (AdvancedDigital

İnformation Corporation)

çözümlerini tanıttı. ADIC

faaliyetlerini, otomatik teyp

kütüphanesi alanında yürütüyor.

veri yedekleme ve kurtarma,

arşiv, felaket yedeklemesi

ve HSM(Hi-

erarchial Storage management)

konularındafaaliyet

gösteriyor.

ADIC'in yanı sıra legato'nun

da Türkiye Tem-

sıkıcılığını yapan şirket,

çözümlerini SAS (server

Attached Storage),

SAN (Storage Area network)

ve NAS (Network

Attached Storage) alt

yapılarında sunuyor.

Veri depolama konusunun

gün geçtikçe daha

derin çözümlergerektirdiğini

belirten Datetek

Genel Müdürü Serdar

Özçelik, bu konuya

odaklanmaya devam

edeceklerini söyledi. Te-

lekem, finans ve ISS leri

hedeflediklerini belirten

Özçelik, 4 ay gibi kısa

sürede müşteri port-

foyiine Turkcell, İTÜ,

Koç Üniversitesi, Ba-

yındırbank ve Siemens

gibi kuruluşların katıldığını

vurguladı. ME

did emt@inter pro.com.tr

EMC: Once depolama altyapısı
DiDEM TÜNEL

MC, geleceğin

Internet ekonomisinde

yer almak

isteyen

şirketlere e-infostructu-
re'ı tanıttı. E-infostructu-

re, bilginin çığ gibi büyüdüğü

Internet ortamında

şirketlere entegre bir
bilgi alt yapısı sunuyor.

"Şimdiye kadar sunucu

bazlı bir dünyada yaşıyorduk,

amaartık bilgi

merkezli bir yapıya geçiyoruz"

diyen EMC türkiye

Yetkilileri eskiden

yatırımların yüzde sekseninin

sunucu tarafına,

yüzde 20'nin storage

(depolama) tarafında yapıldığını

ama bu oranın

şimdilerde eşitlendiğini

belirtiyorlar. EMC inin

beklentisi iki yıl sonra

yatırımların yüzde 80 gibi

bir bölümünü depolamanın

oluşturacağı yönünde.

EMC yetkilileri,

bu öngörüyle şirketlerin

bilgi merkezli bir yapıya

geçerken yatırımlarını

geleceğe yönelik yapması

gerektiğini belirtiyor.

EMC'nin e-infrostruc-

MC
ter priseStorage Company

we store

all ost half

3theworld's

 

EMCTürkiyeSatış

Müdürü CemFındıkoğlu,

iki kişi başlayan Türkiye

operasyonunun 11 kişiye

çıktığını belirtti.EMC

Türkiye, kanala iş ortakları

Koçsistem ve Metek-

sanile ulaşıyor.

türe'1 EMC'nin donanım

ürünleri Symmetric,

Clarion), file sunucu ve

anahtarlarıdırlar(Celerra,

Connectrix), EMC yazı-

lim ürünleri ve danışmanlık

gibi profesyonel

hizmetlerinin hepsinin

bütünleşik olarak sunulmasını

kapsıyor.

Bir yılı aşkın bir süredir

faaliyet gösteren EMC

Türkiye Ofisi, ilk seminerini

9 Mayıs 2000 tarihinde

Hyatt Regency'de gerçekleştirdi.

Seminere meta

Group'tan konuşmacı

olarak katılan Rakish

Kumar, CRM gibi yeni

stratejik yatırımlara gitmeye

hazırlanan şirketlerin

BT yöneticilerine önce

BTalt yapısını optimize

etmelerini tavsiye etti.

Genel sunucu konsolidasyonunun

uzun vadede

stratejik bir hedef olarak

kalması gerektiğini, ama

depolama konsolidasyonunun

daha acil bir hedef

olması gerektiğini savundu.

Güçlerini

birleştirdiler
EMC'nin düzenlediği

toplantıda Oracle ve cisco'da

bilgi alt yapısına

dair çözümlerini tanıttılar.

EMC, Oracle ve cisco

şirketleri, ECOstruc-

türe adi verilen bir olu-

şumla güçlerini birleştiriyorlar.
Depolama alanında

EMC, veritabanı

alanında Oracle ve iletişim

ağları alanında cisco,

elektronik işe soyunan
şirketlere birlikte giderek,

Internet bazlı bütünleşik

bir. bilgi alt

yapısı sunuyor. ME

did emt@inter pro.com.tr

Güvenlik çözümüiçin yenibirişbirliği
ompag ve RSA

Security şirketleri,

kablosuz
sistem geliştiricilere

yönelik yeni bir güvenlik

çözümüiçin işbirliği
yapıyorlar. Multi prime

adı verilen ve el bilgisayarlarında

kullanılan bu

çözüm, kablosuz ve gö-

ketlerin, mobil telefonlar,

cep PC'leri ve kişiseldijital

asistanlar gibi küçük

hacimli aygıtlar için gereksinim

duyduğu hız ve

güvenlik özelliklerini sağ-

diyor.

Compaq tarafından geliştirilen

ve patenti alınan

Multi prime teknolojisi,
~

sayıdan yararlanan RSA

Security algoritmasından

daha küçükişlemleraracılığıyla,

3 ya da daha fazla

asal sayı ve paralellik kullanıyor.

RSA Security,
Multi prime teknolojisinin,

şifreleme yazılımı geliştirme

kitleriyle birlikte

verilmesi amacıyla kap-
11 SL tr 1d am
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Koç sistem'denGemplus Smart Card Çözümleri
YH İhtiyacınız bilgi saklama kapasitesi daha yüksek, daha 59 yıllık birikimi, uzman personeli, mükemmelhizmet

GEM PLUS Düvenli bir kart mı? anlayışı ve Koç sistemgüvencesiyle...

Gelişen teknolojiyle, artık “smart card” devri başladı.

Koç sistem,Dünyalideri Gemplusile yaptığı işbirliğiyle; Ayrıntılı bilgi için lütfen (216) 556 15 03'ü arayın.

e-finans, e-purse, loyalty, e-ticaret, sağlık, güvenlik,

kimlik kartları, telekomünikasyon vb. alanlarda anahtar

teslimi smart card çözümleri sunuyor.
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Finans sektöründe farkı teknoloji yaratıyor
ÖZGÜR KARAGÖZ

rades oft, ağırlıklı

olarak finans

sektöründe

aracı kurumlara,

bankalara, portföy

yönetim şirketlerine baştan

sona çözümler sunan

bir şirket. İMKB'de 100
işlemin 36'si Trade-

soft'un sistemindengeçiyor.

Tradesoft Genel müdürü

Murat Şahinoğluile

finans sektörü ve borsadaki

BT yatırımları üzerine

konuştuk.

Şahinoğlu, artık rekabetin

önemli bir kısmının

teknolojiye dayandığına

dikkat çekerek, "Yatırım

şirketlerinin verdikleri

hizmetler, sundukları

enstrümanlar birbirine

yakın. Bunlar kurumlar

arasında bir fark yaratıyor.

Önemli bir farkı da

teknolojinin kendisi yaratıyor”

dedi.

Müşterilerin, raporla-

rin en hızlı bir sekilde

verilmesi ve işlemlerin

en hızlı şekilde yapılması

gibi gereksinimleri olduğunu

söyleyen şahinoğlu,

bu hizmetleri iyi

bir BT altyapısı olmayan

bir şirketin çok hızlı sü-

onamadığınıanlattı. şahinoğlu,

son dönemlerde

kurumların çok bilinçlendiğini;

mevcut sistemlerden

çıkıp da daha yeni

"Finans sektöründe rekabetin

ölçüsü teknoloji oldu” diyen

Tradesoft Genel Miidiirii Murat

Şahinoğlu, yatırım şirketlerinin ve

bankaların BT yatırımlarının her

geçen gün arttığını söyledi. Ayrıca

borsada da bu yönde yürüt len

çalışmaların devam ettiği belirtildi.

teknolojilere ve sistemlere

ulaşmayaçalıştıklarını

vurguladı.

Şahinoğlu 'ndan aldığımız

bilgilere göre, borsadaki

şirketlerin sayısının

da artmasıyla birlikte, bu

tip sermaye piyasasında

işlem gören kurumların

direkt olarak para kazanacağı

yöntemler artık

başka yönlere kayacak.

Yakın bir zamanda

SPK'nın projelerinden

biri de, bu kürtajı (aracı

kurum komisyonu) serbest

bırakmak olduğunu

söyleyen Şahinoğlu, kur-

taj serbest bırakıldığında,

işlemlerin iki tipte yo-

ulaşmaya başlayacağını

anlattı: Öncelikle,
yüz yüzeişlemler daha da

azalacak. Artık işlemler

tamamen İnternet ve telefon

üzerinden gerçekleştirilecek.

İkinci olarak

da, kurumsal enstrümanlar

daha ön plana çıkacak.

Şahinoğlu, "kurumlar

da kürtaj komisyonu

kazanamıyor ama portföy

yönetiminden yönetim

yüzdesi alıyor. kurumlar

açısından da bu

tip konulara eğilim artıyor.

Biz de kendimizi bu

ikisine göre ayarlamaya

çalışıyoruz" dedi.

Alternatif kanallar olarak

sadece İnternet'i dü-

sinme diklerine dikkat

çeken Şahinoğlu, borsa

piyasalarına yönelik olarak

hazırladıkları WAP

Branch ürünü sayesinde

cep telefonu üzerinden

bütün işlemlerin yapılabileceğini

vurguladı.

Şahinoğlu, WAP teknolojisinin

ileride daha

geniş medyayahitap edeceğini

belirterek,

WAP'ın değişik alternatifleri

ve uyarlamalarının

çıkacağını; Tradesoft'un

bu yeniliklere hazır olacağını

söyledi.

Kurumsal enstrümanlarla

ilgili de çok fazla

 

Tradesoft GenelMüdürü Murat Şahinoğlu, borsanın

büyük bir sisteme gereksinimi olduğunu söylüyor.

portföy yönetimi şirketlerinin

kurulmaya başladı-

gına dikkat çeken şahinoğlu,

"İleride ortaya çıkacak

olan emeklilik fonları

yasalaşmasıyla, bunların

yönetiminin portföy

yönetimininşirketlere verilmesi

de bu tip kurumların

kurulmasını hızlandıracak

ve teknolojik yatırım

yapmalarını da beraberinde

getirecek" dedi.

İşlemler elektronik

olarakiletilecek
Şahinoğlu, borsanın

çok büyük bir sistem gereksinimi

olduğunu belirterek,

borsanın bazen

yavaşlama sorunları olduğunu

söyledi. Bu dönemlerde

devamlı yeni

hisse senetlerinin halka

arz edildiğini ve işlem

yapılacak tahtaların sayısının

arttığını anlatan şahinoğlu,

"Artık borsada

broker koyacak bir yer

bulamadılar. Çok sayıda

broker'a gereksinim duyuluyor.

Borsanın da

hem bu sorunun üstesinden

gelerek, hem de işlemlerin
elektronik olarak

borsaya iletilmesi

için bir projesi var” dedi.

Şahinoğlu, bu senenin

sonuna doğru bu projenin

biraz daha netlik kazanacağını,

böyle bir yapıya

geçilmesinin piyasaların

önünü çok açacağını

ifade etti.

Bankalar birleşecek
Şahinoğlu, faizlerin

çok ciddi bir şekilde inmiş

olmasının, bankaların

gelir kapısını çok ciddi

bir şekilde kapattığından

bahsetti. Bu durumun

bankaları gerçekten

yapmaları gereken işlere

döndüren bir yapı oluşturduğunu

söyleyen şahinoğlu,

Türkiye'deki

bankaların çoğunun önümüzdeki

günlerde birleşeceğini,

konsolidasyonlara

gidileceğini ve daha

büyük bankaların oluşacağını

ifade etti.

Şahinoğlu, "Sermaye

piyasaları her ne kadar

hem borsayı hem hisse

senetlerini kapsasa da bir

taraftaki iniş diğer tarafa

kayabiliyor. Bu tip enstrümanlardaki

talebin

azalması, talebi hisse senetlerine

kaydırıyor. Bu

nedenle bizim hitap etti-

timiz kurumlarda bu konuda

bir sorun yaşanmadı"

dedi.

Şahinoğlu, rekabetin

servise ve teknolojiye

dayanmaya başlayacağı

önümüzdeki günlerde

bankalarla beraber, aracı

kurumların sayısında da

bir azalma olacağına dikkat

çekti. Ancak bunu

sektör için olumlubir gelişme

olarak değerlendiren

Şahinoğlu, piyasaya

daha fazla ve daha etkin

hizmet sağlayacak olana

kurumların daha fazla

yatırım yapacaklarını; rekabetin

en önemli unsurlarından

biri teknoloji olduğu

için bu konuda öne

çıkmaya çalışacaklarını

söyledi. MW

özgü@inter pro.com.tr

Net ekonomisine geçmeyenlerin rekabet gücü olmayacak
HABER MERKEZİ

un microsystems,

.com uçağı-

na geçiş yapmak

isteyen şirketlere

yol göstermek amacıyla

düzenlediği "İşinizi

.com çağına taşımak”

adındaki konferansta,

Türkiye'de net ekonomiye

geçiş yapmak isteyen

şirketlerin sorularını yanıtladı.

Düzenlenen konferansta,

net ekonomisini

gözardı eden şirketlerin

.com çağına geçiş yapmış

şirketlerle baş etme-

sının mümkün olmadığı

belirtildi.

Konferanstaki ana tema,

Sun'ın 300 milyon

dolar yatırım yaparak
---el lt ater 20. --çağına

geçmek isteyen

şirketlere stratejiden uygulamaya
her aşamada

çözüm sunmak üzere

başlattığı force girişimi

idi. Katılımcılar ayrıca,

eski ekonomi ile yeni

ekonomiyi bütünleştirerek

bu gücün müşteri,

yan sanayi ve iş ortaklarına

etkin şekilde nasıl

ulaştırılabileceği konusunda
bilgilendirildiler.

Şirketlerin başarı

öyküleri
Sun Microsystems güney

Avrupa, Afrika ve

Orta Doğu Bölgesi (SE-

AME) Bölgesi'nin üst

düzey yetkilileri Hell-

muth Roda ve Gary Nu-

o sav a

Sun Microsystems'in düzenlediği

"İşinizi com çağına taşımak"

konferansında, net ekonomisini

gözardı eden şirketlerin, .com

çağına geçiş yapmış şirketlerle baş

etmesinin mümkün olmadığı

belirtildi.

ket başarı öykülerini,

.com kolaylıklarından

faydalanan Gümrük

Müsteşarlığı, Koçbank,

ULAK BİMve kangurum.com.tr'nin

şirket

yetkilileri aktardı. Arthur

Andersen ve Koç sistem

ise "İş Süreçlerinde kurumsal

Paketlerle Dış

Kaynak Kullanımı" hak-

Gümrük İdaresi'nin

Modernizasyonu Projesi

hakkında bilgi veren

Gümrük Müsteşarlığı,

Muhabere ve Elektronik

Dairesi Başkanı Nurcan

Özyazıcı, gümrük mevzuatında

yeni düzenlemeler

yapıldığını ve bu

yeni mevzuata uygun

otomasyon gerçekleşti-

cı, yeni gümrük kanunu

ile bilgisayarla işlenen

beyannamelerin yasal

kabul edildiğini, bilgisayar

kayıtlarının defter niteliğini

taşıdığınıbelirtti.

Özyazıcı, digital imzanın

henüz geçerli hale gelmemesi

sebebiyle ınternet

üzerinden elektronik

beyanname dolduranların

ayrıca kağıt beyannameleri

de teslim etmeleri

gerektiğini vurguladı.

Özyazıcı, Ağustos 1998

yılında Atatürk Hava limanı

Gümrük müdürlüğü'nde

BİLGE (bilgisayarlı
Gümrük etkinlikleri)

yazılımının kullanılmaya

başlandığını, bu

otomasyonun yaygınlaş-

tıma ihalesini Koç sistem
“1 © RA: 4 Sot

kazıdığını belirtti. Özya-

zıcı, 18 Gümrük başmüdürlüğü

ve 47 Gümrük

Müdürlüğü otomasyonu-

nunsa kullanılacak yazılımları

BİLGE, EDİ,
Mobil BİLGE, Data warehouse

ve ofis uygulamaları

olduğunu söyledi.

Ayrıca .com'un yeniliklerinden

nasıl yararlanacakları

konusunda Özya-
zıcı, "Yeni sistem işlem

hacminin yüzde 95'ini

kapsayacak, toplam 10

bine yakın mükellef

Gümrük Müsteşarlığı tarafından

eğitim alacak,

24-48 saat içinde fiili ithalat/ihracat

işlemlerinin

yüzde 90'lık oranının tamamlanması

sağlana-

çak" dedi. m
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Finans sektöründe farkı teknoloji yaratıyor
ÖZGÜR KARAGÖZ

rades oft, ağırlıklı

olarak finans

sektöründe

aracı kurumlara,

bankalara, portföy

yönetim şirketlerine baştan

sona çözümler sunan

bir şirket. İMKB'de 100
işlemin 36'si Trade-

soft'un sistemindengeçiyor.

Tradesoft Genel müdürü

Murat Şahinoğluile

finans sektörü ve borsadaki

BT yatırımları üzerine

konuştuk.

Şahinoğlu, artık rekabetin

önemli bir kısmının

teknolojiye dayandığına

dikkat çekerek, "Yatırım

şirketlerinin verdikleri

hizmetler, sundukları

enstrümanlar birbirine

yakın. Bunlar kurumlar

arasında bir fark yaratıyor.

Önemli bir farkı da

teknolojinin kendisi yaratıyor”

dedi.

Müşterilerin, raporla-

rin en hızlı bir sekilde

verilmesi ve işlemlerin

en hızlı şekilde yapılması

gibi gereksinimleri olduğunu

söyleyen şahinoğlu,

bu hizmetleri iyi

bir BT altyapısı olmayan

bir şirketin çok hızlı sü-

onamadığınıanlattı. şahinoğlu,

son dönemlerde

kurumların çok bilinçlendiğini;

mevcut sistemlerden

çıkıp da daha yeni

"Finans sektöründe rekabetin

ölçüsü teknoloji oldu” diyen

Tradesoft Genel Miidiirii Murat

Şahinoğlu, yatırım şirketlerinin ve

bankaların BT yatırımlarının her

geçen gün arttığını söyledi. Ayrıca

borsada da bu yönde yürüt len

çalışmaların devam ettiği belirtildi.

teknolojilere ve sistemlere

ulaşmayaçalıştıklarını

vurguladı.

Şahinoğlu 'ndan aldığımız

bilgilere göre, borsadaki

şirketlerin sayısının

da artmasıyla birlikte, bu

tip sermaye piyasasında

işlem gören kurumların

direkt olarak para kazanacağı

yöntemler artık

başka yönlere kayacak.

Yakın bir zamanda

SPK'nın projelerinden

biri de, bu kürtajı (aracı

kurum komisyonu) serbest

bırakmak olduğunu

söyleyen Şahinoğlu, kur-

taj serbest bırakıldığında,

işlemlerin iki tipte yo-

ulaşmaya başlayacağını

anlattı: Öncelikle,
yüz yüzeişlemler daha da

azalacak. Artık işlemler

tamamen İnternet ve telefon

üzerinden gerçekleştirilecek.

İkinci olarak

da, kurumsal enstrümanlar

daha ön plana çıkacak.

Şahinoğlu, "kurumlar

da kürtaj komisyonu

kazanamıyor ama portföy

yönetiminden yönetim

yüzdesi alıyor. kurumlar

açısından da bu

tip konulara eğilim artıyor.

Biz de kendimizi bu

ikisine göre ayarlamaya

çalışıyoruz" dedi.

Alternatif kanallar olarak

sadece İnternet'i dü-

sinme diklerine dikkat

çeken Şahinoğlu, borsa

piyasalarına yönelik olarak

hazırladıkları WAP

Branch ürünü sayesinde

cep telefonu üzerinden

bütün işlemlerin yapılabileceğini

vurguladı.

Şahinoğlu, WAP teknolojisinin

ileride daha

geniş medyayahitap edeceğini

belirterek,

WAP'ın değişik alternatifleri

ve uyarlamalarının

çıkacağını; Tradesoft'un

bu yeniliklere hazır olacağını

söyledi.

Kurumsal enstrümanlarla

ilgili de çok fazla

 

Tradesoft GenelMüdürü Murat Şahinoğlu, borsanın

büyük bir sisteme gereksinimi olduğunu söylüyor.

portföy yönetimi şirketlerinin

kurulmaya başladı-

gına dikkat çeken şahinoğlu,

"İleride ortaya çıkacak

olan emeklilik fonları

yasalaşmasıyla, bunların

yönetiminin portföy

yönetimininşirketlere verilmesi

de bu tip kurumların

kurulmasını hızlandıracak

ve teknolojik yatırım

yapmalarını da beraberinde

getirecek" dedi.

İşlemler elektronik

olarakiletilecek
Şahinoğlu, borsanın

çok büyük bir sistem gereksinimi

olduğunu belirterek,

borsanın bazen

yavaşlama sorunları olduğunu

söyledi. Bu dönemlerde

devamlı yeni

hisse senetlerinin halka

arz edildiğini ve işlem

yapılacak tahtaların sayısının

arttığını anlatan şahinoğlu,

"Artık borsada

broker koyacak bir yer

bulamadılar. Çok sayıda

broker'a gereksinim duyuluyor.

Borsanın da

hem bu sorunun üstesinden

gelerek, hem de işlemlerin
elektronik olarak

borsaya iletilmesi

için bir projesi var” dedi.

Şahinoğlu, bu senenin

sonuna doğru bu projenin

biraz daha netlik kazanacağını,

böyle bir yapıya

geçilmesinin piyasaların

önünü çok açacağını

ifade etti.

Bankalar birleşecek
Şahinoğlu, faizlerin

çok ciddi bir şekilde inmiş

olmasının, bankaların

gelir kapısını çok ciddi

bir şekilde kapattığından

bahsetti. Bu durumun

bankaları gerçekten

yapmaları gereken işlere

döndüren bir yapı oluşturduğunu

söyleyen şahinoğlu,

Türkiye'deki

bankaların çoğunun önümüzdeki

günlerde birleşeceğini,

konsolidasyonlara

gidileceğini ve daha

büyük bankaların oluşacağını

ifade etti.

Şahinoğlu, "Sermaye

piyasaları her ne kadar

hem borsayı hem hisse

senetlerini kapsasa da bir

taraftaki iniş diğer tarafa

kayabiliyor. Bu tip enstrümanlardaki

talebin

azalması, talebi hisse senetlerine

kaydırıyor. Bu

nedenle bizim hitap etti-

timiz kurumlarda bu konuda

bir sorun yaşanmadı"

dedi.

Şahinoğlu, rekabetin

servise ve teknolojiye

dayanmaya başlayacağı

önümüzdeki günlerde

bankalarla beraber, aracı

kurumların sayısında da

bir azalma olacağına dikkat

çekti. Ancak bunu

sektör için olumlubir gelişme

olarak değerlendiren

Şahinoğlu, piyasaya

daha fazla ve daha etkin

hizmet sağlayacak olana

kurumların daha fazla

yatırım yapacaklarını; rekabetin

en önemli unsurlarından

biri teknoloji olduğu

için bu konuda öne

çıkmaya çalışacaklarını

söyledi. MW

özgü@inter pro.com.tr

Net ekonomisine geçmeyenlerin rekabet gücü olmayacak
HABER MERKEZİ

un microsystems,

.com uçağı-

na geçiş yapmak

isteyen şirketlere

yol göstermek amacıyla

düzenlediği "İşinizi

.com çağına taşımak”

adındaki konferansta,

Türkiye'de net ekonomiye

geçiş yapmak isteyen

şirketlerin sorularını yanıtladı.

Düzenlenen konferansta,

net ekonomisini

gözardı eden şirketlerin

.com çağına geçiş yapmış

şirketlerle baş etme-

sının mümkün olmadığı

belirtildi.

Konferanstaki ana tema,

Sun'ın 300 milyon

dolar yatırım yaparak
---el lt ater 20. --çağına

geçmek isteyen

şirketlere stratejiden uygulamaya
her aşamada

çözüm sunmak üzere

başlattığı force girişimi

idi. Katılımcılar ayrıca,

eski ekonomi ile yeni

ekonomiyi bütünleştirerek

bu gücün müşteri,

yan sanayi ve iş ortaklarına

etkin şekilde nasıl

ulaştırılabileceği konusunda
bilgilendirildiler.

Şirketlerin başarı

öyküleri
Sun Microsystems güney

Avrupa, Afrika ve

Orta Doğu Bölgesi (SE-

AME) Bölgesi'nin üst

düzey yetkilileri Hell-

muth Roda ve Gary Nu-

o sav a

Sun Microsystems'in düzenlediği

"İşinizi com çağına taşımak"

konferansında, net ekonomisini

gözardı eden şirketlerin, .com

çağına geçiş yapmış şirketlerle baş

etmesinin mümkün olmadığı

belirtildi.

ket başarı öykülerini,

.com kolaylıklarından

faydalanan Gümrük

Müsteşarlığı, Koçbank,

ULAK BİMve kangurum.com.tr'nin

şirket

yetkilileri aktardı. Arthur

Andersen ve Koç sistem

ise "İş Süreçlerinde kurumsal

Paketlerle Dış

Kaynak Kullanımı" hak-

Gümrük İdaresi'nin

Modernizasyonu Projesi

hakkında bilgi veren

Gümrük Müsteşarlığı,

Muhabere ve Elektronik

Dairesi Başkanı Nurcan

Özyazıcı, gümrük mevzuatında

yeni düzenlemeler

yapıldığını ve bu

yeni mevzuata uygun

otomasyon gerçekleşti-

cı, yeni gümrük kanunu

ile bilgisayarla işlenen

beyannamelerin yasal

kabul edildiğini, bilgisayar

kayıtlarının defter niteliğini

taşıdığınıbelirtti.

Özyazıcı, digital imzanın

henüz geçerli hale gelmemesi

sebebiyle ınternet

üzerinden elektronik

beyanname dolduranların

ayrıca kağıt beyannameleri

de teslim etmeleri

gerektiğini vurguladı.

Özyazıcı, Ağustos 1998

yılında Atatürk Hava limanı

Gümrük müdürlüğü'nde

BİLGE (bilgisayarlı
Gümrük etkinlikleri)

yazılımının kullanılmaya

başlandığını, bu

otomasyonun yaygınlaş-

tıma ihalesini Koç sistem
“1 © RA: 4 Sot

kazıdığını belirtti. Özya-

zıcı, 18 Gümrük başmüdürlüğü

ve 47 Gümrük

Müdürlüğü otomasyonu-

nunsa kullanılacak yazılımları

BİLGE, EDİ,
Mobil BİLGE, Data warehouse

ve ofis uygulamaları

olduğunu söyledi.

Ayrıca .com'un yeniliklerinden

nasıl yararlanacakları

konusunda Özya-
zıcı, "Yeni sistem işlem

hacminin yüzde 95'ini

kapsayacak, toplam 10

bine yakın mükellef

Gümrük Müsteşarlığı tarafından

eğitim alacak,

24-48 saat içinde fiili ithalat/ihracat

işlemlerinin

yüzde 90'lık oranının tamamlanması

sağlana-

çak" dedi. m
1.1 1 ~~ «4



- Dünyanın en çalışkan elemanı,
mükemmelbir iletişim uzmanıyla birlikte...

Şimdi
ne zaman

alacaksınız?
Microsoft Office 2000 ve Exchange Server 5.5'ten

söz ediyoruz. Şimdi ikisini birlikte almanın tam

zamanı diyoruz. Çünkü şimdi, Office 2000 ve

Exchange Server 5.5 bir arada, tam 625 $ indirimli.

Nasıl? İyi bir fırsat değil mi?

İsterseniz, karar vermenizi biraz daha kolaylaştıralım.

Office 2000 ve Exchange Server 5.5 sayesinde

Internet üzerinden bilgi paylaşımı, şirket içindeki

belgelerin gereken zamanda dağıtılması, günlük

programların takibi, toplantı organizasyonları...

Kısaca, hayatınızı kolaylaştıracak bütün işler

en kolay şekilde ve hızla yapılıyor. Hiç aksamadan!

Sonuç; şirketinizin verimi her gün katlanarakartıyor.

Evet, buikili şirketinizin başarısı için çalışmaya hazır.

Unutmayın; indirim avantajı 30 Haziran'a kadar geçerli.      Ayrıntılı bilgi için Microsoft İletişim Hattı: (0212) 33 66 999

—

g :
. r -E

Office2000 xy

Ok '— 3 -

* İndirim paketi; 5 kullanıcı lisanslı Office 2000 (Standart ya da Professional) ve www.microsoft.com/türkiye/office/ Mi oft
5 kullanıcı lisanslı Exchange Server 5.5'ten oluşmaktadır. —— Www.microsoft.com/türkiye/exchange/ İCİ ROS

SRN Neon - ~ i iş
Mi: soft Satış Kanalları Kör PA 5S Ki Si

MCSPPartnerAdana * Servis (0322) 454 20 53Ankara * Bordaya (0312)439 6200* Datasistem(0312)441 64 41 » Koç sistem(0312) 419 49 70 » Profil (0312) 4408855 « Protea (0312) 479 19.00 + Serous (0312) 441 48 00 * Topum (0312) 468 89 60 İstanbul * Bordaya (0212) 281 3595 * Bürolink(0212)2160600 * Datasistem (0212)211 0249 + Datamarket
(0212) 232 22 49 + Enter (0212) 284 40 53 * Koç Sistem (0216) 454 13 00 * Netsoft (0212) 2596820 * Peritus (0216) 445 59 69 + Profil (0212) 325 42 02 » Protea (0212) 210 17 30 * Servis (0212) 280 94 10 * SFS (0212) 216 27 80 * Topum (0212) 272 83 00 * YaGe (0212) 274 62 44 İzmir + Datasistem463 16 63 + Senvus (0232) 441 34 12
» Teknobim (0232) 482 33 33 MCSPMemberAnkara * Asu Yazılım (0312) 468 51 85 * Dataset (0312) 417 63 04 * Domi (0312) 466 36 36 * Ekspa (0312) 439 66 11 * İnnova (0312) 447 86 86 + işlem (0312) 235 64 90 » info park(0312) 478 15 40 + Meteksan Sistem (0312) 297 90 00 * Optima (0312)46787 29*Opus(0312)91 00 * Primin (0312)
446 45 12 * Turman (0312) 468 16 92 Bursa * Monitor (0224) 242 43 10 İstanbul * Asis (0212) 270 73 90 * Aktif Danışmanlık (0212) 274 18 88 * Arges (0216) 349 72 79 * Argesoft (0216) 416 95 98 » Artsoft (0212) 210 22 00 * Armada (0212) 284 16 43 * ATP Ticaret (0212) 287 46 65 * Bağlan (0212) 280 33 33 * Banksoft (0216) 461 91 75 * Nebim
Bilgisayar (0212) 570 59 59 * Beytaş (0212) 231 35 00 * Bilginç (0216) 349 45 95 « Bilin (0212) 270 45 72 + Biltaş (0212) 274 68 94 * Bisud Bilgisayar (0216) 414 87 05 * BYM Episteme(0212) 275 03 21 * BYTE ve Mersinoğlu (0216) 411 12 13 * Coretta Computer (0212) 213 51 90 + Compaq (0216) 391 84 30 * Compro (0216) 455 94 45 « Coretech (0216)
44500 37 * Datapro (0216) 455 47 70 » Deka (0212) 213 20 50 » EGS Sistem (0212) 219 43 48 » Erdem Bilgisayar (0212) 257 55 55 * Elektronik Bilgi İletişim (0212) 288 70 93 * Fast Dilmen (0212) 234 25 25 » Fujitsu Siemens (0212) 285 26 46 * Garanti Teknoloji (0212) 657 04 04 * Gordian (0212) 240 2200 * Intertech (0216) 492 09 20 « İhlas Net (0212) |
454 22 00 * Kets (0212) 232 56 66 * Komdatasoft (0212) 270 55 00 * Kamtaş (0212) 288 47 30 * Lamer BPO Ltd. (0216) 445 69 69 * Link (0216) 522 00 00 * LBS-Logo Business Solutions (0216) 418 55 60 * Meb IT (0216) 451 71 93 * Mikroyazılımevi (0212) 282 57 00 * Multima (0212) 211 27 91 * NOR (0216) 474 00 00 * Nebim (0212) 275 O7 75 * Metron
(0216) 327 98 88 * Nettin (0216) 349 28 78 * Obası (0216) 422 38 62 * Praksis (0212) 234 13 40 » Promos (0216) 492 08 48 » Protea (0212) 281 90 60 * Sanur (0212) 222 44 03 * Sinnet (0216) 363 70 80 * Sistemi (0212) 284 75 92 + Site (0212) 288 42 28 + Slat Consulting (0212) 266 37 38 * Soft (0212) 212 79 20 * Step (0216) 464 04 60 * Sürat Bilg.
(0216) 474 01 50 » Synergy (0212) 251 24 84 « Time (0212) 222 15 20 * Trio Çözümevi (0212) 283 59 84 » Veritek (0212) 287 83 60 * Vira Nova (0212) 231 26 25 İzmir * Akser (0232) 489 34 10 « Netsiz (0232) 463 90 00 Kibns * Netlinks (0392) 227 46 01 Kocaeli * Bilda (0262) 647 10 00 Konya * Paket (0332) 238 46 51 * Sena Bilg. (0332) 238 57 57
Microsoft İş Ortakları Adana * DCL (0322) 458 70 21 * Keynes (0322) 457 12 47 * Maya (0322) 458 80 37 * Olympus (0322) 459 07 90 Afyon * Hisar (0272) 213 69 79 Amasya * Çekin (0358) 212 05 63 Ankara * 4S Bilgisayar (0312) 419 00 37 * Anı Müşavirlik (0312) 441 44 41 * AYSYS (0312) 466 23 29 * Destek (0312) 442 19 21 « İntra (0312) 441 33 99
« T&T (0312) 441 52 67 * L&N (0312) 447 09 93 « Meridyen (0312) 232 10 35 * Omni (0312) 446 46 51 * Önel (0312) 419 11 49 « Park Bilgi İşlem (0312) 417 13 30 * Yanıt Bilişim (0312) 446 46 87 * Yatay Bilişim (0312) 441 46 07 Antalya * Ak-Bim (0242) 248 57 80 * Biler (0242) 244 19 80 * İntercom (0242) 242 92 76 + Interdiscount (0242) 312 09 56

* İşel (0242) 248 34 28 * Network Computer (0242) 334 03 26 * Nida (0242) 244 09 47 » Nisan (0242) 243 17 51 Ayvalık * Abis Ayvalık Bil. (0266) 312 22 75 Bodrum * Arges (0252) 313 20 53 Bursa * AGB Elektronik (0224) 224 86 84 * BSY (0224) 255 77 45 * Veta (0224) 251 48 44 Çorlu * Yaldız Bilgisayar (0282) 654 04 88 Denizli * Bilsin (0258) 265 00 14
* Dataset (0258) 241 78 16 * Dosbil (0258) 265 13 53 * Hecem (0258) 263 30 90 * Teknopark (0258) 241 44 53 « Türküm (0258) 241 26 94 Eskişehir + BEM Bilgisayar (0222) 231 99 12 * Matrix (0222) 230 00 09 + Optimal (0222) 230 62 98 Gaziantep * Aybir (0342) 230 72 10 İskenderun * Onay (0326) 613 70 80 İstanbul * Altematif (0212) 222 48 00 * Alto
Bilişim (0216) 328 25 70 + Ant Bilgisayar (0216) 380 21 43 * Ardabahçe (0212) 275 46 75* Ata Bilgisayar (0212) 227 02 88 * Bama Mühendislik (0212) 252 53 37 * Bascom (0212) 272 51 30 * Bilgi Birikim (0216) 414 54 52 » Biltektaş (0212) 222 38 72 * Çömel (0212) 227 34 35 * Composer (0212) 216 27 10 « CPI (0216) 346 42 00 + CTS Ltd. (0216)
369 60 78 * Destek (0216) 282 44 30 * Dönüşüm (0216) 272 29 01 * Ekim Bilişim (0212) 210 06 06 * Eksen Bilgisayar (0216) 418 94 55 « Elips (0212) 233 08 57 « Elma (0212) 251 90 44 e Epsilon (0212) 275 24 54 « Era Dış Ticaret (0212) 279 30 04 * İde(0216) 428 57 53 * Kompusan (0212) 279 89 21 » Lima Endüstriyel (0212) 213 08 84 + Maestro
(0212) 324 04 77 » Makro (0216) 327 65 55 + Maya iletişim (0212) 418 86 04 + Monokom (0212) 259 96 65 * Nokta Bilişim (0212) 588 11 80 * Obje (0212) 217 01 47 * Pan Bilgisayar (0212) 211 41 90 * Plekom (0212) 216 17 60 * Prone (0212) 249 22 71 * Redoks (0212) 543 11 10 * Self (0212) 280 00 00 * Sofftek (0212) 503 67 97 * Soho (0212)
210 43 58 » Şahlan (0216) 445 51 30 * Teksim (0212) 213 42 65 * Teknograf (0216) 418 27 02 * Teknokom (0216) 463 53 77 * Teknosoft (0216) 344 45 00 * Vira (0212) 272 27 77 * Yatay (0212) 288 59 79 * Zet Bilgi (0212) 273 21 89 İzmir * Adaya (0232) 462 59 59 * Egebimtes (0232) 489 00 60 * Prodata (0232) 464 27 87 K.Ereğli * Alfabem (0372)
323 28 22 Kayseri * Mega Yazılım (0352) 231 77 01 * Netcom (0352) 222 11 43 Kocaeli * Bilgi Birikim (0262) 321 48 00 Konya * Almaç (0332) 320 65 20 * Anet (0332) 237 49 41 * Barkod (0332) 237 40 40 * Bela (0332) 251 77 90 * Bitek (0332) 237 08 75 * Biosis (0332) 236 43 66 * Karem (0332) 322 17 17 Mula + Sun Bilgisayar (0252) 282 72

Nevşehir * Alfa Bilgisayar (0384) 213 34 37 Ordu * Keleşoğlu (0452) 225 43 17-18 Samsun * Vip Bilgisayar (0362) 230 88 52 Sivas * Deha Bilgisayar (0346) 224 48 28 © 2000 Microsoft Türkiye. Her hakki
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Asya
Tayvan

Semiconductor,

I'SMC, United

Microelectronics

gibi şirketler

Asya'da yonga

işine iki katı

yatırım yapıyor.

Derleyen:

AMİL KUNT

sya ilkelerinin

ciddi krizde

bulunduğu

bir. yıl önce

Tayvan Semiconductor

Manufacturing Co.

(TSMC) fabrikalarını üçte

iki kapasitede bile çalıştırmakta

büyük zorluk

çekiyordu. Şimdi ise bu

şirket yeni üretim merkezleri

açmak için yoğun

bir çaba gösteriyor. dünyanın

en büyük yongataşeron

üreticisi olan

TSMC Tayvan'da üç ve

Singapur'da Philips ile

beraberbir fabrika kurarken,

Amerika'da bir başka

üretim merkezini açma

hazırlığı içinde. Bu

yıl içinde 4.8 milyar dolar

yatırım yapacak olan

TSMC. yonga endüstrisi-

nin devi

adım geride bulunuyor.

Sadece TSMC değil,

Asya'daki diğer yonga

üreticileri de mali krizin

sona ermesiyle yatırımlarını

hızlandırıyorlar. tayvan'ın

ikinci büyük yonga

kuruluşu United microelectronics

Corp.

(UMC) buyılki yatırımlarını

2.4 milyar dolara

çıkarırken Singapur daki

bir kamu kuruluşu olan

Chartered

tor Manufacturing Lid.,

iki ay önce 2.1 milyar

dolarlık bir fabrikanıntemelini

attı. Güney kore'de

ise Samsung electronics

bellek yongaları

üretiminin

Semiconduc-

kapasitesini

artırmak için var olan tesislerine

büyük yatırım

yapıyor.

Mobil sistemler

için yonga üretimi
Asya yonga üreticilerinin

bu denli hizh ve fazla

üretim yapmagirişimleri

1990'lı yılların ortalarında

da görülmüş ve

fazla kapasite, ihracatta

azalma yüzündenbu üreticiler

çok ağır zarara uğ-

CA ve Infocast ortak oldu
computerAsso-

CA

Services ile

çevrim içi Uuy-

gul amahizmeti sağ layı-

cist İnfo cast corporation

arasında ortaklık yapıldığını

duyurdu. Bu işbirliği

CA'in elektronik

ticaret altyapı çözümlerini

ve Enterprise Delivery

Center (EDC) (Kurumsal

Teslim Merkezi) 6zelliklerini

İnfo cast'ingiivenli

ve etkili ASP hizmetleriyle

ve teknolojisiyle

birleştirmeyi amaçlıyor.

CA'in Kanada'nın alberta

eyaletinin Calgary

kentinde kuracağı EDC

(Gelişmiş Uygulama geliştirme

Merkezi) İnfo-

Cast'in Calgary ofisiyle

birlikte çalışacak. İki şirket

elektronik ticaret yazılımları

geliştirecek ve

Web-etkin uygulama

hizmetleri sunacak. ayrıca

ortak müşterilere uç-

crates,

www hthahor rom tr

Intel den bir

ramis lardı. Şimdi. gene

aynı hata tekrarlanıyor

mu? Bugünkü verilere

göre bu kez tarihin tekrarlanmayacağı

görüşü

ağır basıyor. 1996-1998

dönemindeki yongakrizi

bu endüstriye yeni giren

zayıf kuruluşların silinmesine

neden oldu ve

böylece yonga üretimi

krizden daha güçlü çıkan

ve bu yeni eğilimin başında

bulunan TSMC,

Samsung ve UMCgibi

şirketlerin elinde kaldı.

Ayrıca gene 1990'lı yıllarda

Asya üreticileri talebin

çok oynak olduğu

DRAM yongaları için

gereksiz kapasite artırımı

yapmışlardı. Şimdi ise

büyük yatırımlar mobil

iletişim ve İnternet kullanımın

patlamasıyla talebin

çok büyük boyutlara

ulaştığı sayısal cihazlarda

kullanılan yongalar

için yapılıyor. Bu tür

özel yonga üretimi için

uzmanlaşmış Asya fabrikalarının

mevcut kapasitesi

şimdiden dolmuş durumda.

Bu gelişmeden en çok

yararlananlar ise bu şirketlerin

hisse senetlerini

alan yatırımcılar oluyor.

Computer Associates ve İnfo cast

Corporation, birlikte elektronik ticaret

yazılımları geliştirecek ve Web-etkin

uygulama hizmetleri sunacak.

tan uca elektronik ticaret

çözümleri de sağlanacak.

İnfo cast yeni gelişen

İnternet şirketlerine ve

İnternet'in olanaklarını

yeni kullanmaya başlayan

kuruluşlara, ınternet-etkin

iş çözümleri

geliştirmek ve sunmak

için ASP (uygulamahizmeti

sağlama) teknolojisini

kullanıyor. İnfo-

Cast'in hizmet yelpazesi

içinde özel-markalı Web

port alları, sanal arama

merkezi sistemleri, kapsamlı

elektronik eğitim

ortamı ve tele iş çözümü

yer alıyor.

Calgary'deki EDCtesisi

CA Services'ın dünya

çapındaki EDC zincirinin

yirminci ve en yeni halkasını

oluşturuyor. ABD,

Avustralya ve almanya'nın

yanı sıra hindistan'da

da EDC tesisleri

bulunuyor. Her EDCtesisinde

bulunan demonstrasyon/ortak

uygulama

geliştirme odasında danışmanlar

ve müşteriler

birlikte çalışarak istemci

sertifikasyonlarına uygun
taslaklar oluşturuyor.

Nihai taslak bir sistem

prototipi haline getiriliyor.

Müşteriler önerilen

herhangi bir tasarımın ve

uygulamanın kendi üretim

ortamlarında kurulmasına

onay vermeden

önce bu prototipi test

edebiliyor. m
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1999 yılında yüzde 60

artışla karı 800 milyon

dolara ulasan TSMC nin

hisse senetleri yüzde 185

oranında yükseldi; rakibi

UMCnin hisse senetleri

ise üç kat değer kazandı.

Sürekli zarar eden singapur'daki

Chartered semiconductor

bile son üç
aylık dönemde 230 milyon

dolarlık satıştan 22

milyondolarkaretti.

Bellek yongaları üretiminde

şimdilik olumlu

bir gelişme görülmüyor.

Yılbaşından sonra azalan

PCsatışları nedeniyle fiyatları

da çok düşen

DRAM yongaları üreten

orta boyTayvan üreticileri

şimdi özel yongaüretimine

yöneliyorlar. japonya'da

Fujitsu, hitachi

ve NEC daha karlı

özel uygulamalarda kullanılan

yonga üretimine

odaklaşıyor; NEC'in tüm

üretiminde bellek yongalarının

payı sadece yüzde

22 oranında. Böylece

şimdi DRAM endüstrisi

Samsung, Hyundai

Electronics İndustries ve

Amerika'daki Micron

Technology'nin elinde
olup, bu kuruluşlar küresel

üretimde yüzde 65

paya sahip.

Geçenyıl Ekim ayında

Kore'nin rakip LG Semi-

con şirketini satın alarak

kapasitesini artıran

Hyundai bugün dünyanın

en büyük DRAM üretici-

sı konumuna gelmiş bulunuyor.

Mali krizin sona ermesiyle

yongaüreticileri de

işlerine yeni bir düzen

 

artırdı
veriyorlar. Bu krizden en

olumsuz etkilenen kuru-

muşlardan biri. olan ve

1998 den bu 200

milyon dolar zarar eden

Singapur daki Chartered

motorola,

Micron ve diğerbatılı

yana

Semiconductor

şirketler ile anlaşıp borçlarını

ödeyerek Lucent

Technologies ve Broad-

com gibi müşteriler için

şimdi. telekomünikasyon

alanında kullanılan yongalar

üretiyor.

İngiltere'deki DRAM

fabrikasını kapatan fujitsu

kaynaklarını Toshiba

ile birleştirirken NEC

maliyetlerini düşürmek

için Hitachi ile ortaklık

kuruyor.

Asya yongaüreticilerinin

geçtiğimiz yıllarda

PC satışlarının patlamasından

cesaret alarak kapasitelerini

gereğinden

fazla artırmaları ve yonga

fiyatlarının düşmesi

nedeniyle şimdi dikkatli

adım attıkları görülüyor.

Geçmişten ders alan bu

endüstrinin bundan böyle

özellikle telekomünikasyon

teknolojisinde kullanılan

yonga üretimi ile

yatırımlarının karşılığını

alacağı bekleniyor. m

Lucent ve Apışma, işbirliği yaptı
elektronik is altyapı

yönetimi

alanında faaliyet

gösteren

Apışma Management

Technologies, müşterilerin

daha fazla ağ ve uygulama

performansı talebini

karşılamak üzere Lucent

Technologies'in Net-

work care birimiyle bir

anlaşmayaptı. Anlaşmaya

göre Apışma, Network-

Care’in Vital suite ag ve

uygulama performansı

yönetim çözümlerini satma

yetkisine sahip oluyor.

Bu işbirliği ile, spectrum

çözümünün ağ genelinde

gerçekleşen uygulamalara

ilişkin uçtan

uca performans ölçme

kabiliyeti artıyor. April-

ma müşterileri, uçtan uca

servis düzeyi yönetimi

(SLM) için Vital suite

kullanabilecek.

Spectrum'un servis

çözümünü

LBS”'den kalite sistemi

BS, kalite yönetimi

çalışmaları

çerçevesinde,

1998

yılına SPİCE (Software

Process İmprovement

Capability and determination)

modelini temel

alan, kendi gereksinimlerine

yönelik bir sistem

oluşturdu. LBS, modelin

gereksinimleri ile kendi

verimlilik hedeflerini

birleştirdi. ISO 9001 kalite

gereksinimlerini de

karşılamayı hedefleyen

proje, şirketin bütün süreçlerini

kapsıyor.
Yazılımda bir süreç

değerlendirme standardı

olan SPİCE, süreç iyileştirme

için temel alınabilecek

bir örnek süreç

modeli de içeriyor.

düzeyi anlaşmalarının

(SLA) ihlal edilmesini

önleyen ağ denetimi

özelliğinden yararlanmayı

da sürdürecekler.

Şirketler, gelecekte,

Apışma'nın Spectrum

altyapı yönetim yazılımları

ve Network care'in

Vitalsuite çözümlerini

bütünleştirecek birçalışma

yapmayı ve bu ürün

paketini birlikte satmayı

planlıyor. m

LBS Kalite ve İnsan

Kaynakları Genel müdür

Yardımcısı Müge

Peri, modelin LBS'nin

süreç iyileştirme hedeflerine

uyduğunubelirterek,

SPİCE, şirketin

müşteri ile ilişkiyi sürdüren

satış, hizmet,

ürün geliştirme gibi süreçlerini

kapsadığını

söylüyor. m
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Asya
Tayvan

Semiconductor,

I'SMC, United
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AMİL KUNT
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ve bu yeni eğilimin başında
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Samsung ve UMCgibi
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çok oynak olduğu

DRAM yongaları için

gereksiz kapasite artırımı

yapmışlardı. Şimdi ise

büyük yatırımlar mobil

iletişim ve İnternet kullanımın

patlamasıyla talebin
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kullanılan yongalar
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özel yonga üretimi için
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şimdiden dolmuş durumda.

Bu gelişmeden en çok

yararlananlar ise bu şirketlerin
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alan yatırımcılar oluyor.
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iş çözümleri

geliştirmek ve sunmak
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sağlama) teknolojisini
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port alları, sanal arama

merkezi sistemleri, kapsamlı

elektronik eğitim

ortamı ve tele iş çözümü

yer alıyor.

Calgary'deki EDCtesisi

CA Services'ın dünya

çapındaki EDC zincirinin

yirminci ve en yeni halkasını

oluşturuyor. ABD,

Avustralya ve almanya'nın

yanı sıra hindistan'da

da EDC tesisleri

bulunuyor. Her EDCtesisinde

bulunan demonstrasyon/ortak

uygulama

geliştirme odasında danışmanlar

ve müşteriler

birlikte çalışarak istemci

sertifikasyonlarına uygun
taslaklar oluşturuyor.

Nihai taslak bir sistem

prototipi haline getiriliyor.

Müşteriler önerilen

herhangi bir tasarımın ve

uygulamanın kendi üretim

ortamlarında kurulmasına

onay vermeden
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dolara ulasan TSMC nin

hisse senetleri yüzde 185

oranında yükseldi; rakibi

UMCnin hisse senetleri

ise üç kat değer kazandı.

Sürekli zarar eden singapur'daki

Chartered semiconductor

bile son üç
aylık dönemde 230 milyon

dolarlık satıştan 22

milyondolarkaretti.

Bellek yongaları üretiminde

şimdilik olumlu

bir gelişme görülmüyor.

Yılbaşından sonra azalan

PCsatışları nedeniyle fiyatları

da çok düşen

DRAM yongaları üreten

orta boyTayvan üreticileri

şimdi özel yongaüretimine

yöneliyorlar. japonya'da
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özel uygulamalarda kullanılan

yonga üretimine

odaklaşıyor; NEC'in tüm

üretiminde bellek yongalarının

payı sadece yüzde

22 oranında. Böylece

şimdi DRAM endüstrisi

Samsung, Hyundai

Electronics İndustries ve

Amerika'daki Micron

Technology'nin elinde
olup, bu kuruluşlar küresel

üretimde yüzde 65

paya sahip.

Geçenyıl Ekim ayında

Kore'nin rakip LG Semi-

con şirketini satın alarak

kapasitesini artıran

Hyundai bugün dünyanın

en büyük DRAM üretici-

sı konumuna gelmiş bulunuyor.

Mali krizin sona ermesiyle

yongaüreticileri de

işlerine yeni bir düzen

 

artırdı
veriyorlar. Bu krizden en

olumsuz etkilenen kuru-

muşlardan biri. olan ve

1998 den bu 200

milyon dolar zarar eden

Singapur daki Chartered

motorola,

Micron ve diğerbatılı

yana

Semiconductor

şirketler ile anlaşıp borçlarını

ödeyerek Lucent

Technologies ve Broad-

com gibi müşteriler için

şimdi. telekomünikasyon

alanında kullanılan yongalar

üretiyor.

İngiltere'deki DRAM

fabrikasını kapatan fujitsu

kaynaklarını Toshiba

ile birleştirirken NEC

maliyetlerini düşürmek

için Hitachi ile ortaklık

kuruyor.

Asya yongaüreticilerinin

geçtiğimiz yıllarda

PC satışlarının patlamasından

cesaret alarak kapasitelerini

gereğinden

fazla artırmaları ve yonga

fiyatlarının düşmesi

nedeniyle şimdi dikkatli

adım attıkları görülüyor.

Geçmişten ders alan bu

endüstrinin bundan böyle

özellikle telekomünikasyon

teknolojisinde kullanılan

yonga üretimi ile

yatırımlarının karşılığını

alacağı bekleniyor. m

Lucent ve Apışma, işbirliği yaptı
elektronik is altyapı

yönetimi

alanında faaliyet

gösteren

Apışma Management

Technologies, müşterilerin

daha fazla ağ ve uygulama

performansı talebini

karşılamak üzere Lucent

Technologies'in Net-

work care birimiyle bir

anlaşmayaptı. Anlaşmaya

göre Apışma, Network-

Care’in Vital suite ag ve

uygulama performansı

yönetim çözümlerini satma

yetkisine sahip oluyor.

Bu işbirliği ile, spectrum

çözümünün ağ genelinde

gerçekleşen uygulamalara

ilişkin uçtan

uca performans ölçme

kabiliyeti artıyor. April-

ma müşterileri, uçtan uca

servis düzeyi yönetimi

(SLM) için Vital suite

kullanabilecek.

Spectrum'un servis

çözümünü

LBS”'den kalite sistemi

BS, kalite yönetimi

çalışmaları

çerçevesinde,

1998

yılına SPİCE (Software

Process İmprovement

Capability and determination)

modelini temel

alan, kendi gereksinimlerine

yönelik bir sistem

oluşturdu. LBS, modelin

gereksinimleri ile kendi

verimlilik hedeflerini

birleştirdi. ISO 9001 kalite

gereksinimlerini de

karşılamayı hedefleyen

proje, şirketin bütün süreçlerini

kapsıyor.
Yazılımda bir süreç

değerlendirme standardı

olan SPİCE, süreç iyileştirme

için temel alınabilecek

bir örnek süreç

modeli de içeriyor.

düzeyi anlaşmalarının

(SLA) ihlal edilmesini

önleyen ağ denetimi

özelliğinden yararlanmayı

da sürdürecekler.

Şirketler, gelecekte,

Apışma'nın Spectrum

altyapı yönetim yazılımları

ve Network care'in

Vitalsuite çözümlerini

bütünleştirecek birçalışma

yapmayı ve bu ürün

paketini birlikte satmayı

planlıyor. m

LBS Kalite ve İnsan

Kaynakları Genel müdür

Yardımcısı Müge

Peri, modelin LBS'nin

süreç iyileştirme hedeflerine

uyduğunubelirterek,

SPİCE, şirketin

müşteri ile ilişkiyi sürdüren

satış, hizmet,

ürün geliştirme gibi süreçlerini

kapsadığını

söylüyor. m
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Ofset baskı teknolojisi, ofislerde
Tümunsurları barındırdı-

ağından dolayı da ekonomik

bir çözüm. HP bu

ürünleri özellikle KOBİ

pazarı için Öneriyor.

azısı teknolojisinin

bugün

geldiği nokta,

inanılmaz boyutlara

ulaştı. Fotokopi,

faks,

özelliklerinin

bulunduğu ürünler giderek

gelişiyor.

Bir ofisin kağıt, dokümantasyon,

dosyalama,

raporlama gereksinimlerinin

hepsini karşılıyor.

Ofisteki tek bir ürün, hem

baskı, fotokopi, fotoğraf,

hem de faks merkezi görevi

görebiliyor. bugünün

yazıcı teknolojisi ile

artık baskı işinin de sınırları

çizilemez oldu. kitap,

broşür gibi dokümanların

 basılabilmesi

için bundan böyle büyük

matbaa sistemlerine gerek

yok. Bütünleşik ürünler

sayesinde ofset baskı

teknolojisi artık ofislerde.

yazıcı, tarayıcı

bir arada

IPv6
ıll ardırkullandığımız

TCP/IP protokol (IPv4),

Internet’in anormal biiyii-

mes iyleo kadar yetersiz

kalmaya başladı ki, yavaş yavaş yeni

IP standardını incelemeye başlamanın

zamanı geldi. Proxy sunucuları, NAT

(Network Address translation)

gibi teknikler sayesinde

kurumlarımızdabelki

eskiye göre daha az gerçek

IP adresi ile belli bir süredir

idare edebiliyor da olsak,

daha kapsamlı, daha

büyüyebilen ve daha yetenekli

bir TCP/IP standardı-

na ihtiyaç artık elzem olarak

gözüküyor. Bilgisayarların bile

TCP/IP kullanmaya başladığı günümüzde,

bu yeni standart, artık çok kişinin

merakettiği, incelemeye başladığı

ve gelecekte nasıl çalışacağını merak

ettiği bir şey haline geldi.

Günümüzde bilgisayar ağlarımızda

kullandığımız bilgisayarlar tabii ki

TCP/IP kullanıyor, ancak gün geçmiyor

ki, IP adresine ihtiyaç duyan yeni

nesil aletler geliştirilmesin. Tüm bu

pratik aletler, artık Internet'e bağlantıyı,

taşınabilir multimedyayı beraberinde

getiriyorlar (Bakınız: WAP protokolünü

kullananceptelefonları,avuç

içi bilgisayarları, İnternet TV leri,

MP3çalarlar, MPEG film oynatıcı taşınabilirler,

İnternet üzerinden yapılan

radyo, TV gibi yayınları alan cihazlar

vs. vs). Bu gibi teknolojiler, getirecek-

Murat

 

BAYRAKTAR

Telegram Yolu

1998 yılında yazıcı tek

kolonisinin gittiği

hakkında bilgi veren HP

Ürün Pazarlama Müdürü

Filiz Akdede, mürekkep

yön

 

Hepsi bir aradasloganıile

tanıtılan fotokopi, faks, yazıcı,

tarayıcı unsurlarını bir arada

barındıran bütünleşik ürünler

ofislerde devrim yaratıyor. HP

yeni modellergeliştirerek ofis

ortamında renkli tanıtım

broşürlerinin, dosyaların ve

kitapların basılmasını sağlıyor.

leri her türlü yeniliği İnternet üzerinden
yapmaya devamedeceklerse(ki

artık böyle olacak gibi gözüküyor),

yakın zaman içinde çok daha yetenekli

ve genişleyebilir bir TCP/IP protokolüne

ihtiyaç duyacağız.

Yeni uyarlama TCP/IPden şunları

bekliyoruz:

e İlk ve en önemliolarak,

yeni uyarlama IP, şu an kullandığımız

uyarlama ile yüzde

100 uyumlu olmalı, ortak

çalışabilmeli, sorunsuz yeni

uyarlamaya yükseltmeyi desteklemeli.

e Çok dahafazla sayıda

bilgisayarı adreslemesi (Yani

şimdiki gibi 32 bit ve ikilik sistemde

olmamalı.)

e Hertürlü farklı bilgisayar ağında

transfer edilebilecek kadar hafif ve hızlı

olmalı. Gereksiz bilgi içermemeli.

e TCP/IP servis kalitesini (QoS),

yani bazı bilgisayarlara daha fazla

bant genişliği verebilmeyi desteklemeli.

Bu sayede bilgisayar ağımızda

video konferans yapanlar ile, sohbet

(chat) yapanların kullanabileceği bant

genişliği günümüzdekigibi aynı olmamalı.

e Güvenli veri haberleşmesi standart

olarak desteklenmeli, bu sayede

çok dahakolay bir şekilde Internet

üzerindenticaret, ya da şirketler arası

haberleşmegibi kritik dat alartaşınabilmeli.

murat.bayraktar@net ron.com.tr

  

 

   

püskürtmeli yazıcı satış

oranının yüzde 54, nokta

vuruşlu sistemlerin yüzde

36 ve lazer yazıcıların

yüzdesinin ise 10 olduğunu

bildirdi. 1999” da ise

mürekkep püskürtmeli

yazıcıların pazar payını

artırdığını görüyoruz.

Mürekkep püskürtmeli

yüzde 70, nokta vuruşlu

yüzde 20, lazer yazıcı da

yüzde 10 oranında pazar

payı alıyor.

Filiz Akdede, kağıtsız

ofisin olamayacağını one

sürüyor ve baskı oranının

giderek azaldığına işaret

ediyor. Bunakarşın kağıt

oranının artacağını söyleyen

Akdede, ileri aşamada

ofislerin etkin ofis

ve doküman yönetimine

doğru gitmesi gerektiğini

sözlerine ekliyor.

HP'nin yeni pazara

sunduğu bütünleşik

ürünler, renkli ilk ürün

olmaözelliği taşıyor. Söz

ÜR

 

HPU

konusuyazıcılar aynı zamanda

yazılımın özelli-

gin den dolayı “akıllı.

A3, A4 boyutlarındaçık-

ti alınabilen ürünlerde

A3 çıktı emri verilen yazıcıda

eğer o boyutta ka-

git bitmişse yazıcı A4'e

basmayıp kağıt takın

uyarısı veriyor.

HP bütünleşik

ürünler serisi
HP'nin yeni bütünle-

şık ürünleri Of€ficelJet

G55, G85 ve G95 olmak

üzere 3 modelden oluşu-

Eutelsat yeni

teknoloji
atakları arasında

türkiye'nin

de bulunduğu

Eu-

tel sat, Türk yayıncıları

ve iletişim şirketlerine

yeni teknolojiler sunuyor.

Dünyanın en büyük

üçüncü uydu operatörü

olan Eutelsat, sahip ol-

düğü 15 uydudan oluşan

filosuyla Türkiye'deki

ulusal ve uluslararası yayıncıların

TV, radyo ve

Internet hizmetlerini

yaygınlaştırabilecek leri

dijital uydu servisleri

sunmaya başladı.

Türkiye'deki hizmetlerini

kamuoyunatanıtan

Eutelsat Başkanı giuliano

Bernetta, "Eutelsat

olarak yaptırdığımız

araştırmalarda, türkiye'deki

kablo ve uydu

televizyon sektörünün

Avrupa'daki en gelişmiş

pazarlardan biri olduğunu

tespit ettik” dedi.

Bernetta, Türkiye'deki

kamu ve özel şirketlerin

şu anda yüzde 6 civarında

olan Eutelsat'taki kullanım

payının daha da

lerle hizmette

    

 

run Pazarlama MüdürüFiliz Akdede.

yor. HP OfficelJet G serisi

ürünlerin en önemli

özelliği tüm fonksiyonlarının

renkli olması ve yatay

ekran üzerinden

renkli faks çekebilmesi.

Ürünlerin diğer özellikleri
arasında sahip olma

maliyetinin tek

ürünlere oranla düşük olması,

kolay ve çabuk kurulma

özelliği, beraber

kullanıldığı PC'ye tek bir

kablo ile bağlanabilmesi,

ağ üzerinde çalışabilmesi

geliyor. m

işlevli

bihaber@inter pro.com.tr

  “ aras

Eutelsat Başkanı Giuliano Bernetta, her zaman
teknolojiyi bir adım önden izlemek zorunda olduklarını

söyledi.

artacağını umduklarını

söyledi.

Eutelsat, 2000 yılının

Nisan ayında yörüngeye

başarıyla yerleştirdiği ve

Haziran ayında hizmet

vermeye başlayacak olan

Resat uydusuyla Kanarya

Adaları'ndan Çin'e kadar

geniş bir kapsama

alanı içinde dijital iletişim

hizmetleri sunuyor.

Ayrıca Euteltracs sistemiyle

araç takip ve filo

yönetimi sağlamanın yanı

sıra Türkiye'deki internet

servis sağlayıcıları

için uydu hizmetleri, şirketler

için veri, ses ve

görüntü hizmetlerinin

birleştirilmesi gibi servisleri

de sunuyor.

Nisan 2000'de çalışmalarına

başlayan Eu-

tel sat'ınüçüncü uydusu

W3, bugün 40'tan fazla

televizyon, 30'dan fazla

radyo yayını sunan Di-

git ürk'ün yayınlarını

aktarıyor. W3 uydusu

üzerinde çalışan bu dijital

platform ise ATV,

Show TV, Kanal D, kanal

E, NTV, CNN Türk,

Best TV, BRT, Kanal7,

Kanal 6, TGRT gibi birçok

Türkçe ve orijinal

dilde yabancı televizyon

yayınlarını aktarıyor.
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tel sat'ınüçüncü uydusu

W3, bugün 40'tan fazla

televizyon, 30'dan fazla

radyo yayını sunan Di-

git ürk'ün yayınlarını

aktarıyor. W3 uydusu

üzerinde çalışan bu dijital

platform ise ATV,

Show TV, Kanal D, kanal

E, NTV, CNN Türk,

Best TV, BRT, Kanal7,

Kanal 6, TGRT gibi birçok

Türkçe ve orijinal

dilde yabancı televizyon

yayınlarını aktarıyor.
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Ericsson artık sadece IP tabanlı çözümler üretecek

Sayfa | >

Ericsson, —Roma'da

'get ins(w)ired' adında

bir roadshow gerçekleştirdi.

Roadshowda,

Ericsson'un ag stratejileri

ve çözümleriyle ilgili

ayrıntılı. bilgiler verildi.

yetkililerinin

çeşitli açıklamalarda bulunduğu

toplantıda veri-

Ericsson

len ana mesaj, Eric-

bundan böyle

kavramına

son un

mobil ite

odaklanacak olmasıydı.

Ayrıca yetkililer WAP

teknolojisinin dünyada

çok hızlı gelişeceğini belirterek,

2002 yılının sonunda

satılan her cep telefonun

WAP standartlı

olacağını ifade ettiler.

Türkiye pazarının özel

bir önemi olduğuna dikkat

çeken yetkililer,

Ericsson için Türkiye'nin

Amerika ve Çin'den sonra

3. büyük pazar olduğunu

vurguladılar. toplantıda

bir konuşma yapan

Ericsson Kurumsal pazarlama

ve İş Geliştirme
Direktörü Goran Rass-

muson, yeni tel ekom

dünyasının dünyasının

trendlerinin; tüm tekne-

Compaq yeni Alpha serverGS serisiile

compaq yeni

Alpha GS serisi

sunucularını

Oracle'la birlikte

tanıtıyor. Compaq

Alpha Sistemleri Ürün

Yöneticisi Ferhat Dilman,

sistemin özelliklerini büyüyebilir

bir yapı, yüksek

performans, yüksek kullanılabilirlik,

kesintisiz çalışabilme

ve yatırımın korunmasını

sağlama olarak

sıraladı. Dilman, "Alpha-

server GS320, 32 işlemciye

kadarçıkabilen bir sistem”

dedi.

Sistemin, kendi içerisinde

yedekleme ve cross-

by-switch olarak adlandı-

zilan özel bir anahtarlama 

Ericsson Kurumsal pazarlama

ve İş Geliştirme

Direktörü Goran Rass-

muson, 3. nesil uygulamalarda

bir devrim yaşandığına

dikkat çekerek,

bu uygulamalariçin vazgeçilmez

koşulun mobili-

te olduğunu vurguluyor.

lobilerin bütünleşmesi,

konsolidasyon, İnternet

ve çoklu hizmet ağları,

mobil ite ve çeşitlilik olduğunu

açıkladı. önümüzdeki

günlerde mobi-

lite kavramının teknolojinin

her alanında öne çıkacağını

vurgulayan

Rassmuson, mobil ınternet

kullanıcılarının PC

Internet kullanıcılarından

daha fazla olduğunu da

söyledi. Rassmuson ayrıca,

3. nesil uygulamalarda

bir devrim yaşandığını

da anlatarak bu uygulamalar

için gerekli koşulları

şöyle açıkladı; mobi-

lite, bant genişliği, esnek-

Ericsson 2000'li yıllarda sadece

mobil itekavramına odaklandığını

ve tüm ürünlerini IP tabanlı

üreteceğini açıkladı. Roma'da ağ

stratejilerinin ve çözümlerinin

anlatıldığı bir roadshow

gerçekleştiren Ericsson, geleceğin

trendlerini de özgürlük, basitlik ve

mobil iteolarak ortaya koydu.

lik, ölçeklenebilirlik, kalite

ve maliyet, farklı iş

modelleri ve çoklu hizmet

ağları.

Toplantıda, ericsson

un kablohattı pazarı

için stratejileri, ATM ve

IP tabanlı yeni çokluhizmet

ağları oluşturmak

olarak açıklandı. ericsson'un

bu stratejisi ile

oluşturulan çözümler,

paket anahtarlama teknolojileri,

ses, çoklu ortam

uygulamaları ve gerçek

zamanlı servislere olanak

sağlıyor.

Ericsson'un 3. nesil

ağ çözümü: Engine
Romada gerçekleştir-

len roadshow'da, Eric-

sonun kablo hattı ağı

operatörleri ve

sağlayıcılara yönelik ola-

servis

Compaq, Oracle ile beraber yeni

Alpha GS serisi sunucuları tüm

dünya ile aynı gün 16 Mayıs

2000'de Türkiye'de de tanıtacak.

haServer sunucu sistemleri

8 tane 4'lü bloklar halinde

bölümlendirilmeli-

diyor. Sistemin içerisinde

her biri 730 MHz büyüklüğünde

32 tane Alphaişlemcisi

ile çok büyüyebilen

bir yapı haline getirildiğini

kaydeden Dilman,

sene sonuna kadar çıkacak

olan 833 MHzve |

Ghz Alpha işlemcilerinin

aynı kabin içine takılabileceğini

sözlerine ekledi.

Bu sistemde CPU'ların

olduğunu ve ek CPU'lar

takılabileceğini söyleyen

Öte yandansistemindi-

ger özelliğinin tamamen

anahtar (switch) yapıda

olduğunu vurgulayan dilman,

sekiz tane dörtlük

blokların ana global

switch ile birbirine bağlı

olduğunu söyledi. Dilman

bu özellik sayesinde performansın

çok yükseldiğini

de belirtti. Diğer sistemlerde

CPU ile hafıza

arasındaki gecikme kavramının

yüksek olduğunu

yeni sistemle bu oranın

düştüğünü belirten dilman,

hem modüller için-

rak ürettiği bir network

çözümü olan Engine tanıtıldı.

Engine ürün ailesi,

anahtarlama sistemleri,

erişim sistemleri, medya

geçitleri, iletişim sunuş-

ları ve yönetim sistemlerini

kapsıyor. Bu sistemler,

operatörlerin, bugünün

ses ve veri ağlarından

IP ve ATM (asynchronous

Transfer Mode)

tabanlı çoklu hizmet ağlarına

geçişini destekliyor.

Yeni çözüm, tamamen

ATM ve IP paket

anahtarlama teknolojilerine

dayanıyor.

Konuyla ilgili olarak

görüştüğümüz Ericsson

Kablo Hattı Sistemleri

Başkanı Pinar Lindquist,

Engine'in

kullanılan teknolojilerin,

mimarisinde

 

Compaq Alpha sistemleri

Ürün Yöneticisi ferhat

Dilman ,"Diinyada ilk

yıl GS serisi satışından

beklenen rakam | milyar

dolar” dedi.

temde kullanılan global

anahtarın hızlı ve güvenilir

bir yapıya sahip olduğunu

vurguladı.

Sistemin performans

olarak sadece 32 işlemci

ile çoğu sistemi geride bi-

yaktığını da ileri süren 

Ericsson'un IPve

ATMtabanlı ağ çözümü

Engine

bakım ve

era torlerin

Operasyon Mad

diyetlerini yüzde 70 oranında

azaltıyor.

operatörlerin en düşük

maliyetler ile en yüksek

gelirleri elde etmeleri

amacıyla geliştirildiğini

vurguladı. Lindquist, bugünün

rekabet ortamında

operatörler için maliyet

giderlerinin çok önemli

bir nokta olduğuna dikkat

çekerek, Engine çözümüyle,

bir operatörün

bakım ve operasyon maliyetlerinin

yüzde 70 oranında

azalabileceğini anlattı.

Engine'in ericsson‘un

3. nesil ağ çözümlerinden

biri olduğunu

belirten Lindquist, ar-

tik tüm ürünlerin IP tabanlı

olarak oluşturulduğunu

ifadeetti.

Ericsson'un çok yönlü

AXE anahtarlama sistemi,

yüksek ölçeklenebilirliği

olan AXD 301

ATM anahtarlarını ve

olan o kutudan aldığınız

toplam performanstır. Bir

finans şirketinin bilançoyu

ne kadar çabuk çıkardığı

veya bir tel ekomşirketinin

ne kadar hızlı fatura

bastığı konusu önemli.

Bu çerçevede işlemci

sayısından çok CPU ların

gücünün önemi bir kez

daha ortaya çıkıyor” dedi.

Sistemin per formasının

yanında sistemin kesintisiz

çalışabilme özelliğine

de dikkat çeken Ferhat

Dilman, sistemin 24X365

çalışabilir liliközelliği olduğunu

söyledi. Özellikle
finans ve tel ekomsektörlerindeki

müşteriler için

bu özelliğin önemidedile

getirildi. Sistemin açıldığı

zaman arıza veya sistemde

yapılması istenen deği-

yönetim uygulamalarını

birleştiren Engine çözümü,

şu yapı bloklarından

oluşuyor: Ses sunucusu,

medya geçidi, ana anah-

parlayıcı, yönetim sistemi

ve müşteri servisi.

Ses sunucusu, bir

ATMve IP omurgaağı

üzerindeki tüm PSTN ve

ISDN servislerini kontrol

ediyor ve AXE işlemci-

leri, kanıtlanmış ag isa-

ret leme kapasitelerini,

ileri düzeyde yazılımları

kapsıyor.

Medya geçitleri, erişim

sistemleri ile farklı

kullanıcı aygıtları arasında

güçlü bir arayüz sağlıyor

ve Engine ağ çözümlerinde

bir portal görevi

görüyor.

Yönlendirici kapasiteleriyle

güçlü bir anahtar-

layığı olan ölçeklenebilir

ATM anahtarlarını AXD

301, ağdaki ATM ve

ATM üzerindeki IP servisleri

için kullanılıyor.

Yönetim sistemi, çoklu
hizmet ağlarındaki

tüm yönetim uygulamalarını

idare ediyor.

Müşteri servisi ise, engine

çözümünün mevcut

ya da yeni ağ ortamlarıyla

etkinleştirilmesine

yardımcı oluyor. m

özgü@inter pro.com.tr

iddialı
"Sistemin en büyük özelliği

32 tane Alpha işlemcisi

ve belleğin 256 GB'a

kadar çıkabilmesi. Com-

pag Alpha server

GS320'i, 128 GB bellek

destekliyor. Ekim ayında

bu bellek 256 GB'a kadar

çıkabilecek" dedi.

Dilman, "Dünyada ilk

yıl GS serisi satışından

beklenen rakam 1 milyar

dolar. Daha ürün çıkmadan

birçok sipariş kesinleşmiş
durumda" diyerek,

Türkiye'de 3'ü tel ekom,

2'si devlet kuruluşu ve 1'i

finans sektöründen olmak

üzere 6 şirketin ön sipariş

aşamasında olduğunu belirtti.

Dilman, ürünlerin

ilk teslimatının Haziran

2000'de yapılacağını ve

ilk 6 ayda 20 tane GS se-
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bir roadshow gerçekleştirdi.

Roadshowda,

Ericsson'un ag stratejileri

ve çözümleriyle ilgili

ayrıntılı. bilgiler verildi.

yetkililerinin

çeşitli açıklamalarda bulunduğu

toplantıda veri-

Ericsson

len ana mesaj, Eric-

bundan böyle

kavramına

son un

mobil ite

odaklanacak olmasıydı.

Ayrıca yetkililer WAP

teknolojisinin dünyada

çok hızlı gelişeceğini belirterek,

2002 yılının sonunda

satılan her cep telefonun

WAP standartlı

olacağını ifade ettiler.

Türkiye pazarının özel

bir önemi olduğuna dikkat

çeken yetkililer,

Ericsson için Türkiye'nin

Amerika ve Çin'den sonra

3. büyük pazar olduğunu

vurguladılar. toplantıda

bir konuşma yapan

Ericsson Kurumsal pazarlama

ve İş Geliştirme
Direktörü Goran Rass-

muson, yeni tel ekom

dünyasının dünyasının

trendlerinin; tüm tekne-

Compaq yeni Alpha serverGS serisiile

compaq yeni

Alpha GS serisi

sunucularını

Oracle'la birlikte

tanıtıyor. Compaq

Alpha Sistemleri Ürün

Yöneticisi Ferhat Dilman,

sistemin özelliklerini büyüyebilir

bir yapı, yüksek

performans, yüksek kullanılabilirlik,

kesintisiz çalışabilme

ve yatırımın korunmasını

sağlama olarak

sıraladı. Dilman, "Alpha-

server GS320, 32 işlemciye

kadarçıkabilen bir sistem”

dedi.

Sistemin, kendi içerisinde

yedekleme ve cross-

by-switch olarak adlandı-

zilan özel bir anahtarlama 

Ericsson Kurumsal pazarlama

ve İş Geliştirme

Direktörü Goran Rass-

muson, 3. nesil uygulamalarda

bir devrim yaşandığına

dikkat çekerek,

bu uygulamalariçin vazgeçilmez

koşulun mobili-

te olduğunu vurguluyor.

lobilerin bütünleşmesi,

konsolidasyon, İnternet

ve çoklu hizmet ağları,

mobil ite ve çeşitlilik olduğunu

açıkladı. önümüzdeki

günlerde mobi-

lite kavramının teknolojinin

her alanında öne çıkacağını

vurgulayan

Rassmuson, mobil ınternet

kullanıcılarının PC

Internet kullanıcılarından

daha fazla olduğunu da

söyledi. Rassmuson ayrıca,

3. nesil uygulamalarda

bir devrim yaşandığını

da anlatarak bu uygulamalar

için gerekli koşulları

şöyle açıkladı; mobi-

lite, bant genişliği, esnek-

Ericsson 2000'li yıllarda sadece

mobil itekavramına odaklandığını

ve tüm ürünlerini IP tabanlı

üreteceğini açıkladı. Roma'da ağ

stratejilerinin ve çözümlerinin

anlatıldığı bir roadshow

gerçekleştiren Ericsson, geleceğin

trendlerini de özgürlük, basitlik ve

mobil iteolarak ortaya koydu.

lik, ölçeklenebilirlik, kalite

ve maliyet, farklı iş

modelleri ve çoklu hizmet

ağları.

Toplantıda, ericsson

un kablohattı pazarı

için stratejileri, ATM ve

IP tabanlı yeni çokluhizmet

ağları oluşturmak

olarak açıklandı. ericsson'un

bu stratejisi ile

oluşturulan çözümler,

paket anahtarlama teknolojileri,

ses, çoklu ortam

uygulamaları ve gerçek

zamanlı servislere olanak

sağlıyor.

Ericsson'un 3. nesil

ağ çözümü: Engine
Romada gerçekleştir-

len roadshow'da, Eric-

sonun kablo hattı ağı

operatörleri ve

sağlayıcılara yönelik ola-

servis

Compaq, Oracle ile beraber yeni

Alpha GS serisi sunucuları tüm

dünya ile aynı gün 16 Mayıs

2000'de Türkiye'de de tanıtacak.

haServer sunucu sistemleri

8 tane 4'lü bloklar halinde

bölümlendirilmeli-

diyor. Sistemin içerisinde

her biri 730 MHz büyüklüğünde

32 tane Alphaişlemcisi

ile çok büyüyebilen

bir yapı haline getirildiğini

kaydeden Dilman,

sene sonuna kadar çıkacak

olan 833 MHzve |

Ghz Alpha işlemcilerinin

aynı kabin içine takılabileceğini

sözlerine ekledi.

Bu sistemde CPU'ların

olduğunu ve ek CPU'lar

takılabileceğini söyleyen

Öte yandansistemindi-

ger özelliğinin tamamen

anahtar (switch) yapıda

olduğunu vurgulayan dilman,

sekiz tane dörtlük

blokların ana global

switch ile birbirine bağlı

olduğunu söyledi. Dilman

bu özellik sayesinde performansın

çok yükseldiğini

de belirtti. Diğer sistemlerde

CPU ile hafıza

arasındaki gecikme kavramının

yüksek olduğunu

yeni sistemle bu oranın

düştüğünü belirten dilman,

hem modüller için-

rak ürettiği bir network

çözümü olan Engine tanıtıldı.

Engine ürün ailesi,

anahtarlama sistemleri,

erişim sistemleri, medya

geçitleri, iletişim sunuş-

ları ve yönetim sistemlerini

kapsıyor. Bu sistemler,

operatörlerin, bugünün

ses ve veri ağlarından

IP ve ATM (asynchronous

Transfer Mode)

tabanlı çoklu hizmet ağlarına

geçişini destekliyor.

Yeni çözüm, tamamen

ATM ve IP paket

anahtarlama teknolojilerine

dayanıyor.

Konuyla ilgili olarak

görüştüğümüz Ericsson

Kablo Hattı Sistemleri

Başkanı Pinar Lindquist,

Engine'in

kullanılan teknolojilerin,

mimarisinde
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Dilman ,"Diinyada ilk
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beklenen rakam | milyar

dolar” dedi.

temde kullanılan global

anahtarın hızlı ve güvenilir

bir yapıya sahip olduğunu

vurguladı.

Sistemin performans

olarak sadece 32 işlemci

ile çoğu sistemi geride bi-

yaktığını da ileri süren 

Ericsson'un IPve

ATMtabanlı ağ çözümü

Engine

bakım ve

era torlerin

Operasyon Mad

diyetlerini yüzde 70 oranında

azaltıyor.

operatörlerin en düşük

maliyetler ile en yüksek

gelirleri elde etmeleri

amacıyla geliştirildiğini

vurguladı. Lindquist, bugünün

rekabet ortamında

operatörler için maliyet

giderlerinin çok önemli

bir nokta olduğuna dikkat

çekerek, Engine çözümüyle,

bir operatörün

bakım ve operasyon maliyetlerinin

yüzde 70 oranında

azalabileceğini anlattı.

Engine'in ericsson‘un

3. nesil ağ çözümlerinden

biri olduğunu

belirten Lindquist, ar-

tik tüm ürünlerin IP tabanlı

olarak oluşturulduğunu

ifadeetti.

Ericsson'un çok yönlü

AXE anahtarlama sistemi,

yüksek ölçeklenebilirliği

olan AXD 301

ATM anahtarlarını ve

olan o kutudan aldığınız

toplam performanstır. Bir

finans şirketinin bilançoyu

ne kadar çabuk çıkardığı

veya bir tel ekomşirketinin

ne kadar hızlı fatura

bastığı konusu önemli.

Bu çerçevede işlemci

sayısından çok CPU ların

gücünün önemi bir kez

daha ortaya çıkıyor” dedi.

Sistemin per formasının

yanında sistemin kesintisiz

çalışabilme özelliğine

de dikkat çeken Ferhat

Dilman, sistemin 24X365

çalışabilir liliközelliği olduğunu

söyledi. Özellikle
finans ve tel ekomsektörlerindeki

müşteriler için

bu özelliğin önemidedile

getirildi. Sistemin açıldığı

zaman arıza veya sistemde

yapılması istenen deği-

yönetim uygulamalarını

birleştiren Engine çözümü,

şu yapı bloklarından

oluşuyor: Ses sunucusu,

medya geçidi, ana anah-

parlayıcı, yönetim sistemi

ve müşteri servisi.

Ses sunucusu, bir

ATMve IP omurgaağı

üzerindeki tüm PSTN ve

ISDN servislerini kontrol

ediyor ve AXE işlemci-

leri, kanıtlanmış ag isa-

ret leme kapasitelerini,

ileri düzeyde yazılımları

kapsıyor.

Medya geçitleri, erişim

sistemleri ile farklı

kullanıcı aygıtları arasında

güçlü bir arayüz sağlıyor

ve Engine ağ çözümlerinde

bir portal görevi

görüyor.

Yönlendirici kapasiteleriyle

güçlü bir anahtar-

layığı olan ölçeklenebilir

ATM anahtarlarını AXD

301, ağdaki ATM ve

ATM üzerindeki IP servisleri

için kullanılıyor.

Yönetim sistemi, çoklu
hizmet ağlarındaki

tüm yönetim uygulamalarını

idare ediyor.

Müşteri servisi ise, engine

çözümünün mevcut

ya da yeni ağ ortamlarıyla

etkinleştirilmesine

yardımcı oluyor. m

özgü@inter pro.com.tr

iddialı
"Sistemin en büyük özelliği

32 tane Alpha işlemcisi

ve belleğin 256 GB'a

kadar çıkabilmesi. Com-

pag Alpha server

GS320'i, 128 GB bellek

destekliyor. Ekim ayında

bu bellek 256 GB'a kadar

çıkabilecek" dedi.

Dilman, "Dünyada ilk

yıl GS serisi satışından

beklenen rakam 1 milyar

dolar. Daha ürün çıkmadan

birçok sipariş kesinleşmiş
durumda" diyerek,

Türkiye'de 3'ü tel ekom,

2'si devlet kuruluşu ve 1'i

finans sektöründen olmak

üzere 6 şirketin ön sipariş

aşamasında olduğunu belirtti.

Dilman, ürünlerin

ilk teslimatının Haziran

2000'de yapılacağını ve

ilk 6 ayda 20 tane GS se-
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Creative'den yeni nesil

digital MP3 player

reactive, Gen-

pacolaracılı-

sıyla, yeni nesil

digital MP3

NOMAD 1l yi

sunuyor. gelecekte

oluşabilecek ses

formatlarını, tekrar programlanabilme

özelliğiyle

destekleyen NOMAD II,

USB bağlantı yapısına

sahip. Ürün ayrıca, üzerindeki

mikrofonuyla 64

MB lik smart media’ya,

4 saatlik digital ses kaydı

yapabiliyor ve bünyesindeki

FM turn eri ile 32

radyo istasyonunu hafi-

yasına alabiliyor.

NOMAD II'nin üzerinde

bulunan arkadan

aydınlatılmış büyük ve

ikon tabanlı LCD ekran

bilgilerinin rahatlıkla görülmesini

sağlıyor.

NOMAD II ile birlikte

sunulan NOMAD manager

yazılımı, aygıta bilgilerin

yüklenmesini,

erişimi ve tüm bu işlem-

Player

pazara

oi

  

lerin kontrolünü gerçekleştiriyor.

Ürünün beraberinde;

NOMAD II Player, yiik-

leme CD'si, bir adet

MP3 CD'si, USB bağlantı

kablosu, | adet çıkarılabilir.

smart media,

kulaklık, uzaktan kumanda

ve | adet AA kalem

pil veriliyor. Opsi-

yönel olarak, 32 MB lık

ve 64 MB'lık smart-

media card, yükleme istasyonu-pil

şarj ünitesi

ve araba adaptör kiti

birimleri de sunuluyor. m

NOMADII

Bilgi için: Genpacom

Tel: 0212288 10 78

ÖĞÜN DERN a

IBM’den ucuz PC’ler
BM, fiyatı 805 dolardan

başlayan PC

300 Serisi'ni

yurdu. IBM PC

300 Serisi, Intel pentium

II 600 ya da 667

MHz işlemci, 133 MHz

fort-size' veri yolu veya

Celeron 500, 533 ya

da 600 MHz işlemcili,

66 MHz 'Tdont-side' ve-

viyolü ile

Network bağlantısı için

Ethernet 10/100 network-

du-

sunuluyor.

king özelliğine, 256

MB'a çıkarılabiliyor.

Yeni seri, 32 ya da 64

MB SDRAM'a, 5 GB ya

da 10 GB Smart-III, ultra

ATA/66 sabit sürücüye,

düşük profilli PCI

kartlara uygun 3 adet

PCI yuvasına, iki USB

port'a ve birer paralel ve

seri port'a sahip.

Sistemde önceden

yüklenmiş olarak microsoft

Windows 98 ya
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NT 4.0,

IBM, pc-doctor,

Config safe, Norton

Antivirus, Netscape

Communicator ve update

Connector yeralıyor.

Ayrıca isteyen kulda

Windows

Access

lanı cılar sadece posta

parası ödeyerek Lotus

Smart suite Millennium

setini alabiliyorlar. m

IBM PC 300

Bilgi için: IBM

Tel: 0212317 10 00

CA'den yeni uygulama paketi
computerAsso-

gı |
crates, şirketlerin

web üze-

we" rinde kazanç

sağlama kapasitelerini

artırabilen ve Jasmine ii

ile çalışan bir uygulama

paketini açıkladı.

Jasmine application

Suite, işletmeler arası

(B2B) ve işletmeyle

müşteri arasındaki satış

ve alış işlemlerinin hızlı

ve uygun maliyetli bir şekilde

gerçekleştirilmesi

CEDES

Havadaki frekans özkaynağı/
WRC2000

azının başlığını ve aşağıdaki

satırları bir iki ay önceki

yazılarımdan anımsayacaksınız:

"2005 yılında

ülkede her dört kişidenbirinin bir tel-

sız (terminal) uçbirim olacak

ve bu, onuntek bilgile-

sim info communication)

cihazı olacak."

| Mayıs'ta başlayan ve

bütün aysürecek olan bir

uluslararası toplantı,

(WRC2000, World

Radiocommunications

Conference) toplumuntelsiz

iletişimden beklentilerini karşılayabilmek

için gerekli düzenlemeleri

yapıyor. ITU nun İnternational telecommunications

Union) bu ¢ok

önemli toplantısına dünyanın her bir

yanından 151 ülke temsilcisi katılıyor.

Adındaki 2000 yılı ile yeni binyılın

düzeninde önemli payı olacağının

işaretini veren İstanbul'daki bu

toplantının ev sahipliğini Türk Tele-

kom yapıyor.

Mayıs'ın ilk haftasında devletler

düzeyinde görüşmeler yapıldı. frekans

kullanımınınanapolitikaları be-
lir landı Maviş avının aeri kalanic

  

 

   

All
AKURGAL

Akurgal

Ülkemizde butür uluslararası ortamlarda

ülke ve toplumçıkarlarını

kollayan, savunan az sayıdaki uzman,

ön plana çıkmayı birincil amaç olarak

tutmadıklarından pek tanınmazlar.

Amaörneğin, yaşamımızın

vazgeçilmez bir parçası olan

GSM 'in planlamasında yer

almışlardır. Etkinliklerini bu

toplantıda da sürdürecekler.

Toplantıda tartışılacak ve

karara varılacak birçok konu

arasında, toplumu yakından

ilgilendiren, son kullanıcıya

doğrudan hizmet götüren

hücresel iletişim ön planda yeralıyor.

Örneğin GSM'denbir sonraki teknolojinin

(3. kuşak) gerçekten dünya çapında

geçerli bir hizmet sunabilmesi

için gerekli düzenlemeler belirlenecek.

Bu hizmetlerin artan bant gereksinimi

için SA sayılı komisyonek frekans

ayırmayı görüşecek. 5B, yön

bulma/ rota izleme için uydudan yere

yapılacak yayınları düzenleyecek. 5D,

uydu üzerindencep telefonu (Tİridi-

um’un gelişmişi) için yeni frekans

bandı ve teknoloji tartışacak.

Önümüzdeki haftalarda, toplantıda
konnenlim karara haşlanacak alan

için size özel işlevsellik

sunuyor. Jasmine ii'nin

gücünden ve CA'nın patentli

Neugents teknolojisinden

yararlanan bu paket,

şunları içeriyor: jasmine

imar ket, Neugents

ile çalışan kişiye özel bir

müşteri port alıylabirlikte

düzenli katalog

özellikleri sağlıyor.

Jasmine procure, alıcıların

ve onaylama süreçlerinin

yönetimini

sağlıyor. Jasmine ıpr ocu-

satışı

re, satın almasiparişlerini

dahili satın almasistemlerine

veya İnternet

üzerinden doğrudanalıcılara

gönderiyor.

Jasmine işer vices ise,

ortaklara ve istemci lere

Jasmine application paketini

yaygınlaştırma

olanağı sağlıyor. m

Jasmineapplication

Suite

Bilgi için: Computer

Associates

Tel: 0212-285 06 00
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Zorlu koşullara dayanıklı

Ericsson R250s Türkiye'de
ericsson’un toza,

suya ve şoka

dayanıklı

olan cep telefonu

R250s, Mayıs'ın ilk

haftasında Türkiye pazarına

sunuldu. GSM 900

ve 1800 sistemine uyumlu

olan Ericsson R250s,

hem GSM Faz II Plus

teknolojisi hem de GSM

Pro sistemini desteklemesiyle,

kullanıcıların

GSM ve özel telsiz

(PMR) sistemi avantajlarından

yararlanmalarını

sağlıyor. R250s, dayanıklılığı

ile özellikle ağır
şartlarda çalışan inşaatçı-

özel kilitleme mekanizması

sayesinde hiçbir şekilde

zarar görmüyor.

Boyutları 145x55x32

mmve 270grağırlığında

olan R250s, telefon

ve telsiz mod larıolmak

üzere iki kodlu çalışabiliyor.

GSM operatörünün

desteklemesi durumunda

GSM Pro sisteminin

sağladığı telsiz

özelliği ile tek bir numarayı

arayarak aynı anda

16 kişiye ulaşılmasını

sağlıyor.

Ürün, 4.5 saat konuşma

ve 135 saat bekleme

şii resinesahin ME

(da) (5m 3

MADCİ (bam7

 

Motorola'nın

yeni WAP'”'lı

telefonu
© © nitel, Motoru-

T la'nın kablo-

Internet

erişimi sağlayan

WAP uygulamalı cep

telefonu T2288'i pazara

sunuyor. Cep telefonu ile

her an bilgiye ulaşmayı

amaçlayan ve telefonda

kullanım rahatlığını ter-

cıh edenlere yönelik olarak

tasarlanmış yeni model

şu özelliklere sahip:

GSM 900-1800dual bant

teknolojisi, ergonomik

kullanım, 140-210 dakika

konuşmasüresi, 100135

saat beklemesüresi,

EFR ses kalitesi, GSM

Faz HI özellikleri, 4 satırlık

grafik ekranı, 3 renk

seçeneği, özel telesekreter

tuşu ve Motorola

AAApilleri. m

172288

Bilgi için: Nitel

Tel: 0212-448 70 00

suz

Sertaş’tan

endüstri

ortamlarına

yeni yazıcı
ertaş, Elton şirketinin

endüstriyel

alanda yeni

yazıcısı

2746'yı pazara sundu.

Diğer ürünlerde opsiyon-

nel olan ama bu üründe

standart olan özellikler

şunlar: Çelik gövde, 203

mm. OD (8") etiket rulo,

152 mm/sn (6 ıps) baskı

hızı, full bach rewind,

label peel & present sensor

ve tear off. m
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Creative'den yeni nesil

digital MP3 player

reactive, Gen-

pacolaracılı-

sıyla, yeni nesil

digital MP3

NOMAD 1l yi

sunuyor. gelecekte

oluşabilecek ses

formatlarını, tekrar programlanabilme

özelliğiyle

destekleyen NOMAD II,

USB bağlantı yapısına

sahip. Ürün ayrıca, üzerindeki

mikrofonuyla 64

MB lik smart media’ya,

4 saatlik digital ses kaydı

yapabiliyor ve bünyesindeki

FM turn eri ile 32

radyo istasyonunu hafi-

yasına alabiliyor.

NOMAD II'nin üzerinde

bulunan arkadan

aydınlatılmış büyük ve

ikon tabanlı LCD ekran

bilgilerinin rahatlıkla görülmesini

sağlıyor.

NOMAD II ile birlikte

sunulan NOMAD manager

yazılımı, aygıta bilgilerin

yüklenmesini,

erişimi ve tüm bu işlem-

Player

pazara

oi

  

lerin kontrolünü gerçekleştiriyor.

Ürünün beraberinde;

NOMAD II Player, yiik-

leme CD'si, bir adet

MP3 CD'si, USB bağlantı

kablosu, | adet çıkarılabilir.

smart media,

kulaklık, uzaktan kumanda

ve | adet AA kalem

pil veriliyor. Opsi-

yönel olarak, 32 MB lık

ve 64 MB'lık smart-

media card, yükleme istasyonu-pil

şarj ünitesi

ve araba adaptör kiti

birimleri de sunuluyor. m

NOMADII

Bilgi için: Genpacom

Tel: 0212288 10 78

ÖĞÜN DERN a

IBM’den ucuz PC’ler
BM, fiyatı 805 dolardan

başlayan PC

300 Serisi'ni

yurdu. IBM PC

300 Serisi, Intel pentium

II 600 ya da 667

MHz işlemci, 133 MHz

fort-size' veri yolu veya

Celeron 500, 533 ya

da 600 MHz işlemcili,

66 MHz 'Tdont-side' ve-

viyolü ile

Network bağlantısı için

Ethernet 10/100 network-

du-

sunuluyor.

king özelliğine, 256

MB'a çıkarılabiliyor.

Yeni seri, 32 ya da 64

MB SDRAM'a, 5 GB ya

da 10 GB Smart-III, ultra

ATA/66 sabit sürücüye,

düşük profilli PCI

kartlara uygun 3 adet

PCI yuvasına, iki USB

port'a ve birer paralel ve

seri port'a sahip.

Sistemde önceden

yüklenmiş olarak microsoft

Windows 98 ya
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NT 4.0,

IBM, pc-doctor,

Config safe, Norton

Antivirus, Netscape

Communicator ve update

Connector yeralıyor.

Ayrıca isteyen kulda

Windows

Access

lanı cılar sadece posta

parası ödeyerek Lotus

Smart suite Millennium

setini alabiliyorlar. m

IBM PC 300

Bilgi için: IBM

Tel: 0212317 10 00

CA'den yeni uygulama paketi
computerAsso-

gı |
crates, şirketlerin

web üze-

we" rinde kazanç

sağlama kapasitelerini

artırabilen ve Jasmine ii

ile çalışan bir uygulama

paketini açıkladı.

Jasmine application

Suite, işletmeler arası

(B2B) ve işletmeyle

müşteri arasındaki satış

ve alış işlemlerinin hızlı

ve uygun maliyetli bir şekilde

gerçekleştirilmesi

CEDES

Havadaki frekans özkaynağı/
WRC2000

azının başlığını ve aşağıdaki

satırları bir iki ay önceki

yazılarımdan anımsayacaksınız:

"2005 yılında

ülkede her dört kişidenbirinin bir tel-

sız (terminal) uçbirim olacak

ve bu, onuntek bilgile-

sim info communication)

cihazı olacak."

| Mayıs'ta başlayan ve

bütün aysürecek olan bir

uluslararası toplantı,

(WRC2000, World

Radiocommunications

Conference) toplumuntelsiz

iletişimden beklentilerini karşılayabilmek

için gerekli düzenlemeleri

yapıyor. ITU nun İnternational telecommunications

Union) bu ¢ok

önemli toplantısına dünyanın her bir

yanından 151 ülke temsilcisi katılıyor.

Adındaki 2000 yılı ile yeni binyılın

düzeninde önemli payı olacağının

işaretini veren İstanbul'daki bu

toplantının ev sahipliğini Türk Tele-

kom yapıyor.

Mayıs'ın ilk haftasında devletler

düzeyinde görüşmeler yapıldı. frekans

kullanımınınanapolitikaları be-
lir landı Maviş avının aeri kalanic
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Ülkemizde butür uluslararası ortamlarda

ülke ve toplumçıkarlarını

kollayan, savunan az sayıdaki uzman,

ön plana çıkmayı birincil amaç olarak

tutmadıklarından pek tanınmazlar.

Amaörneğin, yaşamımızın

vazgeçilmez bir parçası olan

GSM 'in planlamasında yer

almışlardır. Etkinliklerini bu

toplantıda da sürdürecekler.

Toplantıda tartışılacak ve

karara varılacak birçok konu

arasında, toplumu yakından

ilgilendiren, son kullanıcıya

doğrudan hizmet götüren

hücresel iletişim ön planda yeralıyor.

Örneğin GSM'denbir sonraki teknolojinin

(3. kuşak) gerçekten dünya çapında

geçerli bir hizmet sunabilmesi

için gerekli düzenlemeler belirlenecek.

Bu hizmetlerin artan bant gereksinimi

için SA sayılı komisyonek frekans

ayırmayı görüşecek. 5B, yön

bulma/ rota izleme için uydudan yere

yapılacak yayınları düzenleyecek. 5D,

uydu üzerindencep telefonu (Tİridi-

um’un gelişmişi) için yeni frekans

bandı ve teknoloji tartışacak.

Önümüzdeki haftalarda, toplantıda
konnenlim karara haşlanacak alan

için size özel işlevsellik

sunuyor. Jasmine ii'nin

gücünden ve CA'nın patentli

Neugents teknolojisinden

yararlanan bu paket,

şunları içeriyor: jasmine

imar ket, Neugents

ile çalışan kişiye özel bir

müşteri port alıylabirlikte

düzenli katalog

özellikleri sağlıyor.

Jasmine procure, alıcıların

ve onaylama süreçlerinin

yönetimini

sağlıyor. Jasmine ıpr ocu-

satışı

re, satın almasiparişlerini

dahili satın almasistemlerine

veya İnternet

üzerinden doğrudanalıcılara

gönderiyor.

Jasmine işer vices ise,

ortaklara ve istemci lere

Jasmine application paketini

yaygınlaştırma

olanağı sağlıyor. m

Jasmineapplication

Suite

Bilgi için: Computer

Associates
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tubupuz

ıcak bir merhaba,

Hemde24 derecesıcaklıkta, güneşli, pırıl, piril bir günde yazıyorum

bu mektubumusana. Mektup dedimde aklımageldi. Biz niye

hala mektuplaşıyoruz? İnsanlar artık birbirine mektup yazmıyor

ki... Ya telefon ediyor, ya faks çekiyor, ya da e-posta atıyor. geçenlerde

gazetenin birinde bir haber okumuştum. Postacılar son birkaç

yıldır işlerinin çok fazla azaldığını söylemişler. Kimileri bu durumdan

çok memnun. Çünküişleri azalmış ve eskisine göre çok daha

az yoruluyorlar. Kimileri de endişeli. Çünkügelecekte işlerini kaybetme

tehlikesi var.

Ne olursa olsun yeni teknolojileri kullanmak herkesin hoşunagidiyor

(Bazılarında korku da var tabi ama herkes bu korkusunu kolaylıkla

yenebilir). Biz de en kısa zamandaçağın nimetlerinden yararlanıp

mail leş elim. Bak, ne güzel birbirinden renkli. PC ve internet

kampanyaları var. Kampanyasatışları genelde iyi gidiyormuş

amaartık o kampanyalar da öyle birbirine benzemeye başladı ki

kullanıcı için çok cazip olamıyor. 2000'de de geçen yıl olduğu gibi

kullanıcıları çekebilecek yaratıcı kampanyalara ihtiyacı var sekte-

run.

HP bugünlerde bir PC kampanyası düzenleyecekmiş. Bak sen de

bu kampanyadanyararlanabilirsin. Al ki daha sık mail leşe bilelim.

HP'nin kampanyasında temelde eski kampanyalardanfarklı bir şey

yok. Ödemeolanaklarını bilmiyorum ama son derece esnek olacağı

kesin. HP, paketin yanında yazıcı verecekmiş. Ama daha önce verilenlerden

daha iyi model bir yazıcı olacakmışbu.

Biliyor musun geçtiğimiz hafta TBDli'ler 30'uncu yıl dönümlerini

bir baloyla kutladılar. TBD'nin tüm kurmayları oradaydılar ve çok

keyifliydiler doğrusu. Programa baktım bir de ne göreyim, "e-dansöz"
yazıyor. Gerçi dansözün farklı bir yanı yoktu amabilişimcilerin

dansözünün adı da böyle olur dedim kendi kendime.

Baloda derneğin kurucusu Aydın Köksal'ın keyfine diyecek yoktu.

Derneğin gelmiş geçmiş tüm başkanları 30'uncuyıl pastasının

bir katını kesmeye geldiler. Köksal, pasta kesmeye dans ederek geldi

ve gecenin en güzel dansını da derneğin ilk başkanı Aydın köksal

ve son başkanı İnci Apaydın yaptı. Geceninbir yarısı ben partiden

ayrılırken TBD'liler daha yeni yeni açılmaya başlıyorlardı. onların

ruhları hepimizinkinden genç tabii. Daha nice otuzyıllara.

Mektubumabaşlarken sıcak havalardan bahsetmiştim. Eeee,artık

yaz geliyor. Sektör de toplantılarını havaya uydurdu, açık havaya

taşımaya başladı. Hammam diye bir yer var, Sirkeci'de. Yeni düzenlemişler.

HP geçen hafta oradabir toplantı yaptı. Diğer toplantılarını

da çoğunlukla orada yapacak gibi görünüyor. Yer çok güzel,

deniz ve yeşillik. Biliyorsun basın toplantılarında evsahibi bir şeyler

tanıtır, anlatır sonra da dinleyenlere “sorunuz var mı” diye sorardı

ve gelen soruları yanıtlardı. Bu kez öyle olmadı. Toplantının bitiminde
anlatan kişi dinleyenlere dönüp, *şimdi ben size soracağım’

deyip başladı biraz önce anlattıklarını sormaya. Sorularını doğru yanıtlayanlara

da bir bir hediyeler verdi. Ne dersin, bu yeni toplantı
biçimi tutar mı?

Sektörde olup biteni anlatırken bugünlerde sektörün üzerinde yoğun

olarak tartıştığı konuyu da söylememek olmaz. Herşeyden önce

tartışılan konunun isminin ne olduğubelli değil. Bilgi Bakanlığı mı,

Bilişim Bakanlığı mı? Yoksa Bilgi ve Bilgi Teknolojileri Bakanlığı
mı? Neyse böyle bir yasa tasarısı TBMM Bilgi Grubu'ndatartışılıyor.

Şimdiden iki kutba ayrılmış durumda görüşler. Olsun iyi olur,

ya da olmasın iyi olmaz şeklinde. Internet'te çeşitli listelerde 'lüks'

olup olmadığı konuşuluyor. Şu güzelim memleketimdeöyle ilginç

şeyler oluyor ki insan neye inanacağını şaşırıyor. Belki bunutartışmamız

bile lüks.

Internet garip bir dünya. Orada da görüşler ikiye ayrılıyor. ınternet

özgürdür, hiçbir şekilde sansür edilemez. Ya da porno,terör vs.

ile ilgili siteleri sansürden geçirelim, ahlakımız ve güvenliğimizi
tehlikeye atar. Başbakanlığın web sitesinde ülkemiz aleyhindeki ve

toplumazararlı sitelerin bildirilebileceği bir form koyulmuş. Tam

adresi şu:

http://ppgmatama.başbakanlık.gov.tr/şikayet/vatandaş.htm

Burada da ikiye ayrılıyoruz. Bu çok yararlı bir uygulama, ya da

ispiyonculuk ruhumuz mukabardı?

Yani anlayacağın asgari müşterekte buluşamıyoruz hiçbirimiz.

Kal sağlıcakla.
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Video Data Projektör ü
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1500 ANSI Lumen Işık Gücü
| Yıl Ampul Garantisi
PC Card ile Bilgisayarsız sunum imkanı
Pal, Pal-M, Pal-N, Secam, NTSC,
M-NTSC Video Sinyalleri ile uyumlu
Kolay taşınabilme özelliği * Tek tuş ile otomatik ayarlar
Gerçek 800 x 600 çözünürlük, 1024 x 768 Akıllı Sıkıştırma
Bilgisayardan veya Digital Kamera'dan PC Card'a aktarım
PC Card'a kayıt edilen görüntülerin kolayca bulunması için “index” özelliği ve
görüntüler arası özel efektler ile otomatik geçiş imkanı
Bilgisayara bağlanmadan PC Card'daki görüntülerin yerleri değiştirilebilir,
kopyalanabilir veya silinebilir
Kablosuz mouse ve laser pointer görevini gören tam fonksiyonlu uzaktan kumanda
Kullanıcı tarafından değiştirilebilen “Background” görüntüsü
16:9 Ekran imkanı * Otomatik 100 V ve 240voltaj ayarı
S-Video uyumu * İstenildiğinde gövdeden ayrılabilen taşıma sapı

*Kampanya Stoklarımız Sınırlıdır

TEKOFAKS Sistem
Türkiye Distribütörü
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İZMİR BAYRİ: HAMZA MERT RÜSTEMLTD.STİ.
Tel: (0232) 484 81 37 / 425 56 75 Faks: (0232) 441 03 43 İnternet Web: www.hamza rustem.com E-mail: mert rustem@super online.com
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Bilgisayar kontrollü dinamik bilgi basımı ve zarf dolumunda ülke 1

Tesislerimizde aylık 20.ooo.ooo sayfanın değişkenbilgi ile basımını ve ş
STTA loIT] gondedieriniz ;için bizi arayın. 24 aa ke

en HIZLI,
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