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Türkve Yunan bilişim sektörleri,

iki ülkenin yakınlaşma-

rolünü sürdürüyor.

Bilgi Toplumu

Forumu çerçevesinde başatı-

['irk-Yunan

lan temaslar, somut projelere

dönüşmeyebaşladı. Tarih boyu.iç

içe yaşayan ülkelerin bilişim

alanıyla başlayan birlikteliği

bölgede önemli gelişmeleri

başlatacaktır.

[. Türk-Yunan Bilgi toplumu

Forumu, Bilişim’99 etkin   

  

   

lik leri sırasında 18-19 Aralık

1999 tarihlerinde İstanbul'da

TBV'nin ev sahipliğinde düzenlendi.

   

   

Helsinki zirvesinin hemen

ardından gerçekleşen

forum, iki ülkenin her alandaki

ilişkileri için tarihi bir

an olarak adlandırıldı. forumun

ikincisi ise 26-28 Mayıs

tarihleri arasında Atina'da sePE

(Federation of Hellenic In-

formation Technology enterprises)

ev sahipliğinde gerçekleşecek.

İlk toplantı, iki ülke

açısından tanışmaveişbirlik-

gi fırsatlarını görme açısından

önemliydi. Öte yandanbirinci

toplantının sonucunda şekillenen

ve hayata geçirilen projeler

oldu.

Ancak ikinci toplantıda daha

çok projenin şekillenmesi

bekleniyor. İlk forumdan bu

yana bilişim sektörlerinin çeşitli

seviyelerde işbirliği ve

ortaklıklara gittiğini hatırlatan

SEPE Genel Sekreteri Byron

Riginos, ikinci toplantı sırasın-

Bilişim dostluğu
da ve sonrasında daha somut

sonuçlar alınmasını beklediklerini

belirtiyor. Atina'yı ziyaret

edecek Türk katılımcıların

da hedefi, yeni anlaşmalarla

dönmek.

Devlet yetkililerinin de katıldığı

forumlar bilişim şirketleri,

üniversite ve araştırma

enstitüleri, bilişim sivil toplum

örgütleri ve bilişim basını olmak

üzere dört ana grup

> Sayfa 3

Ixir, dünya ve Türk

borsasına hazırlanıyor

Doğuş Grubuna bağlı

Türkiye'nin önde gelen

İnternet şirketlerindenbiri

olan İxir, Borsaya

hazırlanıyor.

Ixir, bugünlerde Borsa'ya hazırlanıyor.

Dünya borsalarındaki bilişim şirketlerinin

yükselişi heyecan yaratırken bu heyecan türkiye'deki

bilişim şirketlerine ve İMKB'ye de

yansımış durumda. Geçtiğimiz günlerde logo

Business Solutions'un halka açılımının

> Sayfa 40

Veezy(Go’dan sonra

Fun keyfırtınası  
Ves telnet,VeezyFun adını verdiği Internet erişimli

yeni bir paketle pazara çıkıyor. Ves telnetGenel

Müdürü Cem Soysal, kampanya modelinin VeezyGo

modeline benzediğinibelirtiyor.

> Sayfa 27

3. nesil mobil sistemler

için frekans tahsisi

tamam: UMTS karara

bağlandı

Dünya Radyokomünikasyon

Konferansı son hızıyla devam

ederken, konferansta 3. nesil

iletişim frekans tahsisleriyle

ilgili kararlaralındı.

Yaklaşık 2 haftadır devam eden ITUDiin-

ya Radyokomünikasyon Konferansı'ndailk

> Sayfa 6

“I love you melissa...”

Yeni bilgisayar virüslerinin

yaratıcıları onları ILOVEYOU,

Melissa, Pretty park,
South park,Runtime, Fun love

gibi sevimli isimlerle

tanıtmaktan hoşlanıyorlar.

Halbuki eski virüsler

Darth vader,Killer gibi ağır ve

oturaklı isimlerle anılıyorlardı!

Enbilinen türevinin resmi adıyla VBS.LO-

VELET TER.Ayani ILOVEYOU viriisti,

> Sayfa 50 

 

İletişim Dosyası
Bihaber Özel Dosyası

4 GSM,kaynayan bir kazan

20 MER NİSe teklif veren

üç adaydan biri

TÜBİTAK-MAM
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BANKALAR

ŞİRKETLER

KAMU KURULUŞLARI

Kıtalarararası bağlantı kapasitesi 300 Mbps

Ulusal Data Şebekesine Bağlantı kapasitesi 622 Mbps

m
a
d

E
V

Ki
KA

:

e i
A
N
T

a
t

t
:

Lg
e

x

IT
Ankara Tel: (0312) 287 30 00

Faks: (0312) 284 36 07

www.ere.com.tr

DEM
İstanbul Tel: (0212) 325 88 58

Faks: (0212) 325 88 60
www.eser.net.tr 

E
R
E
N

(
P
I
V
I
P

IS
T
O

  

 

   

 

PE

Uluslararası—

internet
Data

Video Konferans

 

e
n
s

En iyi kalite..
En iyi fiyat..

INTERNET SERVİS SAĞLAYICILAR

ÜNİVERSİTELER

BANKALAR

ŞİRKETLER

KAMU KURULUŞLARI

Kıtalarararası bağlantı kapasitesi 300 Mbps

Ulusal Data Şebekesine Bağlantı kapasitesi 622 Mbps

m
a
d

E
V

Ki
KA

:

e i
A
N
T

a
t

t
:

Lg
e

x

IT
Ankara Tel: (0312) 287 30 00

Faks: (0312) 284 36 07

www.ere.com.tr

DEM
İstanbul Tel: (0212) 325 88 58

Faks: (0212) 325 88 60
www.eser.net.tr 

E
R
E
N

(
P
I
V
I
P

IS
T
O

  



 mm

aesİYOT yoi 69 myONU
“

öner
aza

os\
of e aci

up

pala? ar VU
O aça bili! gu iŞ?ypa da © Türkiye

2.i 1798
Jott >

 

 mm

aesİYOT yoi 69 myONU
“

öner
aza

os\
of e aci

up

pala? ar VU
O aça bili! gu iŞ?ypa da © Türkiye

2.i 1798
Jott >

 



 

4
 

Taber © Sayı 209 © 22-28 Mayıs 2000

GSM, kaynayan bir kazan
ASLI EVREN

last ırma bakanı

Enis Ok-

siiz'e göre

GSM ihale

süreci oldukçaiyi işliyor

Bankası-Telecom

Italia konsorsiyumu vaat

ve İş

ettiği parayı ödeyecek.

Ancak bakanın agresif

tutumuna bakılırsa dediği

gibi büyük çevreler bu

işin peşini bırakmıyor.

İş Bankası-Telecom

Italia konsorsiyumunun

2,525 milyar dolar gibi

rekor bir fiyatla aldığı

GSM 1800 ihalesine

herkes şapka çıkarmış,

ihalenin şeffaflığına ise

katılıp da kazanamayan

tüm konsorsiyumlar tebrik

etmişlerdi. Bu kadar

büyük bir ihaleyle ilgili

herhangi bir şaibe çıkmaması

oldukça şaşırtıcı

bir durum diye düşünüyorduk

ki, sözleşme görüşmeleri

ile birlikte or-

talik karışıverdi. ulaştır 

Ulaştırma Bakanı Enis Öksüz son

on gündür demeç üzerine demeç

vererek İş Bankası-TelecomItalia

konsorsiyumunun 2,5 milyar dolara

aldığı GSM 1800 ihalesini bozmak

isteyen gruplar olduğunu söylüyor.

Israrla bu işi bozmakisteyenlerin

adını vermeyen ve "İşi inada

bindirirlerse tek tek hepsini

açıklarım” diyen Öksüzün bu

tutumu, mevcut GSM operatörlerini

ve ihaleye katılıp da kazanamayan

grupları zanaltında bırakıyor.

ma Bakanı Enis Öksüz,

bu işi bulandırmak isteyen

çevreler olduğunu

söyledi. Bu işe engel olmak

isteyen çevreler olduğunu

belirten Öksüz,

“Bakanlık üzerinde de

baskı var, ihaleyi kaza-

Yeniden keşfedilmek...
uğun lerintarihi bir gün yazıldığında

çok büyükolası-

işler ağa taşınır-

diye başlayan cümlelerin

ya da "o büyük değişimineşi-

gibi sözcüklerin bol bol geçeceğini

düşünüyorum. Çünkübu-

tıkla, "

ken..."

zinde...”

günlerde, bilişim sektörümüz

yeniden

keşfedilmekte.

Yeni kaşifler, hemyerli

yatırımcılar hem de uluslararası

yatırımcılar. Son birkaç

haftada su yüzüneçıkan

gelişmeler, borsaya

açılan bilişim şirketleri, dış

pazarlarda satılan şirket

hisseleri ve uluslararası şirket ortaklıkları.

Bu gelişmelerin önemli anlamları

var.

Birinci anlamı, Türkiye bilişim pazarının

önemli ekonomik getiriler

sağlayacak genişlik ve derinliğe ulaşmış

olması. Bu, özellikle iletişim ve

tel ekompazarları açısından geçerli.

İkinci anlamı, geleceğe dönük beklentilerin

odaklanacağı bir olgunluk

düzeyinin yakalanmış olması. logo'nun

yeni yapısı ile borsayaaçılması

ve gördüğü olumlu tepki bu konuda

umutışıkları yakıyor. Üçüncü

anlamı ise bence en önemlisi. türkiye

ekonomisine yön veren sektörlerin,

dünyayı yakalamak ve rekabet

mal arı.

   Akın ©
EVREN

Evrensel

 

nan grup üzerinde de.

Ama bu oyununaltında

kalmayacağım. Bizim

başarımızı gölgeleyebil-

lirler, ama Türkiye'ye

ihanet edemezler” yorumunu

yaptı. Bakan öksüz,

bu grupların amaç-

girmeleri ve gelişkin teknolojileri

kullanma gereğini kavramayabaşla-

Bugünartık, üretim planlaması,

müşteri ilişkileri yönetimi, satış sistemleri

gibi iş adımlarının bilişim

teknolojileri ile gerçekleşmesi üzerinde

kimse tartışmıyor. Bu

alandaki uygulamalar da eskinin

personel, bordro, muhasebe

uygulamaları gibi

arka ofis uygulamaları oldular.

Olmazsa olmaz bir özellik

kazandılar.

Günümüzüntemeluğraşı,

çalışılan pazar parçası üzerinde,

gelecek birkaç yılda

gelişmek ve karlılığı yükseltmek de-

gil yalnızca. Çok hızlı devinen ve çok

kaygan bir zeminde gelişmeleri önce-

edebilmekiçin iş modellerini değiş-

www hthahor rom tr

den kestirebilmek ve yeniden konumlanabilmek

aynı derecede önemkazanmakta.

İşleri ağa taşımanın önemi

de burada ortaya çıkıyor. Sınırları en

düşük maliyetle yok ederek uluslararası

boyuta çıkabilmenin en etkin

aracı bu yeni medya.

Bu gelişmenin çok büyük bir sermaye

yoğunlaşması ve tekelleşmeye

yol açacağı tezleri bile önemli bir

paradigma değişikliğini farklı biçimde

tekrarlıyorlar. Hiçbir şeyin eskisi

gibi olmayacağı bir yeni çağda taşlar

yerine oturmaya devamediyor.

akine@inter pro.com.tr

larına ulaşıp bu işi boz

dük larıtakdirde herbiri

nin ismini tek tek, şirket

şirket vereceğini ve dava

açacağını da açıkladı.

Kulislerde bir yandan

da İş Bankası-Telecom

Italia konsorsiyumunun

bu alanda tek olmayı garantilemeden

bu parayı

vermekistemediği ve bir

şekilde dördüncü GSM

ihalesine çıkılmayı engellemek

istediği konu-

Öksüz, bu

"İş Bankası

suluyordu.

konuda da

ve Telecom Italia gibi

güçlü, oturmuş, şahsiyetli

ve itibar kazanmış

kurumların döneklik

yapmayacağını düşünüyorum"

yorumunu yaptı.

“İsimleri açıkla”
Öksüz'ün bu yorumları

üzerine kamuoyu öksüz

e bu isimleri açıklaması

yönünde baskı yapmaya

başladı. Ankara

Sanayici ve İşadamları

Derneği Başkanı Cengiz

Bozbeyoğlu, yaptığı ya-

zili açıklamada bakanı

bu isimleri açıklamaya

davet etti.

Açıklamasında GSM

den elde edilecek gelirin

enflasyonla mücadele

programına büyük katkıda

bulanacağını vurgulayan

Bozbeyoglu, "KDV’
sı ile birlikte 3 milyar

dolarlık kaynağın türkiye'ye

girmesine hangi

güçler engel oluyor? şeffaf

ihalenin arkasındaki

sis perdesi nedir? İş alemi

olarak kimlerden şüphelenmeliyiz?"

soruları-

nı sorarak, bu isimlerin

açıklanması için suç işlemelerini

beklememek

gerektiğini dile getirdi.

Bozbeyoğlu, böyle bir

durumda kamuoyu ve

isa damlarının Ulaştırma

Bakanlığı'nın yanında

olacağını, aksi takdirde

başta bundan sonraki lisans

satışları olmak üzere

diğer tüm özelleştirmelere

de gölge düşeceğini

belirtti.

Telekomünikasyon

Kurumu Başkanı Fatih

Mehmet Yurdal da gelişmeler

üzerine iddiaların

dış mihraklarca yönlendirilmiş

olabileceğini belirtti.

Öksüz'ün bu derece

şeffaf bir şekilde gerçekleştirdiği

ihaleden sonra

tebrik yerine tenkitleralmasının

anlamsızlığına

da dikkat çeken Yurdal,

ihalenin iptal edilmeyeceğini

de söyledi.

Öksüz: “Oyunlarını

bozdum”
Bu açıklamalardan

birkaç gün sonra Bakan

Öksüz, tekrar bir açıkla

ma yaparak yaptığı açıklamaların

yerine ulaştığını

ve işi bozmak isteyenlerin

oyunlarının bozulduğunu

söyledi.

konusukişilerin borsada

oyun oynamakistediklerini

belirten Öksüz, "suyu

bulandırmak isteyenleri

uzaklaştırmak niyetiyle

gerekli sözleri söyledim.

ölüyor.

Söz

Tesir ettiği görü-

Bundan da memnunum.

İşi acıtırlarsa

gereğini yaparım” dedi

ve şöyle devametti:

"GSM ihalesini alan

konsorsiyumla görüşme-

nın zamanını uzatmak,

olmasını istememekgibi

birtakım garip faaliyetler

dikkatimizi çekiyor".

Öksüz, görüşmelerin

normal seyrinde devam

ettiğini ve İş Bankasıile

Eskiler ve yeniler

zan altında

SM ihalesi

yolunda çıkan

söylentiler

ve bakan

Enis Öksüz'ün
açıklamaları eski operatörleri

ve ihaleye ka-

talip da kazanamayan

konsorsiyumları zan

altında bıraktı.

Eski operatörlerin bu

işi iptal ettirip kazanılan
zaman zarfında işlerini

büyütmek hedefiyle

bu işi kurcaladıklarını

söyleyen bir kesim

var.

Ayrıca diğer bir grup,

ihaleye katılıp da kazanamayan

konsorsiyumların

bu işi iptal ettirip

yeniden ihale açılmasını

sağlamak ve bu işi

daha düşük fiyata almak

için bu şekilde

davrandığını söylüyor.

Genua'ya

soruşturma

erm aye piyasası

Kurulu,

ihalenin

aşamasına kadar

teklif vereceklerini

söyleyen Genua konsorsiyumu

aleyhine soruşturma

başlattı. İlk

ihale ile son ihale arasında

geçen yaklaşık

10 günlük sürede borsadaki
hisseleri yükselen

Genua'nın bu ifadeyi

borsada kazanmak

amacıyla kullandığı
yorumuyla yola

çıkan SPK; soruşturmayı

sürdürüyor. m

son

sözleşme

nin kısa sürede tamamlanacağını

belirtti.

görüşmeleri-

Ersin Ezince:

“KDV pürüzü

bittikten sonra

sözleşmeyi

imzalayacağız”
Bütün bu iddiaların ve

söylentilerin üzerine İş

Bankası Genel Müdürü

Ersin Ezince, ihalenin

bir milyar dolarlık kısmının

hazır olduğunu ve

işe başlamak için sabırsızlandıklarını

söyledi.

Bakanlıkla aralarında

hiçbir pürüz olmadığını

da vurgulayan Ezince,

"Konsorsiyumun en

ufak bir tereddüdü yoktur.

İşimizin hazırlıkları

içindeyiz. Katma değer

ve sabit ücret pürüzlerinin

giderilmesiyle birlikte

sözleşmeyi imzalayacağız.

İşe başlamak

için sabırsızlanıyoruz"”

dedi.

Sözleşme imzalanma

süresinin uzamasının iki

tarafın da hassasiyetin-

den ve en ince noktaya

kadar değerlendirilme yapılmasından

kaynaklandığını

da vurgulayan

Ezince, GSM yarışında
eski operatörlerle yarışmayı

daha sonra düşündüklerini,

birincil amaçlarının

bu işteki kaliteyi

geliştirerek rekabetiartırmak

olduğunubelirtti. m

alie@inter pro.com.tr 
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GSM, kaynayan bir kazan
ASLI EVREN

last ırma bakanı

Enis Ok-

siiz'e göre

GSM ihale

süreci oldukçaiyi işliyor

Bankası-Telecom

Italia konsorsiyumu vaat

ve İş

ettiği parayı ödeyecek.

Ancak bakanın agresif

tutumuna bakılırsa dediği

gibi büyük çevreler bu

işin peşini bırakmıyor.

İş Bankası-Telecom

Italia konsorsiyumunun

2,525 milyar dolar gibi

rekor bir fiyatla aldığı

GSM 1800 ihalesine

herkes şapka çıkarmış,

ihalenin şeffaflığına ise

katılıp da kazanamayan

tüm konsorsiyumlar tebrik

etmişlerdi. Bu kadar

büyük bir ihaleyle ilgili

herhangi bir şaibe çıkmaması

oldukça şaşırtıcı

bir durum diye düşünüyorduk

ki, sözleşme görüşmeleri

ile birlikte or-

talik karışıverdi. ulaştır 

Ulaştırma Bakanı Enis Öksüz son

on gündür demeç üzerine demeç

vererek İş Bankası-TelecomItalia

konsorsiyumunun 2,5 milyar dolara

aldığı GSM 1800 ihalesini bozmak

isteyen gruplar olduğunu söylüyor.

Israrla bu işi bozmakisteyenlerin

adını vermeyen ve "İşi inada

bindirirlerse tek tek hepsini

açıklarım” diyen Öksüzün bu

tutumu, mevcut GSM operatörlerini

ve ihaleye katılıp da kazanamayan
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ma Bakanı Enis Öksüz,
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çevreler olduğunu

söyledi. Bu işe engel olmak

isteyen çevreler olduğunu
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“Bakanlık üzerinde de

baskı var, ihaleyi kaza-

Yeniden keşfedilmek...
uğun lerintarihi bir gün yazıldığında

çok büyükolası-

işler ağa taşınır-

diye başlayan cümlelerin

ya da "o büyük değişimineşi-

gibi sözcüklerin bol bol geçeceğini

düşünüyorum. Çünkübu-

tıkla, "

ken..."

zinde...”

günlerde, bilişim sektörümüz

yeniden

keşfedilmekte.

Yeni kaşifler, hemyerli

yatırımcılar hem de uluslararası

yatırımcılar. Son birkaç

haftada su yüzüneçıkan

gelişmeler, borsaya

açılan bilişim şirketleri, dış

pazarlarda satılan şirket

hisseleri ve uluslararası şirket ortaklıkları.

Bu gelişmelerin önemli anlamları

var.

Birinci anlamı, Türkiye bilişim pazarının
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mal arı.
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nan grup üzerinde de.

Ama bu oyununaltında

kalmayacağım. Bizim

başarımızı gölgeleyebil-

lirler, ama Türkiye'ye

ihanet edemezler” yorumunu
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alandaki uygulamalar da eskinin

personel, bordro, muhasebe

uygulamaları gibi

arka ofis uygulamaları oldular.

Olmazsa olmaz bir özellik

kazandılar.

Günümüzüntemeluğraşı,

çalışılan pazar parçası üzerinde,

gelecek birkaç yılda

gelişmek ve karlılığı yükseltmek de-

gil yalnızca. Çok hızlı devinen ve çok

kaygan bir zeminde gelişmeleri önce-

edebilmekiçin iş modellerini değiş-

www hthahor rom tr

den kestirebilmek ve yeniden konumlanabilmek

aynı derecede önemkazanmakta.

İşleri ağa taşımanın önemi

de burada ortaya çıkıyor. Sınırları en

düşük maliyetle yok ederek uluslararası

boyuta çıkabilmenin en etkin

aracı bu yeni medya.

Bu gelişmenin çok büyük bir sermaye

yoğunlaşması ve tekelleşmeye

yol açacağı tezleri bile önemli bir

paradigma değişikliğini farklı biçimde

tekrarlıyorlar. Hiçbir şeyin eskisi

gibi olmayacağı bir yeni çağda taşlar

yerine oturmaya devamediyor.
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larına ulaşıp bu işi boz

dük larıtakdirde herbiri

nin ismini tek tek, şirket

şirket vereceğini ve dava

açacağını da açıkladı.

Kulislerde bir yandan

da İş Bankası-Telecom

Italia konsorsiyumunun

bu alanda tek olmayı garantilemeden

bu parayı

vermekistemediği ve bir

şekilde dördüncü GSM

ihalesine çıkılmayı engellemek

istediği konu-

Öksüz, bu

"İş Bankası

suluyordu.

konuda da

ve Telecom Italia gibi

güçlü, oturmuş, şahsiyetli

ve itibar kazanmış

kurumların döneklik

yapmayacağını düşünüyorum"

yorumunu yaptı.

“İsimleri açıkla”
Öksüz'ün bu yorumları

üzerine kamuoyu öksüz

e bu isimleri açıklaması

yönünde baskı yapmaya

başladı. Ankara

Sanayici ve İşadamları

Derneği Başkanı Cengiz

Bozbeyoğlu, yaptığı ya-

zili açıklamada bakanı

bu isimleri açıklamaya

davet etti.

Açıklamasında GSM

den elde edilecek gelirin

enflasyonla mücadele

programına büyük katkıda

bulanacağını vurgulayan

Bozbeyoglu, "KDV’
sı ile birlikte 3 milyar

dolarlık kaynağın türkiye'ye

girmesine hangi

güçler engel oluyor? şeffaf

ihalenin arkasındaki

sis perdesi nedir? İş alemi

olarak kimlerden şüphelenmeliyiz?"

soruları-

nı sorarak, bu isimlerin

açıklanması için suç işlemelerini

beklememek

gerektiğini dile getirdi.

Bozbeyoğlu, böyle bir

durumda kamuoyu ve

isa damlarının Ulaştırma

Bakanlığı'nın yanında

olacağını, aksi takdirde

başta bundan sonraki lisans

satışları olmak üzere

diğer tüm özelleştirmelere

de gölge düşeceğini

belirtti.

Telekomünikasyon

Kurumu Başkanı Fatih

Mehmet Yurdal da gelişmeler

üzerine iddiaların

dış mihraklarca yönlendirilmiş

olabileceğini belirtti.

Öksüz'ün bu derece

şeffaf bir şekilde gerçekleştirdiği

ihaleden sonra

tebrik yerine tenkitleralmasının

anlamsızlığına

da dikkat çeken Yurdal,

ihalenin iptal edilmeyeceğini

de söyledi.

Öksüz: “Oyunlarını

bozdum”
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ma yaparak yaptığı açıklamaların

yerine ulaştığını
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oyun oynamakistediklerini
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bulandırmak isteyenleri

uzaklaştırmak niyetiyle

gerekli sözleri söyledim.

ölüyor.

Söz

Tesir ettiği görü-

Bundan da memnunum.

İşi acıtırlarsa

gereğini yaparım” dedi

ve şöyle devametti:

"GSM ihalesini alan

konsorsiyumla görüşme-

nın zamanını uzatmak,

olmasını istememekgibi

birtakım garip faaliyetler

dikkatimizi çekiyor".

Öksüz, görüşmelerin

normal seyrinde devam

ettiğini ve İş Bankasıile

Eskiler ve yeniler

zan altında

SM ihalesi

yolunda çıkan

söylentiler

ve bakan

Enis Öksüz'ün
açıklamaları eski operatörleri

ve ihaleye ka-

talip da kazanamayan

konsorsiyumları zan

altında bıraktı.
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Genua'ya

soruşturma

erm aye piyasası

Kurulu,

ihalenin

aşamasına kadar

teklif vereceklerini

söyleyen Genua konsorsiyumu

aleyhine soruşturma

başlattı. İlk

ihale ile son ihale arasında

geçen yaklaşık

10 günlük sürede borsadaki
hisseleri yükselen

Genua'nın bu ifadeyi

borsada kazanmak

amacıyla kullandığı
yorumuyla yola

çıkan SPK; soruşturmayı

sürdürüyor. m

son

sözleşme

nin kısa sürede tamamlanacağını

belirtti.
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~~ Dünyanın en çalışkan elemanı,
mükemmelbir iletişim uzmanıyla birlikte...

Şimdi

e zaman
alacaksınız?

Microsoft Office 2000 ve Exchange Server 5.5'ten

söz ediyoruz. Şimdi ikisini birlikte almanın tam

zamanı diyoruz. Çünkü şimdi, Office 2000 ve
Exchange Server 5.5 bir arada, tam 625 $ indirimli.

Nasıl? İyi bir fırsat değil mi?

  

İsterseniz, karar vermenizi biraz daha kolaylaştıralım.

Office 2000 ve Exchange Server 5.5 sayesinde

Internet üzerinden bilgi paylaşımı, şirket içindeki

belgelerin gereken zamanda dağıtılması, günlük

programların takibi, toplantı organizasyonları...

Kısaca, hayatınızı kolaylaştıracak bütün işler

en kolay şekilde ve hızla yapılıyor. Hiç aksamadan!

Sonuç; şirketinizin verimi her gün katlanarakartıyor.

Evet, bu ikili şirketinizin başarısı için çalışmaya hazır.

Unutmayın; indirim avantajı 30 Haziran'a kadar geçerli.

Ayrıntılı bilgi için Microsoft İletişim Hattı: (0212) 33 66 999
a/
tu
rg
ul

D
D
B

  
5 kullanıcı lisanslı Exchange Server 5.5'ten oluşmaktadır. www.microsoft.com/türkiye/exchange/

* İndirim paketi; 5 kullanıcı lisanslı Office 2000 (Standart ya da Professional) ve www.microsoft.com/türkiye/office/ Microsoft
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İsterseniz, karar vermenizi biraz daha kolaylaştıralım.

Office 2000 ve Exchange Server 5.5 sayesinde

Internet üzerinden bilgi paylaşımı, şirket içindeki

belgelerin gereken zamanda dağıtılması, günlük

programların takibi, toplantı organizasyonları...

Kısaca, hayatınızı kolaylaştıracak bütün işler

en kolay şekilde ve hızla yapılıyor. Hiç aksamadan!

Sonuç; şirketinizin verimi her gün katlanarakartıyor.

Evet, bu ikili şirketinizin başarısı için çalışmaya hazır.

Unutmayın; indirim avantajı 30 Haziran'a kadar geçerli.

Ayrıntılı bilgi için Microsoft İletişim Hattı: (0212) 33 66 999
a/
tu
rg
ul

D
D
B

  
5 kullanıcı lisanslı Exchange Server 5.5'ten oluşmaktadır. www.microsoft.com/türkiye/exchange/

* İndirim paketi; 5 kullanıcı lisanslı Office 2000 (Standart ya da Professional) ve www.microsoft.com/türkiye/office/ Microsoft
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kararlar alınmaya başladı.

İlk
radyo televizyon yayınları

için gerekli BSS sis-

hafta sonunda

temleri frekans tahsisleri

gerçekleştirilirken, 3.

nesil mobil iletişim hizmetlerinin

verilebilmesi

için gerekli düzenleme

çalışmaları da tamamlandı.

Avrupa'da UMTSsistemleri

olarak adlandırılan,

ITU konferansı çerçevesinde

IMT 2000

İnternational Mobile

Telecommunications

2000) başlığı altında çalışmaları

sürdürülen

üçüncü nesil mobil hizmetleri,

konferansta alınan

kararlar doğrultu

sunda küresel kullanıma

sunulabilecek.

Türkiye'de alınan

kararlardan

yararlanacak
Konferansta alınan son

kararlar ve gelişmeleri

aktarmak üzere düzenlenen

toplantıda konuylailgili

olarak görüşlerini aldığımız

telekomünikasyon

KurumuBaşkanı Fa-

tth Mehmet Yurdal. konferansta

alınacak kararların

mutlakasonkullanıcılara

yansıyacağını belirtti.

Yurdal, "Biliyorsunuz

son günlerde WAP teknolojisi

gündemde. Ancak

henüz tam anlamıyla gelişmemiş

bir. teknoloji

olan WAP, son derece ya-

Halbuki UMTS ilevas.

bitin veri iletişim, görüntülü

haberleşme gibi

işlemleri gerçekleştirmek

mümkün. Bukonferansta

UMTS ile ilgili gerekli

konsensüs sağlandı. 3.

nesil hizmetlerin verilebilmesi

için yeterli derecede

frekans tahsisi yapılmasına

karar verildi”

dedi. Mümkün olduğunca

büyük miktarda frekans

tahsisinin yapı laca

gını belirten Yurdal, Tür

kiye'nin de bü frekanslardan

kaydetti.

Yurdal,

BSS

konusunun da tartışılarak

karara bağlandığını

kaydetti. Türkiye'nin kısa

süre sonra bir uydu

yararlanacağını

konferansta

frekansları tahsisi

fırlatacağını ve Avrupa

ve Orta Asya'ya yayın

Data Sistem ve Microsoft'tan

danışmanlık hizmeti
ata Sistem

Microsoft ile

ortak

man lik

daniş-

hizmetleri

vermeye başladı.

İşbirliği nedeniyle düzenlenen
toplantıda konuşan

Microsoft Genel

Müdürü Süreyya Cilia

Data Sistem ve microsoft'un

uzun yıllara dayanan

bir işbirliği olduğunu

ancak yapılan son

işbirliği çerçevesinde

Data microsoft

platformlarını kullanarak

danışmanlık hız-

Sistem in

metleri vereceğini belirtti.

Cilia. Data Sistem’le

yapılan işbirliğinin nedenlerini

ise; stratejisini

Microsoft üzerinde kurmuş

olması, 12 yıllık bilgi

birikimi, deneyimli

kadrosu, ürün ve servis

portföyü ile bilişim sektörünün

güçlüreferanslarına

sahip olması olarak

özetledi. Süreyya Cilia

Microsoft danışmanlık

hizmetleri konusunda da

bilgi verdi ve bu hizmetlerin

büyük ve orta ölçekli

müşterilerin teknolojilerden

maksimumverim

almalarını sağlayacak

çözümler üretmek,

Microsoft teknolojilerinin

doğru ve tam entegrasyonu

ile Digital Sinir

Sistemini oluşturmak

amacıyla verildiğini söyledi.

Data Sistem Genel

Müdürü Haldun Çatık-

kaş ise toplantıda Data

Sistem hakkında bilgi

verdi ve vizyonlarının

"İş dünyasının hedeflerine

ulaşması için

BT'yi en verimli şekilde

kullanmasını sağlamak"

olduğunubelirtti. Çatık-

kas: Önemli olan teknolojiyi
iş hedefleriyle

uyumlu olarak kullanmak”

dedi. m

 

 

 

Kontrol Edin!

YA SAHTEYSE ?
 

 
İstanbulTel: (212) 216 07 00 (pbx) 275 55 02 (pbx) Fax: (212) 266 37 18

Ankara Tel: (312) 466 45 35 (pbx) Fax: (312) 466 45 37
İzmir Tel: (232) 483 80 10 (pbx) Fax: (232) 483 85 27

 

yapacağını belirten Yur

dal, Türkiye için gerekli

BSS

de yaptıklarını kaydetti.

frekans tahsislerini

Yurdal, bu gelişmelerin

de doğrudan halka yansıyacağının

altını çizdi.

Diğer taraftan toplan-

tida ITU Genel Sekreteri

ITU

Radyokomiinikasyon

Direktörü robert

Jones da birer ko-

Yoshii Utsumi ile

Biirosu

nuşmayaptılar.

Konferansın son derece

iyi bir organizasyonla

PC, Internet erişimi

otomasyon paketi bir arada
ırkiye'de hukuk

yayimcihgi

ve bilişim alanında

hizmet

Kazancı şirketi,

Ves telnet'lebir kampanya

düzenledi. kampanyada

Kazancı Hukuk otomasyon

Paketleri, 5 ayrı

veren

seçenekle VeezyGo ile

birlikte satışa sunuldu.

Söz konusu kampanyada

birinci seçenek; 3 yıl

sınırsız. Veezy İnternet

erişim paketi ve Kazancı

Hukuk Otomasyon programlarını

içeriyor. 2., 3.

ve 4. seçenekler ise, Ve-

ezy İnternet erişim pake-

Hukuk otomasyon

Paketleri ve Ve-

tı, Kazancı

ezy PC'den oluşuyor. Her

seçenekteki Veezy PC'ler

farklı konfigürasyonları

içeriyor. Veezy PC'ler,

AMD Athlon 1000 MHz

işlemci, DVD ROM sürücü

ve akıllı kart okuyucu,

klavye gibi genel

özelliklere sahip.

Son seçenek olan 5.

seçenek ise, PC yerine

Toshiba Notebookbilgisayar

içeriyor. Bu seçenekle

verilen toshiba'nın

teknik özellikleri

şöyle: Pentium III 450

MHz, 64 MB SDRAM,

12.1 inç TET Aktif matriks

renkli ekran 1.44

MBdisket sürücü, DVD

ROM sürücü, 6 GB

sürdüğünü bildiren yetkililer,

Türkiye'de düzenlenen

organizasyonun

şimdiye kadar yapılanlar

arasında en büyü-

gü olduğunu vurguladılar.

m

bihaber(ainterpro.com.tr

ve hukuk

HDD, stereo hoparlörler

ve Windows 98 Türkçe

İşletim Sistemi.

1. seçenek:

399 dolar+KDV

2. seçenek:

99 dolar pesin+

36x29.99 dolar+KDV

3. seçenek

99 dolar pesin+

36x39.99 dolar+KDV

4. seçenek

99 dolar pesin+

36x59.99 dolar+KDV

5. seçenek

99 dolar pesin+

36x79.99 dolar+KDV

Bilgi için: Vestelnet ve

Kazancı Bilişim

Tel: 0212-216 76 00 /

0212-27261 54 m

Vested teknolojisi askerlik şubelerinde
ili

ma

Savun-

bakanlığı

nın

proje bedeli

üç milyon dolar olan

“Bilgisayar Sistemi donanımları

ve Yazılımları”

ihalesini kazanan Vested

Bilişim, Türkiye'nin 628

askerlik şubesinin bilgisayar

altyapısını Vested

Promega sunucularla yeniledi.

Projeyi üç ayda tamamlayan

Vested bilişim,

Türkiye genelindeki

tüm il ve ilçeleri kapsayan

628 askerlik şubesinin

iletişim altyapısı tamamen

değiştirilerek dijitalleştirildi.

Askerlik

şubelerinde kullanılan

mevcut uygulama yazılımları

ile metin bazlı işletim

sistemi değiştirilerek

grafik ortamına dö-

uygulamadaki

yazılımlar ise yeni

sisteme aktarıldı. Böyle-

düşürüldü.

 

Vested Bilişim Genel Müdürü Şevki Kuyuluile
Vested Bilişim Ankara Kurumsal Satış Koordinatörü aslan

Türk, projenin uygulama ve geliştirme çalışmalarının

devamedeceğini belirttiler

ce proje ile askerlik şubelerinde

askerlik ile ilgili

her türlü bilgi ve kaydın

grafik ortamında yapılabiliyor

olması sağlanmış

oldu. Proje kapsamında

şubelerdeki sunucularla

birlikte, seri çoklayıcılar,

işletim sistemleri ve veritabanı

yönetim sistemleri

yenilendi. 720 adet Ves-

tel Promega 2120 sunucu

bilgisayarın kullanıldığı

projede, tüm işletim sistemlerinde

SCO Unixwa-

re 7, veritabanı yazılımları

ise Oracle 8i ile de-

yitirildi.

Vested İzmir Bilgisayar

ÜretimTesisleri'nde üretilen

Promega sunucular,

askerlik şubelerinde kullanılan

3 binden fazla

çevre birimi (dumy terminal,

seri yazıcı, çevirmeli

modem) tamamen

yeni sistemlere entegre

edildi.

Vested Bilişim'in projedeki

iş ortakları Pro-

soft, Oracle, Datapro ve

Interweb oldu. m 
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kararlar alınmaya başladı.

İlk
radyo televizyon yayınları

için gerekli BSS sis-

hafta sonunda

temleri frekans tahsisleri

gerçekleştirilirken, 3.

nesil mobil iletişim hizmetlerinin

verilebilmesi

için gerekli düzenleme

çalışmaları da tamamlandı.

Avrupa'da UMTSsistemleri

olarak adlandırılan,

ITU konferansı çerçevesinde

IMT 2000

İnternational Mobile

Telecommunications

2000) başlığı altında çalışmaları

sürdürülen

üçüncü nesil mobil hizmetleri,

konferansta alınan

kararlar doğrultu

sunda küresel kullanıma

sunulabilecek.

Türkiye'de alınan

kararlardan

yararlanacak
Konferansta alınan son

kararlar ve gelişmeleri

aktarmak üzere düzenlenen

toplantıda konuylailgili

olarak görüşlerini aldığımız

telekomünikasyon

KurumuBaşkanı Fa-

tth Mehmet Yurdal. konferansta

alınacak kararların

mutlakasonkullanıcılara

yansıyacağını belirtti.

Yurdal, "Biliyorsunuz

son günlerde WAP teknolojisi

gündemde. Ancak

henüz tam anlamıyla gelişmemiş

bir. teknoloji

olan WAP, son derece ya-

Halbuki UMTS ilevas.

bitin veri iletişim, görüntülü

haberleşme gibi

işlemleri gerçekleştirmek

mümkün. Bukonferansta

UMTS ile ilgili gerekli

konsensüs sağlandı. 3.

nesil hizmetlerin verilebilmesi

için yeterli derecede

frekans tahsisi yapılmasına

karar verildi”

dedi. Mümkün olduğunca

büyük miktarda frekans

tahsisinin yapı laca

gını belirten Yurdal, Tür

kiye'nin de bü frekanslardan

kaydetti.

Yurdal,

BSS

konusunun da tartışılarak

karara bağlandığını

kaydetti. Türkiye'nin kısa

süre sonra bir uydu

yararlanacağını

konferansta

frekansları tahsisi

fırlatacağını ve Avrupa

ve Orta Asya'ya yayın

Data Sistem ve Microsoft'tan

danışmanlık hizmeti
ata Sistem

Microsoft ile

ortak

man lik

daniş-

hizmetleri

vermeye başladı.

İşbirliği nedeniyle düzenlenen
toplantıda konuşan

Microsoft Genel

Müdürü Süreyya Cilia

Data Sistem ve microsoft'un

uzun yıllara dayanan

bir işbirliği olduğunu

ancak yapılan son

işbirliği çerçevesinde

Data microsoft

platformlarını kullanarak

danışmanlık hız-

Sistem in

metleri vereceğini belirtti.

Cilia. Data Sistem’le

yapılan işbirliğinin nedenlerini

ise; stratejisini

Microsoft üzerinde kurmuş

olması, 12 yıllık bilgi

birikimi, deneyimli

kadrosu, ürün ve servis

portföyü ile bilişim sektörünün

güçlüreferanslarına

sahip olması olarak

özetledi. Süreyya Cilia

Microsoft danışmanlık

hizmetleri konusunda da

bilgi verdi ve bu hizmetlerin

büyük ve orta ölçekli

müşterilerin teknolojilerden

maksimumverim

almalarını sağlayacak

çözümler üretmek,

Microsoft teknolojilerinin

doğru ve tam entegrasyonu

ile Digital Sinir

Sistemini oluşturmak

amacıyla verildiğini söyledi.

Data Sistem Genel

Müdürü Haldun Çatık-

kaş ise toplantıda Data

Sistem hakkında bilgi

verdi ve vizyonlarının

"İş dünyasının hedeflerine

ulaşması için

BT'yi en verimli şekilde

kullanmasını sağlamak"

olduğunubelirtti. Çatık-

kas: Önemli olan teknolojiyi
iş hedefleriyle

uyumlu olarak kullanmak”

dedi. m
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yapacağını belirten Yur

dal, Türkiye için gerekli

BSS

de yaptıklarını kaydetti.

frekans tahsislerini

Yurdal, bu gelişmelerin

de doğrudan halka yansıyacağının

altını çizdi.

Diğer taraftan toplan-

tida ITU Genel Sekreteri

ITU

Radyokomiinikasyon

Direktörü robert

Jones da birer ko-

Yoshii Utsumi ile

Biirosu

nuşmayaptılar.

Konferansın son derece

iyi bir organizasyonla

PC, Internet erişimi

otomasyon paketi bir arada
ırkiye'de hukuk

yayimcihgi

ve bilişim alanında

hizmet

Kazancı şirketi,

Ves telnet'lebir kampanya

düzenledi. kampanyada

Kazancı Hukuk otomasyon

Paketleri, 5 ayrı

veren

seçenekle VeezyGo ile

birlikte satışa sunuldu.

Söz konusu kampanyada

birinci seçenek; 3 yıl

sınırsız. Veezy İnternet

erişim paketi ve Kazancı

Hukuk Otomasyon programlarını

içeriyor. 2., 3.

ve 4. seçenekler ise, Ve-

ezy İnternet erişim pake-

Hukuk otomasyon

Paketleri ve Ve-

tı, Kazancı

ezy PC'den oluşuyor. Her

seçenekteki Veezy PC'ler

farklı konfigürasyonları

içeriyor. Veezy PC'ler,

AMD Athlon 1000 MHz

işlemci, DVD ROM sürücü

ve akıllı kart okuyucu,

klavye gibi genel

özelliklere sahip.

Son seçenek olan 5.

seçenek ise, PC yerine

Toshiba Notebookbilgisayar

içeriyor. Bu seçenekle

verilen toshiba'nın

teknik özellikleri

şöyle: Pentium III 450

MHz, 64 MB SDRAM,

12.1 inç TET Aktif matriks

renkli ekran 1.44

MBdisket sürücü, DVD

ROM sürücü, 6 GB

sürdüğünü bildiren yetkililer,

Türkiye'de düzenlenen

organizasyonun

şimdiye kadar yapılanlar

arasında en büyü-

gü olduğunu vurguladılar.

m

bihaber(ainterpro.com.tr

ve hukuk

HDD, stereo hoparlörler

ve Windows 98 Türkçe

İşletim Sistemi.

1. seçenek:

399 dolar+KDV

2. seçenek:

99 dolar pesin+

36x29.99 dolar+KDV

3. seçenek

99 dolar pesin+

36x39.99 dolar+KDV

4. seçenek

99 dolar pesin+

36x59.99 dolar+KDV

5. seçenek

99 dolar pesin+

36x79.99 dolar+KDV

Bilgi için: Vestelnet ve

Kazancı Bilişim

Tel: 0212-216 76 00 /

0212-27261 54 m

Vested teknolojisi askerlik şubelerinde
ili

ma

Savun-

bakanlığı

nın

proje bedeli

üç milyon dolar olan

“Bilgisayar Sistemi donanımları

ve Yazılımları”

ihalesini kazanan Vested

Bilişim, Türkiye'nin 628

askerlik şubesinin bilgisayar

altyapısını Vested

Promega sunucularla yeniledi.

Projeyi üç ayda tamamlayan

Vested bilişim,

Türkiye genelindeki

tüm il ve ilçeleri kapsayan

628 askerlik şubesinin

iletişim altyapısı tamamen

değiştirilerek dijitalleştirildi.

Askerlik

şubelerinde kullanılan

mevcut uygulama yazılımları

ile metin bazlı işletim

sistemi değiştirilerek

grafik ortamına dö-

uygulamadaki

yazılımlar ise yeni

sisteme aktarıldı. Böyle-

düşürüldü.

 

Vested Bilişim Genel Müdürü Şevki Kuyuluile
Vested Bilişim Ankara Kurumsal Satış Koordinatörü aslan

Türk, projenin uygulama ve geliştirme çalışmalarının

devamedeceğini belirttiler

ce proje ile askerlik şubelerinde

askerlik ile ilgili

her türlü bilgi ve kaydın

grafik ortamında yapılabiliyor

olması sağlanmış

oldu. Proje kapsamında

şubelerdeki sunucularla

birlikte, seri çoklayıcılar,

işletim sistemleri ve veritabanı

yönetim sistemleri

yenilendi. 720 adet Ves-

tel Promega 2120 sunucu

bilgisayarın kullanıldığı

projede, tüm işletim sistemlerinde

SCO Unixwa-

re 7, veritabanı yazılımları

ise Oracle 8i ile de-

yitirildi.

Vested İzmir Bilgisayar

ÜretimTesisleri'nde üretilen

Promega sunucular,

askerlik şubelerinde kullanılan

3 binden fazla

çevre birimi (dumy terminal,

seri yazıcı, çevirmeli

modem) tamamen

yeni sistemlere entegre

edildi.

Vested Bilişim'in projedeki

iş ortakları Pro-

soft, Oracle, Datapro ve

Interweb oldu. m
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Tarım Bakanı Gökalp: “Hedef Tarım-Net”
GAMZE GÖKER

urkiye'deki tarim

üretimine

ilişkin bilgilerin

bir veritabanında

toplanarak kayıt

altına alınmasını amaçlayan

Çiftçi Kayıt Sistemi

Projesi için tümhazırlıklarını

tamamlayan ve

Dünya Bankası'ndan ya-

nit bekleyen Tarım ve

Köyİşleri Bakanlığı sistemin

çevrim içihale ge-

Tarım-Net

hedefine ulaşmayı planlıyor.

Tarımda yeniden yapılandırma

ve reformlarda

en son teknolojisini kullanmayı

hedeflediklerini

belirten Tarım ve Köyişleri
Bakanı Prof.Dr. hüsnü

Yusuf Gökalp akıllı

bir tarımın çevrenin korunmasının

ve ekolojik

dengenin bozulmadan

gelecek nesillere aktarılmasının

temeli olduğunu

hatırlattı. Gökalp sözlerine

şöyle devametti: "tarim

gibi büyük bir sektörde

bizim bilgiye hızlı

ulaşmamızvebilgiyi hız-

It yaymamız gerekir.

tiril mesi ile

 

Balıktan başka hersey...
Terörün disketleri yeni bir UMUT

doğurdu. Bilgisayarlar oncabilgiyi

soğurdu. Teknoloji, yedi yıllık bilmeceyi,

yedi günde yoğurdu. Biz yine

de üfleyerek yedik bir süre yoğurdu.

İtiraf, taraf ya da laf doluydu hertaraf.
Silahların seri numaraları, c-4'lerin

alamet-i farikaları, tetikte

iz bırakan parmakları ve

de terör üretenfabrikaları

bir bir gösteren bilgisayarları

görmekistedik.

Kumkentinden kumde-

gil ölüm üretiliyor. Vekiller,

bilgi değil malumatla yetiniyor.

Bilmiyorlarki, bilgi

iğneyle dipsiz kuyu kazmaktır.

Malumatta karpuzun kabuğu-

aber bombardımanıaltında,

boğulduk malumata,

dedikodu dersen gırla. bilgi

toplumu değil ama malumatfuruş

olduk galiba. Vekiller, bakanlık

pazarlığında. Uğur Mumcucinayeti

aydınlanıyor aynı anda. Vela-

kin kimin umurunda.

Bilgi Bakanlığı kurulması

için iki bakanlık kapatılsın

istiyor MHP'li vekiller.

Bakanlık yerine bankaisteyen

aklı evveller.Bilgiyi,

malumattan ayıramayan

yeni yetme siyasiler. Aslo-

lanın üretim olduğunu bilmeyen

gafiller. Bilgi üretimi

için ortak aklın dev inmesinianlamayan

sefiller.

Balıktan başka hersey suya kandı"

der Mevlana. Bir bizim vekillerimiz

kaldı, laf kalabalığıyla hersey hala

yürür sandı. Tam yedi yıl Mumcu'nun

katilleri kağıt üzerinde yakalandı.

Ama ne gam. Seçmene selam. dedikoduya

devam. Sonunda mumdibine

ışık verdi. Dile gelen göze de geldi.

Dilin müşterisi kulak, ama yüreklerin

kulakları sağır. İstediğin kadar bağır.

Tarım ve Köyİşleri Bakanı

Prof.Dr. Hüsnü Yusuf Gökalp

başlayacakları Çiftçi Kayıt Sistemi

Projesi ile Tarım-Net hedefine

ulaşacaklarını söyledi.

Çiftçi kayıt sistemi ve tarımsal

veritabanı ile ürünün

kadar,

hangi kalitede üretildiğini,

arazinin özelliklerini,

ihtiyaç

tir tin miktarının ne oldu-

günü, pazarlama fırsatla-

rını Öğreneceğiz. Elde

nerede, ne

duyduğumuz

edilen bilgiler çevrim içi

birbirine bağlanacak.

Edirne'deki yöneticimiz

istediği zaman tümbilgilere

ulaşabilecek. üretimi
planlayarak, yönlendireceğiz.

Pazarda devamlılık

olacak. kendimizi

geleceğe hazırlayabileceğiz.

Sosyal devlet

olduğumuz için çiftçinin

sıkıntılarını bilecek, hayat

standardını yükselteceğiz.

Stok üretimini engelleyecek,

pazarlayacak-

timiz ve tüketeceğimiz

kadar ürün üreteceğiz.

Kaçakları engelleyeme-

giz. Teşviklerin yerine

  
   

 

  

Kema
BALCI

Ayrıntı

ulaşıp ulaşmadığını kontrol

edebileceğiz. Çiftçi

Kayıt Sistemi çevrim içi

hale gelince Tarım-Net

oluşacak.”

10,2 milyon dolarlık

proje
Projenin toplamtutarı-

nin 258 milyon dolarolduğunu

açıklayan Hüsnü

Yusuf Gökalp bilişim

teknolojileri kısmı için

öngörülen 58 milyon dolarlık

tutarın yapılan çalışmalar

sonucunda 10,2

milyondolaraindirildiğini

belirtti. 81 il ve 793 ilçe

ana hizmet birimleri

için gerekli olan donanım

ve yazılımın yanı-

sıra yazılım geliştirmeyi

de içine alan projede bakanlık

yazılımı kendisi

geliştirerek 1 milyon dolar

tasarruf etmiş olacak.

Konuyla ilgili görüşlerini

aldığımız Tarım ve

nu yiyip içini çürük sanmaktır. Bilgi

oraya aldır!

Bilgisayar icat oldu, büyü bozuldu.

we dle mle ms msn ha

nedenini sorup yazmaktır; cehalet

sebepsiz azm aktır.Eşgüdüm,taktik,

strateji, bilginin işi. Laf ebeliği yapıp

kendini kandırmamalıkişi.

Eybilgi; derinliklerine tüpsüz

dalın mayan,hikmetine sual olunmayan,

arşivi kağıttan, ilgisi bağıt tan,

sevgisi ağıttan, devletimin üstündeki

şüpheyi kaldır. Ya sen gel, ya beni

ikbalci@tr-net.net.tr

Köy İşleri Bakanlığı Bil

gi İşlem Daire Başkanı

Ümit Bayram Kutlu,

Çiftçi Kayıt Sistemi ile

Bakanlığın tüm merkez

ve taşra birimlerinin entegrasyonunu

sağlamayı,

ortak yazılım kullanmayı

ve tarımlailgili tümbilgilerin

toplanıp analiz edilerek

raporlanmasını sağlamayı

belirtti.

Bugüne dek herbirimin

buişi tek başına yürüttüğünü

ve bilgilerin

amaçladıklarını

sağlıklı bir biçimde bira-

raya bile getirilemediğini

ifade eden Kutlu, ilk defa

6 ay önceoluşturulanbilgi

İşlem Daire Başkanlığı

olarak kaynakların akılcı

bir biçimde kullanılmasını,

savurganlığın ortadan

kaldırılmasını ve bilgi

teknolojilerinin kullanımının

yaygınlaştırılmasını

hedeflediklerini vurguladı.

Proje 2001 sonunda

tamamlanacak
Çiftçi Kayıt Sistemi

Projesi'nin fizibilite çalışmalarını

tamamladıklarını

söyleyen Bilgi işlem

Daire Başkanı Ümit

Bayram Kutlu Dünya

Bankası'nın 2001 yılı sonuna

kadar projenin tamamlanmasını

istediğini

 

Tarım ve Köyİşleri Bakanı Prof.Dr. Hüsnü Yusuf

Gökalp,"Üzerinde çalıştığımız Çiftçi Kayıt Sistemi çevri-

mici hale gelince Tarım-Net oluşacak” dedi.

açıkladı. Kutlu sözlerine

şöyle devam etti: "İlk

etapta tapu kadastro kayıtlarının

yenilenmesi

gerekiyor. Verinin nitelik

ve nicelik açısından net

olarak tarif edilmesini istiyoruz.

Ona göre pazarlama

politikası izlenecek.

Şu an ISS'lerle ve

TT ile görüşmelerimize

devam ediyoruz. öncelikle

pilot uygulamalar

düşünüyoruz. 2001 Ocak

ayına dek yazılımı bitirmeyi

hedefliyoruz."

Tarım ve Köy İşleri

Bakanlığı web sayfasının

geçtiğimiz Mart ayı sonunda

hizmete girmesinden

sonra çiftçilerden

yoğun bir biçimde şikayet

ve öneri içeren e-posta

geldiğini söyleye

Kutlu ayrıca FAO'da İn

gil izce,Fransızca, İspat

yolca, Çince ve Arap

ça'nın yanı sıra bizim v

Türki Cumhuriyetlerini

kullandığı Türkçe'nin d

olarak kabı

edilmesi için çalışmala

yürüttüklerini açık lad

Kutlu ayrıca Dünya Gıd

ve Tarım . Örgüt

(FAO)'nün bir çalış mas

olan Dünya Tarımı:

Bilgi Merkezi (WA

ICENİ) ile entegrasyon

çalışmalarını yürüttükçe

rini ve bu doğrult

Türkiye Tarımsal Bilg

Merkezi Projesi (TA

ICENİ) üzerinde çalış

tık larınıbildirdi. m

gamzen@inter pro.com.t

resmi dil

Lotus Zirvesi 2000 yaklaştı
u yıl 4'üncüsü

düzenlenecek

olan "Lotus

Zirvesi 2000",

23 Mayıs 2000 tarihinde

İstanbul Swissotel, 25

Mayıs'ta Ankara Hilton

Oteli'nde gerçekleşecek.

Geçen sene yaklaşık 600

olan katılımcı sayısının

bu sene 1200 civarında

olması beklenirken, lotus

Zirvesi'nde bu sene

ilk defa teknik sohbet

odaları bulunacak. Bu

teknik sohbet odalarında,

Webshere/Domino, doküman

yönetimiile arşiv,

güvenlik kavramları ve

Domino R5'in yeni fonk-

siy onları konuları tartışılacak.

Lotus Pazar Geliştirme

Yöneticisi Server tanfer,

"Lotus Zirvesi'nde,  

sadece bilgi işlemyöneticilerinin

gelip bizim

programlarımızı görmelerini

değil, bizim çözüm

ortaklarımızın müşterilerine

yaptığı, gerçekleştirdiği

projeleri tanımaları,

çözümleri görmeleri ve

bunları kendi şirketlerinde

uygulanabilirliğine

bakmalarını hedefliyoruz"

dedi.

Geçen sene Lotus zirvesi'nde

ilginin kurumsal

sistemlerle entegrasyona

doğru yoğunlaştığını

söyleyen Tanfer, b
sene için ilginin e-iş 'i

görünmeyen yüzüne ola

cağını tahmin ettirir

söyledi.

Tanfer, "Lotus Zirve

si'nde gelin işlerinizin i

ortamlarını elektronu

ortama taşıyın, bizim çö

zum lerimizi görün. Za

ten şirketinizin iç ortam

elektronik iş ortamınata

sınırsa onun uzan tıs

olan şirketinizin vitir

otomatik olarak gerçek

esecektir. Sadece vitri

e-ticaret vitrinine dönü

sür ve arka planınız bun

destekleyecek altyapıda

yoksunsa vitrininizin ge

şişliği kadar bir şirke

olarak kalırsınız. Get

çekten iş değeri elde et

mek bu şekilde mümkün

değil" dedi. m
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Köyİşleri Bakanlığı sistemin
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en son teknolojisini kullanmayı

hedeflediklerini

belirten Tarım ve Köyişleri
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ulaşmamızvebilgiyi hız-
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gil ölüm üretiliyor. Vekiller,

bilgi değil malumatla yetiniyor.

Bilmiyorlarki, bilgi

iğneyle dipsiz kuyu kazmaktır.
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olduk galiba. Vekiller, bakanlık

pazarlığında. Uğur Mumcucinayeti

aydınlanıyor aynı anda. Vela-

kin kimin umurunda.

Bilgi Bakanlığı kurulması

için iki bakanlık kapatılsın

istiyor MHP'li vekiller.

Bakanlık yerine bankaisteyen

aklı evveller.Bilgiyi,

malumattan ayıramayan

yeni yetme siyasiler. Aslo-

lanın üretim olduğunu bilmeyen

gafiller. Bilgi üretimi

için ortak aklın dev inmesinianlamayan

sefiller.

Balıktan başka hersey suya kandı"

der Mevlana. Bir bizim vekillerimiz

kaldı, laf kalabalığıyla hersey hala

yürür sandı. Tam yedi yıl Mumcu'nun

katilleri kağıt üzerinde yakalandı.

Ama ne gam. Seçmene selam. dedikoduya

devam. Sonunda mumdibine

ışık verdi. Dile gelen göze de geldi.

Dilin müşterisi kulak, ama yüreklerin

kulakları sağır. İstediğin kadar bağır.

Tarım ve Köyİşleri Bakanı

Prof.Dr. Hüsnü Yusuf Gökalp

başlayacakları Çiftçi Kayıt Sistemi

Projesi ile Tarım-Net hedefine

ulaşacaklarını söyledi.

Çiftçi kayıt sistemi ve tarımsal

veritabanı ile ürünün

kadar,

hangi kalitede üretildiğini,

arazinin özelliklerini,

ihtiyaç

tir tin miktarının ne oldu-

günü, pazarlama fırsatla-

rını Öğreneceğiz. Elde

nerede, ne

duyduğumuz

edilen bilgiler çevrim içi

birbirine bağlanacak.

Edirne'deki yöneticimiz

istediği zaman tümbilgilere

ulaşabilecek. üretimi
planlayarak, yönlendireceğiz.

Pazarda devamlılık

olacak. kendimizi

geleceğe hazırlayabileceğiz.

Sosyal devlet

olduğumuz için çiftçinin

sıkıntılarını bilecek, hayat

standardını yükselteceğiz.

Stok üretimini engelleyecek,

pazarlayacak-

timiz ve tüketeceğimiz

kadar ürün üreteceğiz.

Kaçakları engelleyeme-

giz. Teşviklerin yerine
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Ayrıntı

ulaşıp ulaşmadığını kontrol

edebileceğiz. Çiftçi

Kayıt Sistemi çevrim içi

hale gelince Tarım-Net

oluşacak.”

10,2 milyon dolarlık

proje
Projenin toplamtutarı-

nin 258 milyon dolarolduğunu

açıklayan Hüsnü

Yusuf Gökalp bilişim

teknolojileri kısmı için

öngörülen 58 milyon dolarlık

tutarın yapılan çalışmalar

sonucunda 10,2

milyondolaraindirildiğini

belirtti. 81 il ve 793 ilçe

ana hizmet birimleri

için gerekli olan donanım

ve yazılımın yanı-

sıra yazılım geliştirmeyi

de içine alan projede bakanlık

yazılımı kendisi

geliştirerek 1 milyon dolar

tasarruf etmiş olacak.

Konuyla ilgili görüşlerini

aldığımız Tarım ve

nu yiyip içini çürük sanmaktır. Bilgi

oraya aldır!

Bilgisayar icat oldu, büyü bozuldu.

we dle mle ms msn ha

nedenini sorup yazmaktır; cehalet

sebepsiz azm aktır.Eşgüdüm,taktik,

strateji, bilginin işi. Laf ebeliği yapıp

kendini kandırmamalıkişi.

Eybilgi; derinliklerine tüpsüz

dalın mayan,hikmetine sual olunmayan,

arşivi kağıttan, ilgisi bağıt tan,

sevgisi ağıttan, devletimin üstündeki

şüpheyi kaldır. Ya sen gel, ya beni

ikbalci@tr-net.net.tr

Köy İşleri Bakanlığı Bil

gi İşlem Daire Başkanı

Ümit Bayram Kutlu,

Çiftçi Kayıt Sistemi ile

Bakanlığın tüm merkez

ve taşra birimlerinin entegrasyonunu

sağlamayı,

ortak yazılım kullanmayı

ve tarımlailgili tümbilgilerin

toplanıp analiz edilerek

raporlanmasını sağlamayı

belirtti.

Bugüne dek herbirimin

buişi tek başına yürüttüğünü

ve bilgilerin

amaçladıklarını

sağlıklı bir biçimde bira-

raya bile getirilemediğini

ifade eden Kutlu, ilk defa

6 ay önceoluşturulanbilgi

İşlem Daire Başkanlığı

olarak kaynakların akılcı

bir biçimde kullanılmasını,

savurganlığın ortadan

kaldırılmasını ve bilgi

teknolojilerinin kullanımının

yaygınlaştırılmasını

hedeflediklerini vurguladı.

Proje 2001 sonunda

tamamlanacak
Çiftçi Kayıt Sistemi

Projesi'nin fizibilite çalışmalarını

tamamladıklarını

söyleyen Bilgi işlem

Daire Başkanı Ümit

Bayram Kutlu Dünya

Bankası'nın 2001 yılı sonuna

kadar projenin tamamlanmasını

istediğini

 

Tarım ve Köyİşleri Bakanı Prof.Dr. Hüsnü Yusuf

Gökalp,"Üzerinde çalıştığımız Çiftçi Kayıt Sistemi çevri-

mici hale gelince Tarım-Net oluşacak” dedi.

açıkladı. Kutlu sözlerine

şöyle devam etti: "İlk

etapta tapu kadastro kayıtlarının

yenilenmesi

gerekiyor. Verinin nitelik

ve nicelik açısından net

olarak tarif edilmesini istiyoruz.

Ona göre pazarlama

politikası izlenecek.

Şu an ISS'lerle ve

TT ile görüşmelerimize

devam ediyoruz. öncelikle

pilot uygulamalar

düşünüyoruz. 2001 Ocak

ayına dek yazılımı bitirmeyi

hedefliyoruz."

Tarım ve Köy İşleri

Bakanlığı web sayfasının

geçtiğimiz Mart ayı sonunda

hizmete girmesinden

sonra çiftçilerden

yoğun bir biçimde şikayet

ve öneri içeren e-posta

geldiğini söyleye

Kutlu ayrıca FAO'da İn

gil izce,Fransızca, İspat

yolca, Çince ve Arap

ça'nın yanı sıra bizim v

Türki Cumhuriyetlerini

kullandığı Türkçe'nin d

olarak kabı

edilmesi için çalışmala

yürüttüklerini açık lad

Kutlu ayrıca Dünya Gıd

ve Tarım . Örgüt

(FAO)'nün bir çalış mas

olan Dünya Tarımı:

Bilgi Merkezi (WA

ICENİ) ile entegrasyon

çalışmalarını yürüttükçe

rini ve bu doğrult

Türkiye Tarımsal Bilg

Merkezi Projesi (TA

ICENİ) üzerinde çalış

tık larınıbildirdi. m

gamzen@inter pro.com.t

resmi dil

Lotus Zirvesi 2000 yaklaştı
u yıl 4'üncüsü

düzenlenecek

olan "Lotus

Zirvesi 2000",

23 Mayıs 2000 tarihinde

İstanbul Swissotel, 25

Mayıs'ta Ankara Hilton

Oteli'nde gerçekleşecek.

Geçen sene yaklaşık 600

olan katılımcı sayısının

bu sene 1200 civarında

olması beklenirken, lotus

Zirvesi'nde bu sene

ilk defa teknik sohbet

odaları bulunacak. Bu

teknik sohbet odalarında,

Webshere/Domino, doküman

yönetimiile arşiv,

güvenlik kavramları ve

Domino R5'in yeni fonk-

siy onları konuları tartışılacak.

Lotus Pazar Geliştirme

Yöneticisi Server tanfer,

"Lotus Zirvesi'nde,  

sadece bilgi işlemyöneticilerinin

gelip bizim

programlarımızı görmelerini

değil, bizim çözüm

ortaklarımızın müşterilerine

yaptığı, gerçekleştirdiği

projeleri tanımaları,

çözümleri görmeleri ve

bunları kendi şirketlerinde

uygulanabilirliğine

bakmalarını hedefliyoruz"

dedi.

Geçen sene Lotus zirvesi'nde

ilginin kurumsal

sistemlerle entegrasyona

doğru yoğunlaştığını

söyleyen Tanfer, b
sene için ilginin e-iş 'i

görünmeyen yüzüne ola

cağını tahmin ettirir

söyledi.

Tanfer, "Lotus Zirve

si'nde gelin işlerinizin i

ortamlarını elektronu

ortama taşıyın, bizim çö

zum lerimizi görün. Za

ten şirketinizin iç ortam

elektronik iş ortamınata

sınırsa onun uzan tıs

olan şirketinizin vitir

otomatik olarak gerçek

esecektir. Sadece vitri

e-ticaret vitrinine dönü

sür ve arka planınız bun

destekleyecek altyapıda

yoksunsa vitrininizin ge

şişliği kadar bir şirke

olarak kalırsınız. Get

çekten iş değeri elde et

mek bu şekilde mümkün

değil" dedi. m



Hedeflerine Microsoft ile ulaştılar
Hedef

İM Birleşik Ma-
Sayacılık —A.Ş.

Bilgi İşlem müdürü
Jale karaoğlu,

BİM mağazalarındaki

teknoloji destekli yönetimi

nasıl gerçekleştirdiklerini

şöyle anlatıyor:

BİM'in Türkiye çapında
400'ü aşkın mağazasının

otomasyonu gündeme geldi.

Mağazalarda stokların

ve maliyetlerin kontrol al-

ünde tutulması, stok devir

hızının ve karlılığın yükseltilmesi,

temin zincir

kontrolünün oluşturulması.

muhasebe yazılımı ile

entegrasyon ve işletme yönetiminin

sağlıklı bilgi elde

edebilmesi gibi hedeflerimiz

vardı. Bunu yaparken

de her şeyi basitleştirme

amacındaydık. teknoloji,

bu düşüncelerimizi

gerçekleştirmede bize yardımcı

oldu.

Hedefe

adım adım
erk ezin ve 4

bölgenin birbirine

bag-

laması, her

bölgenin kendi deposu ve

kendi mağazalarının kontrol

edilmesi noktasındaseçilecek

platformun en ekonomik

çözümolması gerekiyordu.

Çünkü BİM ma-

gazaları da belli maliyetlerden

kısarak ucuz ürün

satmaya yönelmiş olan bir

mağaza.

Microsoft bizim ekonomik

ürün gereksinimimize

yanıt verdi. BİM'in mağazacılık

otomasyonu, microsoft'un

çözüm ortağı

Trio tarafından sağlanıyor.

Mağaza ve merkezi kapsayan

yazılım da Microsoft

temelli. Marketlerde ve

merkez ofiste Microsoft

SOL Server 6.5 ile Trio'

nun Perakende Satış yönetimi

Merkez-Mağaza entegrasyonu

uygulaması

kullanılıyor. Mağazalarda

bilgi alışverişi ve bilgilerin

işlenmesi gerçekleştiriliyor.

Bütün bilgiler merkezdeki

Microsoft SOL

 

  
JALE KARAOĞLU/BİM Birleşik Mağazacılık A.Ş. Bilgi İşlem Müdürü.

“Ekonomik

ve sorunsuz

mağazacı hık

yapıyoruz”
Server 6.5 veritabanında

birleştiriliyor.

Şu an kullanılan platform

ve çözüm, mağazalaşma

hızımıza çok iyi

ayak uyduruyor. Şimdiye

kadar sistemle ilgili herhangi

bir sorun yaşamadık.

Sistemin benimiçin eniyi

tarafı, kullanım kolaylığı.

Böylelikle eğitim süreci de

kolaylıkla gerçekleştirilebiliyor.

Hedefin kazanca

dönüşmesi
microsoft platformuna

ve

Microsoft temelli

maga-

zaç ılık çözümüne gegme-

mizle birlikte, mağaza zincirimize

yeni bir halka eklendiğinde

oraya yeni bir

sistemi birkaç saat içinde

kurabiliyoruz. Trio, kendi

çözümüile BİM'de kulla-
ilan Logo muhasebe yazi-

limi arasındaki entegrasyonu

da sağlamış durumda.

Entegrasyonöncesi, herbir

kasanın fişi bütün ayrıntı“Microsoft

ürünleri

ile kolay kullanımı

yakaladık. İşe yeni

başlayanbiri kısa

bir eğitimden sonra

sisteme hemen

entegre olup onu

kullanabiliyor.”

lar ıyla tek tek giriliyordu.

Entegrasyona başlandığın-

da 50 mağazaaçılmıştı. Bu

da çok büyük bir iş yükü

getiriyordu. Şimdi ise ma-

gaza lardan gelen bilgiler

otomatik olarak muhasebeye

işleniyor, çalışanlara sadece

bunları kontrol etmek

kalıyor. Maliyetleri iyi takip

etmeye, müşteriye daha

hızlı ve iyi hizmet vermeye

başladık. Kaçak ve

kayıpları önleyerek ideal

stok seviyelerine ulaştık.

Yeni hedef
© nümüzdeki dönemde

çabuk

bozulan ürünlere

ilişkin bir proje-

yı uygulamaya koymakistiyoruz.

Çabuk bozulan

ürünler depoya gitmeyip

her mağaza o ürünleri kendi

sipariş edip alıyor. Bu

alımların irsaliye ve faturaları

merkezdetektek giriliyor.

Microsoft platformu

ile biz bu işlemi de otomatik

yapmakistiyoruz.

Hayata geçirmek istedi-

timiz bir başka proje de

personel devamsistemi.

Şirketimiz ayrıca sipariş

bilgilerinin gidip gelmesi,

teyidi, irsaliye, fatura geliş

gidişi gibi işlemleri hızlandırmak

için de Electronic

Data İnterchange-EDİ sistemi

kurmayı hedefliyor. Ml

www.microsoft.com/türkiye/ 
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Ericsson'un kurumsal know-how'ı CPG'de
HABER MERKEZİ

Sayfa | >

Ericsson Türkiye, bugüne

kadar doğrudanbir

kısmını kendisininsattığı

kurumsal iletişim ürünlerini

bundan böyle communications

Performer

Group (CPG) aracılığıyla

ericsson

un kurumsal iletişim

pazarlayacak.

alanındaki satış, pazarlama,

mühendislik ve servis

faaliyetlerini tam ve

tek yetkili olarak yürütecek

ons Performer Group'a

olan Communicate-

Ericsson, yerli sermaye

ve teknolojik birikimlerini

aktaracak.

Telekomünikasyon A.Ş.,

Kökel ve Teknoloji Hol-

Ericsson

Teknoloji Holding, Ericsson ve

Kökel'in ortaklığında 1,5 milyon

dolar sermayeile kurulan CPG,

Ericsson'un Enterprise Solutions

adını verdiği kurumsal çözümlerini

pazarlayacak.

ding ortaklığında kurulan

şirketin Genel Müdürlü-

günü Süha Futacı yürütecek.

Şirketin, 1.5 milyar

dolarlık bir sermaye ile

kurulduğu öğrenildi. Üç

şirketin de eşit ortak olduklarının

öğrenildiği

CPG, kurumsal çözümler

alanında Türkiye ve bölge

ülkelerde liderliği hedefliyor.

Teknoloji holding

CPG'de teknoloji

ve çözümbirikimi ile yer

alacak.

CPG'nin ana konusu,

doğrudan veya bayi/çözüm

ortakları aracılığıyla

data, ses ve görüntünün

çeşitli iletişim ortamla-

konusundavında iletimi

kurumsal çözümlerle

ürün ve hizmetler sağlamak

olarak özetleniyor.

Ericsson Genel Müdür

Ali Kesan,

CPG örneğinin dünyada

standart bir uygulaması-

Yardımcısı

nin olmadığını belirterek

kurumsal ürünlere yöne

lik dünyada da ilk örneklerden

biri olduğunu vurguladı.

CPG'nin kurulmasındaki

asıl amaç ise

yeni gelişen iletişim çözümlerinin

yazılım, donanım

hizmet gibi tüm

unsurlarıyla uzmanlartarafından

verilmesini sağlamak.

konudaki

Ericsson ise bu

tüm knowhow

mt CPG’ye ayıra-

çak. Şu anda PBX sant

FCT

Cellular Terminal) ürün-

rollerde ve (Fixed

lerinde bir kanal mevcut.

IP, veri iletişimi gibi yeni

teknolojiler tarafında ise

yeni iş ortakları oluş turu-

laca.

CPG'nin

projelerindeki

teknoloji

amacı,

ses, veri ve görüntü tafi-

dinin devre anahtarlama-

li şebekelerden IP taban[1

paket

çoklu servis şebekelerine

anahtarlamalı

geçirilmesini sağlamak.

CPG Müdürü

Süha Futacı, çok hızlı büyüyen

bir pazarda çok

hızlı büyüyeceklerini vurgulayarak

3 yıl sonra 100

Genel

milyon dolar gelir beklediklerini

Ericsson Türkiye'nin top-

vurguluyor.

lam iş hacmi içinde kü-

rum salçözümlertarafının

yüzde 10-15'lik bir pay

aldığına dikkat çeken Alli

Kesan, burada

olan noktanın komple çö-

önemli

zum lergeliştirerek büyük

projelere imza atmak olduğunu

söylüyor. m

bihaber@ inter pro.com.tr
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2000'lı

yeni

mpa,

yıllara

projelerle ve

yeni bir yapı ile

hazırlanıyor. Empa türkiye'deki

pazara İstanbul

ve Anadolu olmak üzere

iki satış kanalıyla sesleniyor.

Geçtiğimiz sene bilişim

pazarında 67 milyon

dolarlık bir gelir elde

eden Empa, 2000 yılında

110 milyon doları heder-

diyor. 1982 yılında yarı

iletken devre elemanları

konusunda distribütörle-

ge başlayan Empa,

1994'te PC

adım atmıştı. BTpazarına

yönelik faaliyetlerini

pazarına

ayrı bir çatı altında sürdüren

Empa, bugün PC

oluşturacak tümparçaları

pazara sunuyor.

Pazarda sürekliliği ön

planda tutan Empa,5 yıldır

Tomato marka ana-

kartı, gigabyte ana kart-
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ları pazara sunuyor. Em-

pa bilindiği gibi ekran

kartları,

modemgibi ürünlerde de

sürekliliği kendi markası

Utopia ile sağlıyor. Em-

pa Genel Müdürü Cemal

Alpay Empa'nın felsefe-

sını şöyle dile getiriyor:

ses kartları ve

"Doğru olduğunainandı-

kımız birtakım şeyleri

yapmaktaısrar ettik. PC

pazarına girdiğimizde

birtakım ürünlerde çok

kararsızlık vardı. Bir gün

A markası geliyordu pazara,

diğer gün B markası

geliyordu. elektronikten

gelen kültürümüzle

birlikte bu pazarda da

uzun vadeli ilişkiler peşinde

koştuk. Aynı ürünü,

aynı markayı sürekli

pazara getirmeye başladık.”

Pazarda şu anda lider

konumdaolduklarını belirten

Empa yetkilileri,

liderliğin gereği olarak

gördükleri misyonların

da peşindeler. Satış kana-

li adına son kullanıcıda

talep yaratmaya yönelik

faaliyetleri yaptıklarını

söyleyen Cemal Alpay,

“Artık müşterinizin müşterisinin

neye gereksinim

olduğunu bilmeniz gerekiyor”

diyor. Empa pazara

ürün sürekliliği ve

ürün desteğinin yanı sıra
eğitim de sağlıyor. ana 

Empa Genel Müdürü Cemal Alpay, EmpaSatış
Müdürü Eftal Sezer ve Empa Satış Müdürü Okay Nasır

2000yılı içerisinde kanalile elektronik ticareti başlatacaklarını

söylüyorlar.

dolu'da3 bin katılımcıya

ulaşılan Teknotur eğitim

seminerleri bunların başında

geliyor. Ürün ba-

gamsız gerçekleştirilen iş

ortakları geliştirme programlarında

yönetimsel,

insan kaynakları satış pazarlamaya

dayalı eğitim

veriyor. Üniverzoom'la

üniversitelilerle bilgi birikimini

paylaşan Empa,

[Tlab seminerler dizisinde

de teknolojik eğilimleri

ışık tutuyor.

İki ayrı bölge
Empa, bu yıl PCbileşenleri

pazarına daha gelişmiş

bir organizasyonla

gidiyor. Türkiye pazarını

2 bölgeye ayıran Em-

pa'nın İstanbul Satış müdürlüğünü

Okay Nasır

üstlenirken, Anadolu satış

Müdürlüğüne de Eftal

Sezer getirildi. anadolu'ya

mal aktarımınınistanbul

merkez depodan

belirtti.

Anadolu'da bayi sayısını

artırmayı istediklerini belirten

Sezer, Anadolu'da

yüz yüze ilişkinin önemli

olduğunubelirtiyor.

gerçekleştiğini

Şu anda 15 dünya markasıyla

çalıştıklarını söyleyen

Okay Nasır, 99'un

son çeyreğinde ürün yelpazesini

katılan Sony ve

Quantum un ciroya ciddi

katkısının olacağını belirtiyor.

Empa, 70 kadarı

İstanbul'da olmak üzere

140 kredili müşteriye

hizmet veriyor. Empa, bu

sayıyı 200'e çıkarmak

hedefinde. Müşterilerini

Empartner yani Empa

partner olarak adlandırdıklarını

söyleyen Empa

yetkilileri, pazarda verdikleri

hizmetle ayrılmayı

istediklerini belirtiyorlar.

İş ortaklarıyla birlikte

büyümek istediklerini

vurgulayan Okay Nasır,

“Müşterimiz kendini işini

büyütebilmeli, para

kazanabilmeli" diyerek

görevlerinin de bunakatkıda

bulunmak olduğunu

vurguluyor. Bunudaileriyi

görüp, paylaşarak ve

bu vizyona uygun ürünleri

zamanında uygunfiyatlarla

getirerek farkı

yarattıklarını ekliyor.

Satış, lojistik ve teknik

servisi bir bütün olarak

gördüklerini söyleyen

Empa yetkilileri, yılda

iki kez yapılan müşteri

memnuniyeti anketlerini

de göz önüne alarak her

alanda kendilerini geliştirdiklerini

söylüyorlar.

Ara toptancı kimliğindeki

iş ortakları sayesinde

tüm kanala ürün götürdüklerini

söyleyen

Okay Nazır, 1997'den

beri hizmette olan 4 satış

istasyonuyla da diğer

müşterilere ulaştıklarını

belirtiyor. Peşin satış yapılan

Empa satış istasyonlarında

ise yaklaşık

bin cari karta işlem yapılıyor.

Yeni projeler
Empa'nın son dönemlerde

girdiği alanların ba-

CPG Ürünve

Hizmetleri

© Sayısal PBX

(Telefon Santralleri)

© Call Centerürünleri

© Veri iletişim

sistemleri

© Internet (Donanım

ve yazılım)

çözümleri

© GSMçözümleri

© Bilişim sistemi

bütünleştirme ve

çözümsağlama

hizmetleri

© Sistem işletme

hizmetleri

© Sistem bakım

onarımhizmetleri. Ml

sında kurumsal pazar geliyor.

Kurumsal pazara

odaklı bir bölüm oluşturan

şirket, çözüm sağlayan

şirketlerle işbirliğini

geliştiriyor.

Kutu satışı yapan şirketlerin

artık çözüm sağlamak

zorunda kalacağını

hatırlatan Cemal alpay,

kanal adına son kullanıcı

tarafında projeler

yaratmaya çalıştıklarını

belirtiyor. Empa'nın bu

yıl kurumsal kanaldan

beklentisi 6 milyon dolar.

Empa'nın gelecekteki

diğer hedefi perakende

pazarı. Şirket, yine kanal

yoluyla perakende pazarına

girmeye hazırlanıyor.

1996 yılından

yurt dışındafaaliyet gösteren

Empa, Almanyave

Hong Kong'ta daha çok

satın alma ve lojistik anlamında

iki şirkete sahip.

Daha sonra da kazakistan,

Azerbaycan, Dubai

ve en son olarak kahire'de

ofis açan Empa,

yurt dışı faaliyetlerine de

yoğunolarak devamediyor.

beri

Empa'nın elektronik

alanındaki faaliyetleri

dahil tüm dünyadaki

1999 yılı cirosu ise 120

milyon dolar olarak ger-

çekleşti. m

did emt@inter pro.com.tr 
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lik dünyada da ilk örneklerden

biri olduğunu vurguladı.

CPG'nin kurulmasındaki

asıl amaç ise
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amacı,
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dinin devre anahtarlama-
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paket

çoklu servis şebekelerine

anahtarlamalı

geçirilmesini sağlamak.
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bir pazarda çok
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lam iş hacmi içinde kü-
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Kesan, burada
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gerçekleştiren

Empa'nın 2000

yılı hedefi 110

milyon dolar.
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2000'lı

yeni

mpa,

yıllara

projelerle ve

yeni bir yapı ile

hazırlanıyor. Empa türkiye'deki

pazara İstanbul

ve Anadolu olmak üzere

iki satış kanalıyla sesleniyor.

Geçtiğimiz sene bilişim

pazarında 67 milyon

dolarlık bir gelir elde

eden Empa, 2000 yılında

110 milyon doları heder-

diyor. 1982 yılında yarı

iletken devre elemanları

konusunda distribütörle-

ge başlayan Empa,

1994'te PC

adım atmıştı. BTpazarına

yönelik faaliyetlerini

pazarına

ayrı bir çatı altında sürdüren

Empa, bugün PC

oluşturacak tümparçaları

pazara sunuyor.

Pazarda sürekliliği ön

planda tutan Empa,5 yıldır

Tomato marka ana-

kartı, gigabyte ana kart-
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ları pazara sunuyor. Em-

pa bilindiği gibi ekran

kartları,

modemgibi ürünlerde de

sürekliliği kendi markası

Utopia ile sağlıyor. Em-

pa Genel Müdürü Cemal

Alpay Empa'nın felsefe-

sını şöyle dile getiriyor:

ses kartları ve

"Doğru olduğunainandı-

kımız birtakım şeyleri

yapmaktaısrar ettik. PC

pazarına girdiğimizde

birtakım ürünlerde çok

kararsızlık vardı. Bir gün

A markası geliyordu pazara,

diğer gün B markası

geliyordu. elektronikten

gelen kültürümüzle

birlikte bu pazarda da

uzun vadeli ilişkiler peşinde

koştuk. Aynı ürünü,

aynı markayı sürekli

pazara getirmeye başladık.”

Pazarda şu anda lider

konumdaolduklarını belirten

Empa yetkilileri,

liderliğin gereği olarak

gördükleri misyonların

da peşindeler. Satış kana-

li adına son kullanıcıda

talep yaratmaya yönelik

faaliyetleri yaptıklarını

söyleyen Cemal Alpay,

“Artık müşterinizin müşterisinin

neye gereksinim

olduğunu bilmeniz gerekiyor”

diyor. Empa pazara

ürün sürekliliği ve

ürün desteğinin yanı sıra
eğitim de sağlıyor. ana 
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söylüyorlar.

dolu'da3 bin katılımcıya

ulaşılan Teknotur eğitim

seminerleri bunların başında

geliyor. Ürün ba-

gamsız gerçekleştirilen iş

ortakları geliştirme programlarında

yönetimsel,

insan kaynakları satış pazarlamaya

dayalı eğitim

veriyor. Üniverzoom'la

üniversitelilerle bilgi birikimini

paylaşan Empa,

[Tlab seminerler dizisinde

de teknolojik eğilimleri

ışık tutuyor.

İki ayrı bölge
Empa, bu yıl PCbileşenleri

pazarına daha gelişmiş

bir organizasyonla

gidiyor. Türkiye pazarını

2 bölgeye ayıran Em-

pa'nın İstanbul Satış müdürlüğünü

Okay Nasır

üstlenirken, Anadolu satış

Müdürlüğüne de Eftal

Sezer getirildi. anadolu'ya

mal aktarımınınistanbul

merkez depodan

belirtti.

Anadolu'da bayi sayısını

artırmayı istediklerini belirten

Sezer, Anadolu'da

yüz yüze ilişkinin önemli

olduğunubelirtiyor.

gerçekleştiğini

Şu anda 15 dünya markasıyla

çalıştıklarını söyleyen

Okay Nasır, 99'un

son çeyreğinde ürün yelpazesini

katılan Sony ve

Quantum un ciroya ciddi

katkısının olacağını belirtiyor.

Empa, 70 kadarı

İstanbul'da olmak üzere

140 kredili müşteriye

hizmet veriyor. Empa, bu

sayıyı 200'e çıkarmak

hedefinde. Müşterilerini

Empartner yani Empa

partner olarak adlandırdıklarını

söyleyen Empa

yetkilileri, pazarda verdikleri

hizmetle ayrılmayı

istediklerini belirtiyorlar.

İş ortaklarıyla birlikte

büyümek istediklerini

vurgulayan Okay Nasır,

“Müşterimiz kendini işini

büyütebilmeli, para

kazanabilmeli" diyerek

görevlerinin de bunakatkıda

bulunmak olduğunu

vurguluyor. Bunudaileriyi

görüp, paylaşarak ve

bu vizyona uygun ürünleri

zamanında uygunfiyatlarla

getirerek farkı

yarattıklarını ekliyor.

Satış, lojistik ve teknik

servisi bir bütün olarak

gördüklerini söyleyen

Empa yetkilileri, yılda

iki kez yapılan müşteri

memnuniyeti anketlerini

de göz önüne alarak her

alanda kendilerini geliştirdiklerini

söylüyorlar.

Ara toptancı kimliğindeki

iş ortakları sayesinde

tüm kanala ürün götürdüklerini

söyleyen

Okay Nazır, 1997'den

beri hizmette olan 4 satış

istasyonuyla da diğer

müşterilere ulaştıklarını

belirtiyor. Peşin satış yapılan

Empa satış istasyonlarında

ise yaklaşık

bin cari karta işlem yapılıyor.
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girdiği alanların ba-
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odaklı bir bölüm oluşturan

şirket, çözüm sağlayan

şirketlerle işbirliğini

geliştiriyor.

Kutu satışı yapan şirketlerin

artık çözüm sağlamak

zorunda kalacağını

hatırlatan Cemal alpay,

kanal adına son kullanıcı

tarafında projeler

yaratmaya çalıştıklarını

belirtiyor. Empa'nın bu

yıl kurumsal kanaldan

beklentisi 6 milyon dolar.

Empa'nın gelecekteki

diğer hedefi perakende

pazarı. Şirket, yine kanal

yoluyla perakende pazarına

girmeye hazırlanıyor.

1996 yılından

yurt dışındafaaliyet gösteren

Empa, Almanyave

Hong Kong'ta daha çok

satın alma ve lojistik anlamında

iki şirkete sahip.

Daha sonra da kazakistan,

Azerbaycan, Dubai

ve en son olarak kahire'de

ofis açan Empa,

yurt dışı faaliyetlerine de

yoğunolarak devamediyor.

beri

Empa'nın elektronik

alanındaki faaliyetleri

dahil tüm dünyadaki

1999 yılı cirosu ise 120

milyon dolar olarak ger-
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Eğitim Teknoloji Düzeyini Yükseltme

Projesi uyandırılıyor
HABER MERKEZİ

illi Eğitim

Bakanlığı

Eğitim

teknolojileri

Genel Müdürlüğü

EĞİTEN) tarafından

1997'de başlatılan ancak

3 yıldır beklemeye bırakılan

Eğitim Teknoloji

Düzeyini Yükseltme

Projesi yeniden ayağa

kaldırılıyor. Okullarda

ve evlerde bilgisayar

kullanımının yaygınlaştırılması

hedefi doğrultusunda

Milli Eğitim

Bakanlığı'nın BT politikalarını

belirlemek

amacıyla başlatılan bir

projeler zincirinin ilk

halkası olan Eğitim teknoloji

Düzeyini yükseltme

Projesi Temel

Eğitim Projesi'ni de

kapsıyor. Somut gelişmelerden

çok politika

ve karar mekanizmalarını

oluşturmaya, süreçleri

belirlemeye öncelik

  
She

MEB 2000etkinlikleri kapsan

   ,

unda düzenlenen "temel

Eğitim Programının Bugünü, Yarını" konulu panelde

"Her haneye bir bilgisayar” projesi de gündeme geldi

veren projeye bu yıl 100

milyar TL'lik ödenek

ayrıldı. Her eve bir

bilgisayar” anlayışıyla

yola çıkılan projenin fizibilite
çalışmaları tamamlandı,

altyapı çalışmalarına

başlandı. Proje

ile ulaşılması düşünülen

hedefler: Bilgi teknoloji

sınıflarının oluşturulması,

İnternet temelli eğitim

sağlanması, evlerde

de bilgisayar kullanımını

teşvik ederek interaktif

eğitimin yaygınlaşması,

yabancı sermayenin

bu şekilde teşvik

edilmesi ve ülkemizde

müfredatla paralel yazılımların

üretilmesi olarak

sıralandı.

Projede bütçe ve koordinasyon

düzeyinde

destek veren DPT'nin

yan ısıra YÖK, tübiTAK,
Ulaştırma bakanlığı

ve Türk Telecomda

yer alacak.

Bilgi Erişim

Merkezi kurulacak
MEB 2000etkinlikleri

kapsamında düzenlenen

"Temel Eğitim programının

Bugünü, Yarını”

konulu panele katılan

DPT uzmanı Fatma

EĞİTENtarafından çalışmalarına 1997 yılında

başlanan projenin hazırlık aşaması tamamlandı.

Barkçın Eğitim teknoloji

Düzeyini Yükseltme

kapsamında

içinde film, ses kaydı,

Internet kaynakları,

DVD, VCD gibi araçların

bulunduğubirbilgiye

Erişim Merkezi kurulacağını

açıkladı. barkçın

İnternet temelli eği-

Projesi

timin yaygınlaştırılmasının

da proje kapsamında

bulunduğunu belirtti.

TEP Türkiye'de

eğitim yazılımları konusunda

bir vizyon oluşmasını

sağladıklarını

hatırlatan Ekinci "bugüne

dek tüm alımlar merile

kezden yapılıp illere

gönderiliyordu. Şimdi

'hadi siz yapın' diyeze-

giz. Eğitim yazılımı hazırlama

programı satın

alarak böyle bir adım

atıyoruz” dedi.

Bölge ülkeleri ile karşılaştırıldığında

BDE

açısından Türkiye'nin

çok iyi bir durumda olduğunu

söyleyen MEB

Müsteşar Yardımcısı ibrahim

Barbaros okullara

teknolojinin

ulaştırılması için çalış-

değişen

mal arın devam ettiğini

bildirdi.

TEP'in son durumunu

aktaran TEP koordinasyon

Kurulu Başkan yardımcısı

Bilge Nazikioğ-

lu, her ilçede iki okul olmak

üzere yazılım ve donanımların

dağıtımının

tamamlandığını,

men lerehizmet içieğitim

verildiğini ve kılavuz kitapların

dağıtıldığını

açıkladı. Deprem bölgesinde

bulunan 105 okulun

iyileştirme projesi

kapsamında yer aldığına

da değinen Nazikioğlu,

TEP birinci faz için 2,6

milyar dolar harcamayapıldığını

ve birinci fazın

yüzde 60'lık kısmına

ulaştıklarını belirtti.

Önümüzdeki günlerde 3
bin okulu kapsayan ikinci

faz çalışmalara başlayacaklarını

hatırlatan

öğret-

Bilge Nazikioğlu bağış

ve yardımlardan 650 trilyon

673 milyar TLgelir

elde ettiklerini açıkladı.

“Bilgisayar destekli

eğitime başlandı”
Birinci BDE ihalesini

kazanan donanımşirketlerinden

Bull'la ilgili sorunların

çözüldüğüne ve

dağıtıma başlanmak

üzere olduğunu söyleyen

EĞİTEN Genel müdür

Yardımcısı Orhan

Ekinci ikinci ihale şartnamesi

ile ilgili çalışmaların

tamamlandığını,

Türkiye'ye

Dünya Bankası yetkilileri

ile görüşmelerin devam

ettiğini açıkladı.

Ekinci sektörün henüz

dağıtım ve kurulum yapılan

bölgelerde eğitime

başlanmadığı yolundaki

açıklamalarını yalanlayarak

" Birçok yerde

eğitime başlandı"

şeklinde konuştu. m

bihaber@inter pro.com.tr

gelen

HP: İlk yarıda yüzde 80 büyüdük
HABER MERKEZİ

P  Tiirkiye,

Ekim ayında

sona eren mali

yılının ilk

geçen seneye

oranla yüzde 80 büyüyerek

kapattı. 2000 yılına

200 milyondolar ciro hedefiyle

giren şirket ilk

yarıda bu hedefin yüzde

50'sini gerçekleştirdiğini

açıkladı HP Türkiye genel

Müdür Yardımcısı

Ahmet Aka HP Türkiye

olarak mali yıllarının ilk

yarısını oluşturan | kasım-30

Nisan tarihleri

arasında gerçekleştirdikleri

cirodan son derece

memnunolduklarını söyledi.

Geçen yıla oranla

yüzde 80 oranında büyümeyi

sağlayan faktörler

konusunda ise Aka şu

bilgileri verdi:

"Organizasyonumuzda

bir değişiklik yaşadık.

Yeni bir bölüm yapısına

gittik ve PCile çevre bi-

yarısını

Lal. bh os noms dn

HP Türkiye olarak maliyılın ilk

yarısını geçen yıla göre yüzde 80

büyüyerek kapattıklarını belirten

Genel Müdür Yardımcısı Ahmet

Aka, 2000 yılı ciro hedefleri olan

200 milyon doları

gerçekleştireceklerini de söyledi.

rim leri grubunu ikiye

ayırdık, ayrı ayrı değerlendirmeye

çalıştık. Bu

değişiklik kanal yapısını

etkilemedi. HP'de ürün

merkezli bir yapı olduğu

için bu yapının sonucu

olarak her bir ürüne kendi

içinde kaynaklarını ayırdık,

pazarlama çalışmaları

da ayrı yapıldı. Bunun

yanı sıra Superonline ile

geçtiğimiz yılın sonunda

başlattığımız bir kampanyamız

vardı. Bunun çok

büyük rolü oldu ve 17-18

bin PC satışı gerçekleşti.

Bu da 15-17 milyon dolar

anlamına geliyor ve en

büyük büyüme de buradan

kaynaklanıyor. Onun

dışında da pazarın gelişmesi,

bizim yaptığımız

bazı aktivitelerin olumlu

yanıt vermesi ve talebin

geçen yıla göre daha canlı

olması büyümedeetkili

oldu."

HP Türkiye olarak

kampanyalara devam

edeceklerini de belirten

Aka, üzerinde çalışmaların

devam ettiği ve çok

yakında duyuracaklar

başka bir kampanyanın

olduğunudasöyledi.

Bilindiği gibi bilişim

sektöründe birçok şirkette

yeniden yapılanma ve

kanal yapısının çözüm

çerçevesinde gözden geçirilmesi

konusu gündemde

vetartışılan konular

arasında yer alıyor.

Kanal yapısına ve yeniden

yapılanmaya ilişkin

sorularımızı da yanıtlayan

Aka konuylailgili şu

bilgileri verdi:

“Bütün dünyadabu konuda

bir değişim var. bunu

da başlatan, bir saygıdeğer

rakibimiz. Bu rakibin

tedarik zincirindeki

başarısı diğer şirketleri

de harekete geçirdi. tedarik

zincirinde bir kısaltma

söz konusu ve bu

kısaltmayı yaparken de

kanal ortaklarının devreden

kalkması gündeme

geldi. Bu rakibimizin kanalı

olmadığı için orada

pek sorun değil ama diğer

şirketlerde bu ciddi

bir sorun ve burada çok

radikal bazı kararların

alınması gerekiyor. çünkü

nereden ne alacağına

günün sonunda müşteri

karar veriyor. Bu konuda 

HP Türkiye Genel müdür

Yardımcısı Ahmet Aka

girişimler başladı ve hemen

her şirketin benzer

uygulamaları var. Önce
web üzerinden satışlar

başladı, arkasından da direk

satışlar gündeme geldi.

HP'nin bütün bu gelişmelere

karşı tavrı çok

net oldu. ‘Biz kanal yapı-

miz dan vazgeç¢mey ece-

giz, kanal bizim için hala

önemli katma değer getiren

bir kaynak. Ama bunun

dışındaki kanalları

da deneyeceğiz” kararı

alındı.

Bunun üzerine başta

ABD olmak üzere avrupa'da

da bir kaç ülkede

direk satış denemeleri yapılmaya

başlandı. Ama

bu denemeler şu anda ciromuz
içinde büyük rakamlar

değil, sadece çok

büyük uluslararası şirketlere

belli anlaşmalar cer-

devesinde direk satışlar

söz konusu. HP'nin geleneksel
olarak çok iyi bir

kanal organizasyonu var

ve buradan vazgeçmesi

mümkün değil. avrupa'da

yaklaşık 50 bin iş

ortağıyla çalışılıyor.”

HP olarak kendi kendilerini

yeniden keşfetme

sürecine girdiklerini de

belirten Ahmet Aka bu

süreçle birlikte organizasyon

değişikliği olduğunu,

artık ürün odaklı yapının

değiştiğini söyledi. Aka,

müşteriye öncelikli yer

veren ama üründe de

odaklanmayı kaybetmeyen

bir yapılanmaya gidildiğini

kaydetti. m

bihaber@inter pro.com.tr 
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kısaltmayı yaparken de

kanal ortaklarının devreden

kalkması gündeme

geldi. Bu rakibimizin kanalı

olmadığı için orada

pek sorun değil ama diğer

şirketlerde bu ciddi

bir sorun ve burada çok

radikal bazı kararların

alınması gerekiyor. çünkü

nereden ne alacağına

günün sonunda müşteri

karar veriyor. Bu konuda 

HP Türkiye Genel müdür

Yardımcısı Ahmet Aka

girişimler başladı ve hemen

her şirketin benzer

uygulamaları var. Önce
web üzerinden satışlar

başladı, arkasından da direk

satışlar gündeme geldi.

HP'nin bütün bu gelişmelere

karşı tavrı çok

net oldu. ‘Biz kanal yapı-

miz dan vazgeç¢mey ece-

giz, kanal bizim için hala

önemli katma değer getiren

bir kaynak. Ama bunun

dışındaki kanalları

da deneyeceğiz” kararı

alındı.

Bunun üzerine başta

ABD olmak üzere avrupa'da

da bir kaç ülkede

direk satış denemeleri yapılmaya

başlandı. Ama

bu denemeler şu anda ciromuz
içinde büyük rakamlar

değil, sadece çok

büyük uluslararası şirketlere

belli anlaşmalar cer-

devesinde direk satışlar

söz konusu. HP'nin geleneksel
olarak çok iyi bir

kanal organizasyonu var

ve buradan vazgeçmesi

mümkün değil. avrupa'da

yaklaşık 50 bin iş

ortağıyla çalışılıyor.”

HP olarak kendi kendilerini

yeniden keşfetme

sürecine girdiklerini de

belirten Ahmet Aka bu

süreçle birlikte organizasyon

değişikliği olduğunu,

artık ürün odaklı yapının

değiştiğini söyledi. Aka,

müşteriye öncelikli yer

veren ama üründe de

odaklanmayı kaybetmeyen

bir yapılanmaya gidildiğini

kaydetti. m

bihaber@inter pro.com.tr
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Ankaralılar “Daha çok BT” dedi
HABER MERKEZİ

BD ve ODTÜ

Kolu

tarafından bu

Öğrenci

yıl üçüncüsü
düzenlenen Bilişim Tek-

nolojilert Işığında Eğitim

Konferansı ve Sergisi'ne

ilgi geçen yıllara oranla

çok daha yüksek oldu.

15-17 Mayıs tarihleri

arasında ODTÜ Kültür

ve Kongre Merkezi'nde

süren BTIE 2000 kapsamında

düzenlenen fuara

eğitim teknolojileri konusunda

çalışan birçok

bilgisayar, yazılım ve donanım

şirketinin yanı sıra

MEB, Tübitak, Emniyet

Genel Müdürlüğü Trafik

Eğitim Şube Müdürlüğü

gibi kamu kuruluşları da

katıldı.

“Herkese bir

e-posta adresi”

projesi tamamlandı
ODTÜ Öğrenci Kolu

Başkanı Seçkin Gürler ve

TBD Başkanı İnci Pek-

güleç Apaydın tarafından

yapılan açılış konuşmalarında

Apaydın bilgi saya-

rin bir eğitim konusu olmaktan

çıkıp bir eğitim

aracına dönüşmesi gerektiğini

belirtti. Okullarda

diğer sosyal kollar gibi

bir de bilişim-İnternet

kolu bulunmasını dilediklerini

itada eden İnci

Peksüleç pav din

TBD'nin yürüttüğü "herkese

bir e-posta adresi”

projesinin tamamlandığını

açıkladı. Yazılımı

TÜBİTAK İlten, donanımı
TBD tarafından üstlenilen

proje ile isteyen

herkese www.e-mektup.gen.

tr adresinden ücretsiz

bir e-posta adresi

verilmesi ve böylelikle

İnternet'in yaygınlaşmasına

katkıda bulunulması

amaçlanıyor. Bir haftadır

dağıtılmaya başlanan adreslerle

milyonlara ulaşmak

hedefleniyor. bundan

sonraalacağı reklamlarla

kendini finanse ede-

Lotus ve IBM,yaygın eğitim için elele

ASLI EVREN

TİE kapsamın-

da bir sunum

yapmak üzere

Türkiye'ye gelen

Lotus yaygın Eğitim

Danışmanı Mafalda Sta-

Si, gazetemize verdiği

demeçte hedeflerinin lotus

un çözümü ve IBM 'e

duyulan güveni bir araya

getirip en güvenilir ve en

iyi yaygın eğitim çözümlerini

piyasaya sürmek

olduğunu söyledi. 16

Mayıs itibariyle *learning

Space’in yeni uyar-

lamasduyurduklarını

da ifade eden Staci. söz-

lerine şöyle devametti:

“Lotus ve IBM, çok

güzel bir ortaklıkla yaygın

eğitim alanındaçalışıyor.

16 Mayıs itibariyle

Learning Space'in yeni

uyarlamasını duyuruyoruz.

Kendimize ‘IBM

Midspan Çözümleri”

adında yeni bir isim verdik.

Bundansonraçok fazla

haber duyacaksınız.

Bütün gruplabirlikte kurumsal

ve akademik pazara

uçtan uca çözümler

sunuyoruz. Önümüzdeki

günlerde çok yeni şeyler

göreceksiniz.”

Hedef, yaygın

eğitim ve bilgi

yönetiminde liderlik
Son dönemdeki gelişmelerle

birlikte kendilerini

bu işe adadıklarını

www.bihaber.com.tr

Lotus'un 'Learning Space'

ürünüyle birlikte yeni bir
yapılanmaya giden Lotus ve IBM,
IBM Midspan Çözümleri adıyla
kendilerini yaygın eğitim ve bilgi

yönetimine adadıklarını

duyurdular.
ve daha fazla eleman ve

daha çok yatırımla bu

alana yöneldiklerini de

dile getiren MafaldaSta-

sı, Lotus ve IBM'in hedeflediği

ana konunun

yaygın eğitim ve bilgi,

yönetimi olduğunu da

söyledi. Müşterinin ne

istediğini tespit ederek

danışmanlık hizmetleriyle

beraber en uygun çözümü

bulduklarını da belirten

Staci sözlerine şöyle

devametti:

 

Lotus Yaygın Eğitim

Danışmanı Mafalda Sta-

si, Learning Space'in yeni

versiyonunun piyasaya

sürüleceğini söyledi.

“Learning Space, şimdiye

kadar görüleneniyi

ürünlerden biri. analistler

de kullanıcılar da bunu

söylüyor. Lotus teknolojisi

ve çözümlerini

kullanırken IBM'in adı

ve yarattığı güvenden de

destek alıyoruz. Sektör,

Lotus'un gerçekten iyi

bir yazılıma ve çözümlere

sahip olduğunu biliyorlar.

Biz insanların kayıtsız

şartsız güvenebileceği

çözümler sunmak

istiyoruz. IBM'in adı da

burada devreye giriyor.

IBM çok daha büyükbir

şirket olarak dünyada

büyük güven yaratmış

durumda ve büyük kaynaklar

yaratabiliyor. Biz

de bu ortaklıktan çok

memnunuz.”

Staci, —Türkiye'deki

Lotus grubuna da büyük

güven duyduklarını ve

onlarla çalışmaktan büyük

memnuniyet duyduklarını

da dile getirdi.

Türkiye'deki —Milli

Eğitim —Bakanlığı'nın

teknoloji destekli eğitim

konusunda çalışmaları
olduğu duyumunudadile

getiren Staci, "Böyle
bir bilincin oluşmuş olması

çok güzel. Bu, çok
fazla şeyin başlangıcı

olabilir" dedi. m

alie@ inter pro.com.tr

»

 

  
TBD ve ODTU Öğrenci Kolu tarafından düzenlenen

BTTE 2000'e ilgi çok büyük oldu.

çek olan siteye ilgili kişi

ve kurumların da link

vermesi bekleniyor.

Ankaralılar daha

çok ilgi gösteriyor
Ana teması İnternet'e

Dayalı Eğitim olan konferansın

açılış töreninden

sonra ilk konuşmasını

"İnternet Üzerinden eğitim,

Başarı Örnekleri,

Atılması Gereken adımlar”

başlığıyla Lotus development

Corporation

Avrupa Uzaktan Eğitim

Bölüm Yöneticisi mafalda

Staci yaptı. İnternet'e

Dayalı Eğitim, küreselleşmenin

Kurumsal nitelikteki

Eğitime Etkisi,

Bilgi Okur Yazarlığı,

“Artık
ee W

ogre

Eğitimde Bilişim teknolojilerinin

Etkileyen Faktörler ana

başlıklarının altında 7 ça-

lissa grubu, 38 bildiri ve

Gelişmesini

10 adet şirket sunumu

gerçekleştirildi.

Özellikle bildiri oturumlarına

gösterilen büyük

ilgi nedeniyle ziyaretçilerin

bir kısmı sunumları

ayakta izlemek

zorundakaldılar.

Eleştiri ve önerilerin

dile getirildiği kapanış

oturumundagenelbir de-

erlendirme yapıldı. birçok

katılımcı BTIE 2000

ile de görüldüğü üzere

Ankara'da eğitim-öğretim

alanındaki bilgi teknolojilerine

ilginin İtan-

'ı1 209 © 22-28 Mayıs 200

bul'a oranla çok daha yo

gun olduğu düşüncesinde

birleşti. Bilişimcilerle

akademisyenleri bir aray:

getiren etkinliğin birçok

ortak çalışmanın da ill

tohumlarını attığı belir

tildi.

Tiirkiye'de eğitim tek

kolonilerinin son duru

yunun tartışıldığı çalış

ma grubu ve bildiri otu

rum larından bazılarını:

başlıkları şöyle: Okullar

da BDE Uygulamalar vi

Internet, Öğretmen Ye

yerlilikleri, Bilgi Okur

Yazarlığı, Eğitim Yazılı

mı Üretiminde Kulanı

lan Destek Yazılımlar

Uzaktan Eğitim, Okul

lar daki BİM Yöneticine

tinin Sorunları.

İlköğretim, ortaöğre
tim ve çeşitli üniversite

lerden öğrenci akının:

uğrayan BTIE 2000, ka

mu kurum ve kuruluşla

rindan, eğitim öğretin

camiasından çok sayid:

ziyaretçi tarafından ziya

ret edildi. Toplam 34 ka

til imcininbulunduğu fu

arın ana sponsorluğum

Turkcell üstlendi. m

bihaber@inter pro.com.t

tenler kendi

yazılımlarını geliştirmeli”

TİE 2000 kap-

samında dii-

zenlenen

"Okullarda

Bilgisayar Destekli eğitim

Uygulamaları ve ınternet”

başlıklı çalışma

grubunda okullarda uygulanmakta

olan Internet

temelli eğitim uygulamalarından

örnekler sunuldu.

İzleyicilerin büyük

bölümünün öğretmenlerden

oluştuğu oturumda

konuşmacılarla —görüş

alışverişinde bulunuldu.

Bir ilköğretim okulunda

yürüttükleri iki farklı

web temelli projeyi anlatan

Yıldız Teknik üniversitesi

Fen Edebiyat

Fakültesi'nden Yrd.

Doç.Dr. Feza Orhan ınternet'e

dayalı proje tabanlı

öğrenme ortamında

çalışabilmeleri için öğrencilerin

iyi birer bilgisayar

ve İnternet okur

yazarı olmaları gerekti-

inin altını çizdi. Orhan,

Türkçe veritabanına dayalı

bilgi bulmada güçlük

çektiklerini sözlerine

ekledi. Dinleyiciler arasında

bulunan MEB eğitim

Teknolojileri Genel

Müdürlüğü yetkilileri de

bir süredir 16 ülke ile

birlikte devamettirdikleri

World Links-Gelişim

İçin Dünya Bağlantıları
Projesi hakkında bilgi

verdiler.

Bilgisayarın bir eğitim
konusu olmaktan çıkıp
bir eğitim aracı olarak
kullanılması

—

gerektiği
ortak görüşünde birleşen
katılımcılar

—

okullarda

uygulanan

—

müfredatta
gerekli değişikler yapılmadan

bilgisayar destekli
eğitimin amacına ulaşamayacağı

—sonucuna

vardılar. BDE'de gelinen
son noktada artık öğretmenlerin

kendi yazılım

larını kendinin geliştir

meşinin zorunlu olduğu

görüşü tüm katılımcılı

ve izleyiciler tarafın dar

onaylandı.

“Öğretmeninrolü

postacı olmaktan

öteye geçmeli”
İnternet'ten edini ler

bilginin güvenirliğini:

öğretmenler tarafında

denetlenmesi gerektiğini

de değinilen oturumu.

öğretmenin Öğrencileri

bilginin nasıl kullanıla

cağını Öğreterek öğret

menin rolünün pos tac

olmaktan öteye geç mes

gerektiği belirtildi. İnter

net'ten edinilen bilginiz

kaynak gösterilerek kul

yanılmasının, İnterne

etiğine uyulmasının şar

olduğu ve bu konuda öğ

ret mene büyük gore

düştüğü vurgulandı. m 
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un çözümü ve IBM 'e

duyulan güveni bir araya

getirip en güvenilir ve en

iyi yaygın eğitim çözümlerini

piyasaya sürmek

olduğunu söyledi. 16

Mayıs itibariyle *learning

Space’in yeni uyar-

lamasduyurduklarını

da ifade eden Staci. söz-

lerine şöyle devametti:

“Lotus ve IBM, çok

güzel bir ortaklıkla yaygın

eğitim alanındaçalışıyor.

16 Mayıs itibariyle

Learning Space'in yeni

uyarlamasını duyuruyoruz.

Kendimize ‘IBM

Midspan Çözümleri”

adında yeni bir isim verdik.

Bundansonraçok fazla

haber duyacaksınız.

Bütün gruplabirlikte kurumsal

ve akademik pazara

uçtan uca çözümler

sunuyoruz. Önümüzdeki
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yönetiminde liderlik
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bu işe adadıklarını
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sı, Lotus ve IBM'in hedeflediği
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yönetimi olduğunu da
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istediğini tespit ederek

danışmanlık hizmetleriyle

beraber en uygun çözümü
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memnunuz.”
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Haberle :

Sağlık Bakanlığı

ISS hizmetine başlıyor
Kuracağı İnternet ServisASLI EVREN

ağlık Bakanlığı

kamuda bir ilke

imza atarak İn

ter net Servis

Sağlayıcılığı hizmetine

başlıyor. Kuracağı servisle

kendi mesleki elemanlarına

hizmet verme-

yı hedefleyen bakanlığın

bu sistemin hazırlanması

ile ilgili ihalesini Başarı

Telecom kazandı. Ba

kan lığınprojedeki hedefi

Türkiye'de gerçekleştirilmekte

olan hastane ve

sağlık hizmetleri modernizasyonu

çerçevesinde

hastanelerin ve sağlık

personelinin İnternet erişimlerini

sağlayarak dün-

yadaki gelişmeleri günü

gününetakip eden ve bu

gelişmelerden faydalanan

etkin ve verimli bir

Sağlayıcılığı altyapısıyla

Türkiye'deki sağlık personeline

hizmet vermeyi planlayan Sağlık

Bakanlığı'nın ihalesini Başarı

Telecomkazandı.
sağlık personeli oluştur-

mak.

bedeli 180

milyar TL olan projeye 8

şirket teklif verdi. Se-

kom, Dat asel, Meteksan

Sistem ve Rimel, ihaleye

Tahmini

Cisco ürünleriyle teklif

verirken, Sürat Bilgisi

yar, Vis ve Başarı Tele-

kom Cabletron ve Data-

teknik de Lucent ürünleriyle

ihaleye katıldı. ihale

sonucunda Başarı Te-

lekem 112.5 milyar TL

ile ihaleyi kazandı.

Proje dahilinde anka&?

Seagate Software

ALCAN TEDLRLANDCN

ra ya Web, DNS, mail ve

proxy sunucuları, ankara,

İstanbul ve İzmir'de

kurulacak POP noktaları

için de erişim sunucuları

alınacak. İlk

hizmete girmesiyle bir

kikte diğer illerde de POP

noktaları kurularak İnter-

aşamanın

net erişimi hizmetinin

tüm ülkeye yaygınlaştırılması

hedefleniyor.

Bu kapsamda Sağlık

Bakanlığı'na ait bütün

kiralık hat

bağlanacak. Sağlık per-

hastanelere,

soneli de dial-up bağlan-

ae A

Ww
a
g

tarla bu hizmeti kulla

nacak. Projenin ticari ol

madi gina dikkat çeken

Başarı Telecom Anahtar

lama ve Erişim sistemleri

Müdürü Rıdvan uğurlu,

sözlerine şöyle devam

etti:

“Bu projede,

Bakanlığı

daha verimli çalışması,

Sağlık

personelinin

dünyadaki gelişmeleri

günü gününe takıp ede

bilmesi ve bü gelişmeler

den faydalanabilmesi he

ketleniyor. Projenin kesinlikle

ticari bir hedefi

yok. Erişim TENET üzerinden

olacak.

Cabletron

Projeyi

ürünleriyle

gerçekleştireceğiz. İşin

resmi süresi üç ay ancak

biz bu işi daha kısa sürede

bitireceğimizi tahmin

ediyoruz.” m

alie(Linterpro.com.tr

E-ticarette Türkiye

izleniyor
uropay İnternational Başkan Yardımcın

Donald 1.Van Stone, Türkiye nüfusunu

senç olması ve bu genç nüfusun teknolo

jiye yakınlığı, ayrıca Türk bankalarında

gelen talep üzerine e-ticaret konusundaTürkiye'ni

pilot ülke seçildiğini ve bu konudaizlendiğini soy

ledi.

ve kredi kari

sahtekarlığı konulu toplantı geçtiğimiz günlerde İs

Yılda bir kez düzenlenen banka

tan bul'dayapıldı. Toplantıya katılan Stone, Türki

ye'nin Amerika'dan sonra sanal kartı kullana

ikinci ülke olduğunusöyledi. Toplantıda yaptığı ko

nus madaEuropa açısından Türkiye'nin ilgi çekiç

bir pazar olduğunuda belirten Stone, "Türkiye'de

ki pazar payımız yüzde 49.5. 14.7 milyon Master

kart ve Maestro kart kullanıcımız var. Türkiyeözel

tikle kartlı ödeme sistemine uyum anlamındacol

önemli bir pazar. Ayrıca Avrupa ve Asya aras ınd

köprü oluşturması da Türkiye'yi önemli kılıyor

dedi.

Bilişim sektöründe son yıllarda çok konuşulanvı

üst üste projeler geliştirilen ayrıca çok hızlı büyü

yen bir pazarolarak nitelendirilen akıllı kart pazar

da toplantının gündemi arasındaydı. Donald 1. Vat

Stone, akıllı kart ile manyetik kart arasında maliye

açısından büyük fark olduğunu ancak gelişen tek

nolojinin galip geleceğini veakıllı kartların büyüt

bir hızla yaygınlaşacağını da belirtti. m
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EMERA: Küresel düşün, yerel uygula
DİPED TÜNEL

C donanımları

dağıtıcılığı yapmak

üzere 1999

Mart'ında kurulan

EMERA, Avrupa'nın

sekiz ülkesinde faaliyet

gösteriyor. Almanya

merkezli holdingin merkezi

satın alması isviçre

de gerçekleşirken,

merkezi depolamave lojistik

de Hollanda'dan

yürütülüyor. Geçtiğimiz

yıl 150 milyon euro ciro

gerçekleştiren grup.

2000'de 300 milyon euro,

2001'de ise 400 milyon

euro'luk iş hacmi

Avrupa'da & ülkedefaaliyet

gösteren EMERA, merkezisatın

alma ve merkezi lojistik

özelliklerinin verdiği avantajları

kullanıyor.

hedefliyor.

Geçtiğimiz yıl ağustos

ayında faaliyete geçen

EMERA Türkiye,

EMERAgrubununküre-

olaraksel temsilciğini

üstlendiği birçok ürün

yelpazesini pazara sunu-

CPU da

kartta Tekrar ve Super-

micro, VGA kartlarında

Diamond, optik okuya-

yor. Intel, ana-

cul ardaise Sony, Nec ve

 

GenelMüdür Erkan Canmutlu, Teknik Müdür

Murat Ertaş, Pazarlama İletişimi Müdürü Gülnur Uysal ve

ün Müdürü Serdar Oğuz, EMERA olarakfelsefelerini

küresel düşün, yerel uygula

Bilgi için:

şeklinde özetliyor

Cyber drivegibi ürünleri

getiren EMERA türkiye,

Wisecomağ ürünleri,

VeiwMode

Apollo yazıcıların da da-

ekran ve

İticiliğini yapıyor. Ürün

yelpazesini geliştirmeye

devam eden şirket, yaklaşık

20 markanın ürünlerini

pazara sunmayı hedefliyor.

Ayrıca şirket yerel

olarak da bazı anlaşmalar

gerçekleştiriyor. Bu çerçevede

EMERATürkiye

IBMin

dağıta-

ile riki günlerde

sabit disklerini

çak. Geçtiğimiz

ayda 10 milyon

yıl beş

dolarlık

gelir elde eden şirketin

2000 yılı hedefi ise 52

milyon dolar. Yeni yerine

geçme hazırlıkları içerisindeki

şirket, 35 kişilik

kadrosunu da genişletmeyi

planlıyor.

EMERA Türkiye'nin

müşterilerini yerel

toplumunun
geleceğine

katkıda

bulunmak

için:

TBV'nin, maddi durumu
yeterli olmayan, başarılı
Bilgisayar Mühendisliği

Öğrencilerine verdiği
bursa destekverin.

Unutmayın! Bilgi
çağında en büyük

darboğazlardan biri
yetişmiş insan gücüdür.

http:/tbv.org.tr e-posta: info@tbv.org.tr
Tel: 90 212 296 81 46-47 Faks: 90 212 296 81 48

Tv]
TÜRKİYE

BİLİŞİM

vars 

OEM ler. toptancılar

ara sistem entegratorleri

oluşturuyor. Değer ka

tan çözüm ortakları ka

nalına da ulaşmamız ge

sekiyor” diyen EMERA

Ürün Müdürü
Oğuz, şirket içinde bu

kanala da hitap edecek

bir yapılanmayagittiklerini

belirtiyor. Oğuz, bu-

Serdar

nun ilk adımı olarak da

Kuantum Channel partner

olmak üzere Ouan

tum la anlaşma imzala

dik larını bildiriyor. Sir

ketin ağırlıklı alanlarını

CPU, RAM ve

diskler oluşturuyor.

EMERA Türkiye yetkilileri

şirket felsefesini

sabit

oluşturan dört ana unsuru

esneklik, odaklanma, hız

ve küresellik olarak açıklıyorlar.

Tümofisler için faaliyet

gösteren merkezi satın

alma ve merkezi İojis

tk sayesinde düşük mali

yet ve uygun fiyat avantajı

yakaladıklarını belir

atıyorlar.

lojistik

Avrupa'nın

Hollanda'nın

konusunda

en gelişmiş noktası oldu

Serdar

Oğuz, satış performansı-

guna değinen

na göre Türkiye'debelli

bir miktarstok tuttuklarını

belirtiyor. Şirket, hem

küresel hem de yerel

ürün müdürleriyle ürün

grubuna odaklı çalışmalar

yürütüyor. ME

did emt@inter pro.com.tr

Cep'te fiyatlar nereye gidiyor?

PINAR UYLUK

Dikici

on birkaç aydır

Ericsson'un

yüksek modelli

cep telefonlarında

yaşanan fiyat düşüşleri

GSMpazarında çeşitli

spekülasyonlara neden

oluyor. Kimilerine göre

yaşananfiyat indirimlerinin

Ericsson'un

yeni modellerinin çok ya-

nedeni,

kında piyasaya çıkacağı

ve mevcut modellerin bir

an önce tüketmeye çalıştığı

yönünde. Doğu Bank

İş Merkezi

bakıldığındaise, cep telefonları

fiyatlarının çok

ucuz olmadığı, tüketicilerin

sadece alışkanlıklarından

dolayı Doğubank İş

Merkezi'ni tercihettikleri

piyasasına

TTden 20 milyon dolarak

Türk Telecom da

yaklaşık 20

milyon dolara

mal olacak

YönetimBilgi

Sistemi ihalesi

iptal edildi.

ASLI EVREN

ürk telekomünikasyon

A.Ş.'nin

projesi yaklaşık

20 milyon dolara mal

olacak olan bir Yönetim

Bilgi Sistemi Projesi. Bu

Türk Telecom'un

personel, malzeme, stok,

son

proje

muhasebe ve genel an-

göze çarpıyor.

Öte yandan Ericsson

Türkiye yetkilileri, fiyatların

ucuzlamasını üç ana

nedene bağlıyor. Bu nedenlerden

ilkinin, özellikle

T28s modelinde daha

önceden üretim için gerekli

parçaların Uzakdo-

gu dan tedarikinin geciktiği,

ama şu anda bu sorunun

aşılıp yeterli miktarda

üretim yapıldığı yönünde.

Üretimin artması

nedeni ile İsveç'in yüksek

miktarda T28s

Türkiye'ye göndermesiyle

fiyatlarda bir miktarin-

modelini

dirim olduğunu belirten

Ericsson Türkiye Genel

Müdür Yardımcısı Ali

Kesan, fiyat indirimlerinin

ikinci nedenini dolar

ve markın tahminlerden

daha az bir yükseliş gos-

lamda tüm yönetimi ile

ilgili birotomasyonyazılımlarını

kapsıyor. Proje

kapsamında açılan ihale

rekabet şartlarının yeterince

oluşmadığı gerekçesiyle

iptal edildi. 7 şirketin

başvurduğu ihalede

5 şirket yeterliliği olmadığı

gerekçesiyle ihale

dışı kaldı. Kalan şirketlerden

Koç sistem'in

programının şartnamedeki

bir noktayı sağlamadı-

gı görülünce şartları sağlayan

tek şirket Havelian

oldu. Ancak komisyon

tek şirketle rekabet şartlarının

oluşmayacağı görüşünü

benimseyerek

ihaleyi iptal etti. Türk Te-

lekemsöz konusuihaleyi

yenilemeyi düşünüyor.

ter mesiolduğunusöyledi.

Ericsson T28s model

cep telefonları Ocak 2000

tarihinde 406 milyonliraya

satılırken, Mayıs

2000'de bufiyat ortalama

yüzde 50 düşerek 200

milyonapiyasadasatışta.

Kesan, ürünlerin belli

bir fiyat yapısına inince

Turkcell'in belli bir desteği

olduğunubelirtti. Bu

üç nedeni birleştirdikleri

zamaniyi bir fiyatın ortaya

çıktığını söyleyen kesan,

Nisan ayından buyana

65 bin adet ceptelefonu

sattıklarını vurguladı.

Ayrıca Kesan, yakın zamanda

gelecek olan WAP

özellikli cep telefonlarının

fiyatlarının yaklaşık 300

milyon civarında olacağını

vurguladı. Ml

pin aru(dinterpro.com.tı

ihale iptali
TT Genel Müdürüİb-

Hakkı Alptiirk,

ihaleyle ilgili olarak şunları

söyledi:

"Beş şirket zaten başta

Koç sistem'in

programı da sadece oracle

üzerinde çalışıyordu

ancak biz bağımsız bir

program istemiştik. Bu

nedenle sadece Havelian

rahim

elendi.

kaldı. Verdiği fiyatı neyle

kıyaslayacağız, neye göre

pazarlık edeceğiz bilemedik.

Komisyon da 'proje

büyük, büyük
olabilir” dediği için en

doğrusununbuihaleyi iptal

edip yeniden ihaleye

çıkmak olduğunu düşündük.

İhaleyi bugünlerde

tekrarlayacağız.” m

alie@inter pro.com.tr

sıkıntısı
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EskidenALAkuvve

Ufak çaplı bir şirketimiz var.

Eskiden bağlarımız pek kuvvetli değildi. Sık sık arıza çıkaran oluyordu.

Derken ARMADA vasıtasıyla CNET ile tanıttık.

Fiyat makul. Kalite sağlam. O kadar da güvenilir ki ömür boyu garanti veriyor adamlar.

Artık şirkette hiç network problemi kalmadı. Bağlarımız kuvvetlendi.

Ee, artık arkamızda CNETvar... : :

Lafın gelişi söylemiyorum. Hakikaten arka sayfaya bakin.
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GAMZE GÖKER

Bakanlığı

Nüfus ve vatandaşlık

İşleri Genel müdürlüğü

MER NİS
ilçe yazılımlarının tüm

ilçelere yaygınlaştırılması

için 17 Mayıs tarihinde

ihaleye çıktı. Basına kapalı

yapılan ihaleye Bil-

sa, Koç sistem-Meteksan

© Çişleri

Sistem konsorsiyumu ve

TÜBİTAK-MAMolmak
üzere üç adayteklif verdi.

Projenin muamman

bedeli 2 trilyon 450 milyar

TL olarakbelirtildi.

Tekliffiyatları

haftaya belli olacak
Fiyat zarflarının bu

hafta içerisinde açılacağı

bildirilen ihalenin teknik

şartnamesinde yükleniciden

beklenen hizmetler

kısaca şöyle sıralanıyor:

1300 ilçe personelinin

eğitilmesi, yeni yazılımın

ilçe bilgisayarlarına

MER NİSyaygınlaştırma ihalesine

üç kurumteklif verdi: Koç sistem-

Meteksan Sistem konsorsiyumu,

Bilsi ve TÜBİTAK-MAM.

kurulması ve veritabanlarının

oluşturulması, bir

çağrı merkezinin oluştu-

bulması, tüm ilçelerde

kimlik numaralarının verilmesi,

merkezde geçici

nüfus ambarı oluşturulması.

“Rekabet

engellenmek

isteniyor”
İhaleye bir kamu kuruluşu

olan TÜBİTAK-

MAM ın teklif vermesi

sektörde şaşkınlık yara-

tir ken rekabetin engellenmek

istendiğine dair

düşünceler

neden oldu. İsminin belirtilmesini

istemeyen bir

sektör temsilcisi şöyle

konuştu: "Böylebirticari

oluşmasına

işte hiç bir sorumluluk

almadan, kamu kuruluşu

olmanın avantajlarından

yararlanarak çalışıyorlar.

Türkiye'nin 20 yıldır

beklediği, ulusal kimlik

numaralarının verileceği

bir projede, hiç altyapıyı

bilmeden çıkıp en ucuz

teklif veriliyor. taahhütname,

banka teminat

mektubu vermiyorlar.

Proje gecikmeye girdi-

inde bir kamu kurumunun

diğer bir kamu kurumuna

ceza kesmesi gibi

bir durum da söz konusu

değil. Ticari kuruluşlarla

karşı karşıya gelip rekabet

etmeleri yanlış.

Başkabir sektör yetkilisi

ise TÜBİTAK-

MAM 'ın

 

şartnamenin

 

Gençlik, yarına nasıl bakıyor?
rı Hareketi, Türkiye'deki

en sağlıklı sivil toplumörgütlenme

modellerinin başında

geliyor. Gerek homojen

yapısı ve gerekse proje üretimiyle,

ülkemizin önemli think tank larından

biri olma yolunda. Genç Net projesi

çerçevesinde yaptıkları

Gençlik Araştırması sonuçları,

iletişim sektörünün

genç tabanının, sosyal fotoğrafına

ışık tutacak kalı  

tede... 5
    

ilişkileri üzerine kurulduğunuve herkesin

bu sistem içinde kendi deyimleri

ile "yolunu bulduğunu” söylüyor. Bu

yapı gençliğin çalışma ve başarıhırsını

kırıyor.

Gençlik tasvip etmediği bu yapıdaki

siyaset ile ilgilenmiyor.

Siyaset gençlerin gündeminde

değil. Siyaset ile ilgili

| tartışmasıklığı gençler arasında;

yüzde 32 ile hiç, yüzde

| 52.3 ile ara sıra, yüzde 9.3

sıkça ve yüzde 5.4 çok sık

Gençlerin yüzde 79.6'sı Şeref 1 seklinde belirleniyor. Bu cer-

ülkenin genel gidişatı, yüz- OĞUZ | çetede siyasi etkinliklere ka-
de 86.7'sı ise ekonomik dü- İlgilenişim — tilim da çok düşük. Enetkin

rumu ile ilgili olumsuz görüş

bildirmiş. Yüzde 79'u ise ahlaki

değerlerin yıpranmakta olduğunu söylüyor.

Gençlerin yüzde 81'i Türkiye'nin

Avrupa Birliği'ne tam üyelik fırsatını

destekliyor.

Demokrasinin parçası olan ve seçimler

ile işbaşına gelen kurumlara

güven çok düşük. Güvensiyasi partilere

yüzde 13.7, siyasi parti gençlik

kollarına yüzde 18.8, TBMM'ye yüzde

26.4, Hükümet 'e yüzde 25.2, bakanlıklara

yüzde 26.6, Belediyelere

yüzde 30.6. Mahkemelere yüzde 43.5,

Polis-Emniyet yüzde 49, DGM yüzde

47.9, MGK yüzde 46.2, Din kurumları

yüzde 46.3, Sivil Toplum kuruluşları

yüzde 47.7, Ordu ise yüzde 66.2.

Siyasi sistemin kendi içinde çıkar

 

' siyasi katılım Susurluk skandalı

nedeniyle yapılan ışık kapatma

eylemindeki yüzde 24.7'lik katılım.

Gençlerin ileride siyasetçi olmak hedefi

de çok düşük. Gençlerin sadece

yüzde 12.8'i milletvekili adayı olmayı

hayal ediyor.

Gençlik;

Gelecekile ilgili kendi ve ülke adına

çok ümitli değil.

Geleceklerini şekillendirecek siyasi

sisteme, kurumlara ve siyasetçilere güvenmiyor.

Geleceklerini şekillendirme konusunda

kendileri katılımcılık sağlamıyor.

Yarınımızı emanet ettiğimiz gençlerin

bu motivasyon düşüklüğü ürkütücü.

Bunları bu hale kimler, nasıl getirdi
dersiniz?

şeref@oğuz.net

dart maddelerdi Karsıla

abilikleri inancındaolmadığını

ifade ederek

şöyle bir yorumdabulundu:

Karşılayamazlarsa

teknik değerlendirmeyi

geçemeyecekler demektir.

Bir kamu kuruluşunun

ihaleye teklif verme-

sı rekabet koşullarına uygun

değil. Şartnameye

göre benzerbir iş yapmış

olması isteniyor. Ciro

için aranan şartlar var.

Fiyat konusundaavantajlılar.

Şartlar herkesin yerine

getiremeyeceği kadar

ağır.”

Cantek Teknoloji,

40 milyon dolara koşuyor
BELİZ KUDAT

isa süre önce

yeniden yapılanma

çalışmalarını

tamamlayan

Cantek teknoloji,

2000 yılı sonunda

40 milyon dolar ciro hedefliyor.

Yeni yapılanma

çalışmaları doğrultusun-

Cantek

bünyesinde faaliyet gösteren

bir. bölüm

Ganpro'yudaşirketleştiren

Cantek Teknoloji,

yeni işbirliklerine de devam

ediyor. Ganpro son

olarak, ISS'ler, telekomünikasyon

ve finans

sektörlerine yönelik çözümler

sunan Amerikan

şirketi Micromuse Inc.

ile bir temsilcilik anlaşması

imzaladı.

Cantek Teknoloji bünyesindeki

gelişmeler

hakkında bilgi aldığımız

Cantek Teknoloji yönetim

Kurulu Başkanı ahmet

Öngün, Ganpro bünyesindeki

çalışmalara

ağırlık verdiklerini,

Ganpro'nun donanım ba-

timsiz bir şirket olarak

gelişimini sürdüreceğini

belirtti.

Daha önce Cantek teknoloji

şirketlerinden biri

olan Dataserv'in gruptan

ayrılmasından sonra bu

alandaki boşluğu Ganp-

ro'nun dolduracağını ifada

daha önce

olan

     

   

  

     

Cantek Teknoloji yönetim
Kurulu Başkanı ahmet

Öngün, şirketin 2000

yılındaki ciro hedefini 40

milyon dolar olarak açıkladı.

de eden Öngün, sözlerine

şöyle devametti: "Data-

serv ile aramızdabir vizyon

ayrılığı doğdu. Biz de

karşılıklı olarak bir karar

alarak, kendi yollarımıza

gitmeyi uygun gördük.

Bu ayrılma ile Dataserv

bünyesinde bulunan tüm

faaliyetler olduğu gibi yine

Dataserv'e bırakıldı.

Şu anda Cantek teknoloji,

Cantek, Ganpro, Alto

ve Tema olmak üzere 4

ana şirketle yoluna devam

ediyor".

Öngün, şirketin 2000'li

yıllardaki vizyonu hakkında

da bilgi verdi.

Cantek Teknoloji grubu

olarak özellikle dış kaynak

kullanımı çalışmalarına

ağırlık vereceklerini

ifade eden Öngün,
"2000'li yıllarda dış kaynak

kullanımı çalışmalarının

giderek yaygınlara-

VEFAT

Yılmaz Ödek

başsağlığı dileriz.

Bnterpro

Bihaber

konusu iddialara kars

TÜBİTAK-MAMyetki
Tilerine ulaşmayaçalıştık

Ancak TÜBİTAK-MAN
Başkanı'nın görevin der

olarak söz

ayrılması sonucu hiçti

yetkiliye ulaşamadık. m

gamzen@inter pro.com.t

cağını görüyoruz. Türki

ye'de henüz dış kaynat

kullanımı uygulamalar

yaygınlaşmadı. Ancil

bu konuda büyük potan

siyer olduğunu düşünü

yorup. Önümüzdeki yıl

lar daki çalışmalarımı:

bu yönde olacak” şeklin

de konuştu.

Önümüzdeki günlerdi

Cantek Teknoloji şirket

lerine katma değersağla

oyabilecekyabancıbirşir

ketle işbirliğine gir mey

planladıklarını kaydeder

Öngün, bu doğrultuş:

uzun süredir çeşitli şir

ketlerle görüşmeler yap

tık larını da belirtti. Ön

giin, Şirketlerimize kat

ma değer sağlayabilecek

birlikte örnek çalışmala

gerçekleştirebileceğimi:

şirketlerle işbirliği yap

mak istiyoruz. Eğer ara

diğimiz gibi bir iş otağ

bulabilirsek, önümüzde

ki 1-2 yıl içinde bor say:

da açılmak niyetindeyiz

dedi.

1999 yılında dolar ba

vında yüzde 60 oran ınd.

büyüme sağladıklarını

bu büyümehızının 2001

yılında da devam edere

ğini belirten Öngün
önümüzdeki günlerdi

uzaktan eğitim projeleri

ne de başlamayı planla

dik larını sözlerine ekle

di. m

belik@inter pro.com.t

Bilişim sektörünün duayenlerinden, 30 yıldır sektörde hizmet veren

Nebim Yönetim Kurulu Başkanı

rahatsızlığı nedeniyle vefat etmiştir.
Kendisine rahmet, yakınlarına, iş arkadaşlarına ve sektörümüze
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Öngün, bu doğrultuş:
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dik larını sözlerine ekle

di. m

belik@inter pro.com.t

Bilişim sektörünün duayenlerinden, 30 yıldır sektörde hizmet veren

Nebim Yönetim Kurulu Başkanı

rahatsızlığı nedeniyle vefat etmiştir.
Kendisine rahmet, yakınlarına, iş arkadaşlarına ve sektörümüze
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Transpol projesi, Başarı'nın
ASLI EVREN

maiyet Genel müdürlüğü'nde

farklı

adlarda yürüyen birçok

projeninbirbiriyle

bilgi paylaşımını ve haberleşmesini

sağlayacak olan alt-

kurulmasını

Transmisyon

yapının hedefleyen

Transpol

Altyapısı projesi

Koç sistemve Başarı elektronik

in katıldığı ihaleyi üç miıl-

başlıyor.

yon dolara Başarı kazandı.

Proje dört ayda tamamlanacak.

Proje, Asayiş Daire Başkan-

lığı'nin yürüttüğü ve parmak

izlerinin elektronik ortama aktarılmasını

hedefleyen AFİS

Projesi, Emniyet Genel Mü-

dürzüsü'nün değişik birimlerine

yerel alan ağı kurulmasını

hedefleyen POL-Net projesi

ve Bilgi İşlem, Asayiş, kaçakçılık,

İstihbarat ve Trafik gibi

şubelerin projelerinin üzerinde

yürüyeceği geniş alan ağını

sağlayacak. Böylece birimler

istedikleri iş için istediği veritabanı

sunucusuyla bağlantıya

geçip geniş sorgulamalar yapabilecekler.

Pol-Net'te kurulan

ancak birbirleriyle konuşamayan

yerel alan ağları da bu

projeyle birlikte birbirleriyle

konuşabilir hale gelecekler.

Yaklaşık 300 noktanınbirbirine

bağlanacağı proje için başarı

Şirketler Grubu Genel koordinatörü

Emin Akata şunları

 

Canon

 BASKIDA
İLERİ TEKNOLOJİ,
VE(VTEHd

 

 
En sevdiğiniz rengi bitirince

diğerlerini atar misiniz?

3000 için daha

99.500.ooo rr+kDV
Mayıs ayı için geçerli fiyatımız

Diğer bir çok yazıcının aksine CanonBJ(

son damlasına kadar kullanarak zaman, para

Her bütçeye uyantek ünitede ayrı mürekkep

fazla

sunuyor. Böylece bir renk bitince diğerlerini daha yarısındayken atmak zorunda kalmıyorsunuz. Canon

BJC 3000, Canon'un yeniBJC serisinin ürünü. 1440dpilaser kalitesiyle yazı ve resim baskısında mürekkebi

 

bilgiyi

4 ayrı renk mürekkeptankı

3000serisi size, tek kartuş yerine 4 ayrı renk mürekkeptankını

ve mürekkepkaybını ortadankaldırıyor

tankları teknolojisiyle üretilmiş Canon B)(

www.canon.com.tr. sitesindenalabilirsiniz

|

Koşmak | Canon
BÜRO MAKİNALARI TİCARET AS.

Mahir İz Cad. No: 15/A
81190 Altunizade/ İstanbul
Tel: (0216) 391 88 00

Fax: (0216) 391 87 50   
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Emniyet Genel

Müdürlüğü'nün

birçok birimi ve

projesi arasındaki

veri iletişiminin

sağlanmasını

hedefleyen ve uzun

süredir bekleyen

Transpol

Transmisyon

altyapısı kurulması

ihalesini, Başarı

Elektronik kazandı.

söyledi:

“Buprojeyle birlikte birden

çok daireninihtiyaçlarının karşılanması

hedefleniyor. Bilgi-

işlem, istihbarat, kaçakçılık,

trafik, asayiş gibi dairelerin

yürüttüğü projeler, Transpol'le

birlikte hayata geçecek. Çok

geniş bir kapsamı olan projede

Emniyet Genel Müdürlüğü.

çözümümüzü Türk  Tele-

kom un sahip olduğu Time division

Multiplex (TDM) altta-

pist ylagetirmemizi istedi. Biz

de Tiirk Telecom un kullandı-

ğı iki TDM altyapısındanbiri

olan, Neta'ın ana dağıtıcılığını

yaptığı Tellabs TDM ürünleri

ile çözümümüzü sunaca-

giz. Çok sayıda modemve node

kurulacak. Ayrıca 33 ilde fiber

kablo çekim işini de Türk

Telecomyapacak.İş bittiğinde

birimler yapılan işin kapasite-

sine göre çeşitli bant genişliklerine

kavuşmuşolacaklar."

Sözleşmesi henüz imzalanmayan

proje, sözleşme imzalandıktan

sonra dört ay içinde
tamamlanacak. Projeyle birlikte

tüm emniyet birimlerinin bina

içi otomasyonu da sağlanmış

olacak. Ml

alie(dinterpro.com.tı

SAS Institute’a

CRM ödülü
üst eri ilişkileri

yönetimi (CRM)

alanında gösterdi-

gi başarı nedeniyle

SAS Institute’a ABD'deki

TCM Yayınevi bir ödül verdi.

Mükemmellik ödülü SAS'a yenilikçiliği

ve vizyonu nedeniyle

verildi. Ödül, yenilikçi ürünleriyle

21. yüzyılda CRM sektörüne

yön vermeye aday kuruluşlara

veriliyor. SAS Intitu-

te'un geliştirdiği CRM çözümü

kuruluşların müşterilerini daha

iyi tanımalarına ve pazarlama

alanında daha doğru kararlar almalarına

yardımcı oluyor. m
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Lotus Notes üretim sektöründe
ÖZGÜR KARAGÖZ

oldurulmuş

gıda, meyve

suyu konsantresi,

salça gibi

gıda üretimlerinde ve

soğuk hava depolamate-

Türkiye'nin

önde gelen şirketlerinden

biri olan Çerko Gıda'da,

farklı noktalar birbirine

ana bilgisayar ile bağlı

bulunuyor. Merkezde

muhasebe ve mali işler

için IBM AS/400 kulla-

nili yor.Fabrikalarda üre-

üm, kalite kontrol,

pol ama, kontrat/sevkiyat

gibi, bir fabrikada hareket

Lotus Notes ortamında

takip ediliyor. Lotus notes'daki

tüm uygulamalar

Çerko Bilgi İşlem grubu
tarafından geliştir ili-

sislerinde

de-

gören tüm işlemler

Oldukça dağınık bir yapıya sahip

olan Çerko Gıda, tümiletişimini ve

üretim takibini Lotus Notes ile

gerçekleştirdiğini belirtti.

yor. Grup 6 kişiden olu-

yuyor ve bugiine kadar

yaklaşık 50 uygulamanın

gerçekleştirildiği belirtildi.

Lotus bilgiyi

bütünleştirdi
ÇerkoBilgi İşlemyetkilileri,

AS/400 ve Lotus

Notes arasında bazı uygulamalarda

bilgi transferine

gereksinim duyul-

düğünübelirttiler ve sun-

ları söylediler: "öncelikle

bütünleşmeiçin gerekli

altyapı çalışmaları ve

analizler yapılmaya başlandı.

Yakın zamandafaaliyete

geçecek. Lotus

Notes vasıtasıyla dağınık

bir yapıda (birbirine uzak

mesafedeki tesisler arası)

çok rahat ve hızlı iletişim

kurupbilgi paylaşılabiliyor.

Tesisler arası

haberleşme yine Lotus

Notes üzerinden gerçekleşiyor.

Bu konuda Lotus

Notes'un sunduğu tüm

olanaklar kullanılıyor.

Veritabanlarının içerdiği

bilgilerin güvenliği ve bu

bilgilerin yetkiler doğrultusunda

farklı veritabanlarına

dağılımını sağlıklı

bir. yapıda başardık.

Elektronik posta haberleşmeleri

de Lotus Notes

üzerinden gerçekleşiyor.”

Çerko Gıda Bilgi işlem
Müdürü AhmetKılı-

van ise Lotus Notes dışında

başka bir program

kullanmadıklarını belirterek,

daha önce güçlükle

yazılan kodların Lotus

Notes sayesinde kısa sürede

yazıldığını ileri sürdü.

Kılınan,

Çerko Gıda'ya sağladığı

Lotus un

avantajları şöyle anlattı:

“Lotus'un bize sağladığı

en büyük avantaj, fabrikaları

birbirine bağlamak

oldu. Daha önce kullandığımız

yazılımda bilgi

paylaşımı yoktu. Her

fabrika kendi içinde kendini

güzel takip edebiliyordu

ama bunu kimseyle

paylaşamıyordu. lotus,

bilginin bütünleşme-

sını sağladı.”

 

Çerko Gıda San. ve

Tic. A.Ş. Bilgi İşlem müdürü

Ahmet Kılınan, lotus

Notes vasıtasıyla, da-

sınık yapıda olantesislerin

arasında rahat ve

hızlı iletişim kurulabil-

dişini söylüyor.

İş süreçlerinde de de-

işi kliklerolduğunu vurulayan

Kılınan, iş akışlarında

zamanolarak de-

0
©

o
©

şişme olduğunu, iyileştirmenin

bilginin paylaşa-

Acer, yaşamı kolaylaştırıyor
PINAR UYLUK

Dikici

cer, yeniden

yapılanarak

Internet aletleri

adı verilen

yeni ürünleri ile tüm

dünyada olduğu gibi

Türkiye pazarında da tüketicileri

Internet diinya-

sına kolay, hızlı ve en güvenilir

şekilde girmelerini

amaçlıyor.

Acer Pazarlama müdürü

Eric Lee, Acer'ın

1999 yılında 8.5 milyar

dolar gelir elde ettiğini

söyleyerek, başarılı iş

stratejisinin, ancak yarın

için yeni teknolojileri geliştirerek

hedefe ulaşabileceğini

vurguladı.

Acer'ın artık sadece

bir bilgisayar şirketi olmadığını

sözlerine ekleyen

Lee, Acer'ın yeni

misyonunun “Her yerde,

herkese uygun yeni teknolojiler

ve İnternet hizmetleri

sunmak” olarak

belirtti.
Acer'ın kendisini artık

"Internet çanakçısı” olarak

tanımladığını sözlerine

ekleyen Lee, "Bu dog-

www.bihaber.com.tr

 
Acer Pazarlama Müdürü Eric Lee (sağda) ve
İhlas/Acer Genel Müdür Yardımcısı Faik Burhanoğlu,

İnternet aletlerinin hazır olduğunu, fakat pazara doğru

iş ortağı ile girmekistediklerini belirttiler.

rultuda İnternet aletleri

dediğimiz donanım ürünlerinin

yanı sıra, öncelikle

Asya bölgesinden başlamak

üzere Internet hizmetleri

de veriyoruz" dedi.

İhlas/Acer Genel müdür

Yardımcısı Faik burhanoğlu,

Acer'ın özellikle

aileye verdiği önem

doğrultusunda e-yaşam

stratejisinin yoğunlaştığı

alanları 3E (eğitim, eğlence

ve e-ticaret) olarak

tanımladı. Burhanoğlu,

donanım alanında "ınternet

appliance” (Internet

cihazları) olarak sundukları

siber-TV'den ınternet

DVD-player’a, ı-station

dan Aspire TİC adı

Acer, 'e-life' (kolay yaşam veya

elektronik yaşam) stratejisi ve yeni

ürün politikaları ile geleceğe

yönelik yeni bir hedef belirlerken,

İnternetaletleri ile kişilere hızlı,

güvenli ve kolay Internet erişimi

sağlamayı amaçlıyor.

verilen ürüne kadar pek

çok ürünün kullanıma

hazır olduğunu sözlerine

ekledi.

Internet

organizasyonu
Acer'ın yeniden yapılanması

ile daha hızlı,

daha verimli ve yeniden

yapılanmaya daha uygun

bir yapı oluşturduğunu

vurgulayan Burhanoğlu,

"Biz buna ‘Internet organizasyonu’

diyoruz"

dedi. Türkiye'de Acer

ürünlerinin tanıtımını

tüm dünya ile aynı zamanda

ve hatta zaman

farkından dolayı amerika'dan

bile önce yaptıklarını

söyleyen burhanoğlu,

Acer'ın bilgisayar

kısmında Türkiye'de

1999 yılında yüzde 5

olan pazar payını, 2000

yılında yüzde 7'ye çıkarmayı

hedeflediklerini

söyledi.

Acer'ın İnternet aletlerinin

İnternet'e girişi kolaylaştırıcı,

basit ve bakım

gerektirmeyen ürünler

olduğunu önemle vurgulayan

Burhanoğlu,

Acer'ın yeniden yapılanmasında

hem içerik hem

portal olarak temel konunun

aile olduğunu ifade

etti.

Lee, Acer'ın Asyaşirketi

olması nedeniile sadece

Internet cihazları

yapmakla kalmayıp, çince

konuşan toplumların

faydalanabileceği içerikler

oluşturduğunubelirtti.

Burhanoğluise altyapı

sıyla birlikte oluştuğunu

ifade etti.

Öte yandan müşterilerin

sipariş verdikleri malin

ne durumda olduğunu,

ne kadarüretildiğini

ve ne kadarının yola çıktığını

görebilmeleri için

veritabanlarının da müşterilere

açılması planla-

diyor. Bu konuda pilot

uygulamanın başladığı

da öğrenildi Bu süreçte

müşteriler çevrim içi işlem

de yapabilecek.

Barkod entegrasyonunun

dabaşladığını ve birtakım

barkodla

yapmakistedikleri belirten

Ahmet Kılınan, "domates

getiren köylülere

bir kart verilecek. traktöründen

inmedenkartını

aparata

bilgisayar bu kişiyi bulacak”

dedi. m

özgü@inter pro.com.tr

işleri

gösterecek ve

olarak içerik konusunda

İhlas/Acer olarak hazır
oldukları, Internet cihazlarına

gelecek talepler

doğrultusunda Türkçe

hizmet vermenin de çok

kısa zamanda mümkün

olacağı görüşünde.

Lee, Tayvan araştırma

Enstitüsü'nün yapmış

olduğu araştırma sonucundan

alınan bilgilere

göre Türkiye'nin,

dünyanın bilişim sektöründe
en hızlı gelişme

gösteren ülkeler arasında

olduğunu ve Internet erişiminin

bilgisayarlarla

sınırlandırılmaması, yeni

İnternet aletleri ile daha

çok kişinin İnternet'e

erişebilmelerini Acer

olarak mümkünkılacaklarını

söyledi.

Internet aletlerinin fiyatları

konusunun arz-

talebe bağlı olduğunu

vurgulayan Faik burhanoğlu,

"Ürünler kattıkları

değerle ölçeklen-

dirildiği için belki bir PC

gibi pazarda satılmayacak,

ama fiyatları kesinlikle

PC'den ucuz olacak"

dedi. m

pin aru@inter pro.com.tr
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Lotus Notes üretim sektöründe
ÖZGÜR KARAGÖZ

oldurulmuş

gıda, meyve

suyu konsantresi,

salça gibi

gıda üretimlerinde ve

soğuk hava depolamate-

Türkiye'nin

önde gelen şirketlerinden

biri olan Çerko Gıda'da,

farklı noktalar birbirine

ana bilgisayar ile bağlı

bulunuyor. Merkezde

muhasebe ve mali işler

için IBM AS/400 kulla-

nili yor.Fabrikalarda üre-

üm, kalite kontrol,

pol ama, kontrat/sevkiyat

gibi, bir fabrikada hareket

Lotus Notes ortamında

takip ediliyor. Lotus notes'daki

tüm uygulamalar

Çerko Bilgi İşlem grubu
tarafından geliştir ili-

sislerinde

de-

gören tüm işlemler

Oldukça dağınık bir yapıya sahip

olan Çerko Gıda, tümiletişimini ve

üretim takibini Lotus Notes ile

gerçekleştirdiğini belirtti.

yor. Grup 6 kişiden olu-

yuyor ve bugiine kadar

yaklaşık 50 uygulamanın

gerçekleştirildiği belirtildi.

Lotus bilgiyi

bütünleştirdi
ÇerkoBilgi İşlemyetkilileri,

AS/400 ve Lotus

Notes arasında bazı uygulamalarda

bilgi transferine

gereksinim duyul-

düğünübelirttiler ve sun-

ları söylediler: "öncelikle

bütünleşmeiçin gerekli

altyapı çalışmaları ve

analizler yapılmaya başlandı.

Yakın zamandafaaliyete

geçecek. Lotus

Notes vasıtasıyla dağınık

bir yapıda (birbirine uzak

mesafedeki tesisler arası)

çok rahat ve hızlı iletişim

kurupbilgi paylaşılabiliyor.

Tesisler arası

haberleşme yine Lotus

Notes üzerinden gerçekleşiyor.

Bu konuda Lotus

Notes'un sunduğu tüm

olanaklar kullanılıyor.

Veritabanlarının içerdiği

bilgilerin güvenliği ve bu

bilgilerin yetkiler doğrultusunda

farklı veritabanlarına

dağılımını sağlıklı

bir. yapıda başardık.

Elektronik posta haberleşmeleri

de Lotus Notes

üzerinden gerçekleşiyor.”

Çerko Gıda Bilgi işlem
Müdürü AhmetKılı-

van ise Lotus Notes dışında

başka bir program

kullanmadıklarını belirterek,

daha önce güçlükle

yazılan kodların Lotus

Notes sayesinde kısa sürede

yazıldığını ileri sürdü.

Kılınan,

Çerko Gıda'ya sağladığı

Lotus un

avantajları şöyle anlattı:

“Lotus'un bize sağladığı

en büyük avantaj, fabrikaları

birbirine bağlamak

oldu. Daha önce kullandığımız

yazılımda bilgi

paylaşımı yoktu. Her

fabrika kendi içinde kendini

güzel takip edebiliyordu

ama bunu kimseyle

paylaşamıyordu. lotus,

bilginin bütünleşme-

sını sağladı.”

 

Çerko Gıda San. ve

Tic. A.Ş. Bilgi İşlem müdürü

Ahmet Kılınan, lotus

Notes vasıtasıyla, da-

sınık yapıda olantesislerin

arasında rahat ve

hızlı iletişim kurulabil-

dişini söylüyor.

İş süreçlerinde de de-

işi kliklerolduğunu vurulayan

Kılınan, iş akışlarında

zamanolarak de-
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şişme olduğunu, iyileştirmenin

bilginin paylaşa-

Acer, yaşamı kolaylaştırıyor
PINAR UYLUK

Dikici

cer, yeniden

yapılanarak

Internet aletleri

adı verilen

yeni ürünleri ile tüm

dünyada olduğu gibi

Türkiye pazarında da tüketicileri

Internet diinya-

sına kolay, hızlı ve en güvenilir

şekilde girmelerini

amaçlıyor.

Acer Pazarlama müdürü

Eric Lee, Acer'ın

1999 yılında 8.5 milyar

dolar gelir elde ettiğini

söyleyerek, başarılı iş

stratejisinin, ancak yarın

için yeni teknolojileri geliştirerek

hedefe ulaşabileceğini

vurguladı.

Acer'ın artık sadece

bir bilgisayar şirketi olmadığını

sözlerine ekleyen

Lee, Acer'ın yeni

misyonunun “Her yerde,

herkese uygun yeni teknolojiler

ve İnternet hizmetleri

sunmak” olarak

belirtti.
Acer'ın kendisini artık

"Internet çanakçısı” olarak

tanımladığını sözlerine

ekleyen Lee, "Bu dog-

www.bihaber.com.tr
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Bilgisayar sisteminizin
mükemmel çalışması için

elemanilanınıza
şu cümleyi de ekleyin:

“MCSE olması
tercih nedenidir.”

MCSE, Microsoft Certified Systems Engineer (Microsoft Sertifikalı Sistem Mühendisi) demek.

Bu da bilgi işlem bölümünüze alacağınız elemanın, Microsoft tescilli bir uzman olduğu anlamına geliyor...

Onun, Microsoft teknolojilerini kullanarak şirketiniz için benzersiz çözümler sunacağının garantisini veriyor.

Kısaca... Şirketiniz için 'gerçek' uzmanlar arıyorsanız, MCSE olmasına dikkat etmeniz yeterli.

Microsoft İletişim Hattı: (0212) 33 66 999 |
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Koç sistem Hizmetler Grubu, müşterilerinin gereksinimleri

doğrultusunda 7 gün x 24 saat, yurdun her yöresine ulaşan 18 bakım

merkezinden bakım ve destek hizmeti sağlıyor. Haftada ortalama

2500 soruna, 2 saat içerisinde yerinde müdahale eden uzman

kadrosuyla, sorunların -80'ine ilk müdahalede çözüm getiriyor; yazılım

destek çağrılarına ortalama 18 dakikada yanıt veriyor.

Attachmate, Beko, Belonia, Cabletron, Cisco, Compaq, EMC, Legato,

Lucent, Microsoft, Sun, Unisys, Veritas, Xerox gibi Dünya'nın önde

gelen markalarının ürünlerine destek veren; sistem yazılımları, iletişim

yazılımları ve veri tabanlarının kuruluşlarını planlayıp gerçekleştiren

Hizmetler Grubu; sorunlara telefonla, yerinde ve uzaktan bağlantı

yollarıyla destek veriyor ve danışmanlık hizmetleri sunuyor.

Kesintisiz hizmet. İSO 9001 standartlarında.

G2Koç sistem
vikSEKEL) ÇÖZÜMLER

 

KOBİ'lere bilgi çağı zirvesi
OBİ lerle Bil

gı Çağı Zirve

sı. | Haziran

2000 tarihinde

Istanbul Ceylan İnter con

tinental Oteli'nde bash

vor. | Haziran 2000 deıstanbul

da baslayacak olan

etkinlik. 7 Haziran

2000 de Izmir Hilton Otel

ve 13 Haziran 2000 tarihinde

Ankara Hilton otelinde

devam edecek.

İstanbul ve İzmir de

yapılacak etkinlikler saat

14:00'de başlayarak saat

18:00'e kadri

ederken, Ankara'da sabah

10:30'da

16:00'da son bulacak.

KOSGEBin desteklediği

bu organizasyonun

devam

başlayarak

sponsorluğunu IBM,

Ericsson, Superonline,

LBS ve Yapı Kredi bankası

yapacak ve her şirketten

bir konuşmacı etkinlik

içinde katılımcıları

bilgilendirecek.

Etkinlik içerisinde e-iş

anlatan, “teknoloji nereyi

gidiyor” Konulu seminer

ler yer alırken, fuayesi

toplam 25 çözüm otağ

katılımcılara çözümlerin

sunacaklar.

"KOBİ'lere Bilgi Çağ
Zirvesi" etkinliğine İtan

bul’dan 500. Izmir dei

300 ve Ankara'dan 30(

ziyaretçinin katıl mas

bekleniyor. m

Kurumsal pazara Alpha serverGS serisi

HABER MERKEZİ

compaq, e-iş

uygulamalarında

yüksek

performans

sağlayan yeni Alpha ser-

ver GS serisi sunucuları-

nı tüm dünya ile aynı

gün, 16 Mayıs 2000 tarihinde

tanıttı.

Oracle veritabanı ile

desteklenen GS serisi,

365 gün 24 saat kesintisiz

hizmet verme yeteneğine

sahip. Bir tekne gezisiile

gerçekleştirilen tanıtımın

açılış konuşması Compaq

Türkiye Genel Müdürü

Mehmet Nalbantoğlu tarafından

yapıldı. Nallan-

togolu, yeni Alpha server

GS serisinin tanıtımını

yapmaktan duyduğu mutluluğu

dile getirirken, tanıtımın

81 yıl once 16

Mayıs tarihinde samsun'a

hareket eden gemi

ile aynı tarihte olmasının

çok güzelbir rastlantı olduğuna

değindi.

Oracle Başkan yardımcısı

Robert Gordon

ise, Compaq ile özellikle

e-iş alanında beraberçalışmalarının

çok olumlu

sonuçlar doğurduğuna

değinerek, Alphaserileri

sistemi üzerinde veritabanı

ve uygulamalar ola 

Compaq Türkiye GenelMüdürü Mehmet nalbantoğlu
(solda) ve Oracle Başkan Yardımcısı Robert Gordon, yeni

Alpha serverürünleriyle kurumsal iş uygulamalarındaki güçlerinin

pekişeceğini söylediler.

rak Oracle'ın kullanılmasının

memnuniyet verici

olduğunu vurguladı.

Gordon, şirketlerin e-iş

konusunda yatırımlar

yaptığını ve geleceği gören

şirketlerin e-iş i ciddiye

aldıklarını sözlerine

ekledi.

Compaqve Oracle'ın,

yeni Alpha serverGS serisinin

performansını artırmak

ve tam donanımlı

toplam çözüm sunmak

amacıyla teknoloji işbirliği

yaptığını söyleyen

Gordon, Oracle mühendisleri,

Alpha platformu

üzerinde, Alpha VLM64

(Geniş Bellek) olanaklarına

dayanarak yeni bir

VLDB (Geniş veritabanı)

tasarladıklarını belirtti.

Böylece, Oracle veritabanının

Alpha server

GS sunucular üzerinde :«

kat fazla performansve ¢

kat fazla bellek kapasite

siyle çalışmasının sağ

yandığına değindi.

Alpha server'lar üze

rinde en iyi ürün per for

mans karşılaştırma so

suçlarını hep Oracle il:

aldıklarını söyleye

Compaq Türkiye Alp

haServer Sunucular Ürü
Yöneticisi Ferhat Dil

man, Alpha server Gi

serisinin Özellikle e-iş

telekomünikasyon, ban

kaç ılık, finans, bilimse

araştırmalar, kurumsa

kaynak planlaması vi

veritabanı uygulamalar

gibi alanlarda kesintisi:

çalışabilen bilgi işlemsis

temlerinin kurulmasın

sağladığını belirtti. m

bihaber@inter pro.com.t.

Topum artık Topum Teknoloji”
epum, yeni

stratejisi doğrultusunda

adını

Topum

Teknoloji” olarak değiştirdi.

Bugüne kadar Topum

Temel Bilgiler programlama

ve Uygulama

Merkezi olan şirket adi-

nın, Topum Teknoloji,

Programlama ve uygulama

Merkezi” olarak

değiştirildiğini duyurdu.

Genel Müdür Hakkı

Sevad, şirketin artık

kısaca Topum Teknolo-

jr olarak anılacağını

belirtirken, bu değişikli-

gin nedenini ise şöyle

açıkladı: "Bu yıldanitibaren

stratejimiz, e-teknoloji

çözüm ve hizmet

lerinde yoğunlaşmak

Misyonumuz, dijital

devrimi yaratan tekne

lobilerden müşterileri

mizin en iyi biçimde ya

harlanmasını sağlamak”

Bu misyon ve stratej

doğrultusunda, şirke

adını da değiştirme ge

reği duyduk.” m 
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Attachmate, Beko, Belonia, Cabletron, Cisco, Compaq, EMC, Legato,

Lucent, Microsoft, Sun, Unisys, Veritas, Xerox gibi Dünya'nın önde

gelen markalarının ürünlerine destek veren; sistem yazılımları, iletişim

yazılımları ve veri tabanlarının kuruluşlarını planlayıp gerçekleştiren

Hizmetler Grubu; sorunlara telefonla, yerinde ve uzaktan bağlantı

yollarıyla destek veriyor ve danışmanlık hizmetleri sunuyor.

Kesintisiz hizmet. İSO 9001 standartlarında.

G2Koç sistem
vikSEKEL) ÇÖZÜMLER

 

KOBİ'lere bilgi çağı zirvesi
OBİ lerle Bil

gı Çağı Zirve

sı. | Haziran

2000 tarihinde

Istanbul Ceylan İnter con

tinental Oteli'nde bash

vor. | Haziran 2000 deıstanbul

da baslayacak olan

etkinlik. 7 Haziran

2000 de Izmir Hilton Otel

ve 13 Haziran 2000 tarihinde

Ankara Hilton otelinde

devam edecek.

İstanbul ve İzmir de

yapılacak etkinlikler saat

14:00'de başlayarak saat

18:00'e kadri

ederken, Ankara'da sabah

10:30'da

16:00'da son bulacak.

KOSGEBin desteklediği

bu organizasyonun

devam

başlayarak

sponsorluğunu IBM,

Ericsson, Superonline,

LBS ve Yapı Kredi bankası

yapacak ve her şirketten

bir konuşmacı etkinlik

içinde katılımcıları

bilgilendirecek.

Etkinlik içerisinde e-iş

anlatan, “teknoloji nereyi

gidiyor” Konulu seminer

ler yer alırken, fuayesi

toplam 25 çözüm otağ

katılımcılara çözümlerin

sunacaklar.

"KOBİ'lere Bilgi Çağ
Zirvesi" etkinliğine İtan

bul’dan 500. Izmir dei

300 ve Ankara'dan 30(

ziyaretçinin katıl mas

bekleniyor. m

Kurumsal pazara Alpha serverGS serisi

HABER MERKEZİ

compaq, e-iş

uygulamalarında

yüksek

performans

sağlayan yeni Alpha ser-

ver GS serisi sunucuları-

nı tüm dünya ile aynı

gün, 16 Mayıs 2000 tarihinde

tanıttı.

Oracle veritabanı ile

desteklenen GS serisi,

365 gün 24 saat kesintisiz

hizmet verme yeteneğine

sahip. Bir tekne gezisiile

gerçekleştirilen tanıtımın

açılış konuşması Compaq

Türkiye Genel Müdürü

Mehmet Nalbantoğlu tarafından

yapıldı. Nallan-

togolu, yeni Alpha server

GS serisinin tanıtımını

yapmaktan duyduğu mutluluğu

dile getirirken, tanıtımın

81 yıl once 16

Mayıs tarihinde samsun'a

hareket eden gemi

ile aynı tarihte olmasının

çok güzelbir rastlantı olduğuna

değindi.

Oracle Başkan yardımcısı

Robert Gordon

ise, Compaq ile özellikle

e-iş alanında beraberçalışmalarının

çok olumlu

sonuçlar doğurduğuna

değinerek, Alphaserileri

sistemi üzerinde veritabanı

ve uygulamalar ola 

Compaq Türkiye GenelMüdürü Mehmet nalbantoğlu
(solda) ve Oracle Başkan Yardımcısı Robert Gordon, yeni

Alpha serverürünleriyle kurumsal iş uygulamalarındaki güçlerinin

pekişeceğini söylediler.

rak Oracle'ın kullanılmasının

memnuniyet verici

olduğunu vurguladı.

Gordon, şirketlerin e-iş

konusunda yatırımlar

yaptığını ve geleceği gören

şirketlerin e-iş i ciddiye

aldıklarını sözlerine

ekledi.

Compaqve Oracle'ın,

yeni Alpha serverGS serisinin

performansını artırmak

ve tam donanımlı

toplam çözüm sunmak

amacıyla teknoloji işbirliği

yaptığını söyleyen

Gordon, Oracle mühendisleri,

Alpha platformu

üzerinde, Alpha VLM64

(Geniş Bellek) olanaklarına

dayanarak yeni bir

VLDB (Geniş veritabanı)

tasarladıklarını belirtti.

Böylece, Oracle veritabanının

Alpha server

GS sunucular üzerinde :«

kat fazla performansve ¢

kat fazla bellek kapasite

siyle çalışmasının sağ

yandığına değindi.

Alpha server'lar üze

rinde en iyi ürün per for

mans karşılaştırma so

suçlarını hep Oracle il:

aldıklarını söyleye

Compaq Türkiye Alp

haServer Sunucular Ürü
Yöneticisi Ferhat Dil

man, Alpha server Gi

serisinin Özellikle e-iş

telekomünikasyon, ban

kaç ılık, finans, bilimse

araştırmalar, kurumsa

kaynak planlaması vi

veritabanı uygulamalar

gibi alanlarda kesintisi:

çalışabilen bilgi işlemsis

temlerinin kurulmasın

sağladığını belirtti. m

bihaber@inter pro.com.t.

Topum artık Topum Teknoloji”
epum, yeni

stratejisi doğrultusunda

adını

Topum

Teknoloji” olarak değiştirdi.

Bugüne kadar Topum

Temel Bilgiler programlama

ve Uygulama

Merkezi olan şirket adi-

nın, Topum Teknoloji,

Programlama ve uygulama

Merkezi” olarak

değiştirildiğini duyurdu.

Genel Müdür Hakkı

Sevad, şirketin artık

kısaca Topum Teknolo-

jr olarak anılacağını

belirtirken, bu değişikli-

gin nedenini ise şöyle

açıkladı: "Bu yıldanitibaren

stratejimiz, e-teknoloji

çözüm ve hizmet

lerinde yoğunlaşmak

Misyonumuz, dijital

devrimi yaratan tekne

lobilerden müşterileri

mizin en iyi biçimde ya

harlanmasını sağlamak”

Bu misyon ve stratej

doğrultusunda, şirke

adını da değiştirme ge

reği duyduk.” m
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VeezyGo’dan sonra

Fun keyfırtınası
HABER MERKEZİ

Sayfa | >

İnternetli PC kampanyası

furyasını başlatan

Ves telnet bu projesiyle

geçtiğimiz yıl yaklaşık

80 bin kişiyi PC ve İnter-
nete kavuşturmuştu.

Daha sonra bunun benzeri

birçok kampanya

pazarda boygösterdi.

Ves telnet, VeezyGo

kampanyası ile gösterdi-

di başarıyı şimdi yeni bir

kampanya ile pekiştirmeyi

amaçlıyor. Vested-

Net, VeezyFun adını verdiği

İnternet erişimli yeni

bir paketle pazara çıkıyor.

Tüketicilere büyük

bir fırsat sunmayı

amaçlayan kampanya

modeli, VeezyGo mode-

Ves telnet,1999 yılına damgasını

vuran VeezyGo projesinden sonra

şimdi de 2000 yılının projesini

açıkladı: VeezyFun, Fun key.

line çok benziyor.
VeezyFun adındaki paketin

CD, TV, DVD,ınternet
özelliği bulunuyor.

Yani paketle müzik dinlenebiliyor,

TV izlenebiliyor,

DVD film seyredilebiliyor,

İnternet'e girilebiliyor.

Paketin içindeki erişim

cihazının adı, Fun key.

Sistemin bileşenleri şöyle:

Bir ekranı ve klavyesi

olan cihaz, Windows CE

işletim sistemi temelli.

Cihazın sabit diski yok.

Ancak içerisinde işlemcisi

ve ana kartı mevcut.

TV izlemek için de bir

TV kartı bulunuyor.

Fun key/'inhedefkitlesi,

evine yüksekfiyatlardan

dolayı PC alamayan

kesim.

Bir PC'nin3'te birifiyatına

satışa sunulacak

Fun key,tüketiciye 36 ay

taksitlendirilme yöntemi

ile sunuluyor.

Fun key'in, Veezy-

Go'nun pazarda yakaladığı

başarıyı yakalaması

bekleniyor. m

bihaber@ inter pro.com.tr

Bankacılık işlemleri

kolaylaşıyor
bireysel bankacılıkta

yenilikler

yapmaya

devameden Fi-

nansbank, “İnternet bankacılığı”

ve "Telefon

Bankacılığı" projelerini,

Finanstan Genel müdürlük

Binası'ndatanıttı.

İlgi-İşlem Merkezi adı

altında geliştirilen internet

Bankacılığı ve telefon

Bankacılığı uygulamaları

ile banka şubesini

ev veya ofis ortamınata-

Düzeltme

Gazetemizin

268'inci —sayısında

"Beyaz İletişim semineri
kısa süre sonra

Kayseri'de” başlığı altında

yer alan habere

ilişkin olarak Beyaz

İletişim bir açıklama
yaptı. Yapılan açıklamada

söz konusu seminerlerin

Kayseri'de

yapılmayacağı belirtildi.

Düzeltir, özür dileriz.

siyan Finanstan, heriki

hizmet ile bankacılık işlemlerini

kolaylaştırmayı

hedefliyor.

240 hatile hizmet
Finanstan ın

www.finans bank.com.tr

adresinden, bankacılık

uzmanına not bırakma ve

chat yapma, EFT, havale,

kredi kartı başvurusu,

otomatik ödeme, kredi

kartı mail order işlemlerine

(elektronik alışveriş)

kapatma, fatura ödemeleri

ve repo bağlayıp kırma

gibi bankacılık işlemleri

yapılabiliyor.

Internet bankacılığı

projesinin yazılımını

kendi bünyesinde gerçekleştiren

Finanstan,
Internet ve telefon bankacılığı

entegrasyonunda

(Chat, Call me Back)

NCR,Lazarus ve Cantek

şirketleri ile çalıştı.

Finanstan, yeniden

yapılandırdığı telefon

bankacılığı hizmeti ile

bankacılık işlemlerinin

telefon ile yapılmasını da

sağlıyor. 444 0 900 numaralı

telefon bankacılı81

merkezini arayan

müşteriler tüm bankacı-

lik işlemlerini telefonla

yapabiliyorlar. Finans-

bank, Kontak Merkezi

sisteminin sistem entel-

rat örüolarak NCR sirke-

ti liderliğinde Lucent-

Definite, ITD/IVR- sesli

yanıt sistemleri- inter voice.

Merit/Nice —ses ka-

yit sistemleri, CTI/Com-

outer Telephony İntegral-

tion-Geneses şirketleri

ile ortak çalıştı. Telefon

bankacılığına toplam

120 hat ile başlayan

Finanstan, yıl sonunda

240 hat ile hizmet vermeyi

hedefliyor.

Türkiye'de henüz uygulanmayan

chat ve call

me back (beni geri ara)

fonksiyonları eklenerek

Internet ve telefon bankacılığı

arasındabir ilişki

kurulmasını sağlayan

İlgi-İşlem Merkezi
projesinin maliyetinin

yaklaşık 3 milyon dolar

olarak gerçekleşti. Ml

Compaq
ürünleri de
kanatlarımız
altında.
Koç sistem,Dünya'nın en büyük PCüreticisi Compaagile sürdürdüğü

stratejik işbirliği kapsamında tüm Compaq ürünlerine bakım, onarım,

destek hizmetleri de veriyor.

Koç sistem Hizmetler Grubu, müşterilerinin gereksinimleri

doğrultusunda 7 gün x 24 saat, yurdun her yöresine ulaşan 18 bakım

merkezinden bakım ve destek hizmeti sağlıyor. Haftada ortalama

2500 soruna, 2 saat içerisinde yerinde müdahale eden uzman

kadrosuyla, sorunların »80'ine ilk müdahalede çözüm getiriyor; yazılım

destek çağrılarına ortalama 18 dakikada yanıt veriyor.

Compaq'ın yanı sıra Attachmate, Beko, Belonia, Cabletron, Cisco,
EMC, Legato, Lucent, Microsoft, Sun, Unisys, Veritas, Xerox gibi
Dünya'nın önde gelen markalarının ürünlerine destek veren; sistem

yazılımları, iletişim yazılımları ve veri tabanlarının kuruluşlarını planlayıp

gerçekleştiren Hizmetler Grubu; sorunlara telefonla, yerinde ve uzaktan
bağlantı yollarıyla destek veriyor ve danışmanlık hizmetleri sunuyor.  
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telefon bankacılı81

merkezini arayan

müşteriler tüm bankacı-

lik işlemlerini telefonla

yapabiliyorlar. Finans-

bank, Kontak Merkezi

sisteminin sistem entel-

rat örüolarak NCR sirke-

ti liderliğinde Lucent-

Definite, ITD/IVR- sesli

yanıt sistemleri- inter voice.

Merit/Nice —ses ka-

yit sistemleri, CTI/Com-

outer Telephony İntegral-

tion-Geneses şirketleri

ile ortak çalıştı. Telefon

bankacılığına toplam

120 hat ile başlayan

Finanstan, yıl sonunda

240 hat ile hizmet vermeyi

hedefliyor.

Türkiye'de henüz uygulanmayan

chat ve call

me back (beni geri ara)

fonksiyonları eklenerek

Internet ve telefon bankacılığı

arasındabir ilişki

kurulmasını sağlayan

İlgi-İşlem Merkezi
projesinin maliyetinin

yaklaşık 3 milyon dolar

olarak gerçekleşti. Ml

Compaq
ürünleri de
kanatlarımız
altında.
Koç sistem,Dünya'nın en büyük PCüreticisi Compaagile sürdürdüğü

stratejik işbirliği kapsamında tüm Compaq ürünlerine bakım, onarım,

destek hizmetleri de veriyor.

Koç sistem Hizmetler Grubu, müşterilerinin gereksinimleri

doğrultusunda 7 gün x 24 saat, yurdun her yöresine ulaşan 18 bakım

merkezinden bakım ve destek hizmeti sağlıyor. Haftada ortalama

2500 soruna, 2 saat içerisinde yerinde müdahale eden uzman

kadrosuyla, sorunların »80'ine ilk müdahalede çözüm getiriyor; yazılım

destek çağrılarına ortalama 18 dakikada yanıt veriyor.

Compaq'ın yanı sıra Attachmate, Beko, Belonia, Cabletron, Cisco,
EMC, Legato, Lucent, Microsoft, Sun, Unisys, Veritas, Xerox gibi
Dünya'nın önde gelen markalarının ürünlerine destek veren; sistem

yazılımları, iletişim yazılımları ve veri tabanlarının kuruluşlarını planlayıp

gerçekleştiren Hizmetler Grubu; sorunlara telefonla, yerinde ve uzaktan
bağlantı yollarıyla destek veriyor ve danışmanlık hizmetleri sunuyor.  



  



SOYU! ek yanıtı var: Compaq. Eğer işiniz, farklı

imlere uygulanabilir, hızlı, ölçeklenebilir ve tam

anlamıyla güvenilir bir sistemi

çektiriyorsa, 64 bit Alpha sunucuları

çalışan Compaq İru 64 Unıx
Unix ortamlarında
RC Cluster, sızın için en uygun çözüm.

Çünkü, Cluster teknolojisini bizzat

Compaq geliştirdi. Çünkü, Compaq'ın

'kritik görev' hizmetleri, işlerinizin 
“gün 24 saat, aksamadan yürümesiiçin, hepsizinle.

Evet, dünyadaki en büyük şirketler Compaq'ı kullanıyorsa,

bununiyi bir nedeni olmalı. Compaq hakkında daha

kapsamlı bilgi için bize www.compaq.com.tr adresinden

ya da 0216 391 84 30 no'lutelefondanulaşabilirsiniz.
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2. Apple Şenl

ilkem, Apple ürünlerini

ve çözümlerini,

& —İl Haziran

2000 tarihleri arasında

TBMM Milli Saraylar

Daire Başkanlığı'na bağlı Dol-

mabahçe Kültür Merkezi'nde

düzenleyeceği Apple Şenliği

2000'de tanıtacak.

Geçen sene Kasım ayında

düzenlenen Apple Şenliği, 2

bin Mac kullanıcısı ve bin potansiyel

kullanıcıyı bir araya

getirmişti. Bu yılki Apple şenliği

2000'e katılımın 7-8 bin

civarında olması beklenirken,

Bilkom, Apple Şenliği ile eski

kullanıcılara olduğu kadaryeni

kullanıcılara seslenerek, Apple

sayar şenliği haline getirmeyi

hedefliyor.

Apple soft Ürün Müdürü
Serge Robe'un ana konuşmacı

olacağı şenlikte, Robe, 9 haziran

2000 günü saat 17.00'de

Apple'ın ilk Unix tabanlı işletim

sistemi Mac OS X'in de-

mos unu yapacak. Şenlik bo 

.

iği nde heyecan dorukta

Apple'ın Türkiye dağıtıcısı olan Bilkom,

geçtiğimiz yıl ilkini düzenlediği ve tüm

Apple dostlarının katıldığı şenliğin

ikincisini düzenliyor.

unca her

gün saat

11.00 ile

18.00

sında iki ayara-

ri salonda

çeşitli sunular

yapılırken, Kültür. merkezinin

açık alanında ise 4-14

yaş grubu çocuklar arasında

çeşitli yarışmalar düzenlenecek.

Bu yarışmadaderecealanlara

çeşitli hediyelerverilirken,

ilk gece ziyaretçiler ücretsiz

konseri izleyebilecekler.

Tanıtım seminerlerinde, Ou-

içkime. Final Cut Pro, ımo-

vie. QTSS. Web objects ve

Mac OS X gibi yazılım ürünleri

ile Apple'in donanım ürünleri

tanıtılacak. Bilkom 'unbilgisayar

Destekli Öğrenim yaklaşımının

da anlatılacağı şenlikte,

10 Haziran günü Bilkom

denetiminde eğitim projelerini

gerçekleştiren okullar projelerini

tanıtacaklar. Bunlardan en

başarılı projeye sahip okul seçilerek

ödüllendirilecek.

Bilkom'un organize ettiği

“iMac ve Ben”

metrajlı film yarışmasında fi-

konulu kısa

nale kalan 10 eserşenlikte yarışacak.

Yarışmanın birincisine

verilecek ödülün yanı sıra ya-

atışmayı destekleyen Radikal

gazetesi de bir yarışmacıya radikal

Sanat Ödülü verecek.

8-9-10 Haziran 2000 günleri,

her gün saat 10:00 ile 20:00

arası ziyaretçilere açık olacak

şenliğin son günü olan 11 Ha-

sıran 2000 tarihinde ise etkinlikler,

noter huzurunda yapılacak

olan iMac DV çekilişi ile

saat 19:00'da sonaerecek. Ml

Internet'te buluşma

noktası: Cisco Expo
dünyadaher yıl başarılı

bir. şekilde

düzenlenen Cisco

Expo 2000 etkinli-

Si bu yıl İstanbul'a taşındı.

Cisco Systems Türkiye, Cisco

Expo'yu ilk kez Türkiye'de

düzenliyor. 23 Mayıs tarihinde

Ceylan İntercontinental de

yapılacak olan seminer, yurt-

dişi ve Türkiye ofislerinden

uzman Cisco kadrosuveiş ortaklarının

sunumlarıyla renklenecek.

Gün boyunca 25 ayrı

çalışma grubunun yeralacağı

etkinlik, Internet teknolojisinin

teknik altyapısı, sağlık,

eğitim, finans, üretim alanlarında

İnternet'in kullanımı e-

ticaret, müşteri ilişkileri, e-tedarik

zinciri yönetimi gibi yeni

dünyada yer almak isteyen

şirketlerin ilgisini çekecek konular

üzerinde durulacak.

Teknoloji çalışma gruplarında

ise ağ bilgi işlem video çözümleri,

Cisco ses, veri, görüntü

entegrasyonu stratejisi,

tel ekom ses çözümleri, güvenlik

çözümleri, İP hizmetleri,

kablosuz teknolojiler, DSL

ve kablo teknolojileri gibi konular

üzerinde durulacak.

Cisco Expo seminerlerinin

düzenlendiği ülkeler arasında

ABD, Polonya, Hollanda,

Çek Cumhuriyeti veİsrail yer

alıyor.

Cisco, bir Internet şirketi

olarak ulaştığı başarılı noktayı

ve şirketlerin de islerini ınternet'e

taşımaları halinde başarıyı

yakalayabileceklerini

Expo 2000'de anlatacak.

Etkinliğin bu yılki

sponsorları Ernst& Young,

HP, IBM, Oracle, Superonli-

ne. Expo 2000'de Cisco'nun

iş ortakları İnternet ile ilgili

ana

çözümlerini stantlarında sergileyecekler.

Cisco Expo 2000'e kayıt

için:

nars m

WWW.CİSCO.com/semi-

  
* | Cisco Expo 2000 semineri

YER: Ceylan

11/9.00

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: e-kayıt: www.cisco.com/seminars

kod:S821,

Bilgi için: www.cisco.com/tr/expo2000

İntercontinental ote23
Mayıs

* |NCR’in CRM semineri
YER: Conrad İnternational Oteli/14.00

23 Mayıs KATILIM KOŞULLARI: Katılımiçin
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: NCR/
0216-474 00 00

* 4, Lotus zirvesi
YER: Swissotel

KATILIM KOŞULLARI: İlgili olan

herkes katılabilir.

AYRINTILI BİLGİ:
melda@ber say.com.tr

23 Mayıs (

Compayg'ın teknoloji

23-26 — sempozyumu
Mayıs. KONU: Compaq NonStop business

çözümleri

YER: ICM, Münih-Almanya

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ:
www.compaq.com/emea/cts2000

Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler

© Compaq kurumsal çözümler

günü
YER: Hilton oteli-Ankara/9.30

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: www.compaq.com.tr/ankara,

0312-446 02 90

23 Mayıs

 

Türkiye'de e-business

konferansı
YER: Ceylan İntercontinental Oteli

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: MANER/02 12-282 49 96

24-25

Mayıs

* Policy Based Networking se24

Mayıs min erive kokteyli
YER: Istanbul Dedeman Oteli/14.30

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Planet/0212-274 91 85, seminer@planet.net.tr

* IBM ve The Economist

ortaklığında düzenlenen

konferans
KONU: e-business'in Türk iş dünyası

için yarattığı fırsatlar

YER: Ceylan İntercontinental Otel/9.00

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Dolores Borons,
444 0-20 7830 11 47

24 Mayıs

* Microsoft çay saati
KONU: SOL Server 2000 Relational

Engine

YER: Microsoft Istanbul/15.00

KATILIM KOŞULLARI: Teknik kişi-

lere açık olan toplantıya kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ:
http://www.microsoft.com/türkiye/etkinlikler

24 Mayıs

 

* /4. Lotus zirvesi

YER: Sheraton Oteli-Ankara

KATILIM KOŞULLARI: İlgili olan

herkes katılabilir.

AYRINTILI BİLGİ:

25 Mayıs

melda@ber-

say.com.tr

* Bull'un akilli kartlar semineri
YER: The Marmara Oteli/10.00

KATILIM KOŞULLARI: Sunumlar

İngilizce olup, katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Bull/0212-275 17 72

26 Mayıs

 

? Lucent'ın roadshow'u
KONU: Lucent Cajun kampüs çözümleri,

Clear Track VoOFR çözümleri ve managed

firewall (LMF) irinleri tan itila-

çak.

YER: Çırgan Sarayi/13.30

KATILIM KOŞULLARI: İlgili olan herkes kayıt

yaptırarak katılabilir.

AYRINTILI BİLGİ: Armada/0212-230 89 80

29 Mayıs

 

Bu köşede yayınlanmasını istediğiniz etkinlikleriniz ile ilgili bilgileri dilesa@inter pro.com.tradresine gönderebilirsiniz. Etkinliklerdeki değişiklikler ve yeni

etkinlikler için www.benet.com.tr adresine bakabilirsiniz.
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 Etkinlik Haberleri

2. Apple Şenl

ilkem, Apple ürünlerini

ve çözümlerini,

& —İl Haziran

2000 tarihleri arasında

TBMM Milli Saraylar

Daire Başkanlığı'na bağlı Dol-

mabahçe Kültür Merkezi'nde

düzenleyeceği Apple Şenliği

2000'de tanıtacak.

Geçen sene Kasım ayında

düzenlenen Apple Şenliği, 2

bin Mac kullanıcısı ve bin potansiyel

kullanıcıyı bir araya

getirmişti. Bu yılki Apple şenliği

2000'e katılımın 7-8 bin

civarında olması beklenirken,

Bilkom, Apple Şenliği ile eski

kullanıcılara olduğu kadaryeni

kullanıcılara seslenerek, Apple

sayar şenliği haline getirmeyi

hedefliyor.

Apple soft Ürün Müdürü
Serge Robe'un ana konuşmacı

olacağı şenlikte, Robe, 9 haziran

2000 günü saat 17.00'de

Apple'ın ilk Unix tabanlı işletim

sistemi Mac OS X'in de-

mos unu yapacak. Şenlik bo 

.

iği nde heyecan dorukta

Apple'ın Türkiye dağıtıcısı olan Bilkom,

geçtiğimiz yıl ilkini düzenlediği ve tüm

Apple dostlarının katıldığı şenliğin

ikincisini düzenliyor.

unca her

gün saat

11.00 ile

18.00

sında iki ayara-

ri salonda

çeşitli sunular

yapılırken, Kültür. merkezinin

açık alanında ise 4-14

yaş grubu çocuklar arasında

çeşitli yarışmalar düzenlenecek.

Bu yarışmadaderecealanlara

çeşitli hediyelerverilirken,

ilk gece ziyaretçiler ücretsiz

konseri izleyebilecekler.

Tanıtım seminerlerinde, Ou-

içkime. Final Cut Pro, ımo-

vie. QTSS. Web objects ve

Mac OS X gibi yazılım ürünleri

ile Apple'in donanım ürünleri

tanıtılacak. Bilkom 'unbilgisayar

Destekli Öğrenim yaklaşımının

da anlatılacağı şenlikte,

10 Haziran günü Bilkom

denetiminde eğitim projelerini

gerçekleştiren okullar projelerini

tanıtacaklar. Bunlardan en

başarılı projeye sahip okul seçilerek

ödüllendirilecek.

Bilkom'un organize ettiği

“iMac ve Ben”

metrajlı film yarışmasında fi-

konulu kısa

nale kalan 10 eserşenlikte yarışacak.

Yarışmanın birincisine

verilecek ödülün yanı sıra ya-

atışmayı destekleyen Radikal

gazetesi de bir yarışmacıya radikal

Sanat Ödülü verecek.

8-9-10 Haziran 2000 günleri,

her gün saat 10:00 ile 20:00

arası ziyaretçilere açık olacak

şenliğin son günü olan 11 Ha-

sıran 2000 tarihinde ise etkinlikler,

noter huzurunda yapılacak

olan iMac DV çekilişi ile

saat 19:00'da sonaerecek. Ml

Internet'te buluşma

noktası: Cisco Expo
dünyadaher yıl başarılı

bir. şekilde

düzenlenen Cisco

Expo 2000 etkinli-

Si bu yıl İstanbul'a taşındı.

Cisco Systems Türkiye, Cisco

Expo'yu ilk kez Türkiye'de

düzenliyor. 23 Mayıs tarihinde

Ceylan İntercontinental de

yapılacak olan seminer, yurt-

dişi ve Türkiye ofislerinden

uzman Cisco kadrosuveiş ortaklarının

sunumlarıyla renklenecek.

Gün boyunca 25 ayrı

çalışma grubunun yeralacağı

etkinlik, Internet teknolojisinin

teknik altyapısı, sağlık,

eğitim, finans, üretim alanlarında

İnternet'in kullanımı e-

ticaret, müşteri ilişkileri, e-tedarik

zinciri yönetimi gibi yeni

dünyada yer almak isteyen

şirketlerin ilgisini çekecek konular

üzerinde durulacak.

Teknoloji çalışma gruplarında

ise ağ bilgi işlem video çözümleri,

Cisco ses, veri, görüntü

entegrasyonu stratejisi,

tel ekom ses çözümleri, güvenlik

çözümleri, İP hizmetleri,

kablosuz teknolojiler, DSL

ve kablo teknolojileri gibi konular

üzerinde durulacak.

Cisco Expo seminerlerinin

düzenlendiği ülkeler arasında

ABD, Polonya, Hollanda,

Çek Cumhuriyeti veİsrail yer

alıyor.

Cisco, bir Internet şirketi

olarak ulaştığı başarılı noktayı

ve şirketlerin de islerini ınternet'e

taşımaları halinde başarıyı

yakalayabileceklerini

Expo 2000'de anlatacak.

Etkinliğin bu yılki

sponsorları Ernst& Young,

HP, IBM, Oracle, Superonli-

ne. Expo 2000'de Cisco'nun

iş ortakları İnternet ile ilgili

ana

çözümlerini stantlarında sergileyecekler.

Cisco Expo 2000'e kayıt

için:

nars m

WWW.CİSCO.com/semi-

  
* | Cisco Expo 2000 semineri

YER: Ceylan

11/9.00

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: e-kayıt: www.cisco.com/seminars

kod:S821,

Bilgi için: www.cisco.com/tr/expo2000

İntercontinental ote23
Mayıs

* |NCR’in CRM semineri
YER: Conrad İnternational Oteli/14.00

23 Mayıs KATILIM KOŞULLARI: Katılımiçin
kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: NCR/
0216-474 00 00

* 4, Lotus zirvesi
YER: Swissotel

KATILIM KOŞULLARI: İlgili olan

herkes katılabilir.

AYRINTILI BİLGİ:
melda@ber say.com.tr

23 Mayıs (

Compayg'ın teknoloji

23-26 — sempozyumu
Mayıs. KONU: Compaq NonStop business

çözümleri

YER: ICM, Münih-Almanya

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ:
www.compaq.com/emea/cts2000

Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler Etkinlikler

© Compaq kurumsal çözümler

günü
YER: Hilton oteli-Ankara/9.30

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: www.compaq.com.tr/ankara,

0312-446 02 90

23 Mayıs

 

Türkiye'de e-business

konferansı
YER: Ceylan İntercontinental Oteli

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: MANER/02 12-282 49 96

24-25

Mayıs

* Policy Based Networking se24

Mayıs min erive kokteyli
YER: Istanbul Dedeman Oteli/14.30

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için

kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Planet/0212-274 91 85, seminer@planet.net.tr

* IBM ve The Economist

ortaklığında düzenlenen

konferans
KONU: e-business'in Türk iş dünyası

için yarattığı fırsatlar

YER: Ceylan İntercontinental Otel/9.00

KATILIM KOŞULLARI: Katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Dolores Borons,
444 0-20 7830 11 47

24 Mayıs

* Microsoft çay saati
KONU: SOL Server 2000 Relational

Engine

YER: Microsoft Istanbul/15.00

KATILIM KOŞULLARI: Teknik kişi-

lere açık olan toplantıya kayıt yaptırmak gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ:
http://www.microsoft.com/türkiye/etkinlikler

24 Mayıs

 

* /4. Lotus zirvesi

YER: Sheraton Oteli-Ankara

KATILIM KOŞULLARI: İlgili olan

herkes katılabilir.

AYRINTILI BİLGİ:

25 Mayıs

melda@ber-

say.com.tr

* Bull'un akilli kartlar semineri
YER: The Marmara Oteli/10.00

KATILIM KOŞULLARI: Sunumlar

İngilizce olup, katılım için kayıt yaptırmak

gerekiyor.

AYRINTILI BİLGİ: Bull/0212-275 17 72

26 Mayıs

 

? Lucent'ın roadshow'u
KONU: Lucent Cajun kampüs çözümleri,

Clear Track VoOFR çözümleri ve managed

firewall (LMF) irinleri tan itila-

çak.

YER: Çırgan Sarayi/13.30

KATILIM KOŞULLARI: İlgili olan herkes kayıt

yaptırarak katılabilir.

AYRINTILI BİLGİ: Armada/0212-230 89 80

29 Mayıs

 

Bu köşede yayınlanmasını istediğiniz etkinlikleriniz ile ilgili bilgileri dilesa@inter pro.com.tradresine gönderebilirsiniz. Etkinliklerdeki değişiklikler ve yeni

etkinlikler için www.benet.com.tr adresine bakabilirsiniz.
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Yatırımcıya gereken hersey:

www.demiryatirim.com.tr

e En son İMKB haberleri

e Günlük piyasa yorumları

e Günlük, haftalık, aylık araştırma raporları

e Portföy önerileri

e Şirket raporları

e Teknik analiz

e Borsada anında alım, satım

e Bireysel vergi danışmanlığı |

e Yatırım fonlarıile ilgili öğrenmek istediğiniz hersey

  db) [D

 
Yatırımcıya gereken hersey:

www.demiryatirim.com.tr

e En son İMKB haberleri

e Günlük piyasa yorumları

e Günlük, haftalık, aylık araştırma raporları

e Portföy önerileri

e Şirket raporları

e Teknik analiz

e Borsada anında alım, satım

e Bireysel vergi danışmanlığı |

e Yatırım fonlarıile ilgili öğrenmek istediğiniz hersey

  db) [D
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Turkcell’e

yeni web sitesi
ürk cell'in web

sitesi abonelerden

gelen istekler

doğrultusunda

yenilendi. yenilenmenin

ana temeli, ziyaretçilerin

bilgilere daha

kolaylıkla ulaşmalarını

sağlamak. 6 haftalık

çalışma sonucunda yenilenen

siteye ziyaretle-

rin aradıkları bilgiye hız-

la ulaşmaları için kısa

yollar eklendi. Siteye,
abonelik bilgileri, sık sorulan

sorular, sizin servi-

sınız. bölümleri eklendi.

Turkcell'in websitesinin

günde ortalama 240 bin

kişi tarafından ziyaret

edildiği bildiriliyor. m

Paketinizi cep

telefonundan

takip edin
HL, WAP ve

SMS sistemleriyle,

müşterilerine

gönderisini her an her

yerden takip edebilme

olanağı sunuyor. DHL,

WAP Track uygulamasıyla

müşterilerine gönderilerini

WAP uyumlu

GSM ağı ile tüm dünya

üzerinden takip etme

olanağı sağlıyor. bilgiler,

DHL'in uluslararası

ortak veritabanındanalıcıya

ulaşıyor. WAP sistemi,

DHL web adresinin

kullanımının yaygınlaşmasına

yardımcı olmayı

hedefliyor. böylece

müşteri, gön derisiyle

ilgili işlemi WAP uyumlu

cep telefonundan gerçekleştirebilecek.

DHL,

çevrim içi sisteminin şii-

yekli olarak güncelleştirilmesiyle

WAP hizmeti

kapsamlı ve hızlı bir şekilde

müşteriye sunulacak.

ME

Intel, hatalı parça içeren

ana kartlarıdeğiştiriyor
ntel, bazı ana kartlar

da kullanılan MTH

(Memory Translator

Hub) isimli komplo-

nen tin arızalı olduğunu

tespit etti ve hatalı ana-

kartları ücretsiz olarak de-

Şişireceğini açıkladı.

Intel, hatalı MTH ların

bulunduğu

gürültü oluşturacak sesler

çıktığını tespit etti. Busistemler

ara ara kendi kendine

kapanıp açılıyor. veya

kilitleniyorlar. Ayrıca,

gürültü çok artarsa verile-

rın zarar görmesine de yol

açabiliyor. Intel laboratuvarlarında

yapılan yapay

yük testlerinde de, bazı

durumlarda verilerde bozulma

olduğu gözlendi.

sistemlerde

Intel, sitesine yerleştirdiği

bir. yardımcı yazılımla,

kullanıcıların, sistemlerinde

MTH kullanılıp kullanılmadığını

tespit etmelerine

yardımcı oluyor.

Alakart üzerinde bulu-

Vad §
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nan ve SDRAM belleğin-

den gelen işaretleri Intel

820 Chipset'e çevirmeişlevi

gören komponentler

olan MTH'lar 1999 kasım

da piyasaya verilmeye

başlandı. O tarihten

önceki sistemlerde böyle

bir sorun bulunmuyor.

Intel, bilgisayarüreticileri,

ana kartüreticileri ve

dağıtım kanalları gibi

müşterileri ile birlikte,

kullanıcıları bu sorundan

haberdar etmeye ve ana-

kartları değiştirmeye çalışıyor.
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Derginin bu sayısında, Progress Software'i ASP'ler

için sağladığı fırsatlar ve ASPEN projesiile ilgili detaylı

bilgiler, Progress Version 9.1'in yeni özellikleri

ve Version 9'dan farkları "En İyi Java Middleware"
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istiyorsunuz

amabunlarla ilgili bilgilere

nasıl ulaşacağınızı

bilmiyorsunuz. Supe-

ron line, mezun.com sitesinde
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Eğitim ve yaşam konusunda
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yer verilen sitede yaşam

giderlerinden, yeşil kart

çekilişlerine, tüm amerikan

üniversitelerine

ilişkin bilgilere yer ve-

tilmis. Ayrıca GAMT,

JRE. TOEFL, SAT gibi

sınavların da ayrıntıları-

Me-

Amerika'ya

na yer verilmiş.

zun.com,

herhangi bir sebeplegitmeyi

düşünüp henüz hiç

bir. girişimde bulunma-

miş kişilerden, tamamen

yerleşmiş ve yıllardır bu

ülkede yaşayanlara kadar

geniş bir kitleye hitap

ediyor.

www.bebek geliyor.

com

Doğum öncesi kadın

ve çocuk sağlığıile ilgili

bilgiler veren bebekgeli-

yor.com, anne

adaylarını değil, erkekleri

de bilgilendirerek, aileleri

eğitmeyi ve onları

sanal ortamda bir araya

getirmeyi hedefliyor.

sadece

Nitel ile Telsim,
ICAMES’e sponsor oldu

nitel, Boğazı-

¢i Üniversite-

si Miihendis-

lik Kuliibi

tarafından bes yıldır dii-

zenlenen uluslararası

proje yarışması [CA-

MES(İnternational cultural

Meeting of Engineering

Students) 2000'in proje

sponsoru, Telsim ise ana

anda Academic

sponsor oldu. Ayrıca

Nitel, ICAMES 2000

kapsamında 19 mayıs

ya düzenlenen Hisar

Partisi'nin co-sponsorları

arasında yeraldı.

1320 Mayıs tarihleri

arasındaki organizasyon,

Boğaziçi Üniversitesi

Rektörlüğü, mühendislik

Fakültesi Dekanlığı

ve TÜBİTAK işbirliği
ile gerçekleştirildi.

Uluslararası bir proje

yarışması olan ICA-

MES, tamamı öğrenciler

tarafından düzenlenen

bilim festivali

özelliğini taşıyor. İCA-

MES, çeşitli ülkelerden

gelen mühendislik öğrencilerini

kaynaştırmayı

ve belli konu başlıkları

altında takım halinde

çalışmalarını sağlamayı

amaçlıyor.
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iti bank e-card

kullanıcıları,
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yaptıkları

ve Türkiye içi teslimat

gerektiren alışverişler

için kargo ücreti ödemiyorlar.

E-card almak isteyenler,

başvuru formuna

Store'dan ulaşabiliyorlar.

Citibank-Store işbirliği

ile İnternet'te alışveriş

alışkanlığının yaygınlaştırılması

için tüketicilere

kolaylık sunulması

hedefleniyor. citibank

e-card sadece ınternet'te

yapılan alışverişlerde

geçerli olan, asıl

kredi kartınabağlı bir ek

kart olarak hizmete sunuldu.

Yıllık aidatı dört dolar

karşılığı Türk Lirası olarak

belirlenen e-card'a

sahip olmak için Yitip-

hone'nun 444 0 500 nolu

numarasını aramak

yeterli. m
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sira Expoturk ile ınternet

ortamındauluslararası

pazarlara açılmak isteyen

şirketlere maliyetlerini

azaltarak uygun koşullarda

mal ve hizmet

temin edebilecekleri ve

satabilecekleri bir ortam

sunuyor.

Özel ticaret
özelliğini taşıyan Expo-

turk'e üyeolanşirketler,

kendileriyle iş yapma

potansiyeline sahip yabancı

şirketlere kolayca

ulaşacak ve yurt dışından

sadece Expoturk abone-

sitesi

lerine özel gelecek müşteri

taleplerini daha kolay

öğrenmefırsatı bulacaklar.
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nin ISO 9000 ve diğer

kalite modelleriyle ilişkileri

tartışılacak.

Sağlıkta Kalite grubu'nun

çalışmalarının bir

değerlendirmesinin de yer

alacağı sempozyumda,

kamu ve üniversite hastanelerinde

ISO 9000 standart

Uygulamaları ve özel

hastanelerde ISO 9000 ve

Akreditasyon Standartları

Uygulamaları tanıtılarak

tartışılacak. m
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Bir aksaklık saptandı.

Başarısızlık saldırıyor.
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durum analizi yapar ve sorunlu bölge sarılır.
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4.179$

HP Net serverLC2000 (D8519A)
Intel® Pentium® lil işlemci-600 MHz /133 MHz FSB hız:

2 işlemci destesi/128MB 133MHz ECC SDRAM bellek (4GB maksimum)

Entegreiki kanal Ultra2 SCSI kontrol kart:

Hot-Swap/Redundant güç kaynağı (opsiyonel)

6 adet dahili Hot-Swap Ultra2 SCSI disk yuvası

32xCD-ROM/1.44 MB floppy disk strticii/Entegre 10/100TX PCI Network kartı

HP Top tools,HP Open viewManages/SE yönetim yazi imlan/

            

    
  

  

  

 
w
n

HP Net serverNavigator CD ile kolay kurulum/

Entegre HP RemoteAssistant ile uzaktan yönetim imkanı

Windows 2000 desteği/ HP mühendisleri tarafından 3 yıl müşteri yerinde garanti

HP Destek Plaza: (212) 221 69 69 invent

www.hp.com.tr

Tavsiye edilen, KDV hariç satış fiyatıdır

PENTİUM VE INTEL İNSİDE LOGOSU, INTEL CORPORATİON'IN ABD'DE TESCİLLİ MARKALARI, MMX TİCARİ MARKASIDIR. MİCROSOFT VE WİNDOWS, MİCROSOFT CORPORATİON'IN ABD'DE TESCİLLİ MARKALARI VE WİNDOWS NT ABD'DE TİCARİ MARKASIDIR

AYRINTILI BİLGİ İÇİN HEMEN ARAYIN:

59 ANI (312) 441 44 41 ART COM(312) 417 82 45 DATA SİSTEM(312) 446 98 91 DAT ASEL(312) 425 67 21
>ADANA SERVİS (322) 454 20 53 AFYON BİLGİ SARAY (272) 215 75 36 ANKARA 4S (312) 419.00 37 ADA (312) 467 58 12 A 21 INTRA

44133 99 LN (312) 447 09 93 METU SOFT (312) 418 21 77 OMNİ TEKNOLOJİ (312) 446 46 51 PROMİL(312) 440 88 55 PRO KOM(312) 447 69 30 SERVİS (312) 44148 00 TOPUM(312) 468.8960 YATAY (312) 441 46 07 BURSA BAR KOM

  

J) Eady 204) 27110 90 MİNERVA (224) 25672 00 MONİTOR(224) 242 43 10 VETA (224) 251 48 44 DENİZLİ BİL SAN (258) 265 74 77 DAT ANET(258) 261 78 16 TUR KOM(258) 241 26 94 DİYARBAKIR HASIL (412) 228 5656 METRO (412)
223 94 36 ISTANBUL ASK (212) 570 5163 AST RON(212) 274 47 75 ATA COM(212)281 49 60 AVİVA (212) 287 34 00 BASE COM(212) 272 51 30 BİL SER(212) 275 00 00 BİL TEKTAŞ(212) 222 38 72 BÜRO LİNK(212) 216 06 00 D&D (216
114 71 17 DATA MARKET (212) 232 22 49 DATA SİSTEM (212) 211 02 49 DAT ASEL(212) 274 71 78 DATASTORE (216) 455 74 66 DELTA (212) 232 85 71 DESTEK (212) 213 68 40 EKİM(212) 210 06 06 EPSİLON (212) 275 24 54 ERE NET(216

Reseller Program 38062 72 GEM-DATA (212) 269 10 84 KAKTÜS (212) 232 86 18 KİLİM(216) 336 02 60 KOM PUSAN(212) 279 89 21LABIRENT (212) 212 16:36 LOGİC (212) 212 36 64 MAESTRO (216) 324 04 77 MAKRO (216) 327 65 55 MARMARA BİLGİSAYAR
16) 418 67 34 MCR (212) 26749 17 MEB (216) 451 7193 NURGİL (212) 280 30 68 PERİ TUS(216) 445 50 69 PLEKOM (212) 21617 60 PROMİL (212) 325 42 02 PRO TEK(212) 210 17 30 PRO TEL(212) 281 90 60 REDOKS(212) 543 1110

SAN VA(216) 327 83 59 SERVİS (212) 280 94 10 SİSWA (212) 222 84 70 SMART (212) 249 61 51 SOFT BİLGİ İŞLEM (212)212 79 20 SOR BİL(212) 274 24 94 TEKNOGRAF (216) 418 27 02 TOLGA BİLGİ İŞLEM(212) 236 79 38

TOPUM(212) 272 78 40 YA-GE (212) 275 86 04 YATAY (212) 288 59 79 YILDIZ (212) 275 33 50 İZMİR CENTER (232) 489 82 00 DATA SİSTEM (232) 463 16 63 EGEBİMTES(232) 489 00 60 PERİ TUS(232) 446 73 60 SERVİS(232) 484 73 25

TEKNOBİM(232) 482 33 33 KAYSERİ MEGA (352) 231 77 01 KONYA ALA MAC(332) 320 65 20 BAR KOM(332) 237 40 40 BELA (332) 251 77 90 SAMSUNVİP (362) 230 88 52 TRABZON EPROM(462) 323 21 24
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HP ürünleri

Vizon -

show'da
hewlett packard,

Pera palas'ta

37 'nci-

sı düzenlenen

Türkiye'nin en büyük

moda gösterisi Vizonu-

how'da ürünlerini tanıttı.

Etkinlik

sektörden bir şirketin yer

aldığı tanıtım alanında

HP, PC ve çevre birimi

ürünlerini sergiledi. bunun

yanı sıra Vizonshow

süresince her

seanslarında yapılan çekilişle

ziyaretçilere HPOffi-

cele T 65 “Hepsi Biraya-

da” hediye edildi. Vi-

zon showsüresince kurulu

olan HP standında; HP

Desk jet950. HP Desk jet

840. HP Photo Smart

C500, HP Vectra. HP G

85 ürünleri sergilenip de-

oları yapıldı. m

Moda Deniz

Kulübü de

Internet'te
ön Bilgi sistemleri,

moda

Deniz kulübü

Derse-

g1'nin web sitesini hazır-

ladi. Moda Deniz Kulis-

bü'nünverdiği hizmetlere

www.modadenizku-

lubu.org.tr adresinden

ulaşmak mümkün. El

Sentim'den Dell PC kampanyası

intim, Dell'in

Optiplex GX 110

Multimedya modeli

ile Türkiye

pazarına yönelik kampanya

gerçekleştiriyor. kampanya

ile Sentim’in daği-

tic iliğini yaptığı Dell'in

multimedya özellikli bilgisayarı

Türk kullanıcılarına

sunuluyor.

Kampanyada satışı yapılan

Optiplex marka PC,

733/133 MHzişlemci 15

GB sabit disk, 128 MB

bellek, 12x DVD. 56K

faks/modem kartı, 17 inç

ekran, 16 MB TNT 64 ekran

kartı ve güçlü ses kartı

özelliklerine sahip.

Optiplex,  Superonli-

 

Ed — oz
5 — siz

nen 6 aylık Internet paketi

ve Yapı Kredi bankası

nıh tüketici kredisi desteği

kolaylığı ile sunuluyor.

Peşin fiyatı 1799 dolar+KDV

olan Optiplex

GX 110 Multimedya modeline

36 aya varan taksitlerle

de almak mümkün.

Kampanyada 100 dolar

peşin ödenirken, 12 ay

taksit için ayda 184 dolar,

 

18 ay 128 dolar, 24 ay

100 dolar ve 36 ayiçin 72

dolar ödeniyor. kampanya

süresince Optiplex bilgisayarlar,

Sentim bayileri,

Gen-Pa'nın Türkiye çapında

mağazaları ve Su-

per online'ın tüm

noktalarında tüketicilerin

ilgisine sunulacak. Me

Sentim/

0212-296 49 40

satış

Kurumlarae-ticaret hazırlığı
store, "microsoft

Kurumsal

Çözümler”

miner dizisinde

elektronik ticarette altyapı

çözümlerinitanıttı.

Hem Türkiye'nin sanal

çarşısı olarak hem de kurumlara

komple e-ticaret

çözümleri sunarak iki kulvarda

faaliyetlerini sürdüren

Store, Microsoft Ku-

Çözümler günü

nekatıldı.

E-ticaretin iki alanında

hizmet veren 1999 yılında

Enter Bilgisayar sistemleri

tarafından kurulan Esto-

Se-

rum sal

re, www.est ore.gen.tradresinde

tüketiciye güvenli

ve kapsamlı alışveriş ortamı

sunmaktadır. microsoft

platformu üzerinde

çalışan site, kredi kartı sisteminde

Garanti Bankası,

teslim ve sevkiyatta express

Kargo/FedEx gibi güvenilir

kuruluşlarlaişbirlik-

g1 içinde olan Store'un

ikinci uzmanlık alanı ise

elektronik ticarete geçmek

isteyen kurumlar için

teknik ve Lojistik altyapı

kurmaktır.

Düzenlenen seminerdizisinde

Store Genel Mii-

dürü Gülfem Aycan,

elektronik ticarette altyapı

sorununa ilişkin bir. sunum

yaptı. Şirketler e-ticarete

neden girmeli, ürün

seçiminde nelere dikkat

edilmeli konularına değinen

Aycan, e-ticarette başarı

için kurumların 8

anahtara ihtiyacı olduğunu

vurguladı. Bunları

doğruekip,sağlıklı analiz,

konsantrasyon, marka konumlandırma,

dağıtım

ağı, müşteri odaklı yaklaşım,

doğru teknolojiler ve

stratejik işbirlikleri başlıkları

altında inceledi. m

Xerox, bir ay uykusuz
he Document

xerox.

Habitat ve

AGİTten sonra,

Türkiye'de yapılan 3.

Company

büyük uluslararası organizasyon

olan "Dünya

Radyo Telekomünikas-

Konferansı(ITU)

nın tüm dokümantasyon

gereksinimini 24 saat ke-

yon

sın tisiz. çalışarak sağlayacak.

İstanbul Lütfi Kırdar

Uluslararası Kongre ve

Sergi Sarayı'nın yeni ek

binaları olan Rumeli fuar

ve Sergi Salonu'nda|

Mayıs-2 Haziran 2000

tarihleri arasında gerçekleştirilecek

olan Dünya

Radyo telekomünikasyon

Konferansı'nın tüm

dokümantasyon çoğaltım

hizmetlerini The document

Company Xerox

yapacak. Konferans için

bir ay boyunca 3 vardiya

halinde 24 saat çalışacak

Xerox çalışanları, dünyanın

144 ülkesinden gelen

3 bin uzmanınihtiyaç

duyduğu dokümanları

6 farklı renkte ve 3

farklı dilde kağıda basarak

katılımcıların kullanımlarına

sunacak.

Dokümantasyon hacmi

olarak bu konferansta

şimdiden 25 milyon kopya

basılı kağıdın kullanılacağı

hesaplanıyor.

ITU Konferansı'na

Gateway

bilgisayarlar

Dünya Radyo Teleks-

Konferans-

marka

bilgisayarlar kullanılıyor.

Yaklaşık 2 ay önce Türk

Telecomşirketinin bü iş

miinikasyon

si'nda Gateway

için açmış olduğu 290

adetlik bilgisayar ihalesi-

nı kazanan Omar, konferansa

Gateway E-4200

model bilgisayarları sağ-

diyor. Bu sistemlerde delegelerin

aynı anda 6 dilde

çeviri yapabilmeleri

için Arapça, Rusça, ingilizce,

Fransızca, ispanyolca

ve Çince klavyeler

kullanılıyor. 43 gün sürecek

bu konferansa kuruluş

aşamasında destek

veren Omar'ın Sistem

Destek Ekibi ise, organizasyon

sırasında çıkabilecek

her türlü aksaklığa

müdahale

edebilmek için etkinlikte

hazır bulunuyor.

Türkiye'de düzenlenen

böyle bir organizasyona

sağladığı katkıdan dolayı

gurur duyduklarını belirten

Omar Pazarlama

Müdürü Jülide Şinay,

bundanböyle butip başarılı.

organizasyonlarda

hem donanım olarak hem

de ekip olarak destek vereceklerini

söyledi. m

zamanında

 İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler
Kurum Kapsam Şartname Temini Resmi Gazete Son Başvuru
 

Milli Savunma Bakanlığı

İç Tedarik Dairesi
Başkanlığı

Türk Telekomünikasyon

A.Ş.

PTT Genel Müdürlüğü

Türk Telekomünikasyon

A.Ş.

Milli Savunma Bakanlığı

İç Tedarik Dairesi
Başkanlığı

26 kalem bilgisayar sistemi

donanım ve yazılım ürünleri

satın alınacak.

20 adet notebooksatın alınacak.

200 adet bilgisayar ve 200 adet

lazer yazıcı satın alınacak.

20 adet notebooksatın alınacak.

Bilgisayar sistemi donanım

ve yazılım ürünleri satın alınacak.

Şartnameler, MSB'lığı İç Tedarik Bölge Başkanlığı

Etlik-Ankara adresindenalınabilir.

Şartnameler, Ankara'da Türk Telekomünikasyon A.Ş. Malzeme

Dairesi Başkanlığı II. Satın Alma Şube Müdürlüğü veya İstanbul'da

Türk Telecom İstanbul Yakası Malzeme Müdürlüğü'nden

75 milyon TLkarşılığındaalınabilir.

Şartnameler, Ankara'da PTT Genel Müdürlüğü Malzeme Dairesi

Başkanlığı II. Satın Alma Şube Müdürlüğü'nden İstanbul'da

Avrupa Yakası PTT Başmüdürlüğü Malzeme Müdürlüğü'nden

10 milyon TL karşılığında alınabilir.

Şartnameler, Ankara'da Türk Telekomünikasyon A.Ş. Malzeme Dairesi 3 Mayıs 2000

Başkanlığı HI. Satın Alma Şube Müdürlüğü'nden veya İstanbul'da

Türk Telecom İstanbul Yakası Malzeme Müdürlüğü'nden

75 milyon TLkarşılığındaalınabilir.

Şartnameler, MSB'lığı İç Tedarik Bölge Başkanlığı

Etlik-Ankara adresinden alınabilir.

2 Mayıs 2000

13 Nisan 2000. 24 Mayıs 2000

10 Mayıs 2000 25 Mayıs 2000

25 Mayıs 2000

25 Mayıs 2000

13 Nisan 2000 28 Mayıs 2000

İhalelerdeki değişiklikler ve yeni ihaleler için www.benet.com.tr adresine bakabilirsiniz.
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HP ürünleri

Vizon -

show'da
hewlett packard,

Pera palas'ta

37 'nci-

sı düzenlenen

Türkiye'nin en büyük

moda gösterisi Vizonu-

how'da ürünlerini tanıttı.

Etkinlik

sektörden bir şirketin yer

aldığı tanıtım alanında

HP, PC ve çevre birimi

ürünlerini sergiledi. bunun

yanı sıra Vizonshow

süresince her

seanslarında yapılan çekilişle

ziyaretçilere HPOffi-

cele T 65 “Hepsi Biraya-

da” hediye edildi. Vi-

zon showsüresince kurulu

olan HP standında; HP

Desk jet950. HP Desk jet

840. HP Photo Smart

C500, HP Vectra. HP G

85 ürünleri sergilenip de-

oları yapıldı. m

Moda Deniz

Kulübü de

Internet'te
ön Bilgi sistemleri,

moda

Deniz kulübü

Derse-

g1'nin web sitesini hazır-

ladi. Moda Deniz Kulis-

bü'nünverdiği hizmetlere

www.modadenizku-

lubu.org.tr adresinden

ulaşmak mümkün. El

Sentim'den Dell PC kampanyası

intim, Dell'in

Optiplex GX 110

Multimedya modeli

ile Türkiye

pazarına yönelik kampanya

gerçekleştiriyor. kampanya

ile Sentim’in daği-

tic iliğini yaptığı Dell'in

multimedya özellikli bilgisayarı

Türk kullanıcılarına

sunuluyor.

Kampanyada satışı yapılan

Optiplex marka PC,

733/133 MHzişlemci 15

GB sabit disk, 128 MB

bellek, 12x DVD. 56K

faks/modem kartı, 17 inç

ekran, 16 MB TNT 64 ekran

kartı ve güçlü ses kartı

özelliklerine sahip.

Optiplex,  Superonli-

 

Ed — oz
5 — siz

nen 6 aylık Internet paketi

ve Yapı Kredi bankası

nıh tüketici kredisi desteği

kolaylığı ile sunuluyor.

Peşin fiyatı 1799 dolar+KDV

olan Optiplex

GX 110 Multimedya modeline

36 aya varan taksitlerle

de almak mümkün.

Kampanyada 100 dolar

peşin ödenirken, 12 ay

taksit için ayda 184 dolar,

 

18 ay 128 dolar, 24 ay

100 dolar ve 36 ayiçin 72

dolar ödeniyor. kampanya

süresince Optiplex bilgisayarlar,

Sentim bayileri,

Gen-Pa'nın Türkiye çapında

mağazaları ve Su-

per online'ın tüm

noktalarında tüketicilerin

ilgisine sunulacak. Me

Sentim/

0212-296 49 40

satış

Kurumlarae-ticaret hazırlığı
store, "microsoft

Kurumsal

Çözümler”

miner dizisinde

elektronik ticarette altyapı

çözümlerinitanıttı.

Hem Türkiye'nin sanal

çarşısı olarak hem de kurumlara

komple e-ticaret

çözümleri sunarak iki kulvarda

faaliyetlerini sürdüren

Store, Microsoft Ku-

Çözümler günü

nekatıldı.

E-ticaretin iki alanında

hizmet veren 1999 yılında

Enter Bilgisayar sistemleri

tarafından kurulan Esto-

Se-

rum sal

re, www.est ore.gen.tradresinde

tüketiciye güvenli

ve kapsamlı alışveriş ortamı

sunmaktadır. microsoft

platformu üzerinde

çalışan site, kredi kartı sisteminde

Garanti Bankası,

teslim ve sevkiyatta express

Kargo/FedEx gibi güvenilir

kuruluşlarlaişbirlik-

g1 içinde olan Store'un

ikinci uzmanlık alanı ise

elektronik ticarete geçmek

isteyen kurumlar için

teknik ve Lojistik altyapı

kurmaktır.

Düzenlenen seminerdizisinde

Store Genel Mii-

dürü Gülfem Aycan,

elektronik ticarette altyapı

sorununa ilişkin bir. sunum

yaptı. Şirketler e-ticarete

neden girmeli, ürün

seçiminde nelere dikkat

edilmeli konularına değinen

Aycan, e-ticarette başarı

için kurumların 8

anahtara ihtiyacı olduğunu

vurguladı. Bunları

doğruekip,sağlıklı analiz,

konsantrasyon, marka konumlandırma,

dağıtım

ağı, müşteri odaklı yaklaşım,

doğru teknolojiler ve

stratejik işbirlikleri başlıkları

altında inceledi. m

Xerox, bir ay uykusuz
he Document

xerox.

Habitat ve

AGİTten sonra,

Türkiye'de yapılan 3.

Company

büyük uluslararası organizasyon

olan "Dünya

Radyo Telekomünikas-

Konferansı(ITU)

nın tüm dokümantasyon

gereksinimini 24 saat ke-

yon

sın tisiz. çalışarak sağlayacak.

İstanbul Lütfi Kırdar

Uluslararası Kongre ve

Sergi Sarayı'nın yeni ek

binaları olan Rumeli fuar

ve Sergi Salonu'nda|

Mayıs-2 Haziran 2000

tarihleri arasında gerçekleştirilecek

olan Dünya

Radyo telekomünikasyon

Konferansı'nın tüm

dokümantasyon çoğaltım

hizmetlerini The document

Company Xerox

yapacak. Konferans için

bir ay boyunca 3 vardiya

halinde 24 saat çalışacak

Xerox çalışanları, dünyanın

144 ülkesinden gelen

3 bin uzmanınihtiyaç

duyduğu dokümanları

6 farklı renkte ve 3

farklı dilde kağıda basarak

katılımcıların kullanımlarına

sunacak.

Dokümantasyon hacmi

olarak bu konferansta

şimdiden 25 milyon kopya

basılı kağıdın kullanılacağı

hesaplanıyor.

ITU Konferansı'na

Gateway

bilgisayarlar

Dünya Radyo Teleks-

Konferans-

marka

bilgisayarlar kullanılıyor.

Yaklaşık 2 ay önce Türk

Telecomşirketinin bü iş

miinikasyon

si'nda Gateway

için açmış olduğu 290

adetlik bilgisayar ihalesi-

nı kazanan Omar, konferansa

Gateway E-4200

model bilgisayarları sağ-

diyor. Bu sistemlerde delegelerin

aynı anda 6 dilde

çeviri yapabilmeleri

için Arapça, Rusça, ingilizce,

Fransızca, ispanyolca

ve Çince klavyeler

kullanılıyor. 43 gün sürecek

bu konferansa kuruluş

aşamasında destek

veren Omar'ın Sistem

Destek Ekibi ise, organizasyon

sırasında çıkabilecek

her türlü aksaklığa

müdahale

edebilmek için etkinlikte

hazır bulunuyor.

Türkiye'de düzenlenen

böyle bir organizasyona

sağladığı katkıdan dolayı

gurur duyduklarını belirten

Omar Pazarlama

Müdürü Jülide Şinay,

bundanböyle butip başarılı.

organizasyonlarda

hem donanım olarak hem

de ekip olarak destek vereceklerini

söyledi. m

zamanında

 İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler İhaleler
Kurum Kapsam Şartname Temini Resmi Gazete Son Başvuru
 

Milli Savunma Bakanlığı

İç Tedarik Dairesi
Başkanlığı

Türk Telekomünikasyon

A.Ş.

PTT Genel Müdürlüğü

Türk Telekomünikasyon

A.Ş.

Milli Savunma Bakanlığı

İç Tedarik Dairesi
Başkanlığı

26 kalem bilgisayar sistemi

donanım ve yazılım ürünleri

satın alınacak.

20 adet notebooksatın alınacak.

200 adet bilgisayar ve 200 adet

lazer yazıcı satın alınacak.

20 adet notebooksatın alınacak.

Bilgisayar sistemi donanım

ve yazılım ürünleri satın alınacak.

Şartnameler, MSB'lığı İç Tedarik Bölge Başkanlığı

Etlik-Ankara adresindenalınabilir.

Şartnameler, Ankara'da Türk Telekomünikasyon A.Ş. Malzeme

Dairesi Başkanlığı II. Satın Alma Şube Müdürlüğü veya İstanbul'da

Türk Telecom İstanbul Yakası Malzeme Müdürlüğü'nden

75 milyon TLkarşılığındaalınabilir.

Şartnameler, Ankara'da PTT Genel Müdürlüğü Malzeme Dairesi

Başkanlığı II. Satın Alma Şube Müdürlüğü'nden İstanbul'da

Avrupa Yakası PTT Başmüdürlüğü Malzeme Müdürlüğü'nden

10 milyon TL karşılığında alınabilir.

Şartnameler, Ankara'da Türk Telekomünikasyon A.Ş. Malzeme Dairesi 3 Mayıs 2000

Başkanlığı HI. Satın Alma Şube Müdürlüğü'nden veya İstanbul'da

Türk Telecom İstanbul Yakası Malzeme Müdürlüğü'nden

75 milyon TLkarşılığındaalınabilir.

Şartnameler, MSB'lığı İç Tedarik Bölge Başkanlığı

Etlik-Ankara adresinden alınabilir.

2 Mayıs 2000

13 Nisan 2000. 24 Mayıs 2000

10 Mayıs 2000 25 Mayıs 2000

25 Mayıs 2000

25 Mayıs 2000

13 Nisan 2000 28 Mayıs 2000

İhalelerdeki değişiklikler ve yeni ihaleler için www.benet.com.tr adresine bakabilirsiniz.
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Motorola, İnternet kullanıcılarını hedef aldı
BELİZ KUDAT

elekomünikas-

yon alanında

dünyanın en

önemli kuruluşlarından

biri olan motorola,

yönünüİnternet kullanıcılarına

çevirdi.

“Kablosuz İnternet'i insanlara

ulaştırmak" vizyonuyla

hareket edenşirket,

İnternet erişimli telsiz.

sistemler konusunda

çalışmalarını hızlandırdı.

Konuyla ilgili olarak

görüşlerini

Motorola Kurumsal başkanı

ve Küresel spektrum

ve Telecompolitikaları

Direktörü Michael D.

Kennedy, GPRS teknolojisinin

gerçek anlamda

İnternet'e erişimde ilk

önemli adım olacağını

ileri sürdü. Dünya Rad-

komünikasyon konferansı

çerçevesinde türkiye'yi

ziyaret eden kennedy,

2003 yılına kadar 1

milyar kişinin kablosuz

cihazlar kullanmasını

aldığımız

 

2003 yılına kadar dünya çapında

1 milyar İnternet kullanıcısının

olacağını belirten Motorola,

İnternet ve kablosuz teknolojileri

bir arayagetirerek bu alandaki

pazardan önemli bir pay almayı

hedefliyor.

beklediklerini

Kennedy,

kaydetti.

“Kablosuz iletişim

araçlarını kullanacak

olan bu | milyarkışı,

aslında Internet kullanıcıları.

Gerek İnternet

vekse kablosuz cihazları

kullanıcıları son derece

yüksekbir hızla artış gösteriyorlar.

Gelecekte ınternet

kullanıcıları, ınternet'e

mobil haldeyken de

bağlanma gereksinimini

daha fazla duyacaklar.

Dolayısıyla buradaki pazar

Motorola 'yı yakından

ilgilendiriyor" şeklinde

konuştu.

Motorola olarak Rad-

komünikasyon Konfe-

|ge-

Yeni bilgi devrimi
eni bilgi devrimi gün be

gün gerçekleşiyor. İlk önce

kurumsaliş ortamlarında,

iş bilgileri ile başladı.

Ancak giderek toplumun tüm kurumlarını

içine alacağı kesin. Hem kurumlar,

hemdekişiler için bilginin

anlamını kökündendeğiştirmesi

bekleniyor. Bu devrim,

teknoloji, bilgisayarlar

veya yazılım üzerine değil.

Bu. kavramların devrimi.

Bilgi Teknolojisinde, yönetim

Bilgi Sistemlerinde

devrim olmuyor ve devrimi

Bilgi Sistemleri yöneticileri

gerçekleştirmiyor. Bilgiyi

kullanan tümbireyler artık yeni dev-

rIMCI.

Sonelli yıl Bilgi Teknolojileri veriyi

temel aldı. Verinin toplanması, depolanması,

işlenmesi, iletişimi ve sunulması

ile ilgilendi. Yani Bilgi teknolojisinin

sadece Teknoloji kısmıile

ilgilendi. Yeni bilgi devrimi artık bilgi

ile ilgileniyor.

Bilgi Teknolojisinin teknoloji kısmında

çok büyük yenilikler, atılımlar

gerçekleştiriliyor. Ancak bunlar bize

daha güçlü, daha yetenekli ve daha

hızlı araçlar sağlamaktan öte değil.

Bilgi Teknolojisinin yarattığı bu

olanaklardan ve kanallardan akan, ol 

KURDAKUL

 

ansı na kalabalık bir delege

grubuylakatıldıklarını

ifade eden Kennedy,

GPRS ve UMTSsistemleriyle

önemverdiklerini dile getirdi.

Kennedyayrıca, ınternet

ve kablosuz cihazların

yoğun olarak kullanılacağı

ev pazarına büyük

önem verdiklerini vurguladı.

Kennedy, "GPRSsistemlerinin

kullanılmaya

başlanmasıyla telsiz sistemler

evlerde, aile fertleri

arasında yoğun olarak

kullanılacak. Bu nedenle

ev pazarı bizim için büyük

önemtaşıyor" dedi.

ilgili toplantılara

rum salve bireysel kullanıcıya erişen

bilgi, devrimintetikleyicisi.

Yıllarca önlerine konulan bilgisayar

raporlarına ilgi göstermeyenkıdemli

yöneticileri kınadık ve eski kafalı

dedik. Amabelki de onlar ihtiyaç

duyduklarını görmedikleri için ilgilenmediler.

Bugünün düşünen,

öneri geliştiren yazılımlarından

dökülen bilgileri

hiçbir yönetici kaçırmak

istemeyecektir.

Sokaktaki genç, evindeki

hanım bilgi teknolojisi platformunda,

ama bunu hissetmeden,

kendi anlayacağı ve

yararlanacağı bilgiler oldu-

günü ve onlara kolaylıkla erişebileceğini

yeni görmeyebaşlıyor.

İçerik; günümüze çok önemli bir

terim olarak damgasını vuruyor.İşte

yeni bilgi devriminin ürünü bu. bireysel

kullanıcı için, işi teknoloji olmayan

kurumsalkullanıcı için Bilgi

Teknolojisi altyapısının önemi ne?

Telefonla konuşurken tel ekomtekne-

unlaşan ve giderek daha geniş ku-

www.bihaber.com.tr

lobisi, araba kullanırken otomotiv

teknolojisini mi düşünüyorsunuz?

Önemli olan konuştuğunuz konu veya
nereye gittiğiniz. Yani içerik.

Yeni bilgi devrimi, onu anlayan insanların

çoğalması ile yayılacak. daha

çok ve yaygın eğitim.

zaferi@inter pro.com.tr 

Motorola Kurumsal Başkanı ve Küresel Spektrum
ve Telecom Politikaları Direktörü Michael D. Kennedy,

Kablosuz İnternet'i in-Motorola'nın küresel VİZYONUNU,

sanlara ulaştırmak” olarak açıkladı.

Diğer taraftan motorola,

kısa süre sonra otomobil

ses ve görüntü sistemleri

pazarına da girmeyi

planlıyor. Telsiz sistemler

ve İnternet bağlantısı ile

insanların otomobillerin-

deyken birçok işlerini

gerçekleştirebileceklerini

kaydeden Kennedy, 10

yıl içinde araçlarda kullanılacak

bu sistemlerin de

son derece gelişeceğini

belirtti.

Öte yandan Motorola

Türkiye de, Motorola'nın

küresel vizyonu doğrultusunda

GPRS teknoloji-

sı konusundaki çalışmalarını

hızlandırmış durumda.

Şirket uzun süredir,

Telsim ile GPRS altyapısının

kurulmasına

yönelik çalışmalar yapıyor.

Konuylailgili olarak

görüşlerini aldığımız

Motorola Türkiye Ülke
Müdürü Dr. Nihat Çabuk,

GPRSile ilgili çalışmalarını

UMTS teknolojisine

dayalı projelerin takip

edeceğini belirtti. motorola

Türkiye'nin şu anda

en fazla aktif olduğu alanın

GSMaltyapısı oldu-

Çabuk,

sözlerine şöyle devametti.

"Dünya çapında GSM

konusundaki en büyük

günü bildiren

anlaşmalarından birini

Telsim ile gerçekleştirdik.

Bildiğiniz gibi bu anlaşmanın

toplam tutarı

1.5 milyar dolar. dolayısıyla

bu alandaki yatırımlarımız

hızla devam ediyor.

Diğer taraftan

TT'nın özelleştirilmesinden

sonra TTye belli servisleri

verme konusunda

çok istekliyiz. TT ile

GSM altyapısı çalışmala-

ri gibi yatırıma yönelik

konularda ilgilenmiyoruz.

Ancak özelleştirme

gerçekleştikten

TT'ye ürün sağlayanşir-

sonra

ketlere iş yapmayı düşünüyoruz.

Yarı iletkenli ya

da ona benzer modüller

sağlamak gibi”. m

belik@inter pro.com.tr

Symantec destek merkezi,

yakında Türkiye'de
BELİZ KUDAT

süvenlik alanında

faaliyet

gösteren

Amerikanşirketi

Symantec, kısa süre

sonra Türkiye'de bir destek

merkezi kuruyor.

Türkiye'de ofisi bulunmayan,
ancak yetkili satıcılarla

pazara ulaşan

şirket, kuracağı destek

merkeziyle Türkiye pazarında

dahaetkili olmayı

hedefliyor.

Konuyla ilgili olarak

görüşlerini aldığımız

Symantec İsrail ve türkiye

Ülke Müdürü Joel

Selam, Türkiye Internet

pazarının her geçen gün

hızla büyüdüğünü kaydederek,

Symantec'in

Türkiye pazarına verdiği

önemi dile getirdi.

Symantec'in Internet

güvenliği konusundaki

ürünlerine olan gereksinimin,

İnternet pazarının

büyümesiyle daha

fazla ortaya çıktığının

altını çizen Selam, sözlerine

şöyle devametti:

“Türkiye'de şu anda 3

tane yetkili

bulunuyor. Bunlar, In-

dex, Arena ve Armada.

Üç şirketle de iş ortaklı-
kımızdan son derece

memnunuz. Türkiye pazarında

Symantec ürünleri

yaygın olarak kullanılıyor.

Bu ürünlerin

desteğinin Türkçe olarak

verilmesi bizim için

son derece önem taşıyor.

Bu nedenle kısa süre

sonra Türkiye'de bir

destek merkezi kuraca-

giz”.

2000 yılı

Symantec bünyesinde

küresel olarak önemli

değişiklikler yaşandığını

kaydeden Selam, şirketin

yeni vizyonunun daha
fazla kurumsal pazara

odaklı olarak çalışmak

olduğunu kaydetti. Sel-

lam, "Symantec'te şu anda

bir değişim süreci ya-

satıcımız

itibariyle

siy oruz.Daha önce operasyonlarımızın

yüzde

30'u kurumsal alana yönelikti.

Ancak e-ticaret

ve e-iş uygulamalarının

artması, şirketlerin

Symantec ürünlerine

olan gereksinimlerini artırdı.

Bu doğrultuda kurumsal

pazara yöneldik”

dedi.

Mevcut İnternetsitelerinin

yüzde 32'sının pornografik

sitelerden oluştuğunu,

bu durumun ise

kurumların güvenliğini

tehdit ettiğini belirten

Selam, yeni ürünlerini

de kurumsal pazara

odaklı olarak pazara sürdüklerini

sözlerine ekledi.

Symantec, Internet'te

içerik güvenliği, e-posta

içerik güvenliği ürünleriyle,

kurumların ınternet

trafiğini düzenleyen

çözümleri pazara sürmeye

devam edeceğini kaydetti.

m

belik@inter pro.com.tr
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Motorola, İnternet kullanıcılarını hedef aldı
BELİZ KUDAT

elekomünikas-

yon alanında

dünyanın en

önemli kuruluşlarından

biri olan motorola,

yönünüİnternet kullanıcılarına

çevirdi.

“Kablosuz İnternet'i insanlara

ulaştırmak" vizyonuyla

hareket edenşirket,

İnternet erişimli telsiz.

sistemler konusunda

çalışmalarını hızlandırdı.

Konuyla ilgili olarak

görüşlerini

Motorola Kurumsal başkanı

ve Küresel spektrum

ve Telecompolitikaları

Direktörü Michael D.

Kennedy, GPRS teknolojisinin

gerçek anlamda

İnternet'e erişimde ilk

önemli adım olacağını

ileri sürdü. Dünya Rad-

komünikasyon konferansı

çerçevesinde türkiye'yi

ziyaret eden kennedy,

2003 yılına kadar 1

milyar kişinin kablosuz

cihazlar kullanmasını

aldığımız

 

2003 yılına kadar dünya çapında

1 milyar İnternet kullanıcısının

olacağını belirten Motorola,

İnternet ve kablosuz teknolojileri

bir arayagetirerek bu alandaki

pazardan önemli bir pay almayı

hedefliyor.

beklediklerini

Kennedy,

kaydetti.

“Kablosuz iletişim

araçlarını kullanacak

olan bu | milyarkışı,

aslında Internet kullanıcıları.

Gerek İnternet

vekse kablosuz cihazları

kullanıcıları son derece

yüksekbir hızla artış gösteriyorlar.

Gelecekte ınternet

kullanıcıları, ınternet'e

mobil haldeyken de

bağlanma gereksinimini

daha fazla duyacaklar.

Dolayısıyla buradaki pazar

Motorola 'yı yakından

ilgilendiriyor" şeklinde

konuştu.

Motorola olarak Rad-

komünikasyon Konfe-

|ge-

Yeni bilgi devrimi
eni bilgi devrimi gün be

gün gerçekleşiyor. İlk önce

kurumsaliş ortamlarında,

iş bilgileri ile başladı.

Ancak giderek toplumun tüm kurumlarını

içine alacağı kesin. Hem kurumlar,

hemdekişiler için bilginin

anlamını kökündendeğiştirmesi

bekleniyor. Bu devrim,

teknoloji, bilgisayarlar

veya yazılım üzerine değil.

Bu. kavramların devrimi.

Bilgi Teknolojisinde, yönetim

Bilgi Sistemlerinde

devrim olmuyor ve devrimi

Bilgi Sistemleri yöneticileri

gerçekleştirmiyor. Bilgiyi

kullanan tümbireyler artık yeni dev-

rIMCI.

Sonelli yıl Bilgi Teknolojileri veriyi

temel aldı. Verinin toplanması, depolanması,

işlenmesi, iletişimi ve sunulması

ile ilgilendi. Yani Bilgi teknolojisinin

sadece Teknoloji kısmıile

ilgilendi. Yeni bilgi devrimi artık bilgi

ile ilgileniyor.

Bilgi Teknolojisinin teknoloji kısmında

çok büyük yenilikler, atılımlar

gerçekleştiriliyor. Ancak bunlar bize

daha güçlü, daha yetenekli ve daha

hızlı araçlar sağlamaktan öte değil.

Bilgi Teknolojisinin yarattığı bu

olanaklardan ve kanallardan akan, ol 

KURDAKUL

 

ansı na kalabalık bir delege

grubuylakatıldıklarını

ifade eden Kennedy,

GPRS ve UMTSsistemleriyle

önemverdiklerini dile getirdi.

Kennedyayrıca, ınternet

ve kablosuz cihazların

yoğun olarak kullanılacağı

ev pazarına büyük

önem verdiklerini vurguladı.

Kennedy, "GPRSsistemlerinin

kullanılmaya

başlanmasıyla telsiz sistemler

evlerde, aile fertleri

arasında yoğun olarak

kullanılacak. Bu nedenle

ev pazarı bizim için büyük

önemtaşıyor" dedi.

ilgili toplantılara

rum salve bireysel kullanıcıya erişen

bilgi, devrimintetikleyicisi.

Yıllarca önlerine konulan bilgisayar

raporlarına ilgi göstermeyenkıdemli

yöneticileri kınadık ve eski kafalı

dedik. Amabelki de onlar ihtiyaç

duyduklarını görmedikleri için ilgilenmediler.

Bugünün düşünen,

öneri geliştiren yazılımlarından

dökülen bilgileri

hiçbir yönetici kaçırmak

istemeyecektir.

Sokaktaki genç, evindeki

hanım bilgi teknolojisi platformunda,

ama bunu hissetmeden,

kendi anlayacağı ve

yararlanacağı bilgiler oldu-

günü ve onlara kolaylıkla erişebileceğini

yeni görmeyebaşlıyor.

İçerik; günümüze çok önemli bir

terim olarak damgasını vuruyor.İşte

yeni bilgi devriminin ürünü bu. bireysel

kullanıcı için, işi teknoloji olmayan

kurumsalkullanıcı için Bilgi

Teknolojisi altyapısının önemi ne?

Telefonla konuşurken tel ekomtekne-

unlaşan ve giderek daha geniş ku-

www.bihaber.com.tr

lobisi, araba kullanırken otomotiv

teknolojisini mi düşünüyorsunuz?

Önemli olan konuştuğunuz konu veya
nereye gittiğiniz. Yani içerik.

Yeni bilgi devrimi, onu anlayan insanların

çoğalması ile yayılacak. daha

çok ve yaygın eğitim.

zaferi@inter pro.com.tr 

Motorola Kurumsal Başkanı ve Küresel Spektrum
ve Telecom Politikaları Direktörü Michael D. Kennedy,

Kablosuz İnternet'i in-Motorola'nın küresel VİZYONUNU,

sanlara ulaştırmak” olarak açıkladı.

Diğer taraftan motorola,

kısa süre sonra otomobil

ses ve görüntü sistemleri

pazarına da girmeyi

planlıyor. Telsiz sistemler

ve İnternet bağlantısı ile

insanların otomobillerin-

deyken birçok işlerini

gerçekleştirebileceklerini

kaydeden Kennedy, 10

yıl içinde araçlarda kullanılacak

bu sistemlerin de

son derece gelişeceğini

belirtti.

Öte yandan Motorola

Türkiye de, Motorola'nın

küresel vizyonu doğrultusunda

GPRS teknoloji-

sı konusundaki çalışmalarını

hızlandırmış durumda.

Şirket uzun süredir,

Telsim ile GPRS altyapısının

kurulmasına

yönelik çalışmalar yapıyor.

Konuylailgili olarak

görüşlerini aldığımız

Motorola Türkiye Ülke
Müdürü Dr. Nihat Çabuk,

GPRSile ilgili çalışmalarını

UMTS teknolojisine

dayalı projelerin takip

edeceğini belirtti. motorola

Türkiye'nin şu anda

en fazla aktif olduğu alanın

GSMaltyapısı oldu-

Çabuk,

sözlerine şöyle devametti.

"Dünya çapında GSM

konusundaki en büyük

günü bildiren

anlaşmalarından birini

Telsim ile gerçekleştirdik.

Bildiğiniz gibi bu anlaşmanın

toplam tutarı

1.5 milyar dolar. dolayısıyla

bu alandaki yatırımlarımız

hızla devam ediyor.

Diğer taraftan

TT'nın özelleştirilmesinden

sonra TTye belli servisleri

verme konusunda

çok istekliyiz. TT ile

GSM altyapısı çalışmala-

ri gibi yatırıma yönelik

konularda ilgilenmiyoruz.
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gerçekleştikten

TT'ye ürün sağlayanşir-

sonra

ketlere iş yapmayı düşünüyoruz.

Yarı iletkenli ya

da ona benzer modüller

sağlamak gibi”. m

belik@inter pro.com.tr

Symantec destek merkezi,

yakında Türkiye'de
BELİZ KUDAT

süvenlik alanında

faaliyet

gösteren

Amerikanşirketi

Symantec, kısa süre

sonra Türkiye'de bir destek

merkezi kuruyor.

Türkiye'de ofisi bulunmayan,
ancak yetkili satıcılarla

pazara ulaşan

şirket, kuracağı destek

merkeziyle Türkiye pazarında

dahaetkili olmayı

hedefliyor.

Konuyla ilgili olarak

görüşlerini aldığımız

Symantec İsrail ve türkiye

Ülke Müdürü Joel

Selam, Türkiye Internet

pazarının her geçen gün

hızla büyüdüğünü kaydederek,

Symantec'in

Türkiye pazarına verdiği

önemi dile getirdi.

Symantec'in Internet

güvenliği konusundaki

ürünlerine olan gereksinimin,

İnternet pazarının

büyümesiyle daha

fazla ortaya çıktığının

altını çizen Selam, sözlerine

şöyle devametti:

“Türkiye'de şu anda 3

tane yetkili

bulunuyor. Bunlar, In-

dex, Arena ve Armada.

Üç şirketle de iş ortaklı-
kımızdan son derece

memnunuz. Türkiye pazarında

Symantec ürünleri

yaygın olarak kullanılıyor.

Bu ürünlerin

desteğinin Türkçe olarak

verilmesi bizim için

son derece önem taşıyor.

Bu nedenle kısa süre

sonra Türkiye'de bir

destek merkezi kuraca-

giz”.

2000 yılı

Symantec bünyesinde

küresel olarak önemli

değişiklikler yaşandığını

kaydeden Selam, şirketin

yeni vizyonunun daha
fazla kurumsal pazara

odaklı olarak çalışmak

olduğunu kaydetti. Sel-

lam, "Symantec'te şu anda

bir değişim süreci ya-

satıcımız

itibariyle

siy oruz.Daha önce operasyonlarımızın

yüzde

30'u kurumsal alana yönelikti.

Ancak e-ticaret

ve e-iş uygulamalarının

artması, şirketlerin

Symantec ürünlerine

olan gereksinimlerini artırdı.

Bu doğrultuda kurumsal

pazara yöneldik”

dedi.

Mevcut İnternetsitelerinin

yüzde 32'sının pornografik

sitelerden oluştuğunu,

bu durumun ise

kurumların güvenliğini

tehdit ettiğini belirten

Selam, yeni ürünlerini

de kurumsal pazara

odaklı olarak pazara sürdüklerini

sözlerine ekledi.

Symantec, Internet'te

içerik güvenliği, e-posta

içerik güvenliği ürünleriyle,

kurumların ınternet

trafiğini düzenleyen

çözümleri pazara sürmeye

devam edeceğini kaydetti.

m

belik@inter pro.com.tr



 

Şirketiniz büyüyüp, bilgisayar sisteminizin

karmaşık bir ağ halini almasısizi

endişelendirmesin... Dünya Bilgisayar yazılım

 

Wee Kel lideri Computer Associates’in direttiği

ars nelllrTvedrsanel REEsan— Programlar, şirketinizin tüm bilgisayar
Küçük, orta ve büyük ölçekli ortamlar için iyileştirme sağlayan İnoculate!T, Windows NT . = PA wat =

eeewegonnaHareketlerini kontrol edip sizin hizmetinize
sunuyor.

Çözümüdür.
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Siz de Computer Associates'in

programlarına sahip olun...

Gong] e ol Sizin de merkezi sinir sisteminiz
Uzak noktalardaki Windows for Workgroup, Uygulamayazılımlarının, işletim

Windows 95, Windows 98 veya NT sistemlerini sistemlerinin ve dosyaların her ağ( = H.. LJ

kontrol etmek için güvenilir bir uygulamadır. ortamında otomatik olarak dağıtımı kend i Kk0ntI0 i unuzde 0Isui !

kurulumu ve güncellenmesinisağlar.

Y
E

S
s

 

 
        

     

   

i Faxserve
Aimil bi op re te FA) NetworkiT Kullanıcıların PC'lerinden direkt olarak faks Guardia = gr A Doublet A ay aral
Ağ ile birleştirilmiş bir ortam üzerindeki tüm Tüm ağınızı kontrolaltına alan kapsamlı gönderip alabilmelerine, faksların elektronik Sistemlerinizi korumak için ağ erişimini Bilgisayar ağınız üzerindeki verileri otomatik
bilgi işlem kaynaklarının yönetimini sağlayan bir network yöneticisidir. olarak tutulmasına ve ağ üzerindeki diğer kontrol eden bir firewall çözümüdür. ve şeffaf olarak sıkıştırarak bant genişliği nizi

kapsamlı bir çözümdür. kullanıcılar tarafından faks cihazının. arttırır ve ağ performansını yükseltir.
paylaşılmasına olanak sağlayan ileri düzeyde
bir ağ fax çözümüdür.

Computer Associates
Ticari yazılımlar konusunda dünyanın önde gelen firması
Computer Associates İnternational, Inc.(NYSE: CA) sunduğu
yenilikçi teknoloji, hizmet ve eğitimile e-İş'e yönelik kapsamlı
bir altyapı sunmaktadır. Dünya genelinde 18.ooo çalışanı bulunan
CA, 1999 yılını 5.3 milyar dolarla kapatmıştır. Daha ayrıntılı
bilgi için www.ca.com adresini ziyaret edebilirsiniz.

CA'in 44 ülkede 4000'in üzerinde danışmanı bulunmaktadır ve bu  
Servi celt Ingres Il Jasmine danışmanlar,kurumsal sistem yönetimi, uygulama geliştirme ve
Bilgi bazlı destek konusunda uzmanlaşmış, açık, Çoklu-seviyeliilişkisel uygulama geliştirme ve Var olan uygulamaveverilerle entegre entegrasyonu, bilgi yönetimi, e-Ticaret altyapısı, güvenlik ve
genişleyebilir, ölçeklenebilir, uçtan uca bir bilgi yönetimiiçin komple güçlü bir çözümdür. çalışabilen, tümüyle entegre multimedya görselleştirme alanlarında müşterilere teknoloji çözümleriTMebesi çözümüdür geliştirme ortamına sahip ilk ve tek nesne

—

Sunmaktadır. İş değerleme ve danışmanlık, catiBak ve
ir> bazlı veri tabanıdır. dış kaynak hizmetleri de sunulmaktadır. www.ca. ices
ÖR adresine bağlanarak CA Hizmetleri hakkında daha a lı bilgi

alabilirsiniz. * ş
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OMPUTER© idii Computer Associates Distribütörü

ASSOCİATES , İNK”SOFT
Software superior by design. ” 3 y 4 i$ 7 UNİSOFT ULUSLARARASI YAZILIM LİMİTED ŞİRKETİ

İstanbul Merkez : Alemdağ Cad. No: 30 Çamlıca 81190 İstanbul Tel: (0216) 522 09 00 e Fax: (0216) 522 00 33

Ankara : Abdullah Cevdet Sok. No: 20/6 Çankaya - Ankara Tel: (0312) 442 43 66 * Fax: (0312) 442 44 65

F-mail - satış@link soft.com_tr® htto://wwwlink soft.com.tr
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67. 24 saat Le Mansyarışlarını DELL” sponsorluğunda
yarışan BMW V12 LMRbirinci olarak bitirdi.

 

pentium///

SENTİM
İNTİM BİLGİSAYAR TEKNOLOJİ İLETİŞİM SAN. ve TİC. LTD. STİ.
amand ıra Yolu 2. Bölge 7. Esenşehir Kürkçüler Cad.Yukarı Dudullu

Be SM|

OptiPlex™ GX110
Intel®Pentium®lll işlemci 533 MHz/133Mhz

(600 MHzseçeneği) ® 256 KB L2 cache © Intel” 810e chipset ® 64MB SDRAM (512 MB'a genişletilebilir bellek) * 6.4 GB Ultra

DMA/33 (5400 rpm) * SMART Il Hard Disk * 2X AGP 4 MB SRAM Video Bellek (8 MB'a yükseltilebilir) * TCO 95 standardına

uygun DELL” 15” Renkli Monitör * Genişleme yuvaları (3PCİ masa üstü kasa; 5 PCI) © Low case veya Mini tower kasa * Bir
paralel / iki seri / iki USB port * 3.5” 1.44 MB floppy * Ayarlanabilir güvenlik seçenekleri * Entegre 3 Com 10/100 Mbit Wuol

Ethernet * Microsoft” Mouse * Microsoft” Windows” 98 Türkçe * 3 yıl garanti.

pesin 1199 $, 90 $ veya 40 milyon TL'den başlayaneşit taksitlerle.*

Power edge™1300 Server

 

 

Intel® Pentium® lll işlemci 500 MHz

(550 MHzseçeneği) * Intel” 440 BX Alakart © 512 KB L2 cache ® 3 X 5,25" genişletilebilir medya yuvası ® 2 x 1” + 2 x 1,6"veya

4x1” dahili medya yuvası 9 GB Ultra 2/LVD SCSI Hard Disk (max.108 GB)  Entegre Adapter 7890 Ultra2/LVD SCSI
denetleyici ® 5 PCI, 1 PCI/ISA genişleme yuvası 1 paralel, 2 seri port ® PCl local bus video ® 2MB ATI Rage IC AGP SRAM

Video kartı? 330 W güç kaynağı * 3,5” 1,44 MBdisket sürücü * 128 MB ECC SDRAM bellek (max.1 GB) ® 17/40X SCSI CD-
ROM sürücü * HP Open View Network Node ManagerSE © Intel” Pro 100 Plus Network kartı * Microsoft mouse * Dell” Tr A
klavye * 3 yıl garanti.

pesin 1999 $, 149 $ veya 68 milyon TL'den başlayaneşit taksitlerle.*

Power edge'” 2400 Server
Intel? Pentium”Ilı işlemci 500 Mhz

 

(533/133Mhz,667/133Mhzseçeneği) * İkinci işlemci desteği * 32 KB LI cache 512 KB veya 256 KB(full speed) L2 cache
RCC Serverset LE3.0 Chipset * 6 x 1” veya 4 x 1.6” hot plug back plane seçenekleri * 3X 5.25” harici medya yuvası * 17/40X

SCSI CD-ROM sürücü © 1.44MB floppy sürücü ® Standart 64MB ECC SDRAM (Max. 2GB) Tümleşik 1 adet Adapter 7890
Ultra2/LVD SCSI denetleyici * Adapter 7860 Ultra Narrow SCSI denetleyici (yedekleme üniteleri için) * Tümleşik tek kanallı
Perc2Si Raid kartı * 9, 18, 36 GB, 7200 rpm veya 10.ooo rpm Hard disk seçenekleri * Opsiyonel 650F, 651F veya 630F Fiber

Channel harici depolama sistemi * Opsiyonel 110T DLT - 120T DLT Autoloader - 130T DLT library ® 100TDDS-3 veya DDS-4
dahili 120T DDS-3 Autoloader yedekleme seçenekleri ® 4MB ATI Rage IC AGP SRAM Video kartı ® 5 adet 64 bit/33Mhz PCI
slot 1 adet 32 bit/33Mhz PCI/ISA slot © Intel” Pro 100 ethernet kartı * Opsiyonel 320 Watt redundant giic kaynağı ® Rack
mountable (7U Rack Yüksekliği) * Dell” Tr Q klavye ® Microsoft® Mouse ® Microsoft® Cluster Certified * 3 yıl garanti.

1260 Istanbul Tel: 0216 415 79 79 (Pbx) 466 08 50 (3 Hat) Faks:0216 420 56 32
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24 saat boyunca ortalama

200 km. hızla, yaklaşık 5000

km. hiç durmadançalışan bir

motor, bir gün boyunca hiç

düşmeyenbir tempo.İşte 24

  

saat Le Mans yarışlarınıfy di  

    Plyapiar ile Dell®Ürü

durmadan 24 saataralıksız

  

çalışıyor. Unutmayın;  
iş dünyasının ağır rekabet

şartlarında şirketinizin bilgi

işlem operasyonunun gün—

boyu ayakta kalmasını

sağlayanbir iş ortağına sahip

olmak sizi her zaman

rakiplerinizden önde

tutacaktır.
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ardından pek çok şirket

Borsa'da işlem görmek

için kolları sıvamış durumda.

Bu isimler ara-

sında Turkcell, Vested-

Net, Torcan, Escort. arena

gibi şirketler var. Bu

şirketlerden biri de İxir.

İxir, halka açılma işlemlerini

birlikte yürütebileceği

14 menkul değerler

şirketine çağrıda bulunarak

bir ihale açtı. İhale

sonucu 4 şirketi finale bi-

aktıktan sonra Haziran

ayında bunların arasından

bir şirket belirleyecek

ve o şirketle halka

arz işlemlerini gerçekleştirecek.

Ixir Genel Müdürü babür

Özden, 2000 yılının

doğru İxir'in

Borsa'da işlem görmeye

başlayacağını bildirdi.

Şu anda şirketin yüzde

kaçının Borsa'yaaçı laca-

gı konusunda kesin bir

bilgi yok.

İşlem görmesi planlanan
borsalar

sonuna

arasında

 

2000yılı sonunda halka arz

işlemlerini başlatacak olan Ixir, bu

alanda Türkiye'deki ilk Internet

şirketlerindenbiri olacak.

İMKB, Nasdaq, New

York ve İngiltere Borsası

bulunuyor.

Ixir’den 4 şirket
Babür Özden, borsaya

açılma sırasında

İxir'in kendi içinde yapılanmasını

hızlı bir şekilde

sürdüreceğini açıklıyor.

İxir'in holdingleşmeye

doğru gittiğinin altını

çizen Özden, çok yakında
4 ayrı şirket halinde

faaliyet göstereceklerini

söylüyor. Hepsi ınternet

sektörü odaklı çalışacak

bu şirketlerin faaliyet

alanları ise şöyle:

İnternet erişim şirketi,

İnternet'te reklam pazarlama

şirketi, içerik ve incubator

şirketi. Son şirket,

İxir'in satın aldığı

şirketleri bir anlamda kuluçkaya

yatırıp, İxir kültürünü

aşıladıktan sonra

onları pazara sunmaişle-

Büyüyen pasta
elverenlerin ünlü klişe-

sı "Reklam bütçeminyarısının

boşa gittiğini biliyorum.

Amahangiyarısı, bil-

diyorum!"”, eski ekonominin eski

medyaları için geçerli olabilir ancak

yeni medyaiçin geçerli değil. ınternet

reklamcılığı teknolojilerinin

sağladığı hedefleme

ve ölçmebecerileri, ınternet

reklamlarının sadece tanımlanmış

hedefkitleye

yöneltilmesini, gösterilen

reklamailginin ve bu ilginin

ne oranda satışa doniis-

tuğunun ölçülmesini sağlıyor.

Bu da reklam verenve

reklamcılara başka hiçbir mecrada sahip

olmadıkları imkanları sağlıyor.

Internet, tüm dünyada bir reklam

mecrası olarak hızla büyüyor. Internet

Reklamcılık Bürosu'nun Pricewater-

house coopers'ayaptırdığı araştırmaya

göre İnternet reklam pazarı 1999

yılında yüzde 141 büyüyerek 4.6 milyar

dolara ulaştı. Yılın sadece son üç

ayında, yaklaşık 1998'deki kadar reklam

geliri elde edildi. Yıl içerisinde

yapılan tahminler 3.3 milyar dolar seviyesinde

idi.

Hızla büyüyen pazar, tahminlerin

   
e-ekonomi

 

vini üstlenecek. İxir'in

şu anda İnternet işine

odaklı 20 şirket satın aldığı

bildiriliyor.

Ixir, Microsoft,

NTV ve NBC’den

dev ortaklık

TVreklamlarıyla gündemden

inmeyenİxirile

Türkiye'nin haber kanalı

NTV, yaptığı duyuru ile

uluslararası Internet haber

kanalı MSNBC ile

ortaklığa gittiğini duyurdu.

Türkiye'nin en büyük

Türkçe haberportalı

olarak duyurulan

NTVMSNBC, Ixir tara-

fin dansunuluyor.

Altyapısının oluşturulmasında

Garanti teknoloji'nin

de payının oldu-

gu, işletimini İxir'in yapacağı

haber portalinin

içeriği, politika, ekonomi,

spor, uluslararasıilişkiler,
bilim, teknoloji,

çok tüketicinin daha çok zamanını internet'te

geçirmesi, üstelik bununiçin

televizyona harcadıkları zamanıazaltmaları,

reklam verenleriInternet'i kullanmaya

zorluyor. Internet reklamcılık

Bürosu Başkanı'na göre artık reklamcılar

ve pazarlamacıların gündemindeki

soru "İnternet'e

reklamverilir mi?" değil

“Bütçeminne kadarını ınternet

reklamlarına ayırmalıyım?"

oldu.

Peki bu reklamları kimler,

kimin için veriyor? Bu reklamlar

artık sadece bilgisayar

meraklılarına bilgisayar

ürünleri sunmaktan çok

uzaklaştı. 1999 yılındaki reklamların

yüzde 30'u tüketici malları, yüzde

19'u finansal hizmetler, yüzde 19'u

bilgisayar ürünleri, yüzde 7'si profesyonel

hizmetler, yüzde 6'sı yeni medya

üzerine oldu.

İrili ufaklı dünyaşirketleri ınternet'i

bir reklam aracı olarak da kullanarak

güçlerini artırmaya devam ediyorlar.

Peki ya siz? Sizin kuruluşunuz

İnternet üzerinden iş yapmaya, yaptı-

ağınız işin İnternet'te reklamını yapmaya

başladı mı? Başlamayı planladınız

mı?

yüzde 40 aşılmasını sağladı. Daha

www hthahor nam tr

urgun@nokta kom.com
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sağlık, çevre, kadın, eğitim,

eğlence, kültür, sanat,

hava durumundan

oluşuyor. MSNBC, microsoft

ve ABD'de televizyon

haberciliğinin önde

gelen NBCkanalı tarafından

oluşturuldu.

NTV Yönetim Kurulu

Başkanı Nuri Çolakoğlu,

  

 

bu işbirliğinin Türkiye

için çok önemli olduğunu

belirtirken Babür özden

de Tiirkiye nin ınternet

rakamlarından bazı

örnekler verdi. Bugün

2,2 milyonkişinin ınternet'i

kullandığına dikkat

çeken Özden, 1,2 milyon
evin de İnternet erişimine

sahip olduğunuaçıklıyor.

Şu anda türkiye'deki

İnternet kullanıcı sayısının,

1998 yılı baharındaki

cep telefonu kullanıcı

sayısından yüzde 8

oranında fazla olduğunun

altını çizen Özden,|

yıl sonra ülkemizde cep

telefonu kullanıcısı kadar

Internet kullanıcısı olacağını

savundu.

2000'de 3-4 milyon

Internet kullanıcısı

olacağınınaltını

çizen Babür Özden, şu

anda İxir'in 74 bin

aboneyeeriştiğini ve ortalama

bin abone yaptıklarını

sözlerine ekliyor.

m

bihaber@inter pro.com.tr

arasında

Turk Nokta Net'te hedef:

Kurumlarla büyümek
PINAR UYLUK

Dikici

ürk Nokta Net

Kurumsal hizmetler

Bölüm

Yöneticisi

Günnur Soysal, Turk

Nokta Net'in kurumsal

olarak toplam 550-600

kadar kurumsal müşteri-

sının Olduğunu, bu müşterileri

arasında Akbank,

Hewlett Packard, Bursa

Büyükşehir Belediyesi

gibi büyük isimlerin bulunduğunu

söyledi.

Hedeflerini sürekli

yükselttiklerini de belirten

Soysal, Internet pazarında

ne kadar çok kurumsal

müşteriyeralırsa,

kurumsal anlamdae-işin

de o derece büyüdüğünü

vurguladı. E-iş konusunda

Turk Nokta Net içinde

ayrı bir departman oluşturduklarını

söyleyen

Soysal, hem işten işe,

hem işten müşteriye ve

hem de müşteriden müşterilere

çözümler ulaştırmak

için çalışmalar yaptıklarını
sözlerine ekledi.

Soysal, "Kurumlara

vereceğimiz İnternet hizmetleri

ve danışmanlıklar

konusunda bize başvurmalarını

bekliyoruz"

diyerek, Turk Nokta

Net'in kurumlarla beraber

büyümeyi hedeflediğini

söyledi.

Turk Nokta Net kurulduğu günden

beri hem bireysel hem de kurumsal

hizmet veriyor. Ama gerek yetersiz

pazarlamastratejisi, gerekse

kurumsalda adını yeteri kadar

duyura mamasındankaynaklanan

nedenlerle hep bireysel pazarda var

görünüyordu. 2000 yılına girişle

beraber Turk Nokta Net "kurumsal

pazarda da varız!” diyor.

 

Turk Nokta Net kurumsal

Hizmetler Bölüm

Yöneticisi Günnur Soysal.

Öte yandan Türk nokta

Net olarak hep teknolojik

altyapıya yatırım

yaptıklarını, pazarlama

faaliyetleri konusunda

ise geride kaldıklarını da

kaydeden Günnur soysal,

2000 senesi ile beraber

pazarlamafaaliyetlerini

artıracaklarını vurguladı.

Soysal, amaçlarının

sadece kurumlara

bir şeylersatmak olmadığını,

kurumları ınternet'e

kazandırmayı hedeflediklerini

sözlerine

ekledi.

Soysal, "Bu sene kurumların

öyle ya da böyle

Internet'te var olmaları

için daha iyi nasıl çözümler

oluşturabiliriz

buna odaklanmış durumdayız"

dedi. 2000yılı hedeflerinin

sene sonuna

kadar, iletişimde 300 kurumsal

müşteri ve hosting

de ise bin 500 hosting

müşterisi olduğunu

belirten Soysal, "Internet

artık kaçınılmaz bir gereklilik

haline geliyor.

Bazı kurumlar bu konuda

çok ataklar, bazıları

da çok çekingen davranabiliyorlar.

Internet'in

ne olduğunu, kurumlara

sağlayacağı faydaları

doğru ve en güzel şekilde

açıklamak istiyoruz"

şeklinde konuştu. m

pin aru@inter pro.com.tr
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için kolları sıvamış durumda.

Bu isimler ara-

sında Turkcell, Vested-

Net, Torcan, Escort. arena

gibi şirketler var. Bu

şirketlerden biri de İxir.

İxir, halka açılma işlemlerini

birlikte yürütebileceği

14 menkul değerler

şirketine çağrıda bulunarak

bir ihale açtı. İhale

sonucu 4 şirketi finale bi-

aktıktan sonra Haziran

ayında bunların arasından

bir şirket belirleyecek

ve o şirketle halka

arz işlemlerini gerçekleştirecek.

Ixir Genel Müdürü babür

Özden, 2000 yılının

doğru İxir'in

Borsa'da işlem görmeye

başlayacağını bildirdi.

Şu anda şirketin yüzde

kaçının Borsa'yaaçı laca-

gı konusunda kesin bir

bilgi yok.

İşlem görmesi planlanan
borsalar
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işlemlerini başlatacak olan Ixir, bu

alanda Türkiye'deki ilk Internet

şirketlerindenbiri olacak.

İMKB, Nasdaq, New

York ve İngiltere Borsası

bulunuyor.

Ixir’den 4 şirket
Babür Özden, borsaya

açılma sırasında

İxir'in kendi içinde yapılanmasını

hızlı bir şekilde

sürdüreceğini açıklıyor.

İxir'in holdingleşmeye

doğru gittiğinin altını

çizen Özden, çok yakında
4 ayrı şirket halinde

faaliyet göstereceklerini

söylüyor. Hepsi ınternet

sektörü odaklı çalışacak

bu şirketlerin faaliyet

alanları ise şöyle:

İnternet erişim şirketi,

İnternet'te reklam pazarlama

şirketi, içerik ve incubator

şirketi. Son şirket,

İxir'in satın aldığı

şirketleri bir anlamda kuluçkaya

yatırıp, İxir kültürünü

aşıladıktan sonra

onları pazara sunmaişle-

Büyüyen pasta
elverenlerin ünlü klişe-

sı "Reklam bütçeminyarısının

boşa gittiğini biliyorum.

Amahangiyarısı, bil-

diyorum!"”, eski ekonominin eski

medyaları için geçerli olabilir ancak

yeni medyaiçin geçerli değil. ınternet

reklamcılığı teknolojilerinin

sağladığı hedefleme

ve ölçmebecerileri, ınternet

reklamlarının sadece tanımlanmış

hedefkitleye

yöneltilmesini, gösterilen

reklamailginin ve bu ilginin

ne oranda satışa doniis-

tuğunun ölçülmesini sağlıyor.

Bu da reklam verenve

reklamcılara başka hiçbir mecrada sahip

olmadıkları imkanları sağlıyor.

Internet, tüm dünyada bir reklam

mecrası olarak hızla büyüyor. Internet

Reklamcılık Bürosu'nun Pricewater-

house coopers'ayaptırdığı araştırmaya

göre İnternet reklam pazarı 1999

yılında yüzde 141 büyüyerek 4.6 milyar

dolara ulaştı. Yılın sadece son üç

ayında, yaklaşık 1998'deki kadar reklam

geliri elde edildi. Yıl içerisinde

yapılan tahminler 3.3 milyar dolar seviyesinde

idi.

Hızla büyüyen pazar, tahminlerin

   
e-ekonomi

 

vini üstlenecek. İxir'in

şu anda İnternet işine

odaklı 20 şirket satın aldığı

bildiriliyor.

Ixir, Microsoft,

NTV ve NBC’den

dev ortaklık

TVreklamlarıyla gündemden

inmeyenİxirile

Türkiye'nin haber kanalı

NTV, yaptığı duyuru ile

uluslararası Internet haber

kanalı MSNBC ile

ortaklığa gittiğini duyurdu.

Türkiye'nin en büyük

Türkçe haberportalı

olarak duyurulan

NTVMSNBC, Ixir tara-

fin dansunuluyor.

Altyapısının oluşturulmasında

Garanti teknoloji'nin

de payının oldu-

gu, işletimini İxir'in yapacağı

haber portalinin

içeriği, politika, ekonomi,

spor, uluslararasıilişkiler,
bilim, teknoloji,

çok tüketicinin daha çok zamanını internet'te

geçirmesi, üstelik bununiçin

televizyona harcadıkları zamanıazaltmaları,

reklam verenleriInternet'i kullanmaya

zorluyor. Internet reklamcılık

Bürosu Başkanı'na göre artık reklamcılar

ve pazarlamacıların gündemindeki

soru "İnternet'e

reklamverilir mi?" değil

“Bütçeminne kadarını ınternet

reklamlarına ayırmalıyım?"

oldu.

Peki bu reklamları kimler,

kimin için veriyor? Bu reklamlar

artık sadece bilgisayar

meraklılarına bilgisayar

ürünleri sunmaktan çok

uzaklaştı. 1999 yılındaki reklamların

yüzde 30'u tüketici malları, yüzde

19'u finansal hizmetler, yüzde 19'u

bilgisayar ürünleri, yüzde 7'si profesyonel

hizmetler, yüzde 6'sı yeni medya

üzerine oldu.

İrili ufaklı dünyaşirketleri ınternet'i

bir reklam aracı olarak da kullanarak

güçlerini artırmaya devam ediyorlar.

Peki ya siz? Sizin kuruluşunuz

İnternet üzerinden iş yapmaya, yaptı-

ağınız işin İnternet'te reklamını yapmaya

başladı mı? Başlamayı planladınız

mı?

yüzde 40 aşılmasını sağladı. Daha

www hthahor nam tr

urgun@nokta kom.com
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sağlık, çevre, kadın, eğitim,

eğlence, kültür, sanat,

hava durumundan

oluşuyor. MSNBC, microsoft

ve ABD'de televizyon

haberciliğinin önde

gelen NBCkanalı tarafından

oluşturuldu.

NTV Yönetim Kurulu

Başkanı Nuri Çolakoğlu,

  

 

bu işbirliğinin Türkiye

için çok önemli olduğunu

belirtirken Babür özden

de Tiirkiye nin ınternet

rakamlarından bazı

örnekler verdi. Bugün

2,2 milyonkişinin ınternet'i

kullandığına dikkat

çeken Özden, 1,2 milyon
evin de İnternet erişimine

sahip olduğunuaçıklıyor.

Şu anda türkiye'deki

İnternet kullanıcı sayısının,

1998 yılı baharındaki

cep telefonu kullanıcı

sayısından yüzde 8

oranında fazla olduğunun

altını çizen Özden,|

yıl sonra ülkemizde cep

telefonu kullanıcısı kadar

Internet kullanıcısı olacağını

savundu.

2000'de 3-4 milyon

Internet kullanıcısı

olacağınınaltını

çizen Babür Özden, şu

anda İxir'in 74 bin

aboneyeeriştiğini ve ortalama

bin abone yaptıklarını

sözlerine ekliyor.

m

bihaber@inter pro.com.tr
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Nokta Net'in kurumsal

olarak toplam 550-600

kadar kurumsal müşteri-

sının Olduğunu, bu müşterileri

arasında Akbank,

Hewlett Packard, Bursa

Büyükşehir Belediyesi

gibi büyük isimlerin bulunduğunu

söyledi.

Hedeflerini sürekli

yükselttiklerini de belirten

Soysal, Internet pazarında

ne kadar çok kurumsal

müşteriyeralırsa,

kurumsal anlamdae-işin

de o derece büyüdüğünü

vurguladı. E-iş konusunda

Turk Nokta Net içinde

ayrı bir departman oluşturduklarını

söyleyen

Soysal, hem işten işe,

hem işten müşteriye ve

hem de müşteriden müşterilere

çözümler ulaştırmak

için çalışmalar yaptıklarını
sözlerine ekledi.

Soysal, "Kurumlara
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konusunda bize başvurmalarını

bekliyoruz"

diyerek, Turk Nokta
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Turk Nokta Net kurumsal
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Yöneticisi Günnur Soysal.
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Şişecam, Atlantis Yazılım ile

dış kaynak kullanımına adım attı
BELİZ KUDAT

işe camin bilgiiş-

lem çalışmalarını

yürüten Bilgisayar

Destek Hizmetleri

Miidiirligii (BDHM) ve

gruplarda yer alan enformasyon

Teknolojisi müdürlükleri,

bilgi işlemçalışmalarının

ölçülmesi ve

değerlendirilmesi amacıyla

yeni projeleri hayata

geçiriyorlar. İlk etapta

Şişecam BDHMde gerçekleştirilen

proje, atlantis

Yazılım'ın verdiği

dış kaynak kullanımıhizmetiyle

2 aygibi kısa bir

süre içerisinde tamamlandı.

Konuyla ilgili olarak

bilgi aldığımız Şişecam

Bilgisayar Destek hizmetleri

Müdürü Kemal

Akgün, projelerin en

Şişecam, Atlantis Yazılım

işbirliğiyle ilk defa dış kaynak

kullanımıyla gerçekleştirdiği bir

projeye imzaattı.

önemli özelliğinin ilk

kez dış kaynak kullanımı

uygulamasıyla gerçekleştirilmeleri

olduğunun

altını çizdi. Akgün, "Bil-

gilşlem bölümünde yapılan

çalışmaların ölçülme-

sı ve değerlendirilmesi

için hazırlamış olduğumuz

bir model ve sunucu

mimarisi üzerinde çalı-

bir de sistemimiz

Bu web

üzerine taşımakararı aldık.

Ancak bu noktada

özellikle iş akışı konusunda

bize danışmanlık

şan

vardı. sistemi

verecekbirşirket arayışına

girdik. Bu projede atlantis,

kullanıcılar, yani

müşterilerimiz ve bilgiiş-

lem bölümüarasında bir

buluşma noktası yarat-

mis oldu " dedi.

Projede BDHM olarak.

kullanıcıların taleplerini

Atlantis'e aktardıklarını

ifade eden Akgün, sistemin

2000 yılı Ocak ayından

itibaren aktif kullanıma

geçtiğini vurguladı. İş

akışlarının söz konusuolduğu

projelerin dış kaynak

kullanımı aracılığıyla

gerçekleştirilmesinin

projenin başarısını artırdığına

inandıklarını söyleyen

Akgün, sistem sayesinde

bilgi işlem bölümü

çalışanlarının hangi

 

Internet ve vergilendirme
on 8-10 ay içerisindeki İnternet

konusundaözel şirketler ve de

özellikle medyakuruluşları tarafından

yapılan girişimlerin

en önemli yararı sanıyorum ki “farkında-

lık” yaratma konusundasağlanan başarı

oldu. Yoksa girişimlerin ticari taraflarında

özellikle de yaratılan tüm

sisli ortama rağmen elektronik

ticaret bağlamındabir-iki

tane girişimin dışında henüz

kayda değer bir başarıdan söz

etmekolası değil.

Yine de konu gelişmeye

açık ve elektronik ticaret ile

birlikte düşünülmesi gereken

en önemli konulardanbirisi

de, vergilendirme. Ticaretin vergilendirmesinde

uygulanan yöntemler ülkeden

ülkeye farklılık göstermeklebirlikte,

asıl önemli farklılık ABD'de uygulanmakta

olan vergi sistemiyle Avrupa

Ekonomik Topluluğu'nda uygulanmakta

olan sistem arasındaortayaçıkıyor.

ABD'deliberal bir yapı içerisinde uygulanan

vergiler, Avrupa'ya geldiğimizde

dahakatı ve devlet tarafından

dahasıkı bir denetim altında.ABD'de

net bir KDVuygulaması yok ve eyaletler

arasındafarklılık gösteren bir *eyalet

vergisi-state tax” kavramıylakarşılaşılmakta,

buna karşın AET'de çoketkin

bir şekilde uygulanan *Katma değer

Vergisi” sistemi yürürlükte.

 

gizlilik e-ticaret konusundadahasıkı

yaklaşımların gündeme gelmesine sebep

olabilir. Bu çalışmalar da Avrupa

Parlamentosu tarafından oluşturulan

ticaret konseyleri tarafından etüt ediliyor.

İçinde bulunduğumuzyıldatüketici-

www.bihaber.com.tr

den-işe (B2C) olan elektronik ticaret

hacminin 7 milyar dolar ile 32 milyar

dolar arasında gerçekleşmesi bekleniyor.

Şu anda ABDde de eyaletlerin

elektronik ticaretin vergilendirilmesi

konusundaki yaklaşımlarındabirbirinden

çok farklı yaklaşımlar görülmekte.

Bu konuda Senato'ya gelen

değişik teklifler Clinton

yönetiminin elektronik ticaret

ve İnternet temelli çalışmalara

gösterdikleri destek

nedeniyle bir müddet daha

tasarı halinde kalacakmış

gibi görünüyor. Diğer yandan

Avrupa'dadevlet gelirlerinde

KDV'ye olan ba-

Soru: Texas'ta bir iş seyahatinde bulunan

bir Fransız yönetici, İnternet erişimini

Belçika'daki bir ISS'den alırken

bir Alman ürününüsipariş ediyor; alman

firmasının Websitesi Kaliforni-

ya daki bir servis sağlayıcının ortamında

bulunuyor. Bu durumdavergi hangi ülkede

tahakkuketti?

Konudaha uzunsüreler konuşulacak.

Uygulamaları görmek içinse biraz daha

zamana gereksinimvar.

levent@koç sistem.com.tr 

Atlantis Yazılım GenelMüdürü Turgut Bakal (solda),

Şişecam Bilgisayar Destek Uzmanı Canan Özcan ve

Destek HizmetleriMüdürü Kemal Akgün.

kullanıcılara ne kadar

hizmet verdiğini tespit

edebildiklerini kaydetti.

Sistemin Oracle veritabanı

Novell

platformunda çalıştığını

belirten Atlantis Yazılım

Genel Müdürü Turgut

Bakal ise, Şişecam ile

üzerinde

böyle bir proje gerçekleştirmenin

büyük bir

şans olduğunu belirtti.

Bakal, "Projenin kısa sürede

hayata geçirilmesin-

etken

proje sahibi Şişecam'ın

ne istediğini çok iyi bilmesiydi.

Proje o kadar

deki en önemli

iyi tariflen dirilmişti ki,

zaman sapması ve geri

dönüşümoranı son derece

az oldu” dedi.

Buprojeninbaşarılı bir

şekilde hayata geçmesinden

sonra Şişecam ambalaj

Grubu'nda da uygulanmaya

başladığını

kaydeden Şişecam

BDHMBilgisayar destek

Uzmanı Canan özcan

ise, projenin gruptaki

diğerbilgi işlembölümleri

tarafından son derece

beğenildiğini ve uygulamaya

sokulmak istendiğini

aktardı. Özcan, yeni

projelerin de Atlantis Ya-

zilim işbirliği ile gerçekleştirileceğini

sözlerine

ekledi. m

belik@ inter pro.com.tr

eCRM’de birleşme
urkiye'de ICC

Danışmanlık

tarafından tem-

sil edilen Staff-

ware, Müşteri İlişkileri

Yönetimi (CRM) pazarında

faaliyet gösteren

MarketPForce'u satın aldı.

Staffware, bu birleşmeyle

İnternet üzerinden

eCRM uygulamalarına

yönelik ilk adımı attı.

Yazılım ve Internet

teknolojileri kuruluşlarına

danışmanlık hizmeti

veren Corum Group tan

yapılan açıklamaya göre,

Staffware - Market force

birleşmesi, Staffware'in

eCRM pazarınahızlı giriş

yapmasını sağlayacak.

eCRM, müşterilerle

her tür bağlantı ve ilişkinin

İnternet

gerçekleştirilmesini ifade

ediyor.

Söz konusu girişimle

Staffware'in, geçtiğimiz

günlerde duyurduğu yeni

reprocessbirimine katma

değer sağlayacak ilk satın

alma işlemini gerçekleştirdiği

de kaydediliyor.

reprocessbirimi, Staffwa-

re müşterilerinin global

business çözümve hız-

üzerinden

Mentor Graphics,

Escalade'i satın aldı
enter graphics,

piksel

rim yazi-

lim ları sunan Escalade

şirketini satın aldı. elektronik

donanım ve yazı-

lim tasarım otomasyonu

alanında çalışmalar yürüten

ve Türkiye pazarında

Cadet Bilgisayar

tarafından temsil edilen

Mentor Graphics, HDL

gra-

tasa(Donanım

Tanımlama

Dili) grafiksel tasarım

araçları geliştiren escalade

şirketini satın alarak

ABD ve Avrupapazarlarından

sonra Uzakdoğu

pazarına da girmiş oldu.

Mentor Graphics HDL

Tasarım Bölüm Müdürü

Anne Sanquini, satin alma

sayesinde escalade'in

Japonya'daki müşteri

tabanına da sahip

metlerine doğrudan erişebilmelerini

sağlamak

amacıyla oluşturuldu.

Yukarıda dabelirttiğimiz

gibi ülkemizde ICC

Danışmanlık tarafından

temsil Staffwa-

re'in yazılım çözümleri,

bankacılık, sigorta, telekomünikasyon,

kamu

hizmetleri, profesyonel

danışmanlık, genel ticaret

gibi pek çok sektörde

kullanılıyor. Staffware'in

dünyagenelinde yaklaşık

| milyonlisanslı kullanıcısı

olduğu da belirtiliyor.

EE

edilen

olacağını belirtti. escalade

Başkanı Jean-Pierre

Braunise bu birleşmenin

Escalade teknolojisi açısından

çok önemli olduğunu,

EDA (Elektronik

Tasarım Otomasyonu)

alanında lider Mentor

Graphics'in HDL grafiksel

tasarım pazarını ileriye

taşıyacak pazar gücüne

ve teknolojisine sahip

olduğunu söyledi. m

42
 

 

Haber e Sayı 209 e 22-28 Mayıs 20

Şişecam, Atlantis Yazılım ile

dış kaynak kullanımına adım attı
BELİZ KUDAT

işe camin bilgiiş-

lem çalışmalarını

yürüten Bilgisayar

Destek Hizmetleri

Miidiirligii (BDHM) ve

gruplarda yer alan enformasyon

Teknolojisi müdürlükleri,

bilgi işlemçalışmalarının

ölçülmesi ve

değerlendirilmesi amacıyla

yeni projeleri hayata

geçiriyorlar. İlk etapta

Şişecam BDHMde gerçekleştirilen

proje, atlantis

Yazılım'ın verdiği

dış kaynak kullanımıhizmetiyle

2 aygibi kısa bir

süre içerisinde tamamlandı.

Konuyla ilgili olarak

bilgi aldığımız Şişecam

Bilgisayar Destek hizmetleri

Müdürü Kemal

Akgün, projelerin en

Şişecam, Atlantis Yazılım

işbirliğiyle ilk defa dış kaynak

kullanımıyla gerçekleştirdiği bir

projeye imzaattı.

önemli özelliğinin ilk

kez dış kaynak kullanımı

uygulamasıyla gerçekleştirilmeleri

olduğunun

altını çizdi. Akgün, "Bil-

gilşlem bölümünde yapılan

çalışmaların ölçülme-

sı ve değerlendirilmesi

için hazırlamış olduğumuz

bir model ve sunucu

mimarisi üzerinde çalı-

bir de sistemimiz

Bu web

üzerine taşımakararı aldık.

Ancak bu noktada

özellikle iş akışı konusunda

bize danışmanlık

şan

vardı. sistemi

verecekbirşirket arayışına

girdik. Bu projede atlantis,

kullanıcılar, yani

müşterilerimiz ve bilgiiş-

lem bölümüarasında bir

buluşma noktası yarat-

mis oldu " dedi.

Projede BDHM olarak.

kullanıcıların taleplerini

Atlantis'e aktardıklarını

ifade eden Akgün, sistemin

2000 yılı Ocak ayından

itibaren aktif kullanıma

geçtiğini vurguladı. İş

akışlarının söz konusuolduğu

projelerin dış kaynak

kullanımı aracılığıyla

gerçekleştirilmesinin

projenin başarısını artırdığına

inandıklarını söyleyen

Akgün, sistem sayesinde

bilgi işlem bölümü

çalışanlarının hangi

 

Internet ve vergilendirme
on 8-10 ay içerisindeki İnternet

konusundaözel şirketler ve de

özellikle medyakuruluşları tarafından

yapılan girişimlerin

en önemli yararı sanıyorum ki “farkında-

lık” yaratma konusundasağlanan başarı

oldu. Yoksa girişimlerin ticari taraflarında

özellikle de yaratılan tüm

sisli ortama rağmen elektronik

ticaret bağlamındabir-iki

tane girişimin dışında henüz

kayda değer bir başarıdan söz

etmekolası değil.

Yine de konu gelişmeye

açık ve elektronik ticaret ile

birlikte düşünülmesi gereken

en önemli konulardanbirisi

de, vergilendirme. Ticaretin vergilendirmesinde

uygulanan yöntemler ülkeden

ülkeye farklılık göstermeklebirlikte,

asıl önemli farklılık ABD'de uygulanmakta

olan vergi sistemiyle Avrupa

Ekonomik Topluluğu'nda uygulanmakta

olan sistem arasındaortayaçıkıyor.

ABD'deliberal bir yapı içerisinde uygulanan

vergiler, Avrupa'ya geldiğimizde

dahakatı ve devlet tarafından

dahasıkı bir denetim altında.ABD'de

net bir KDVuygulaması yok ve eyaletler

arasındafarklılık gösteren bir *eyalet

vergisi-state tax” kavramıylakarşılaşılmakta,

buna karşın AET'de çoketkin

bir şekilde uygulanan *Katma değer

Vergisi” sistemi yürürlükte.

 

gizlilik e-ticaret konusundadahasıkı

yaklaşımların gündeme gelmesine sebep

olabilir. Bu çalışmalar da Avrupa

Parlamentosu tarafından oluşturulan

ticaret konseyleri tarafından etüt ediliyor.

İçinde bulunduğumuzyıldatüketici-

www.bihaber.com.tr

den-işe (B2C) olan elektronik ticaret

hacminin 7 milyar dolar ile 32 milyar

dolar arasında gerçekleşmesi bekleniyor.

Şu anda ABDde de eyaletlerin

elektronik ticaretin vergilendirilmesi

konusundaki yaklaşımlarındabirbirinden

çok farklı yaklaşımlar görülmekte.

Bu konuda Senato'ya gelen

değişik teklifler Clinton

yönetiminin elektronik ticaret

ve İnternet temelli çalışmalara

gösterdikleri destek

nedeniyle bir müddet daha

tasarı halinde kalacakmış

gibi görünüyor. Diğer yandan

Avrupa'dadevlet gelirlerinde

KDV'ye olan ba-

Soru: Texas'ta bir iş seyahatinde bulunan

bir Fransız yönetici, İnternet erişimini

Belçika'daki bir ISS'den alırken

bir Alman ürününüsipariş ediyor; alman

firmasının Websitesi Kaliforni-

ya daki bir servis sağlayıcının ortamında

bulunuyor. Bu durumdavergi hangi ülkede

tahakkuketti?

Konudaha uzunsüreler konuşulacak.

Uygulamaları görmek içinse biraz daha

zamana gereksinimvar.

levent@koç sistem.com.tr 

Atlantis Yazılım GenelMüdürü Turgut Bakal (solda),

Şişecam Bilgisayar Destek Uzmanı Canan Özcan ve

Destek HizmetleriMüdürü Kemal Akgün.

kullanıcılara ne kadar

hizmet verdiğini tespit

edebildiklerini kaydetti.

Sistemin Oracle veritabanı

Novell

platformunda çalıştığını

belirten Atlantis Yazılım

Genel Müdürü Turgut

Bakal ise, Şişecam ile

üzerinde

böyle bir proje gerçekleştirmenin

büyük bir

şans olduğunu belirtti.

Bakal, "Projenin kısa sürede

hayata geçirilmesin-

etken

proje sahibi Şişecam'ın

ne istediğini çok iyi bilmesiydi.

Proje o kadar

deki en önemli

iyi tariflen dirilmişti ki,

zaman sapması ve geri

dönüşümoranı son derece

az oldu” dedi.

Buprojeninbaşarılı bir

şekilde hayata geçmesinden

sonra Şişecam ambalaj

Grubu'nda da uygulanmaya

başladığını

kaydeden Şişecam

BDHMBilgisayar destek

Uzmanı Canan özcan

ise, projenin gruptaki

diğerbilgi işlembölümleri

tarafından son derece

beğenildiğini ve uygulamaya

sokulmak istendiğini

aktardı. Özcan, yeni

projelerin de Atlantis Ya-

zilim işbirliği ile gerçekleştirileceğini

sözlerine

ekledi. m

belik@ inter pro.com.tr

eCRM’de birleşme
urkiye'de ICC

Danışmanlık

tarafından tem-

sil edilen Staff-

ware, Müşteri İlişkileri

Yönetimi (CRM) pazarında

faaliyet gösteren

MarketPForce'u satın aldı.

Staffware, bu birleşmeyle

İnternet üzerinden

eCRM uygulamalarına

yönelik ilk adımı attı.

Yazılım ve Internet

teknolojileri kuruluşlarına

danışmanlık hizmeti

veren Corum Group tan

yapılan açıklamaya göre,

Staffware - Market force

birleşmesi, Staffware'in

eCRM pazarınahızlı giriş

yapmasını sağlayacak.

eCRM, müşterilerle

her tür bağlantı ve ilişkinin

İnternet

gerçekleştirilmesini ifade

ediyor.

Söz konusu girişimle

Staffware'in, geçtiğimiz

günlerde duyurduğu yeni

reprocessbirimine katma

değer sağlayacak ilk satın

alma işlemini gerçekleştirdiği

de kaydediliyor.

reprocessbirimi, Staffwa-

re müşterilerinin global

business çözümve hız-

üzerinden

Mentor Graphics,

Escalade'i satın aldı
enter graphics,

piksel

rim yazi-

lim ları sunan Escalade

şirketini satın aldı. elektronik

donanım ve yazı-

lim tasarım otomasyonu

alanında çalışmalar yürüten

ve Türkiye pazarında

Cadet Bilgisayar

tarafından temsil edilen

Mentor Graphics, HDL

gra-

tasa(Donanım

Tanımlama

Dili) grafiksel tasarım

araçları geliştiren escalade

şirketini satın alarak

ABD ve Avrupapazarlarından

sonra Uzakdoğu

pazarına da girmiş oldu.

Mentor Graphics HDL

Tasarım Bölüm Müdürü

Anne Sanquini, satin alma

sayesinde escalade'in

Japonya'daki müşteri

tabanına da sahip

metlerine doğrudan erişebilmelerini

sağlamak

amacıyla oluşturuldu.

Yukarıda dabelirttiğimiz

gibi ülkemizde ICC

Danışmanlık tarafından

temsil Staffwa-

re'in yazılım çözümleri,

bankacılık, sigorta, telekomünikasyon,

kamu

hizmetleri, profesyonel

danışmanlık, genel ticaret

gibi pek çok sektörde

kullanılıyor. Staffware'in

dünyagenelinde yaklaşık

| milyonlisanslı kullanıcısı

olduğu da belirtiliyor.

EE

edilen

olacağını belirtti. escalade

Başkanı Jean-Pierre

Braunise bu birleşmenin

Escalade teknolojisi açısından

çok önemli olduğunu,

EDA (Elektronik

Tasarım Otomasyonu)

alanında lider Mentor

Graphics'in HDL grafiksel

tasarım pazarını ileriye

taşıyacak pazar gücüne

ve teknolojisine sahip

olduğunu söyledi. m
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İnsan, teknoloji ve gelecek: Herkes davetli
PINAR UYLUK

DİKİCİ

kökenli

Samsung ve

ore

Samsung'u

bilgi teknolojisi

alanında Türkiye'de

temsil eden Utotek bilgisayar

San. ve Tic. AS.

başta ekran olmak üzere

bilgisayar pazarı için geliştirilen

yeni ürünserisini

ve Samsung'un kurumsal

vizyonunutanıttı.

Toplantıda samsung'un

ürettiği ve dün

yada büyük pazar payına

TET-LCD

ekran, sabit disk ve rom

sahip olan

ürünlerinin yanı sıra geliştirdiği

özel Smart media

(akıllı medya) Kart

teknolojisini temel alan

Kişisel Multimedya

ürünleri de tanıtıldı.

Samsung Electronics

Türkiye Genel Müdürü

Sung-Meen Cho, samsung

un,

git all-Everyone’s  Invi-

ted"-Herkes davetli"Samsung

di 

Samsung Electronics ve Ufotek yetkilileri Türkiye'de

ekran pazarında bir numara olmayı hedeflediklerini

belirttiler

vizyonunuüç ana başlık

ta topladı. Cho, insan,

teknoloji ve gelecek olarak

belirttiği üç ana başlığı

Samsung un yeni küresel

kimliği ile özdeşleştirdi.

Samsung'un diJital

yakınsama (digital

convergence) çağında

dünya lideri olmayı hedeflediğini

Cho, "Dijital yakınsama,

söyleyen

bilgi teknolojisi ve internet'in

etkisiyle bilgisayar,

iletişim, tüketiciye

yönelik elektronik gereçler

ve içeriğin birleşme-

sidir” dedi.

1999 yılında, Sam-

sungun Ar-Ge çalışmalarına

tüm dünyada 1.2

milyar dolar harcadıklarını

söyleyen Cho, başarılarının

sırlarını kapsamlı

teknoloji ve insanlar

için daha iyi ürünler

kararlılıkları

düğünü vurguladı. Cho,

2000 yılı için 32 milyar

dolarlık gelir ve 8 milyar

yapma ol 

İngiltere'de Internet atağı
aşta Londra

tiran son girişimler ardından

İnternet erişim hızını artırmak

için de çalışılıyor. Gelişmeyi bizzat

yerinde izlediğimiz İngiltere'de durum

şu: Ülke iletişiminin

yüzde 80'ini sağlayan ingiliz

telefon İdaresi (British

Telecom-BT) Internet erişim

hızını, normal telefon

hattına göre 40 kat dahaar-

tıra çakyeni sistemini Tem-

sokacak.

Kısaca ADSL olarak bilinen

yeni sistemle İngilizler

Internet ve e-ticarete daha hızlı girecekler.

Bu hız nedeniyle kullanıcı, ınternet'te

daha çok gezinecek, e-ticaret

fırsatı artacak. World Wide Wait'ten

muz da hizmete

(!) kurtulacak.

ADSLsistemi Asymmetric Digital

Subscriber Line sözcüklerinin baş-

harfleri... Sistem, kullanıcının telefon

fişine takılıyor. Böylece kullanıcı,

bilgisayarını sürekli olarak ınternet'te

bağlı tutabiliyor. Bu, istanbul'da

da kullanılmaya başlanan kablolu

televizyondan İnternet erişimi

türünden bir uygulama... İngiliz sisteminde

kullanıcı, bağlanmaücreti

olarak 150 Sterlin ödüyor. Sonra her

ay için standart bir 39.99 Sterlin daha.

İngiliz kullanıcının ödeyeceği fatura,

Türk Telecom'unkablolutele-

olmak

İngiltere'de telefon hatlarının

sayısını milyonlarca ar-

üzere

 

yan hizmetini andırıyor.

Amafarklar daha önemli: BT,kullanıcıları

özendirmek için 30 haziran

dan önce sisteme abone olmakisteyenlerden,

bağlanmaücreti almayacak.

BTayrıca, kullanıcılardan gelecek

talebi göz önüne alarak daha

şimdiden ülkenin yüzde

26 sını ADSLsistemiyle

erişilecek hale getirmiş.

BT'nin hesaplarına göre, bu

yılın ortalarına kadar ülkedeki

tüm abonelerin üçte

biri ADSL sistemini kullanmaya

başlayacak. Sistemin

2001'de tüm ülkede kullanılması

bekleniyor.

Birkaç yıl içinde fiyatlar düşecek.

Başka tel ekomfirmaları benzerhizmetler

sunacaklar. İletişim piyasasında

rekabet olacak. Hizmet ucuzla-

akla kalmayacak, kalitesi de arta-

melerolur.

vizyondan İnternet bağlantısı bağla-

www.bihaber.com.tr

çak. Çünkü müşteri, kalitesiz değil

kaliteli hizmet sunan firmayı seçecek.

Bu kadar basit. Nitekim daha şimdiden,

ABD'nin ünlü ISS firması america

Online, sırf İngiltere'de çalışacak

yan kurulusu AOL UK’in de ADSL

sistemiyle hızlı İnternet bağlantısı

sağlayacak "cazip" bir paket sunmaya

hazırlandığını açıkladı. kullanıcılar

açısından durumkeyifli: birbiriyle

yarışan firmalardan hangisine abone

olmakistediğine karar verecek.

Umarız ülkemizde de benzergeliş-

eeoymen(dhotmail.com

dolarlık kar hedefledikçe

rini sözlerine ekledi.

Türkiye pazarının

genç nüfusu ve gelişen

ekonomisi ile özel bir

ifade

eden Cho, Ufotek in des-

önem taşıdığını

teği ile yabancı üreticiler

arasında bir numara olmayı,

sabit disk ve rom

ürünleri ile pazarın en

güçlü oyuncuları arasında

yer almayı hed etle-

diklerini söyledi.

Samsung ekran, sabit

disk, rom ürünleri dis tri-

Ufotek

Tayfun Göney,

but örü Genel

Müdürü

“Türkiye bilgisayar pazarında

markaları bir kenara

bırakırsak herbilgisayarın

içinde bir parça-

yi1z" dedi. Dijital diinya-

nin bilişim pazarında ¢ok

VeezyGo ile Toshiba

Notebook'larda yükselen hedefler

PINAR UYLUK

DİKİCİ

eezyGo kam-

panyast ile

DVD'li toshiba

notebook

kampanyasının beklenenin

üzerinde bir ilgi

gördüğübelirtildi. 20 şubat

2000 tarihinde çıkan

ilanlarla başlayan kampanyada

hedef 3 bin toshiba

Satellite 2670 DVD

olarak belirlenmiş ve yoğun

talep fark edilince

hedef 5 bine yükselmişti.

Üç aygibi kısa bir sürede

belirlenen hedeflerin

üzerinde satış yapılması

ile yeni satış hedefi 10

bin olarak belirlendi.

Toshiba Notebook

Türkiye Distribütörü Be-

komBilgisayar sistemleri

A.Ş.Genel Müdürü aytaç

Biter, teslim edilen

Toshiba Satellite 2670

DVD dizüstü bilgisayar

sayısını bin 922 ve teslim

edilecek olanların ise 3

bin 2 yüz olarak belirtti.

Satış grafiklerinin hızla

yükselmesi nedeni ile

Toshiba distribütörleri

içerisinde satışını enhızlı

büyüten distribütör olarak

seçildiklerini söyleyen

Biter, Türkiye'nin

 

/

Bekim Bilgisayarsistemleri
A.Ş. Genel Müdürü

AytaçBiter, Toshiba satellite

2670 DVD ürününün

kampanyaiçin ideal ve

herkese hitap edebilecek

bir ürün olduğunu söyledi.

yer aldığı bölgede en çok

satan üçüncü distribütör

olduklarını ifade etti. İlk

iki sırada Çin ve kore'nin

yer aldığını söyleyen

Biter, Türkiye'nin

dahil olduğu bölgedeki

ülke sayısının 26 olduğunu

dabelirtti.

Toshiba Satellite 2670

DVD ürününün dışında

yeni kampanyaları önümüzdeki

aylarda duyuracaklarını

söyleyen Biter,

"Kampanya kapsam açısından

büyük olacak.

Toshiba Satellite 2670

"DVD modelini başkaları

ile kampanyaya sokma-

farklı olduğunu ve her

kesimden insani kendisine

çektiğini sözlerine ekleyen

Göney, bilgisayarların

artık şahsi eşya haline

geldiğini ve bu ne-

artık

şahsi eşyalarına göster-

enle insanların

dikleri hassasiyeti bilgisayarlarına

da gösterdiklerini

ifade etti. Ml

pin aru@inter pro.com.tr

nacağız. Bu, kampanyanın

başarısını gölgeleyebilir”

dedi.

Toshiba'nın dünyada

16 milyon hedefinin üzerinde

dizüstü bilgisayar

sattığını söyleyen Biter,

satışların en çok amerika'da

yapıldığını sözlerine

ekledi.

Vestelnet kampanyası

dışındadiğersatışların da

oldukça iyi

vurgulayan Biter, "Son

zamanlarda. yüzde

100'ün üzerinde satış artışı

var” dedi.

VeezyGo

olduğunu

paketini

alanların paket içerisin-

deki formlar ile kampanyaların

birleştirildiğini de

söyleyenBiter, isteyenlerin

Vested'in bilgisayarını,

isteyenlerin iMac 'i

veya Toshibadizüstü bilgisayar

alabileceklerini

belirtti.

Teslimatta hiçbir sorun

yaşanmadığını ve teslimatların

4 ile 6 hafta

içinde yapıldığını kaydeden

Biter, Mayıs ayı sonunda

yurt dışından7 yüz

tane, Haziran ayı içerisinde

de 2 bin 5 yüz adet

Toshiba Satellite 2670

DVD'nin Türkiye'ye

geleceğini söyledi. m

pin aru@inter pro.com.tr

MSM'ten Cine 5'e abonetakip sistemi
ink plus-Oracle

iş ortağı MSM

(Mali Sistemler

Müşavirlik

A.Ş.), Cine5 için (ATS)

Abone Takip Sistemi'ni

geliştirdi. 800 bin abonenin

bilgisinin yer aldığı

bir abonelik sistemi olan

ATS Abonelik, Tahsilat,

Ürün, Stok/Sipariş/Irsa- Trak

liye, Pazarlama, Çağrı

Merkezi /Müşteri ilişkileri,

Mali İşler, Erişim
Kontrol Sistemleri, yönetim,

Yönetim ve Arşiv

İşlemleri olmak üzere 10

ana modülden oluşuyor.

1987 yılında, Bilgi teknolojileri

alanında hizmet

veren bir şirket ola-

Avrupa Amerika

Holding A.Ş. bünyesinde

kurulan MSM; Pay-TV,

Free-TV, CATV, Finans

ve Sigorta şirketlerine

yazılım geliştirme, bakım

desteği konularında

ve diğer sektörlerde şirketlerin

bilgi teknolojileri

ihtiyaçları bağlamında

danışmanlık hizmetleri

verenbir şirket. m
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ore
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bilgi teknolojisi

alanında Türkiye'de

temsil eden Utotek bilgisayar

San. ve Tic. AS.

başta ekran olmak üzere

bilgisayar pazarı için geliştirilen

yeni ürünserisini

ve Samsung'un kurumsal

vizyonunutanıttı.

Toplantıda samsung'un

ürettiği ve dün

yada büyük pazar payına
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Sung-Meen Cho, samsung

un,

git all-Everyone’s  Invi-

ted"-Herkes davetli"Samsung

di 

Samsung Electronics ve Ufotek yetkilileri Türkiye'de

ekran pazarında bir numara olmayı hedeflediklerini

belirttiler

vizyonunuüç ana başlık

ta topladı. Cho, insan,

teknoloji ve gelecek olarak

belirttiği üç ana başlığı

Samsung un yeni küresel

kimliği ile özdeşleştirdi.

Samsung'un diJital

yakınsama (digital

convergence) çağında

dünya lideri olmayı hedeflediğini

Cho, "Dijital yakınsama,

söyleyen

bilgi teknolojisi ve internet'in

etkisiyle bilgisayar,

iletişim, tüketiciye

yönelik elektronik gereçler

ve içeriğin birleşme-

sidir” dedi.

1999 yılında, Sam-

sungun Ar-Ge çalışmalarına

tüm dünyada 1.2

milyar dolar harcadıklarını

söyleyen Cho, başarılarının

sırlarını kapsamlı

teknoloji ve insanlar

için daha iyi ürünler

kararlılıkları

düğünü vurguladı. Cho,

2000 yılı için 32 milyar

dolarlık gelir ve 8 milyar

yapma ol 

İngiltere'de Internet atağı
aşta Londra

tiran son girişimler ardından

İnternet erişim hızını artırmak

için de çalışılıyor. Gelişmeyi bizzat

yerinde izlediğimiz İngiltere'de durum

şu: Ülke iletişiminin

yüzde 80'ini sağlayan ingiliz

telefon İdaresi (British

Telecom-BT) Internet erişim

hızını, normal telefon

hattına göre 40 kat dahaar-

tıra çakyeni sistemini Tem-

sokacak.

Kısaca ADSL olarak bilinen

yeni sistemle İngilizler

Internet ve e-ticarete daha hızlı girecekler.

Bu hız nedeniyle kullanıcı, ınternet'te

daha çok gezinecek, e-ticaret

fırsatı artacak. World Wide Wait'ten

muz da hizmete

(!) kurtulacak.

ADSLsistemi Asymmetric Digital

Subscriber Line sözcüklerinin baş-

harfleri... Sistem, kullanıcının telefon

fişine takılıyor. Böylece kullanıcı,

bilgisayarını sürekli olarak ınternet'te

bağlı tutabiliyor. Bu, istanbul'da

da kullanılmaya başlanan kablolu

televizyondan İnternet erişimi

türünden bir uygulama... İngiliz sisteminde

kullanıcı, bağlanmaücreti

olarak 150 Sterlin ödüyor. Sonra her

ay için standart bir 39.99 Sterlin daha.

İngiliz kullanıcının ödeyeceği fatura,

Türk Telecom'unkablolutele-

olmak

İngiltere'de telefon hatlarının

sayısını milyonlarca ar-

üzere

 

yan hizmetini andırıyor.

Amafarklar daha önemli: BT,kullanıcıları

özendirmek için 30 haziran

dan önce sisteme abone olmakisteyenlerden,

bağlanmaücreti almayacak.

BTayrıca, kullanıcılardan gelecek

talebi göz önüne alarak daha

şimdiden ülkenin yüzde

26 sını ADSLsistemiyle

erişilecek hale getirmiş.

BT'nin hesaplarına göre, bu

yılın ortalarına kadar ülkedeki

tüm abonelerin üçte

biri ADSL sistemini kullanmaya

başlayacak. Sistemin

2001'de tüm ülkede kullanılması

bekleniyor.

Birkaç yıl içinde fiyatlar düşecek.

Başka tel ekomfirmaları benzerhizmetler

sunacaklar. İletişim piyasasında

rekabet olacak. Hizmet ucuzla-

akla kalmayacak, kalitesi de arta-

melerolur.

vizyondan İnternet bağlantısı bağla-

www.bihaber.com.tr

çak. Çünkü müşteri, kalitesiz değil

kaliteli hizmet sunan firmayı seçecek.

Bu kadar basit. Nitekim daha şimdiden,

ABD'nin ünlü ISS firması america

Online, sırf İngiltere'de çalışacak

yan kurulusu AOL UK’in de ADSL

sistemiyle hızlı İnternet bağlantısı

sağlayacak "cazip" bir paket sunmaya

hazırlandığını açıkladı. kullanıcılar

açısından durumkeyifli: birbiriyle

yarışan firmalardan hangisine abone

olmakistediğine karar verecek.

Umarız ülkemizde de benzergeliş-

eeoymen(dhotmail.com

dolarlık kar hedefledikçe

rini sözlerine ekledi.

Türkiye pazarının

genç nüfusu ve gelişen

ekonomisi ile özel bir

ifade

eden Cho, Ufotek in des-

önem taşıdığını

teği ile yabancı üreticiler

arasında bir numara olmayı,

sabit disk ve rom

ürünleri ile pazarın en

güçlü oyuncuları arasında

yer almayı hed etle-

diklerini söyledi.

Samsung ekran, sabit

disk, rom ürünleri dis tri-

Ufotek

Tayfun Göney,

but örü Genel

Müdürü

“Türkiye bilgisayar pazarında

markaları bir kenara

bırakırsak herbilgisayarın

içinde bir parça-

yi1z" dedi. Dijital diinya-

nin bilişim pazarında ¢ok

VeezyGo ile Toshiba

Notebook'larda yükselen hedefler

PINAR UYLUK

DİKİCİ

eezyGo kam-

panyast ile

DVD'li toshiba

notebook

kampanyasının beklenenin

üzerinde bir ilgi

gördüğübelirtildi. 20 şubat

2000 tarihinde çıkan

ilanlarla başlayan kampanyada

hedef 3 bin toshiba

Satellite 2670 DVD

olarak belirlenmiş ve yoğun

talep fark edilince

hedef 5 bine yükselmişti.

Üç aygibi kısa bir sürede

belirlenen hedeflerin

üzerinde satış yapılması

ile yeni satış hedefi 10

bin olarak belirlendi.

Toshiba Notebook

Türkiye Distribütörü Be-

komBilgisayar sistemleri

A.Ş.Genel Müdürü aytaç

Biter, teslim edilen

Toshiba Satellite 2670

DVD dizüstü bilgisayar

sayısını bin 922 ve teslim

edilecek olanların ise 3

bin 2 yüz olarak belirtti.

Satış grafiklerinin hızla

yükselmesi nedeni ile

Toshiba distribütörleri

içerisinde satışını enhızlı

büyüten distribütör olarak

seçildiklerini söyleyen

Biter, Türkiye'nin

 

/

Bekim Bilgisayarsistemleri
A.Ş. Genel Müdürü

AytaçBiter, Toshiba satellite

2670 DVD ürününün

kampanyaiçin ideal ve

herkese hitap edebilecek

bir ürün olduğunu söyledi.

yer aldığı bölgede en çok

satan üçüncü distribütör

olduklarını ifade etti. İlk

iki sırada Çin ve kore'nin

yer aldığını söyleyen

Biter, Türkiye'nin

dahil olduğu bölgedeki

ülke sayısının 26 olduğunu

dabelirtti.

Toshiba Satellite 2670

DVD ürününün dışında

yeni kampanyaları önümüzdeki

aylarda duyuracaklarını

söyleyen Biter,

"Kampanya kapsam açısından

büyük olacak.

Toshiba Satellite 2670

"DVD modelini başkaları

ile kampanyaya sokma-

farklı olduğunu ve her

kesimden insani kendisine

çektiğini sözlerine ekleyen

Göney, bilgisayarların

artık şahsi eşya haline

geldiğini ve bu ne-

artık

şahsi eşyalarına göster-

enle insanların

dikleri hassasiyeti bilgisayarlarına

da gösterdiklerini

ifade etti. Ml

pin aru@inter pro.com.tr

nacağız. Bu, kampanyanın

başarısını gölgeleyebilir”

dedi.

Toshiba'nın dünyada

16 milyon hedefinin üzerinde

dizüstü bilgisayar

sattığını söyleyen Biter,

satışların en çok amerika'da

yapıldığını sözlerine

ekledi.

Vestelnet kampanyası

dışındadiğersatışların da

oldukça iyi

vurgulayan Biter, "Son

zamanlarda. yüzde

100'ün üzerinde satış artışı

var” dedi.

VeezyGo

olduğunu

paketini

alanların paket içerisin-

deki formlar ile kampanyaların

birleştirildiğini de

söyleyenBiter, isteyenlerin

Vested'in bilgisayarını,

isteyenlerin iMac 'i

veya Toshibadizüstü bilgisayar

alabileceklerini

belirtti.

Teslimatta hiçbir sorun

yaşanmadığını ve teslimatların

4 ile 6 hafta

içinde yapıldığını kaydeden

Biter, Mayıs ayı sonunda

yurt dışından7 yüz

tane, Haziran ayı içerisinde

de 2 bin 5 yüz adet

Toshiba Satellite 2670

DVD'nin Türkiye'ye

geleceğini söyledi. m

pin aru@inter pro.com.tr

MSM'ten Cine 5'e abonetakip sistemi
ink plus-Oracle

iş ortağı MSM

(Mali Sistemler

Müşavirlik

A.Ş.), Cine5 için (ATS)

Abone Takip Sistemi'ni

geliştirdi. 800 bin abonenin

bilgisinin yer aldığı

bir abonelik sistemi olan

ATS Abonelik, Tahsilat,

Ürün, Stok/Sipariş/Irsa- Trak

liye, Pazarlama, Çağrı

Merkezi /Müşteri ilişkileri,

Mali İşler, Erişim
Kontrol Sistemleri, yönetim,

Yönetim ve Arşiv

İşlemleri olmak üzere 10

ana modülden oluşuyor.

1987 yılında, Bilgi teknolojileri

alanında hizmet

veren bir şirket ola-

Avrupa Amerika

Holding A.Ş. bünyesinde

kurulan MSM; Pay-TV,

Free-TV, CATV, Finans

ve Sigorta şirketlerine

yazılım geliştirme, bakım

desteği konularında

ve diğer sektörlerde şirketlerin

bilgi teknolojileri

ihtiyaçları bağlamında

danışmanlık hizmetleri

verenbir şirket. m
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Psion: “Türkiye pazarında daha
BELİZ Küba

obil internet

cihazla-

rl küçük

bilgisayarlar

alanında dünyanın

önde gelen şirketlerinden

Psion, Türkiye pazarındaki

faaliyetlerini artırma

kararı aldı. Yaklaşık

iki yıldır Doğatek tarafından

Türkiye temsilci-

Psion,ligi yürütülen

özellikle kurumsal pazar-

Nortel, Q
networks,

geçti-

ortez

timiz aylarda

satın

Overa şirketinin uzak mesafe

optik cihazlarını mil-

aldığı

yonla rcadolar değerindeki

bir anlaşma ile Quest

Communications 'a

Nortel, West'e sistemle-

sattı.

rın tutulmasının yanı sıra

destek de sağlayacak.

B
E

Mobil İnternet cihazları pazarının

önemli oyuncularından Psion,

Türkiye'deki bayi kanalını

genişletecek.

daki etkinliğini daha da

artırmayı planlıyor.

Konuyla ilgili olarak

görüşlerini aldığımız psion

Uluslararası Satış

Müdürü Mark Gray, psion

markasının henüz

Overa'nın şebeke sisteminin

Birleşik Devletler

optik şebekesine dahil

edileceği belirtili. Öte-

ra'nın Başkanı Fahri diner

şu açıklamayı yaptı:

İnternet'te

patlama,

“Günümüzde

yaşanan hızlı

servise talebi önemli ölçüde

artırdı. West ölçeklenebilir

bir mimariye gereksinim

duyuyor. Kuru-

Türkiye pazarında çok

iyi tanınmadığını, bu nedenle

Türkiye'deki tanı-

tim ve satış çalışmalarının

artırılacağını kaydetti.

Pazardaki etkinliklerine

kurumsal alanda bas-

west ile anlaştı
laca olan sistem ülkenin

şebeke gereksinimini karşılaması

açısından ideal

bir sistem.”

Nortel tarafından yapı-

lan açıklamada da yıl sonuna

kadarticari İnternet

trafiğinin Amerika nin

bir ucundan diğer ucuna

saniyede 10 gigabits hi-

vında taşınmaya başlana-

cağı belirtildi. m

Nortel Networks'ten Çin telsiz

Internet pazarına yeni yatırım
ortez networks,

cin’in

Hebe şehri

ve Chongqing

metropol kentinin GSM

şebekelerinin geliştiril-

meşine yönelik olarak,

yaklaşık değeri 65 milyon

dolar olan yeni anlaşma

imzaladı.

Nortel Networks Hong

Kong. Tayvan ve Çin'in

17 şehrinde telsiz şebekeler

kuruyorya da genişletiyor.

Bugiine kadar bol-

gede gerçekleştirilen yeni

telsiz altyapısı anlaşma-

Kablosuziş
urkiye de

ICC danışmanlık

tarafından

temsil

edilen Staffware, iş akışlarının

kablosuz iletişim

ortamında gerçekleştirilmesini

sağlayan yeni bir

çözüm geliştirdi. Staff-

ware WAP Business process

Server adlı ürün,

Kablosuz İş Süreci uygulamalarının

dünya gene-

Bib Leo 2 ee 4s

larının değeri ise 140 milyon

dolarcivarında.

Hebe Mobil komünikasyon,

Çin'in gelişmiş

mobil iletişimi ile birlikte

ilk yüksek hızlı telsiz

Internet hizmetleri platformunu

yaratacak

GPRS servisini sunarak

3.5 milyondanfazla aboneyi

destekleyecek GSM

900 şebekesini genişletmeyi

planlıyor.

China Unicom Chong-

ging şubesi ise, büyılın

sonlarında tamamlanacak

baz istasyonu kapasite

genişletmesi ile

GSM 900 şebekesi üzerinden

yaklaşık 500 bin

aboneye hizmet vermeyi

planlıyor. Nortel networks

China Başkanı

Robert Mao, Nortel networks

'ün, telsiz İnternet

ve diğer gelecek nesil

servisler için ölçülebilir

bir platform gerçekleştirerek

ve kaliteli ses servislerine

olan talebi karşılayarak,

Çin'in telsiz

İnternet pazarında önde

gelen bir şirket olduğunu

vurguluyor. m

süreci uygulamaları
lind mobil cihazlar üzerinden

yaygınlaştırılmasına

olanak veriyor. Ya-

zilim, Kablosuz uygulama

Protokolü (WAP)

teknolojisine dayanıyor.

ICC Danışmanlık Genel

Müdürü Nilüfer Birdal,

Staffware'in WAP odaklı

çözümleri

uzakta bulunan

kullanıcıların ve uygula-

sayesinde

mobil

ma geliştiricilerin, dünyanın

herhangi bir yerinden

bilgiye anındaerişimini

mümkün kıldığını

belirtti. StaffwareWAP

çözümlerinin yakın gelecekte

Türkiye'de de piyasaya

sunulması bekleniyor.

WAP çözümleri

için Ericssonile işbirliği

yapan Staffware, bu yeni

hizmetini desteklemek

için İsveç'te WAP Bilgi

Merkezi de kurdu.

yayacaklarını fade eden

Gray. Türkiye Internet

pazarının hızla büyüdü-

güne dikkat çekerek

“Türkiye bizim

için çok önemli. Öyle ki

pazarı

kısa süre sonra ürünlerimizin

yerelleştirme çalışmalarına

başlayacağız.

Elbette bu konuda Türki-

ye'deki iş ortağımız Do-

gates desteğiyle çalışacağız”

dedi.

Doğatek ile birlikte

Türkiye'de bulunan psion

bayi kanalını genişletme

çalışmalarına başladıklarını

ifade eden

Gray, ayrıca İnternet üzerinden

satış modeline

geçmek için çalışmalarını

hızlandırdıklarını vurguladı.

Superonline,

Kangurum ve İxir gibi

kuruluşlarla Internet üzerinden

satış gerçekleştirmek

üzere görüşmeler

haber Sayı 269 22-28 Mayıs 200

etkin olacağız”

 

Psion Uluslararası SatışMüdürü Mark Gray, kısa
tire sonra Psion tir tinlerinin Türkçeleştirilmesi için

çalışmalara başlayacaklarını kaydetti

yaptıklarını söyleyen

Gray, sözlerine şöyle devam

etti:

"Önümüzdeki yıllarda

mobil İnternet cihazlarına

olan ilgi daha daartacak.

Ürünlerimize olan

ilgi bunu zaten gösteriyor.

Amacımız Türkiye

pazarında daha etkin bir

rol oynamak”. m

belik@inter pro.com.tr

Kablonet ve Cisco'nun

20 milyon dolarlık anlaşması
cisco

Systems

ile stratejik

bir

ablonet,

işbirliği

anlaşması imzaladı. proje

uygulaması, Kablonet

ana müteahhidi Ere enerji

A.Ş. ve Cisco Systems

çözüm ortağı olan Se-

kom İletişim Sistemleri

aracılığıyla gerçekleştiriliyor.

İşbirliği kapsamında

Kablonet ve Cisco

Systems, kablo TV şebekesine

irtibatlanan tek

Kablonet, bu işbirliği

kapsamında iki yılda 20

milyon dolar tutarında

bir yatırım bütçesi ayır-

di. Bu işbirliği ile headend’lerde

bulunan

CMTS (Cisco 7246) aygıtları

kuruldu. Ayrıca

Sanal Özel Ağ (VPN)

servislerinden yararlanacak

aboneler, Cisco

UBR924 kablo TVarayüzlü

yönlendirici aygıtlarıyla

sisteme erişebiliyorlar.

 

Kablonet Genel Müdürü Kemal Uraz ve Cisco Te-
lekemİş Birimi Genel Müdür Yardımcısı Suat Baysan

yaptıkları işbirliği ile, mevcut televizyon yayınlarının yanı

sıra İnternet, veri ve telefon servislerine de

erişilebilirlik sağlayacaklarını vurguladılar.

bir. kablo üzerinden,

mevcut televizyon yayınlarının

yanı sıra internet,

veri ve telefon servislerine

de erişilebilirliği

sağlayacak.

Türk Telecom'un kablo

TV üzerindenyeniservisler

oluşturmak üzere

gelir paylaşımlı model

geliştirmesiyle, Kablo-

Net, 1996-1997 yıllarında

açılan ihalelerde en

yüksek gelir payı oranlarını

teklif ederek Türk Te-

lekemile sözleşmeler imzaladı.

Böylece Kablo net

şebekelerini yeniledi ve

etkileşimli hizmetleri

müşterilerine ulaştırma

durumunageldi.

İşbirliği anlaşmasının

duyurusunun yapıldığı

toplantıda bir konuşma

yapan Kablonet Genel

Müdürü Kemal Uraz,

1997 yılında, kablo TV

şebekesi olmayan yerleşim

bölgelerinde, bu şebekelerin

tesisi ve 10 yıl

süre ile işletilmesi için

açılmış ihaleden

bahsetti.

Uraz, Kablonet'in yalova*

Çiftlikköy, Gebze,

Korfez, Corlu+Çerkez-

koy'de bu taahhüdü üstlendiğini

söyledi ve bu

bölgelerde daha çok sanayi

yatırımına ağırlık

vereceklerini vurguladı.

Uraz, ihalenin 3 önemli

şartı olduğuna dikkat

çekti: Daha fazla kanal,

yeni servisler ve sayısal

telefon yayınları, şebekelere

UPS konulması,

adreslenebilir şebeke yapılması.

=
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Psion: “Türkiye pazarında daha
BELİZ Küba

obil internet

cihazla-

rl küçük

bilgisayarlar

alanında dünyanın

önde gelen şirketlerinden

Psion, Türkiye pazarındaki

faaliyetlerini artırma

kararı aldı. Yaklaşık

iki yıldır Doğatek tarafından

Türkiye temsilci-

Psion,ligi yürütülen

özellikle kurumsal pazar-

Nortel, Q
networks,

geçti-

ortez

timiz aylarda

satın

Overa şirketinin uzak mesafe

optik cihazlarını mil-

aldığı

yonla rcadolar değerindeki

bir anlaşma ile Quest

Communications 'a

Nortel, West'e sistemle-

sattı.

rın tutulmasının yanı sıra

destek de sağlayacak.

B
E

Mobil İnternet cihazları pazarının

önemli oyuncularından Psion,

Türkiye'deki bayi kanalını

genişletecek.

daki etkinliğini daha da

artırmayı planlıyor.

Konuyla ilgili olarak

görüşlerini aldığımız psion

Uluslararası Satış

Müdürü Mark Gray, psion

markasının henüz

Overa'nın şebeke sisteminin

Birleşik Devletler

optik şebekesine dahil

edileceği belirtili. Öte-

ra'nın Başkanı Fahri diner

şu açıklamayı yaptı:

İnternet'te

patlama,

“Günümüzde

yaşanan hızlı

servise talebi önemli ölçüde

artırdı. West ölçeklenebilir

bir mimariye gereksinim

duyuyor. Kuru-

Türkiye pazarında çok

iyi tanınmadığını, bu nedenle

Türkiye'deki tanı-

tim ve satış çalışmalarının

artırılacağını kaydetti.

Pazardaki etkinliklerine

kurumsal alanda bas-

west ile anlaştı
laca olan sistem ülkenin

şebeke gereksinimini karşılaması

açısından ideal

bir sistem.”

Nortel tarafından yapı-

lan açıklamada da yıl sonuna

kadarticari İnternet

trafiğinin Amerika nin

bir ucundan diğer ucuna

saniyede 10 gigabits hi-

vında taşınmaya başlana-

cağı belirtildi. m

Nortel Networks'ten Çin telsiz

Internet pazarına yeni yatırım
ortez networks,

cin’in

Hebe şehri

ve Chongqing

metropol kentinin GSM

şebekelerinin geliştiril-

meşine yönelik olarak,

yaklaşık değeri 65 milyon

dolar olan yeni anlaşma

imzaladı.

Nortel Networks Hong

Kong. Tayvan ve Çin'in

17 şehrinde telsiz şebekeler

kuruyorya da genişletiyor.

Bugiine kadar bol-

gede gerçekleştirilen yeni

telsiz altyapısı anlaşma-

Kablosuziş
urkiye de

ICC danışmanlık

tarafından

temsil

edilen Staffware, iş akışlarının

kablosuz iletişim

ortamında gerçekleştirilmesini

sağlayan yeni bir

çözüm geliştirdi. Staff-

ware WAP Business process

Server adlı ürün,

Kablosuz İş Süreci uygulamalarının

dünya gene-

Bib Leo 2 ee 4s

larının değeri ise 140 milyon

dolarcivarında.

Hebe Mobil komünikasyon,

Çin'in gelişmiş

mobil iletişimi ile birlikte

ilk yüksek hızlı telsiz

Internet hizmetleri platformunu

yaratacak

GPRS servisini sunarak

3.5 milyondanfazla aboneyi

destekleyecek GSM

900 şebekesini genişletmeyi

planlıyor.

China Unicom Chong-

ging şubesi ise, büyılın

sonlarında tamamlanacak

baz istasyonu kapasite

genişletmesi ile

GSM 900 şebekesi üzerinden

yaklaşık 500 bin

aboneye hizmet vermeyi

planlıyor. Nortel networks

China Başkanı

Robert Mao, Nortel networks

'ün, telsiz İnternet

ve diğer gelecek nesil

servisler için ölçülebilir

bir platform gerçekleştirerek

ve kaliteli ses servislerine

olan talebi karşılayarak,

Çin'in telsiz

İnternet pazarında önde

gelen bir şirket olduğunu

vurguluyor. m

süreci uygulamaları
lind mobil cihazlar üzerinden

yaygınlaştırılmasına

olanak veriyor. Ya-

zilim, Kablosuz uygulama

Protokolü (WAP)

teknolojisine dayanıyor.

ICC Danışmanlık Genel

Müdürü Nilüfer Birdal,

Staffware'in WAP odaklı

çözümleri

uzakta bulunan

kullanıcıların ve uygula-

sayesinde

mobil

ma geliştiricilerin, dünyanın

herhangi bir yerinden

bilgiye anındaerişimini

mümkün kıldığını

belirtti. StaffwareWAP

çözümlerinin yakın gelecekte

Türkiye'de de piyasaya

sunulması bekleniyor.

WAP çözümleri

için Ericssonile işbirliği

yapan Staffware, bu yeni

hizmetini desteklemek

için İsveç'te WAP Bilgi

Merkezi de kurdu.

yayacaklarını fade eden

Gray. Türkiye Internet

pazarının hızla büyüdü-

güne dikkat çekerek

“Türkiye bizim

için çok önemli. Öyle ki

pazarı

kısa süre sonra ürünlerimizin

yerelleştirme çalışmalarına

başlayacağız.

Elbette bu konuda Türki-

ye'deki iş ortağımız Do-

gates desteğiyle çalışacağız”

dedi.

Doğatek ile birlikte

Türkiye'de bulunan psion

bayi kanalını genişletme

çalışmalarına başladıklarını

ifade eden

Gray, ayrıca İnternet üzerinden

satış modeline

geçmek için çalışmalarını

hızlandırdıklarını vurguladı.

Superonline,

Kangurum ve İxir gibi

kuruluşlarla Internet üzerinden

satış gerçekleştirmek

üzere görüşmeler
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Psion Uluslararası SatışMüdürü Mark Gray, kısa
tire sonra Psion tir tinlerinin Türkçeleştirilmesi için

çalışmalara başlayacaklarını kaydetti

yaptıklarını söyleyen

Gray, sözlerine şöyle devam

etti:

"Önümüzdeki yıllarda

mobil İnternet cihazlarına

olan ilgi daha daartacak.

Ürünlerimize olan

ilgi bunu zaten gösteriyor.

Amacımız Türkiye

pazarında daha etkin bir

rol oynamak”. m

belik@inter pro.com.tr

Kablonet ve Cisco'nun

20 milyon dolarlık anlaşması
cisco

Systems

ile stratejik

bir

ablonet,

işbirliği

anlaşması imzaladı. proje

uygulaması, Kablonet

ana müteahhidi Ere enerji

A.Ş. ve Cisco Systems

çözüm ortağı olan Se-

kom İletişim Sistemleri

aracılığıyla gerçekleştiriliyor.

İşbirliği kapsamında

Kablonet ve Cisco

Systems, kablo TV şebekesine

irtibatlanan tek

Kablonet, bu işbirliği

kapsamında iki yılda 20

milyon dolar tutarında

bir yatırım bütçesi ayır-

di. Bu işbirliği ile headend’lerde

bulunan

CMTS (Cisco 7246) aygıtları

kuruldu. Ayrıca

Sanal Özel Ağ (VPN)

servislerinden yararlanacak

aboneler, Cisco

UBR924 kablo TVarayüzlü

yönlendirici aygıtlarıyla

sisteme erişebiliyorlar.

 

Kablonet Genel Müdürü Kemal Uraz ve Cisco Te-
lekemİş Birimi Genel Müdür Yardımcısı Suat Baysan

yaptıkları işbirliği ile, mevcut televizyon yayınlarının yanı

sıra İnternet, veri ve telefon servislerine de

erişilebilirlik sağlayacaklarını vurguladılar.

bir. kablo üzerinden,

mevcut televizyon yayınlarının

yanı sıra internet,

veri ve telefon servislerine

de erişilebilirliği

sağlayacak.

Türk Telecom'un kablo

TV üzerindenyeniservisler

oluşturmak üzere

gelir paylaşımlı model

geliştirmesiyle, Kablo-

Net, 1996-1997 yıllarında

açılan ihalelerde en

yüksek gelir payı oranlarını

teklif ederek Türk Te-

lekemile sözleşmeler imzaladı.

Böylece Kablo net

şebekelerini yeniledi ve

etkileşimli hizmetleri

müşterilerine ulaştırma

durumunageldi.

İşbirliği anlaşmasının

duyurusunun yapıldığı

toplantıda bir konuşma

yapan Kablonet Genel

Müdürü Kemal Uraz,

1997 yılında, kablo TV

şebekesi olmayan yerleşim

bölgelerinde, bu şebekelerin

tesisi ve 10 yıl

süre ile işletilmesi için

açılmış ihaleden

bahsetti.

Uraz, Kablonet'in yalova*

Çiftlikköy, Gebze,

Korfez, Corlu+Çerkez-

koy'de bu taahhüdü üstlendiğini

söyledi ve bu

bölgelerde daha çok sanayi

yatırımına ağırlık

vereceklerini vurguladı.

Uraz, ihalenin 3 önemli

şartı olduğuna dikkat

çekti: Daha fazla kanal,

yeni servisler ve sayısal

telefon yayınları, şebekelere

UPS konulması,

adreslenebilir şebeke yapılması.

=
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Bir Call Center ile, müşteri hizmetinde, satışta, doğrudan

pazarlamada, üretimde, müşterinize -ya da potansiyel

müşterinize- bir telefon / faks / internet / e-mail / chat / VOIP

mesafesinde olmak; kaliteli müşteri hizmetiyle müşteri

memnuniyeti sağlamak; rekabet avantajı yakalamak ve yüksek

kazanç sağlamak elinizde!

Lucent Technologies O Vİ!

QUİNTUS

 
Call Center uygulamalarında güçlü referansları ve dünyanın en

önde gelen firmaları Lucent Technologies ve Quintus ile yaptığı

işbirliğiyle Koç sistem,sektördeki deneyimi ve liderliğiyle size

toplam çözümler sunuyor.

Koç sistemCall Center çözümleri hakkında ayrıntılı bilgi için

lütfen (216) 556 12 18 veya 556 12 35'i arayın.

G7 Koç sistem5
YÜKSEK ÇÖZÜMLER
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Hyperion’un finansal konsolidasyon uygulamaları
eysoft ve

Ernst & young

 danış-

manhk şirket-

leri işbirliğiyle, *kurumsal

Performans yönetiminde

Finansal Analitik

Uygulamaların Yeri” konulu

bir seminer düzenlendi.

Finansal

yon ve raporlamaalanındaki

gereksinimler ele

alınarak, Hyperion fina-

konsolda-

sal konsolidasyon, raporlama,

analiz ve bütçe

planlama uygulamaları

da tanıtıldı.

Ayrıca seminerde, finansal

analitik uygulama

yazılımları alanında faaliyet

gösteren Hyperion

şirketinin

Keysoft tarafından temsil

edileceği duyuruldu.

Seminerin açılış konuşmasını

yapan Keysoft

Genel Müdürü Özant

Özişitmez, Keysoft'un

1994 yılındanitibaren faaliyet

gösteren bir şirket

Türkiye'de

olduğunu söyledi ve

Keysoft'un Türkiyebilgi

teknolojileri pazarındaki

yerini, ürün ve hizmetlerini

anlattı. Özişitmez,

Keysoft'un, karar destek

sistemleri, veri erişimi,

analitik uygulamalar ve

raporlamaalanlarında faaliyet

bahsetti.

gösterdiğinden

Güvenilir raporlama
Seminerde, Hyperion

şirketinin finansal konsolidasyon,

raporlama ve

analiz uygulaması enterprise

hakkındadakatılımcılara

ayrıntılı bilgiler

verildi. Enterprise hakkında

bir sunum gerçekleştiren

Hyperion avrupa

ve Ortadoğu pazarlama

Müdürü Steve Farr,

Enterprise uygulaması-

nin, zengin fonksiyon ali-

te, diğer sistemlerle bütünleşme

gibi özelliklerinin

olduğunuve ölçeklenebilir

bir yapıda oldu-

günü söyledi.

Steve Farr, Enterprise

uygulamasının hızlı ve

güvenilir. konsolidasyon

ve raporlama olanakları

sunduğunuda vurguladı.

1994'ten

düğü çalışmalarla dağıtık

sistem ve uygulama yö-

beri sürdür-

netimi, karar destek sis-

veri ambarı ve

analitik uygulamalar konularında

faaliyet göster-

temleri,

ren Keysoft, Hyperion

şirketi temsilciliğinin yani

sira, IBM anasistemlerinde

çeşitli hizmetler,

optimization ve performans

artırıcı programlar,

dağıtık ortamlarda oracle,

Sybase. Ingres, Infor-

mix, DB2. SQL Server

veritabanları için uygulama,

sistem ve performans

yönetimi işlevlerine yönelik

ürünler sunan BMC

Software Inc. ile her türlü

ortamda veri erişim, karar-destek,

denetim, raporlama

ve FOCUS 4.

kuşak dili ürünlerine sahip

olan İnformation builders

İnc., şirketlerinin

de Türkiye temsilciliğini

yürütüyor. m

İhlas.net yabancı yatırımcılara Türk Internet pazarını anlattı
© hlas.net, İktisat yatırım

ve dünyanın

en büyük bankalarından

ABN AMRO

tarafından 11 Mayıs'ta

Londra'dailk kez düzenlenen

"Yeni Dönemde

Türkiye'deki Fırsatlar”

konulu seminerde uluslararası

yatırımcılara "türkiye'deki

İnternet pazarını

anlattı.

 

İhlas.net Genel müdürü
Salih Kardaş, yabancı

yatırımcıların ilgisini çeken

sunum öncesi ve

sonrasında beş ayrı yatırım

bankası ve yatırımcılar

tarafından İhlas.net'

ten talep edilen ve birebir

düzenlenenözel toplantılara

da katıldı. toplantılarda,

İhlas.net'in ınternet

pazarı ile ilgili projeksiyon

ve iş planları

detaylı olarak anlatılarak,

karşılıklı olarak tartışıldı.

ve işbirliklerinin

sürdürülmesine karar verildi.

Konuşmacılar arasında

bulunan Kardaş, 60

dakikaya sunumunda;

Türkiye'deki ınternet

pazarı, İhlas.net'in

İnternet sektörü içindeki

yeri ve hedefleri, İh-

varan

Tekne-şirket olmaya giden yol
r. Ravi Kalakta, e- business

adlı kitabında tekne-

şirket olmanın ön koşullarını

şöyle özetliyor: entegrasyon,

entegrasyon, entegrasyon.

Dr. Kalokota'ya göre tekne-şirketle-

şeb ilmekiçin bilgisayar yazılımlarının,

iş süreçleri bazında,

entegre kullanımı önemkazandı.

"Etkin olmayan,

ürettiği sonuçlar açısından

doğruluğu kuşkulu, esneklikten

yoksun” bilgi ortamları

yeni bir olgu değil. Bir

şirkette yaşanan veri entegrasyonu

sorunlarını görmek

için o şirkette hesap tablosu

kullanımına bakmakbile yeterli

olabilir. Çoğu kez karşılaşılan görünüm,

tümüyle bağımsız ve tümüyle

kişisel bir yazılım kullanımıdır. öylesine

bağımsız ki, çoğu kez, herkullanıcı

standartları bile kendisi belirler.

Biraz daha yakından bakınca, programı

"iyi bilen” kullanıcıların oluşturmuş

olduğu çapraşık bir "raporlama

düzeni"nin varlığını keşfederiz. Bu

düzenin anaişlevi kişisel rapor dosyalarının

birleştirilmesi, ortaya çıkan tutarsızlıkların

olması-gereken-mantığı'na

göre ortadan kaldırılmasıdır. Bu

konuda uzmanlaşmış birisinin birkaç

tam gününü alabilir. Sonuçta elde edilen

rapor, gecikmeli de olsa, "incelenmek"

üzere yönetimeverilir. 

Digital Teknolojiler

Dr. Kalakta'nın dediği gibi tüm rakipler

böyle çalışıyorsa bir sorun yok.

Amarakiplerden biri oyunbozanlık

edip şirketini entegre hesap tablosu

kullanımınageçirince rekabet koşulları

da değişir.

1. Kişisel olarak kullanılan "bağımsız"

hesap tabloları şirket/bölüm

bütününde düzenlenmiş

genel bir tablonun parçaları

haline gelir.

il. Kişisel hesap tablolarında

yer alan ortak veriler bir

veritabanından otomatik güncellenir.

ii. Kişisel hesap tablolarına

girilen özgün veriler bir

veritabanındatoplanır.

iv. Rapor üretimi için hiç kimsenin

özverili çalışmalar yapması gerekmez.

Çünkü veritabanında toplanmış olan

bilgiler analiz edilebilir durumdadır.

Gecikmeli rapor üretim düzeninden,

hızlı veri analizi düzeninegeçilir.

Dr. Kalakta, "ileri görüşlü şirketler

önlerinde yatan görevlerin devasa büyüklüğünü

anlamaya, elektronik iş teknolojilerini

avantaja dönüştürmeden önce

kendi içlerinde ortadan kaldırmaları

gereken engelleri görmeyebaşladılar"

diyor ve ekliyor: Paket program kullanımında

kişisel kullanımdan kurumsal

kullanıma, bağımsız kullanımdan entegre

kullanıma geçişin zamanı geldi.

hsevand@topum.com.tr

   

las.net'in yatırım, finansal,

ürün ve pazarlama

stratejileri Tiirki-

ye deki altyapı sorunlarının

neden olduğu avantaj

ve

ve dezanvajlara değindi.

Kardaş sunumunda, ınternet'in

Türkiye'de henüz

emekleme döneminde

olduğunu belirterek,

yatırımcılar için yeni keşfedilmiş

ama büyük beklentilerle

dolu biriş alanı

olduğunuvurguladı.

Kardaş, İhlas Grubu

şirketlerinin gücüve ilgili

dağıtım kanallarının da

kullanılacağı  İhlas.net

dijital omurgasının, önümüzdeki

yıllarda nasıl

yeni iş tanımları ortaya

çıkaracağını da detaylarıyla

anlattı.

ABN AMRO/İKTİSAT

“Turkey Conference”
unities and Challenges of the new era

 

İhlas.net Genel MüdürüSalih Kardaş, Internet'in

Türkiye'deki yatırımcılar için büyük beklentilerle dolu bir

iş alanı olduğunu vurguladı.

Londra'da düzenlenen

"Yeni türkiye'deki

Fırsatlar” konulu

seminere katılan 60'ı aşkın

yatırımcıdan ihlas.net'in

birebir görüştü-

gli; Fidelity İnvestment,

Dönemde

Alliance Capital, Credit

Suisse, Schroder ve societe

Generale, Tiirk ınternet
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Hyperion’un finansal konsolidasyon uygulamaları
eysoft ve

Ernst & young

 danış-

manhk şirket-

leri işbirliğiyle, *kurumsal

Performans yönetiminde

Finansal Analitik

Uygulamaların Yeri” konulu

bir seminer düzenlendi.

Finansal

yon ve raporlamaalanındaki

gereksinimler ele

alınarak, Hyperion fina-

konsolda-

sal konsolidasyon, raporlama,

analiz ve bütçe

planlama uygulamaları

da tanıtıldı.

Ayrıca seminerde, finansal

analitik uygulama

yazılımları alanında faaliyet

gösteren Hyperion

şirketinin

Keysoft tarafından temsil

edileceği duyuruldu.

Seminerin açılış konuşmasını

yapan Keysoft

Genel Müdürü Özant

Özişitmez, Keysoft'un

1994 yılındanitibaren faaliyet

gösteren bir şirket

Türkiye'de

olduğunu söyledi ve

Keysoft'un Türkiyebilgi

teknolojileri pazarındaki

yerini, ürün ve hizmetlerini

anlattı. Özişitmez,

Keysoft'un, karar destek

sistemleri, veri erişimi,

analitik uygulamalar ve

raporlamaalanlarında faaliyet

bahsetti.

gösterdiğinden

Güvenilir raporlama
Seminerde, Hyperion

şirketinin finansal konsolidasyon,

raporlama ve

analiz uygulaması enterprise

hakkındadakatılımcılara

ayrıntılı bilgiler

verildi. Enterprise hakkında

bir sunum gerçekleştiren

Hyperion avrupa

ve Ortadoğu pazarlama

Müdürü Steve Farr,

Enterprise uygulaması-

nin, zengin fonksiyon ali-

te, diğer sistemlerle bütünleşme

gibi özelliklerinin

olduğunuve ölçeklenebilir

bir yapıda oldu-

günü söyledi.

Steve Farr, Enterprise

uygulamasının hızlı ve

güvenilir. konsolidasyon

ve raporlama olanakları

sunduğunuda vurguladı.

1994'ten

düğü çalışmalarla dağıtık

sistem ve uygulama yö-

beri sürdür-

netimi, karar destek sis-

veri ambarı ve

analitik uygulamalar konularında

faaliyet göster-

temleri,

ren Keysoft, Hyperion

şirketi temsilciliğinin yani

sira, IBM anasistemlerinde

çeşitli hizmetler,

optimization ve performans

artırıcı programlar,

dağıtık ortamlarda oracle,

Sybase. Ingres, Infor-

mix, DB2. SQL Server

veritabanları için uygulama,

sistem ve performans

yönetimi işlevlerine yönelik

ürünler sunan BMC

Software Inc. ile her türlü

ortamda veri erişim, karar-destek,

denetim, raporlama

ve FOCUS 4.

kuşak dili ürünlerine sahip

olan İnformation builders

İnc., şirketlerinin

de Türkiye temsilciliğini

yürütüyor. m

İhlas.net yabancı yatırımcılara Türk Internet pazarını anlattı
© hlas.net, İktisat yatırım

ve dünyanın

en büyük bankalarından

ABN AMRO

tarafından 11 Mayıs'ta

Londra'dailk kez düzenlenen

"Yeni Dönemde

Türkiye'deki Fırsatlar”

konulu seminerde uluslararası

yatırımcılara "türkiye'deki

İnternet pazarını

anlattı.

 

İhlas.net Genel müdürü
Salih Kardaş, yabancı

yatırımcıların ilgisini çeken

sunum öncesi ve

sonrasında beş ayrı yatırım

bankası ve yatırımcılar

tarafından İhlas.net'

ten talep edilen ve birebir

düzenlenenözel toplantılara

da katıldı. toplantılarda,

İhlas.net'in ınternet

pazarı ile ilgili projeksiyon

ve iş planları

detaylı olarak anlatılarak,

karşılıklı olarak tartışıldı.

ve işbirliklerinin

sürdürülmesine karar verildi.

Konuşmacılar arasında

bulunan Kardaş, 60

dakikaya sunumunda;

Türkiye'deki ınternet

pazarı, İhlas.net'in

İnternet sektörü içindeki

yeri ve hedefleri, İh-

varan

Tekne-şirket olmaya giden yol
r. Ravi Kalakta, e- business

adlı kitabında tekne-

şirket olmanın ön koşullarını

şöyle özetliyor: entegrasyon,

entegrasyon, entegrasyon.

Dr. Kalokota'ya göre tekne-şirketle-

şeb ilmekiçin bilgisayar yazılımlarının,

iş süreçleri bazında,

entegre kullanımı önemkazandı.

"Etkin olmayan,

ürettiği sonuçlar açısından

doğruluğu kuşkulu, esneklikten

yoksun” bilgi ortamları

yeni bir olgu değil. Bir

şirkette yaşanan veri entegrasyonu

sorunlarını görmek

için o şirkette hesap tablosu

kullanımına bakmakbile yeterli

olabilir. Çoğu kez karşılaşılan görünüm,

tümüyle bağımsız ve tümüyle

kişisel bir yazılım kullanımıdır. öylesine

bağımsız ki, çoğu kez, herkullanıcı

standartları bile kendisi belirler.

Biraz daha yakından bakınca, programı

"iyi bilen” kullanıcıların oluşturmuş

olduğu çapraşık bir "raporlama

düzeni"nin varlığını keşfederiz. Bu

düzenin anaişlevi kişisel rapor dosyalarının

birleştirilmesi, ortaya çıkan tutarsızlıkların

olması-gereken-mantığı'na

göre ortadan kaldırılmasıdır. Bu

konuda uzmanlaşmış birisinin birkaç

tam gününü alabilir. Sonuçta elde edilen

rapor, gecikmeli de olsa, "incelenmek"

üzere yönetimeverilir. 

Digital Teknolojiler

Dr. Kalakta'nın dediği gibi tüm rakipler

böyle çalışıyorsa bir sorun yok.

Amarakiplerden biri oyunbozanlık

edip şirketini entegre hesap tablosu

kullanımınageçirince rekabet koşulları

da değişir.

1. Kişisel olarak kullanılan "bağımsız"

hesap tabloları şirket/bölüm

bütününde düzenlenmiş

genel bir tablonun parçaları

haline gelir.

il. Kişisel hesap tablolarında

yer alan ortak veriler bir

veritabanından otomatik güncellenir.

ii. Kişisel hesap tablolarına

girilen özgün veriler bir

veritabanındatoplanır.

iv. Rapor üretimi için hiç kimsenin

özverili çalışmalar yapması gerekmez.

Çünkü veritabanında toplanmış olan

bilgiler analiz edilebilir durumdadır.

Gecikmeli rapor üretim düzeninden,

hızlı veri analizi düzeninegeçilir.

Dr. Kalakta, "ileri görüşlü şirketler

önlerinde yatan görevlerin devasa büyüklüğünü

anlamaya, elektronik iş teknolojilerini

avantaja dönüştürmeden önce

kendi içlerinde ortadan kaldırmaları

gereken engelleri görmeyebaşladılar"

diyor ve ekliyor: Paket program kullanımında

kişisel kullanımdan kurumsal

kullanıma, bağımsız kullanımdan entegre

kullanıma geçişin zamanı geldi.

hsevand@topum.com.tr

   

las.net'in yatırım, finansal,

ürün ve pazarlama

stratejileri Tiirki-

ye deki altyapı sorunlarının

neden olduğu avantaj

ve

ve dezanvajlara değindi.

Kardaş sunumunda, ınternet'in

Türkiye'de henüz

emekleme döneminde

olduğunu belirterek,

yatırımcılar için yeni keşfedilmiş

ama büyük beklentilerle

dolu biriş alanı

olduğunuvurguladı.

Kardaş, İhlas Grubu

şirketlerinin gücüve ilgili

dağıtım kanallarının da

kullanılacağı  İhlas.net

dijital omurgasının, önümüzdeki

yıllarda nasıl

yeni iş tanımları ortaya

çıkaracağını da detaylarıyla

anlattı.

ABN AMRO/İKTİSAT

“Turkey Conference”
unities and Challenges of the new era
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seminere katılan 60'ı aşkın

yatırımcıdan ihlas.net'in

birebir görüştü-

gli; Fidelity İnvestment,

Dönemde

Alliance Capital, Credit

Suisse, Schroder ve societe

Generale, Tiirk ınternet

sektörü şirketlerine

yatırım yapmayı düşündüklerini

ve ilgilendiklerini

belirttiler. m
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PC ve notebook satışlarına Internet desteği
e nterpro Pazar Araştırma Merkezi

tarafından bir süre önce yayınlanan

Türkiye Bilişim Pazarı 1999

raporuna göre, PC ve notebook

satışları adet bazında dikkat çekici bir

artış trendi içinde bulunuyor.

PC satışları 1998 yılından 1999 yılına

yüzde 27.6 oranındaartış göstererek,

Bilgi Teknolojileri (BT) pazarının

üzerinde bir büyüme kaydetti.

Aynı dönemde BT pazarı yüzde 12.9

oranında büyümüştü. Notebooksatışları

PC'ye göre daha hızlı büyüme

gösteriyor.

Ancak yüzde 30'lar seviyesindeki

bu büyümeyıllar itibariyle dramatik

sıçrayışlar sergilemiyor. PC satışlarındaki

artışta, geçtiğimiz yıl düzenlenen

İnternet'li PC kampanyalarının,

ev pazarına yönelik kampanyaların ve

PC fiyatlarının düşüş eğiliminin etki-

sı bulunuyor.

Notebooksatışlarında ise kullanıcı

açısından mobil itenin önem kazanması,

özellikle kurumsal kullanıcıların

her yerde, her zaman ve herkese

erişim gereksinimlerinin artması etkili

oluyor. Hem PC hem de notebook

satışlarını artıran ortak paydayı ise

Internet ve online hizmetlerin çeşitlenmesi

oluşturuyor. m
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ir Kampanya,“bs—
adar Hiç Olmadı!  söyle

Simdi      idir

       

  IBM AS/400eve Gold Openbirlikteliği sayesinde, işletmenizin satış, dağıtım,

stok yönetimi, finans, satınalma ve muhasebegibi alanlardaki ihtiyaçlarınıza

özel uygulama çözümünü, IBM AS/400e gibi dünyanın güvendiğibir sistem

üzerinde macerasız bir şekilde çalıştırabilirsiniz.

Bir yandasizinle birlikte büyüyebilen, geleceğe açık bir sistem; diğertarafta

bu büyümedeyanınızda olacak istemci/sunucu mimariye sahip, işletmenize

uygulanması son derece kolay, nesne yönelimli esnek yazılım. Her açıdan

birbirinin avantajlarını kullanan iki Ürün.

Aradığınız bilgi işlem çözümü neolursa olsun, (belki güçlü bir int emetserver BİM AS/400 ve $ fbelki de firmanıza özel uygulamalar) bizi arayın.
yü

Göreceksiniz böyle mükemmelikiliye ulaşmak tahminleri nizden KISA BİR SURE İÇİN

dahakolay. IBM AS/400 ve gold openbirlikte şimdiye kadar görülmemiş

ödemekolaylıklarıyla hizmetinize sunuyoruz. Dünya'nın en güvenilir VADE FARK SIZ25 PEŞİN

3sunucusu” ve Türkiye'nin en yaygın yazılım ürünleri ile tanışmaktan

ÇOK MEMNUN KALACAKSINIZ! GÖ - 12 = 1 8. AYLARDA
Size en yakınBERAAĞA| bizi arayın: ÜÇ EŞİT TAKŞİT!

* IBM Field Data Management Hardware Service Call Rapordan 1996, 1997, 1998 ve 1999
* AS/400 Müşteri anketi: 9099.9 çalışma verimliliği

* 1997 ve 1998 yıllarında AS/400 kullanıcı gruplarından IBM'e rapor edilmiş “system availability” sonuçları

* KDVve ithal/Sevk masrafları peşin olarak ödenecektir.

LOGO BUSİNESS SOLUTİONS YETKİLİ TOPTANCI
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“I love you melissa...”

Sayfa | >

Manila'da yaşayan ve yerel

bir bilgisayar kolejinin

Öğrencileri olan 27

yaşındaki Remel Ramo-

nes ve 23 yaşındaki kız

arkadaşı Irene De Güz-

tarafından hazırla-

nip tüm dünyaya "salınan”

bir elektronik bela

(Aslında 17 Mayıs tarihinde

ikisinin

değil başkalarının da bu

virüsün

man

yalnızca

hazırlanmasından

sorumlu olduğu düşüncesiyle

10 kişi daha

Filipinler'de

alındı!).

Yeni virüsler, yalnızca

isimleri ile değil yayılma

biçimleri ile de eskilerinden

ayrılıyorlar. "Virüslü

disket”, "Virüslü kopya

program (!)" gibi tabirler

taşıyıcıları olan disketler

ile birlikte tarihin derinliklerine

gömülmek üzere.

Yeni virüsler, günü-

gözaltına

muzun vazgeçilmez

iletişim

aracı olan

elektronik

posta mesajla-

ri yolu ile yayılıyorlar.

Bunların yayılma

hızı, her şeyinötesinde.

3 Mayıs 2000 tarihinde

ortaya çıkan ILO-

VEYOU bir-iki hafta

içinde tüm dünyaya yayıldı

ve uzmanlara göre;

iş kaybı, antivirus masrafları

ve diğer zararlar

cinsinden 8 milyar dolarlık

hasar yarattı!

Bir diğer ilginç gelişme,

virüs yazarlarının artık

eskisi gibi teknoloji

delisi kişiler arasından

değil de sıradan insanlar,

“amatörler” içinden çık-

maşı!

Bugün, elektronik posta

eklentilerini kontrol

etmek kimsenin aklına

gelmiyor. Herkesin biraz

programlama bilgisiyle

yazabileceği ve aslında

virüs olarak bile adlandı 

rılamaya

çak

“prog-

bazı

ram cık-

lar” çalıştırıldıkları

anda kullanıcının

sabit diskini silebiliyorlar.

Worm'lar, işletim sistemlerinin

devasa güvenlik

deliklerinden kolayca

sızıp kendilerini yüzlerce,

binlerce kişiye bir anda

gönderebiliyorlar.

Belirli bir tarihte aktif

olmak üzere tasarlanan

Trojan'lar, yine

güvenlik açıklarından

yararlanıp

makinenizin

bir köşesinde

gizleniyor

ve vakti gelince

ortaya çıkıp yapacaklarını

yapıyorlar.

26 Nisan 1999'da yaşanan

Çernobil virüs faciası,

Tayvan kökenli

CIH virüsünün bir türeviydi

ve yarattığı milyar 

arca dolarlık hasarla bil

gıisayar tarihindeki yerini

aldı. Avrupa ve Asyaülkeleri

başta olmak üzere

tüm dünyadaki bilgisayarlar

bu Trojan'dan nasiplendi.

Aslında bir an-

tivirüs yazılımı ile kolayca

tespit edilerek silinebilecek

bir ihmal

vb. nedenler yüzünden

dünyayı vurdu.

virüs

Bu virüslerin neredeyse

tümübelirli bir işletim

sistemini hedef alıyor.

Bugüne dek Linux veya

Unix virüsü duyulmadı.

Tüm

Microsoft'un

virüsler

Windows

95/98 ve NT

işletim sistemlerini

hedefliyor.

Bu

durum bir 6lçüde

virüs yazarları

dünyasının windows'a

pek sempati duymayışına

bağlanırken bir

yandan dabuişletimsisteminin

virüs saldırılarına

ne denli açık olduğu-

haber

nu kanıtlıyor.

kurucusu

Bill Gates, virüsün Win-

Microsoft

dows sistemlerini vurma-

sından sonra Time dergisine

verdiği bir demeçte

yeni Windows ve Office

sürümlerinin virüslere

karşı daha güvenli olaya-

gını vurgulamıştı.

Virüsler, milyarlarca

dolarlık kayba yol açarken

bir yandandaantiği-

rus yazılımları üreten şir-

kasalarına mil-

dolar akmasını

ketlerin

yarla rca

sağlıyor.

Virüslerle baş etmenin

ve değerini ancak kaybedince

anlayacağınız verilerinizi

korumanın tek

yolu antivirus programlarından

geçiyor. aşağıdaki

adreslerde bir kısmı

bedava olan ve tümü de

South park gibi

worm'ları veya virüsleri

temizleyebilen farklı virüs

programlarını bulabilirsiniz:

yeni

e Computer Associates

InoculanIT (Kişisel sü-

Sayı 209 eo 22-28 Mayıs 2004
 

rum tamamen bedava!)

http://antiği-

rus.cai.comf/cgı-

bin/ipe/connect.cgı

e F-Secure (F-prot'ur

Data

şirketinin yeni adi)

http://www.f-secu-

re.com/download-purchase/

e Panda Software

http://www.panda soft-

yaratıcısı Fellows

ware.es/sha rewa-

re/Formsa

re.asp’?snp=184&idioma=2&sharewa-

re=0&1d=106#panda

eo Norton Antivirus

http://www.symantec.com/product/home-

1s.html

e McAfee Clinic

http://www.mcafee.com/pr_regis-

ter.asp’hid action=TRÌ-

AL&hid service=CLI-

NIC

e Trend Micro PC-çil-
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http://www.an-
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RNSSA SS STH,

Yıldızlara bakarak yön bulmak
çık denizlerde yol almak

HP’den e-bankacılık

yazılımı: HP Nimbuskötü hava koşullarında bile uçakların

pistleri (donanımsız olsa bile) bulma-

widen yönlerini, gündüzle- sı.

isteyen denizciler, çok es“A

Ti güneşe, geceleri yıldızlara

bakarak kestirirlerdi. İlerleyen

teknolojiye karşılık değişen bir şey

olmadı. Hâlâ bir kısım gök cisimlerine

bakıyoruz: amabu sefer

GPS uydularına.

GPS (Global Positioning

System — Küresel yer saptama

sistemi) ABD'nin savunma

amaçlı olarak başlattığı

bir uygulama. Dünya

çevresinde 6 düzlemde,
yaklaşık 20 bin km. yukarıda

sürekli dönen 24 uydudan

oluşuyor. ABD savunma, genel

kurmay, ticaret, iç işleri, adalet. ulaştırma,

tarım örgütleri ve NASA'dan

oluşan IGEB (Interagency GPS executive

Board) tarafındanişletiliyor.

GPSalıcıları bir cep telefonu büyüklüğünde.

Uydulardaki olağanüstü

kararlı atomik saatlerin ürettiği zaman

bilgisini alıyor. Aynı anda 12

uyduyualabilen modelleri, dünyanın

herhangi bir noktasında, yer ve yükseklik

belirliyor (Yer hareketlerini izlemek

için GPS ölçümüyapıldığını

Marmara depreminden sonra hepimiz

öğrendik).

Hedeflenen uygulamalardanbiri,

 

ları.

tartışmalar.

Savunmaamacıyla kurulan GPS'in

uyduyayınları şifrelenmek teydi.

Anahtar bilinmiyorsa kararlılık 100

metre düzeyinde olmakta, bu dasivil

i uygulamalarda yeterli kararlılığı

sağlama maktaydı.2

Mayıs'ta NASA sözcüsü,

şifrelemenin kaldırıldığını

ve kararlılığın sivil uygulamalar

için artık 20 metre

olduğunu açıkladı. 2015'te

de 5 metre kararlılık sözü

verdi.

Sözcü, İstanbul'da yapılan

WRC2000konferansınadaçağrıda

bulunarak, bu sistemin yayın yaptığı

frekans bandının, salt bu amaca

ayrılmasını, GPS'in parazitlerdenetkilenmemesinin

sağlanmasını istedi.

Havadaki frekans özkaynağı savaş-

Kimse kimseye gölge etmesin diye

İletişim hizmetlerinin, GPS'i etkilememesini
sağlamak için hemen

konferanstan önce,sivil kullanımı

özendirecekiyileştirme.

Bakalım karar ne olacak? Kendi

geleceğimizi şekillendiriyoruz.

otolarda yol bulma. Bir başkası en

www.bihaber.com.tr

İşte WRC2000'denbir kesit.
akurgal@neta.com.tr

— P son olarak,
ye YU

> ~ e-bankacı hık
er &
B ~ uygulamaları-

na yönelik

olarak Nimbus yazılımını

pazara sundu. İş ortağı

Oracle'ın da katılımı ile

bir toplantı gerçekleştiren

HP, Müşteriİlişkileri

Yönetimi (CRM) ve

elektronik bankacılık çözümlerini

katılımcılara

tanıttı.

Toplantının açılış konuşmasını

yapan HP

Türkiye Genel Müdürü

Aysel Özal, HP Nimi-

us'un Türkiye için çok

uygunbir çözümolduğuna

dikkat çekerek, "Artık

kurumların müşterileri

ile daha rahat çalışabilmeleri

için hangi müşterinin

ne kadar karlı olduğunu

görmesi gerekiyor.

Nimbus, müşteri yönetimi

konusunda sunacağı

çözümler ile şirketleri

daha karlı çalışma ortamlarına

taşıyor” dedi.

HP bünyesindeki yazılımcılar

ve proje müdürleri

tarafından yazılıp sunulan

HP Nimbus çözümünün

Özelliklerini ise

HP Avrupa Elektronik

Bankacılık Müdürü Hans

Erki aktardı.

Erki, HP Nimbus'un

kurumların tek bir hizmet

entegrasyonu altında

toplanarak, dağıtım

kanallarını tek bir noktadan

hareket ettirmek

amacına yönelik bir çözüm

olduğunu belirtti.

Yazılımın en önemli

özelliğinin kişiselleştirilmiş

çözümler sunabilmek

olduğunu vurgulayan

Erki, yeni çözümün

kolay anlaşılabilir

ve kullanılabilir olduğunu

ifade etti. Erki, HP

Nimbus çözümünün 4

ana bileşeninden de bahsetti:

HP Personel finance

Desktop (PFD), HP

Enterprise E-Services

Engine (E3), HP operational

Data Store (ODS)

ve HP Financial servi 

HP Avrupa Elektronik
BankacılıkMüdürü Hans

Erki.

ces Module (Module).

Web tarayıcısı olmadan

da çalışan PFD bileşeni,

finans endüstrisi

yazılımları uzmanları

için tasarlanmış. PFD.

bütünleşik servisleri

kontrol etmek için kullanıcı

arayüzüne sahip ve

Javateknolojisi ile geliştirilmiş.

E3 bileşeni, e-bankacılık

ve CRM hizmetlerini

içeren servisler için gerekli

altyapıyı sağlıyor.

Sistem operasyonu için

gerekli olan tüm ana verileri

içeren ODS ise

çağrı merkezi, bire bil

pazarlama ve veri ambarı

çözümleri için çıkış

noktasını oluşturuyor. =m

bihaber@inter pro.com.tr
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“I love you melissa...”

Sayfa | >

Manila'da yaşayan ve yerel

bir bilgisayar kolejinin

Öğrencileri olan 27

yaşındaki Remel Ramo-

nes ve 23 yaşındaki kız

arkadaşı Irene De Güz-

tarafından hazırla-

nip tüm dünyaya "salınan”

bir elektronik bela

(Aslında 17 Mayıs tarihinde

ikisinin

değil başkalarının da bu

virüsün

man

yalnızca

hazırlanmasından

sorumlu olduğu düşüncesiyle

10 kişi daha

Filipinler'de

alındı!).

Yeni virüsler, yalnızca

isimleri ile değil yayılma

biçimleri ile de eskilerinden

ayrılıyorlar. "Virüslü

disket”, "Virüslü kopya

program (!)" gibi tabirler

taşıyıcıları olan disketler

ile birlikte tarihin derinliklerine

gömülmek üzere.

Yeni virüsler, günü-

gözaltına

muzun vazgeçilmez

iletişim

aracı olan

elektronik

posta mesajla-

ri yolu ile yayılıyorlar.

Bunların yayılma

hızı, her şeyinötesinde.

3 Mayıs 2000 tarihinde

ortaya çıkan ILO-

VEYOU bir-iki hafta

içinde tüm dünyaya yayıldı

ve uzmanlara göre;

iş kaybı, antivirus masrafları

ve diğer zararlar

cinsinden 8 milyar dolarlık

hasar yarattı!

Bir diğer ilginç gelişme,

virüs yazarlarının artık

eskisi gibi teknoloji

delisi kişiler arasından

değil de sıradan insanlar,

“amatörler” içinden çık-

maşı!

Bugün, elektronik posta

eklentilerini kontrol

etmek kimsenin aklına

gelmiyor. Herkesin biraz

programlama bilgisiyle

yazabileceği ve aslında

virüs olarak bile adlandı 

rılamaya

çak

“prog-

bazı

ram cık-

lar” çalıştırıldıkları

anda kullanıcının

sabit diskini silebiliyorlar.

Worm'lar, işletim sistemlerinin

devasa güvenlik

deliklerinden kolayca

sızıp kendilerini yüzlerce,

binlerce kişiye bir anda

gönderebiliyorlar.

Belirli bir tarihte aktif

olmak üzere tasarlanan

Trojan'lar, yine

güvenlik açıklarından

yararlanıp

makinenizin

bir köşesinde

gizleniyor

ve vakti gelince

ortaya çıkıp yapacaklarını

yapıyorlar.

26 Nisan 1999'da yaşanan

Çernobil virüs faciası,

Tayvan kökenli

CIH virüsünün bir türeviydi

ve yarattığı milyar 

arca dolarlık hasarla bil

gıisayar tarihindeki yerini

aldı. Avrupa ve Asyaülkeleri

başta olmak üzere

tüm dünyadaki bilgisayarlar

bu Trojan'dan nasiplendi.

Aslında bir an-

tivirüs yazılımı ile kolayca

tespit edilerek silinebilecek

bir ihmal

vb. nedenler yüzünden

dünyayı vurdu.

virüs

Bu virüslerin neredeyse

tümübelirli bir işletim

sistemini hedef alıyor.

Bugüne dek Linux veya

Unix virüsü duyulmadı.

Tüm

Microsoft'un

virüsler

Windows

95/98 ve NT

işletim sistemlerini

hedefliyor.

Bu

durum bir 6lçüde

virüs yazarları

dünyasının windows'a

pek sempati duymayışına

bağlanırken bir

yandan dabuişletimsisteminin

virüs saldırılarına

ne denli açık olduğu-

haber

nu kanıtlıyor.

kurucusu

Bill Gates, virüsün Win-

Microsoft

dows sistemlerini vurma-

sından sonra Time dergisine

verdiği bir demeçte

yeni Windows ve Office

sürümlerinin virüslere

karşı daha güvenli olaya-

gını vurgulamıştı.

Virüsler, milyarlarca

dolarlık kayba yol açarken

bir yandandaantiği-

rus yazılımları üreten şir-

kasalarına mil-

dolar akmasını

ketlerin

yarla rca

sağlıyor.

Virüslerle baş etmenin

ve değerini ancak kaybedince

anlayacağınız verilerinizi

korumanın tek

yolu antivirus programlarından

geçiyor. aşağıdaki

adreslerde bir kısmı

bedava olan ve tümü de

South park gibi

worm'ları veya virüsleri

temizleyebilen farklı virüs

programlarını bulabilirsiniz:

yeni

e Computer Associates

InoculanIT (Kişisel sü-
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rum tamamen bedava!)

http://antiği-

rus.cai.comf/cgı-

bin/ipe/connect.cgı

e F-Secure (F-prot'ur

Data

şirketinin yeni adi)

http://www.f-secu-

re.com/download-purchase/

e Panda Software

http://www.panda soft-

yaratıcısı Fellows

ware.es/sha rewa-

re/Formsa

re.asp’?snp=184&idioma=2&sharewa-

re=0&1d=106#panda

eo Norton Antivirus

http://www.symantec.com/product/home-

1s.html

e McAfee Clinic

http://www.mcafee.com/pr_regis-

ter.asp’hid action=TRÌ-

AL&hid service=CLI-

NIC

e Trend Micro PC-çil-

lin 2000

http://www.an-

tivirus.com/pc-çil-

lin/download/ m
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Yıldızlara bakarak yön bulmak
çık denizlerde yol almak

HP’den e-bankacılık

yazılımı: HP Nimbuskötü hava koşullarında bile uçakların

pistleri (donanımsız olsa bile) bulma-

widen yönlerini, gündüzle- sı.

isteyen denizciler, çok es“A

Ti güneşe, geceleri yıldızlara

bakarak kestirirlerdi. İlerleyen

teknolojiye karşılık değişen bir şey

olmadı. Hâlâ bir kısım gök cisimlerine

bakıyoruz: amabu sefer

GPS uydularına.

GPS (Global Positioning

System — Küresel yer saptama

sistemi) ABD'nin savunma

amaçlı olarak başlattığı

bir uygulama. Dünya

çevresinde 6 düzlemde,
yaklaşık 20 bin km. yukarıda

sürekli dönen 24 uydudan

oluşuyor. ABD savunma, genel

kurmay, ticaret, iç işleri, adalet. ulaştırma,

tarım örgütleri ve NASA'dan

oluşan IGEB (Interagency GPS executive

Board) tarafındanişletiliyor.

GPSalıcıları bir cep telefonu büyüklüğünde.

Uydulardaki olağanüstü

kararlı atomik saatlerin ürettiği zaman

bilgisini alıyor. Aynı anda 12

uyduyualabilen modelleri, dünyanın

herhangi bir noktasında, yer ve yükseklik

belirliyor (Yer hareketlerini izlemek

için GPS ölçümüyapıldığını

Marmara depreminden sonra hepimiz

öğrendik).

Hedeflenen uygulamalardanbiri,

 

ları.

tartışmalar.

Savunmaamacıyla kurulan GPS'in

uyduyayınları şifrelenmek teydi.

Anahtar bilinmiyorsa kararlılık 100

metre düzeyinde olmakta, bu dasivil

i uygulamalarda yeterli kararlılığı

sağlama maktaydı.2

Mayıs'ta NASA sözcüsü,

şifrelemenin kaldırıldığını

ve kararlılığın sivil uygulamalar

için artık 20 metre

olduğunu açıkladı. 2015'te

de 5 metre kararlılık sözü

verdi.

Sözcü, İstanbul'da yapılan

WRC2000konferansınadaçağrıda

bulunarak, bu sistemin yayın yaptığı

frekans bandının, salt bu amaca

ayrılmasını, GPS'in parazitlerdenetkilenmemesinin

sağlanmasını istedi.

Havadaki frekans özkaynağı savaş-

Kimse kimseye gölge etmesin diye

İletişim hizmetlerinin, GPS'i etkilememesini
sağlamak için hemen

konferanstan önce,sivil kullanımı

özendirecekiyileştirme.

Bakalım karar ne olacak? Kendi

geleceğimizi şekillendiriyoruz.

otolarda yol bulma. Bir başkası en

www.bihaber.com.tr

İşte WRC2000'denbir kesit.
akurgal@neta.com.tr

— P son olarak,
ye YU

> ~ e-bankacı hık
er &
B ~ uygulamaları-

na yönelik

olarak Nimbus yazılımını

pazara sundu. İş ortağı

Oracle'ın da katılımı ile

bir toplantı gerçekleştiren

HP, Müşteriİlişkileri

Yönetimi (CRM) ve

elektronik bankacılık çözümlerini

katılımcılara

tanıttı.

Toplantının açılış konuşmasını

yapan HP

Türkiye Genel Müdürü

Aysel Özal, HP Nimi-

us'un Türkiye için çok

uygunbir çözümolduğuna

dikkat çekerek, "Artık

kurumların müşterileri

ile daha rahat çalışabilmeleri

için hangi müşterinin

ne kadar karlı olduğunu

görmesi gerekiyor.

Nimbus, müşteri yönetimi

konusunda sunacağı

çözümler ile şirketleri

daha karlı çalışma ortamlarına

taşıyor” dedi.

HP bünyesindeki yazılımcılar

ve proje müdürleri

tarafından yazılıp sunulan

HP Nimbus çözümünün

Özelliklerini ise

HP Avrupa Elektronik

Bankacılık Müdürü Hans

Erki aktardı.

Erki, HP Nimbus'un

kurumların tek bir hizmet

entegrasyonu altında

toplanarak, dağıtım

kanallarını tek bir noktadan

hareket ettirmek

amacına yönelik bir çözüm

olduğunu belirtti.

Yazılımın en önemli

özelliğinin kişiselleştirilmiş

çözümler sunabilmek

olduğunu vurgulayan

Erki, yeni çözümün

kolay anlaşılabilir

ve kullanılabilir olduğunu

ifade etti. Erki, HP

Nimbus çözümünün 4

ana bileşeninden de bahsetti:

HP Personel finance

Desktop (PFD), HP

Enterprise E-Services

Engine (E3), HP operational

Data Store (ODS)

ve HP Financial servi 

HP Avrupa Elektronik
BankacılıkMüdürü Hans

Erki.

ces Module (Module).

Web tarayıcısı olmadan

da çalışan PFD bileşeni,

finans endüstrisi

yazılımları uzmanları

için tasarlanmış. PFD.

bütünleşik servisleri

kontrol etmek için kullanıcı

arayüzüne sahip ve

Javateknolojisi ile geliştirilmiş.

E3 bileşeni, e-bankacılık

ve CRM hizmetlerini

içeren servisler için gerekli

altyapıyı sağlıyor.

Sistem operasyonu için

gerekli olan tüm ana verileri

içeren ODS ise

çağrı merkezi, bire bil

pazarlama ve veri ambarı

çözümleri için çıkış

noktasını oluşturuyor. =m

bihaber@inter pro.com.tr
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150-9000 Doküman Takibi
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Personel Faaliyet,Performans, Gider Takibi
Teklif Takip Sistemi |

Satınalma Takibi j Notes, Domino and Domino Designer
Fax Takip Sistemi J

Arşiv Takip Sistemi Doküman Yönetiminde Lider Platform...
Problem Takip Sistemi (P.T.S)

Bayi-İsteri Seyahat Planlama Sistemi
Kapasite Planlama sistemi

 

Türkiye'de önerilen
Miisteri Uriin Takip Sistemleri Çözüm Ortağı

Müşteri Takibi III Business Partner SS
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Karar Destek Sistemleri Doğanbey Cad. Çetinkaya Sok. No:2 Kat:5,İçerenköy, İstanbul

Tel : *(90 216) 463 58 63 (PBX) Fax : *(90 216) 463 58 72

3 oy kN | ua =t Pp BERR! ; İ n e.t© W V A :

  

 
- Başımızı istiyorsunuz?
AEED

Şirket içi Doküman Yönetim Sistemleri
150-9000 Doküman Takibi

Bütçe Analiz takibi
Sabit Kıymet Takibi
Personel İzin Takibi

Personel Faaliyet,Performans, Gider Takibi
Teklif Takip Sistemi |

Satınalma Takibi j Notes, Domino and Domino Designer
Fax Takip Sistemi J

Arşiv Takip Sistemi Doküman Yönetiminde Lider Platform...
Problem Takip Sistemi (P.T.S)

Bayi-İsteri Seyahat Planlama Sistemi
Kapasite Planlama sistemi

 

Türkiye'de önerilen
Miisteri Uriin Takip Sistemleri Çözüm Ortağı

Müşteri Takibi III Business Partner SS
Miisteri Şikayet, istek,Öneri Takibi

Ürün Bilgi Merkezi Sistemi
Ürün ,Pazar, Satıcı Takibi

Yardım Masası
Düzeltici Önleyici Faaliyetler Takip Sistemi

Satış Dağıtım PazarlamaSistemleri
Araçta Muhasebe Sistemi

Internet/İntranet Üzerinden Servis Takibi
Internet/İntranet Üzerinden Sipariş Stok Takibi

Satış Otomasyon Sistemi (S.O.S)
Stok Takip Sistemi (S.K.P)

 

Karar Destek Sistemleri Doğanbey Cad. Çetinkaya Sok. No:2 Kat:5,İçerenköy, İstanbul

Tel : *(90 216) 463 58 63 (PBX) Fax : *(90 216) 463 58 72

3 oy kN | ua =t Pp BERR! ; İ n e.t© W V A :

  



52
 

Oki'nin yeni yazıcı modeli Nitel'den MP3 Player
eni model 8w

Lite Oki yazıcıları,

tek

yönlü centro-

nics paralel bağlantılı
üretiliyor. Ayrıca USB

bağlantısı Macintosh ve

Windows sürücülerinde

kullanım rahatlığı sağladığından

PC, dizüstü bilgisayarlar
ve Macintosh

ile bağlantı kolaylığı ve

Windows 98 ve Mac Os

8.1'e de uyum gösteri-

yor.

2 MB standart hafızaya

sahip olan başlangıç

seviyesindeki bu yazıcı,

dijital ömür boyu garantili

LED kafası sayesinde

600dpi sınıfı çözünürlük
ve dakikada8 sayfa çıkışı

ile basit, çabuk ve kullanışlı

bir. yazıcı olma

özelliği taşıyor.

Kompak parçalardan

oluşması sebebiyle masa

üstünde fazla yer kaplamayan

8wLite, kağıt kutusunda

çeşitli ağırlık ve

boylarda 100 sayfa, elle

besleme bölümünde ise

30 sayfayı tutabiliyor.

Toner kartuşunun ömrü

ise, yaklaşık yüzde 5

yoğunlukta 1500 adet

A4 sayfa, görüntü ünitesinin

Ömrü ise yaklaşık

olarak 8 bin adet A4 sayfa

ya da devamlı olursa

10 bin adet A4 sayfa kadar

oluyor. m

8wLite Oki

Bilgi için: Bilgitaş

Bilgisayar

Tel: 0212315 18 90

Yeni CAD/CAM/CAE

yazılımı
ara metricTech-

“nology corporation

(PTC) tarafından

üretilen

CAD/CAM/CAEyazılımı
Pro/Engineer'in

200012 uyarlaması, Mart

2000 tarihinden itibaren

Türkiye ve tüm dünyada

kullanıcılara sunuldu.

 

PTC tarafından duyurulan

Pro/Engineer

200012, 440'tan fazla

yenilik içeriyor. Yapılan

bu yeniliklerle beraber

Pro/Engineer 200012

uyarlaması, ürün geliştirme

aşamasında üreticinin

daha pratik ve hatasız

ürün elde etmesini

sağlıyor. Böylece üretici,

müşterilerden gelen

talepleri daha kısa zamanda
değerlendiriyor.

Pro/Engineer 2000i2
ile kullanıcılar, var olan

tasarımlardan daha kolay

yaralanabilecek ve

bu tasarımları en etkili

şekilde geliştirebilecekler.

PTC nini-serisinin esnek

mühendislik çözümlerinden

birisi olan

Pro/Engineer  2000i2,

ürün geliştirme prosesinde,

endüstriyel tasarım,

bilgisayar destekli

tasarım ve mühendislik,

kavramsal tasarım, mühendislik

analizleri, animasyon,

imalat ve ürün

veritabanı işlemlerini

kapsıyor. m

Pro/Engineer 2000i2

Bilgi için: İnformatik

Tel: 0212-222 32 35

Lucent'tan güçlü antenler
scent Technolo-Ww

gies, Orinoco

Dış Mekan yönlendirici

sistemini

destekleyen sertifikalı

yeni anten seçeneklerini

duyurdu. Yüksek hızlı

kablosuz veri iletişimi ve

Internet erişimine yönelik

geliştirilen yeni antenler,

26 km'ye kadar olan mesafelerde

kullanılabiliyor.

Yeni antenler, Orinoco

www.bihaber.com.tr

'nun merkezi ve uzak yönlendiricileri

ile kablosuz

PC kartından oluşan dış
mekan ünitelerini tamamlıyor.

Orinoco Dış Mekan

Yönlendirici Sistemi'nin

anten seçenekleri sayesinde

hızlı İnternet erişimini

dahahesaplı hale getirdiği

de belirtildi. me

Bilgi için:

Lucent Technologies

Tel: 0216-474 00 00

azz. Piper'in türkiye'deki

yetkili

dağıtıcısı olan

Nitel, yakin bir

zamanda MP3 Player ları

tüketicilerin beğenisine

sunarak, MP3 player

larda ilk olarak, Jazz

Piper markasını ülkemize

getirmiş olacak.

Jazz Piper MV32P,
müzik dosyalarının dijital

ortamda, orijinaline

göre yaklaşık olarak 12

kat dahafazlasıkıştırılmasını

sağlıyor. ve

MPEG formatındaki

MP3 ses dosyalarını çalabiliyor.

A

ki a hh

dials

32 MB hafızaya sahip

olan ve 74 er. ağırlığında

olan Jazz Piper şu özelliklere

sahip: 10 saat

MP3 playback / 2 saat

ses kaydı, LCD grafik

ekran, smart media card

Kokulu CD'ler
996 yılından beri

kuruluşlara etki-

les imli medya

hizmeti veren young

New Media, Sony

DADCile stratejik işbirliği

sayesinde, geliştirdiği

çözümlerde Punch (şekil-

Sniffle
Bory DADC

li) CD'lerin okunmasorununu,

Tricky şeffaf)

CD'ler ile gideriyor. 8 ve

12 cm.lik alternatifleri

olan yüksek veri ve ses

kayıt kapasiteli Tricky

CD'lerde aynı zamanda

kopyalama, kaydedilme

 

Kurumsalportal geliştirmek

için Sybase çözümü

~~ Yybase, bilgi teknolojileri

pazarı“a

na sunduğu

? Non-Stop kurumsal

Portal Çözümü

ile, mevcut uygulamaların

ve bilginin bütünleşik
olmasını sağlayarak, kurumların

gereksinim duyduğu

kesintisiz çalışabilme

ortamını yaratıyor.

Ayrıca, sistem yönetimi
ve güvenlik özellikleri ile

kurumların iş deneyimlerinin

İnternet ortamında

iyileştirilmesi ve düşük

maliyetli çözümlerin geliştirilmesi

sağlanıyor.

Hedefkitlesi kurumsal

kullanıcılar olan bu çözüm

dahilinde, portal sistemlerinin

yönetimi,

CICS ve IMSile 1st dii-

zey ana bilgisayar entegrasyonu,

Internet stan-

dartlarından XML ve java'nın

desteklenmesi, temel

veri kaynakları ve

SAP, Peoplesoft gibi
mevcut uygulamaların

desteklenmesi; yük dengeleme,

kümeleme desteği

ve sign-on güvenlik

sağlanıyor. İş dünyasının
gereksinim duyduğu sürekli

çalışılabilirlik, backup

sunuculara şeffaf bağlantının

gerçekleştirilmesi

ve sistem hatalarının uç

kullanıcıları etkilememesine

yönelik özellikler de

çözüm dahilinde. m

Non-Stop Kurumsal

Portal çözümü

Bilgi için: Sybase

Tel: 0212284 83 39

Bihaber © Sayı 269 © 22-28 Mayıs 200(
 

  

 

(16-32 MB),

66x90x18 mm,250telefon

numarası ve tuş kilidi.

Ml

Jazz Piper MV32P

Bilgi için: Nitel

Tel: 0212448 70 00

slot

ve çoğaltmayı önleyen Se-

PUROM sistemi de istek

üzerine uygulanabiliyor.

Geliştirilen tüm CD

çözümlerinde rengarenk

baskı alternatiflerinin yanında

CD üzerinde koku

uygulaması şansı da veriliyor.

100'ün üzerinde

hazır koku arasından se-

çim yapılabileceği gibi

müşterinin istediği özel

kokular da CD'lerin üzerine

uygulanabiliyor.

Kokular 1 yıl boyunca

çıkmadan CD'ler üzerinde

kalıyor. m

Bilgi için: Young

NewMedia

Tel: 0212284 95 38

—

Panasonic'in

ilk WAP'lı

telefonu

sonbaharda

geliyor

ana sonic, Ce.

BİT Fuarı’'nd:

sergilediği ilk

WAP telefonu

GD93'e sonşeklini veri:

yor. Tekofaks-Panasonic

sonbaharı:

Türkiye'ye getirilecek

olan GD93,

tüketiciye |

Internet’e

doğrudan

erişerek

elektronik

posta aracılığıyla

haberleşme,

güncel haber,

hava

durumu ve

spor gündemini

takip

sağlıyor.

GD93 ayrıca kolay

metin yazımı (T9), sesl:

komut, kaydedilebilir zi

sesi, telefon arkasında:

ışıklı uyarı gibi özellikler

de sunuyor. Ağırlık;

90 gr.'dan az olan telefonun
boyutları, 120x45x

17mm. m

Bilgi için: Tekofaks-

Panasonic

Tel: 0212210 67 91

tarafından

 

olanan

IBM’den Unix diinyasina

sunucular

BM, orta boy isletmelere
yönelik,

RS/6000 S80 sunucularıyla

aynı bakır

tabanlı işlemcilerle donatılmış

ve sıra dışı bir

konfigürasyon esnekliğine

sahip yeni Unix sunucularını

duyurdu.

Yeni RS/6000orta boy

sunucudizisi, geleneksel

kurumsal veri merkezlerinin

yanı sıra hızlı büyüyen

servis sağlayıcılar,
elektronik ticaret ve

.com şirketlerinde de verimli

bir şekilde kullanılabilecek.

M80, F80 ve H80, kurumsal
kaynak planlaması,

İnternet/intranet,

‘business intelligence’,
karar destek ve miisteri

yönetim sistemleri, tedarik

zinciri planlaması uygulamalarının

dahil olduğu

çok geniş bir dizi

hayati önem taşıyan uygulama

için esnek ve

güçlü çözümler sunuyor.

Düşük maliyetli üç yeni

RS/6000 orta boy sunucularda,

RS64-III bakır

mikro işlemciler kullanılıyor.

Yeni RS/6000orta boy

sunucudizisi, ilk kez ana

bilgisayarlarda bulunan

tarzda güvenilirlik, kullanılırlık

ve servis kolaylığı

özelliklerini orta boy

Unix sistemlerine uyguluyor.

m

M80, F80, H80
Bilgi için: IBM

Tel: 0212317 10 00
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Oki'nin yeni yazıcı modeli Nitel'den MP3 Player
eni model 8w

Lite Oki yazıcıları,

tek

yönlü centro-

nics paralel bağlantılı
üretiliyor. Ayrıca USB

bağlantısı Macintosh ve

Windows sürücülerinde

kullanım rahatlığı sağladığından

PC, dizüstü bilgisayarlar
ve Macintosh

ile bağlantı kolaylığı ve

Windows 98 ve Mac Os

8.1'e de uyum gösteri-

yor.

2 MB standart hafızaya

sahip olan başlangıç

seviyesindeki bu yazıcı,

dijital ömür boyu garantili

LED kafası sayesinde

600dpi sınıfı çözünürlük
ve dakikada8 sayfa çıkışı

ile basit, çabuk ve kullanışlı

bir. yazıcı olma

özelliği taşıyor.

Kompak parçalardan

oluşması sebebiyle masa

üstünde fazla yer kaplamayan

8wLite, kağıt kutusunda

çeşitli ağırlık ve

boylarda 100 sayfa, elle

besleme bölümünde ise

30 sayfayı tutabiliyor.

Toner kartuşunun ömrü

ise, yaklaşık yüzde 5

yoğunlukta 1500 adet

A4 sayfa, görüntü ünitesinin

Ömrü ise yaklaşık

olarak 8 bin adet A4 sayfa

ya da devamlı olursa

10 bin adet A4 sayfa kadar

oluyor. m

8wLite Oki

Bilgi için: Bilgitaş

Bilgisayar

Tel: 0212315 18 90

Yeni CAD/CAM/CAE

yazılımı
ara metricTech-

“nology corporation

(PTC) tarafından

üretilen

CAD/CAM/CAEyazılımı
Pro/Engineer'in

200012 uyarlaması, Mart

2000 tarihinden itibaren

Türkiye ve tüm dünyada

kullanıcılara sunuldu.

 

PTC tarafından duyurulan

Pro/Engineer

200012, 440'tan fazla

yenilik içeriyor. Yapılan

bu yeniliklerle beraber

Pro/Engineer 200012

uyarlaması, ürün geliştirme

aşamasında üreticinin

daha pratik ve hatasız

ürün elde etmesini

sağlıyor. Böylece üretici,

müşterilerden gelen

talepleri daha kısa zamanda
değerlendiriyor.

Pro/Engineer 2000i2
ile kullanıcılar, var olan

tasarımlardan daha kolay

yaralanabilecek ve

bu tasarımları en etkili

şekilde geliştirebilecekler.

PTC nini-serisinin esnek

mühendislik çözümlerinden

birisi olan

Pro/Engineer  2000i2,

ürün geliştirme prosesinde,

endüstriyel tasarım,

bilgisayar destekli

tasarım ve mühendislik,

kavramsal tasarım, mühendislik

analizleri, animasyon,

imalat ve ürün

veritabanı işlemlerini

kapsıyor. m

Pro/Engineer 2000i2

Bilgi için: İnformatik

Tel: 0212-222 32 35

Lucent'tan güçlü antenler
scent Technolo-Ww

gies, Orinoco

Dış Mekan yönlendirici

sistemini

destekleyen sertifikalı

yeni anten seçeneklerini

duyurdu. Yüksek hızlı

kablosuz veri iletişimi ve

Internet erişimine yönelik

geliştirilen yeni antenler,

26 km'ye kadar olan mesafelerde

kullanılabiliyor.

Yeni antenler, Orinoco

www.bihaber.com.tr

'nun merkezi ve uzak yönlendiricileri

ile kablosuz

PC kartından oluşan dış
mekan ünitelerini tamamlıyor.

Orinoco Dış Mekan

Yönlendirici Sistemi'nin

anten seçenekleri sayesinde

hızlı İnternet erişimini

dahahesaplı hale getirdiği

de belirtildi. me

Bilgi için:

Lucent Technologies

Tel: 0216-474 00 00

azz. Piper'in türkiye'deki

yetkili

dağıtıcısı olan

Nitel, yakin bir

zamanda MP3 Player ları

tüketicilerin beğenisine

sunarak, MP3 player

larda ilk olarak, Jazz

Piper markasını ülkemize

getirmiş olacak.

Jazz Piper MV32P,
müzik dosyalarının dijital

ortamda, orijinaline

göre yaklaşık olarak 12

kat dahafazlasıkıştırılmasını

sağlıyor. ve

MPEG formatındaki

MP3 ses dosyalarını çalabiliyor.

A

ki a hh

dials

32 MB hafızaya sahip

olan ve 74 er. ağırlığında

olan Jazz Piper şu özelliklere

sahip: 10 saat

MP3 playback / 2 saat

ses kaydı, LCD grafik

ekran, smart media card

Kokulu CD'ler
996 yılından beri

kuruluşlara etki-

les imli medya

hizmeti veren young

New Media, Sony

DADCile stratejik işbirliği

sayesinde, geliştirdiği

çözümlerde Punch (şekil-

Sniffle
Bory DADC

li) CD'lerin okunmasorununu,

Tricky şeffaf)

CD'ler ile gideriyor. 8 ve

12 cm.lik alternatifleri

olan yüksek veri ve ses

kayıt kapasiteli Tricky

CD'lerde aynı zamanda

kopyalama, kaydedilme

 

Kurumsalportal geliştirmek

için Sybase çözümü

~~ Yybase, bilgi teknolojileri

pazarı“a

na sunduğu

? Non-Stop kurumsal

Portal Çözümü

ile, mevcut uygulamaların

ve bilginin bütünleşik
olmasını sağlayarak, kurumların

gereksinim duyduğu

kesintisiz çalışabilme

ortamını yaratıyor.

Ayrıca, sistem yönetimi
ve güvenlik özellikleri ile

kurumların iş deneyimlerinin

İnternet ortamında

iyileştirilmesi ve düşük

maliyetli çözümlerin geliştirilmesi

sağlanıyor.

Hedefkitlesi kurumsal

kullanıcılar olan bu çözüm

dahilinde, portal sistemlerinin

yönetimi,

CICS ve IMSile 1st dii-

zey ana bilgisayar entegrasyonu,

Internet stan-

dartlarından XML ve java'nın

desteklenmesi, temel

veri kaynakları ve

SAP, Peoplesoft gibi
mevcut uygulamaların

desteklenmesi; yük dengeleme,

kümeleme desteği

ve sign-on güvenlik

sağlanıyor. İş dünyasının
gereksinim duyduğu sürekli

çalışılabilirlik, backup

sunuculara şeffaf bağlantının

gerçekleştirilmesi

ve sistem hatalarının uç

kullanıcıları etkilememesine

yönelik özellikler de

çözüm dahilinde. m

Non-Stop Kurumsal

Portal çözümü

Bilgi için: Sybase

Tel: 0212284 83 39
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(16-32 MB),

66x90x18 mm,250telefon

numarası ve tuş kilidi.

Ml

Jazz Piper MV32P

Bilgi için: Nitel

Tel: 0212448 70 00

slot

ve çoğaltmayı önleyen Se-

PUROM sistemi de istek

üzerine uygulanabiliyor.

Geliştirilen tüm CD

çözümlerinde rengarenk

baskı alternatiflerinin yanında

CD üzerinde koku

uygulaması şansı da veriliyor.

100'ün üzerinde

hazır koku arasından se-

çim yapılabileceği gibi

müşterinin istediği özel

kokular da CD'lerin üzerine

uygulanabiliyor.

Kokular 1 yıl boyunca

çıkmadan CD'ler üzerinde

kalıyor. m

Bilgi için: Young

NewMedia

Tel: 0212284 95 38

—

Panasonic'in

ilk WAP'lı

telefonu

sonbaharda

geliyor

ana sonic, Ce.

BİT Fuarı’'nd:

sergilediği ilk

WAP telefonu

GD93'e sonşeklini veri:

yor. Tekofaks-Panasonic

sonbaharı:

Türkiye'ye getirilecek

olan GD93,

tüketiciye |

Internet’e

doğrudan

erişerek

elektronik

posta aracılığıyla

haberleşme,

güncel haber,

hava

durumu ve

spor gündemini

takip

sağlıyor.

GD93 ayrıca kolay

metin yazımı (T9), sesl:

komut, kaydedilebilir zi

sesi, telefon arkasında:

ışıklı uyarı gibi özellikler

de sunuyor. Ağırlık;

90 gr.'dan az olan telefonun
boyutları, 120x45x

17mm. m

Bilgi için: Tekofaks-

Panasonic

Tel: 0212210 67 91

tarafından

 

olanan

IBM’den Unix diinyasina

sunucular

BM, orta boy isletmelere
yönelik,

RS/6000 S80 sunucularıyla

aynı bakır

tabanlı işlemcilerle donatılmış

ve sıra dışı bir

konfigürasyon esnekliğine

sahip yeni Unix sunucularını

duyurdu.

Yeni RS/6000orta boy

sunucudizisi, geleneksel

kurumsal veri merkezlerinin

yanı sıra hızlı büyüyen

servis sağlayıcılar,
elektronik ticaret ve

.com şirketlerinde de verimli

bir şekilde kullanılabilecek.

M80, F80 ve H80, kurumsal
kaynak planlaması,

İnternet/intranet,

‘business intelligence’,
karar destek ve miisteri

yönetim sistemleri, tedarik

zinciri planlaması uygulamalarının

dahil olduğu

çok geniş bir dizi

hayati önem taşıyan uygulama

için esnek ve

güçlü çözümler sunuyor.

Düşük maliyetli üç yeni

RS/6000 orta boy sunucularda,

RS64-III bakır

mikro işlemciler kullanılıyor.

Yeni RS/6000orta boy

sunucudizisi, ilk kez ana

bilgisayarlarda bulunan

tarzda güvenilirlik, kullanılırlık

ve servis kolaylığı

özelliklerini orta boy

Unix sistemlerine uyguluyor.

m

M80, F80, H80
Bilgi için: IBM

Tel: 0212317 10 00



 

 

  
 

  

    
   

  

  
  

  

Alcatel Contact Center, Call Center'la yapabileceğiniz
tüm işlemleri gerçekleştirebiliyor. Peki fazlası ne? İnternet!

Alcatel Contact Center, telefonla ya da İnternet ortamında müşterilerinizin

size rahatça ulaşmalarını ve verdiğiniz hizmetlerden süratle

yararlanmalarını sağlıyor.

Bununyanısira siz de, Alcatel Contact Center sayesinde,işlerinizi daha

hızlı ve ekonomik olarak yapabiliyorsunuz. İş dünyasının, baş döndürücü

bir yarışa dönüştüğü rekabet ortamında, Alcatel Contact Center'ın

sunduğuolanaklarla tanışın.

M

ALCA TEL
 

   

ARCHİTECTS OF AN INTERNET WORLD

    

 
Bilgi için:.www.alca tel.com.tr Tel: (0212) 284 43 43-339 49 00

 

 

  
 

  

    
   

  

  
  

  

Alcatel Contact Center, Call Center'la yapabileceğiniz
tüm işlemleri gerçekleştirebiliyor. Peki fazlası ne? İnternet!

Alcatel Contact Center, telefonla ya da İnternet ortamında müşterilerinizin

size rahatça ulaşmalarını ve verdiğiniz hizmetlerden süratle

yararlanmalarını sağlıyor.

Bununyanısira siz de, Alcatel Contact Center sayesinde,işlerinizi daha

hızlı ve ekonomik olarak yapabiliyorsunuz. İş dünyasının, baş döndürücü

bir yarışa dönüştüğü rekabet ortamında, Alcatel Contact Center'ın

sunduğuolanaklarla tanışın.

M

ALCA TEL
 

   

ARCHİTECTS OF AN INTERNET WORLD

    

 
Bilgi için:.www.alca tel.com.tr Tel: (0212) 284 43 43-339 49 00
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4 erbaba,

Geçenhafta öyle şeyler oldu ki... Bir kere kutlanacak iki

önemli şey vardı. Birincisi, 19 Mayıs Atatürk'ü anmave

Gençlik ve Spor Bayramı'nı kutlayarak başlamak istiyorum

mektubuma. 1919 yılında Samsun'a çıkmasını bir gençlik

bayramı kutlamasına dönüştürüp yıllardır bize bu gururu yaşatan

Atatürk, Türk gençliğinin Avrupa'da kazandığı zaferi

görseydi kim bilirne kadar sevinirdi. Bilmem söylememe

gerek var mı? Sen çoktan öğrenmişsindir. Galatasaray UEFA

kupasını kazanarak tüm dünyada bir destan yazdı. Maçın kazanıldığı

andan itibaren bütün Türkiye ayağa kalktı. görseydin

insan selini, görseydin gözyaşı selini. Spor haberi yazar

gibi hissettim kendimi ama inan abartmıyorum. Türkiye'nin

bu gurur tablosunu nasıl yaşadığını görseydin sen de etkile-

girdin.

Galatasaray'ı kutluyoruz. Başarılarının devamınıdiliyoruz.

Darası diğer takımlarımızın başına.

Bu hafta sana sektörden aktaracağım pek çok dedikodu

var. Çok hareketli bir hafta yaşadı sektör gene. Toplantılar,

tekne gezintileri, ofis açılışları, evlenenler, çocuğu olanlar daha

neler neler! Bilmiyorum ki nereden başlasam anlatmaya?

En iyisi mutlu haberlerle başlayayım dedikodular ıma.

Hani Bekim Bilgisayar Sistemleri A.Ş. Genel Müdürü aytaç

Biter vardı ya, geçen hafta evlenmiş. Nikahını şehir dişin-

da kıydıran Biter, kutlamayı İstanbul'da yapmış. Kendisine

ve eşine ömür boyu mutluluklar dilemek de bize düşerelbet!

Bir evlilik haberi daha var. İnterpro Yürütme Kurulu Üyesi

ve HİFAŞ Genel Müdürü Erdem Özel geçtiğimiz hafta sonu

Pataya'da dünya evine girdi. Çok hoş bir düğün oldu. Darısı

bekarların başına.

Turk Nokta Net yöneticilerinden Pınar Karalı'nın ise aylardır

sabırsızlıkla beklediği bebeği dünyaya gelmiş. Minik

bebeğe de ailesi ile beraber mutlu bir yaşam diliyorum.

Bu arada Empa geçen hafta sonuTema Vakfıile birlikte

Edirne Tatarlar köyüne gitmiş. Anlattıklarına göre çok eğlenmişler.

Bu geziyi Mera Islah projesinin takibi anlamında yaptıklarını

söylüyor Empa'da çalışanlar. Kırsal kalkınmayı sağlamak

ve böylece geri göçün gerçekleşeceğine inandıklarını

söyleyen Empaçalışanları, yağan yağmurdan kaçarak doluşmuşlar

bir köy kahvesine. Köylülerin ikramı ile çok hoş vakit

geçirdiklerini söyleyen Empaçalışanları, köy ayranı içerek

derin sohbetlerle paylaşmışlar fikirlerini. Ne hoş değil mi?

Bir diğer parti ise Computer Associates'in Maslak'taki yeni

ofisinin açılışı idi. Çok hoş bir atmosferin olduğu ve güzel

manzaraya sahip bu yeni ofise gelen davetliler, CA'in yeni
ofisinde kokteyl eşliğinde eğlendiler.

Compaqise deniz sezonunuerken açtı. Düzenlediği tekne

gezisi ile yeni Alpha serverGSserisini tanıttı. Bayağı kalabalıktı

gezi. Tarihin 16 Mayıs olması ise çoğu davetlinin aklına

"Acaba Samsun'a doğru mu gidiyoruz?" sorusunu getirdi.

Bu arada sana söylemeden geçemeyeceğim. Sektördeki davetler,

geziler sırasında içilen içkinin şişede durduğu gibi

durmadığını artık öğrenmeli sektör çalışanları. Neden mi söylüyorum

bunları? Çünkü içki limitini ayarlayamayan sektörün
önde gelenleri, bir süre sonra gereksiz konuşmalar ve davranışlarda

bulunuyorlar da ondan!

Kariyerlerine yakışmayan davranışlarda bulunuyorlar içki

limitini aşınca. Neyse herhalde kendilerine çeki düzen verirler

yakında diye düşünüyorum. Kimler mesela diye sorma

sakın. Ben sözüm meclisten dışarı diyeyim gene de.

Neyse canım,işte geçen haftanın dedikoduları böyle.

Haftaya yeni dedikodularla görüşmek üzere, şimdilik hoş-

çakal!
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"Acaba Samsun'a doğru mu gidiyoruz?" sorusunu getirdi.

Bu arada sana söylemeden geçemeyeceğim. Sektördeki davetler,

geziler sırasında içilen içkinin şişede durduğu gibi

durmadığını artık öğrenmeli sektör çalışanları. Neden mi söylüyorum

bunları? Çünkü içki limitini ayarlayamayan sektörün
önde gelenleri, bir süre sonra gereksiz konuşmalar ve davranışlarda

bulunuyorlar da ondan!

Kariyerlerine yakışmayan davranışlarda bulunuyorlar içki

limitini aşınca. Neyse herhalde kendilerine çeki düzen verirler

yakında diye düşünüyorum. Kimler mesela diye sorma

sakın. Ben sözüm meclisten dışarı diyeyim gene de.
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Dünya'nın ilk İnternet Fuarı (Tif), tüm endüstri sektörlerine

benzersiz bir tanıtım hizmeti sunuyor...

İnternet'te Türk Endüstri Fuarı, dış satım bağlantılarınızı geliştirecek

ve elektronik ticarete ilk adımınız olacak...
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İnternet'i Başarı'ya endeksleyin!
İhtiyacınız olan bilgiye zamanında erişim, başarıya açılan kapının

anahtarıdır. İnternet'te başarıyı, BAŞARI TEL EKOM'a

endekslediğinizde, siz bilginin peşinden koşmak zorunda

kalmayacaksınız. Bilgi, siz neredeyseniz oraya ulaşacak.Sizin için

seçilmiş, devşirilmiş bilgileri, e-mail'lerinizi, İnternet dünyasının

tüm olanak veyeniliklerini ayağınıza getiren; ister bilgisayarınıza,

ister cep telefonunuza indiren bir hizmetler bütününden söz

ediyoruz.Kişisel olsun, kurumsal olsun, çözüm bekleyen İnternet

sorunlarınızı bize getirin. Mobil İnternet'in öncü kuruluşu

BAŞARI TEL EKOM'unayrıcalıklı hizmetlerindensiz de ayrıcalıklı

bir müşteri olduğunuzu hissederek yararlanın ve İnternet'i

babanızın çiftliği gibi kullanabilmenin avantajlarını yaşayın.

BE BASARITEL EKOM
İnternet'te Başarılı Günler

http://www.basari.net.tr

Size en yakın BaşarıYetkili Satıcısı'nı öğrenmekiçin lütfen bu numaralarıarayınız.
Ankara (0312) 289 91 00 e İstanbul (0216) 458 30 00 e İzmir (0232) 483 40 40 e Adana (0322) 457 59 00 e Bursa (0224) 271 82 66
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Geleceğe yön veren endüstri: İletişim
EMİN HİTAP

Teknoloji Holding

© Yetişim teknolojilerinin

geldiği nokta, hiçbirimizin

yakın döneme kadar

hayal bile edemediği

noktaya geldi. Günlük yaşamı

derinden etkilerken öte yandan

iletişim endüstrisi de aldı

başını gidiyor. Geleceğe yön

veren endüstri olarak karşımızda

duran bu alan pek çok

yeni değer ve kavram da yaratmış

durumda.

Hepimiz, her gün; bir dizi

kavram, teknolojik yenilikler,

değişiklikler ile karşı karşıya-
VIZ

Tüm bu gelişme ve değişimlerin

temelinde teknoloji,

üstünde ise insan bulunuyor.

Verimliliğin temelinde ise

tartışmasız insanın yararlandığı

teknoloji var.

Yakın gelecekte, teknolojik

araç-gereci olmaksızın kendilerini

çıplak hissedenlerin sayısı

geometrik olarak artacak.

Kurumlaraçısından baktığımızda

ise teknoloji *olmak ya

da olmamak” kadar basit bir

gereklilik olacak. Rekabetin

tanımı ve boyutu değişiyor.

Teknolojinin nimetlerinden

zorlarcasına yararlanmak da

yeterli değil. Zaten yakın bir

gelecekte teknoloji bir rekabet

aracı olmayacak. Bilgiyi kullanırken

yetenekli olmak ve

bilgiye de değer katmak gerekiyor.

Teknolojik üstünlüğün

yanında çözümsel üstünlük

gerekiyor. Bir şirketin kendi

teknolojik altyapısının mükemmel

olması yeterli değil.

O kurumun ham madde alımından

başlayıp ürünün son

kullanıcıya ulaşana kadarbirlikte

çalıştığı diğer kurumlarla

olan inter aktivitesi de çok

önemli hale geldi. Tümbu organizasyonların

tek bir şirket-

misc esinehareket edebilmesi,

yanı tedarik zinciri yönetiminin

(Supply Chain management)

kusursuz olması gerekiyor.

Bu gelişmeler doğrultusunda

organizasyonların, altyapıların,

görev tanımlarının

ve kavramların tekrar gözden

geçirilmesi gerekiyor.

Bir kurumun patronu kimdir?

O kurumun müşterileridir.

Artık müşteriyi iyi anlayan,

hızlı ve doğru şekilde müşterinin

isteklerine cevap veren

şirketler yükselecek. Gerçek

patronun müşteriler olduğunu

kavrayan kuruluşlar yükselecek.

Müşteri her zaman oldu-

gun dandaha değerli olacak.

Sizce dünyanın en gelişmiş

teknolojik varlığı nedir? İnsan.

Teknolojiler insan için ve

insanı taklit ederek gelişiyor.

İnsan ne yapıyor? Yiyor, içiyor/uyuyor

ve depoladığı

enerjisini kullanıyor. Yalnız

bir farkla. İnsanın kablosu

yok. İnsan, mobil.

İnsan ana rahmindençıktı-

ında kablosu, yani göbek ba-

gı kesiliyor ve mobil itebaşlıyor.

Şu anda teknolojinin göbek

bağı kesilmiş durumda.

Teknoloji mobilizeye doğru

hızla ilerliyor. Mobil iletişim

teknolojileri PC teknolojilerinden

çok dahahızlı gelişiyor.

Yakın gelecekte kablosuz

telefon sayısı kabloluyu ikiye

katlayacak. Önümüzdeki yıllar

en başta finans sektöründe

mobil iletişimin altın yılları

olacak. 2003 yılına kadar avrupa'nın

üçte biri İnternet'e

bağlı mobil telefon kullanıyor

olacak.

Mobil telefonlar evrim geçi-

Hersey ‘ag’da...
HıDIR KARADAĞ

Dataset Genel Müdürü

© Yetişim insan yaşamının
her zaman en

öncelikli konularından

biri. olmuştur.

Hersey iletişimle başlar

ve iletişimle sürer.

İki kişi arasındaki bireysel

ilişkilerden başlayarak

toplumlar arasıilişkiler

ve hatta evrensel

ilişkilerde, iletişim her

zaman belirleyici bir

kavramolmuştur. Üstelik

sadece bilgi akışını değil

duygu ve düşünceakışını

da kapsamaktadır.

Dumanla— direkt sesle

(ıslık-bağırmak-konuşmak)

—mektupla -telefonla

derken şimdi mesafe

kavramına bağlı kalmadan

aynı anda yazışarak

(chat), sesi bilgi ile

ileterek (voice chat) ve

görüntüyüde ses vebilgi

ide ileterek (video conference)

basladık.

Üstelik bütün bunları

ayrı ayrı ortamlarda ve

haberleşmeye

ayrı ayrı yöntemlerle yaparken

şimdi aynı cihazlar

ve yöntemler kullanılarak

tek bir iletişim ortamında

yapılıyor.

Burada konunun iki

önemli boyutunuönplana

çıkarmalıyız.

Birincisi, iletişimin

boyutu yani kapsadığı

bileşenler; ses, data ve

görüntübirlikteiletiliyor.

İkincisi, iletişimin ortamı;

ses, data ve görüntü

iletilirken aynı ve tek

bir ortam kullanılıyor:

Ağ ortamı (network)

Sınırlar kalkmalı
Bilinen bir şeyiyinelemekte

sakınca yok; ağ

sistemleri gerek ethernet

ve gerek ATMortamlarında

dataile birlikte ses

ve görüntüyü de birlikte

iletme yeteneğin deler.

Ancak bu iletişim sistemlerinin

teknik olarak

yeterliliği ve kalitelerinin

yanı sıra kullanılabilirlikleri

ve ulaşılabilirlikleri

(maliyetleri) de

çok önemlidir. Ağ sistemlerini

üreten belli

başlı hemen tümüreticilerin

data ile birlikte ses

ve görüntü ileten ürünleri

mevcuttur. VolP —

VoFR(IP üzerinden veya

Frame Relay üzerinden

ses ) sistemlerinin yanı

sıra İP telefonları ve kamera

sistemleri ile kullanıcının

masasından başlayarak

uzak alan iletimine

kadar bu entegrasyon

sağlanmış durumdadır.

Busistemlerin üzerinde

çalıştığı altyapı sistemi

de aynı. Tek bir kablo

ve bağlantı sistemi ile

tüm bu iletişim sağlanabiliyor.

UTP kablolamasistemi

veya fiber optik kablolama

sistemi kullanılarak,

ama aynı kablo üzerinden

ve aynı ağ cihazları

kullanılarak ses, data

ve görüntüiletiliyor. yani

kullanıcının masasına

çekilecek bir tek kablo

ile omurga sistemine ve

oradan da yine tek bir

kablo üzerinden diğer

kullanıcılara (aynı alanda

— kampüs alanında

veya uzak alan da olabilir

) ulaşmak ve tüm bu

hizmetleri iletmek mümkün

artık.

Tabii kablolara bağlı

olmak bir zorunluluk de-

gil. Kablosuz ( wireless )

ağ cihazlarıyla da builetişim

yapılabiliyor. şimdilik

kablosuz iletişimin

hızı ve band genişliği

kablolu sistemler kadar

yüksek değil. (Bakır kablolarda

Gbps, fiberde

10Gbpsiletişim hızlarına

ulaşılırken kablosuzda

bu değerler 11Mbps ci-

varında). Ancak yakın

gelecekte kablosuz iletişimin

hızla kablolu iletişimin

pazarını zorlayacağını

söyleyebiliriz.

Burada konuyu biraz

daha açmak açısından

şunu da belirtmekte yarar

var sanıyorum.

İletişimin tüm boyutlarını

anlatmak için ses,

data ve görüntü olarak

özetlenen kavramların

içerisine hiçbir sınırlama

koymaksızın her türlü

ses (konuşma, müzik,

efeci vd.), her türlü data(

yazı, resim, işaret vd.) ve

her türlü görüntü (video,

kamera, TV vd.) giriyor.

Gerçekten de yazımızın

başlığına uygun olarak

her şeyin ağda olduğunu

rahatlıkla söyleyebiliriz.

Tabii ki temennimiz,

teknolojinin bizlere sunduğu

bu olanakların insanların

yaşamının kolaylaştırılması

ve mutluluklarının

sağlanması

amacına yönelik olarak

kullanılmasıdır. m

diyor. Evrim; hızı ve iletişim

çeşitliliğini de beraberinde getiriyor.

GSM 'in 9600 bit/sn.

hızından başladık; yakında

GPRS, EDGE aşamalarından

geçip UMTS ile 2 Mbit/sn. hi-

zı yakalayacağız. Bu evrimbize

iki vazgeçilmez olan mobil

telefon ve İnternet'i gerçek

anlamda buluşturma olanağını

sunuyor.

Kurumsal iletişim ve çözümlerde

dünya mobilizeye

doğru hızla gidiyor. gelecekteki

belki şirketlerin fiziksel

adreslerinin bulunmasına dahi

gerek olmayacak. Çalışanlar

mobil ortamdaişlerinin gerektirdiği

her şeyi yapabilecekler.

İletişim dosyamızda hayatımızı

değiştiren iletişim teknolojilerini

ses, veri, görüntü boyutuyla,

VPN'den kablolama-

va, GSM'den Internet’ e her

yönüyle ele alıyoruz. W
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ve bağlantı sistemi ile

tüm bu iletişim sağlanabiliyor.

UTP kablolamasistemi

veya fiber optik kablolama

sistemi kullanılarak,

ama aynı kablo üzerinden

ve aynı ağ cihazları

kullanılarak ses, data

ve görüntüiletiliyor. yani

kullanıcının masasına

çekilecek bir tek kablo

ile omurga sistemine ve

oradan da yine tek bir

kablo üzerinden diğer

kullanıcılara (aynı alanda

— kampüs alanında

veya uzak alan da olabilir

) ulaşmak ve tüm bu

hizmetleri iletmek mümkün

artık.

Tabii kablolara bağlı

olmak bir zorunluluk de-

gil. Kablosuz ( wireless )

ağ cihazlarıyla da builetişim

yapılabiliyor. şimdilik

kablosuz iletişimin

hızı ve band genişliği

kablolu sistemler kadar

yüksek değil. (Bakır kablolarda

Gbps, fiberde

10Gbpsiletişim hızlarına

ulaşılırken kablosuzda

bu değerler 11Mbps ci-

varında). Ancak yakın

gelecekte kablosuz iletişimin

hızla kablolu iletişimin

pazarını zorlayacağını

söyleyebiliriz.

Burada konuyu biraz

daha açmak açısından

şunu da belirtmekte yarar

var sanıyorum.

İletişimin tüm boyutlarını

anlatmak için ses,

data ve görüntü olarak

özetlenen kavramların

içerisine hiçbir sınırlama

koymaksızın her türlü

ses (konuşma, müzik,

efeci vd.), her türlü data(

yazı, resim, işaret vd.) ve

her türlü görüntü (video,

kamera, TV vd.) giriyor.

Gerçekten de yazımızın

başlığına uygun olarak

her şeyin ağda olduğunu

rahatlıkla söyleyebiliriz.

Tabii ki temennimiz,

teknolojinin bizlere sunduğu

bu olanakların insanların

yaşamının kolaylaştırılması

ve mutluluklarının

sağlanması

amacına yönelik olarak

kullanılmasıdır. m

diyor. Evrim; hızı ve iletişim

çeşitliliğini de beraberinde getiriyor.

GSM 'in 9600 bit/sn.

hızından başladık; yakında

GPRS, EDGE aşamalarından

geçip UMTS ile 2 Mbit/sn. hi-

zı yakalayacağız. Bu evrimbize

iki vazgeçilmez olan mobil

telefon ve İnternet'i gerçek

anlamda buluşturma olanağını

sunuyor.

Kurumsal iletişim ve çözümlerde

dünya mobilizeye

doğru hızla gidiyor. gelecekteki

belki şirketlerin fiziksel

adreslerinin bulunmasına dahi

gerek olmayacak. Çalışanlar

mobil ortamdaişlerinin gerektirdiği

her şeyi yapabilecekler.

İletişim dosyamızda hayatımızı

değiştiren iletişim teknolojilerini

ses, veri, görüntü boyutuyla,

VPN'den kablolama-

va, GSM'den Internet’ e her

yönüyle ele alıyoruz. W
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1998'de Batı Avrupa bilişim

arenasının değeri: 1129 milyar dolar
Derleyen: AMİL KUNT

993 yılından bu yana

her yıl, European In-

formation Technology

(EITO)

adlı kuruluş tarafından, avrupa

ülkeleri bilişim pazarınaait

Observatory

bir yıl önceki gelişmelerin

analizini ve istatistiki bilgilerini

kapsayan ayrıntılı bir rapor

yayımlanıyor.

İnterpro'nun da sponsorları

ve çalışma grupları içinde yer

aldığı EITOnun milenyum sa-

yış ındakiveriler ve ileriye yo-

nelie tahminler 1999 Kasımayı

sonundaki bilgilere dayanılarak

İnternational Data Corp. (IDC)

ve EİTO çalışma gruplarının

ortak çalışmaları ile hazırlandı.

Sayısal teknolojilerin gelişmesine

paralel olarak daha

yüksek kapasiteli altyapıların

sağlanması ile telekomünikasyon,

medya ve bilgi teknolojileri

kuruluşları geleneksel sektör

ve hedefkitlelerinin ötesinde

hizmet vermeye ve faaliyet

alanları da aynı noktaya yönelik

olarak yaklaşmayabaşladı.

Bunun sonucu olarak medya,

telekomünikasyon, bilgisayar

sistemleri ve hizmetleri, pazarlama

ve reklam, dağıtım, tüketici

elektroniği ile ofis gereçleri

sektörlerinden oluşan Batı

Avrupa bilişim arenasının toplam

değeri 1998'de 1129 milyar

dolara ulaştı. (Şekil 1)

Avrupa bilişim pazarı

büyüme trendinde
Avrupa bilişim pazarının

önümüzdeki iki yıl süresince

yüksek oranda büyümesi bekleniyor.

İstikrarlı ekonomi, ihracat
artışı, pek çok ülkede düşük

enflasyon, sabit işsizlik

oranı, tüketici talebindeki artış

bilişim yatırımlarını olumlu

yolda etkiliyor.

Aşağıda belirtilen eğilimler

Avrupa'da bilişim alanındaki

1999 Batı Avrupa

Bilişim Pazarı
Telecom ekipmanları » 12

[|—™ Ofis
ekipmanları

% 2

    

 

  

Taşıyıcı

hizmeti

% 41

x / \

Destek / / Hizmet\

hizmeti *., / % 13 > % 9

Yo 4

Toplam değer: 470 milyar Euro

Tablo 1: 1999 Batı Avrupa Bilişim Pazarı

A) BT PAZARI

Bilgisayar ve donanım

Ofis gereçleri

Yazılım

Hizmetler

Destek hizmetleri

TOPLAM

1999 pazarpayı

B) TELEKOMÜNİKASYON PAZARI
Welkomgereçleri

İletişim hizmetleri

TOPLAM

TOPLAM BİLİŞİM PAZARI

milyar $ (%)

100 40.7

11 4.5
49 20.0
68 27.6
18 7.2
246 100.0

65 23.2

215 76.8

280 100.0

526
15 AvrupaBirliği ülkesi ile İsviçre ve Norveç'i kapsıyor.

Tablo 3:Batı Avrupa Telekomünikasyon Pazarı ve
BüyümeOranları

1999 1999 1999/98 2000/99 2001/00

Değeri (Y) (Ve) (Ye) (Yc)

(milyar $) Pazar payı Büyüme

Almanya 59 21.0 9.9 9.0 7.3

Fransa 40 14.3 12.1 9.3 7.5

İngiltere 44 15.7 108 10.7 8.0

İtalya 39 13.9 17.0 13.0 8.5

İspanya 26 9.3 19.2 14.7 9.8

Diğer AB ülkeleri 58 20.7 14.5 11.1 8.7

İsviçre ve Norveç 14 5.1 9.6 7.8 6.5
TOPLAM 280 100.0 13.0 10.8 8.1

Tablo 4: Dünya Telekomünikasyon Pazarı

Milyar$
1998

Avrupa * 264

ABD 224

Japonya 83

Tüm diğer ülkeler 244

TOPLAM 815

Büyüme (90) 8.6

* Doğu Avrupaülkeleri dahil

harcamaları körüklemeye devam

ediyor:

- Birçok sektörde rekabeti

artıran özelleştirme

- Küçülme ve rekabetile iş-

çelik verimliliği üzerine küresel

odaklaşma

- Ürün, hizmet portföyü büyütme

ve yeni kaynak sağlama

amacıyla yapılan birleşmeler

veya satın almalar

- Geniş yatırım sermayesi

olanakları

- Kuruluşlarda Internet kullanımına

artan ilgi.

1999-2001 dönemi içinde

Batı Avrupa bilişim pazarının

birleşik yıllık büyüme oranının

yüzde 9.7 dolayında olması

bekleniyor. Özellikle teleko1999

2000 2001

298 332 360

239 254 269

86 92 97

271 301 330

894 979 1056

9.7 9.5 7.9

komünikasyonsektöründe, ınternet

alanında geniş olanaklar

yaratan yeni kuruluşların sağladığı

hızlı erişim teknolojisi

ile mobil haberleşmenin birçok

ülkede daha da yaygınlaşacağı

öngörülüyor.

Bilgi teknolojisi dalında ya-

zilim ve hizmetler Avrupa pazarındaki

büyümede en etkin

sektörler olarak kabul ediliyor.

1999-2001 döneminde de bu

etkinliğin süreceği, 2001'de

toplam pazarda yazılım harcamalarının

yüzde 21.3 ve hizmetlerin

de yüzde 36.5 oranında

payları olacağı hesaplanıyor.

Aynıyıl içinde PC pazarının ise

tüm BT harcamaları içindeki

payı yüzde 15.6 olacak.

 

Tablo 2: Dünya Bilişim Pazarı

1999

değeri

mil var $)

Avrupa * 552

ABD 632

Japonya 192

Uzakdoğuülkeleri ** 62

Tümdiğer ülkeler 347

TOPLAM 1785

1998 1999 2000

(%) (%) (Yc)

Pazarpayı

30.2 31.0 31.4

35.7 35.4 35.0

11.4 10.8 10.4

3.3 3535

19.4 19.3 19.7

100.0 100.0 100.0

* Batı Avrupa ülkeleri ile Doğu Avrupa ülkeleri (Çek Cumhuriyeti, Estonya,

Macaristan, Polonya, Rusya, Slovakya ve Bulgaristan)

“* Hong Kong. Giinev Kore. Singapur, Tavşan

EE

 

Tablo5:DünyaBilişimPa: o
Milyar$

1998 1999 2000 2001

Avrupa * 493 552 612 667

ABD 584 632 683 739

Japonya 186 192 204 216

Tüm diğer ülkeler 369 408 453 501

TOPLAM 1632 1784 1952 2123

Büyüme(70) 8.5 9.3 9.4 8.8
* Doğu Avrupaülkeleri dahil

Tablo 1'de görüldüğü gibi

1999 yılında Batı Avrupabilişim

pazarı 526 milyar dolara

ulaştı. Ofis gereçlerini, bilgisayarları,

yazılım ve hizmetlerini

kapsayan BT pazarı 246 ve telekomünikasyon

pazarı ise 280

milyar dolar oldu.

Batı Avrupa bilişim pazarının

1999 yılında büyüme oranı

yüzde 12 olup, bu oranın 2000

yılında yüzde 10.6 olacağı tahmin

ediliyor.

1999 yılında Batı ve Doğu

Avrupaülkeleri pazarının toplam

dünya pazarındaki payı

yüzde 31, BT pazarında yüzde

28.5 ve telekomünikasyon pazarında

yüzde 33.4 oldu. 1999

bilişim pazarı ABD'de yüzde

8.1 büyürken bu oran japonya'da

yüzde 3.3'e çıktı. Güney

Kore, Tayvan, Hong Kong ve

Singapur'un oluşturduğu

“Dört Kaplan” grubununbilişim

pazarı aynı yıl içinde 62

milyar dolara çıktı (Tablo2).

Telekomünikasyon

pazarındaki eğilimler
Batı Avrupa telekomünikasyon

pazarı 1999 yılında yüzde

13 büyüyerek 280 milyar düzeyinde

oldu. 2000 yılında bu

pazarın yüzde 10.8 artışla 310
milyar dolara ulaşacağı hesaplanıyor

(Tablo3).

Orta ve Doğu Avrupa ülkelerinde

telekomünikasyon pazarı

1999 yılında yüzde |

artış gösterdi. Bu ülkelerde

büyük büyümenin mobil il

sim altyapısı ve hizmetleri!

olduğu görülüyor.

1990'lı yılların başında tc

fon başvuruları için uzun b

leyin, sayısallaşmanın çok

vas gelişmesi, eriştim hatl

nın kalitesinin düşük oln

sonucundaortaya çıkan dur

yabancı sermaye özelleştir

ve stratejik yatırımlar ile gi

silmiş olup inceleme kar

mın dakiülkelerde yeni tele

komünikasyonteknolojisinin

net rasyonu1995 yılında yü

22'den 1998 yılında yü:

30'a çıkmış bulunuyor. £

vaksa hariç diğer ülkeleri

telefon şirketlerinin özelle

dilmesi tamamlanmış dürt

da.

1999 yılında 26 milyar

lar lık ses ve veri ağları ek
man pazarı 1999'da yüzde

büyümüş olup, bu paze

2000yılında yüzde 8.2 orar

da büyüyeceği tahmin edili»

39 milyar dolarlık 1999

kullanıcı ekipman pazarı ön

ki yıla göre yüzde 38.3 buy

ken bu oranın 2000 yiln

yiizde 25 olması beleni

Internet ve online hizmet pa

rı ise yüzde 41.1 olan 2000

değerartışı ile telekomünik

yon pazarının en hızlı geli

dalı olarak öne çıkıyor. m 
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1998'de Batı Avrupa bilişim

arenasının değeri: 1129 milyar dolar
Derleyen: AMİL KUNT

993 yılından bu yana

her yıl, European In-

formation Technology

(EITO)

adlı kuruluş tarafından, avrupa

ülkeleri bilişim pazarınaait

Observatory

bir yıl önceki gelişmelerin

analizini ve istatistiki bilgilerini

kapsayan ayrıntılı bir rapor

yayımlanıyor.

İnterpro'nun da sponsorları

ve çalışma grupları içinde yer

aldığı EITOnun milenyum sa-

yış ındakiveriler ve ileriye yo-

nelie tahminler 1999 Kasımayı

sonundaki bilgilere dayanılarak

İnternational Data Corp. (IDC)

ve EİTO çalışma gruplarının

ortak çalışmaları ile hazırlandı.

Sayısal teknolojilerin gelişmesine

paralel olarak daha

yüksek kapasiteli altyapıların

sağlanması ile telekomünikasyon,

medya ve bilgi teknolojileri

kuruluşları geleneksel sektör

ve hedefkitlelerinin ötesinde

hizmet vermeye ve faaliyet

alanları da aynı noktaya yönelik

olarak yaklaşmayabaşladı.

Bunun sonucu olarak medya,

telekomünikasyon, bilgisayar

sistemleri ve hizmetleri, pazarlama

ve reklam, dağıtım, tüketici

elektroniği ile ofis gereçleri

sektörlerinden oluşan Batı

Avrupa bilişim arenasının toplam

değeri 1998'de 1129 milyar

dolara ulaştı. (Şekil 1)

Avrupa bilişim pazarı

büyüme trendinde
Avrupa bilişim pazarının

önümüzdeki iki yıl süresince

yüksek oranda büyümesi bekleniyor.

İstikrarlı ekonomi, ihracat
artışı, pek çok ülkede düşük

enflasyon, sabit işsizlik

oranı, tüketici talebindeki artış

bilişim yatırımlarını olumlu

yolda etkiliyor.

Aşağıda belirtilen eğilimler

Avrupa'da bilişim alanındaki

1999 Batı Avrupa

Bilişim Pazarı
Telecom ekipmanları » 12

[|—™ Ofis
ekipmanları

% 2

    

 

  

Taşıyıcı

hizmeti

% 41
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Toplam değer: 470 milyar Euro

Tablo 1: 1999 Batı Avrupa Bilişim Pazarı

A) BT PAZARI

Bilgisayar ve donanım

Ofis gereçleri

Yazılım

Hizmetler

Destek hizmetleri

TOPLAM

1999 pazarpayı

B) TELEKOMÜNİKASYON PAZARI
Welkomgereçleri

İletişim hizmetleri

TOPLAM

TOPLAM BİLİŞİM PAZARI

milyar $ (%)

100 40.7

11 4.5
49 20.0
68 27.6
18 7.2
246 100.0

65 23.2

215 76.8

280 100.0

526
15 AvrupaBirliği ülkesi ile İsviçre ve Norveç'i kapsıyor.

Tablo 3:Batı Avrupa Telekomünikasyon Pazarı ve
BüyümeOranları

1999 1999 1999/98 2000/99 2001/00

Değeri (Y) (Ve) (Ye) (Yc)

(milyar $) Pazar payı Büyüme

Almanya 59 21.0 9.9 9.0 7.3

Fransa 40 14.3 12.1 9.3 7.5

İngiltere 44 15.7 108 10.7 8.0

İtalya 39 13.9 17.0 13.0 8.5

İspanya 26 9.3 19.2 14.7 9.8

Diğer AB ülkeleri 58 20.7 14.5 11.1 8.7

İsviçre ve Norveç 14 5.1 9.6 7.8 6.5
TOPLAM 280 100.0 13.0 10.8 8.1

Tablo 4: Dünya Telekomünikasyon Pazarı

Milyar$
1998

Avrupa * 264

ABD 224

Japonya 83

Tüm diğer ülkeler 244

TOPLAM 815

Büyüme (90) 8.6

* Doğu Avrupaülkeleri dahil

harcamaları körüklemeye devam

ediyor:

- Birçok sektörde rekabeti

artıran özelleştirme

- Küçülme ve rekabetile iş-

çelik verimliliği üzerine küresel

odaklaşma

- Ürün, hizmet portföyü büyütme

ve yeni kaynak sağlama

amacıyla yapılan birleşmeler

veya satın almalar

- Geniş yatırım sermayesi

olanakları

- Kuruluşlarda Internet kullanımına

artan ilgi.

1999-2001 dönemi içinde

Batı Avrupa bilişim pazarının

birleşik yıllık büyüme oranının

yüzde 9.7 dolayında olması

bekleniyor. Özellikle teleko1999

2000 2001

298 332 360

239 254 269

86 92 97

271 301 330

894 979 1056

9.7 9.5 7.9

komünikasyonsektöründe, ınternet

alanında geniş olanaklar

yaratan yeni kuruluşların sağladığı

hızlı erişim teknolojisi

ile mobil haberleşmenin birçok

ülkede daha da yaygınlaşacağı

öngörülüyor.

Bilgi teknolojisi dalında ya-

zilim ve hizmetler Avrupa pazarındaki

büyümede en etkin

sektörler olarak kabul ediliyor.

1999-2001 döneminde de bu

etkinliğin süreceği, 2001'de

toplam pazarda yazılım harcamalarının

yüzde 21.3 ve hizmetlerin

de yüzde 36.5 oranında

payları olacağı hesaplanıyor.

Aynıyıl içinde PC pazarının ise

tüm BT harcamaları içindeki

payı yüzde 15.6 olacak.

 

Tablo 2: Dünya Bilişim Pazarı

1999

değeri

mil var $)

Avrupa * 552

ABD 632

Japonya 192

Uzakdoğuülkeleri ** 62

Tümdiğer ülkeler 347

TOPLAM 1785

1998 1999 2000

(%) (%) (Yc)

Pazarpayı

30.2 31.0 31.4

35.7 35.4 35.0

11.4 10.8 10.4

3.3 3535

19.4 19.3 19.7

100.0 100.0 100.0

* Batı Avrupa ülkeleri ile Doğu Avrupa ülkeleri (Çek Cumhuriyeti, Estonya,

Macaristan, Polonya, Rusya, Slovakya ve Bulgaristan)

“* Hong Kong. Giinev Kore. Singapur, Tavşan

EE

 

Tablo5:DünyaBilişimPa: o
Milyar$

1998 1999 2000 2001

Avrupa * 493 552 612 667

ABD 584 632 683 739

Japonya 186 192 204 216

Tüm diğer ülkeler 369 408 453 501

TOPLAM 1632 1784 1952 2123

Büyüme(70) 8.5 9.3 9.4 8.8
* Doğu Avrupaülkeleri dahil

Tablo 1'de görüldüğü gibi

1999 yılında Batı Avrupabilişim

pazarı 526 milyar dolara

ulaştı. Ofis gereçlerini, bilgisayarları,

yazılım ve hizmetlerini

kapsayan BT pazarı 246 ve telekomünikasyon

pazarı ise 280

milyar dolar oldu.

Batı Avrupa bilişim pazarının

1999 yılında büyüme oranı

yüzde 12 olup, bu oranın 2000

yılında yüzde 10.6 olacağı tahmin

ediliyor.

1999 yılında Batı ve Doğu

Avrupaülkeleri pazarının toplam

dünya pazarındaki payı

yüzde 31, BT pazarında yüzde

28.5 ve telekomünikasyon pazarında

yüzde 33.4 oldu. 1999

bilişim pazarı ABD'de yüzde

8.1 büyürken bu oran japonya'da

yüzde 3.3'e çıktı. Güney

Kore, Tayvan, Hong Kong ve

Singapur'un oluşturduğu

“Dört Kaplan” grubununbilişim

pazarı aynı yıl içinde 62

milyar dolara çıktı (Tablo2).

Telekomünikasyon

pazarındaki eğilimler
Batı Avrupa telekomünikasyon

pazarı 1999 yılında yüzde

13 büyüyerek 280 milyar düzeyinde

oldu. 2000 yılında bu

pazarın yüzde 10.8 artışla 310
milyar dolara ulaşacağı hesaplanıyor

(Tablo3).

Orta ve Doğu Avrupa ülkelerinde

telekomünikasyon pazarı

1999 yılında yüzde |

artış gösterdi. Bu ülkelerde

büyük büyümenin mobil il

sim altyapısı ve hizmetleri!

olduğu görülüyor.

1990'lı yılların başında tc

fon başvuruları için uzun b

leyin, sayısallaşmanın çok

vas gelişmesi, eriştim hatl

nın kalitesinin düşük oln

sonucundaortaya çıkan dur

yabancı sermaye özelleştir

ve stratejik yatırımlar ile gi

silmiş olup inceleme kar

mın dakiülkelerde yeni tele

komünikasyonteknolojisinin

net rasyonu1995 yılında yü

22'den 1998 yılında yü:

30'a çıkmış bulunuyor. £

vaksa hariç diğer ülkeleri

telefon şirketlerinin özelle

dilmesi tamamlanmış dürt

da.

1999 yılında 26 milyar

lar lık ses ve veri ağları ek
man pazarı 1999'da yüzde

büyümüş olup, bu paze

2000yılında yüzde 8.2 orar

da büyüyeceği tahmin edili»

39 milyar dolarlık 1999

kullanıcı ekipman pazarı ön

ki yıla göre yüzde 38.3 buy

ken bu oranın 2000 yiln

yiizde 25 olması beleni

Internet ve online hizmet pa

rı ise yüzde 41.1 olan 2000

değerartışı ile telekomünik

yon pazarının en hızlı geli

dalı olarak öne çıkıyor. m
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Türkiye ve şirketler için

elesek iletişimde
urkiye Ulusal Efor-

mas yanAltyapı (TU-

ENA) proje çalışmasında

İngiltere'nin
önde gelenbilimpolitikası kurumlarından

olan Science policy

Research Unit (SPRU) uz-

anlarından Richard hawkins

in Türkiye'yi 21. yüzyılın

küresel iletişim altyapı kurulmasında

adı geçecek bir ülke

olarak göstermesinden söz ediliyor.

Türkiye'nin bu yeteneğe

sahip olmasının nedenleri de

şöyle açıklanıyor:

* Türkiye dikkate değer telekomünikasyon

(üretim ve

uygulama) deneyimi oluşturmuştur.

* Yüzde 85'ini iç kaynaklardan

sağladığı telekomünikasyon

altyapı yatırımlarını gayrisafi

yurt içi hasılasının yüzde

Vi düzeyinde tutabilmiştir.

* Sayısallaşma düzeyinde

pek çok OECD ülkesinin önüne

geçmiştir.

* Türkiye kendi ürettiği sayısal

santralleri Orta Asya

Cumhuriyetleri'ne satmaya

başlamıştır.

Bu saptamalardan sonra

Türkiye'nin gerçekten tel ekom

anlamındaki gelişimi ve konumuyla

birlikte Avrasya bölge-

sının telekomünikasyon üssü

olacağını söylemek hayal değil.

İletişim konusunda türkiye'deki

pazara, pazarın büyüklüğüne

ve projelere baktığımızda

da bunu görüyoruz.

İnterpro Pazar Araştırma

Merkezi (PAM) tarafından yapılan

"İletişim Teknolojileri

Pazarı" başlığı altında yapılan

anket çalışması iletişim alanında

yöneltilen pek çok sorunun

yanıtını veriyor. İletişim şirketleri

bu yılın sonuna kadar gerçekleştireceğiz.

dedikleri ag

projelerinin oranı, yüzde 69.

Ağ projeleri olmadığını söyleyen

iletişim şirketlerinin oranı

Network Projeleri (70)

 

ise yüzde 25. 2000 yılı içerisinde

tel ekom(iletişim) projelerinin

oranı ise daha düşük. araştırmaya

yanıt veren şirketlerin

yüzde 47'sı iletişim projelerinin

olduğunu, yüzde 39'u ise

iletişim projelerinin olmadığını

söyledi. Şirketlerin yüzde 14'ü

ise bu soruyu yanıtsız bıraktı.

(Tablolar; Network Projeleri,

TelecomProjeleri)

Şirketler 2000 yılı içerisinde

gerçekleştirecekleri ağ ve iletişim

projeleri konusunda da anket

çalışması çerçevesinde bilgi

verdiler. Şirketlerin gerçekleştirmeyi

düşündükleri projeler

arasında, kamu iletişim projeleri,

finans sektörüne yönelik

çözümler, e-business sitelerinin

oluşumu, evden bankacılık

uygulamaları, GPRS, GSM

Pro gibi projeler yer alıyor.

Finans yine ilk sırada
Projelerle hizmet verilecek

olan ağ ve iletişim pazarında

yer alan şirketlerin hizmet götürdükleri

sektörler arasında

ise ilk sırayı yüzde 55 ile finans

sektörüalıyor. (Tablo hizmet

verilen sektörler)

Finans sektörünü yüzde 41

oranla kamu, yüzde 35 oranla

imalat, yüzde 33 ile diğer olarak

adlandırdığımız sektörler

alıyor. Geçen yıl yapılan çalışmaya

baktığımızda sıralamanın

farklı olmadığını ancak

oranların değiştiğini görüyoruz.

Geçtiğimiz yıl finans sektörü

yine ilk sırada yer alıyor

ancak oranı yüzde 80. Finansı

yüzde 52 ile kamu izliyor.

İmalat sektörünün oranı ise

yüzde 48. Yine geçtiğimiz yıl

sektör yetkilileri hizmet verilen

sektörlere ilişkin şu yorumu

yapmışlardı: "Finans sektöründe

yürütülen büyük projeler

bitmek üzere. Bu nedenden

dolayı önümüzdekiyıllarda

başka sektörler öne çıka 

Veri İletişim Donanımıve İletişim Teknolojileri

Şirketlerinin 1999 Gelirleri ve 2000 Hedefleri *

1999 2000 Değişim(90)

ALCA TELTELE TAŞ 15,ooo,ooo 28.ooo.ooo 86.7
ALF ABIM 10,ooo 15.ooo 50.0
APC 4,500,ooo 8.ooo.ooo 77.8

ARMADA 36,ooo,ooo 45.ooo.ooo 25.0

COM SAT 4,989,ooo 7.409.600 48.5
ATEL 2,200,ooo 3.ooo.ooo 36.4
DOS BİLGİSAYAR 796,ooo 1,500,ooo 88.4

ERİCSSON 950,ooo,ooo 1.100.ooo.ooo 15.8
FOTECH FİBER 2,500,ooo 3,500,ooo 40.0

HUB BELL 150,ooo 250,ooo 66.7

HÜNERBİLGİ İŞLEM 30,ooo 80,ooo 166.7

İLETİŞİM NETWORK 980,ooo 1,250,ooo 27.6
İNTRANETS 4,ooo,ooo 5.ooo.ooo 25.0

KABLO NET 5,ooo,ooo 10,ooo,ooo 100.0

KONTROL DATA 102,ooo 150,ooo 47.1
MERİT İLETİŞİM 6,ooo,ooo 8,ooo,ooo 33.3
METİN ELEKTRİK 1,ooo,ooo 2,500,ooo 150.0
MİL SOFT 1,516,ooo 1.800.ooo 18.7

MULTİMEDYA BİLGES. 14,760,ooo 20,ooo,ooo 35.5
NET COM 875,ooo 1,400,ooo 60.0

NETEKS 2,032,ooo 3,500,ooo 72.2

NETTA 10,ooo,ooo 15,ooo,ooo 50.0
OMNİ TEK 5,ooo,ooo 7,500,ooo 50.0

SATKA 6,500,ooo 9,ooo,ooo 38.5

SAKOM 5,200,ooo 11,ooo,ooo ııı.5
SİEMENS 10,ooo,ooo 13,ooo,ooo 30.0

SURAT BİLGİSAYAR 2,600,ooo 4,ooo,ooo 53.8
TEKNOKOM 150,ooo 280,ooo 86.7
ESAS 3,500,ooo 6,ooo,ooo 71.4

TETRA BİLGİSAYAR 60,ooo 50,ooo -16.7
TOLGA 500,ooo 550,ooo 10.0

UNİ MEDYA 1,150,ooo 2,ooo,ooo 73.9
ITEL 3,ooo,ooo 3,800,ooo 26.7

* Bu tabloda sadece bu soruya yanıt verenşirketlerin bilgilerine yer verilmiştir.

çaktır. İletişim ve ağ projelerine
ilişkin gelecek vaat eden

sektörler arasında ise eğitim ve

sağlık sektörü yer alıyor."

Finans sektörüne yönelik bu

saptamanın doğruluğunu oransal

düşüşte de görüyoruz.©

Hizmetverilen

teknolojiler
İletişim ve ağ pazarında yer

alan şirketlerin ne tür teknolojilere

yönelik hizmet verdiği

de söz konusu araştırmanın ayrı

bir bölümünü oluşturdu. şirketlerin

ağ alanında hizmet

verdikleri teknolojilerde ilk

sırayı Ethernet alıyor. (Tablo

şirketlerin hizmet verdikleri

Telecom Projeleri (%)

   

80.0 50

40
60.0

Ni 69 30 47

20 39

20.0 25 10 14 0

Ad

0.0 0

Var Yok Yanıtsız Var Yok Yanıtsız

teknolojiler)

Gigabit Ethernet'in oranı ise

yüzde 43. Frame relay yüzde

49, token ring yüzde 29, ATM

ise yüzde 31.

İletişim alanına baktığımızda

ise hizmetverilen teknolojilerde

ilk sırayı yüzde 61 oranla

Voice over IP alıyor. Ses,

veri ve görüntü entegrasyonu

önümüzdeki dönemde yine

gündemde olacak teknolojiler

arasında bulunuyor. Voice over

IP'yi yüzde 59 oranla ses ve

veri entegrasyonu izliyor.

IİSDN in oranı ise yüzde 47.

Pazarın büyüklüğü
Araştırmaya yanıt veren 51

iletişim şirketi 2000 yılı için

Türkiye bilişim pazarının büyüklüğünü

de tahminetti. şirketlerin

büyük bir oranı 2000

yılında pazar büyüklüğünün

1215 milyar dolar aralığında

gerçekleşeceği görüşünde. Bu

büyüklüğün üzerinde gerçekleşeceğini

düşünenşirketler de
var. Örneğin Sürat Bilgisayar

ve Kablonet 25 milyar dol

Netcom ise 21 milyar do

olarak öngörüyor.

Bu pazar büyüklüğü içe

sinde iletişim teknolojileri j

zarının oranı ise şirketlere gi

yine değişiklik gösteriyor. A

çak şirketlerin verdiği yanıt

ra göre ortalama yüzde 60

üzerinde bir oran alacağı y

nünde.

Geçmiş yıllara bakaç

olursak iletişim ve ağ paza

nın 1998'de elde ettiği sa

gelirinin bir önceki yıla gi

sadece yüzde 7.6 oranında a

tığını görüyoruz. PAM'ınel

ettiği verilere göre 1998”

sektörün satış geliri 128.5 m

yon dolar oldu. Bir önceki

lın cirosu ise 119.4 milyon ¢

ları bulmuştu. Bu pazarın tc

lam bilişim pazarı içindeki |

yeise 1997'ye gore geril eyer

yüzde 6.4'e indi. 1997'de

oran yüzde 8.3'dü.

Şirketlerin 1999 gelirle

ve 2000 hedefi
Ankete yanıt verenveriile

sim donanımı ve iletişim te

kolonileri şirketlerinin 19

gelirleri ve 200 yılı hedefleri

baktığımızda değişim oranız

genel anlamda oldukça yuks

olduğunu görüyoruz. (Lis

Veri iletişim donanımıveile

sim teknolojileri şirketleşir

1999 gelirleri ve 200 yılı 1

def leri)

Listeden de görüldüğü g

1999 yılı geliri ve 2000yılı 1

defi anlamında ilk sıra

Ericsson yer alıyor. Ericss

1999 yılı gelirinin 950 mily

dolar olduğunu, 2000 yılın

ise hedeflerinin | milyar |

milyon dolara ulaşmak ölç

günü belirtiyor.

Anket çalışmasına yanıt Y

ren şirketler arasında ciron.

içinde ağ ve tel ekomgelirli

payını vermeyen ve toplam

bu soruyu yanıtlayan şirket

de var. Örneğin Empa, 19
yılı gelirini 67 milyon dol

2000 yılı için hedeflediği ge

ri ise 110 milyon dolar olar

açıklıyor. TTD 2000 yılın

yaklaşık yüzde 100 büyüme

amaçlıyor ve gelirini 8 mily

dolardan bu yıl 15 milyon d

lara çıkarmayı hedefliyor. m
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urkiye Ulusal Efor-

mas yanAltyapı (TU-

ENA) proje çalışmasında

İngiltere'nin
önde gelenbilimpolitikası kurumlarından

olan Science policy

Research Unit (SPRU) uz-

anlarından Richard hawkins

in Türkiye'yi 21. yüzyılın

küresel iletişim altyapı kurulmasında

adı geçecek bir ülke

olarak göstermesinden söz ediliyor.

Türkiye'nin bu yeteneğe

sahip olmasının nedenleri de

şöyle açıklanıyor:

* Türkiye dikkate değer telekomünikasyon

(üretim ve

uygulama) deneyimi oluşturmuştur.

* Yüzde 85'ini iç kaynaklardan

sağladığı telekomünikasyon

altyapı yatırımlarını gayrisafi

yurt içi hasılasının yüzde

Vi düzeyinde tutabilmiştir.

* Sayısallaşma düzeyinde

pek çok OECD ülkesinin önüne

geçmiştir.

* Türkiye kendi ürettiği sayısal

santralleri Orta Asya

Cumhuriyetleri'ne satmaya

başlamıştır.

Bu saptamalardan sonra

Türkiye'nin gerçekten tel ekom

anlamındaki gelişimi ve konumuyla

birlikte Avrasya bölge-

sının telekomünikasyon üssü

olacağını söylemek hayal değil.

İletişim konusunda türkiye'deki

pazara, pazarın büyüklüğüne

ve projelere baktığımızda

da bunu görüyoruz.

İnterpro Pazar Araştırma

Merkezi (PAM) tarafından yapılan

"İletişim Teknolojileri

Pazarı" başlığı altında yapılan

anket çalışması iletişim alanında

yöneltilen pek çok sorunun

yanıtını veriyor. İletişim şirketleri

bu yılın sonuna kadar gerçekleştireceğiz.

dedikleri ag

projelerinin oranı, yüzde 69.

Ağ projeleri olmadığını söyleyen

iletişim şirketlerinin oranı

Network Projeleri (70)

 

ise yüzde 25. 2000 yılı içerisinde

tel ekom(iletişim) projelerinin

oranı ise daha düşük. araştırmaya

yanıt veren şirketlerin

yüzde 47'sı iletişim projelerinin

olduğunu, yüzde 39'u ise

iletişim projelerinin olmadığını

söyledi. Şirketlerin yüzde 14'ü

ise bu soruyu yanıtsız bıraktı.

(Tablolar; Network Projeleri,

TelecomProjeleri)

Şirketler 2000 yılı içerisinde

gerçekleştirecekleri ağ ve iletişim

projeleri konusunda da anket

çalışması çerçevesinde bilgi

verdiler. Şirketlerin gerçekleştirmeyi

düşündükleri projeler

arasında, kamu iletişim projeleri,

finans sektörüne yönelik

çözümler, e-business sitelerinin

oluşumu, evden bankacılık

uygulamaları, GPRS, GSM

Pro gibi projeler yer alıyor.

Finans yine ilk sırada
Projelerle hizmet verilecek

olan ağ ve iletişim pazarında

yer alan şirketlerin hizmet götürdükleri

sektörler arasında

ise ilk sırayı yüzde 55 ile finans

sektörüalıyor. (Tablo hizmet

verilen sektörler)

Finans sektörünü yüzde 41

oranla kamu, yüzde 35 oranla

imalat, yüzde 33 ile diğer olarak

adlandırdığımız sektörler

alıyor. Geçen yıl yapılan çalışmaya

baktığımızda sıralamanın

farklı olmadığını ancak

oranların değiştiğini görüyoruz.

Geçtiğimiz yıl finans sektörü

yine ilk sırada yer alıyor

ancak oranı yüzde 80. Finansı

yüzde 52 ile kamu izliyor.

İmalat sektörünün oranı ise

yüzde 48. Yine geçtiğimiz yıl

sektör yetkilileri hizmet verilen

sektörlere ilişkin şu yorumu

yapmışlardı: "Finans sektöründe

yürütülen büyük projeler

bitmek üzere. Bu nedenden

dolayı önümüzdekiyıllarda

başka sektörler öne çıka 

Veri İletişim Donanımıve İletişim Teknolojileri

Şirketlerinin 1999 Gelirleri ve 2000 Hedefleri *

1999 2000 Değişim(90)
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APC 4,500,ooo 8.ooo.ooo 77.8

ARMADA 36,ooo,ooo 45.ooo.ooo 25.0

COM SAT 4,989,ooo 7.409.600 48.5
ATEL 2,200,ooo 3.ooo.ooo 36.4
DOS BİLGİSAYAR 796,ooo 1,500,ooo 88.4

ERİCSSON 950,ooo,ooo 1.100.ooo.ooo 15.8
FOTECH FİBER 2,500,ooo 3,500,ooo 40.0

HUB BELL 150,ooo 250,ooo 66.7

HÜNERBİLGİ İŞLEM 30,ooo 80,ooo 166.7

İLETİŞİM NETWORK 980,ooo 1,250,ooo 27.6
İNTRANETS 4,ooo,ooo 5.ooo.ooo 25.0

KABLO NET 5,ooo,ooo 10,ooo,ooo 100.0

KONTROL DATA 102,ooo 150,ooo 47.1
MERİT İLETİŞİM 6,ooo,ooo 8,ooo,ooo 33.3
METİN ELEKTRİK 1,ooo,ooo 2,500,ooo 150.0
MİL SOFT 1,516,ooo 1.800.ooo 18.7

MULTİMEDYA BİLGES. 14,760,ooo 20,ooo,ooo 35.5
NET COM 875,ooo 1,400,ooo 60.0

NETEKS 2,032,ooo 3,500,ooo 72.2

NETTA 10,ooo,ooo 15,ooo,ooo 50.0
OMNİ TEK 5,ooo,ooo 7,500,ooo 50.0

SATKA 6,500,ooo 9,ooo,ooo 38.5

SAKOM 5,200,ooo 11,ooo,ooo ııı.5
SİEMENS 10,ooo,ooo 13,ooo,ooo 30.0

SURAT BİLGİSAYAR 2,600,ooo 4,ooo,ooo 53.8
TEKNOKOM 150,ooo 280,ooo 86.7
ESAS 3,500,ooo 6,ooo,ooo 71.4

TETRA BİLGİSAYAR 60,ooo 50,ooo -16.7
TOLGA 500,ooo 550,ooo 10.0

UNİ MEDYA 1,150,ooo 2,ooo,ooo 73.9
ITEL 3,ooo,ooo 3,800,ooo 26.7

* Bu tabloda sadece bu soruya yanıt verenşirketlerin bilgilerine yer verilmiştir.

çaktır. İletişim ve ağ projelerine
ilişkin gelecek vaat eden

sektörler arasında ise eğitim ve

sağlık sektörü yer alıyor."

Finans sektörüne yönelik bu

saptamanın doğruluğunu oransal

düşüşte de görüyoruz.©

Hizmetverilen

teknolojiler
İletişim ve ağ pazarında yer

alan şirketlerin ne tür teknolojilere

yönelik hizmet verdiği

de söz konusu araştırmanın ayrı

bir bölümünü oluşturdu. şirketlerin

ağ alanında hizmet

verdikleri teknolojilerde ilk

sırayı Ethernet alıyor. (Tablo

şirketlerin hizmet verdikleri

Telecom Projeleri (%)
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teknolojiler)

Gigabit Ethernet'in oranı ise

yüzde 43. Frame relay yüzde

49, token ring yüzde 29, ATM

ise yüzde 31.

İletişim alanına baktığımızda

ise hizmetverilen teknolojilerde

ilk sırayı yüzde 61 oranla

Voice over IP alıyor. Ses,

veri ve görüntü entegrasyonu

önümüzdeki dönemde yine

gündemde olacak teknolojiler

arasında bulunuyor. Voice over

IP'yi yüzde 59 oranla ses ve

veri entegrasyonu izliyor.

IİSDN in oranı ise yüzde 47.

Pazarın büyüklüğü
Araştırmaya yanıt veren 51

iletişim şirketi 2000 yılı için

Türkiye bilişim pazarının büyüklüğünü

de tahminetti. şirketlerin

büyük bir oranı 2000

yılında pazar büyüklüğünün

1215 milyar dolar aralığında

gerçekleşeceği görüşünde. Bu

büyüklüğün üzerinde gerçekleşeceğini

düşünenşirketler de
var. Örneğin Sürat Bilgisayar

ve Kablonet 25 milyar dol

Netcom ise 21 milyar do

olarak öngörüyor.

Bu pazar büyüklüğü içe

sinde iletişim teknolojileri j

zarının oranı ise şirketlere gi

yine değişiklik gösteriyor. A

çak şirketlerin verdiği yanıt

ra göre ortalama yüzde 60

üzerinde bir oran alacağı y

nünde.

Geçmiş yıllara bakaç

olursak iletişim ve ağ paza

nın 1998'de elde ettiği sa

gelirinin bir önceki yıla gi

sadece yüzde 7.6 oranında a

tığını görüyoruz. PAM'ınel

ettiği verilere göre 1998”

sektörün satış geliri 128.5 m

yon dolar oldu. Bir önceki

lın cirosu ise 119.4 milyon ¢

ları bulmuştu. Bu pazarın tc

lam bilişim pazarı içindeki |

yeise 1997'ye gore geril eyer

yüzde 6.4'e indi. 1997'de

oran yüzde 8.3'dü.

Şirketlerin 1999 gelirle

ve 2000 hedefi
Ankete yanıt verenveriile

sim donanımı ve iletişim te

kolonileri şirketlerinin 19

gelirleri ve 200 yılı hedefleri

baktığımızda değişim oranız

genel anlamda oldukça yuks

olduğunu görüyoruz. (Lis

Veri iletişim donanımıveile

sim teknolojileri şirketleşir

1999 gelirleri ve 200 yılı 1

def leri)

Listeden de görüldüğü g

1999 yılı geliri ve 2000yılı 1

defi anlamında ilk sıra

Ericsson yer alıyor. Ericss

1999 yılı gelirinin 950 mily

dolar olduğunu, 2000 yılın

ise hedeflerinin | milyar |

milyon dolara ulaşmak ölç

günü belirtiyor.

Anket çalışmasına yanıt Y

ren şirketler arasında ciron.

içinde ağ ve tel ekomgelirli

payını vermeyen ve toplam

bu soruyu yanıtlayan şirket

de var. Örneğin Empa, 19
yılı gelirini 67 milyon dol

2000 yılı için hedeflediği ge

ri ise 110 milyon dolar olar

açıklıyor. TTD 2000 yılın

yaklaşık yüzde 100 büyüme

amaçlıyor ve gelirini 8 mily

dolardan bu yıl 15 milyon d
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ERİCSSON’DAN WAP uzmANI YENI R320.
R320 kullanın, WAP’ia tanısın, mobil internet *

ayrıcalığını yaşayın. Borsa bilgilerine doğrudan

bağlanın, kazancınızı dakika dakika takip edin.

Ayrıca dahili modemi, infrared bağlantısı,

ses kaydı özelliği, geniş ekranı, ajandası ve

benzersiz özellikleriyle hayatınızı kolaylaştırın.

*Ceptelefonlarına uyarlanmışinternet sayfaları

göl cepd port
x olla i oy 4 p cesson destekliERİCSSON = | WAP hizmetidir
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 R
e
s
i
m
d
e
u
l
t
r
a

i
n
c
e

pi
l
g
ö
r
ü
l
m
e
k
t
e
d
i
r

 

 

FIRSATLARIN
FARKINDA
MISINIZ?

 

WAP TEKNOLOJİSİNİN ÖNCÜSÜ

ERİCSSON’DAN WAP uzmANI YENI R320.
R320 kullanın, WAP’ia tanısın, mobil internet *

ayrıcalığını yaşayın. Borsa bilgilerine doğrudan

bağlanın, kazancınızı dakika dakika takip edin.

Ayrıca dahili modemi, infrared bağlantısı,

ses kaydı özelliği, geniş ekranı, ajandası ve

benzersiz özellikleriyle hayatınızı kolaylaştırın.

*Ceptelefonlarına uyarlanmışinternet sayfaları

göl cepd port
x olla i oy 4 p cesson destekliERİCSSON = | WAP hizmetidir

Türkiye Yetkili Distribütörleri: GEN-PA Müşteri Hizmetleri: (0-212) 287 17 17 (pbx) K.V.K. Müşteri Hizmetleri: (0-216) 445 70 45 (pbx) Www.ericsson.com.tr

 R
e
s
i
m
d
e
u
l
t
r
a

i
n
c
e

pi
l
g
ö
r
ü
l
m
e
k
t
e
d
i
r

 



 

8
 Dosya — —

> NaDer © Sayı )) © Ze )-28 Mayıs 2001

Ülkemizde Kategori 7'nin sağlıklı bir uygulaması yok
ERGÜN RIZA AKAN tek bir kablo yapısı üze-

Armada Yapısal Kablolama inden iletimini sağ layan

sistemdir.

sal kabl olamanınyaygın-

Urun Müdürü Böylece yapı-

apı sal kablolama;

ses, da- Taşması ile, ekonomik,

ta ve video esnek, her türlü yazılım

sinyallerini ve donanım desteğine

Geleceği

Yakalayın...
* Yarının ihtiyaçları için bugünden çözümler

* Dünya çapında geniş kullanıcı

* Müşteri yönelimli mimari yapı

* Dünya çapında servis ve müşteri desteği

* Memnuniyetinizi en üst düzeyde tutan tecrübeli

hizmet anlayışı

 

Telrad

Teknolojisinden

Faydalanın

* 1024 porta kadar kolay büyüyebilen

modüler system

* Grafik ekranlı, çoklu dil desteği bulunan

ergonomiksayısal setler

* Güçlü CTI uygulamaları (1. ve 3. parti)

* Web tabanlı uni-mesaj ile ses, faks, görüntü ve

e-mail bir arada

* Telefon sistemlerinizin IP dünyasına açılan kapısı

* Çok şubeli kuruluşlar için daha bu günden

“Futuristic Flawless Networking” imkanı

* Hizmetgereksinimlerinize tümüyle cevap veren

entegre Call Center uygulamaları

* Borsa Dealer

efrad
NETWORKS

Bulgurlu Cad. No: 44 K Çamlıca - İSTANBUL

Tel.: (0216) 428 61 80 Fax (0216) 327 63 07

e-mail tel rad@esas.com

web http /www tel rad.com

açık, kolay

adapte edilebilen çözüm-

geleceğe

ler gün geçtikçe önem

kazanmaya başlamıştır.

Yukarıda bahsedilen

maddelere ihtiyaç duyulmaya

başlandıkça, bakır

HariciZil

©=
Circuit Switched Voice (CSV)

kablo

net'in çok büyük bir pa-

üzerinden Ether

zar oluşturması IEEE ve

EIA/TİA

kuruluşlarını

gibi. standart

harekete

geçirmiş ve 10 Base,

100 Base protokolleri

oluşturulmuştur. Ancak

günümüzdebu sözüedilen

protokoller; hızlı ınternet

erişimi, real time

gibi. kavramların

popüler olması ile yetersiz

kalmıştır. Böylece ba-

video

TOMUR“I

Sayısal
Setler

Telephone Application Programming
İnterface (TAPI)/Extended TAPI

4 < Ses Tanımalle<
SS Arama

{ =

”. 7124444444
Programming İnterface

©
Circuit

Switched Data

AA

Otomatik Çağrı
Dağıtımı ve
Raporlama

Çağrı Kayıtları

Harici Arama AF

   ISMDR

Anons Cihazı

Caller ID

| FTA
Printer aI

Telsiz Telefon

$
Kapı Ünitesi

  

 

Dİ

Beklemede

Arka Planda
Müzik

TAPI)

 

Bütünleşik Ve şaklaşma

KITAL
TEM

Ara Birimi

â ; Modem Mn U1

g İsim İle Arama

TI/EI
Carriers

=kronik

Kartvizit

WA
Harici Çağrı/Röle

 

ImaGEN
Voice mail m
plus —/—

 

   
İntegrated

Multi-Application
Generator

 

Pulse/Tone Telefon Setleri

36'lı Ek Tuş Ünitesi

Analog Setler

.   

 

İnternet

TelradLINK

AraBirimi

 

© DİD Hatları
Otomatik

Operatör Administration / & Operatör
Konsolu maintenance PC ©

I ISDN Terminal

Video &= Analog CO : TA
Konferans trunks PC Operatörü

kır

1000

Gigabit

kablo üzerinde!

Mb/s lere

Ethernet

başlamıştır.

taber gic

ula şar

devi

Bununla be

gigabit ethernet

kategori 5

cate gori 5)

destekleyen

(enhanced

kategori 6 ve hatta kate

7 kablolar kabı

üreticileri tarafında

üretilmeye başlandı

ve teknik özellikleri du

kurulmuştur. Bugün ka

teori 6 veya Class |

kablonunteknik spesifik

kanyonları kablo üreyi

cileri tarafından sunul

bu yayınla

nan makale artık değiş

ezecektir ve IEEE ve

TİA/EIA tarafından bı

yılın sonlarına dogr

onaylanacaktır.

Almanya standart

olan DIN44312-5, 601

MHz'e kadar işletin

frekansı sağlayan yen

yüksek performanslı bi

kablonun temellerini at

mış tırve bu kablotipini

kategori 7 kablo, Avru

pa tanımlamalarındaisi

Class F kablo denmiştir

Bu kategori 7 sistemi

açık bir sistemdir; 4 sar

mal ¢ifti (twisted pair

vardır ve her çift kend

başına korumalıdır. Bu

gün itibariyle ülkemiz

de kategori 6 veya kate

gori 7'nin sağlıklı bi

uygulaması yoktur. Ka

teori 7 sistemini uygu

lamat isteyen organı

masonların ilk önce dü

sünmesi gereken husus

bu sistemlere su an iği
ihtiyacının olup olmadı

gına karar vermektir

Kategori 6 ve kata gori*

sistemleri uluslar aras

organizasyonlar tarafın

dan standartla şıp, ken

dişini kabul ettirinceye

kadar; şu anda kul

lan ılan kategori Se sis

temleri 100 MHz'de

Gigabit veri trans mis

yon hızını destek

ley erek güncel ihtiyaç

lar ımızı yeterince kar

sıla maktadır. Bununla:

birlikte kategori 7 sis
temlerinin maliyet

lerinin çok yüksek ol

gori

muştur ve

maşı; kategori 5k

maliyetlerinin ise gür

geçtikçe kategori £

maliyetlerine düş mes

kategori Se sisteminibi!

adım daha öne çıkar:

mış tır.Mi
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Kategori 7 gerekli mi?
MURAT KAYMAZ

Anixter

0'li yıllar yapısal kablolama

teknolojisi ve

standartlarında birçok

heyecanlı gelişmeye

sahne oldu. Twisted pair kablo

ilk olarak 1984 yılında ortaya

çıkmıştı. 1991 yılında ilk endüstri

standardı TİA 568 yayınlanana

dek, çeşitli özel kablolama

ürünleri piyasaya sürüldü

ve pazar düşük birhızla

büyüdü. TİA 568, sadece 10

MHz Kategori 3 ve 62.5 mikron

multi modefiber 1 tanımla-

masina rağmen, kısa zamanda

üreticiler ve son kullanıcı organizasyonlarınca

kabul gördü.

Takip eden 2 yıl içerisinde

dahakontrollü twist lerve daha

iyi elektrik maddelerin kullanımı

ile twisted pair kablonun

performansı giderek artı-

pıldı. Kablo ve bağlantı ekipmanlarındaki

bu gelişmeler

100 MHZKategori 5'in oluşu2000'li

iletişim
ALİ YALAZ
3ComTürkiye

Com, 2000 yılının ve

daha sonraki yılların,

İnternet

üzerinden, çeşitli tüketici

aygıtlarıyla birbirlerine daha

fazla bağlandıkları bir dönem

insanların

olacağını öngörüyor.

Ağırlıklı oranda insan ihtiyaçlarının

teknolojiyi belirlemesi

nedeniyle geleceğin teknolojisinin

tüketicilerin birincil

tekleri doğrultusunda şekillen-

1S-

mesi kaçınılmaz olacak. Nasıl

ki bir zamanlar PBX teknoloji-

sı şirketler ve kurumlar için

değerli bir ekipmanhaline gelmişse

bundan sonra da teknolojiyi

insan ihtiyaçları belirleyecektir.

3Com, bir zamanlar

kurum, kuruluş ve şirketler

için büyük öneme sahip PBX

teknolojisinin bir adım ötesine

geçerek NBX teknolojisini geliştirmiştir.

Çünkübilgi payla-

simi basitleşip kolaylaşacak;

esas teknolojik atılım ses, video

ve veri iletişim teknolojilerinin

bütünleşik hale gelmesiyle

gerçekleşecek.

munusağladı.

Kategori 5, uzunca bir. süre

tercih edilen yapısal kablolama

referansı oldu. Ancak hızlanan

ağ uygulamaları bakır

kablonun 4 çiftinden sadece

2 sini kullanan Kategori 5'le

Gigabit ethernet'in

pazarda kendini göster-

yetinemedi.

mes iylebü teknolojiyi destekleyecek

kablolamaaltyapısının

tanımlanması gereksinimi

gündeme geldi. Bu sorunu çözebilmek

için, Kategori SE

oluşturuldu. Kategori SE test-

IOOMHZz de varili-

yor, ama 4 çift telin tümünün

hemde full duplex kullanılması

öngörülüyordu. Tel çiftleri

arasında artık daha karmaşık

olan etkileşimi kontrol altında

tutabilmek için mevcuttest parametrelerinde

şart koşulan

minimum değerler yukarı çekilirken

birtakım yeni test parametreleri

de eklendi. Gigabit

leri yine

Ethernet Alliance yeni yapısal

kablolama enflasyonlarında

en azından Kategori SE veya

daha iyi bir kablolamaaltyapısı

kullanılmasını önerdi.

Günün ihtiyaçlarını ancak

sağlayan ve aslında Kategori

5'e bir ek niteliğinde olan SE,

üretici ve son kullanıcıların nefes

almasını sağlarken hemen

herkes diğer taraftan Kategori

6'nın tanımlanmasını bekliyordu.

Yine bakır kablonun 4 çift

telinin kullanıldığı Kategori 6,

performansı garantilemek için

250MHz de daha zorlu testlerin

geçilmesini şart koşuyor.

UTP(ekransız) veya FTP(folyolu)

olarak tanımlanan kategori

6, henüz standart olmamasına

rağmen, İSO'nun bu kablolama

altyapısı için gerekli parametrelerin

belirlendiğini ve

sabitlendiğini açıklamasından

sonra yeni kablolamaaltyapıları

için ideal çözümhalini alıyor.

Rj45 konvektörü kullanması,

geriye dönük uyumluluğu,

mevcut elektronik donanım

ile çalışabilirliği, test edilebilir-

hg ve az bir fiyat artist ylauygulanabilirliği

Kategori 6 çözümünün

cazip bir yatırım olarak

görülmesini sağlıyor.

Kategori 6'nin popüler itesi

dünyanın çoğu bölgesinde artarken,

Almanca konuşan ülkelerin

çokça kullandıkları

STP(ekranlı) kablolamasisteminin

devamı görünümündeki

Kategori 7 gündemegirdi. bakır

kablonun 4 çift telinin

600MHZzde kullanılmasını öngören

Kategori 7. yüksek frekansın

gürültüye duyarlılığı

nedeniyle ekranlı kablo ve ekranlı

bağlantı. ekipmanlarına

sahip olacak. Bu yapısıyla endüstriyel

ortamlardatercih edileceği

düşünülen Kategori 7

kabl olamanınbina uygulamalarında

| çift telden video, 2

çift telden veri, diğer bir çift

telden ise ses trafiği geçecek

şekilde kullanılabileceği düşünülüyor.

Henüz uygulanabilir

seviyede olamayan Kategori

7 ye dair yanıtlanması gereken

pek çok soruvar.

Kategori 7 için yeni bir kon

nek tör seçilmesi

kullanılacak konnektör

tipi henüz belirsiz. Bu kon nek

törün ISO yi

götürülen çeşitli teklifler var

gerekiyor

Ama

seçimi için

Bunlar arasında RJ45 olan wv

RJ45 konnektör

önerileri mevcut.

4 bağlantılı bir hat üze rindi

kullanılabilecek frekansın üs

sınırı 475 MHz. Bakır kabk

tiz erinden 600 MHz de

transferi yapabilmek için kab

lo linkinde en çok 2 bağlant

kullanmak gerekiyor.

Kategori 7 kabl olamayıtes

olmayan

ver

edebilecek test cihazları henü:

yok. Olası bir Kategori 7 çözü

mün, ekranlı kabl olamanınde

avantajlarını birlikte getir ece

ğini de hesaba katmak gerek

Fiber kadar pahalı olabil ecel

ama onun kadar çekici görün

meyin 600MHz Kategori

7'nin dar bir pazarda kabu

görmesi bekleniyor. WE

yıllarda ses, video ve veri

teknolojileri bütünleşecek
Geçmişte bilgisayarları birbirine

bağlamak i¢in kul lani-

lan network ler,gelecekte organizasyonları

ve toplulukları

oluşturmak, değişiklikleri top-

Jumum geneline yaymak için

kullanılacak. Networking teknolojisi

artan ölçülerde karmaşık

hale geldikçe, teknolojinin

kullanım ve yönetiminin olabildiğince

saydamve basit olması

için sayısız yenilik yapmak,

üstün mühendislik becerisine

sahip olmak gerekiyor.

İnternet ve ağ bağlantısı sağlayan

aygıtların basitleşme siyle

birlikte bugün milyonlarla ifade

edilen "bağlantılı" insan sayısı

yüz milyonlara, hatta milyarlara

ulaşacak. Bu bağlamda

2000 yılı bu yöndeki gelişmelerin

etkisini ciddi. biçimde

hissettireceği bir dönem olacak.

Bütün dünya çapında PC

sayısının, PC kullanım oranlarının

İnternet'i kullanma

sürelerinin arttığı göz önüne

birbirine

“daha” bağlantılı insan, kurum

ya da kuruluş isteklerine maruz

kalacağı görülecektir. böyle

bir dünyada doğal olarak

ve

alınırsa geleceğin

bağlantı çözümleri öne çıkacaktır.

Dahahızlı, daha pratik,

dahaakıllı, daha kolayürünler,

çözümler ve sonuçta daha bağlantılı

bir dünya.

Internet dünyasındaki geliş-

mel ereetkin bir yanıt oluştura-

bilmek ve ağ dünyasındaki üstünlüğünü

daha da güçlendirmek

ve yaygınlaştırmak amacıyla

3Combir dizi stratejik

girişim yürütüyor. İnsanların

bugünden hayal bile edemeyecekleri

yeni biçimlerle ve araçlarla

iletişim kurmalarını sağlamak

üzere, basit, güvenilir

ve yenilikçi çözümler geliştiriyor.

Şiirken *'network'tür
Geleceğin, ağlarla örülü bir

dünya olacağında hemen herkes

hemfikir. 3Com, bu ağlara

yaygın ağlar (pervasive networking)

adını veriyor. Çünkü

ses, video ve veri iletişim teknolojilerinin

bütünleşebilmesi

ancak bu teknolojilere uygun

ağlarlamümkün. 3Com'a göre

“firma, network'tür. Yaygın

networking çağında lider olabilmek

için diğer firmalardan

farklı biçimde düşünmeye ve

dünyanın en uzak köşelerine

ulaşmayı taahhüt eden bir network

gibi davranmaya ihtiyaç

var. 3Comdabenimsediği global

modelinin

mikrokozmosu olmaya çalışmaktadır.

Herselin basitleşti-

Si, sınırların ortadan kalktığı,

networking

iletişim kurmak ve hedefleri

gerçekleştirmek için zamanın,

mekanın ve kültürlerin üzerinde

bir konumaihtiyaç duyulan

bir çağdayız. İnsanların daha

önce hiçbir zaman çalışmadıkları

biçimlerde çalışabilmeleri

için yeniliklerin, hızın ve fark-

lıliğiın bir araya gelmesi gerekiyor.

3Com, bütün dünyada

böylesine bir ağ oluşturmak ve

insanların böyle bir ağda birbirlerine

bağlanmaları için çalışmaktadır.

3Com'un bu anlamdaki

ürünleri arasında kişisel bilgi

erişimi konusundabir standart

yaratan endüstri lideri Palm

organizatörler, kurum ve kuruluşlar

için geliştirilen

LAN/WAN altyapı ürünleri

bulunuyor. Tüketici pazarı ve

küçük ve orta büyüklükte işye-

ri pazarına yönelik ağ ara birin

kartları, ve mobi

PC Card'ları ise 3Com'undi

ger ürünleri.

modemler

Şu anda ses, veri ve vide

birleşmesi yönündeki mevdu

trend devam ediyor. Bu tren

din devam etmesiyle 3Con

elektronik iş alanındaki büyü

menin lokomotifi konumun.

gelmiş  bulunuyor.  Kuze

Amerika'daki en büyük 10 In

ter net servis sağlayıcısında

9'u, abonelerini Internet’

bağlamak için 3Com "un Total

Control çok servisli erişin

platformunukullanıyor. 3Con

Total controlplatformuile bir

kikte *“voice-over-İP' çözümü

ve geniş bant bağlantı çözüm

leri de sunuyor.

Elektronik ag bilgi islen

stratejisine bagh olarak 3Com

elektronik iş çözümleri de su

onuyor. 3Com'un LAN, WAN

ve İnternet; kişisel erişim; yen

elektronik uygulamaları içii

kapsamlı destek ve erişilen uy

gul amalarınkullanabilirliği gi

bi 4 dikey pazarı ilgilen diret

bir "elektronik ağ bilgi işlem

anlayışı bulunuyor. me 
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Kategori 7 gerekli mi?
MURAT KAYMAZ

Anixter

0'li yıllar yapısal kablolama

teknolojisi ve

standartlarında birçok

heyecanlı gelişmeye

sahne oldu. Twisted pair kablo

ilk olarak 1984 yılında ortaya

çıkmıştı. 1991 yılında ilk endüstri

standardı TİA 568 yayınlanana

dek, çeşitli özel kablolama

ürünleri piyasaya sürüldü

ve pazar düşük birhızla

büyüdü. TİA 568, sadece 10

MHz Kategori 3 ve 62.5 mikron

multi modefiber 1 tanımla-

masina rağmen, kısa zamanda

üreticiler ve son kullanıcı organizasyonlarınca

kabul gördü.

Takip eden 2 yıl içerisinde

dahakontrollü twist lerve daha

iyi elektrik maddelerin kullanımı

ile twisted pair kablonun

performansı giderek artı-

pıldı. Kablo ve bağlantı ekipmanlarındaki

bu gelişmeler

100 MHZKategori 5'in oluşu2000'li

iletişim
ALİ YALAZ
3ComTürkiye

Com, 2000 yılının ve

daha sonraki yılların,

İnternet

üzerinden, çeşitli tüketici

aygıtlarıyla birbirlerine daha

fazla bağlandıkları bir dönem

insanların

olacağını öngörüyor.

Ağırlıklı oranda insan ihtiyaçlarının

teknolojiyi belirlemesi

nedeniyle geleceğin teknolojisinin

tüketicilerin birincil

tekleri doğrultusunda şekillen-

1S-

mesi kaçınılmaz olacak. Nasıl

ki bir zamanlar PBX teknoloji-

sı şirketler ve kurumlar için

değerli bir ekipmanhaline gelmişse

bundan sonra da teknolojiyi

insan ihtiyaçları belirleyecektir.

3Com, bir zamanlar

kurum, kuruluş ve şirketler

için büyük öneme sahip PBX

teknolojisinin bir adım ötesine

geçerek NBX teknolojisini geliştirmiştir.

Çünkübilgi payla-

simi basitleşip kolaylaşacak;

esas teknolojik atılım ses, video

ve veri iletişim teknolojilerinin

bütünleşik hale gelmesiyle

gerçekleşecek.

munusağladı.

Kategori 5, uzunca bir. süre

tercih edilen yapısal kablolama

referansı oldu. Ancak hızlanan

ağ uygulamaları bakır

kablonun 4 çiftinden sadece

2 sini kullanan Kategori 5'le

Gigabit ethernet'in

pazarda kendini göster-

yetinemedi.

mes iylebü teknolojiyi destekleyecek

kablolamaaltyapısının

tanımlanması gereksinimi

gündeme geldi. Bu sorunu çözebilmek

için, Kategori SE

oluşturuldu. Kategori SE test-

IOOMHZz de varili-

yor, ama 4 çift telin tümünün

hemde full duplex kullanılması

öngörülüyordu. Tel çiftleri

arasında artık daha karmaşık

olan etkileşimi kontrol altında

tutabilmek için mevcuttest parametrelerinde

şart koşulan

minimum değerler yukarı çekilirken

birtakım yeni test parametreleri

de eklendi. Gigabit

leri yine

Ethernet Alliance yeni yapısal

kablolama enflasyonlarında

en azından Kategori SE veya

daha iyi bir kablolamaaltyapısı

kullanılmasını önerdi.

Günün ihtiyaçlarını ancak

sağlayan ve aslında Kategori

5'e bir ek niteliğinde olan SE,

üretici ve son kullanıcıların nefes

almasını sağlarken hemen

herkes diğer taraftan Kategori

6'nın tanımlanmasını bekliyordu.

Yine bakır kablonun 4 çift

telinin kullanıldığı Kategori 6,

performansı garantilemek için

250MHz de daha zorlu testlerin

geçilmesini şart koşuyor.

UTP(ekransız) veya FTP(folyolu)

olarak tanımlanan kategori

6, henüz standart olmamasına

rağmen, İSO'nun bu kablolama

altyapısı için gerekli parametrelerin

belirlendiğini ve

sabitlendiğini açıklamasından

sonra yeni kablolamaaltyapıları

için ideal çözümhalini alıyor.

Rj45 konvektörü kullanması,

geriye dönük uyumluluğu,

mevcut elektronik donanım

ile çalışabilirliği, test edilebilir-

hg ve az bir fiyat artist ylauygulanabilirliği

Kategori 6 çözümünün

cazip bir yatırım olarak

görülmesini sağlıyor.

Kategori 6'nin popüler itesi

dünyanın çoğu bölgesinde artarken,

Almanca konuşan ülkelerin

çokça kullandıkları

STP(ekranlı) kablolamasisteminin

devamı görünümündeki

Kategori 7 gündemegirdi. bakır

kablonun 4 çift telinin

600MHZzde kullanılmasını öngören

Kategori 7. yüksek frekansın

gürültüye duyarlılığı

nedeniyle ekranlı kablo ve ekranlı

bağlantı. ekipmanlarına

sahip olacak. Bu yapısıyla endüstriyel

ortamlardatercih edileceği

düşünülen Kategori 7

kabl olamanınbina uygulamalarında

| çift telden video, 2

çift telden veri, diğer bir çift

telden ise ses trafiği geçecek

şekilde kullanılabileceği düşünülüyor.

Henüz uygulanabilir

seviyede olamayan Kategori

7 ye dair yanıtlanması gereken

pek çok soruvar.

Kategori 7 için yeni bir kon

nek tör seçilmesi

kullanılacak konnektör

tipi henüz belirsiz. Bu kon nek

törün ISO yi

götürülen çeşitli teklifler var

gerekiyor

Ama

seçimi için

Bunlar arasında RJ45 olan wv

RJ45 konnektör

önerileri mevcut.

4 bağlantılı bir hat üze rindi

kullanılabilecek frekansın üs

sınırı 475 MHz. Bakır kabk

tiz erinden 600 MHz de

transferi yapabilmek için kab

lo linkinde en çok 2 bağlant

kullanmak gerekiyor.

Kategori 7 kabl olamayıtes

olmayan

ver

edebilecek test cihazları henü:

yok. Olası bir Kategori 7 çözü

mün, ekranlı kabl olamanınde

avantajlarını birlikte getir ece

ğini de hesaba katmak gerek

Fiber kadar pahalı olabil ecel

ama onun kadar çekici görün

meyin 600MHz Kategori

7'nin dar bir pazarda kabu

görmesi bekleniyor. WE

yıllarda ses, video ve veri

teknolojileri bütünleşecek
Geçmişte bilgisayarları birbirine

bağlamak i¢in kul lani-

lan network ler,gelecekte organizasyonları

ve toplulukları

oluşturmak, değişiklikleri top-

Jumum geneline yaymak için

kullanılacak. Networking teknolojisi

artan ölçülerde karmaşık

hale geldikçe, teknolojinin

kullanım ve yönetiminin olabildiğince

saydamve basit olması

için sayısız yenilik yapmak,

üstün mühendislik becerisine

sahip olmak gerekiyor.

İnternet ve ağ bağlantısı sağlayan

aygıtların basitleşme siyle

birlikte bugün milyonlarla ifade

edilen "bağlantılı" insan sayısı

yüz milyonlara, hatta milyarlara

ulaşacak. Bu bağlamda

2000 yılı bu yöndeki gelişmelerin

etkisini ciddi. biçimde

hissettireceği bir dönem olacak.

Bütün dünya çapında PC

sayısının, PC kullanım oranlarının

İnternet'i kullanma

sürelerinin arttığı göz önüne

birbirine

“daha” bağlantılı insan, kurum

ya da kuruluş isteklerine maruz

kalacağı görülecektir. böyle

bir dünyada doğal olarak

ve

alınırsa geleceğin

bağlantı çözümleri öne çıkacaktır.

Dahahızlı, daha pratik,

dahaakıllı, daha kolayürünler,

çözümler ve sonuçta daha bağlantılı

bir dünya.

Internet dünyasındaki geliş-

mel ereetkin bir yanıt oluştura-

bilmek ve ağ dünyasındaki üstünlüğünü

daha da güçlendirmek

ve yaygınlaştırmak amacıyla

3Combir dizi stratejik

girişim yürütüyor. İnsanların

bugünden hayal bile edemeyecekleri

yeni biçimlerle ve araçlarla

iletişim kurmalarını sağlamak

üzere, basit, güvenilir

ve yenilikçi çözümler geliştiriyor.

Şiirken *'network'tür
Geleceğin, ağlarla örülü bir

dünya olacağında hemen herkes

hemfikir. 3Com, bu ağlara

yaygın ağlar (pervasive networking)

adını veriyor. Çünkü

ses, video ve veri iletişim teknolojilerinin

bütünleşebilmesi

ancak bu teknolojilere uygun

ağlarlamümkün. 3Com'a göre

“firma, network'tür. Yaygın

networking çağında lider olabilmek

için diğer firmalardan

farklı biçimde düşünmeye ve

dünyanın en uzak köşelerine

ulaşmayı taahhüt eden bir network

gibi davranmaya ihtiyaç

var. 3Comdabenimsediği global

modelinin

mikrokozmosu olmaya çalışmaktadır.

Herselin basitleşti-

Si, sınırların ortadan kalktığı,

networking

iletişim kurmak ve hedefleri

gerçekleştirmek için zamanın,

mekanın ve kültürlerin üzerinde

bir konumaihtiyaç duyulan

bir çağdayız. İnsanların daha

önce hiçbir zaman çalışmadıkları

biçimlerde çalışabilmeleri

için yeniliklerin, hızın ve fark-

lıliğiın bir araya gelmesi gerekiyor.

3Com, bütün dünyada

böylesine bir ağ oluşturmak ve

insanların böyle bir ağda birbirlerine

bağlanmaları için çalışmaktadır.

3Com'un bu anlamdaki

ürünleri arasında kişisel bilgi

erişimi konusundabir standart

yaratan endüstri lideri Palm

organizatörler, kurum ve kuruluşlar

için geliştirilen

LAN/WAN altyapı ürünleri

bulunuyor. Tüketici pazarı ve

küçük ve orta büyüklükte işye-

ri pazarına yönelik ağ ara birin

kartları, ve mobi

PC Card'ları ise 3Com'undi

ger ürünleri.

modemler

Şu anda ses, veri ve vide

birleşmesi yönündeki mevdu

trend devam ediyor. Bu tren

din devam etmesiyle 3Con

elektronik iş alanındaki büyü

menin lokomotifi konumun.

gelmiş  bulunuyor.  Kuze

Amerika'daki en büyük 10 In

ter net servis sağlayıcısında

9'u, abonelerini Internet’

bağlamak için 3Com "un Total

Control çok servisli erişin

platformunukullanıyor. 3Con

Total controlplatformuile bir

kikte *“voice-over-İP' çözümü

ve geniş bant bağlantı çözüm

leri de sunuyor.

Elektronik ag bilgi islen

stratejisine bagh olarak 3Com

elektronik iş çözümleri de su

onuyor. 3Com'un LAN, WAN

ve İnternet; kişisel erişim; yen

elektronik uygulamaları içii

kapsamlı destek ve erişilen uy

gul amalarınkullanabilirliği gi

bi 4 dikey pazarı ilgilen diret

bir "elektronik ağ bilgi işlem

anlayışı bulunuyor. me
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olP hayatımızın ayrılmaz

bir parçası olacak
TARIK KÜÇÜK

İntranets

olP. temel olarak

birden fazla bölge-

yı kapsayan bir geniş

alan ağı ve bu

ağ üzerinde PBX bağlantılı ya

da bağlantısız olarak yapılan

telefon görüşmelerini tanımlıyor.

Ses taşıma yöntemleri

içinde en verimlisi olan VoIP,

işin her bir telefon görüşmesi

için ayrılan bant genişliğini

hesaba katmazsak en fazla

avantaj sağlayan ses taşıma

yöntemi. Bir İP ağında her

bağlantı bir İP adresi üzerinden

tanımlanıyor. Dolayısıyla

üzerinden taşınan protokolün

ya da bağlantı tipinin önemi

kalmıyor; bu protokoller PPP,

FR, ATM ya da DSLolabilir.

Bağlantı kısıtlaması yok;

VolP multipoint bir bağlantı.

VoIP ATM içinden de gönderilebiliyor.

Hatta ATM içindetaşınan

FR içinden de gönderilebiliyor.

Gelişen en son teknolojiler,

DSL bağlantılarında da

yüksek port larda ses taşıma

olanağı sağlıyor. ADSL, IDSL

ya da SDSLfark etmedensesi

DSL üzerinden gönderebiliyorsunuz.

VoIP ses, veri ve görüntü bütünleşmesinin

en etkin biçimde

gerçekleşmiş olanı. Çünkü

mevcut bağlantı aygıtlarının

(yönlendirici, anahtarlarını

vs..) hepsine adapte edildi, ayrıca

kullandığı bant genişliği

de çok az. Kısa süre içinde video

için de aynı şeyleri yaşamamız

mümkün. O alanda da

sıkıştırmateknikleri hızla geli-

yiyor. VoIP i¢in de yeni standart

arayışları devam ediyor.

Halen H.323, en yaygın standart.

Ayrıca Windows'un

H.323 destekli Retweeting'i

uygulamasının İnternet

üzerinden kullanımına da olanak

tanıyor. Ancak H.323 şirketlerin

gereksinim duyduğu

profesyonel bir yapıya cevap

verebilecek gibi görünmüyor.

Bu nedenle VoIP aygıt üreticileri

Access control/Gateke-

eper/Gateway adı altında kendi

Proprietary) denetim yazılımlarını

geliştirdiler. Bazılarının

H.323 desteği mevcut. Bu ya-

zihmlar ITU nun numaralan-

ses
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firma evrimle rint de gerzek-

kestiriyorlar. Ancak Interopera-

ability konusunda hala belirsizlikler

var. Birlikte çalışma konusunda

başarılı sınav vermiş

şirketler de var. İşin tekniğeait

kısmı böyle.

Şirketlerin özellikle istanbul,

Ankara. Izmir. Adana.

Bursa vs. gibi büyük şehir lera-

rasi telefon ve faks trafiği oldukça

yüklü. Ayrıca bu merkezlerden

şehirlere yapılan aramalar da

yüklü. VoIP tekniği ile bunların

mevcut veri ağında dolaşması

büyük maliyet avantajları

getirmekte. Her bir konuşma

sırasında, teoride 8Kbps, pratikte

5,6 Kbps yer almakta. yani

şu an | konuşmaiçinayırdı-

ginir 64Kbits bant genişliği

üzerinde dinamik olarak 8-10

konuşma yapmak mümkün.

Şu anki santrallerin hem trunk

özelliği hem de intelligence

Istanbul ve diğer

özelliği olduğundan çevirilen

numaraya göre otomatik yönlendirme

yapması da mümkün.

Ancak bu santrallerin IİSDN-

Dijital özellikler taşıması gerekmekte.

Böylelikle kullanıcılar

hiç farkına varmadan şe-

hirlerarası telefon masrafısıfıra

düşmüş oluyor. Örneğin;
Mersindeki kullanıcı dahili

numaraçevirir gibi İstanbul-

daki dahili numarayı arayabilir.

Aynı şekilde Mersindeki

kullanıcı İstanbul şehrinde bir

numara aradığında bu çağrı

Türk Telecom şebekesine istanbul

dan çıkacağından faturada

sehi riciarama ücreti gelecek.

Mevcut santrallerin hepsi

bugünkühaliyle Türk Telecom

şebekesine bağlantılarını koruyacağından

herhangi bir arıza

durumunda eskisi gibi. çalışmaları

mümkün. Dijital bir voIP

yapısı yüksek kapasiteli

bağlantılara yönelik. Bu tip

bağlantılar binlerce porta kadar

yükselebiliyor. Şekil 1'de

dijital bir VOIP yapısına örnek
bağlantı görebilirsiniz.

Bunun yanında analog olarak

tabir ettiğimiz 2-4-8 hatlık

VoIP bağlantıları da mevcut.

Bu bağlantılar E&M, FXO ve

FXS üzerinden gerçekleşiyor.

Burada da yine H.323 standardı

geçerli. Analog çözümler

yönlendirici ya da anahtar layı-

cı ile bütünleşebildiği gibi

mevcut geniş alan ağına sahip

şirketlere avantaj yaratmak

üzere geliştirilmiş olan VolP

kutuları da mevcut. Bu kutular

mevcut sistemle hiç bir ek yatırım

gerektirmeden bütünleşebiliyor;

Böylece, altyapı yatırımı

korunmuş oluyor. Şekil

2'de analog bir bağlantıya ait

şekli görebil isiniz.

Tabi bunların sadece özel

şirketlere yararı yok. VolP'in

getirdiği tüm bu olanaklardan
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kamu ve Telecomşirketleri de

yararlanıyor. Örneğin Tele-

kom'lar eskiden 2. Mbit içinden

30 adet ses taşıyabilirken

VoIP ile 240 ses bağlantısını

taşıma olanağına sahip oluyor-

lar, bu da bir Telco'ya toplam

hat kapasitesini bir anda 30 kat

büyütebilme olanağı veriyor.

Hemde geri dönecek paraile

karşılaştırıldığında hiç sayılacak

bir bedelle. Özel teşebbüs

için de aynısı geçerli. Örneğin

Şekil 3
İnitial Layer-3 lookup to

determine pre-established route

 

lerine öncelik tanınıyor ya d

belirli bant genişliği tahsis edi

diyor. Ancak bunların tümü d

mutlak bir OoS garantisi sağ

lamı yor. Bilindiği kadarı il

mutlak OoS sağlayabilen 1-

çözüm mevcut. Bu çözümle

de Telco sınıfı çözümler v

mutlak QoS IPVPN ve MPL!

desteği ile sağlanıyor. Arad

kullanılan FR/ATM anahtarla

ayıcılarağ üzerinde tek bir ho

olarak göründüğünden N üzel
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Multiservice Qos corewith IPVPN&MP
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bir aracı kurumun sadece bir

bölgesi için aylık telefon masrafının

600 milyondan fazla

olduğunu biliyoruz. Mevcut

ağa bütünleşik olan sistem bu

durumdakendini 3 ay gibi kısa

bir sürede amorti edebiliyor.

Yani herkes geniş alan ağının

boş kısımlarını da tamamen

kullanmış oluyor. Bu da voIP'in

ek bir getirisi; yani ağ

bağlantılarını daha yüksek kapasite
ile kullanıyorlar.

İşin bir de hizmet kalitesi

yönü var. VoIP gerçek zamanlı

bir uygulama sayılıyor. Belli

bir sürelik gecikme, sistem tarafından

tol ore edilebiliyor.

Ancak bu süre çok uzundeğil.

Bu nedenle VoIP üreticileri yeterli

bant genişliği, öncelik ya

da gecikme(me) sağlayabilmek

için yöntemler getiriyor.

Bunlara kısaca QoS, CoS deniyor.

Genelde ya VoIP paket(-)1

problemine ait sorunlar d

bu yapı ile çözülmüş oluyor!l

Böylece yönlendirici temel!

bir ağda yaşanan karmaşaorta

dan kalkmış oluyor. Şekil 3 v.

4'te N üzeri (-)1 problemi vi

"One Hop" çözümüne ait çi

imleri görebilirsiniz. İlerin:

mutlak OoS verebilen sistem

lerin sayısı artacak.

VoIP çok yakında hayatımı

zın ayrılmaz bir parçası ola

çak. Avrupa ve Amerika bı

teknolojiyi yıllardır kullanıyor

Örneğin DeutscheTelecom'd.

yüz yirmibin port tanfazla Vo

IP erişimi var. Türk Telefon

da VoIP uygulamalarına gö:

yumuyor. Pek çok özel kurulu

şun yanında kamu kuruluşlar

da VoIP alımlarına başladılar

Aralarında 5-6 bin kullanıcı!

VoIP ağı kurmayı planla yanla

da var. Ne diyelim darısı diğer

lerinin başına. ME
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olP hayatımızın ayrılmaz

bir parçası olacak
TARIK KÜÇÜK

İntranets

olP. temel olarak

birden fazla bölge-

yı kapsayan bir geniş

alan ağı ve bu

ağ üzerinde PBX bağlantılı ya

da bağlantısız olarak yapılan

telefon görüşmelerini tanımlıyor.

Ses taşıma yöntemleri

içinde en verimlisi olan VoIP,

işin her bir telefon görüşmesi

için ayrılan bant genişliğini

hesaba katmazsak en fazla

avantaj sağlayan ses taşıma

yöntemi. Bir İP ağında her

bağlantı bir İP adresi üzerinden

tanımlanıyor. Dolayısıyla

üzerinden taşınan protokolün

ya da bağlantı tipinin önemi

kalmıyor; bu protokoller PPP,

FR, ATM ya da DSLolabilir.

Bağlantı kısıtlaması yok;

VolP multipoint bir bağlantı.

VoIP ATM içinden de gönderilebiliyor.

Hatta ATM içindetaşınan

FR içinden de gönderilebiliyor.

Gelişen en son teknolojiler,

DSL bağlantılarında da

yüksek port larda ses taşıma

olanağı sağlıyor. ADSL, IDSL

ya da SDSLfark etmedensesi

DSL üzerinden gönderebiliyorsunuz.

VoIP ses, veri ve görüntü bütünleşmesinin

en etkin biçimde

gerçekleşmiş olanı. Çünkü

mevcut bağlantı aygıtlarının

(yönlendirici, anahtarlarını

vs..) hepsine adapte edildi, ayrıca

kullandığı bant genişliği

de çok az. Kısa süre içinde video

için de aynı şeyleri yaşamamız

mümkün. O alanda da

sıkıştırmateknikleri hızla geli-

yiyor. VoIP i¢in de yeni standart

arayışları devam ediyor.

Halen H.323, en yaygın standart.

Ayrıca Windows'un

H.323 destekli Retweeting'i

uygulamasının İnternet

üzerinden kullanımına da olanak

tanıyor. Ancak H.323 şirketlerin

gereksinim duyduğu

profesyonel bir yapıya cevap

verebilecek gibi görünmüyor.

Bu nedenle VoIP aygıt üreticileri

Access control/Gateke-

eper/Gateway adı altında kendi

Proprietary) denetim yazılımlarını

geliştirdiler. Bazılarının

H.323 desteği mevcut. Bu ya-

zihmlar ITU nun numaralan-

ses
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firma evrimle rint de gerzek-

kestiriyorlar. Ancak Interopera-

ability konusunda hala belirsizlikler

var. Birlikte çalışma konusunda

başarılı sınav vermiş

şirketler de var. İşin tekniğeait

kısmı böyle.

Şirketlerin özellikle istanbul,

Ankara. Izmir. Adana.

Bursa vs. gibi büyük şehir lera-

rasi telefon ve faks trafiği oldukça

yüklü. Ayrıca bu merkezlerden

şehirlere yapılan aramalar da

yüklü. VoIP tekniği ile bunların

mevcut veri ağında dolaşması

büyük maliyet avantajları

getirmekte. Her bir konuşma

sırasında, teoride 8Kbps, pratikte

5,6 Kbps yer almakta. yani

şu an | konuşmaiçinayırdı-

ginir 64Kbits bant genişliği

üzerinde dinamik olarak 8-10

konuşma yapmak mümkün.

Şu anki santrallerin hem trunk

özelliği hem de intelligence

Istanbul ve diğer

özelliği olduğundan çevirilen

numaraya göre otomatik yönlendirme

yapması da mümkün.

Ancak bu santrallerin IİSDN-

Dijital özellikler taşıması gerekmekte.

Böylelikle kullanıcılar

hiç farkına varmadan şe-

hirlerarası telefon masrafısıfıra

düşmüş oluyor. Örneğin;
Mersindeki kullanıcı dahili

numaraçevirir gibi İstanbul-

daki dahili numarayı arayabilir.

Aynı şekilde Mersindeki

kullanıcı İstanbul şehrinde bir

numara aradığında bu çağrı

Türk Telecom şebekesine istanbul

dan çıkacağından faturada

sehi riciarama ücreti gelecek.

Mevcut santrallerin hepsi

bugünkühaliyle Türk Telecom

şebekesine bağlantılarını koruyacağından

herhangi bir arıza

durumunda eskisi gibi. çalışmaları

mümkün. Dijital bir voIP

yapısı yüksek kapasiteli

bağlantılara yönelik. Bu tip

bağlantılar binlerce porta kadar

yükselebiliyor. Şekil 1'de

dijital bir VOIP yapısına örnek
bağlantı görebilirsiniz.

Bunun yanında analog olarak

tabir ettiğimiz 2-4-8 hatlık

VoIP bağlantıları da mevcut.

Bu bağlantılar E&M, FXO ve

FXS üzerinden gerçekleşiyor.

Burada da yine H.323 standardı

geçerli. Analog çözümler

yönlendirici ya da anahtar layı-

cı ile bütünleşebildiği gibi

mevcut geniş alan ağına sahip

şirketlere avantaj yaratmak

üzere geliştirilmiş olan VolP

kutuları da mevcut. Bu kutular

mevcut sistemle hiç bir ek yatırım

gerektirmeden bütünleşebiliyor;

Böylece, altyapı yatırımı

korunmuş oluyor. Şekil

2'de analog bir bağlantıya ait

şekli görebil isiniz.

Tabi bunların sadece özel

şirketlere yararı yok. VolP'in

getirdiği tüm bu olanaklardan
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kamu ve Telecomşirketleri de

yararlanıyor. Örneğin Tele-

kom'lar eskiden 2. Mbit içinden

30 adet ses taşıyabilirken

VoIP ile 240 ses bağlantısını

taşıma olanağına sahip oluyor-

lar, bu da bir Telco'ya toplam

hat kapasitesini bir anda 30 kat

büyütebilme olanağı veriyor.

Hemde geri dönecek paraile

karşılaştırıldığında hiç sayılacak

bir bedelle. Özel teşebbüs

için de aynısı geçerli. Örneğin

Şekil 3
İnitial Layer-3 lookup to

determine pre-established route

 

lerine öncelik tanınıyor ya d

belirli bant genişliği tahsis edi

diyor. Ancak bunların tümü d

mutlak bir OoS garantisi sağ

lamı yor. Bilindiği kadarı il

mutlak OoS sağlayabilen 1-

çözüm mevcut. Bu çözümle

de Telco sınıfı çözümler v

mutlak QoS IPVPN ve MPL!

desteği ile sağlanıyor. Arad

kullanılan FR/ATM anahtarla

ayıcılarağ üzerinde tek bir ho
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bir aracı kurumun sadece bir

bölgesi için aylık telefon masrafının

600 milyondan fazla

olduğunu biliyoruz. Mevcut

ağa bütünleşik olan sistem bu

durumdakendini 3 ay gibi kısa

bir sürede amorti edebiliyor.

Yani herkes geniş alan ağının

boş kısımlarını da tamamen

kullanmış oluyor. Bu da voIP'in

ek bir getirisi; yani ağ

bağlantılarını daha yüksek kapasite
ile kullanıyorlar.

İşin bir de hizmet kalitesi

yönü var. VoIP gerçek zamanlı

bir uygulama sayılıyor. Belli

bir sürelik gecikme, sistem tarafından

tol ore edilebiliyor.

Ancak bu süre çok uzundeğil.

Bu nedenle VoIP üreticileri yeterli

bant genişliği, öncelik ya

da gecikme(me) sağlayabilmek

için yöntemler getiriyor.

Bunlara kısaca QoS, CoS deniyor.

Genelde ya VoIP paket(-)1

problemine ait sorunlar d

bu yapı ile çözülmüş oluyor!l

Böylece yönlendirici temel!

bir ağda yaşanan karmaşaorta

dan kalkmış oluyor. Şekil 3 v.

4'te N üzeri (-)1 problemi vi

"One Hop" çözümüne ait çi

imleri görebilirsiniz. İlerin:

mutlak OoS verebilen sistem

lerin sayısı artacak.

VoIP çok yakında hayatımı

zın ayrılmaz bir parçası ola

çak. Avrupa ve Amerika bı

teknolojiyi yıllardır kullanıyor

Örneğin DeutscheTelecom'd.

yüz yirmibin port tanfazla Vo

IP erişimi var. Türk Telefon

da VoIP uygulamalarına gö:

yumuyor. Pek çok özel kurulu

şun yanında kamu kuruluşlar

da VoIP alımlarına başladılar

Aralarında 5-6 bin kullanıcı!

VoIP ağı kurmayı planla yanla

da var. Ne diyelim darısı diğer

lerinin başına. ME
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Veri ve ses şebekelerini İnternet

iletişim mimarisiyle birleştirmek
ESRA ASLAN
Neta/Nortel

İnternet üzerinden

ses iletişimi (IP

Telephony), veri

dünyasının gün

geçtikçe yaygınlaşan

İnternet protokolü

(IP) ile insanların

iletişim kurmasında

yüz yılı aşkın bir

süredir etkin rol

oynayan telefonun

birleşmesi olarak

ortayaçıktı.

Önceleri sadece

hobi olarak çok

kısıtlı sayıda

kullanıcınınilgi

gösterdiği IP

Telephony hızla

günlük hayatımıza

girmeyi sürdürüyor.

esin [P'ye doniistiiriil-

mesi Zor değil, ses

üzerinden IP (Voice

Over IP - VolP) teknolojisi

ile sağlanabilmekte. mevcut

masaüstü uygulamalarıyla

iki kişi birbiriyle İP üzerinden

iletişim kurabiliyor. Asıl zor

olan çağrı yönetimini, aktarma

ve tele-konferans gibi gelişmiş

çağrı özelliklerini, faturalama-

yı. çağrı merkezi, sesli mesaj

gibi uygulamaları ses şebekelerinde

alışık olduğumuz servis

kalitesinde ve ölçekte sağlayabilmek.

Telefonun insanların iletişim

kurmasında oynadığı rol gibi,

devre anahtarlama da telefon

şebekelerinde yüzyılı aşkın bir

süredir önemli rol oynadı. Bu

süre içinde İP (İnternet protocol)

ve Ethernet bazlı ağlar gibi

farklı veri ağı teknolojilerinin

birleşmesi, bilgisayar platformlarının

endüstri standardı platformlara

dönüşmesi ve veri trafiğinde

yaşanan patlamatelefon

dünyasını daetkiledi.

IP, ağ dünyasının protokol seçimi

olma yönünde hızla yaygınlaştıkça

devre anahtarlama
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mimarisine dayanan telefon ve

diğer ağ uygulamaları da aynı

hızla IP ile entegre oldular. birinci

nesil İP üzerinden ses çözümleri

yönlendirici lerde gerçekleşen

ses kodlaması ve ses

çağrısının sağlanabilmesi için

basit adres sorgulamalarından

oluşuyordu. Bu çözüm karmaşık

ses işlemlerini ses santrali

adındaki bir ağ cihazından yönlendirici

adındaki başka bir ağ

cihazına aktarmaktanibaretti ve

hız ya da yeni özellikler sunmuyordu.

Ses, IP ağlarının parçası oldukça

IP ağları da ses özellikse-

rini karşılayabilir hale gelebilmek

için değiştiler. Ses ve veri

trafiğini taşıyabilmek için paket

anahtarlamalı ağlar tasarlandı.

Frame Relay üzerinden ses

(VoOFR), ATM üzerinden ses

(VOATM) ve IP çizerinden ses

(VoIP) gibi teknolojiler ile ses

paket ağları üzerinden tası nabi-

lir hale geldi.

Teknik olarak çözümler sağlansa

da yeni teknolojilerin yarışında

her zaman olduğu gibi

ekonomidevreye giriyor. Devre

anahtarlamabazlı ses şebekeleri

servisleri ve kalitesi konusunda

etkin ve denenmişbiraltyapı

oluştururken tüm dünyada milyonlarca

abone için yapılmış

altyapı yatırımını içeriyor. IP

Telephony'nin aynı oranda yaygınlaşabilmesi

ve başarılı olabilmesi

için gözle görünür maliyet

indirimi ve yeni uygulamalar

sağlayabilmesi gerekir ve

IP Telephony'nin çıkış noktası

da budur, örneğin:
Konsolidasyonla Geniş Alan

Ağında - GAA (Wide Area network-

WAN) sağlanacak maliyet

indirimi: Geleceğin GAA'-

ları paket trafiği için tasarlanmış

olacak ve ses de bu mimari

üzerinden taşınabilecektir. Se-

sın paket bazlı GAA üzerinden

taşınması pahalı GAA bandgenişliğini

paket trafiği ile paylaştırarak

ses ücretlerinde önemli

bir maliyet indirimi sağlar.

Kampüsaltyapısında maliyet

indirimi: Kampüs ağlarını da

içeren Yerel Alan Ağlarında -
YAA (Local Area Network -

LAN)en yaygın kullanılan teknoloji

1. ve 2. ağ katmanlarında

bazlı YAA, kampüs ve geniş

bant GAA'lari nda 64 Kbps'lik

sınır kalktığındanses için kullanılan

örneklemehızı artırılarak

daha iyi bir ses kalitesine ulaşmak

mümkündür.

Kullanıcı arayüzlerinin birleşmesi:

Masaüstü arayüzleri

olarak tarayıcılar ve kişisel bilgisayarlar

yaygın olarak kullanılmaktadır.

IP Telephonytelefon

ve kişisel bilgisayarlar için

aynı son kullanıcı arayüzleri

kullanılmasını sağlamaktadır.

Yeni uygulamalar: İş çağrıları

sesli mesaj, bilgisayar telefon

ile özel çağrı yönetimi sağlayabilen

çağrı merkezi uygulamaları,

tuşlarla uygulamaların çalışmasını

sağlayaninteraktif ses

sistemleri gibi gelişmiş telefon

uygulamalarıyla birlikte sunulabilmektedir.

IP bazlı veri ağlarının

ses ile birleşmesi sesli

mesaj, elektronik posta ile faks

uygulamalarının ve web ile

çağrı merkezi uygulamalarının

entegre olmasını sağlayacaktır.

Veritabanlarının birleşmesi:

Ses ve veri ağları kullanıcıları
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Yönlendirici Temelli İp Ağı      
Ethernet ve 3. ağ katmanında

IP'dir. Son kullanıcı telefon terminallerini

YAA'larına bağlamak

kampüs altyapısının hem

ses hemveri için kullanılmasını

sağlar ve kullanılan cihaz ve

yönetim gereksinimlerini azaltır.

Gezginlik: TP ağları kullanıcılara

ağda fiziksel port laratamak

yerine isimler atar. Ses şebekeleriyle

IP arasındaki bu

fark kullanıcıların bulundukları

yerde (ağda) çağrılarına ulaşmalarını

ve diğer telefon özelliklerini

kullanabilmelerine

olanak tanır.

Yüksekkalitede ses: Sesin sayısallaştırılmasında

kullanılan

örnekleme hızı (sampling rate)

64 Kbps'dır. Özellikle Ethernet

tanımlayabilmekiçinfarklı veri

tabanları kullanmaktadırlar. IP

Telephonyfarklı veritabanlarını

bir sistem altında toplayarak

hata olasılığını ortadan kaldıracak

ve bilginin her iki ağda da

tanımlanmasından kaynaklanan

iş kaynağı kaybını önleyecektir.

IP Telephony mimarisi
IP ve telefonun birleşmesinin

en önemli etkisi telefonun işlevsel

bileşenlerinin IP ağlarına

dağıtılması ve telefon için gereken

işlemlerin dinamik ağ yetenekleri

ile IP ağları üzerinde

toplanmasıdır. Devre anahtarlamalı

telefon altyapısının ortadan

kalktığı ideal IP Telephony
ortamı bir çağrı merkezi ve IP

ağına yayılmış IP bazlı telefonlardan

oluşur. Oysa yüzyılı aşkın

süredir devre anahtarlama

bazlı altyapı kullanılmaktadır

ve bualtyapıya yapılan yatırım

ve kullanım yoğunluğu IP telephony'i

ancak devre anahtarlama

bazlı altyapı ile birlikte

kullanılabilir. kılmaktadır. IP

Telephony'nin mevcut devre

anahtarlamalı telefon ağıyla

birlikte varlığını sürdürebilmesi

de IP telefonlarından ve basit

çağrı merkezlerinden daha karmaşık

bir yapı gerektirmektedir.

IP Telephony'e geçiş kullanıcının

devre anahtarlamalı telefon

ağını IP'ye ya da IP ağını telefon

servisleri ve uygulamalarını

sunmak istemesine bağlı

olarak farklı yollardan olacaktır.

IP Telephony'e geçiş farklı

başlangıç noktalarına göre aşa-

gıdak farklı yöntemlerle olacaktır:

© IP destekleyen ses santral-

ları: Mevcut yatırımları koruyabilmek

için ses santral larına
IP desteği sağlayan Ethernet

bazlı IP erişimi, İP destekleyen

telefon terminalleri ve İP üzerinden

telefon uygulamalarına

erişimi desteği gibi ilavelerle

ses santral ları IP'yi destekleyebilir

hale getirilmektedir.

e Telefon uygulamalarını

destekleyen IP ağları: Diğer

yandan IP ağına eklenenbirtakım

yeni yetenekler ile ses uy-

sulamalarının GAA ve YAA'la-

rı üzerinde yaygın olarak kullanılabilmesi

sağlanmaktadır. Bu

yetenekler IP üzerinden ses ge-

çiş yolları (Voice-over-İP gateway),

IP destekleyen telefon

terminalleri ve dağıtık çağrı yönetimi

servisleridir.

Çoğu kullanıcı hem telefon

hem de IP altyapısına sahip olmak

isteyeceklerinden IP telephony'e

geçişte her iki yönteme

de gereksinim duyacaklardır.

IP Telephony'nin günümüzün

ses şebekelerinin yerini tamamıyla

alabilmesi ancak ölçeklenebilir,

işletici sınıfı, gelişmiş
servisler sunabilen çözümlerle

mümkün olabilecektir.

Tedarikçiler ve çözüm sunucular

açısından bakıldığında gelecekte

müşteri gereksinimlerini

iyi anlayıp doğru ürün ve çözüm

grupları sunabilen hem ses

hem de veri taşıma konusunda

deneyimli olanlar ayakta kalabilecektir.

m
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Veri ve ses şebekelerini İnternet

iletişim mimarisiyle birleştirmek
ESRA ASLAN
Neta/Nortel

İnternet üzerinden

ses iletişimi (IP

Telephony), veri

dünyasının gün

geçtikçe yaygınlaşan

İnternet protokolü

(IP) ile insanların

iletişim kurmasında

yüz yılı aşkın bir

süredir etkin rol

oynayan telefonun

birleşmesi olarak

ortayaçıktı.

Önceleri sadece

hobi olarak çok

kısıtlı sayıda

kullanıcınınilgi

gösterdiği IP

Telephony hızla

günlük hayatımıza

girmeyi sürdürüyor.

esin [P'ye doniistiiriil-

mesi Zor değil, ses

üzerinden IP (Voice

Over IP - VolP) teknolojisi

ile sağlanabilmekte. mevcut

masaüstü uygulamalarıyla

iki kişi birbiriyle İP üzerinden

iletişim kurabiliyor. Asıl zor

olan çağrı yönetimini, aktarma

ve tele-konferans gibi gelişmiş

çağrı özelliklerini, faturalama-

yı. çağrı merkezi, sesli mesaj

gibi uygulamaları ses şebekelerinde

alışık olduğumuz servis

kalitesinde ve ölçekte sağlayabilmek.

Telefonun insanların iletişim

kurmasında oynadığı rol gibi,

devre anahtarlama da telefon

şebekelerinde yüzyılı aşkın bir

süredir önemli rol oynadı. Bu

süre içinde İP (İnternet protocol)

ve Ethernet bazlı ağlar gibi

farklı veri ağı teknolojilerinin

birleşmesi, bilgisayar platformlarının

endüstri standardı platformlara

dönüşmesi ve veri trafiğinde

yaşanan patlamatelefon

dünyasını daetkiledi.

IP, ağ dünyasının protokol seçimi

olma yönünde hızla yaygınlaştıkça

devre anahtarlama
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mimarisine dayanan telefon ve

diğer ağ uygulamaları da aynı

hızla IP ile entegre oldular. birinci

nesil İP üzerinden ses çözümleri

yönlendirici lerde gerçekleşen

ses kodlaması ve ses

çağrısının sağlanabilmesi için

basit adres sorgulamalarından

oluşuyordu. Bu çözüm karmaşık

ses işlemlerini ses santrali

adındaki bir ağ cihazından yönlendirici

adındaki başka bir ağ

cihazına aktarmaktanibaretti ve

hız ya da yeni özellikler sunmuyordu.

Ses, IP ağlarının parçası oldukça

IP ağları da ses özellikse-

rini karşılayabilir hale gelebilmek

için değiştiler. Ses ve veri

trafiğini taşıyabilmek için paket

anahtarlamalı ağlar tasarlandı.

Frame Relay üzerinden ses

(VoOFR), ATM üzerinden ses

(VOATM) ve IP çizerinden ses

(VoIP) gibi teknolojiler ile ses

paket ağları üzerinden tası nabi-

lir hale geldi.

Teknik olarak çözümler sağlansa

da yeni teknolojilerin yarışında

her zaman olduğu gibi

ekonomidevreye giriyor. Devre

anahtarlamabazlı ses şebekeleri

servisleri ve kalitesi konusunda

etkin ve denenmişbiraltyapı

oluştururken tüm dünyada milyonlarca

abone için yapılmış

altyapı yatırımını içeriyor. IP

Telephony'nin aynı oranda yaygınlaşabilmesi

ve başarılı olabilmesi

için gözle görünür maliyet

indirimi ve yeni uygulamalar

sağlayabilmesi gerekir ve

IP Telephony'nin çıkış noktası

da budur, örneğin:
Konsolidasyonla Geniş Alan

Ağında - GAA (Wide Area network-

WAN) sağlanacak maliyet

indirimi: Geleceğin GAA'-

ları paket trafiği için tasarlanmış

olacak ve ses de bu mimari

üzerinden taşınabilecektir. Se-

sın paket bazlı GAA üzerinden

taşınması pahalı GAA bandgenişliğini

paket trafiği ile paylaştırarak

ses ücretlerinde önemli

bir maliyet indirimi sağlar.

Kampüsaltyapısında maliyet

indirimi: Kampüs ağlarını da

içeren Yerel Alan Ağlarında -
YAA (Local Area Network -

LAN)en yaygın kullanılan teknoloji

1. ve 2. ağ katmanlarında

bazlı YAA, kampüs ve geniş

bant GAA'lari nda 64 Kbps'lik

sınır kalktığındanses için kullanılan

örneklemehızı artırılarak

daha iyi bir ses kalitesine ulaşmak

mümkündür.

Kullanıcı arayüzlerinin birleşmesi:

Masaüstü arayüzleri

olarak tarayıcılar ve kişisel bilgisayarlar

yaygın olarak kullanılmaktadır.

IP Telephonytelefon

ve kişisel bilgisayarlar için

aynı son kullanıcı arayüzleri

kullanılmasını sağlamaktadır.

Yeni uygulamalar: İş çağrıları

sesli mesaj, bilgisayar telefon

ile özel çağrı yönetimi sağlayabilen

çağrı merkezi uygulamaları,

tuşlarla uygulamaların çalışmasını

sağlayaninteraktif ses

sistemleri gibi gelişmiş telefon

uygulamalarıyla birlikte sunulabilmektedir.

IP bazlı veri ağlarının

ses ile birleşmesi sesli

mesaj, elektronik posta ile faks

uygulamalarının ve web ile

çağrı merkezi uygulamalarının

entegre olmasını sağlayacaktır.

Veritabanlarının birleşmesi:

Ses ve veri ağları kullanıcıları
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Yönlendirici Temelli İp Ağı      
Ethernet ve 3. ağ katmanında

IP'dir. Son kullanıcı telefon terminallerini

YAA'larına bağlamak

kampüs altyapısının hem

ses hemveri için kullanılmasını

sağlar ve kullanılan cihaz ve

yönetim gereksinimlerini azaltır.

Gezginlik: TP ağları kullanıcılara

ağda fiziksel port laratamak

yerine isimler atar. Ses şebekeleriyle

IP arasındaki bu

fark kullanıcıların bulundukları

yerde (ağda) çağrılarına ulaşmalarını

ve diğer telefon özelliklerini

kullanabilmelerine

olanak tanır.

Yüksekkalitede ses: Sesin sayısallaştırılmasında

kullanılan

örnekleme hızı (sampling rate)

64 Kbps'dır. Özellikle Ethernet

tanımlayabilmekiçinfarklı veri

tabanları kullanmaktadırlar. IP

Telephonyfarklı veritabanlarını

bir sistem altında toplayarak

hata olasılığını ortadan kaldıracak

ve bilginin her iki ağda da

tanımlanmasından kaynaklanan

iş kaynağı kaybını önleyecektir.

IP Telephony mimarisi
IP ve telefonun birleşmesinin

en önemli etkisi telefonun işlevsel

bileşenlerinin IP ağlarına

dağıtılması ve telefon için gereken

işlemlerin dinamik ağ yetenekleri

ile IP ağları üzerinde

toplanmasıdır. Devre anahtarlamalı

telefon altyapısının ortadan

kalktığı ideal IP Telephony
ortamı bir çağrı merkezi ve IP

ağına yayılmış IP bazlı telefonlardan

oluşur. Oysa yüzyılı aşkın

süredir devre anahtarlama

bazlı altyapı kullanılmaktadır

ve bualtyapıya yapılan yatırım

ve kullanım yoğunluğu IP telephony'i

ancak devre anahtarlama

bazlı altyapı ile birlikte

kullanılabilir. kılmaktadır. IP

Telephony'nin mevcut devre

anahtarlamalı telefon ağıyla

birlikte varlığını sürdürebilmesi

de IP telefonlarından ve basit

çağrı merkezlerinden daha karmaşık

bir yapı gerektirmektedir.

IP Telephony'e geçiş kullanıcının

devre anahtarlamalı telefon

ağını IP'ye ya da IP ağını telefon

servisleri ve uygulamalarını

sunmak istemesine bağlı

olarak farklı yollardan olacaktır.

IP Telephony'e geçiş farklı

başlangıç noktalarına göre aşa-

gıdak farklı yöntemlerle olacaktır:

© IP destekleyen ses santral-

ları: Mevcut yatırımları koruyabilmek

için ses santral larına
IP desteği sağlayan Ethernet

bazlı IP erişimi, İP destekleyen

telefon terminalleri ve İP üzerinden

telefon uygulamalarına

erişimi desteği gibi ilavelerle

ses santral ları IP'yi destekleyebilir

hale getirilmektedir.

e Telefon uygulamalarını

destekleyen IP ağları: Diğer

yandan IP ağına eklenenbirtakım

yeni yetenekler ile ses uy-

sulamalarının GAA ve YAA'la-

rı üzerinde yaygın olarak kullanılabilmesi

sağlanmaktadır. Bu

yetenekler IP üzerinden ses ge-

çiş yolları (Voice-over-İP gateway),

IP destekleyen telefon

terminalleri ve dağıtık çağrı yönetimi

servisleridir.

Çoğu kullanıcı hem telefon

hem de IP altyapısına sahip olmak

isteyeceklerinden IP telephony'e

geçişte her iki yönteme

de gereksinim duyacaklardır.

IP Telephony'nin günümüzün

ses şebekelerinin yerini tamamıyla

alabilmesi ancak ölçeklenebilir,

işletici sınıfı, gelişmiş
servisler sunabilen çözümlerle

mümkün olabilecektir.

Tedarikçiler ve çözüm sunucular

açısından bakıldığında gelecekte

müşteri gereksinimlerini

iyi anlayıp doğru ürün ve çözüm

grupları sunabilen hem ses

hem de veri taşıma konusunda

deneyimli olanlar ayakta kalabilecektir.

m
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WAPteknolojisi multimedia özellikli olacak
COŞKUN ÇOROĞLU

Nitel

AP (Wireless

Application

Protocol), kablosuz

Uygulama

Protokolü olarak adlandırılan,

GSMdestekli ürün kullanıcılarına

İnternet erişimi hizmeti

—WAN kurulumu * Dünyaca

sağlayan bir sistem. Bilgi iletişiminin

büyük oranda kablolar

üzerinden ve bilgisayara ba-

gamlı kalınarak yapılıyor. olması

sonucu, cep telefonuiçin

kurulan iletişim ağları üzerinden

çalışanbir bilgi akış sistemi

WAPtasarlanmış ve busistem

sayesinde hızlı ve güvenli

hizmet erişimi sağlanmıştır.

WAP sistemine uygun cep telefonları

ve çağrı cihazları sayesinde

kullanıcılara kablosuz

erişim olanağı sunulmaktadır.

Artık GSM kullanıcıları

WAP sayesinde havaalanına

giderken trafik durumunu öğrenebilecek,

tren, otobüs kalkış

- varış saatlerini kontrol

edebilecek ve hatta bilet alaba-

tanınmışveri iletişim ürünlerinin dağıtıcılığı
e Fizibilite, mühendislik ve danışmanlık hizmetleri
e Sistem entegrasyonu * Anahtar teslimi projeler

e Servis ve bakım hizmetleri * Teknik eğitim
ve outsource hizmetleri

ComŞirketler Grubu — i
_/ TUR COMİşMerkezi, İncesu SokakNo:7 80620Etiler
“Tel: (490212) 3268686 Faks: (190212)3268787 -jam 

kecek, hava durumunu takip

edebilecek, sinema ve tiyatro

için bilet alabilecek, bankacı-

lik hizmetlerinden yararlanabilecek,

haber ve sporolaylarını

takip edebilecekler. Kısacası

WAPsayesinde bir cep telefonu

sahibi olarak istediğiniz bilgiyi

cebinizde bulundurmaayrıcalığına

sahip olacaksınız.

WAP sisteminde kullanılır

WML dilinin İnternet yazılın

dili. HTML'den farklıdır

HTML (Hypertext Markup;

Language) formatı multimedia'yı

içerecek şekilde tasar:

lanmış olduğu için, şu ank

mobil cihazlar bu uygu lam:

için yetersiz kalmakta. Buyüzden

mobil cihazlara

uygulamafırsatı veren yazı:

lim dili WML (Wireless

Markup Language) gelişti-

dilmiştir.

İnterne

WAP telefonlarına

rağbet
Türkiye'deki potan siye

cep telefonu pazarının geniş:

ligi, dünyada bu alanda uygulanan

ve çalışmaları ger:

ekleştirilen yeni teknoloji:

lerin ve buna bagh olarak

geliştirilen yeni ürünlerin

pazara kolaylıkla girmesine

olanak tanımakta. GSM ope:

aktörlerinin dünyadaki geli:

sime ayak uydurarak fizme

alanlarını geliştirme ve ser:
vis kalitelerini artırmaçalış:

mal arıiçinde ilk tanıştığımız

sistem olan WAP (Kablosuz

Uygulama Protokolü) sisteminin

kullanıcılara sağladı.

gı, bilgiye her an ve her yerde

kolayca erişebilme ayrı:

cali gına ilk olarak zam anır

etkin kullanılmasına önem

veren iş dünyası ilgi göster:

di. Zaman içinde WAP uy:

sulamalarının kapsamının

daha da genişletilmesi ve çeşitli

fiyat aralıklarında cihaz

seçeneklerinin piyasaya su:

onulması neticesinde, siste:

min daha yaygınbir kitle ta:

rafından kullanılması ve pa:

zarda WAP uyumlu telefon:

ların tercih edilme oranınız

artması bekleniyor.

Dünyanın önde gelen kab:

sosuz telefon üreticilerinin

üyesi olduğu WAP Fo

rum un kurucularından olar

Motorola, GSM kullanıcılarına

birçok hizmeti bir arad:

sunuyor. Motorola'nın WAF

uyumlu değişik model cer

telefonlarından, P7389 ve

T2288 modelleri tüketicileriyle

buluşup pazardaki yerini

almaya başlamıştır. Uni-

tel tarafından pazara sunulacak

olan diğer bir Motorola:

tirtinii olan V.2288 FM radyolu

ve WAP uyumlutelefon

ise, Motorola Türkiye

yetkili dağıtıcısı olan Ünite
A.Ş. tarafından çok yakı nde

Türk tüketicilerinin beğenisine

sunulacaktır. lE
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ALCA TEL

Marka ve model: One

Touch Wiew

Ağırlık: 150 gr

Ebat: 130x50x24 mm

Bekleme süresi: 70 saat

Konuşmasüresi: 3 saat

WAP: 1.1

Titreşim: -

Diğerözellikler: alkaline

battery back-up

(AAA), yüksek ses

kalitesi, EFR, SIM Application toolkit

Class 2, euro/döviz hesaplamaları

Fiyat: -

GSMfrekansı: 900.

Geneldağıtıcı:

Alcatel: 0212-284 43 43

KVK: 0216-410 85 00

 

ERİCSSON
Marka ve model: R320s

Ağırlık: 95 gr

Ebat: 130x51x15 mm

Beklemesüresi: 32-50

saat

Konuşmasüresi: 1.5-3.35

saat

WAP: Var

Titreşim: -

Diğerözellikler: Hareket

halinde iken sürekli iletişimde kalmayı

sağlayan ileri seviyede bir donanım,

yüksek performans, faks, e-posta, dosya

gönderme ve alma.

Fiyat: -

GSM frekansı: 9000/1800

Geneldağıtıcı:

Ericsson: 0212286 06 06

KVK: 0216410 85 00

Genua: 0212-287 17 17

 

Marka ve model: R380

Ağırlık: 160 gr

Ebat: 130x50x26 mm

Beklemesüresi: 40-60 saat

Konuşmasüresi: 2-5 saat

WAP: Var

Titreşim: -

Diğer özellikler: Tam grafik,
ışıklandırmalı dokunmatik

ekran.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800

Genel dağıtıcı:

Ericsson: 0212286 06 06 KVK:

0216410 85 00

Genua: 0212287 17 17

 

MOTOROLA
nn Marka ve model: Timeport

P7389

Ağırlık: 108 gr

Ebat: 130x46x23 mm

Bekleme süresi: 40-150 saat

Konuşmasüresi: 2-3.5 saat

WAP: Var

Titreşim: -

=——— Diğer ezellik ler:Ug bant,

— Dosya —

WAP Özellikli Cep Telefonu Modelleri
faks, e-posta, dosta göndermeve alma,

EFR Codecözelliği yüksek konuşma

standardı.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800/1900

Genel dağıtıcı:

Motorola: 0212-274 66 49

Nitel: 0212-448 71 53

Marka ve model: Walkabout T2288

Ağırlık: 140 gr

Ebat: 130x47x27 mm

Bekleme süresi: 100-135

saat

Konuşmasüresi: 2.5-3.5

saat

WAP: Var

Titreşim:-

Diğer özellikler: Alkaline

battery back-up (AAA).

telesekretertuşu.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800/1900

Genel dağıtıcı:

Motorola: 0212-274 66 49

Nitel: 0212-448 71 53

 

NOKİA

Marka ve model: 7110

Ağırlık: 141 gr

Ebat: 125x53x24 mm

Beklemesüresi: 55-260

saat

Konuşmasüresi: 2.54.5

saat

WAP: Var

Titreşim: Var

Diğer özellikler: GSM veriiletimi,

yerleşik veri kapasitesi, 14.400bpsile

uyumlu, faks, e-posta, dosya gönderme

ve alma, otomatik hata düzeltimi

ve veri iletimi, yerleşik kızılötesi (ırDA)

bağlantı.

Fiyat: -

GSMfrekansı: 900/1800,çift bantlı

şebekeleriyle uyumlu.

Genel dağıtıcı:

Başarı Elektronik:

0216-416 01 50

KVK: 0216-410 85 00

 

Marka ve model: 6210

Ağırlık: 114 gr

Ebat: Kalınlığı 18 mm

Beklemesüresi: 55-260

saat

Konuşmasüresi: 2.54.5

saat

WAP: Var

Titreşim: -

Diğerözellikler: WAP

server 1.0 aracılığı ile bilgi işlembölümüne

entegre olarak intranet, e-posta,

veritabanları gibi kritik şirket bilgilerine

erişim imkanı.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800.

Geneldağıtıcı:

Başarı Elektronik: 0216416 01 50

KVK: 0216410 85 00

 
Marka ve model: 6250

Ağırlık: 167 gr
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Internet cebinizde

FULYA KUTSAL

Ericsson

AP (Kablosuz Uygula-

Protokolü), mobil

aygıtlar üzerinden İnter-

ma

net'e erişim sağlayan ve

yeni geliştirilen kablosuz iletişim standardı.

Kablolara bağlı kalmadanınternet'in

gücünü yanınızda hissetmenizi

sağlayan WAP, bu sisteme uyumlu cep

telefonu ve el bilgisayarlarıyla çalışıyor.

WAPteknolojisi ile, nerede olursanız

olun herhangi bir bilgisayara bağlanmadan

ve kablo kullanmadanınternet'e

cep telefonunuzdanerişebiliyorsunuz.

WAP günlük hayatı daha eğlenceli

ve pratik bir hale getirirken alışveriş,

bankacılık, şans oyunları, bilgi

hizmetleri, eğlence gibi birçok servise

cep telefonunuzdan rahatlıkla ulaşabilmenize

olanak tanıyor. WAP sayesinde

artık alışverişinizi yolda, arabada

yapabilecek, bankanızı cebinizde

taşıyacaksınız. Hava durumunuceptelefonundan

okuyacak ve borsa işlemlerini

cep telefonunuzdan yapabile-

Ebat:-

Beklemesüresi: 55-260

saat

Konuşmasüresi: 2.54.5

saat

WAP: Var

Titreşim: -

Diğer özellikler: Şoku

abzorbe etme

Fiyat: -

GSMfrekansı: 900/1800.

Geneldağıtıcı:

Başarı Elektronik:

0216416 01 50

KVK: 0216-410 85 00

 

SİEMENS
Marka ve model: S35i

Ağırlık: 99 gr

Ebat: 118x46x21 mm

Beklemesüresi: 60-220saat

Konuşmasüresi: 1.5-6 saat

WAP: 1.1

Titreşim: Var

Diğerözellikler: Döviz kuru

hesaplama,faks/data,

sesli arama, infrared.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800.

Geneldağıtıcı:

Genua: 0212287 17 17

 

Marka ve model: C35i

Ağırlık: 110 gr

Ebat: 118x46x21 mm

Beklemesüresi: 50-180saat

Konuşmasüresi: 1.5-5 saat

WAP: 1.1

Titreşim: Var  

çek siniz.

WAP standardı kullanarak tasarla

nan İnternet sayfaları, cep telefonunu

ya da avuç içibilgisayarınızın ekranla

rindan görülebiliyor. Buna bir anlam

da "PCekranları üzerinden Web sayfa

larını görebilmemizi sağlayan ht

İnternet sayfalarının mobil dünyadan

alternatifi” olarak bakabiliriz.

Ericsson, son kullanıcılar için bir d

WAP sitesi oluşturdu. Böylece WA,

teknolojisinin olanak tanıdığı birçe

servis, Türkiye'de hizmete gir mey

başladı. Ericsson WAP sitesinin içeri

inde son dakika haberleri, hava duru

mu, hastane, eczane, taksi, sinema, ge

ce kulübü, maç sonucubilgileri, aci

numaralar gibi bilgi hizmetlerinin ya

nındı; sinemabileti alma, borsave fi

nans hizmetleri, piyango ve WAP üze

inden oyunlar gibi interaktif hizmet

ler de yer alıyor. Ericsson'un WAİ

uyumlu ürünleri ile artık acil durum

larda en yakın eczaneye cep telefonu

tuzdan ulaşabilecek, sinemabiletleri

nizi cep telefonunuzdanalabilecek vi

şehirdeki en popüler restoranların nu

mara larınacep telefonunuzdan anını.

ulaşabileceksiniz. m

Diğerözellikler: Döviz kuru hesaplama,

Faks/data.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800.

Genel dağıtıcı:

Genua: 0212-287 17 17

Marka ve model: M35i

Ağırlık: 125 gr

Ebat: 118x47x22 mm

Bekleme süresi: 50-180 saat

Konuşmasüresi: 1.5-6 saat

WAP: 1.1

Titreşim: Var

Diğerözellikler: Döviz kuru

hesaplama, Faks/data.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800.

Genel dağıtıcı:

Genua: 0212-287 17 17

 

PANASONİC
Marka ve model: GD93

Ağırlık: 90 gr

Ebat: 120x45x17 mm

Beklemesüresi: -

Konuşmasüresi: -

WAP: Var

Titreşim:-

Diğer özellikler: Elektronik

posta ile haberleşme, güncel

haber, hava durumuve spor gündemi

takibi, kolay metin yazımı, sesli komut,

kaydedilebilir zil sesi, telefon arkasındaki

ışıklı uyarı.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900.

Genel dağıtıcı: Tekofaks-Panasonic

(0212-210 67 91)
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ALCA TEL

Marka ve model: One

Touch Wiew

Ağırlık: 150 gr

Ebat: 130x50x24 mm

Bekleme süresi: 70 saat

Konuşmasüresi: 3 saat

WAP: 1.1

Titreşim: -

Diğerözellikler: alkaline

battery back-up

(AAA), yüksek ses

kalitesi, EFR, SIM Application toolkit

Class 2, euro/döviz hesaplamaları

Fiyat: -

GSMfrekansı: 900.

Geneldağıtıcı:

Alcatel: 0212-284 43 43

KVK: 0216-410 85 00

 

ERİCSSON
Marka ve model: R320s

Ağırlık: 95 gr

Ebat: 130x51x15 mm

Beklemesüresi: 32-50

saat

Konuşmasüresi: 1.5-3.35

saat

WAP: Var

Titreşim: -

Diğerözellikler: Hareket

halinde iken sürekli iletişimde kalmayı

sağlayan ileri seviyede bir donanım,

yüksek performans, faks, e-posta, dosya

gönderme ve alma.

Fiyat: -

GSM frekansı: 9000/1800

Geneldağıtıcı:

Ericsson: 0212286 06 06

KVK: 0216410 85 00

Genua: 0212-287 17 17

 

Marka ve model: R380

Ağırlık: 160 gr

Ebat: 130x50x26 mm

Beklemesüresi: 40-60 saat

Konuşmasüresi: 2-5 saat

WAP: Var

Titreşim: -

Diğer özellikler: Tam grafik,
ışıklandırmalı dokunmatik

ekran.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800

Genel dağıtıcı:

Ericsson: 0212286 06 06 KVK:

0216410 85 00

Genua: 0212287 17 17

 

MOTOROLA
nn Marka ve model: Timeport

P7389

Ağırlık: 108 gr

Ebat: 130x46x23 mm

Bekleme süresi: 40-150 saat

Konuşmasüresi: 2-3.5 saat

WAP: Var

Titreşim: -

=——— Diğer ezellik ler:Ug bant,

— Dosya —

WAP Özellikli Cep Telefonu Modelleri
faks, e-posta, dosta göndermeve alma,

EFR Codecözelliği yüksek konuşma

standardı.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800/1900

Genel dağıtıcı:

Motorola: 0212-274 66 49

Nitel: 0212-448 71 53

Marka ve model: Walkabout T2288

Ağırlık: 140 gr

Ebat: 130x47x27 mm

Bekleme süresi: 100-135

saat

Konuşmasüresi: 2.5-3.5

saat

WAP: Var

Titreşim:-

Diğer özellikler: Alkaline

battery back-up (AAA).

telesekretertuşu.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800/1900

Genel dağıtıcı:

Motorola: 0212-274 66 49

Nitel: 0212-448 71 53

 

NOKİA

Marka ve model: 7110

Ağırlık: 141 gr

Ebat: 125x53x24 mm

Beklemesüresi: 55-260

saat

Konuşmasüresi: 2.54.5

saat

WAP: Var

Titreşim: Var

Diğer özellikler: GSM veriiletimi,

yerleşik veri kapasitesi, 14.400bpsile

uyumlu, faks, e-posta, dosya gönderme

ve alma, otomatik hata düzeltimi

ve veri iletimi, yerleşik kızılötesi (ırDA)

bağlantı.

Fiyat: -

GSMfrekansı: 900/1800,çift bantlı

şebekeleriyle uyumlu.

Genel dağıtıcı:

Başarı Elektronik:

0216-416 01 50

KVK: 0216-410 85 00

 

Marka ve model: 6210

Ağırlık: 114 gr

Ebat: Kalınlığı 18 mm

Beklemesüresi: 55-260

saat

Konuşmasüresi: 2.54.5

saat

WAP: Var

Titreşim: -

Diğerözellikler: WAP

server 1.0 aracılığı ile bilgi işlembölümüne

entegre olarak intranet, e-posta,

veritabanları gibi kritik şirket bilgilerine

erişim imkanı.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800.

Geneldağıtıcı:

Başarı Elektronik: 0216416 01 50

KVK: 0216410 85 00

 
Marka ve model: 6250

Ağırlık: 167 gr
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Internet cebinizde

FULYA KUTSAL

Ericsson

AP (Kablosuz Uygula-

Protokolü), mobil

aygıtlar üzerinden İnter-

ma

net'e erişim sağlayan ve

yeni geliştirilen kablosuz iletişim standardı.

Kablolara bağlı kalmadanınternet'in

gücünü yanınızda hissetmenizi

sağlayan WAP, bu sisteme uyumlu cep

telefonu ve el bilgisayarlarıyla çalışıyor.

WAPteknolojisi ile, nerede olursanız

olun herhangi bir bilgisayara bağlanmadan

ve kablo kullanmadanınternet'e

cep telefonunuzdanerişebiliyorsunuz.

WAP günlük hayatı daha eğlenceli

ve pratik bir hale getirirken alışveriş,

bankacılık, şans oyunları, bilgi

hizmetleri, eğlence gibi birçok servise

cep telefonunuzdan rahatlıkla ulaşabilmenize

olanak tanıyor. WAP sayesinde

artık alışverişinizi yolda, arabada

yapabilecek, bankanızı cebinizde

taşıyacaksınız. Hava durumunuceptelefonundan

okuyacak ve borsa işlemlerini

cep telefonunuzdan yapabile-

Ebat:-

Beklemesüresi: 55-260

saat

Konuşmasüresi: 2.54.5

saat

WAP: Var

Titreşim: -

Diğer özellikler: Şoku

abzorbe etme

Fiyat: -

GSMfrekansı: 900/1800.

Geneldağıtıcı:

Başarı Elektronik:

0216416 01 50

KVK: 0216-410 85 00

 

SİEMENS
Marka ve model: S35i

Ağırlık: 99 gr

Ebat: 118x46x21 mm

Beklemesüresi: 60-220saat

Konuşmasüresi: 1.5-6 saat

WAP: 1.1

Titreşim: Var

Diğerözellikler: Döviz kuru

hesaplama,faks/data,

sesli arama, infrared.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800.

Geneldağıtıcı:

Genua: 0212287 17 17

 

Marka ve model: C35i

Ağırlık: 110 gr

Ebat: 118x46x21 mm

Beklemesüresi: 50-180saat

Konuşmasüresi: 1.5-5 saat

WAP: 1.1

Titreşim: Var  

çek siniz.

WAP standardı kullanarak tasarla

nan İnternet sayfaları, cep telefonunu

ya da avuç içibilgisayarınızın ekranla

rindan görülebiliyor. Buna bir anlam

da "PCekranları üzerinden Web sayfa

larını görebilmemizi sağlayan ht

İnternet sayfalarının mobil dünyadan

alternatifi” olarak bakabiliriz.

Ericsson, son kullanıcılar için bir d

WAP sitesi oluşturdu. Böylece WA,

teknolojisinin olanak tanıdığı birçe

servis, Türkiye'de hizmete gir mey

başladı. Ericsson WAP sitesinin içeri

inde son dakika haberleri, hava duru

mu, hastane, eczane, taksi, sinema, ge

ce kulübü, maç sonucubilgileri, aci

numaralar gibi bilgi hizmetlerinin ya

nındı; sinemabileti alma, borsave fi

nans hizmetleri, piyango ve WAP üze

inden oyunlar gibi interaktif hizmet

ler de yer alıyor. Ericsson'un WAİ

uyumlu ürünleri ile artık acil durum

larda en yakın eczaneye cep telefonu

tuzdan ulaşabilecek, sinemabiletleri

nizi cep telefonunuzdanalabilecek vi

şehirdeki en popüler restoranların nu

mara larınacep telefonunuzdan anını.

ulaşabileceksiniz. m

Diğerözellikler: Döviz kuru hesaplama,

Faks/data.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800.

Genel dağıtıcı:

Genua: 0212-287 17 17

Marka ve model: M35i

Ağırlık: 125 gr

Ebat: 118x47x22 mm

Bekleme süresi: 50-180 saat

Konuşmasüresi: 1.5-6 saat

WAP: 1.1

Titreşim: Var

Diğerözellikler: Döviz kuru

hesaplama, Faks/data.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900/1800.

Genel dağıtıcı:

Genua: 0212-287 17 17

 

PANASONİC
Marka ve model: GD93

Ağırlık: 90 gr

Ebat: 120x45x17 mm

Beklemesüresi: -

Konuşmasüresi: -

WAP: Var

Titreşim:-

Diğer özellikler: Elektronik

posta ile haberleşme, güncel

haber, hava durumuve spor gündemi

takibi, kolay metin yazımı, sesli komut,

kaydedilebilir zil sesi, telefon arkasındaki

ışıklı uyarı.

Fiyat: -

GSM frekansı: 900.

Genel dağıtıcı: Tekofaks-Panasonic

(0212-210 67 91)
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WAP hizmetlerinde düzenlemeye gidilmesi gerekiyor
EMİN AKATA
Başarı Telecom

AP ya da açık

adıyla "Wireless

Application

Protocol” (kablosuz

Uygulama Protokolü),

son zamanlarda giderek sıkça

işittiğimiz bir sözcük. Ne olduğunu

ve ne gibi gelişmeleri

adreslemek bulunduğunu

açıklamaya çalışmadan önce,

nereden ve niçin ortaya çıktığına

kısaca değinmekte yarar

görüyorum. Ben 68 kuşağından

sayılırım. O zamanlar sosyal,

ekonomik,siyasal, ne olsa

altında CİA parmağı bulundu-

gu ileri sürülürdü. Ben de şimdi,

İletişim-Bilişim teknolojilerinde

ve bu teknolojilerin

toplum yaşamına yansıyan yüzünde

ne yenilik olsa, bu yenilikleri

"Yakınsama" (convergence)

olgusuna bağlıyorum.

İşte, WAP da bunlardan biri.

Ses-Veri yakınsamasının, servislerdeki

yakınsamanın çok

çarpıcı ve yeni bir ürünü. Cep

telefonlarının, konuşma amaç-

li kullanım dışında, bireysel

bir iletişim terminali, bir internet

terminali olma yolundaki

gelişim sürecinin bir dönemeç

taşı. Kısacası WAP, cep telefonlarını

birer küçük İnternet

gezginci sine döndürmeyi

amaçlayan yeni bir protokolün

adı.

WAPIn

kavram, günümüzün Webpro-

arkasındaki temel

rasyonellerinin geliştirmekte

oldukları servisleri, PC ekranı

yerine, küçücük cep telefonu

ekranına uyarlamalarını sağlamak

amacıyla İnternet'in bilinen

kavramve protokollerinin

yeniden kullanımı. 1997 başlarında,

bir Amerikan ağ operatörü

olan Omnipoint'in mobil

bilgi servisleri ile ilgili olarak

açtığı ihaleye çözüm hazırlamak

üzere bir arayagelen motorola,

Nokia, Ericsson ve unwired

Planet (bir Amerikan

yazılım firması, yeni adı phone.com)

tarafından oluşturulan

WAP FORUMtarafından geliştirilmeye

başlandı. WAP

standartları da bu forumtarafından

belirleniyor. Bugün

WAP FORUMun 220 kadar

üyesi var.

WAP mimarisinin de bilgisayar

ağ yapılarına benzeyen

çok katmanlı bir yapısı var. Bu

katmanları yukarıdan aşağıya

doğrusıralarsak:

1. Kablosuz Uygulama çevresi

(Wireless Application environment

— WAE)

2. Kablosuz Oturum protokolü

(Wireless Session protocol

— WSP)

3. Kablosuz İşlem Protokolü
(Wireless Transaction Protocol

— WTP)

4. Kablosuz Taşıma katmanı

Güvenliği (Wireless Trans-

WTLS)

5. Kablosuz Datagram protokolü

(Wireless

Protocol — WDP)

6. Taşıyıcı Yapılar (Bearers,

e.g. data, SMS, USSD)

Üst olan WAE'de

bir web yazılımcısına yabancı

olmayan araçlar var. Telefon

kullanıcı arayüzü de diyebileceğimiz

bu katmanda, XML

sınıfından HTML benzeri

WML (Wireless Markup Lan-

port Layer Security

Datagram

katman

guane) ve Java benzeri

WMLScript temel öğeler.

WAP uyumlu telefonda bir

Mikrogezginci (Microbrow-
ser) işlev görüyor. Telefon kullanıcısı,

telefon üzerindeki bir

tür mouse aracılığı ile bu gezginciyi

kullanarak herhangibir

istemde bulunduğunda, bu istem

WAP donanım yapısının

temel ögelerinden biri olan

WAP Gateway'e yönlendiriliyor.

WAP Gatewaybu istemin

gereğini bir İnternet sunucusu

aracılığı ile WMLile hazırlanmış

bir WAP sayfasına erişerek

ya da bir standart HTML

sayfasını süzüp WML/e dönüştürerek

yerine getirebiliyor.

Süzme işlemi şimdilik yalnızca
metin tabanlı içeriklerde

kullanışlı olabiliyor. Veri aktarımlarında

kullanılan protokol-

lar da bilinen proto kollarıntürevleri.

Örneğin, HTTP yerine
HDTP Handheld Device

Transport Protocol) kullan ılı-

İletişimde farklı boyutlar
SELDA SUSAL/Telsim

ilginin, kültürün,

düşüncenin ve inanışların

dünya üzerindeki

paylaşımı,

evrensel değerlerin oluşumuna

ve küresel ideallerin şekillenmesine

katkı sağlıyor.

Dünyayı fiziksel olarak küçültürken,

insanoğlunun ufkunu

genişleten baş döndürücü

iletişim trafiği, her ölçekte

sosyal gelişmenin dinamiğini

oluşturuyor. Dünyanın herhangi

bir yerinde meydana

gelen olay, dakikalarla ölçülebilen

bir zamandilimi içerisinde

tüm dünyanın ortak ilgisi

haline gelebiliyor.

GSM teknolojisi, 1990'lı

yılların başından itibaren türkiye'de

de sosyal yaşam üzerinde

etkilerini hissettiriyor.

Mobil iletişimin sağladığı dayanılmaz

özgürlük duygusu

kısa sayılabilecek bir süre içerisinde

milyonlarca kişiyi kullanıcısı

haline getirdi ve iş ya-

pis tarzımızın dışında günlük

yaşantımızı da değiştirdi.

Mevcut koşullarda dünyadaki

toplam GSM trafiğinin

dağılımı yüzde 80 konuşma

ve yüzde 20 veri olarak verilirken,

yapılan projeksiyonlar

bu dağılımın 2003 yılında

yüzde 50 konuşma ve yüzde

S0 veri olacağı yönünde. daha

hızlı veri transferi sayesinde

mobil telefonlara yakın zamanda

görselliğin de gir ece-

GSM''n hayatımızın başka

kesimlerine de yeni ufuklar

açacağına kesin gözüyle bakabiliriz.

Neler yapacağız?
Yeni teknolojik platformların

ve yeni nesil cihazların

sağlayacağı avantajlar ile televizyonunuz,

bilgisayarınız,

uzaktan kumandanız, araba

anahtarınız, kredi/banka kartınız

adeta bir yerde toplanacak.

Kısa bir gelecekte bugün
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yor. Sunucudan alınan içerik

telefondaki kullanıcıya, kulla-

ilan mobil ağ operatörünün

sağlayabildiği veri taşıyıcı yapılardan

biri ile aktarılıyor.

WAP uygulamalarının mimari

yapısı içinde, Web sunucusunun

yerini de doğal olarak bir

WAPsunucusualıyor.

WAP uygulamaları için mobil

ağlarda kullanılan veri taşıyıcı

yapılar mobil İnternet uygulamaları

için günümüzde oldukça

yavaş kalıyor. Öte yandan

"İnteroperability” sorunları

da henüz tam olarak çözülmüş

değil. Hız sorunu, 2000

yılı başlayarak

yaygınlaşması beklenen ve günümüzde

kullanılan CSD (circuit

Switched Data) modelinin

yerini alacak olan GPRS (general

Packet Radio Service) ile

radikal bir çözüme kavuşacak.

GPRS'de üst hız limiti 171.2

Kilobit/saniye olacak. Bu hız

günümüzsabit veri iletişim şe-

ülkelerindekinin 3, GSM şebekelerindeki

CSD'nin ise 10

katı. GPRS de çevirmeli modem

de yok ve kullanıcılar

bağlanmak için zaman kaybetmeyecekler.

Dataguest tahminlerine göre

2003 yılında son kullanıcıya

yönelik e-ticaret işlemlerinin

(Amerika dışında) yüzde 40'ı

mobil terminallerden yapılacak.

Yine Dataguest, WAP 1.1

sürümünü, mobil telefon en-

sonlarından

kullandığımız mobil telefonumuzla

neler yapabileceğimizi

birlikte görelim:

e Mobil telefonlarımız üzerinden

sinema filmleri veya

spor karşılaşmaları seyredebileceğiz,

e Mobil ticaret uygulamalarından

yararlanacağız,

e Mobil video konferans

yapabileceğiz,

e Son soundtrack lar

download edebileceğiz,

© İnteraktif alışveriş yapacağız,

e Mobil cihazlarımızla istersek

interaktif oyun oynayarak

keyifli vakit geçi rece-

giz,

e Ekranımızda göreceğimiz

sinema ve tiyatro yerleşim

planından yer rezervasyonu

yapabileceğiz,

e Cep telefonumuzaracılığı

ile belki evimizdeki termostatı

ayarlayacak, belki buzdolabımızda

nelerin eksik olduğunu

kontrol edeceğiz. Belki de

endüstrisininMS-DOS 1.0'1 ola

rak ekliyor

“WAP'ın günümüz mobil In

görüyor ve

ter netservislerine koyduğuya

pi taşları, 10 yıl içinde embry

tonik bir oluşumolarak değer

len dirilipanımsanacak".

Türkiye'deki durumagelin

ce, mevcut iki GSM operatörü

nün, WAPservis sağlayıcıları

na açık ne belirginbir politika

ları, ne de özel ve özendi ric

olması beklenen bir fiyat tari

fel eri var. Her iki operatör de

eski alışkanlıklar çerçevesin

de, öncelikle kendi WAPsite

lerini oluşturma ve içeriklen

dirge çabası içinde. Oysa bı

türden yeni servislerin, özen

dirici eşit koşullar altındadış;

açılım ile gelişebileceğini kav

ramak gerekiyor. Öte yan dar

isin bir de "Regulatory Body

konumunda olan Tiirk Teleks

komünikasyonKurumu boyutu

var. Kurumun bu türden yen

teknolojileri ve servisleri hen

regale etmesi, hem de onlar:

ivme kazandırması gerekiyor

Ancak Kurum henüz yapılan

ma aşamasında ve ne yapa cağ

da henüz bilinemiyor. Görü

nen o ki, yine biraz vakit kay

gedeceğiz. Ama ben gel ecel

açısından iyimserim. Akar su

lara set çekmenin, yalnızca su

yun yolunu değiştireceğini

varış noktasının değiştirileme

yeleğini öğrendiğimize inanı

yorum. m

evin ışıklarını ve arabamız

cep telefonumuz aracılığı il

açıp kapatacağız.

Ve işin en güzel yönü bütün

bunları dünyanın her yerin der

yapabileceğiz. Telsim olarak

dünyadaki gelişim trendlerin

çok yakından takip ediyor vi

"Yapacaklarımız hayallerimiz

le sınırlı” diyoruz. Bizim ici

önemli olan yeniliklerin düny:

ile eşzamanlı olarak şebeke

mizde uygulanması ve yen

servislerin abonelerin hizmeti

ne sunulması.

Yukarıda saydığımız örnek

ler hayatımızın ne yönde de

şişeceğini ve GSM iletişimi
nin farklı boyutlarını çok açıl

olarak gösteriyor. Bunar

birkaç yıl önce sadece mobi

olarak konuşmak ve her ar

ulaşılabilir olmak anlamın:

gelen GSM iletişimi bun dar

sadece birkaç yıl sonra haya

tim iziçok daha kolay yaşana

bilir ve kontrol edebilir halk

getirecek. MW
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WAP hizmetlerinde düzenlemeye gidilmesi gerekiyor
EMİN AKATA
Başarı Telecom

AP ya da açık

adıyla "Wireless

Application

Protocol” (kablosuz

Uygulama Protokolü),

son zamanlarda giderek sıkça

işittiğimiz bir sözcük. Ne olduğunu

ve ne gibi gelişmeleri

adreslemek bulunduğunu

açıklamaya çalışmadan önce,

nereden ve niçin ortaya çıktığına

kısaca değinmekte yarar

görüyorum. Ben 68 kuşağından

sayılırım. O zamanlar sosyal,

ekonomik,siyasal, ne olsa

altında CİA parmağı bulundu-

gu ileri sürülürdü. Ben de şimdi,

İletişim-Bilişim teknolojilerinde

ve bu teknolojilerin

toplum yaşamına yansıyan yüzünde

ne yenilik olsa, bu yenilikleri

"Yakınsama" (convergence)

olgusuna bağlıyorum.

İşte, WAP da bunlardan biri.

Ses-Veri yakınsamasının, servislerdeki

yakınsamanın çok

çarpıcı ve yeni bir ürünü. Cep

telefonlarının, konuşma amaç-

li kullanım dışında, bireysel

bir iletişim terminali, bir internet

terminali olma yolundaki

gelişim sürecinin bir dönemeç

taşı. Kısacası WAP, cep telefonlarını

birer küçük İnternet

gezginci sine döndürmeyi

amaçlayan yeni bir protokolün

adı.

WAPIn

kavram, günümüzün Webpro-

arkasındaki temel

rasyonellerinin geliştirmekte

oldukları servisleri, PC ekranı

yerine, küçücük cep telefonu

ekranına uyarlamalarını sağlamak

amacıyla İnternet'in bilinen

kavramve protokollerinin

yeniden kullanımı. 1997 başlarında,

bir Amerikan ağ operatörü

olan Omnipoint'in mobil

bilgi servisleri ile ilgili olarak

açtığı ihaleye çözüm hazırlamak

üzere bir arayagelen motorola,

Nokia, Ericsson ve unwired

Planet (bir Amerikan

yazılım firması, yeni adı phone.com)

tarafından oluşturulan

WAP FORUMtarafından geliştirilmeye

başlandı. WAP

standartları da bu forumtarafından

belirleniyor. Bugün

WAP FORUMun 220 kadar

üyesi var.

WAP mimarisinin de bilgisayar

ağ yapılarına benzeyen

çok katmanlı bir yapısı var. Bu

katmanları yukarıdan aşağıya

doğrusıralarsak:

1. Kablosuz Uygulama çevresi

(Wireless Application environment

— WAE)

2. Kablosuz Oturum protokolü

(Wireless Session protocol

— WSP)

3. Kablosuz İşlem Protokolü
(Wireless Transaction Protocol

— WTP)

4. Kablosuz Taşıma katmanı

Güvenliği (Wireless Trans-

WTLS)

5. Kablosuz Datagram protokolü

(Wireless

Protocol — WDP)

6. Taşıyıcı Yapılar (Bearers,

e.g. data, SMS, USSD)

Üst olan WAE'de

bir web yazılımcısına yabancı

olmayan araçlar var. Telefon

kullanıcı arayüzü de diyebileceğimiz

bu katmanda, XML

sınıfından HTML benzeri

WML (Wireless Markup Lan-

port Layer Security

Datagram

katman

guane) ve Java benzeri

WMLScript temel öğeler.

WAP uyumlu telefonda bir

Mikrogezginci (Microbrow-
ser) işlev görüyor. Telefon kullanıcısı,

telefon üzerindeki bir

tür mouse aracılığı ile bu gezginciyi

kullanarak herhangibir

istemde bulunduğunda, bu istem

WAP donanım yapısının

temel ögelerinden biri olan

WAP Gateway'e yönlendiriliyor.

WAP Gatewaybu istemin

gereğini bir İnternet sunucusu

aracılığı ile WMLile hazırlanmış

bir WAP sayfasına erişerek

ya da bir standart HTML

sayfasını süzüp WML/e dönüştürerek

yerine getirebiliyor.

Süzme işlemi şimdilik yalnızca
metin tabanlı içeriklerde

kullanışlı olabiliyor. Veri aktarımlarında

kullanılan protokol-

lar da bilinen proto kollarıntürevleri.

Örneğin, HTTP yerine
HDTP Handheld Device

Transport Protocol) kullan ılı-

İletişimde farklı boyutlar
SELDA SUSAL/Telsim

ilginin, kültürün,

düşüncenin ve inanışların

dünya üzerindeki

paylaşımı,

evrensel değerlerin oluşumuna

ve küresel ideallerin şekillenmesine

katkı sağlıyor.

Dünyayı fiziksel olarak küçültürken,

insanoğlunun ufkunu

genişleten baş döndürücü

iletişim trafiği, her ölçekte

sosyal gelişmenin dinamiğini

oluşturuyor. Dünyanın herhangi

bir yerinde meydana

gelen olay, dakikalarla ölçülebilen

bir zamandilimi içerisinde

tüm dünyanın ortak ilgisi

haline gelebiliyor.

GSM teknolojisi, 1990'lı

yılların başından itibaren türkiye'de

de sosyal yaşam üzerinde

etkilerini hissettiriyor.

Mobil iletişimin sağladığı dayanılmaz

özgürlük duygusu

kısa sayılabilecek bir süre içerisinde

milyonlarca kişiyi kullanıcısı

haline getirdi ve iş ya-

pis tarzımızın dışında günlük

yaşantımızı da değiştirdi.

Mevcut koşullarda dünyadaki

toplam GSM trafiğinin

dağılımı yüzde 80 konuşma

ve yüzde 20 veri olarak verilirken,

yapılan projeksiyonlar

bu dağılımın 2003 yılında

yüzde 50 konuşma ve yüzde

S0 veri olacağı yönünde. daha

hızlı veri transferi sayesinde

mobil telefonlara yakın zamanda

görselliğin de gir ece-

GSM''n hayatımızın başka

kesimlerine de yeni ufuklar

açacağına kesin gözüyle bakabiliriz.

Neler yapacağız?
Yeni teknolojik platformların

ve yeni nesil cihazların

sağlayacağı avantajlar ile televizyonunuz,

bilgisayarınız,

uzaktan kumandanız, araba

anahtarınız, kredi/banka kartınız

adeta bir yerde toplanacak.

Kısa bir gelecekte bugün
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yor. Sunucudan alınan içerik

telefondaki kullanıcıya, kulla-

ilan mobil ağ operatörünün

sağlayabildiği veri taşıyıcı yapılardan

biri ile aktarılıyor.

WAP uygulamalarının mimari

yapısı içinde, Web sunucusunun

yerini de doğal olarak bir

WAPsunucusualıyor.

WAP uygulamaları için mobil

ağlarda kullanılan veri taşıyıcı

yapılar mobil İnternet uygulamaları

için günümüzde oldukça

yavaş kalıyor. Öte yandan

"İnteroperability” sorunları

da henüz tam olarak çözülmüş

değil. Hız sorunu, 2000

yılı başlayarak

yaygınlaşması beklenen ve günümüzde

kullanılan CSD (circuit

Switched Data) modelinin

yerini alacak olan GPRS (general

Packet Radio Service) ile

radikal bir çözüme kavuşacak.

GPRS'de üst hız limiti 171.2

Kilobit/saniye olacak. Bu hız

günümüzsabit veri iletişim şe-

ülkelerindekinin 3, GSM şebekelerindeki

CSD'nin ise 10

katı. GPRS de çevirmeli modem

de yok ve kullanıcılar

bağlanmak için zaman kaybetmeyecekler.

Dataguest tahminlerine göre

2003 yılında son kullanıcıya

yönelik e-ticaret işlemlerinin

(Amerika dışında) yüzde 40'ı

mobil terminallerden yapılacak.

Yine Dataguest, WAP 1.1

sürümünü, mobil telefon en-

sonlarından

kullandığımız mobil telefonumuzla

neler yapabileceğimizi

birlikte görelim:

e Mobil telefonlarımız üzerinden

sinema filmleri veya

spor karşılaşmaları seyredebileceğiz,

e Mobil ticaret uygulamalarından

yararlanacağız,

e Mobil video konferans

yapabileceğiz,

e Son soundtrack lar

download edebileceğiz,

© İnteraktif alışveriş yapacağız,

e Mobil cihazlarımızla istersek

interaktif oyun oynayarak

keyifli vakit geçi rece-

giz,

e Ekranımızda göreceğimiz

sinema ve tiyatro yerleşim

planından yer rezervasyonu

yapabileceğiz,

e Cep telefonumuzaracılığı

ile belki evimizdeki termostatı

ayarlayacak, belki buzdolabımızda

nelerin eksik olduğunu

kontrol edeceğiz. Belki de

endüstrisininMS-DOS 1.0'1 ola

rak ekliyor

“WAP'ın günümüz mobil In

görüyor ve

ter netservislerine koyduğuya

pi taşları, 10 yıl içinde embry

tonik bir oluşumolarak değer

len dirilipanımsanacak".

Türkiye'deki durumagelin

ce, mevcut iki GSM operatörü

nün, WAPservis sağlayıcıları

na açık ne belirginbir politika

ları, ne de özel ve özendi ric

olması beklenen bir fiyat tari

fel eri var. Her iki operatör de

eski alışkanlıklar çerçevesin

de, öncelikle kendi WAPsite

lerini oluşturma ve içeriklen

dirge çabası içinde. Oysa bı

türden yeni servislerin, özen

dirici eşit koşullar altındadış;

açılım ile gelişebileceğini kav

ramak gerekiyor. Öte yan dar

isin bir de "Regulatory Body

konumunda olan Tiirk Teleks

komünikasyonKurumu boyutu

var. Kurumun bu türden yen

teknolojileri ve servisleri hen

regale etmesi, hem de onlar:

ivme kazandırması gerekiyor

Ancak Kurum henüz yapılan

ma aşamasında ve ne yapa cağ

da henüz bilinemiyor. Görü

nen o ki, yine biraz vakit kay

gedeceğiz. Ama ben gel ecel

açısından iyimserim. Akar su

lara set çekmenin, yalnızca su

yun yolunu değiştireceğini

varış noktasının değiştirileme

yeleğini öğrendiğimize inanı

yorum. m

evin ışıklarını ve arabamız

cep telefonumuz aracılığı il

açıp kapatacağız.

Ve işin en güzel yönü bütün

bunları dünyanın her yerin der

yapabileceğiz. Telsim olarak

dünyadaki gelişim trendlerin

çok yakından takip ediyor vi

"Yapacaklarımız hayallerimiz

le sınırlı” diyoruz. Bizim ici

önemli olan yeniliklerin düny:

ile eşzamanlı olarak şebeke

mizde uygulanması ve yen

servislerin abonelerin hizmeti

ne sunulması.

Yukarıda saydığımız örnek

ler hayatımızın ne yönde de

şişeceğini ve GSM iletişimi
nin farklı boyutlarını çok açıl

olarak gösteriyor. Bunar

birkaç yıl önce sadece mobi

olarak konuşmak ve her ar

ulaşılabilir olmak anlamın:

gelen GSM iletişimi bun dar

sadece birkaç yıl sonra haya

tim iziçok daha kolay yaşana

bilir ve kontrol edebilir halk

getirecek. MW



    

 

Siz Internet'in nasıl olmasını istiyorsunuz?

teres, YALAlue yetişebilecek bir ŞEYBE

Michael Johnson, Olimpiyat Altın Madalyası Sahibi

Yetişmek mi?.. Michael, biz yeni, yüksek performanslı Optik Internet'i kuruyoruz.

O seni sanki olduğun yerde duru yormuşsungibi gösterecek, çünkü yeni Internet her

zamankinden daha süratli ve güvenilir. Internet trafiğini, sesi ve veriyi tek bir fiber

kablo üzerinden, saniyede 1.6 trilyon bit süratle taşıyan Opt era”ürün ailesi

ise, sektörde hız ve kapasite bakımından önde gidiyor. Şimdi de bu aileye, Opt erapaket

çözümlerini ekliyoruz. Böylece, servis sağlayıcılara, her türlü trafiği tek bir ağ üzerinden

ekonomik olarak gerçekleştirme olanağı sunan optik ve paket adların gerçek bir

birleşimini elde ediyor ve ek gelir sağlayan hizmetler yaratıyoruz. NORTEL

Gelin, hayal ettiğiniz İnternet'i birlikte kuralım. www.neta.com.tr NEN A WORKS

How the world shares ideas.

Nortel Networks, Opt era, Nortel Networks logosu, Globemark, “How the world shares ideas.” ve

What do you want the Internet to be?” tescillidir. © 2000 Nortel Networks. Tumhaklan şakadır

Neta bir Nortel Networks iştirakidir. / Neta is a subsidiary of Nortel Networks
-
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ir GSM hikayesi...
urkiye de GSMin

tarihi çok eski değil.

Turkcell ve  Tel-

sım in 500 milyon

dolarlık lisans ücretini ödeyip

bugün Türkiye'nin en değerli

şirketleri haline gelmeleri ve

bütün sermaye devlerinin gözlerinin

bu piyasaya çevrilmesi

de öyle. 500 milyondolaryatırım

yapan Türkcell iki yılda 25

milyar dolarlık bir dev haline

geldi. Bütün büyük yatırımcılar

artık GSMden bir şekilde

bir. pay

çünkü telekomünikasyon sektörünün

2000'li yıllara damga-

kapmaya çalışıyor.

sını vuracağı şimdiden çok

açık. Kimlerin bu pastadan ne

kadar pay alacağı, kimlerin bu

dalgayla yükseleceği belli de-

dil ama bu alanda dört ismin

popülerliğini koruyacağı çok

belli. Turkcell, Telsim, İş bankası-İtalya

Telecom ve Türk

Telecom'un, GSMpastasını

büyüterek bu pastayla birlikte

büyümekiçin 2000yılındakıran

kırana savaş verecekleri

kesin.

Necdet Menzir'le başlayan

GSMrüyası, Menzir'e pahalıya

mal oldu. telekomünikasyon

ve İnternet alanında oldukça

agresif hed etleriolan ve

Internet Üst Kurulu'nunda kurucusu

olan Menzir aleyhine,

Turkcell

hakkında soruşturmaaçıldı ve

Menzir, bü

kürsüsünde kendini savunmak

kaldı. Bu durum

Menzir'den sonra gelen seçim

ve Telsim lisansları

konuda mecliste

durumunda

dönemi bakanlarını oldukça

korkuttu: Enis Öksüz gelene

kadar hiçbir bakan ikinci bir

GSMihalesine girmeye cesaret

edemedi. Türkcell ve Tel-

sım e yarayan bu durum8 milyon

cep telefonu abonesini bu

iki şirketin paylaşmasına yol

açtı.

Bakan Enis Öksüz, göreve

geldikten sonra GSM çalışmalarını

ele aldı, piyasanın gelişmesine

göre 141 modeli yerine

241

olacağı görüşünü

modelinin daha uygun

savundu ve

bu görüşü destek gördü. İkisi

sermaye şirketlerine, biri de

Türk Telecom'a verilmek üzere

üç adet GSM 1800 lisansı

için çalışmalar başlatıldı. lisans

bedeli hakkındaki tahminler

çeşitliydi: Ulaştırma

Bakanlığı ilk GSM 1800 lisansında

taban fiyatı 649 milyon

dolar olarak belirleyip en yüksek

fiyatı veren konsorsiyuma

ihaleyi vereceğini belirtince fiyat

tahminleri 1,5 milyar civarında

dolaşmayabaşladı. şartnamede

buişte tecrübeli olan

yabancı ortak şartı aranınca

uzun zamandır Türkiye telekomünikasyon

pazarında gözü

olan yabancı tel ekom operatörleri

de Türk sermaye şirketleri

ile görüşmelere başladılar.

İlk ihalede herkes iki şirketin
yarışacağını ve birinin 1.5 milyar

dolar civarında bir lisans

ücreti ödeyerekilk lisansı alacağını

düşünüyordu. Ancak İş

Bankası-İtalyan Telecom konsorsiyumu,

ihalede bulunan

herkesi şok edenbir fiyat olan

2.525 milyar dolarlık fiyatı verince

sadece ilk ihalenin değil,

ikinci ihalenin de planları bozuldu.

Koç Holding, Sabancı,

Fıba ve Genua konsorsiyumları

yabancı ortaklarını ikna edebilselerdi

büyük ihtimalle ikinci

ihalede taban fiyat olan 2.5

milyar doları vereceklerdi, an-
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çak yabancı ortakların hedefleri

bu kadar agresif değildi ve

beş operatörün hizmet ver ece-

g1 bir. sektörde bü fiyatı çok

gerçekçi bulmadılar. Nitekim

Koç Holding Yeni İş geliştirme
Yöneticisi Ali Kog. bu durumu

şöyle açıkladı: "Yabancı

ortakları ikna edebilseydik,

hepimiz bu parayı verecektik

ama yabancı ortaklar razı olmadılar.

Belki de farkında olmadan

bize iyilik yaptılar.”

Üç kez tekrarlanan ikinci

GSM1800 lisansı, ihaleye hiçbir

şirketin teklif vermemesiyle

birlikte sahibini bulamadı.

Böylece İş Bankası ve telecom

Italia konsorsiyumu 2.5

milyar dolara üç şirketin yari-

saçağı bir pazarda pazarı ikiye

bölmüş oldu. Genua Holding

Yöneticisi Zeynel Abidin erdem

de bu konu hakkında şu

yorumu yaptı: "İş Bankası

doktora tezi konusuolacak bir

ihale süreci sergiledi, kendilerini

kutluyoruz.”

Gözler Türk Telecom'da
GSM 'den umduğunu bulamayan

sermaye şirketlerinin

Türk

kom un yüzde yirmi hisse sinir

gözü şu anda Tele

satışına çevrilmiş durumda

Yüzde yirmilik hisseyi alar

şirket Türk Telecom'unişlete

çeği GSM 1800'de de söz sa

hibi olacağı için şirketler şi

aralar var güçleriyle bu ihaleyi

hazırlanıyorlar.

Türk Telecomise yeni tele

komyasası yürürlüğe gir meder

önce İlsans ücreti ödemeyeme

Sini söylerken, yeni yas aylı

birlikte bir anonimşirket halini

gelerek bu parayı ödemeyi

mecbur kaldı. Şirketin Hazi

ne ye heryıl ödediği 1.5 milpa

dolar tutarındaki para Türk Te

lekem'un lisans ücreti konu

şundaki ümidi oldu. Hazin

Müsteşarlığı bu paranın lisan:

ücreti olarak kabul edilemeye

çeği açıklamasını yapınca orta

lık karıştı ve görüşmelerbaşla

dı. Türk Telecom Genel Mudu

rü İbrahim Alptürk'ün

açıklamasına göre ödeme ko

nus undabir pürüz yok ve Türl

Telecom sözleşme imzalandık

tan sonra var gücüyle çalış aral

İş Bankasıile tatlı bir rekabeti

girmeyi umuyor. Mi

SOİ

Gelecekte VPN kullanımı çok yaygınlaşacak
HALUK AYDINVis

n hızlı büyüyen, daha

önce dünya devi sayılan

şirketleri bir

hamlede yutan, şirketlerin

Internet şirketleri olmaları,

bir çok hizmetin başına

bir "e-" eki alarak sanal diinya-

daki yerini alması, kimimizin

artık banka şubelerini unutmuş

olması, önümüzdeki dünyanın

bambaşka bir dünya olacağının

habercisi. Eksilen malzemeyi

otomatik olarak ınternet'ten

sipariş eden buzdolap-

motorundaki problemi

otomatik olarak üretici firmaya

e-mail ile bildiren arabalar

artık birer senaryo olmaktan

çıktı. Bu durumda İnternet

üzerinden yapılan operasyonlar

konusunda gereken pozisyonu

alamayanşirketlerin yok

olmaya mahkumolacağı tezi-

ları,

ne katılmamakelde değil.

Çevrimini iş yapan şirketlerin

ve müşterilerin, bu potansiyelin

tamamını kullanabilmek

için kendilerini çok daha güvende

hissetmeleri gerekiyor.

Bu çekingenliğin arkasındaise

son derece haklı nedenler var.

Bu güveni sağlamak yolunda

kullanılabilecek en etkin yöntemlerden

biri VPN ler (virtual

Private Network-Sanal Özel

Ağ). VPN'ler genel anlamda,

iki ya da dahafazla bilgisayar

sistemi grubunun, İnternet gibi

genel ağlar üzerinden "güvenli"

bir şekilde, özel yanızca

firmanındahili işleyişi için kurulmuş)

şirket ağına bağlanması

olarak tanımlanıyor. Bu

bağlantının önemli özelliklerinden

biri, aktarılan trafiğin

kriptolu olması. Tek bir bilgisayar

ile bir özel ağ arasında

VPN kurulabileceği gibi (client-to-server),

iki özel ağ arasında

da VPN kurulabiliyor

(server-to-server).

VPN, en yakın noktadan ınternet'e

erişimi sağlamak, bir

şirketin ofisleri arasında kiralık

hatlar kullanmaktan çok

daha ucuz. Üstelik uzaktanerişim

isteyen çalışanlarınız. ya

da müşterileriniz varsa, bu erişimi

sağlayacak uzak erişim

sistemini kurmak, hem işletim

açısından zor, hem de çok pahalı.

Bunun yerine bu insanların

en yakın noktadan çok

ucuz bir fiyata İnternet'e bag-

lan arakşirketin mevcut internet

bağlantısı üzerinden özel

ağa erişmesi çok daha ekonomik.

Bu tür bir bağlantı genellikle

kurumun güvenlik duvarı

üzerinden geçerek yapıldığı

için TCP/IP protokolünü kullanmayan,

ya da değişken TCP

port ları kullanan uygulamalar

için problemler yaşanabiliyor.

VPN ler bu noktada uygun çözümler

sunuyorlar.

Özel bilgilerinizi, herkese

açık bir ortamdan aktarmakistediğinizde

şu konulara dikkat

etmelisiniz. 1) Bilginin içeriğinin

istemediğiniz kişiler tarafından

görülememesi(gizlilik);

2) Bilginin içeriğinin istemedi-

ginir kişiler tarafından değiştirilememesi

(bütünlük); 3) iletişim

kurulan kişinin kimliğinden

emin olunması (kimlik

kontrolü-yetkilendirme); 4.

Özel ağ topoloji sinin meraklı

gözlerden saklanması. Bu isteklerin

cevabı ise kriptolama,

sayısal imzalar, RADİUS vb

erişim kontrol sistemleri ve

Network Address Translation

(NAT) olarak karşımıza çıkıyor.

Bunlar da zaten VPN 'lerin

temel bileşenlerini oluşturuyor.

Geçmişte bir çok üreticinin

kendine has VPN çözümleri

geliştirmiş olmasına rağmen,

değişik üreticiler arasındaki

uyum problemi esnekbir yapının

önündeki en büyük engeli

oluşturuyor. Örneğin Microsoft

ve Ascend'in başını çektiği bir

grup üreticinin önerdiği PPTP

(point-to-point tunneling protocol)

ve Cisco'un geliştirdiği

L2TP(layer 2 tunnelling protocol)

belli bir ölçüde destek bulsa

da kanıtlanmış güvenlik eksiklikleri

yüzünden ağırlıklı

standart haline gelemediler.

IPSec ise geniş kabul gören

bir standartlar ve protokoller

ailesi olarak en güncel VPN

çözümü olarak ilk sırayı almış

görünüyor. Günümüzde kul-

andığımız TCP/IP (IP version

4 — IPv4) protokol, Internet

üzerindeki trafiğin tamamını

taşımasına rağmen, böyle bir

yapı için tasarlanmaması nedeniyle

bir çok güvenlik açığı

içeriyor.

Projelerde elbette sorunlarla

karşılaşılıyor. Özellikle binlerce

kullanıcıyı yönetecek bir

PKI sistemini kurmak karmaşık

ve pahalı bir işlem gerektiriyor.

Üstelik büyük gelişmeler

sağlanmasına rağmen değişik

üreticiler arasındaki uyum

problemi de henüz tam olarak

çözülemedi. VPN bağlantısı

nın karşı ucunda bulunansis

temdeki güvenlik önlemlerini

yeterli olmaması durumunu

karşı karşıyakalınantehlikele

ise gerçekten ürkütücü. Örne
gin evinden İnternet'e bağla

nara VPNaracılığı ile kurum

sal ağa giren bir kullanıcını

bilgisayarında Back Orifice

tarzı bir trula atı varsa, kot

niyetli bir kişi bu bağlantıda

yararlanarak tüm güvenlik ön

lem lerini atlatabilir. Türkiz

gibi ülkelere uygulanan ihraca

kısıtlamaları ise en güçlü krip

to algoritmalarının kullanılma

sını engellediği için VPN 'i

tüm avantajlarından yarar lanı

lamı yor.

Gelecekte VPN ve İnterne

kullanımı çok daha yaygınla

saçak. Karmaşık VPN uygula

mal arınınyükünden kurtulma

isteyen kullanıcılar, bu iş

ISS'lere devredecek. ISS'le

için ise bu rekabetçi ört amd

farklılaşan servisleri ile ek bi

kazanç olanağı doğacak

ISS'ler VPN'ler üzerinden sa

dece güvenlik değil, band ge

şişliği garantisi isteyen uygu

lamalar için OoS hizmeti d

sağlayacaklar. m

22
 — Dosya ——

ir GSM hikayesi...
urkiye de GSMin

tarihi çok eski değil.

Turkcell ve  Tel-

sım in 500 milyon

dolarlık lisans ücretini ödeyip

bugün Türkiye'nin en değerli

şirketleri haline gelmeleri ve

bütün sermaye devlerinin gözlerinin

bu piyasaya çevrilmesi

de öyle. 500 milyondolaryatırım

yapan Türkcell iki yılda 25

milyar dolarlık bir dev haline

geldi. Bütün büyük yatırımcılar

artık GSMden bir şekilde

bir. pay

çünkü telekomünikasyon sektörünün

2000'li yıllara damga-

kapmaya çalışıyor.

sını vuracağı şimdiden çok

açık. Kimlerin bu pastadan ne

kadar pay alacağı, kimlerin bu

dalgayla yükseleceği belli de-

dil ama bu alanda dört ismin

popülerliğini koruyacağı çok

belli. Turkcell, Telsim, İş bankası-İtalya

Telecom ve Türk

Telecom'un, GSMpastasını

büyüterek bu pastayla birlikte

büyümekiçin 2000yılındakıran

kırana savaş verecekleri

kesin.

Necdet Menzir'le başlayan

GSMrüyası, Menzir'e pahalıya

mal oldu. telekomünikasyon

ve İnternet alanında oldukça

agresif hed etleriolan ve

Internet Üst Kurulu'nunda kurucusu

olan Menzir aleyhine,

Turkcell

hakkında soruşturmaaçıldı ve

Menzir, bü

kürsüsünde kendini savunmak

kaldı. Bu durum

Menzir'den sonra gelen seçim

ve Telsim lisansları

konuda mecliste

durumunda

dönemi bakanlarını oldukça

korkuttu: Enis Öksüz gelene

kadar hiçbir bakan ikinci bir

GSMihalesine girmeye cesaret

edemedi. Türkcell ve Tel-

sım e yarayan bu durum8 milyon

cep telefonu abonesini bu

iki şirketin paylaşmasına yol

açtı.

Bakan Enis Öksüz, göreve

geldikten sonra GSM çalışmalarını

ele aldı, piyasanın gelişmesine

göre 141 modeli yerine

241

olacağı görüşünü

modelinin daha uygun

savundu ve

bu görüşü destek gördü. İkisi

sermaye şirketlerine, biri de

Türk Telecom'a verilmek üzere

üç adet GSM 1800 lisansı

için çalışmalar başlatıldı. lisans

bedeli hakkındaki tahminler

çeşitliydi: Ulaştırma

Bakanlığı ilk GSM 1800 lisansında

taban fiyatı 649 milyon

dolar olarak belirleyip en yüksek

fiyatı veren konsorsiyuma

ihaleyi vereceğini belirtince fiyat

tahminleri 1,5 milyar civarında

dolaşmayabaşladı. şartnamede

buişte tecrübeli olan

yabancı ortak şartı aranınca

uzun zamandır Türkiye telekomünikasyon

pazarında gözü

olan yabancı tel ekom operatörleri

de Türk sermaye şirketleri

ile görüşmelere başladılar.

İlk ihalede herkes iki şirketin
yarışacağını ve birinin 1.5 milyar

dolar civarında bir lisans

ücreti ödeyerekilk lisansı alacağını

düşünüyordu. Ancak İş

Bankası-İtalyan Telecom konsorsiyumu,

ihalede bulunan

herkesi şok edenbir fiyat olan

2.525 milyar dolarlık fiyatı verince

sadece ilk ihalenin değil,

ikinci ihalenin de planları bozuldu.

Koç Holding, Sabancı,

Fıba ve Genua konsorsiyumları

yabancı ortaklarını ikna edebilselerdi

büyük ihtimalle ikinci

ihalede taban fiyat olan 2.5

milyar doları vereceklerdi, an-
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çak yabancı ortakların hedefleri

bu kadar agresif değildi ve

beş operatörün hizmet ver ece-

g1 bir. sektörde bü fiyatı çok

gerçekçi bulmadılar. Nitekim

Koç Holding Yeni İş geliştirme
Yöneticisi Ali Kog. bu durumu

şöyle açıkladı: "Yabancı

ortakları ikna edebilseydik,
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ama yabancı ortaklar razı olmadılar.

Belki de farkında olmadan
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Böylece İş Bankası ve telecom

Italia konsorsiyumu 2.5

milyar dolara üç şirketin yari-

saçağı bir pazarda pazarı ikiye

bölmüş oldu. Genua Holding

Yöneticisi Zeynel Abidin erdem

de bu konu hakkında şu

yorumu yaptı: "İş Bankası

doktora tezi konusuolacak bir

ihale süreci sergiledi, kendilerini

kutluyoruz.”

Gözler Türk Telecom'da
GSM 'den umduğunu bulamayan

sermaye şirketlerinin

Türk

kom un yüzde yirmi hisse sinir

gözü şu anda Tele

satışına çevrilmiş durumda

Yüzde yirmilik hisseyi alar

şirket Türk Telecom'unişlete

çeği GSM 1800'de de söz sa

hibi olacağı için şirketler şi

aralar var güçleriyle bu ihaleyi

hazırlanıyorlar.

Türk Telecomise yeni tele

komyasası yürürlüğe gir meder

önce İlsans ücreti ödemeyeme

Sini söylerken, yeni yas aylı

birlikte bir anonimşirket halini

gelerek bu parayı ödemeyi

mecbur kaldı. Şirketin Hazi

ne ye heryıl ödediği 1.5 milpa

dolar tutarındaki para Türk Te

lekem'un lisans ücreti konu

şundaki ümidi oldu. Hazin

Müsteşarlığı bu paranın lisan:

ücreti olarak kabul edilemeye

çeği açıklamasını yapınca orta

lık karıştı ve görüşmelerbaşla

dı. Türk Telecom Genel Mudu

rü İbrahim Alptürk'ün

açıklamasına göre ödeme ko

nus undabir pürüz yok ve Türl

Telecom sözleşme imzalandık

tan sonra var gücüyle çalış aral

İş Bankasıile tatlı bir rekabeti

girmeyi umuyor. Mi
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n hızlı büyüyen, daha

önce dünya devi sayılan

şirketleri bir

hamlede yutan, şirketlerin

Internet şirketleri olmaları,

bir çok hizmetin başına

bir "e-" eki alarak sanal diinya-

daki yerini alması, kimimizin

artık banka şubelerini unutmuş

olması, önümüzdeki dünyanın

bambaşka bir dünya olacağının

habercisi. Eksilen malzemeyi

otomatik olarak ınternet'ten

sipariş eden buzdolap-

motorundaki problemi

otomatik olarak üretici firmaya

e-mail ile bildiren arabalar

artık birer senaryo olmaktan

çıktı. Bu durumda İnternet

üzerinden yapılan operasyonlar

konusunda gereken pozisyonu

alamayanşirketlerin yok

olmaya mahkumolacağı tezi-

ları,

ne katılmamakelde değil.

Çevrimini iş yapan şirketlerin

ve müşterilerin, bu potansiyelin

tamamını kullanabilmek

için kendilerini çok daha güvende

hissetmeleri gerekiyor.

Bu çekingenliğin arkasındaise

son derece haklı nedenler var.

Bu güveni sağlamak yolunda

kullanılabilecek en etkin yöntemlerden

biri VPN ler (virtual

Private Network-Sanal Özel

Ağ). VPN'ler genel anlamda,

iki ya da dahafazla bilgisayar

sistemi grubunun, İnternet gibi

genel ağlar üzerinden "güvenli"

bir şekilde, özel yanızca

firmanındahili işleyişi için kurulmuş)

şirket ağına bağlanması

olarak tanımlanıyor. Bu

bağlantının önemli özelliklerinden

biri, aktarılan trafiğin

kriptolu olması. Tek bir bilgisayar

ile bir özel ağ arasında

VPN kurulabileceği gibi (client-to-server),

iki özel ağ arasında

da VPN kurulabiliyor

(server-to-server).

VPN, en yakın noktadan ınternet'e

erişimi sağlamak, bir

şirketin ofisleri arasında kiralık

hatlar kullanmaktan çok

daha ucuz. Üstelik uzaktanerişim

isteyen çalışanlarınız. ya

da müşterileriniz varsa, bu erişimi

sağlayacak uzak erişim

sistemini kurmak, hem işletim

açısından zor, hem de çok pahalı.

Bunun yerine bu insanların

en yakın noktadan çok

ucuz bir fiyata İnternet'e bag-

lan arakşirketin mevcut internet

bağlantısı üzerinden özel

ağa erişmesi çok daha ekonomik.

Bu tür bir bağlantı genellikle

kurumun güvenlik duvarı

üzerinden geçerek yapıldığı

için TCP/IP protokolünü kullanmayan,

ya da değişken TCP

port ları kullanan uygulamalar

için problemler yaşanabiliyor.

VPN ler bu noktada uygun çözümler

sunuyorlar.

Özel bilgilerinizi, herkese

açık bir ortamdan aktarmakistediğinizde

şu konulara dikkat

etmelisiniz. 1) Bilginin içeriğinin

istemediğiniz kişiler tarafından

görülememesi(gizlilik);

2) Bilginin içeriğinin istemedi-

ginir kişiler tarafından değiştirilememesi

(bütünlük); 3) iletişim

kurulan kişinin kimliğinden

emin olunması (kimlik

kontrolü-yetkilendirme); 4.

Özel ağ topoloji sinin meraklı

gözlerden saklanması. Bu isteklerin

cevabı ise kriptolama,

sayısal imzalar, RADİUS vb

erişim kontrol sistemleri ve

Network Address Translation

(NAT) olarak karşımıza çıkıyor.

Bunlar da zaten VPN 'lerin

temel bileşenlerini oluşturuyor.

Geçmişte bir çok üreticinin

kendine has VPN çözümleri

geliştirmiş olmasına rağmen,

değişik üreticiler arasındaki

uyum problemi esnekbir yapının

önündeki en büyük engeli

oluşturuyor. Örneğin Microsoft

ve Ascend'in başını çektiği bir

grup üreticinin önerdiği PPTP

(point-to-point tunneling protocol)

ve Cisco'un geliştirdiği

L2TP(layer 2 tunnelling protocol)

belli bir ölçüde destek bulsa

da kanıtlanmış güvenlik eksiklikleri

yüzünden ağırlıklı

standart haline gelemediler.

IPSec ise geniş kabul gören

bir standartlar ve protokoller

ailesi olarak en güncel VPN

çözümü olarak ilk sırayı almış

görünüyor. Günümüzde kul-

andığımız TCP/IP (IP version

4 — IPv4) protokol, Internet

üzerindeki trafiğin tamamını

taşımasına rağmen, böyle bir

yapı için tasarlanmaması nedeniyle

bir çok güvenlik açığı

içeriyor.

Projelerde elbette sorunlarla

karşılaşılıyor. Özellikle binlerce

kullanıcıyı yönetecek bir

PKI sistemini kurmak karmaşık

ve pahalı bir işlem gerektiriyor.

Üstelik büyük gelişmeler

sağlanmasına rağmen değişik

üreticiler arasındaki uyum

problemi de henüz tam olarak

çözülemedi. VPN bağlantısı

nın karşı ucunda bulunansis

temdeki güvenlik önlemlerini

yeterli olmaması durumunu

karşı karşıyakalınantehlikele

ise gerçekten ürkütücü. Örne
gin evinden İnternet'e bağla

nara VPNaracılığı ile kurum

sal ağa giren bir kullanıcını

bilgisayarında Back Orifice

tarzı bir trula atı varsa, kot

niyetli bir kişi bu bağlantıda

yararlanarak tüm güvenlik ön

lem lerini atlatabilir. Türkiz

gibi ülkelere uygulanan ihraca

kısıtlamaları ise en güçlü krip

to algoritmalarının kullanılma

sını engellediği için VPN 'i

tüm avantajlarından yarar lanı

lamı yor.

Gelecekte VPN ve İnterne

kullanımı çok daha yaygınla

saçak. Karmaşık VPN uygula

mal arınınyükünden kurtulma

isteyen kullanıcılar, bu iş

ISS'lere devredecek. ISS'le

için ise bu rekabetçi ört amd

farklılaşan servisleri ile ek bi

kazanç olanağı doğacak

ISS'ler VPN'ler üzerinden sa

dece güvenlik değil, band ge

şişliği garantisi isteyen uygu

lamalar için OoS hizmeti d

sağlayacaklar. m
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3. nesil
ÜLKEMKIRIMLI

Nokia

. nesil teknolojilerin

kullanılmaya

başlanması ile

cep telefonu kullanımda

çarpıcı değişiklikler

yaşanacak.

Bu teknolojiler sayesinde,

cep telefonları ile

sadece sesli değil, görüntülü

iletişim olanağı

da sağlanacak. Bu yeni

dönemde, cep telefonu

kullanıcıları

susmak için değil, aynı

sadece ko-

zamandabilgi ve hizmet

isteyecekler. Buna bağlı

olarak yeni abonelik sistemleri

ve yeni operatör

hizmetleri sunulacak.

Birebir görüşmelerde,

kısa mesaj gönderimi

çok kısa bir süre önce,

dikkat çekici bir başarı

kazandı. En son olarak

resimli mesajlar hayatımıza

girdi. Çok yakında,

hem görüşmeler hem de

mesaj gönderimi hareketli

görüntüler ile zenginleştirilecek.

Mobil çoklu ortam

hizmeti
Mobil abonelere verilecek

hizmetlerde tamamen

yeni yollar kullanılacak.

Enformasyon servisleri,

eğlence ve e-ti-

Dosya haber e Sa) 1209 & 22-28 Mayıs 2000

iletişim teknolojileri ve yeni ürünler
caret hizmetleri için ağ

operatörlerinin yanı sıra

yeni partnerler gerekiyor.

İçerik sağlayıcılar,

mobil medya enformasyon

ve eğlenceyi mobil

şebekelere taşıyacak.

Diğer sektörlerin yanı

sıra, bankalar tarafından

işlem transferleri için

araçlar temin edilecek.

Hedefkitleye ulaşmanın

en etkin yolu olarak, me-

diaphone en önemli reklam

mecrası olacak.

Sanalişbirliği

hizmeti
Geniş bir alana yayıl-

mis İnternet erişimi, kurumsal

intranet uygulamalarına

zaman ve yer

kısıtlaması olmaksızın

erişim imkanı sağlıyor.

Bu sayede profesyonel

cep telefonu kullanıcıları

seyahatlerde de şirketlerin

intranet hizmetlerini

kullanabiliyor. Uzun

vadede, BT ve iletişim

araçlarının sanal olarak

her yerde kullanılabilmesi

ile çalışmaların

ofis düzeninden bağımsız

olması planlanıyor.

Üçüncü nesil

teknoloji kullanımda

ilk adımlar
Üçüncü nesil teknolojilerin

kullanımını hızlandırmak

amacıyla No

CDMA

teknolojisine dayanan ağ

Kia. Edge ve

sistemleri sunuyor.

Nokia'nın yeni

CDMA BSS çözümleri.

"Nokia Ultra site çözümleri,

hücresel iletim

CDMA radyo ağ kont-

rolorii. ag yönetim siste-

mı, araçları ve hizmetleri

planlamayı” içeriyor.

Tümbu öğeler. üçüncü

Nesil Ortaklık projesı-3GPP'nin

(Third generation

Partnership

Project). GSM''n veserbest

rekabetin açık stan 

ii Sen "

TR e
y
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<*

dart larinauygun.

Nokia,

teknolojilere

nesil

yönelik

hazırlanan

üçüncü

olarak stan -

dardizasyon işlemlerinde

de lider şirket olma

özelliğini devam ettiriyor.

Nokia'nın üçüncü

nesil devrime ait vizyo4

nu; mobil iletişim servisleri

için daha geniş

bir pazar yaratmak, uygulama

ve servislerde

daha Azla endüstriyel

rekabet elde etmek amacıyla

"open standards”

yanı “açık standartlar"

üzerine kuruludur.

Üçüncü nesil

teknolojilerin

tüketiciye faydaları

CDMA teknolojisi,

tüketicilere kablosuz

global roaming, düşük

maliyetli cep telefonları

ve kullanım ücretlerinin

yanı sıra 2 Mbpse kadar

çıkan hızlı veri iletimi

gibi birçok avantaj sağlayacak.

Ayrıca CDMA ile

çoklu ortam hizmetleri

de tüketicilere cep telefonlarından

sunulacak.

Nokia'nın operatörlere

vereceği destek ile ope-

tüketicilerin

multimediaile ilgili beklentilerini

karşılayabilecek.

Nokia, dünyanın en

büyük mobil telefon sağlayıcısı

olmanın yanı sıra,

kablosuz iletişim ve

İnternet'i bir arayagetirmesi

nedeniyle, verilerin

mobil şebekeler üzerinden

iletilmesinde de ön

sıralarda yer alıyor. m

ratörler,

3. nesilde görüntülü, renkli cep telefonları geliyor
Tekofaks

uğun lerde sıkça

gündeme gelen yeni

telekomünikasyon

teknolojileri içinde

hiç kuşkusuz enilginci kısaca

3G olarak adlandırılan 3. Nesil

İletişim Teknolojileri. Böyle

bir adlandırma hiç kuşkusuz

iki nes ilin zaten yaşanmış olduğu

ve yeni birnes ilegeçildiği

çağrışımı yapmakta ve kuşkusuz

"Ne gibi farklılıklar ve

üstünlükler” sağlanacak sorusunu

gündeme getirecek.

3G 'den bahsederken özellikle

mobil iletişim meselesini gö-

zon ünealdığımızı unutmamalı

ve bu platformdaki yenilikleri

incelemeliyiz diye düşünüyor-

uz. Esas itibarıyla bugünkü

mobil iletişimde yüzde 100'e

varan oranda ses transferinden

bahsedebilir ve bunun yanına

r
i

Kısa Mesaj Servisi gibi popii-

ler uygulamaları ekleyebiliriz.

Son bir yılda faks ve data iletimi

alanında da gelişmeler olmakla

birlikte henüz çok yaygınlaşmış

gibi görülmüyor. 3G

sistemler ve telefonlar aklımıza

gelebilecek her türlü multimedya

uygulamalarının mobil

ortamdave tabi ağırlıklı olarak

cep telefonlarında yapılabilmesi

olanağını sunacaktır. artık

burada "cep telefonu" kavramını

dikkatli kullanmak gerekiyor,

zira bugünkü telefonlardan

çok farklı cihazlarıelimizde

tutuyor olacağımız ke-

sın. Çünkü multimedya kavramı

ile birlikte tabii ki ses, sabit

ve hara ketli görüntü, data ve

faks iletimi yapılacağından bu

nesil telefonlar geniş ve yüksek

çözünürlüklü ekranları,

mikro kameraları, yüksekhızlı

işlemcileri ile bir notebook,bir

video kamera, bir küçük TV,

bir organizer haline gelecektir.

Esas itibarıyla bir sonraki yani

4G teknolojilerinden önce ulaşılabilecek

nokta şu anda bunlar

gibi görünmektedir. Söz

konusu noktaya ulaşabilmek

için hem yeni bir mobil iletişim

altyapısı, hem daha evrensel

bir sistem anlayışı hem de

yeni telefonlar gerekiyor.

Özellikle UMTS (Universal

Mobile Telephone System) yeni

sistem anlayışının en önemli

göstergesi. 3G ile tahminen

2003 yılından itibaren tanışmayı

hayal etmemize rağmen

daha bugünden örneğiningiltere'de

5 UMTSlisansı şirketlere

satılmış durumda. Altyapı

konusunda ise, önümüze hareketli

görüntü gibi son derece

yüklü data gönderimi meselesi

de geldiğinden, daha geniş ve

hızlı bir otoyola benzetebil ece-

timiz W-CDMA sistemi iyi

bir çözüm olarak görünüyor.

Bu noktaya gelene kadar bu

aralar aşina olduğumuz mobil

Internet sistemi W@P.

WOP'ın hızını 9600bps'den

S6Kbps'e kadar çıkarabilecek

GPRS, özellikle cep telefonlarının

telsiz ortamdadiğer sabit

ve/veya mobil cihazlarla standart

haberleşme ve bağlantısını

sağlayacak olan Bluetooth

ve 3G alanına geçişten önce

belki hareketli değil ama sabit

görüntü naklinde mükemmel

çözümler sağlayacak olan edGE

karşımızaçıkacak heyecan

verici gelişmeleri teşkil edecektir.

Panasonic 1999 Cenevre telecom

Fuarı'nda 3G görüntülü

telefonunu sergiledi. Bu durum

iki açıdan son derece

önemli. Birincisi; bu çalışmanın

Panasonic ve Japon operatörü

NTTDocomoile ortak yapılması

ve başka bir deyişle

Panasonic'i 3G'den itibaren

altyapı sağlayıcı konumunataşıması.

İkincisi Japonya'nın

WOP'ı diyebileceğimiz ve üç

ayda beş milyona yakın abone

sağlayan I-mode uygulamasının

mim art NTTDocomodur

ve bu know-how GSM alanına

da WEP olarak taşınma şansı

sağlıyor.

Biraz daha güncel yaklaşırsak

bu yılın Eylül ayında gd93

WEP telefonumuzutüketicinin

beğenisine sunacağız.

Ardından 2001'in hemen ba-

sında GD-95 ile W@P+GPRS

alanına gireceğiz ve 2001'in

Nisan ayında renkli ekranı

olan, W@P+GPRS içeren ve

Bluetooth özelliğini opsiyonel

olarak barındıran GC-20 modelimizi

ürün hattımıza dahil

edeceğiz. Ml
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3. nesil
ÜLKEMKIRIMLI

Nokia

. nesil teknolojilerin

kullanılmaya

başlanması ile

cep telefonu kullanımda

çarpıcı değişiklikler

yaşanacak.

Bu teknolojiler sayesinde,

cep telefonları ile

sadece sesli değil, görüntülü

iletişim olanağı

da sağlanacak. Bu yeni

dönemde, cep telefonu

kullanıcıları

susmak için değil, aynı

sadece ko-

zamandabilgi ve hizmet

isteyecekler. Buna bağlı

olarak yeni abonelik sistemleri

ve yeni operatör

hizmetleri sunulacak.

Birebir görüşmelerde,

kısa mesaj gönderimi

çok kısa bir süre önce,

dikkat çekici bir başarı

kazandı. En son olarak

resimli mesajlar hayatımıza

girdi. Çok yakında,

hem görüşmeler hem de

mesaj gönderimi hareketli

görüntüler ile zenginleştirilecek.

Mobil çoklu ortam

hizmeti
Mobil abonelere verilecek

hizmetlerde tamamen

yeni yollar kullanılacak.

Enformasyon servisleri,

eğlence ve e-ti-

Dosya haber e Sa) 1209 & 22-28 Mayıs 2000

iletişim teknolojileri ve yeni ürünler
caret hizmetleri için ağ

operatörlerinin yanı sıra

yeni partnerler gerekiyor.

İçerik sağlayıcılar,

mobil medya enformasyon

ve eğlenceyi mobil

şebekelere taşıyacak.

Diğer sektörlerin yanı

sıra, bankalar tarafından

işlem transferleri için

araçlar temin edilecek.

Hedefkitleye ulaşmanın

en etkin yolu olarak, me-

diaphone en önemli reklam

mecrası olacak.

Sanalişbirliği

hizmeti
Geniş bir alana yayıl-

mis İnternet erişimi, kurumsal

intranet uygulamalarına

zaman ve yer

kısıtlaması olmaksızın

erişim imkanı sağlıyor.

Bu sayede profesyonel

cep telefonu kullanıcıları

seyahatlerde de şirketlerin

intranet hizmetlerini

kullanabiliyor. Uzun

vadede, BT ve iletişim

araçlarının sanal olarak

her yerde kullanılabilmesi

ile çalışmaların

ofis düzeninden bağımsız

olması planlanıyor.

Üçüncü nesil

teknoloji kullanımda

ilk adımlar
Üçüncü nesil teknolojilerin

kullanımını hızlandırmak

amacıyla No

CDMA

teknolojisine dayanan ağ

Kia. Edge ve

sistemleri sunuyor.

Nokia'nın yeni

CDMA BSS çözümleri.

"Nokia Ultra site çözümleri,

hücresel iletim

CDMA radyo ağ kont-

rolorii. ag yönetim siste-

mı, araçları ve hizmetleri

planlamayı” içeriyor.

Tümbu öğeler. üçüncü

Nesil Ortaklık projesı-3GPP'nin

(Third generation

Partnership

Project). GSM''n veserbest

rekabetin açık stan 

ii Sen "

TR e
y
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dart larinauygun.

Nokia,

teknolojilere

nesil

yönelik

hazırlanan

üçüncü

olarak stan -

dardizasyon işlemlerinde

de lider şirket olma

özelliğini devam ettiriyor.

Nokia'nın üçüncü

nesil devrime ait vizyo4

nu; mobil iletişim servisleri

için daha geniş

bir pazar yaratmak, uygulama

ve servislerde

daha Azla endüstriyel

rekabet elde etmek amacıyla

"open standards”

yanı “açık standartlar"

üzerine kuruludur.

Üçüncü nesil

teknolojilerin

tüketiciye faydaları

CDMA teknolojisi,

tüketicilere kablosuz

global roaming, düşük

maliyetli cep telefonları

ve kullanım ücretlerinin

yanı sıra 2 Mbpse kadar

çıkan hızlı veri iletimi

gibi birçok avantaj sağlayacak.

Ayrıca CDMA ile

çoklu ortam hizmetleri

de tüketicilere cep telefonlarından

sunulacak.

Nokia'nın operatörlere

vereceği destek ile ope-

tüketicilerin

multimediaile ilgili beklentilerini

karşılayabilecek.

Nokia, dünyanın en

büyük mobil telefon sağlayıcısı

olmanın yanı sıra,

kablosuz iletişim ve

İnternet'i bir arayagetirmesi

nedeniyle, verilerin

mobil şebekeler üzerinden

iletilmesinde de ön

sıralarda yer alıyor. m

ratörler,

3. nesilde görüntülü, renkli cep telefonları geliyor
Tekofaks

uğun lerde sıkça

gündeme gelen yeni

telekomünikasyon

teknolojileri içinde

hiç kuşkusuz enilginci kısaca

3G olarak adlandırılan 3. Nesil

İletişim Teknolojileri. Böyle

bir adlandırma hiç kuşkusuz

iki nes ilin zaten yaşanmış olduğu

ve yeni birnes ilegeçildiği

çağrışımı yapmakta ve kuşkusuz

"Ne gibi farklılıklar ve

üstünlükler” sağlanacak sorusunu

gündeme getirecek.

3G 'den bahsederken özellikle

mobil iletişim meselesini gö-

zon ünealdığımızı unutmamalı

ve bu platformdaki yenilikleri

incelemeliyiz diye düşünüyor-

uz. Esas itibarıyla bugünkü

mobil iletişimde yüzde 100'e

varan oranda ses transferinden

bahsedebilir ve bunun yanına

r
i

Kısa Mesaj Servisi gibi popii-

ler uygulamaları ekleyebiliriz.

Son bir yılda faks ve data iletimi

alanında da gelişmeler olmakla

birlikte henüz çok yaygınlaşmış

gibi görülmüyor. 3G

sistemler ve telefonlar aklımıza

gelebilecek her türlü multimedya

uygulamalarının mobil

ortamdave tabi ağırlıklı olarak

cep telefonlarında yapılabilmesi

olanağını sunacaktır. artık

burada "cep telefonu" kavramını

dikkatli kullanmak gerekiyor,

zira bugünkü telefonlardan

çok farklı cihazlarıelimizde

tutuyor olacağımız ke-

sın. Çünkü multimedya kavramı

ile birlikte tabii ki ses, sabit

ve hara ketli görüntü, data ve

faks iletimi yapılacağından bu

nesil telefonlar geniş ve yüksek

çözünürlüklü ekranları,

mikro kameraları, yüksekhızlı

işlemcileri ile bir notebook,bir

video kamera, bir küçük TV,

bir organizer haline gelecektir.

Esas itibarıyla bir sonraki yani

4G teknolojilerinden önce ulaşılabilecek

nokta şu anda bunlar

gibi görünmektedir. Söz

konusu noktaya ulaşabilmek

için hem yeni bir mobil iletişim

altyapısı, hem daha evrensel

bir sistem anlayışı hem de

yeni telefonlar gerekiyor.

Özellikle UMTS (Universal

Mobile Telephone System) yeni

sistem anlayışının en önemli

göstergesi. 3G ile tahminen

2003 yılından itibaren tanışmayı

hayal etmemize rağmen

daha bugünden örneğiningiltere'de

5 UMTSlisansı şirketlere

satılmış durumda. Altyapı

konusunda ise, önümüze hareketli

görüntü gibi son derece

yüklü data gönderimi meselesi

de geldiğinden, daha geniş ve

hızlı bir otoyola benzetebil ece-

timiz W-CDMA sistemi iyi

bir çözüm olarak görünüyor.

Bu noktaya gelene kadar bu

aralar aşina olduğumuz mobil

Internet sistemi W@P.

WOP'ın hızını 9600bps'den

S6Kbps'e kadar çıkarabilecek

GPRS, özellikle cep telefonlarının

telsiz ortamdadiğer sabit

ve/veya mobil cihazlarla standart

haberleşme ve bağlantısını

sağlayacak olan Bluetooth

ve 3G alanına geçişten önce

belki hareketli değil ama sabit

görüntü naklinde mükemmel

çözümler sağlayacak olan edGE

karşımızaçıkacak heyecan

verici gelişmeleri teşkil edecektir.

Panasonic 1999 Cenevre telecom

Fuarı'nda 3G görüntülü

telefonunu sergiledi. Bu durum

iki açıdan son derece

önemli. Birincisi; bu çalışmanın

Panasonic ve Japon operatörü

NTTDocomoile ortak yapılması

ve başka bir deyişle

Panasonic'i 3G'den itibaren

altyapı sağlayıcı konumunataşıması.

İkincisi Japonya'nın

WOP'ı diyebileceğimiz ve üç

ayda beş milyona yakın abone

sağlayan I-mode uygulamasının

mim art NTTDocomodur

ve bu know-how GSM alanına

da WEP olarak taşınma şansı

sağlıyor.

Biraz daha güncel yaklaşırsak

bu yılın Eylül ayında gd93

WEP telefonumuzutüketicinin

beğenisine sunacağız.

Ardından 2001'in hemen ba-

sında GD-95 ile W@P+GPRS

alanına gireceğiz ve 2001'in

Nisan ayında renkli ekranı

olan, W@P+GPRS içeren ve

Bluetooth özelliğini opsiyonel

olarak barındıran GC-20 modelimizi

ürün hattımıza dahil

edeceğiz. Ml
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Küresel uydu iletişimi
MAHİR AŞUT

ünya ülkelerinin,

şirketlerinin ve insanların

giderek artan

ve çeşitlenen

iletişim gereksinimlerine yanıt

vermekiçin yapılan çalışmalar

içinde bulunduğumuz

yüzyılın ilk on yılında dünyayı

gerçekten değiştirmeyi vaat

ediyor.

Teknolojinin gelişme hızı,

daha ucuza mal olan, daha

ucuza fırlatılabilen ve daha

uzun ömürlü uyduların yapılmasını

olanaklı kılmış durumda.

FCC ve ITUgibi uluslara-

tel ekom regülatörleri

1990'ların ikinci yarısından

yeni

Tası

sonra onlarca uyduyerleş tirim

projesine onay vermiş bulunu-

misin “Altına Hücum” günlerini

anımsatır bir görünüm içinde.

Hızla artan mekan bağımsız

küresel iletişim, yüksek

hızlı data erişimi, inter aktivite

gibi ihtiyaçlar tüm tele komcu-

ların iştahını kabartacak denli

geniş bir pazar.

Temelleri 1980'lerin sonunda

atılmaya başlanan önemli

uydu operasyon projeleri birbiri

ardınastart alıyor. 2004 yı-

lina kadar 20'den fazla yeni

uydu operatörü özellikle yüksek

hızlı İnternet erişimi sunmak

üzere hazırlanıyor.

Bupazara giren veya girmek

üzere olan ve hedefülkeler bazında

tel ekomservis sağlayıcıları

ile hizmet veren (verecek

olan), bilinen bazı uydu operatörlerine

yakından bakıp bazılarının

da yalnızca isimlerini

durum sırada bekleyen diğer

uydu şirketlerinin de stratejilerini

yeniden gözden geçirmeleri

sonucunu doğurdu.

Global star

İridium 'uniflası ile birlikte

yıldızı. parlayan Global star,

halen çalışan 48 adet alçak yörünge

(LEO) uydusunasahip.

Nisan 2000 ve Aralık 2000

tarihleri arasında uluslararası

anlaşmaların ının büyük bir

bölümünü tamamlamayı hedefleyen

kuruluş bugün itibarıyla

30 ülkede ticari servis

veriyor. Ses iletişiminin yanı

sıra kısa mesaj servisi de şirketin

hizmetleri arasında bulunuyor.

Düşükhızlı (9.6 Kbps)

data servisini bu yılın sonlarına

doğru açacak olan şirket,

Türkiye'de Aralık 2000 tarihinde

hizmet vermeye başla-

Inmarsat

Diğerlerinden farklı olarak

Inmarsat, diinyanin belli bash

tel ekomşirketlerinin ortaklığı

ile. uydu iletişim gereksinimlerine

yanıt bulmak için 1979

yılında kurulmuş bulunan bir

sistem.

Sisteminorijini, her tür ulaşım

olanağından yoksun bulunan

deniz vasıtalarının haberleşmesini

Daha

sonraki gelişmelerle İnmarsat,

dünyanın büyük bir bölümünü

kapsama alanına sokmuş durumda.

Bugün gelinen noktada, seçilen

terminalin özelliğine göre

değişse de en geniş iletişim

seçenekleri yelpazesini İşmar-

sat sunuyor; doğrudanerişimli

telefon, data, faks, teleks, email,

yüksek kalite ses, video,

hedefliyor.

Microsoft'un kurucusu Bill

Suudi Arabistan

Prensi Alwaleed Bin Tala Te-

ledisc'e yatırım yapan diğer

ilginç isimler. Abu Dabi Yatı-

rim Şirketi, Boeing ve motorola

da şirketin yatırımcıları

arasında.

Yedeklerhariç

Gates ve

288 uyduile

kullanıcıya 64 Mbps

downlink ve 2 Mbps’ye kadar

uplink sağlanacak! Bu rakamlar,

bugünün standart modem-

bin kez daha

yüksek hızlı Internet bağlantısı

vaat ediyorlar! Ancak heyecanlanmak

için biraz erken.

Teledisc'in, anlaşmalı servis

sağlayıcılar aracılığı ile ticari

hizmete başlaması 2004 yılı

sonlarına dek uzayacak.

Teledisc'i farklı kılan bir di-

ger slogan da, "Fiber gibi". Bu

son

lerine göre 2

yor. geçirelim. nacak. tele foto, alçak taramalı tele- cümle, şirketin yüksek hızlı

İridium ICO Global vizyon, video konferans ve İnternet konusundakiiddiasını

Uydu takımları 780 km'lik alçak yörünge- Geleceğe dönük uydu ser- uzaktan tedavi İnmarsat'ın yansıtırken bir yandan da uy-

İsmini yıldız takımlarından

alan uydu takımları, aynı yörünge

mesafesinde bulunan ve

tıpkı "büyük bir geniş alan

ağı” gibi bir aradaçalışan, birden

fazla uydudan oluşan sistemleri
anlatıyor. Talihsiz bir

biçimde faaliyetlerine son vermek

zorundakalan İridium, bu

sıfatı hak eden veilk olarakticari

operasyona geçen uydu takımı

olmuştu.

Yörüngeye yerleştirilen tek

bir uydu —bulunduğu yüksekliğe

ve gücüne göre- dünyanın

ancak küçük bir bölümüneservis

verebilir. Belirli bir geometri

dahilinde saptanmış yörünge

düzlemlerine yerleştirilecek

birden fazla uydu ve

bunları destekleyecek yer istasyonları

ile sınırsız büyüklükte

alanlar içinde hertür iletişim

hizmeti sunulabilir. Yeni

kurulan uydu operatörleri tam

da bunu yapmayı amaçlıyor.

Bugüne baktığımızda küresel

uydu iletişim pazarı, geç-

deki (LEO — LowEarth Orbit)

66 uydusu ile tüm dünyayı

kapsamaalanına dahil eden ve

düşük güç ihtiyacı olan küçük

el terminalleri ile ses ağırlıklı

iletişim hizmeti sunan iridium,

dünyadaki ilk örnek olmasına

karşın finansal sıkıntıları

aşamayınca iki yıldan daha

kısa bir sürede kapandı.

Uzmanların görüşü, Eridi-

um'un teknolojisinin karmaşık

ve pahalı olduğu dolayısıyla

ope rasyonel maliyetleri

karşılayacak fiyat tarifelerinin

de bununla orantılı olarak

yüksek bulunduğunu gösteriyor.

İridium planlandıktan ve

üzerinde çalışılmaya başlandıktan

kısa bir süre sonra hücresel

mobil iletişim altyapıları

hızla yayıldı ve genişledi. Irī-

dium’un hedeflediği kullanıcı-

ların büyük bir bölümü gereksinimlerini

basit ve çok daha

ucuz GSM telefonları ile karşılama

olanağı buldular. Bu

vis leri içerisinde adı en çok

geçenlerden biri de ICO global.

ICO, orta yoriingede

(MEO) bulunan ve tiim diin-

yayı kapsayan 12 uydusu ile

2001 yılının sonlarına doğru

ticari servise girmeyi hedefliyordu.

Ancak ICO, 12 Mart

2000'de deniz üzerinden yapılan

fırlatmada ilk uydusunu

uzaya gönderemeden kaybetti.

Şirket, mali olarak da çok

parlak bir durumda değildi.

İridium'un yaşadığı sorunlar

üzerine ICO, kendini bir data

servisi olarak konuşlandırdı

ve ciddi bir yapılanma değişikliğine

gitmeye karar verdi.

Yatırımcıların yüzde 95 gibi

bir çoğunlukla reorganizasyon

planını benimsemesiile birlikte

—İridium'un ipini çeken-

Amerikan İflas Mahkemesi, 3
Mayıs 2000tarihinde bu planları

kabul ettiğini açıkladı. şirketin

bu ayın ortalarında

Chapter 11'den çıkması bekleniyor.

servisleri arasındayeralıyor.

Teledisc

1990'da yola çıkan ve

Göklerdeki İnternet” sloganı
ile yoluna devam eden Tele-

disc, 1997 yılında FCC uluslararası

Bürosundangereklilisansları

aldıktan sonra çalışmalarını

hızlandırdı.

1998 yılında Motorola şirketi

de Teledisc'e katıldı. Te-

ledisc'in kurucuları arasında

çarpıcı isimler var. Aynı zamanda

şirketin başkanlığını

yürüten kurucu Craig Macaw

telekomünikasyon dünyasının

yakından tanıdığı öncü bir kişi.

1999 yılının Kasım ayında

ICO Global'e yaptığı 1.2 milyar

dolarlık yatırımla şirketi

iflastan kurtaran Macaw, son

olarak İridium’a mali destek

vereceğini açıklayarak iflas

sürecinin durmasını sağlamış,
bunun hemen akabinde de

desteğini geri çektiğini duyurmuş

ve İridium'utarihin sayfalarına
gömmüştü!

duc ulariçin en korkulu rakibin

—büyük bir hızla gelişen-

kıtalar arası fiber optik ağlar

olduğunu gösteriyor.

Leo One

Leo One'ın uydutakımı, yer

istasyonları ve tasarımı tümüyle

Global star'ın bir benzeri.

Global star'dantek farkı

yörünge yüksekliği ve tabii ki

kullandığı frekanslar. Sistem,

2001 yılından sonra faaliyete

geçebilecek.

Diğer uydu sistemleri ise

şunlar: Final Analysis Inc., El-

ipso, Constellation communications

İnc., Orbcom, Thu-

raya, ISKY. @Contact.

Yukarıda değindik lerimiz

uydu temelli veri ve ses iletişimine

soyunan şirketlerden

yalnızca bir kısmı. Küresel

uydu rekabeti bugün olmasa

bile birkaç yıl içinde ses haberleşmesi,
mesajlaşma, veri

aktarımı, çoklu ortamve internet

erişimi gibi alanlarda tüm

dünyadaetkisini gösterecek. Ml

Operatör Yörünge Uydu. Kapsamayüzdesi Verilecek hizmetler Servis Başlangıcı

sayısı (yedekler hariç)

Contact MEO 16 % 100 Yüksekhızlı Internet ve multimedya

Constellation Communications Inc. MEO 12 23" gibney-23" kuzey enlemleri Ses iletişimi 2002

Ellipse MEO 17 %90 Ses iletişimi, mesajlaşma, Internet

Final Analysis LEO 32 % 100 Data haberleşmesi, mesajlaşma 2002

Global star LEO 48 % 80 Ses haberleşmesi, mesajlaşma, data Halen serviste

ICO Global MEO 12 %100 Ses haberleşmesi, mesajlaşma, data 2001

iSKY GEO 2 ABD, Kanada, Latin Amerika Yüksekhızlı Internet ve multimedya 2001
Leo One LEO 48 %80 Ses haberleşmesi, mesajlaşma, data 2001

Teledisc LEO 288 %100 Yüksekhızlı Internet ve multimedya serv. 2004
Turaya GEO 2 Avrupa, Orta Doğu, Asya, K.Afrika Sesiletişimi, data ve mesajlaşma 2000

Orbcomm LEO 35 Data ve mesajlaşma Halen serviste
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Küresel uydu iletişimi
MAHİR AŞUT

ünya ülkelerinin,

şirketlerinin ve insanların

giderek artan

ve çeşitlenen

iletişim gereksinimlerine yanıt

vermekiçin yapılan çalışmalar

içinde bulunduğumuz

yüzyılın ilk on yılında dünyayı

gerçekten değiştirmeyi vaat

ediyor.

Teknolojinin gelişme hızı,

daha ucuza mal olan, daha

ucuza fırlatılabilen ve daha

uzun ömürlü uyduların yapılmasını

olanaklı kılmış durumda.

FCC ve ITUgibi uluslara-

tel ekom regülatörleri

1990'ların ikinci yarısından

yeni

Tası

sonra onlarca uyduyerleş tirim

projesine onay vermiş bulunu-

misin “Altına Hücum” günlerini

anımsatır bir görünüm içinde.

Hızla artan mekan bağımsız

küresel iletişim, yüksek

hızlı data erişimi, inter aktivite

gibi ihtiyaçlar tüm tele komcu-

ların iştahını kabartacak denli

geniş bir pazar.

Temelleri 1980'lerin sonunda

atılmaya başlanan önemli

uydu operasyon projeleri birbiri

ardınastart alıyor. 2004 yı-

lina kadar 20'den fazla yeni

uydu operatörü özellikle yüksek

hızlı İnternet erişimi sunmak

üzere hazırlanıyor.

Bupazara giren veya girmek

üzere olan ve hedefülkeler bazında

tel ekomservis sağlayıcıları

ile hizmet veren (verecek

olan), bilinen bazı uydu operatörlerine

yakından bakıp bazılarının

da yalnızca isimlerini

durum sırada bekleyen diğer

uydu şirketlerinin de stratejilerini

yeniden gözden geçirmeleri

sonucunu doğurdu.

Global star

İridium 'uniflası ile birlikte

yıldızı. parlayan Global star,

halen çalışan 48 adet alçak yörünge

(LEO) uydusunasahip.

Nisan 2000 ve Aralık 2000

tarihleri arasında uluslararası

anlaşmaların ının büyük bir

bölümünü tamamlamayı hedefleyen

kuruluş bugün itibarıyla

30 ülkede ticari servis

veriyor. Ses iletişiminin yanı

sıra kısa mesaj servisi de şirketin

hizmetleri arasında bulunuyor.

Düşükhızlı (9.6 Kbps)

data servisini bu yılın sonlarına

doğru açacak olan şirket,

Türkiye'de Aralık 2000 tarihinde

hizmet vermeye başla-

Inmarsat

Diğerlerinden farklı olarak

Inmarsat, diinyanin belli bash

tel ekomşirketlerinin ortaklığı

ile. uydu iletişim gereksinimlerine

yanıt bulmak için 1979

yılında kurulmuş bulunan bir

sistem.

Sisteminorijini, her tür ulaşım

olanağından yoksun bulunan

deniz vasıtalarının haberleşmesini

Daha

sonraki gelişmelerle İnmarsat,

dünyanın büyük bir bölümünü

kapsama alanına sokmuş durumda.

Bugün gelinen noktada, seçilen

terminalin özelliğine göre

değişse de en geniş iletişim

seçenekleri yelpazesini İşmar-

sat sunuyor; doğrudanerişimli

telefon, data, faks, teleks, email,

yüksek kalite ses, video,

hedefliyor.

Microsoft'un kurucusu Bill

Suudi Arabistan

Prensi Alwaleed Bin Tala Te-

ledisc'e yatırım yapan diğer

ilginç isimler. Abu Dabi Yatı-

rim Şirketi, Boeing ve motorola

da şirketin yatırımcıları

arasında.

Yedeklerhariç

Gates ve

288 uyduile

kullanıcıya 64 Mbps

downlink ve 2 Mbps’ye kadar

uplink sağlanacak! Bu rakamlar,

bugünün standart modem-

bin kez daha

yüksek hızlı Internet bağlantısı

vaat ediyorlar! Ancak heyecanlanmak

için biraz erken.

Teledisc'in, anlaşmalı servis

sağlayıcılar aracılığı ile ticari

hizmete başlaması 2004 yılı

sonlarına dek uzayacak.

Teledisc'i farklı kılan bir di-

ger slogan da, "Fiber gibi". Bu

son

lerine göre 2

yor. geçirelim. nacak. tele foto, alçak taramalı tele- cümle, şirketin yüksek hızlı

İridium ICO Global vizyon, video konferans ve İnternet konusundakiiddiasını

Uydu takımları 780 km'lik alçak yörünge- Geleceğe dönük uydu ser- uzaktan tedavi İnmarsat'ın yansıtırken bir yandan da uy-

İsmini yıldız takımlarından

alan uydu takımları, aynı yörünge

mesafesinde bulunan ve

tıpkı "büyük bir geniş alan

ağı” gibi bir aradaçalışan, birden

fazla uydudan oluşan sistemleri
anlatıyor. Talihsiz bir

biçimde faaliyetlerine son vermek

zorundakalan İridium, bu

sıfatı hak eden veilk olarakticari

operasyona geçen uydu takımı

olmuştu.

Yörüngeye yerleştirilen tek

bir uydu —bulunduğu yüksekliğe

ve gücüne göre- dünyanın

ancak küçük bir bölümüneservis

verebilir. Belirli bir geometri

dahilinde saptanmış yörünge

düzlemlerine yerleştirilecek

birden fazla uydu ve

bunları destekleyecek yer istasyonları

ile sınırsız büyüklükte

alanlar içinde hertür iletişim

hizmeti sunulabilir. Yeni

kurulan uydu operatörleri tam

da bunu yapmayı amaçlıyor.

Bugüne baktığımızda küresel

uydu iletişim pazarı, geç-

deki (LEO — LowEarth Orbit)

66 uydusu ile tüm dünyayı

kapsamaalanına dahil eden ve

düşük güç ihtiyacı olan küçük

el terminalleri ile ses ağırlıklı

iletişim hizmeti sunan iridium,

dünyadaki ilk örnek olmasına

karşın finansal sıkıntıları

aşamayınca iki yıldan daha

kısa bir sürede kapandı.

Uzmanların görüşü, Eridi-

um'un teknolojisinin karmaşık

ve pahalı olduğu dolayısıyla

ope rasyonel maliyetleri

karşılayacak fiyat tarifelerinin

de bununla orantılı olarak

yüksek bulunduğunu gösteriyor.

İridium planlandıktan ve

üzerinde çalışılmaya başlandıktan

kısa bir süre sonra hücresel

mobil iletişim altyapıları

hızla yayıldı ve genişledi. Irī-

dium’un hedeflediği kullanıcı-

ların büyük bir bölümü gereksinimlerini

basit ve çok daha

ucuz GSM telefonları ile karşılama

olanağı buldular. Bu

vis leri içerisinde adı en çok

geçenlerden biri de ICO global.

ICO, orta yoriingede

(MEO) bulunan ve tiim diin-

yayı kapsayan 12 uydusu ile

2001 yılının sonlarına doğru

ticari servise girmeyi hedefliyordu.

Ancak ICO, 12 Mart

2000'de deniz üzerinden yapılan

fırlatmada ilk uydusunu

uzaya gönderemeden kaybetti.

Şirket, mali olarak da çok

parlak bir durumda değildi.

İridium'un yaşadığı sorunlar

üzerine ICO, kendini bir data

servisi olarak konuşlandırdı

ve ciddi bir yapılanma değişikliğine

gitmeye karar verdi.

Yatırımcıların yüzde 95 gibi

bir çoğunlukla reorganizasyon

planını benimsemesiile birlikte

—İridium'un ipini çeken-

Amerikan İflas Mahkemesi, 3
Mayıs 2000tarihinde bu planları

kabul ettiğini açıkladı. şirketin

bu ayın ortalarında

Chapter 11'den çıkması bekleniyor.

servisleri arasındayeralıyor.

Teledisc

1990'da yola çıkan ve

Göklerdeki İnternet” sloganı
ile yoluna devam eden Tele-

disc, 1997 yılında FCC uluslararası

Bürosundangereklilisansları

aldıktan sonra çalışmalarını

hızlandırdı.

1998 yılında Motorola şirketi

de Teledisc'e katıldı. Te-

ledisc'in kurucuları arasında

çarpıcı isimler var. Aynı zamanda

şirketin başkanlığını

yürüten kurucu Craig Macaw

telekomünikasyon dünyasının

yakından tanıdığı öncü bir kişi.

1999 yılının Kasım ayında

ICO Global'e yaptığı 1.2 milyar

dolarlık yatırımla şirketi

iflastan kurtaran Macaw, son

olarak İridium’a mali destek

vereceğini açıklayarak iflas

sürecinin durmasını sağlamış,
bunun hemen akabinde de

desteğini geri çektiğini duyurmuş

ve İridium'utarihin sayfalarına
gömmüştü!

duc ulariçin en korkulu rakibin

—büyük bir hızla gelişen-

kıtalar arası fiber optik ağlar

olduğunu gösteriyor.

Leo One

Leo One'ın uydutakımı, yer

istasyonları ve tasarımı tümüyle

Global star'ın bir benzeri.

Global star'dantek farkı

yörünge yüksekliği ve tabii ki

kullandığı frekanslar. Sistem,

2001 yılından sonra faaliyete

geçebilecek.

Diğer uydu sistemleri ise

şunlar: Final Analysis Inc., El-

ipso, Constellation communications

İnc., Orbcom, Thu-

raya, ISKY. @Contact.

Yukarıda değindik lerimiz

uydu temelli veri ve ses iletişimine

soyunan şirketlerden

yalnızca bir kısmı. Küresel

uydu rekabeti bugün olmasa

bile birkaç yıl içinde ses haberleşmesi,
mesajlaşma, veri

aktarımı, çoklu ortamve internet

erişimi gibi alanlarda tüm

dünyadaetkisini gösterecek. Ml

Operatör Yörünge Uydu. Kapsamayüzdesi Verilecek hizmetler Servis Başlangıcı

sayısı (yedekler hariç)

Contact MEO 16 % 100 Yüksekhızlı Internet ve multimedya

Constellation Communications Inc. MEO 12 23" gibney-23" kuzey enlemleri Ses iletişimi 2002

Ellipse MEO 17 %90 Ses iletişimi, mesajlaşma, Internet

Final Analysis LEO 32 % 100 Data haberleşmesi, mesajlaşma 2002

Global star LEO 48 % 80 Ses haberleşmesi, mesajlaşma, data Halen serviste

ICO Global MEO 12 %100 Ses haberleşmesi, mesajlaşma, data 2001

iSKY GEO 2 ABD, Kanada, Latin Amerika Yüksekhızlı Internet ve multimedya 2001
Leo One LEO 48 %80 Ses haberleşmesi, mesajlaşma, data 2001

Teledisc LEO 288 %100 Yüksekhızlı Internet ve multimedya serv. 2004
Turaya GEO 2 Avrupa, Orta Doğu, Asya, K.Afrika Sesiletişimi, data ve mesajlaşma 2000

Orbcomm LEO 35 Data ve mesajlaşma Halen serviste
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Türkiye'de Internet pazarının durumu:

TIS SADRaporları ve
içtiğimiz günlerde

Türkiye Internet

Servis Sağlayıcıları

Derneği Türkiye'de

İnternet pazarının sorunlarını

ve erişim omurgası TENET'i

masaya yatırdıkları birkaç Tra-

porhazırladılar. Raporların ayrıntılarını

ve Türk Telecom

Genel Müdürü'nün yanıtını

sizlere sunuyoruz.

Ülkemizde İnternet pazarı
hızla büyüyor. İnternet kullanıcı

sayısı gün geçtikçe artmakta,

İnternet ticaret, eğitim,

iletişim v.b. alanlarda giderek

vazgeçilmez hale geliyor. ınternet

ve beraberindeki teknolojilerin

stratejik önemi ülkemizde

de yavaş yavaş anlaşılmaya

başlanmaklabirlikte, ınternet

konusundaulusalstratejilerimizin

olmaması, devletimizin

konuyailgisizliği, takvimi

belli hedeflerin, planların

olmaması büyük sorunlar olarak

önümüzde duruyor.

Internet sektörünün önündeki

en büyük sorun yine TT olarak

görünüyor. Ortada hiçbir

hizmet kalite düzeyi tanımlı

olmayan alternatifsiz bir şebeke

vardır ve yatırımcıların önü

de tıkanıyor.

ISDN/PRI yatırımları son

derece yavaş ilerlemekte, ınternet

servis sağlayıcılara talepleri

ölçüsünde PRI sağlanamıyor.

Böylece yatırım yapmak

isteyen ISS'lerin önü tıkanmakta,

Türk Telecomtarafından

işletilen VPOP kullanımına

yönlendirilmekte.

Transmisyon şebekesinde

yatırım planları yapılmamakta,

yapılan yatırımlar çok kısa süre

içinde tükenmekteve yıllardır

her zaman bekleyen binlerce

başvuru ortada kalmakta.
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TDMyadaalternatif altyapı

yatırım planlarının ileriye yönelik

olarak acilen yapılması

ve yatırımların acilen başlatılması

gerekmekte.

Kablo TV üzerinden ınternet

erişimi verilmesi hizmeti

ISS'lere açılmadı. Internet hizmeti

şu anda yalnızca TT ve

Gelir Paylaşımlı Ortakları tarafından

veriliyor, GPO'laristekli

ya da isteksiz ISS haline

getiriliyor. Bu tekelin bir an

önce kaldırılması gerekiyor.

Gerek transmisyon gerekse

de omurga v.b. konularda

planlamave tasarım çalışmaları

TT içinde kapalı kapılar ardında

yapılmakta, üniversiteler,

ISS'ler ya da danışman kuruluşlardan

görüş alınmıyor.

Oysa bu güne dek bu yolla yapılan

planlama ve yatırımların

çok kısa sürede tükendiği ve

yetersiz kaldığı açık.

Ülkemizin en büyük omurga
işleticisi web cache v.b. önlemleri

almamakta, yönlendirme

konusunda eksik planlama

yapmaktave zaten kıt ve kangren

olmuş kaynakların daha da

verimsiz kullanılmasına neden

olmakta. Bu konularda derse-

timiz ve üniversiteler tarafından

getirilen öneriler göz ardı

edilmekte.

Türkiye'nin VPOPstratejisi

ulusal yararlar gözetilerek bir

kez daha irdelenmeli. Liberali-

rasyon sonrası ortaya çıkacak

olan tek büyük şebeke

TENET'in kimlere yarar sağlayacağı

bir kez daha düşünülmeli.

Üyelerimize gelen bilgiler

ve uygulamalar bundan sonra

servis sağlayıcılara daha az

PRI porty sağlanacağı ve onun

yerine VPOP verileceği yönünde.

Buyanlış gidişin neden

olacağı zararlar çok iyi incelenmeli.

Sonuçta ortada yatırım

yapmak isteyen özel sektör

ve "hayır, yatırımı ben yapacağım

sen pazarla” diyen

TT'ye günümüz ekonomilerinde

anlam vermek pek mümkün

görülmüyor.

Kaldı ki aynı TT özel sektörün

3-4 katına varan birim fiyatlarla

bu yatırımı yapıyor.

TENET şebekesi
Türk Telecom A.Ş. tarafından

kurulan TT-Net şebekesi

kuruluş tarihinden bu yana

yaklaşık 10 ay geçmesine karşın

henüz sağlıklı servis vere-

memi yor.TT-Net şebekesinin

şimdiki durumuaşağıdaki gibi

özetlenebilir:

Sistemin sorunsuz işlev gör-

oranı hala uluslararası

standartların ve TTnin sözleş-

mes inde belirttiği değerlerin

çok altındadır.

Şebeke tasarımında omurga

hızı olarak 155 Mbit kullanılmış

olması derneğimize göre

bir tasarım hatasıdır ve sistemin

kullanıma açılması ile hemen

dolmuştur.

TT-Net yurt dışı çıkışları

olan 2 adet 34 Mbit'lik devre

aylardır tam kapasite dolu. yeni

devrelerin eklenmesi konusunda

verilen tarihler sürekli

mesi

yanıtı
erteleniyor.

tarafın dar

omurga ve yurt dışı çıkışları

dolu olması nedeniyle, yer

abone kabulünün durdur ulm:

sı önerildi ancak kabul görme

Derneğimiz

di. Şebeke kapasitesinin ço

üstünde yükle çalıştırıl may

çalışılıyor.

TT-Net'in 2 yurt dışıçıkışır

dan biri olan İSDNET devre:

son derece sorunlu ve kesinti

çalışıyor. Bu soruna alard

çözüm getirilememiştir. T7

Net İnternet erişim tarifeler

dir mesi,Türk Telecom'unhiç

bir yazılı açıklaması olmada

yürürlüğe koyduğu ilginç b

uygulamaiçeriyor. Bu uygur:

mayagöre servis sağlayıcıları

almış oldukları İnternet çıkı:

larının yalnızca yüzde 50"

garanti ediliyor, buna karşı

kalan yüzde 50'si ancak şebe

ke/yurt dışı çıkışları boş is

sağlanıyor. Bu konuda derse

timiz üyelerininyazılı itirazlI:

rina TT tarafından henüz het

hangi bir yanıt verilmedi. Yüz

de 50 garanti edilen yüzde 5

edilmeyen çıkış veril mes

Ulaştırma Bakanlığı tarafında

onaylanmış hangi tarife dah

lind uygulandığı halen b

muammadır.

VPOP'ların dağıtımı ve ç:

alıştırılmasında çifte standa

uygulamalar yapılmıştır.

Bölgesel uygulamanın baş

laması ile VPOP'ların sağlık

çalışmayacağı konusundan

Derneğimiz görüşleri doğru

lanmış tır. Bölge uygu lamas

nın başlamasından bu yana

hafta geçmiş olmasına karşı

VPOP'lar sağlıklı çalım:

makta, bir çok pop noktasını

çok çeşitli sorunlar yaşanmak

tadır. Ml

ISS'lere çağrı: Köstek değil destek olun

 
Türk Telecom Genel Müdürü
İbrahim Hakkı Alptürk.

ürk TelecomA.Ş. yeni

yönetimiyle hızlı

bir tempoda çalışmaya

devam ediyor.

TENET'in kapasitesini yeterli
bulmayanşirket, bu alanda yeni

yatırımlara giderken

ISS'lerden de köstek değil

destek olmalarını bekliyor.

Türk Telecom Genel müdürü

İbrahim Hakkı Alptürk,
TENET konusunda da yeni çalışmalar

yapıldığını anlattı.

TENET'in şu anki haliyle kendisini

de tatmin etmediğini belirten

Alptürk, çok özel bir

modem hazırlandığını ve Ha-

ziıran ayında uydu üzerinden

155 Mhzlik bir çıkış yaparak

var olan hızı 2-3 katına çıkaracaklarını

söyledi. Internet servis

sağlayıcılarının kendilerini

sürekli eleştirmelerine de kızdığını
söyleyen Alptürk sözlerine

şöyle devam etti.

"IİSS'ler bizi suçluyor, ben

de onlara *bizi suçlayıp duracağınıza

bir de kendinize bakın”

diyorum. Gelsinler, otura-

lim, konuşalım sorun neredeyse

çözelim. Raporlar dağıtarak,

basın açıklamaları yaparak,

karşılıklı mesajlar vererek

bu iş çözülmez.

Bu şekilde davranmalarına

kızıyorum. Dahaiyi nasıl olur

düşüncesiyle sürekli planlama

yapıyoruz. Uydu çıkışları hazırlanıyor,

Haziran'da uydu

üzerinden 155 MHzçıkış yaparak

şu ankihızı iki-üç kat ar-

tıra cağız.

Herkes bilsin ki sektör artık

özel bir hale gelmiştir, şikayeti

olan gitsin kendisi yapsın da

görsün bakalımdahaiyiyapılı

yor mu, yapmakbu kadar kola

mı? Biz iyi niyet ve azimle ça

alışıyoruz. Bazı şeyler heme

gerçekleşmiyor. Anlayış bekli

yorum. Benim için şu andak

TENET altyapısı kesinlikle tat

min kardeğildir diyorum ve sö

veriyorum. Ben bu omur gay

çok büyükveetkili bir hale ge

gireceğim. Bunun için çalışma

ları yapıyoruz. Sonuçta norm:

bir süre içinde omurga hız ola

rak çok büyük noktalara ulaşa

çak. Bu sözü veriyorum." m
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Turkcell

SMteknolojisi, tartışmasız

dünyanın

en yaygın mobil

iletişim standardıdır.

Türkcell'in kullandığı

GSM900sistemi tüm dünyada

seçilmiş en yaygın sistemdir

ve yurt içinde geniş kapsama

alanı, yurt dışındakiyaygın dolaşım

(roaming) olanaklarıyla

hizmet vermektedir. aralarında

frekans bandı dışında bir

fark olmayan GSM 900 ve

GSM 1800 sistemleri, aynı

servisleri abonelerine sunmaktadır.

GSM sistemi, 1991 yılında

Finlandiya'da başladı.

1999'dan itibaren mobil veri

iletişimini de ses iletişimi kadar

kolay hale getirdi. Bu sayede

İnternet, mobil ortamataşındı.

WAP ile her türlü bilgi

cep telefonunun ekranına sığdı.

Dünya mobil iletişim sektöründeki
trendlere bakıldığında,

bu henüz bir başlangıç. Yakın

gelecekte, GSM 'de veri gönderim

hızı geliştirilen teknolo

jiletle kademeli olarak bugünkünün

yaklaşık 12 katına çıkacak.

Tüm dünyada teknoloji

olarak GSM den sonraki sistem,

HSCSD (High Speedcircuit

Switch-Hizh Data Servisi)

konuşuluyor. Aralık 99'da yapılan

Bilişim Fuarı'ndatanıttı-

kımız HSCSD sayesinde, abonelerimiz

İnternet erişimi ve

data transferinden 3 kat hızlı

yararlanabiliyor. Ayrıca dünyanın

her yerinden, mobil konumdayken

İnternet'e ulaşım,

faks, elektronik posta alma ve

yollamaolanağınasahipler.

Türkiye'de WAPaltyapısını

hazırlayan ilk operatör olan

Turkcell, Türkiye'de hızla artan

WAPsistemlerinin kullanıcılara

ulaşması için gerekli çalışmaları,

Aralık 1999'da yapılan

Bilişim Fuarı'ndan önce

tamamladı. Turkcell, abonelerine

Akşam, NTV, CNN mobile

vb. haber siteleri, Done,

Ericsson, Cep-Port, Enter,

Link soft, Superonline, istanbul.com

gibi portal hizmetleri,
YKB WAP, Finansın vest

WAP, Foret WAPgibi finansal

bilgilerle KVK. DHL. Gen-Pa

gibi çeşitli markalara ulaşma

olanağı veriyor. Bunların di-

sında portal hizmeti olarak hava

ve trafik durumu, şehir rehberi,

taksi, 3 dakika gecikmeli

olarak gerçek zamanlı borsa,

döviz kuru, piyasa yorumları,

hisse senedi gibi finansalbilgilerle,

nöbetçi eczane, restoran

adresleri, tiyatrolar, vizyondaki

filmler gibi günlük hayatta

sık kullanılanbilgileri, Türkçe,

İngilizce, Fransızca, Almanca

çevrim içi sözlük, elektronik

posta gönderimi-erişimi, oyun

gibi uygulamaları cep telefonuna

getiriyor.

WAPteknolojisinin daha da

gelişmesiyle, cep telefonları

konuşmanın yanı sıra mobil

mobil ticaret,

mobil bankacılık vb. uygulamalarda

dakullanılacak WAP,
yakın gelecekte İnternet gibi

kullanım alanı bulacak ve intranet,

eğlence, televizyon/film,

gezi, tıbbi yardım gibi

konularda kullanıcılara geniş

çözümler sunacak.

GSM platformuna eklenecek

en büyük platformlardan

rezervasyon,

biri olan GPRS (General packet

Radio

gönderim hızının 64 Kbps ye

Service)'de, veri

ulaşması bekleniyor. Veri hızının

artmasıyla beraber halen

yaklaşık 10 dakikada gönderilen

büyük boyutlu dosyaların

(örneğin 2 MB lik sunumlar) 1

dakikada iletilmesi mümkün

olacak.

GPRS teknolojisi sayesinde

çok yakında mobil telefonlar

aracılığıyla “chat” yapılabilecek,

her türlü fotoğraf, video,

web sayfası alınıp görüntülenebilecek.

Mobil ortamdakullanıcılar

arasında küçük yerel

ağlar kurulabilecek ve farklı

mekanlardaki kullanıcılar aynı

doküman üzerinde çalışabilecek.

GPRS, kişilerin kurum

intranet lerine cep telefonlarıyla

bağlanmalarına olanak

tanıyacak ve dosya transferinin

mobil şebeke üzerinden

yapılmasını sağlayacak.

Turkcell 2000 yılının ilk 4

ayında birçok yeni ürünü abonelerinin

hizmetine sundu.

WAP altyapısı dışında CNN

İnternational'ın GSM operatörleri

için sağladığı CNN mobile

servisini Türkiye'ye geti

ren Turkcell. bu sayede abone

lerine dünya gündemin dek

haberlere, İngilizce olara

anında ulaşma olanağı tanıt

Özellikle gençler ve harcama

larını kontrol altında tutma

isteyen abonelerin tercih ettir

Hazır Kart'ta SMS (kısa meşe

servisi) uygulamasını başlata

Son dönemde özel görüşme

lerle, iş için yapılan görüşme

leri birbirinden ayıran İkil

Kart ve tüm faks, elektronu

posta ve sesli mesajlarının te

noktadan kontrol edilmesin

sağlayan Uni-mesaj servisler

hizmete girdi. Ayrıca 132 bi

sinmeyen numaralar servisi fa

ali yete geçti. GSM-PRO v

Mobil Şirket uygulamaları içi

gerekli altyapı hazırlandı.

En çok aranan 3 Turkwel

numarasına yüzde 25 indirin

sağlayan "Sevdiklerim-Yakın

arım” servisi hizmete başladı

Serviste numaraları 0532 v

0533 ile başlayan aboneler, e:

çok aradıkları 3 Turkcell nu

mar asıylayaptıkları görüşme

lerde yüzde 25 indirim ala

biliyor. m

Geniş alan ağ teknolojileri ve sorunları
OLCAYTOSATI
Türko İletişim

ünümüzde, tüm

dünyada olduğu gibi

Türkiye'de de

bir çok sektörün

çok hareketli ve daha rekabet-

çı olması sebebiyle, şirketler

de hızlı hareket etmek zorunda

kalıyorlar. Gelişen rekabet sebebiyle,

şirketler önlerini görebilmek

için, dış çevre hakkında

hızlı bilgilenme ve kendileri

ile ilgili bilgileri hızlı biçimde

derleme ve değerlendirme

yolları arıyorlar. Bu sebeple,

Merkez dışındaşubeleri ile

birden fazla bölgeye yayılmış

tüm şirketler, kendi içlerinde

ortak bir veritabanına ihtiyaç

duyuyor. Örneğin, tüm noktalarındaki

stoklarını günlük izleyemeyen

firmaların katlandığı

stok maliyetleri yüksek rakamlara

ulaşıyor. Satış ve muhasebelerinin

izlenebilirlik leri

de çok az ve yetersiz olduğundan,

stoklar kolayca hareketlilik

olabilecek yerlere kayd ırı-

lama maktave bir tarafta stoklar

şişerken, diğer tarafta ise,

ürün bulunamadığından ya yeni

stok maliyetine katlanıl-

makta ya da ürünler zamanında

satılamadığı için firma zarara

uğramaktadır. Otomotiv,

mağazacılık ve benzeri sektörleri

düşünürseniz yüzlerce kalem

düzeyindestok taşıyan firmalar

için günlük olarak satış

ve muhasebe durumlarının izlenmesi

vazgeçilmez bir zorunluluktur.

Finans gibi sektörler

ise anlık bilgi akışı kesintilerine

bile tahammül edemiyor.

Net olarak görülen bir şey

var ki, şirketlerin karlılıkları

artık yapılan cirolara ya da

yükseksatış rakamlarına bağlı

olmaktan çok, "hem satışı artırmak

hem de masrafları kısmak”

ilkesi en iyi kar elde etme

yöntemine dönüşmüştür.

Bu nedenle eldeki dat alarçok

önem kazanmakta ve data ları

verimli kullanan firmalar öne

çıkmaktadır. Bilgiişlem departmanları

da sürekli para

harcatan birim olmaktançıkıp,

bu sorunlara orta ve uzun vadeli

planlarla çözümsunup,işletmelere

kar sağlamaya başlayan

kilit departmanlar haline

gelmiştir. Firmaların kurdukları

WAN altyapıları sayesinde

satışlarını ve muhasebe işlemlerini

günlük izlemekle birlik-

sistemlerini daha verimli

kullanmaya da başlamışlardır.

Örneğin, kurdukları WAN altyapılarının

üzerinden data dışında,

telefon görüşmeleri ve

video konferans uygulamalarını

da çalıştırarak, hem ödenen

telefon ücretlerini düşürmekte

hem de video konferans ile

toplantı ve eğitimlerini merkezlerinden

tüm şubelerine yönelik

aynı anda ya dafarklı zamanlarda

yaparak yol ve konaklama

masraflarını da minimize

edebilmektedir.

te,

Projelendirmede sorunlar
Türkiye'deki geniş alan ağı

sorunları birden fazla noktaya

dayanmıyor. Bilgisayar ve ağ

teknolojileri geliştikçe daha

çok branşlaşma yaşanıyor ve

WANaltyapısı kurmak isteyen

firmalar, ne istediklerini ve neler

yapabileceklerini tam olarak

ortaya koymakta zorluk

çekiyorlar. Yapılacak yatırımlarda

belli değişikliklerle daha

karlı çözümler elde edebilmek.

için neler yapılabileceği, konunun
dışında kalan bilgiiş-

lem ciler için zor bir bilmece

halini alıyor. Bu nedenle,

WAN alanında uzmanlaşan

hizmetfirmalarının önemiartıyor.

Kurulacak WAN altyapısından

sadece ortak veritabanında

mı faydalanılacak? kullanılan

veritabanı için ne kadar

bant genişliğine ihtiyaç var?

Kullanılan program remote

için uygun mu? Değilse çözümü

var mı? (var). Kurulan bu

altyapı şehirler arası telefon

trafiği için uygun mu? Video

konferans sistemleri bu altyapıda

çalıştırılırsa bant genişliği

ihtiyacı ne olur? Merkezealınan

İnternet hattı şubelere paylaştırılabilir

mi? Paylaştırılırsa

hacker’lerden şubeler nasıl korunur?
Bu gibi soruların cevapları

işletmelerin kar oranını

doğrudan etkileyen faktörler.

Maalesef bütün bunların arasında

en önemli olanı karasal

ve uydu hatlarının işletiminden

kaynaklı sorunlar. WAN

altyapısı kurmak durumunda

olan tüm firmalar hatlarını çalışır

durumda tutmak için büyük

zorluk çekiyor. Yapılması

zorunlu yazışmalar, karşılaşılabilecek

bürokratik engeller,

hat bağlantılarını sağlayan ve

hatları çalışır halde tutan ekiplerdeki

yetişmiş personelazlı-

gı, başvuru yapılan bölgeleri

teknik altyapının olmaması v

bununla ilgili nasıl bir özür
bulunabileceği birer sorundu:

Diğer bir sorun da şirketleri
kurmuş oldukları bu WAN alt

yapılarını çalıştırmak için he

noktaya personel koymak zo

runda kalmaları. Türkiye'd

bu işin tam bir okulu olmadır

için yetişmiş personel bulma

sorunlardan bir diğeri. Tüm i

yoğunluğunun arasına, Tür!

Telecom ilişkileri, var ola

noktalarına personel koyma

ki bu da şube sayısınca bazalt

7-8, bazen 40-50 personel

personelin eğitilmesi ve eği
timlerini tamamlamış per sone

lin elde tutulması gibi ek kül

etler eklenmesi anlamınageli

yor.
Çözüm arayan şirketler bü

tün bu işleri tümüyle çözen ge

rek WAN teknolojileri konu

sunda sürekli danışmanlıkları

nı yapan, gerekse Türk Tele

kom'la ilişkilerini kendi adla

rina sürdürecek ve sorunların:

çözüm bulacak, hatlarını vı

hatlarına bağlı olan cihazlar

çalışır halde tutacak deneyimi
şirketlere outsource etmez

tercih ediyor. Ml
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Turkcell

SMteknolojisi, tartışmasız

dünyanın

en yaygın mobil

iletişim standardıdır.

Türkcell'in kullandığı

GSM900sistemi tüm dünyada

seçilmiş en yaygın sistemdir

ve yurt içinde geniş kapsama

alanı, yurt dışındakiyaygın dolaşım

(roaming) olanaklarıyla

hizmet vermektedir. aralarında

frekans bandı dışında bir

fark olmayan GSM 900 ve

GSM 1800 sistemleri, aynı

servisleri abonelerine sunmaktadır.

GSM sistemi, 1991 yılında

Finlandiya'da başladı.

1999'dan itibaren mobil veri

iletişimini de ses iletişimi kadar

kolay hale getirdi. Bu sayede

İnternet, mobil ortamataşındı.

WAP ile her türlü bilgi

cep telefonunun ekranına sığdı.

Dünya mobil iletişim sektöründeki
trendlere bakıldığında,

bu henüz bir başlangıç. Yakın

gelecekte, GSM 'de veri gönderim

hızı geliştirilen teknolo

jiletle kademeli olarak bugünkünün

yaklaşık 12 katına çıkacak.

Tüm dünyada teknoloji

olarak GSM den sonraki sistem,

HSCSD (High Speedcircuit

Switch-Hizh Data Servisi)

konuşuluyor. Aralık 99'da yapılan

Bilişim Fuarı'ndatanıttı-

kımız HSCSD sayesinde, abonelerimiz

İnternet erişimi ve

data transferinden 3 kat hızlı

yararlanabiliyor. Ayrıca dünyanın

her yerinden, mobil konumdayken

İnternet'e ulaşım,

faks, elektronik posta alma ve

yollamaolanağınasahipler.

Türkiye'de WAPaltyapısını

hazırlayan ilk operatör olan

Turkcell, Türkiye'de hızla artan

WAPsistemlerinin kullanıcılara

ulaşması için gerekli çalışmaları,

Aralık 1999'da yapılan

Bilişim Fuarı'ndan önce

tamamladı. Turkcell, abonelerine

Akşam, NTV, CNN mobile

vb. haber siteleri, Done,

Ericsson, Cep-Port, Enter,

Link soft, Superonline, istanbul.com

gibi portal hizmetleri,
YKB WAP, Finansın vest

WAP, Foret WAPgibi finansal

bilgilerle KVK. DHL. Gen-Pa

gibi çeşitli markalara ulaşma

olanağı veriyor. Bunların di-

sında portal hizmeti olarak hava

ve trafik durumu, şehir rehberi,

taksi, 3 dakika gecikmeli

olarak gerçek zamanlı borsa,

döviz kuru, piyasa yorumları,

hisse senedi gibi finansalbilgilerle,

nöbetçi eczane, restoran

adresleri, tiyatrolar, vizyondaki

filmler gibi günlük hayatta

sık kullanılanbilgileri, Türkçe,

İngilizce, Fransızca, Almanca

çevrim içi sözlük, elektronik

posta gönderimi-erişimi, oyun

gibi uygulamaları cep telefonuna

getiriyor.

WAPteknolojisinin daha da

gelişmesiyle, cep telefonları

konuşmanın yanı sıra mobil

mobil ticaret,

mobil bankacılık vb. uygulamalarda

dakullanılacak WAP,
yakın gelecekte İnternet gibi

kullanım alanı bulacak ve intranet,

eğlence, televizyon/film,

gezi, tıbbi yardım gibi

konularda kullanıcılara geniş

çözümler sunacak.

GSM platformuna eklenecek

en büyük platformlardan

rezervasyon,

biri olan GPRS (General packet

Radio

gönderim hızının 64 Kbps ye

Service)'de, veri

ulaşması bekleniyor. Veri hızının

artmasıyla beraber halen

yaklaşık 10 dakikada gönderilen

büyük boyutlu dosyaların

(örneğin 2 MB lik sunumlar) 1

dakikada iletilmesi mümkün

olacak.

GPRS teknolojisi sayesinde

çok yakında mobil telefonlar

aracılığıyla “chat” yapılabilecek,

her türlü fotoğraf, video,

web sayfası alınıp görüntülenebilecek.

Mobil ortamdakullanıcılar

arasında küçük yerel

ağlar kurulabilecek ve farklı

mekanlardaki kullanıcılar aynı

doküman üzerinde çalışabilecek.

GPRS, kişilerin kurum

intranet lerine cep telefonlarıyla

bağlanmalarına olanak

tanıyacak ve dosya transferinin

mobil şebeke üzerinden

yapılmasını sağlayacak.

Turkcell 2000 yılının ilk 4

ayında birçok yeni ürünü abonelerinin

hizmetine sundu.

WAP altyapısı dışında CNN

İnternational'ın GSM operatörleri

için sağladığı CNN mobile

servisini Türkiye'ye geti

ren Turkcell. bu sayede abone

lerine dünya gündemin dek

haberlere, İngilizce olara

anında ulaşma olanağı tanıt

Özellikle gençler ve harcama

larını kontrol altında tutma

isteyen abonelerin tercih ettir

Hazır Kart'ta SMS (kısa meşe

servisi) uygulamasını başlata

Son dönemde özel görüşme

lerle, iş için yapılan görüşme

leri birbirinden ayıran İkil

Kart ve tüm faks, elektronu

posta ve sesli mesajlarının te

noktadan kontrol edilmesin

sağlayan Uni-mesaj servisler

hizmete girdi. Ayrıca 132 bi

sinmeyen numaralar servisi fa

ali yete geçti. GSM-PRO v

Mobil Şirket uygulamaları içi

gerekli altyapı hazırlandı.

En çok aranan 3 Turkwel

numarasına yüzde 25 indirin

sağlayan "Sevdiklerim-Yakın

arım” servisi hizmete başladı

Serviste numaraları 0532 v

0533 ile başlayan aboneler, e:

çok aradıkları 3 Turkcell nu

mar asıylayaptıkları görüşme

lerde yüzde 25 indirim ala

biliyor. m

Geniş alan ağ teknolojileri ve sorunları
OLCAYTOSATI
Türko İletişim

ünümüzde, tüm

dünyada olduğu gibi

Türkiye'de de

bir çok sektörün

çok hareketli ve daha rekabet-

çı olması sebebiyle, şirketler

de hızlı hareket etmek zorunda

kalıyorlar. Gelişen rekabet sebebiyle,

şirketler önlerini görebilmek

için, dış çevre hakkında

hızlı bilgilenme ve kendileri

ile ilgili bilgileri hızlı biçimde

derleme ve değerlendirme

yolları arıyorlar. Bu sebeple,

Merkez dışındaşubeleri ile

birden fazla bölgeye yayılmış

tüm şirketler, kendi içlerinde

ortak bir veritabanına ihtiyaç

duyuyor. Örneğin, tüm noktalarındaki

stoklarını günlük izleyemeyen

firmaların katlandığı

stok maliyetleri yüksek rakamlara

ulaşıyor. Satış ve muhasebelerinin

izlenebilirlik leri

de çok az ve yetersiz olduğundan,

stoklar kolayca hareketlilik

olabilecek yerlere kayd ırı-

lama maktave bir tarafta stoklar

şişerken, diğer tarafta ise,

ürün bulunamadığından ya yeni

stok maliyetine katlanıl-

makta ya da ürünler zamanında

satılamadığı için firma zarara

uğramaktadır. Otomotiv,

mağazacılık ve benzeri sektörleri

düşünürseniz yüzlerce kalem

düzeyindestok taşıyan firmalar

için günlük olarak satış

ve muhasebe durumlarının izlenmesi

vazgeçilmez bir zorunluluktur.

Finans gibi sektörler

ise anlık bilgi akışı kesintilerine

bile tahammül edemiyor.

Net olarak görülen bir şey

var ki, şirketlerin karlılıkları

artık yapılan cirolara ya da

yükseksatış rakamlarına bağlı

olmaktan çok, "hem satışı artırmak

hem de masrafları kısmak”

ilkesi en iyi kar elde etme

yöntemine dönüşmüştür.

Bu nedenle eldeki dat alarçok

önem kazanmakta ve data ları

verimli kullanan firmalar öne

çıkmaktadır. Bilgiişlem departmanları

da sürekli para

harcatan birim olmaktançıkıp,

bu sorunlara orta ve uzun vadeli

planlarla çözümsunup,işletmelere

kar sağlamaya başlayan

kilit departmanlar haline

gelmiştir. Firmaların kurdukları

WAN altyapıları sayesinde

satışlarını ve muhasebe işlemlerini

günlük izlemekle birlik-

sistemlerini daha verimli

kullanmaya da başlamışlardır.

Örneğin, kurdukları WAN altyapılarının

üzerinden data dışında,

telefon görüşmeleri ve

video konferans uygulamalarını

da çalıştırarak, hem ödenen

telefon ücretlerini düşürmekte

hem de video konferans ile

toplantı ve eğitimlerini merkezlerinden

tüm şubelerine yönelik

aynı anda ya dafarklı zamanlarda

yaparak yol ve konaklama

masraflarını da minimize

edebilmektedir.

te,

Projelendirmede sorunlar
Türkiye'deki geniş alan ağı

sorunları birden fazla noktaya

dayanmıyor. Bilgisayar ve ağ

teknolojileri geliştikçe daha

çok branşlaşma yaşanıyor ve

WANaltyapısı kurmak isteyen

firmalar, ne istediklerini ve neler

yapabileceklerini tam olarak

ortaya koymakta zorluk

çekiyorlar. Yapılacak yatırımlarda

belli değişikliklerle daha

karlı çözümler elde edebilmek.

için neler yapılabileceği, konunun
dışında kalan bilgiiş-

lem ciler için zor bir bilmece

halini alıyor. Bu nedenle,

WAN alanında uzmanlaşan

hizmetfirmalarının önemiartıyor.

Kurulacak WAN altyapısından

sadece ortak veritabanında

mı faydalanılacak? kullanılan

veritabanı için ne kadar

bant genişliğine ihtiyaç var?

Kullanılan program remote

için uygun mu? Değilse çözümü

var mı? (var). Kurulan bu

altyapı şehirler arası telefon

trafiği için uygun mu? Video

konferans sistemleri bu altyapıda

çalıştırılırsa bant genişliği

ihtiyacı ne olur? Merkezealınan

İnternet hattı şubelere paylaştırılabilir

mi? Paylaştırılırsa

hacker’lerden şubeler nasıl korunur?
Bu gibi soruların cevapları

işletmelerin kar oranını

doğrudan etkileyen faktörler.

Maalesef bütün bunların arasında

en önemli olanı karasal

ve uydu hatlarının işletiminden

kaynaklı sorunlar. WAN

altyapısı kurmak durumunda

olan tüm firmalar hatlarını çalışır

durumda tutmak için büyük

zorluk çekiyor. Yapılması

zorunlu yazışmalar, karşılaşılabilecek

bürokratik engeller,

hat bağlantılarını sağlayan ve

hatları çalışır halde tutan ekiplerdeki

yetişmiş personelazlı-

gı, başvuru yapılan bölgeleri

teknik altyapının olmaması v

bununla ilgili nasıl bir özür
bulunabileceği birer sorundu:

Diğer bir sorun da şirketleri
kurmuş oldukları bu WAN alt

yapılarını çalıştırmak için he

noktaya personel koymak zo

runda kalmaları. Türkiye'd

bu işin tam bir okulu olmadır

için yetişmiş personel bulma

sorunlardan bir diğeri. Tüm i

yoğunluğunun arasına, Tür!

Telecom ilişkileri, var ola

noktalarına personel koyma

ki bu da şube sayısınca bazalt

7-8, bazen 40-50 personel

personelin eğitilmesi ve eği
timlerini tamamlamış per sone

lin elde tutulması gibi ek kül

etler eklenmesi anlamınageli

yor.
Çözüm arayan şirketler bü

tün bu işleri tümüyle çözen ge

rek WAN teknolojileri konu

sunda sürekli danışmanlıkları

nı yapan, gerekse Türk Tele

kom'la ilişkilerini kendi adla

rina sürdürecek ve sorunların:

çözüm bulacak, hatlarını vı

hatlarına bağlı olan cihazlar

çalışır halde tutacak deneyimi
şirketlere outsource etmez

tercih ediyor. Ml



 
“ Yapısal Kablolamaya Güçlü Kuruluş “

yada İŞE

Ocak 2000 - Nisan 2000
 

 

   

İhlas Acer - MEB Projesi Koç Sistem - MEB Projesi
484 Okul 130 Okul

17 Ekip, 48 Kişi, 9 Araç ile 13 Ekip, 32 Kişi, 5 Araçile

Siemens - VEDOP 4 - Siemens- İİBK Projesi
16 Vergi Dairesi 23 Şube Müdürlüğü

2 Ekip, 10 Kişi, 2 Araç ile 2 Ekip, 6 Kişi, 2 Araç ile

3 L 
 

Başarıyla Tamamlanmıştır.

Ça
ky “Z.0RTRONICS

ALCA TEL ORTRONICS

SAIN
Turan Güines Bulvarı 205. Sokak No: 8/1-2 Yildiz/ANKARA

Tel: 0.312.441 15 38 (Pbx) Fax: 0.312.438 96 19
e-mail: besanbil@super online.com

4
1
9
2
3
0
6  'e

pa
it

d.
031

2

 
“ Yapısal Kablolamaya Güçlü Kuruluş “

yada İŞE

Ocak 2000 - Nisan 2000
 

 

   

İhlas Acer - MEB Projesi Koç Sistem - MEB Projesi
484 Okul 130 Okul

17 Ekip, 48 Kişi, 9 Araç ile 13 Ekip, 32 Kişi, 5 Araçile

Siemens - VEDOP 4 - Siemens- İİBK Projesi
16 Vergi Dairesi 23 Şube Müdürlüğü

2 Ekip, 10 Kişi, 2 Araç ile 2 Ekip, 6 Kişi, 2 Araç ile

3 L 
 

Başarıyla Tamamlanmıştır.

Ça
ky “Z.0RTRONICS

ALCA TEL ORTRONICS

SAIN
Turan Güines Bulvarı 205. Sokak No: 8/1-2 Yildiz/ANKARA

Tel: 0.312.441 15 38 (Pbx) Fax: 0.312.438 96 19
e-mail: besanbil@super online.com

4
1
9
2
3
0
6  'e

pa
it

d.
031

2



   CE
Biliyorsunuz, Telsim'e bağlı cep telefonunuzdan Telsim'e bağlı başka cep telefonlarını

aradığınızda, o 25'e varan özel indirimli bir konuşma ücretinden yararlanırsınız. Bu ” 25'e

varan özel indirim, bundan böyle, Telsim'e bağlı cep telefonunuzdan diğer GSM operatörüne

bağlı cep telefonlarını aradığınızda da geçerli olacak. Telsim'e özgü cepten cebe özel indirim

uygulamasının adı CeploCep. Siz de hemen bir Telsim Cep shop'agelin, Telsim'e abone olun,

 

CepToCep ve diğer Telsim ayrıcalıklarından yararlanmaya başlayın.
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